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LIBRO PRIMERO
EXAMEN PRELIMINAR

CAP. T —INTRODUCCION .euuirentnrenennaseneneanensareneneaseraaeasentaneneaeeseanaseensanreenenens 3

§ 1. La Economia es un estudio de la riqueza y una rama del estudio
del hombre. La historia del mundo ha sido formada por motivos
religiosos y econémicos, pdg. 3.—§ 2. La cuestién de si la pobreza es
necesaria es lo que otorga a la Economia su maximo interés, 4—§ 3. La
ciencia es, en lo esencial, de reciente desarrollo, 5.—§ 4. La compe-
tencia puede ser constructiva o destructiva; pero aun en el primer
caso es menos beneficiosa que la cooperacién. Mas las caracteristicas
fundamentales de los negocios modernos son la libertad de industria
y empresa, 1a confianza en si mismo y la previsién, 6.—§ 5. El esquema
general del desenvolvimiento de estas caracteristicas y de la ciencia
econémica ha sido transferido desde este libro a los Apéndices A y B, 10.

CapP. II—NATURALEZA DE LA ECONOMIA .. ..ooiiiiiiiiiiii i, 14

§ 1. La Economia trata principalmente de los moviles de accién y de
las resistencias a la misma, cuya cantidad. puede ser medida, apro-
ximadamente, en dinero. La medida se refiere solo a las cantidades
de las fuerzas; las cualidades de los motivos, sean éstos nobles e
innobles, no son, por su misma naturaleza, susceptibles de medi-
da, pdg. 14—§ 2. Se tiene en cuenta la mayor fuerza, medida por un
chelin, en el caso de un pobre que en el de un rico; pero la Econo-
mia busca, generalmente, resultados generales, que son poco afectados
por las particularidades individuales, 16.—§ 3. El mismo hébito esta
basado mayormente en una eleccién deliberada, 18.—§§ 4-5. Los mo-
tivos econ6micos no son exclusivamente egoistas. El deseo de dinero
no excluye otras influencias, y puede €l mismo aparecer por nobles
motivos. El campo de la mediciéon econdmica puede gradualmente ex-
tenderse a muchas acciones altruistas, 20-21.—§ 6. Los motivos de la
accion colectiva scn de una creciente importancia para el economis-
ta, 22—§ 7. La Economia se ocupa, principalmente, de un aspecto de
la vida humana; pero de la vida de un hombre real, no de un ser
ficticio, 23. (Véase el Apéndice C.)

CaAP. I1I.—GENERALIZACIONES O LEYES ECONOMICAS ....ccovvriniineneniarananansenaeennns 26

§ 1. La Economia necesita de la induccién y de la deduccidén, pero en
diferentes proporciones, segin los distintos fines, pdg. 26.—§§ 2-3. La
naturaleza de las leyes; las leyes de la ciencia fisica varian con pre-
cision; las sociales y econémicas corresponden a aquellas mas com-
plejas y menos exactas de las ciencias fisicas, 27.—§ 4. La relatividad
del término «normal», 29.—§ 5. Todas las doctrinas cientificas supo-
nen implicitamente ciertas condiciones; pero este elemento hipoté-

¢ tico se destaca especialmente en las leyes econdémicas, 31. (Véase el
Apéndice D.)

Cap, IV.—ORDEN Y FINES DE LOS ESTUDIOS ECONOMICOS

§ 1. Resumen de los capitulos II y III, pdg. 33—§ 2. Las investiga-
ciones cientificas deben disponerse con respecto, no a los fines prac-
ticos a que sirven, sino a la naturaleza de los asuntos de que se ocu-
pan, 34.—§ 3. Las principales materias de la investigacién econémi-
ca, 34.—§ 4. Cuestiones practicas que estimulan las investigaciones
del economista inglés en el momento presente, aunque no se hallen
completamente dentro del campo de accién de su ciencia, 35.—§§ 5-6.
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El economista necesita educar sus facultades de perfeccién, imagina-
cion, raciocinio, simpatia y precaucién, 37-39.

' LIBRO II
ALGUNAS NOCIONES FUNDAMENTALES

CAP. I.—INTRODUCCION ..evuvuiuiinieneniuneniruencuneesirnennennens PN

§ 1. La Economia considera la riqueza como un medio de satisfacer
las necesidades y como el resultado de esfuerzos, pdg. 43.—§ 2. Las
dificuitades que se originan en la clasificacién de las cosas que cam-
bian constantemente de caracter y de uso, 44.—§ 3. La Economia debe
seguir a la practica de la vida cotidiana, 45.—§ 4. Es necesario que
las nociones se definan con claridad, pero sin que el uso de los tér-
minos sea rigido, 46.
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§ 1. El uso técnico del término «bienes». Bienes materiales. Bienes per-
sonales. Bienes externos e internocs. Bienes transferibles e intransfe-
ribles. Bienes libres. Bienes intercambiabies, pdg. 47.—§ 2. La riqueza
de una persona se compone de aquellos bienes externos que son sus-
ceptibles de ser medidos en dinero, 49.—§ 3. Perc, a veces, es conve-
niente utilizar el término «riqueza» en un sentido lato, con el fin de
incluir en él toda la riqueza personal, 50.—§ 4. La participacién indi-
vidual en los bienes colectivos, 50.—§ 5. L& riqueza nacionsal. Riqueza
cosmopolita. El fundamento juridico del derecho a la riqueza, 51.—
§ 6. Relatividad del término «valor», 53.

Cap, III.—PRODUCCION. CONSUMO. TRABAJO. ARTICULOS DE PRIMERA NECESIDAD.

§ 1. ¥l hombre solamente puede producir y consumir utilidades, no la
materia misma, pdg. 55.—§ 2. El término «productivo» es susceptible
de una mala interpretacion, y debe, generalmente, ser explicado o
evitado, 56.—§ 3. Las cosas necesarias para la existencia y para la efi-
ciencia, 58.—§ 4. Existe pérdida cuando se consume menos de lo que
es estrictamente necesario para la eficiencia. Cosas necesarias con-
vencionales, 60.

AP, IV.—RENTA. CAPITAL ....ccovvveiriririiinnnins e s

§ 1. Renta monetaria y capital comercial, pdg. 62.—§ 2. Definiciones,
desde el punto de vista comercial, de la renta neta, el interés y los
beneficios. Ventajas netas, ganancias de direccidon, «cuasi rentasy, 63.—
§ 3. Clasificacién del capital desde el punto de vista privado, 65.—
§§ 4-7. El capital y la renta desde el punio de vista social, 65-69.—
§ 8. Le productividad y las perspectivas son atributos equivalentes
del capital con respecto a la demanda y oferta del mismo, respectiva-
mente, 70. (Véase Apéndice E.)

LIBRO III

ESTUDIO DE LAS NECESIDADES
Y SU SATISFACCION

. L INTRODUCCION .\ trntinintatnuntaraneeeerseesensesereeneneneaneneaenenanaserannseenenes

§ 1. Relacién que guarda este libro con los tres siguientes, pdg. 73.—
§ 2. Hasta hace poco tiempo no se habia dedicado la suficiente aten-
cién a la demanda y al consumo, 73.

. IT.—1.AS NECESIDADES EN RELACION  CON LAS ACTIVIDADES .........coovenieeeniin.

§ 1. El deseo de variedad, pdg. 76.—§§ 2-3. El deseo de distincion, 77.—
§ 4. El deseo de distincion por su propio motivo. La posicién que ocu-
pa la Economia en la tecria del consumo, 78.

. II1.—CGRADACIONES DE LA DEMANDA DE LOS CONSUMIDORES .......ceevevevnnn...

§ 1. La ley de las necesidades saclables o de la utilidad decreciente.
Utilidad total. Incremento marginal., Utilidad marginal, pdg. 81—
§ 2. Precio de demanda, 84.- -§ 3. Dechen tencrse en cucnta las varia-
ciones en la utilidad del dinero, 84.- -§ 4. La lista de demanda de una
persona. Significado del término «un increinento de la demanday, 84—
§ 5. La demanda de un mercado. Ley de la demanda, 886.—§ 6. De-
manda de bienes competitivos, 87. :
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CaP. IV.—LA ELASTICIDAD DE LAS NECESIDADES ...c.c.oeveevininiriniinenenenenenns

§ 1. Definicién de la elasticidad de la demanda, pdgs. 90-91.—§§ 2-3. Un
precio que sea bajo para el rico puede ser relativamente alto para
el pobre, 91.—§ 4. Causas generales que afectan a la elasticidad, 93.—
§ b. Dificultades relacionadas con el elemento tiempo, 95.—§ 6. Cam-
bios en la moda, 97.—§ 7. Dificultades para la obtencion de las estadis-
ticas necesarias, 98.—§ 8. Nota sobre las estadisticas de consumo. Los
libros de los comerciantes. Los presupuestos del consumidor, 99. \

Cap. V.—ELECCIGN ENTRE DIFERENTES USOS DE LA MISMA COSA. USOS INMEDIA-

TOS Y DIFERIDOS ................ Ceeeesesecresnterseresravrecratcsornrstessnensssntsacarosnnn .

§§ 1-2. La distribucion de los recursos de una persona entre la satis-
faccién de diferentes necesidades, de modo que el mismo precio mida
iguales utilidades en el margen de diferentes compras, pdgs. 102-03.—
§ 3. La distribucién entre necesidades presentes y futuras. Beneficios
futuros descontados, 104.—§ 4. Distincion entre placeres futuros des-
contados y acontecimientcs futuros placenteros, 105.

CaP. VI.—VALOR Y UTILIDAD ..coecerervrennnnnnn e et er et e e aaaans [RTTON .

§ 1. Precio y utilidad. Excedente del consumidor. Coyuntura, pdg. 107.
§ 2. El excedente del consumidor en relacién con la demanda de un
individuo, 107.—§§ 3-4. El excedente del consumidor en relacién con
un mercado. Diferencias individuales de caracter que pueden omitirse
cuando se considera el promedio de un gran numero de personas; ¥y
si entre éstas se incluyen ricos y pobres en igual proporcion, el precio
se _convierte en una medida bastante exacta de la utilidad, 109-13.—
§ 5. Para que se verifique lo anterior es preciso tener en cuenta la ri-
queza colectiva. 114.—§ 6. Una sugerencia de Bernoulli. Aspectos mas
generales de la utilidad de la riqueza, 115.

LIBRO IV

LOS AGENTES DE LA PRODUCCION
TIERRA, TRABAJO, CAPITAL Y ORGANIZACION

Cap. I.—INTRODUCCION ........... errerraeens et ereenr et raaaeaas eeeteeeterre .. ..

§ 1. Los agentes de producciéon, pdg. 119.—§ 2. La desutilidad margi-
nal. Aunque el trabajo sea, a veces, recompensado en si mismo, es po-
sible, con ciertas condiciones, considerar su oferta determinada por el
precio del mismo. Precio de oferta, 120.

CAP. IT.—ILA FERTILIDAD DE LA TIERRA .....cuinieiueninieausereenenenenenrnenareseeesneeensnen

1. La nociéon de que la tierra es un don otorgado libremente por
1a Naturaleza, mientras que sus productos se deben al trabajo del
hombre, no es completamente exacta, aunque encierra algo de ver-
dad, pdg. 124.—§ ‘2. Condiciones mecanicas y quimicas para la fertili-
dad, 125.—§ 3. La facultad que tiene el hombre para modificar la
naturaleza del suelo, 126.—§ 4. En todo caso, el rendimiento adicional
obtenido con una nueva unidad de capital y trabajo disminuye mas
o menos tarde, 127.

Cap. III.—LA FERTILIDAD DE LA TIERRA. (Continuacion.) LA TENDENCIA A LOS

RENDIMIENTOS DECRECIENTES ....cccciveviiieninnneonercinnnnnnen cessecssens conee

§ 1. La tierra puede estar insuficientemente explotada, y entonces el
rendimiento debido a una unidad adicional de capital y trabajo cre-
cers, hasta alcanzar un tipo maéaximo, a partir del cual se volvera
decreciente. Los métodos perfeccionados pueden dar lugar a una utili-
zacion productiva de mayor cantidad de capital y trabajo. La ley se re-
fiere a la cantidad de productos, no a su valor, pdg. 128.—§ 2. Una
dosis de capital y trabajo. Dosis marginal, rendimiento marginal, mar-
gen de cultivo. El concepto de marginal no implica necesariamente
el ultimo en el tiempo. Producto excedente: su relaciéon con la renta.
Ricardo limité su atencion a las circunstancias de un pais viejo, 131.—
§ 3. Cada medida de la fertilidad debe estar referida a un lugar y
tiempo, 134.—§ 4. Por regla general, los suelos mas pobres tienen un
mayor valor que los mas ricos, a medida que el aumento de la po-
blacién avanza, 138.—§§ 5-6. Ricardo dijo que las tierras mas ricas
fueron las primeramente cultivadas, siendo esto cierto con arreglo al
sentido que él pretendié darle; pero subestimé las ventajas indirec-
tas que una poblacién densa ofrece a la agricultura, 140-41.—§ 7. Las
leyes del rendimiento de las pesquerias, de las minas y de los terre-
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nos de construccion, 142.—§ 8. Nota sobre la ley del rendimiento de-
creciente y sobre las dosis de capital y trabajo, 145.

CAP. IV.—EL CRECIMIENTO DE LA POBLACION .....ecuovvnieeeunennennennimennonnemnerennes

§§ 1-2. Historia de las doctrinas de la poblacion, pdgs. 149-51.—§ 3. Mal-
thus, 153.—§§ 4-5. Promedios de casamientos y nacimientos, 155-57.

§§ 6-7. Historia de la poblacion de Inglaterra, 159-62.

CaP. V.—LA SALUD Y LA FUERZA DE LA POBLACION ....c.cccoviivuninniiiniinenenninnnnnns

§§ 1-2. Condiciones generales para la salud y la fortaleza, pdgs. 165-66.
§ 3. Cosas necesarias para la vida, 167.—§ 4. Esperanza, libertad y
cambio, 168.~—§ 5. Influencia de la ocupacion, 169.—§ 6. Influencia de
la vida en la ciudad, 169.—§§ 7-8. La Naturaleza, en si misma, tiende
a eliminar a los débiles; pero la accién humana pone un limite al
crecimiento de los fuertes y permite la supervivencia de los débiles.

Conclusién practica, 171-72.

CaAP. VI.—LA EDUCACION INDUSTRIAL ..ovurrerneneuerneennnenneneeaeneesonensenenensssenmneenens

§§ 1-2. El trabajo no especializado es un término relativo. Frecuen-
temente, no reconccemos como tal la habilidad con la cual estamos
familiarizados. L.a mera habilidad manual estd perdiendo importancia
con respecto a la inteligencia general y el vigor. Aptitud general y ha-
bilidad especializada, pags. 176-79.—§§ 3-5. Educacion liberal y técnica.
Aprendizajes, 174-75—§ 6. La. educacién en el arte, 181.—§ 7. La edu-
cacién como una inversiéon nacional, 183.—§ 8. La movilidad es crecien-
te, tanto de una a otra categoria como dentro de una misma, 184.

CAP. VII.—EL CRECIMIENTO DE LA RIQUEZA ..e.cuieriuinieeenuaninenseneaeenennisisrsennns

CaP.

CaP.

Cap.

§§ 1-3. Hasta hace poco se utilizaban escasamente las formas costosas
del capital auxiliar; pero ahora éstas crecen rapidamente, como asi-
mismo el poder de acumulacion, pdgs. 186-89.—§ 4. La seguridad, como
una condicién del ahorro, 190.—§ 5. El desarrollo de una economia
monetaria da lugar a nuevas tentaciones al despilfarro, pero ha per-
mitido a los sujetos dotados de capacidad para los negocios cosechar
los frutos del ahorro, 191.—§ 6. El principal motivo para el ahorro es
el afecto familiar, 192—§ 7. Fuentes de acumulacién. Acumulaciones
publicas. Cooperaciéon, 193.—§ 8. Eleccidn entre satisfacciones presen-
tes y diferidas. La acumulacion de riqueza supone generalmente la es-
pera o postergaciéon de satisfacciones. El interés es su recompensa, 194.
§§ 9-10. Cuanto mas alta es la recompensa, tanto mayor es el tipo de
ahorro por regla general, aunque existen excepciones, 197.—§ 11. Nota
sobre las estadisticas de crecimiento de la riqueza, 199.

VIII.—ORGANIZACION INDUSTRIAL ..c.ueniniinitounenerneneencnienenranenearireesanenss
§§ 1-2. La doctrina de gue la organizaciéon aumenta la eficacia es an-
tigua; pero Adam Smith le dié nueva vida. Los economistas y bidlogos
han trabajado conjuntamente en el examen de la influencia que la
lucha por la supervivencia ejerce sobre la organizacion, aunque sus ras-
gos mas duros son suavizados por la herencia, pdg. 202.—§ 3. Las an-
tiguas castas y las clases modernas, 205.—§§ 4-5. Adam Smith fué pru-
dente; pero muchos de sus discipulos exageraron la economia de la
organizacion natural. El desarrollo de las facultades por el uso, su
herencia por medio de la primera educacién y, posiblemente, por otros

medios, 206. .

IX.—ORGANIZACION INDUSTRIAL. (Continuacion.) DIVISION DEL TRABAJO.
LA INFLUENCIA DE LA MAQUINARIA
§ 1. La practica engendra la perfeccién, pdg. 210.—§ 2. En las cate-
gorias inferiores de trabajo, aunque no siempre en las méas elevadas, la
intensa especializacién aumenta la eficiencia, 212.—§ 3. Las influen-
cias ejercidas por la maquinaria sobre la calidad de la vida humana
son, parcialmente, buenas y malas, 213.—§ 4. La maquinaria fabrica-
da mecanicamente estd4 introduciendo la nueva era de las partes in-
tercambiables, 215.—§ 5. Ejemplo tomado de las artes gréaficas, 217.
§ 6. La maquinaria alivia el esfuerzo de los musculos humanos y evita,
por tanto, que la monotonia en el trabajo dé lugar a la monotonia
de la vida, 219.—§ 7. Comparaciéon entre la habilidad y la maquinaria
especializadas. Economias externas e internas, 221.

X.—ORGANIZACION INDUSTRIAL. (Continuacion.) La CONCENTRACION DE
LAS INDUSTRIAS ESPECIALIZADAS EN LOCALIDADES PARTICULARES ...............

§ 1. Industrias localizadas: sus formas primlitivas, pdg. 223.—§ 2. Sus
diversos origenes, 224.—§ 3. Sus ventajas; habllidad hereditaria; el
crecimiento de los negocios subsidiarios; el uso de la maquinaria alta-
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mente especializada; el mercado local para la habilidad especial, 226.

4. La influencia del mejoramiento de los medios de comunicacion
sobre la distribucién geografica de las industrias. Ejemplo tomado de
la reciente historia de Inglaterra, 228.

CaP, XI—ORGANIZACION INDUSTRIAL. (Continuacién.) PRODUCCION EN GRAN

Cap.

D017 . PN
§ 1. Las industrias tipicas para nuestro presente objeto son las ma~
nufacturas. La economia del material, pdg. 233.—§§ 2-4. Las ventajas
que una fabrica importante obtiene con el uso y el perfeccionamiento
de la maquinaria especializada; al comprar y al vender; en la ha-
bilidad especializada y en la subdirecciéon del trabajo de direccion del
negocio. Ventajas del pequeiio fabricante con relacién a la super-
intendencia. Los modernos desarrollos del conocimiento actiian en gran
medida a su favor, 234.—§ 5. En las industrias en las que la produc-
cién en gran escala proporciona muchas economias, una empresa puede
crecer rapidamente, con tal que pueda comprar y vender con facilidad,
aunque no siempre puede hacerlo, 238.—§ 6. Grandes y pequefios es-
tablecimientos comerciales, 240.—§ 7. Las industrias del transporte.

Minas y canteras, 242.

XII.—ORGANIZACION INDUSTRIAL. (Continuaciéon.) DIRECCION DE LOS

NEGOCIOS .iituiiiniieniieranieeeaeeinnsernneansees e et e et r et iaaeeaas
§ 1. El artesano primitivo trataba directamente con el consumidor,
del mismo modo que tiene lugar ahora, por lo general, entre las pro-
fesiones liberales, pdg. 244—§ 2. Pero en la mayoria de los negocios
intervienen los servicios de una clase especial de empresario, 245.—
§§ 3-4. Los principales riesgos del empresario van, a veces, separados
del trabajo de direccién en las industrias de la construccion y en
algunas otras. El empresario que no es patrono, 246.—§ 5. Las facul-
tades requeridas en el industrial modelo, 249.—§ 6. El hijo de un ne-
gociante empieza con tantas ventajas que podria esperarse que los
hombres de negocios llegaran a constituir algo asf{ como una casta;
motivos por los cuales esto no ocurre, 250.—§ 7. Sociedades colecti-
vas, 251.—§§ 8-9. Sociedades por acciones. Empresas publicas, 252.—
§ 10. Asociacién cooperativa. Participacién en los beneficios, 255.—
§ 11. Las oportunidades que tiene de elevarse el trabajador. La falta
de capital es un obstaculo menos importante de lo que a primera
vista parece, ya que el fondo de préstamos crece rapidamente; pero
tiene en contra la creciente complicacién de los negecios, 257.—§ 12. El
negociante capacitado aumenta rapidamente el capital disponible, y
aquel que no lo sea lo perderd con tantc mayor rapidez cuanto mas
grande sea su negocio. Estas dos fuerzas tienden a ajustar el capital
a la habilidad necesaria para utilizarlo convenientemente. La habili-
dad comercial que puede dispcner de un capital tiene un precio de
oferta perfectamente definido en paises tales como Inglaterra, 259.

CAp. XIIT—CORRELACION DE LAS TENDENCIAS AL RENDIMIENTO CRECIENTE Y

DECRECIENTE., (COMCIUSION.) sovneeeeiiieirereecieee e e eee e eeneeas
§ 1. Resumen de los ultimos capitulos de este libro, pdg. 262.—§ 2. El
coste de producciéon debe ser calculado con respecto & una empresa
representativa, que tenga acceso normal a las economias externas e
internas correspondientes & un volumen dado de produccién. Rendi-
mientos constante y creciente, 264.—§ 3. Un aumento de la poblacion
suele, generalmente, venir acompanado de un aumento mas que pro-
porcional en la eficiencia colectiva, 266.

LIBRO V

RELACIONES GENERALES DE LA DEMANDA,
DE LA OFERTA Y DEL VALOR

CaP. I.—INTRODUCCION. DE LOS MERCADOS ...cvvueennvenirneneesnenneeneensenesnasnaeenennnn

§ 1. Nociones biolégicas y mecénicas sobre el equilibrio de fuerzas
opuestas. Alcance de este libro, pdg. 269.—§ 2. Definicién de un mer-
cado, 270.—§ 3. Limitaciones de un mercado con respecto al espacio.
Condiciones generales que afectan a la extension del mercado de una
cosa; facilidades para graduar y obtener muestras; facilidades de
transporte, 271.—§ 4. Mercados bien organizados, 272.—§ 5. Hasta los
mercados pequefios estan a menudo sujetos a influencias indirectas,
procedentes de grandes distancias, 273.—§ 6. Limitaciones del mer-
cado con respecto al! tiempo, 274.
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¥ CAP. II.—EQUILIBRIO MOMENTANEO DE LA OFERTA Y LA DEMANDA ........ccccoccerrnns

§ 1. El equilibrio entre el deseo y el esfuerzo. El trueque casual es
generalmente un verdadero equilibrio, pdg. 275.—§ 2. En un mercado
local de cereales se llega, generalmente, a un equilibrio verdadero,
aunque temporal, 276.—§ 3. Por regla general, la intensidad de la ne-
cesidad de dinero no varia de un modo apreciable en las transac-
ciones verificadas en un mercado cerealista, pero si en un mercado de
trabajo, 277. (Véase Apéndice F.)

». CAP. III.—EL EQUILIBRIO DE LA DEMANDA Y LA OFERTA NORMALES ..................

§ ‘1. Casi todas las transacciones de mercancias duraderas estan afec-
tadas por los calculos del futuro, pdg. 280.—§ 2. Coste real y monetario
de la produccién. Gastos de produccion. Factores de produccion, 281.
§ 8. El principio de sustitucion, 282.—§ 4. El coste de produccion de
una empresa representativa, 283.—§ 5. La lista de oferta, 285.—§ 6. Can~
tidad y precio de equilibrio. Vaguedad de la relacién entre el precio
de oferta de una mercancia y su coste de produccién real. Verdadera
significacién de una posicién normal de equilibrio. Significado de la
frase «a largo plazoy, 286.—§ 7. La influencia de la utilidad sobre el
valor es preponderante en los periodos cortos; pero la del coste de
produccién lo es a largo plazo, 288.

CaP. IV.—LA INVERSION Y DISTRIBUCION DE LOS RECURSOS ....cceververnrnennenennens

§ 1. Motivos que determinan la inversién de capital en el caso de
un sujeto que fabrique objetos para su propio uso. Comparacion en-
tre las satisfacciones futuras y las presentes, pdg. 291.—§ 2. Acumu-
lacién de los desembolsos e ingresos pasados y el descuento de los
futuros. Dificultad para distinguir los gastos corrientes de los gastos
a cuenta del capital, 292.—§ 3. El margen de ganancia dentro del cual
actua el principio de sustituciéon no es un punto situado en una ruta
cualquiera, sino una linea en la interseccién de todas las rutas, 294.—
§ 4. Correlacion entre la distribucién de los recursos en una economia
doméstica y comercial, 295.—§§ 5-6. La divisién entre costes prima-
rios y suplementarios varia con la duraciéon de la empresa en cuestion,
vy esta variacién es la principal fuente de dificultad en el estudio de
las relaciones de los costes marginales con el valor, 297.

CAp. V.—EL EQUILIBRIO DE LA OFERTA Y LA DEMANDA NORMALES CON RESPECTO

A PERfODOS LARGOS Y CORTOS. (CORLINUACION.) ......covovervuvreeinraenrnnnnnn.

§ 1. Elasticidad del término «normaly», tanto en el empleo popular
como en el académico, pdg. 301.—§§ 2-3. El complejo problema del
valor normal debe ser descompuesto. El primer caso consiste en la
ficcion de un estado estacionario; después, las modificaciones intro-
ducidas en éste nos permiten tratar el problema por medio de su-
puestos estaticos auxiliares, 303.—§§ 4-5. De este modo, el estudio del
equilibrio de la demanda y oferta normales puede dividirse en dos
partes: la referente a los periodos largos y la relacionada con los cor-
tos, 305.— § 6. Para periodos cortos, el stock de elementos de pro-
duccién es practicamente fijo, y su empleo varia con la demanda, 309.
§ 7. Pero en los periodos largos, la corriente de elementos de pro-
duccion se ajusta a la demanda de los productos de aquellos elementos,
y la unidad de produccion es un proceso méas bien que una porcion
cle1 bieélleg, 312.—§ 8. Clasificacion aproximada de los problemas del
valor, .

CAP. VI.—DEMANDA CONJUNTA Y COMPUESTA. OFERTA CONJUNTA Y COMPUESTA.

Car.

Cap.

§ 1. Demanda derivada indirecta; demanda conjunta. Ejemplo tomado
de una discusién del trabajo en la industria de la construccién. Ley
de demanda derivada, pdg. 315.—§ 2. Condiciones bajo las cuales una
suspension de la oferta puede elevar mucho el precio de un factor
de produccion, 317—§ 3. Demanda compuesta, 320.—§ 4. Oferta con-
junta. Precio de oferta derivada, 320.—§ 5. Oferta compuesta, 322.—
§ 6. Relaciones complejas entre mercancias, 323.

VIL—LOS COSTES PRIMARIO Y TOTAL EN RELACION CON LOS PRODUCTOS
CONJUNTOS. COSTES DE VENTA, DE SEGURO CONTRA EL RIESGO Y DE RE-
PRODUCCION .euevneneenineiieneenenrnenananasnen JE PRSP PPPRT PRI
§§ 1-2. Dificultades de asignar a cada rama de un negocio mixto su pro-
pia participacion en los gastos de produccién y especialmente en: los
de venta, pdg. 326.—§§ 3-4. Seguro contra riesgos comerclales, 329.—
§ 5. Coste de reproduccion. Algunos de los restantes capftulos del li-
bro V pueden omitirse provisionalmente, 331.

VIII.—LOS COSTES MARGINALES EN RELACION CON LOS VALORES. PRINCI-
PIOS GENERALES tuvuuuuterineennuennencaneneenseninnnns TR reeeerriecareerarossenases
§ 1. En este capitulo y en los tres siguientes se estudian méis deta-
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lladamente las relaciones que guardan los costes primarios y comple-
mentarios con el valor de los productos, y la accién refleja que la
demanda derivada de los productos ejerce sobre los valores de los
agentes empleados en su produccidn, con especial referencia a la in-
fluencia del elemento tiempo, pdg. 333.—8§ 2. Nuevos ejemplos del
principio de sustitucion, 334.—§ 3. Definicién del «producto nevoy», 335.
§ 4. Un incremento inapropiado en el uso de cualquier agente da lu-
gar a un rendimiento decreciente; este hecho es anilogo, aunque no
idéntico, al de que un aumento bien ajustado de capital y de trabajo
de diversas clases, aplicado a la tierra, da lugar a un rendimiento
decreciente, 336.—§ 5. Los usos marginales indican el valor, pero no
lo determinan; estan determinados, conjuntamente, con el valor,
por las relaciones generales de oferta y demanda, 338.—§ 6. Los con-
ceptos «interés» y «beneficio» son directamente aplicables al capital
liquido; pero sélo lo son indirectamente, y con ciertos supuestos de-
finidos, a incorporaciones particulares del capital. La doctrina central
de este grupo de capitulos, 339.

CapP. IX —LOS COSTES MARGINALES EN RELACION CON LOS VALORES. PRINCIPIOS

GENERALES. (CONLINUMCION.) couveeenreeinieiaeiieieieieeet e eeee e e e ieneens

§ 1. Razones por las cuales es conveniente ilustrar el problema del
valor por medio de referencias a la modificacién de la incidencia de
los impuestos, pdg. 341.—§§ 2-4. Ejemplos de las relaciones de las
rentas y cuasi rentas con el valor, estudiadas en el ultimo capitulo, 343.
§ 5. Rentas de escasez y diferenciales, 348.

Cap. X —1L.0S COSTES MARGINALES EN RELACION CON LOS VALORES AGRICOLAS.

§§ 1-2. La influencia del elemento tiempo en este problema se ve me-
jor en relacién con el producto agricola en general y con la aparicién
de renta en un pais nuevo, pdg. 8351.—§ 3. La tierra no es sino una
forma de capital para el productor individual, 355.—§§ 4-6. Ejemplos
tomados de la incidencia de los impuestos especiales sobre todos los
productos agricolas y sobre uno solo. Cuasi rentas en relacién con un
unico producto, 356.

Cap, XI.—1.0S COSTES MARGINALES EN RELACION CON LOS VALORES URBANOS ...

§ 1. La influencia de la situacién sobre los valores agricolas y urba-
nos. Valor de situacién, pdg. 363.—§ 2. Casos excepcionales en que
el valor de situacién es creado por el esfuerzo individual o asocia-
do, 364.—§ 3. Causas que regulan los precios de arrendamiento de los
terrenos para periodos largos, 367.—§ 4. El rendimiento decreciente
en relacién con los terrenos de construccién, 368.—§ 5. La compe-
tencia de diferentes clases de edificios sobre el mismo terreno, 370.—
§ 6. Los alquileres de los establecimientos comerciales en relaciéon con
los precios que cobran, 371.—§ 7. Rentas compuestas de propiedades
urbanas, 373. (Véase el Apéndice G.)

Cap. XII.—EQUILIBRIO DE DEMANDA Y OFERTA NORMALES CON REFERENCIA A LA

LEY DEL RENDIMIENTO CRECIENTE, (COntinudacion.) ................. ceeeeeeenn

§§ 1-2. Modos de accion de la tendencia al rendimiento creciente, pd-
gina 375.—§ 3. Peligros en el uso del término «elasticidad de la ofer-
ta». Contraste entre las economias de una industria en conjunto y
las de una sola empresa, 378. (Véase el Apéndice H.)

Cap. XIII.—TEORIA DE LOS CAMBIOS DE LA DEMANDA Y OFERTA NORMALES EN

RELACION CON LA DOCTRINA DE LA MAXIMA SATISFACCION ........... eenenean .

§ 1. Introduccion, pdg. 381.—§ 2. Efectos de un incremento de la de-
manda normal, 382.—§ 3. Efectos de un aumento en la oferta nor-
mal, 383.—§ 4. Los casos de un rendimiento constante, decreciente y
creeiente, 385.—§§ 5-7. Enunciado y limitaciones de la doctrina abs-
tracta de la maxima satisfaccion, 387.

CaP. XIV.—LA TEORIA DE LOS MONOPOLIOS ..c.oeuvurninernineniseneninenennreenenensnenn

§ 1. Tenemos ahora que comparar las ganancias del monopolista, obte-
nidas con un precio elevado, con los beneficios que el publico obtiene
con un precio bajo, pdg. 393.—§ 2. El interés del monopolista consiste,
prima facie, en obtener el maximo ingreso neto, 393.—§ 3. La lista del
ingreso de monopolio, 394.—§ 4. Un impuesto, por una cantidad total
fija, sobre un monopolio, no disminuira su produccién, como tampoco
la reducira un impuesto proporcional al ingreso neto de moncpolio;
pero lograra tal efecto si es proporcional a la cantidad producida, 395.
§ 5. Un monopolista puede, frecuentemente, producir econémicamen-
te, 398.—8§ 6. Puede reducir su precio con vistas al futuro desarrollo
de su negocio o por el hecho de tener un interés directo en el bien-
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estar de los consumidores, 399.—§ 7. Beneficio total. Beneficio de ar-
bitraje, 400.—§ 8. La importancia publica del estudio estadistico de
la ley de la demanda y del excedente del consumidor, 403.—§ 9. El pro-
blema de dos monopolios complementarios es de imposible solucién
general, 405.

Cap. XV.—RESUMEN DE LA TEORIA GENERAL DEL EQUILIBRIO DE LA OFERTA Y

LA DEMANDA ...outitiriiiiiininierennrenniinanenns et ettt e e et
§§ 1-5. Resumen del libro V, pdg. 408. (Véase el Apéndice I.)

LIBRO VI
LA DISTRIBUCION DE LA RENTA NACIONAL

Cap, 1.—EXAMEN PRELIMINAR DE LA DISTRIBUCION .......ccocoeveenenerneneneencneenennss

§ 1. El objeto de este libro en conjunto, pdg. 415.—§ 2. Los fisiécratas
suponian, de acuerdo con las peculiares circunstancias de su pais y
época, que los salarios habian llegado a su nivel mas bajo posible, ¥
que lo mismo podia decirse con respecto al interés del capital. Estos
rigidos supuestos fueron suavizados parcialmente por Adam Smith y
Malthus, 416.—§§ 3-6. Una serie de ejemplos hipotéticos sobre la in-
fluencia de la demanda en la distribuciéon en una sociedad en la cual
no exista el problema de las relaciones entre el capital y el traba-
jo, 420.—§ 7. El producto neto de una clase particular de trabajo
ilustrado por un trabajador de «eficiencia normal», cuya ocupacion
no origine un coste indirecto adicional, pero cuyo trabajo esté situado
exactamente en el margen en que el patrono no derivase ganancia neta
del mismo, 423.—§ 8. La demanda de capital es general, 426.—§ 9. Re-
sumen provisional, 428.—§ 10. Definicién adicional de la renta o divi-
dendo nacional, 430.

Car. II.—EXAMEN PRELIMINAR DE LA DISTRIBUCION. (Continuacion.) ............

§ 1. Las causas que afectan a la oferta de los agentes de produccion
ejercen una influencia coordinada con las que afectan a la demanda
sobre la distribucién, pdg. 432—§§ 2-4. Recapitulacién de las causas,
estudiadas en el libro IV, que afectan a la oferta de diversas formas
de trabajo y de capital. La influencia irregular que un aumento en
la remuneracién ejerce sobre el esfuerzo desarrollado por un indi-
viduo. La correspondencia mas regular entre salarios normales y el
crecimiento de la poblacién en numero y en fortaleza, especialmente
en esta ultima. La influencia general ejercida sobre la acumulacién
de capital y otras formas de riqueza por los beneficiocs que pueden
derivarse del ahorro, 433.—§ 5. La tierra puede considerarse como
una forma especial de capital en relacién con la influencia de la de-
manda sobre la distribuciéon y con la aplicacién de los recursos de
un individuo a la produccién; pero se encuentra en una base dife-
rente que el capital con relacién & aquells influencia normal de las
fuerzas de la oferta sobre la distribucién, que estamos considerando en
este capitulo, 439.—§ 6. Conclusién provisional de una etapa del ra-
zonamiento, 440.—§ 7. Las relaciones mutuas entre ganancias y efi-
ciencias de los diversos grupos de trabajadores, 441.—§ 8. A través de
nuestro estudio, suponemos que el espiritu de empresa, los conoci-
mientos y la libertad de competencia no son mayores, efectivamente,
que las caracteristicas del grupo particular de trabajadores, patronos,
etcétera, en el lugar y tiempo considerados, 444.—§ 9. Sobre las rela-
ciones entre el trabajo y el capital en general. El capital ayuda al
trabajo y compite con éste dentro del campo de la ocupacién; pero
esta frase es necesario interpretarla cuidadosamente, 444—§ 10. El
sentido limitado en que verdaderamente los salarios dependen de los
anticipos hechos por el capital, 446. (Véanse los Apéndices J-K.)

CaAP. II1.—1.AS GANANCIAS DEL TRABAJO ..oevuevnirnereruamunnenivnernnsnnennennennenneaneenns

§ 1. Alcance de los capitulos III-X, pdg. 449.—§ 2. La competencia
tiende a hacer que los salarios pagados semanalmente en ocupaciones
analogas no sean iguales, sino proporcionales a la eficiencia de . los
trabajadores. Ingresos por tiempo determinado. Pago por pieza pro-
ducida (a destajo). Ingresos segun la eficiencia. Los ingresos por tiempo
determinado no tienden a la igualdad, aunque si ocurre esto con los
devengados segin la eficiencia, 449.---§ 3. Salarios reales y nomi-
nales. Deben tenerse en cuenta las variaciones en el poder adquisitivo
del dinero, con especial referencia al consumo de la categoria de
trabajadores de que se trate y con los gastos de la industria, inclu-
yendo todas las ventajas y desventajas incidentales, 453.—§§ 4-5. Sa-
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larios pagados parcialmente en especie. El sistema de truck, 454.—
§ 6. Incertidumbre de éxito e irregularidad de la ocupacion, 455.—§ 7. In-
gresos suplementarios. Ingresos familiares, 457.—§ 8. La fuerza atrac-
tiva de una industria no depende meramente de sus ingresos mone-
tarios, sino de sus ventajas netas. Influencia del caracter individual y
nacional. Condiciones peculiares de las categorias mas bajas de tra-
bajadores, 457.

Cap. IV.—LAS GANANCIAS DEL TRABAJO. (CONLINUGCION.) ......cocoovveveeienannnnnn.

§ 1. La importancia de diversas particularidades de la accién de la
oferta y la demanda con respecto a la mano de obra depende mucho
de los efectos acumulativos, a semejanza de lo que ocurre con la
influencia de la costumbre, pdg. 460.—§§ 2-4. Primera particularidad :

" el trabajador vende su trabajo; pero él, en si mismo, no tiene precio.

Por consiguiente, la inversion de capital en el mismo estd limitada
por los medios, la previsiébn y la liberalidad de sus padres. Importan-
cia de una buena iniciacién en la vida. Influencia de las fuerzas
morales, 461.—§ 5. Segunda particularidad: el trabajador es insepa-
rable de su trabajo, 465.—§ 6. Tercera y cuarta particularidades: el
trabajo es perecedero, y los vendedores se encuentran a menudo en
una situacion desventajosa en las transacciones, 466.

CAP., V.—LAS GANANCIAS DEL TRABAJO. (CONLINUACION.) .....oocoveviiniiiniiniiains

§ 1. La quinta particularidad del trabajo consiste en el gran lapso de
tiempo que es necesario para proporcionar ofertas adicionales de ha-
bilidad especializada, pdg. 469.—§ 2. Los padres. al elegir oficio para
sus hijos, se ven precisados a adelantarse a toda una generaciéon;
dificultades para la prevision del futuro, 470.—§ 3. Los movimientos
de la mano de obra adulta tienen una creciente importancia, a con-
secuencia de una demanda cada vez mas grande para la habilidad en
general, 471.—§§ 4-6. Resumen de la distincién entre periodos largos
y cortos, con referencia al valor normal. Fluctuaciones de los ingresos
especiales del conocimiento practico y de la habilidad, en oposicion
a los que se obtienen como una remuneracion al esfuerzo ejecutado
en cualquier tarea particular, 471.—§ 7. Los ingresos obtenidos por
aptitudes naturales extraordinarias proporcionan un excedente sobre
el coste de la crianza y educacion, que se asemeja a la renta en al-
gunos aspectos, 474.

CAP. VI—INTERES DEL CAPITAL .eceuvrerenrronenrserenanenenesenenanenasneerrneranenesensiensns

§§ 1-3. La teoria del interés ha sido perfeccionada recientemente en
muchos detalles, pero no ha experimentado un cambio esencial. Fué
mal interpretada en la Edad Media y por Rodbertus y Marx, pdgi-
na 477.—8§§ 4-5. El interés bruto pagado por el prestatario incluye una
prima de seguro contra los riesgos, tanto reales como personales, y
algunas ganancias de direccion, asi como el verdadero interés neto, 483.
§ 6. El término «tipo de interésy» necesita aplicarse con cuidado con res-
pecto a las inversiones antiguas, 486.—§ 7. Relacion entre los cambios
gelé poger adquisitivo del dinero y las modificaciones del tipo de in-
erés, 487.

Capr. VII.—BENEFICIOS DEL CAPITAL Y DE LA CAPACIDAD PARA LOS NEGOCIOS ......

1. La lucha por la supervivencia entre los hombres de negocios.
Servicios que prestan los precursores, pdg. 490.—§§ 2-4. La influencia
del principio de sustitucion sobre los ingresos de direccidn, ilustrada
por medio de la comparacién: primero, de los servicios de los capata-
ces con los de los trabajadores ordinarios; segundo, de los servicios
de los jefes de empresa con los capataces, y tercero, de los servicios de
los jefes de las grandes empresas con los de las pequefias, 492.—§ 5. Si-
tuacion del negociante que utiliza mucho capital a préstamo, 494.—
§ 6. Sociedades por acciones, 496.—§ 7. Tendencia general de los mé-
todos modernos en los negocios a ajustar los ingresos de direccién con
las dificultades del trabajo realizado, 497.

Cap, VIII—BENEFICIOS DEL CAPITAL Y DE LA CAPACIDAD PARA LOS NEGOCIOS,

(CONLINUGCION) . oveirieie et ettt e et e et

§ 1. Tenemos ahora que investigar si existe cualquier tendencia general
del tipo de beneficio hacia la igualdad. En los negocios importantes,
algunos ingresos de direccion se clasifican como sueldos, ¥y en los pe-
querios, muchos salarios del trabajo manual se clasifican como benefi-
cios, y, por consiguiente, éstos parecen ser mucho mas altos en los
pequeﬁ’os negocios que lo que son en realidad, pdg. 500.—§ 2. El tipo
anual de beneficio normal del capital empleado es alto cuando el ca-
pital circulante es grande con relacién al capital fijo. Las economias
de producciéon en gran escala, cuando se difunden a través de toda
una industria, no elevan el tipo de beneficio de la misma, 502.—
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§§ 8-4. Cada rama de la industria tiene su habitual tipo de beneficio
sobre €l giro, 505.—§ 5. Los beneficios son un elemento constituyente
del precio normal de oferta; pero la renta derivada del capital ya
invertido, en una forma material o en la adquisicién de dominio prac-
tico, esta4 regulada por la demanda de sus productos, 507.—§§ 6-8. Com-
paracién entre los beneficios y otros ingresos con respecto a las fluc-
tuaciones de los precios, con las desigualdades entre diferentes indi-
viduos y con las proporciones sobre el conjunto que son propiamente
ingresos derivados del esfuerzo y de aptitudes naturales, respectiva-
mente, 509.—§§ 9-10. Las relaciones entre los intereses de diferentes
clases de trabajadores dentro de una misma industria, y especialmente
en un mismo negocio, 512.

CAP. IX.—RENTA DE LA TIERRA .e..ccovvevnnnenn. ettt e e ae e eaeaann

§§ 1-2. La renta de la tierra es una especie de un gran género. Por
ahora, supondremos que la tierra es cultivada por su propietario. Re-
sumen de los estudios anteriores, pdg. 516—§ 3. Un aumento en el
valor real del producto hace subir, generalmente, el valor del excedente
del producto, y aun mas su valor real. Distincion entre el valor en
trabajo y el poder de compra general del producto, 518.—§ 4. Efectos
de las mejoras sobre la renta, 519.—§ 5. La doctrina central de la
renta es aplicable a la casi totalidad de los sistemas de posesion de
tierras. Pero en el moderno sistema inglés la linea general de division
entre la parte del terrateniente y la del agricultor es también la maéas
importante para nuestra ciencia, 520. (Véase el Apéndice L.)

CAP. X.—POSESION DE LA TIERRA ...coceierenceermuennenceernceeenesesernesnssssasaeneenssennes

§ 1. Las formas primitivas de posesion de la tierra se han basado,
generalmente, en la asociacién, regida més bien por la costumbre que
por una contratacion consciente; el llamado «terrateniente» es, gene-
ralmente, el socio comanditario, pdg. 523.—§§ 2-3. Pero la costumbre
es mucho mas plastica de 1o que a primera vista parece, como lo de-
muestra 1a historia inglesa moderna. Se requiere prudencia para aplicar
el analisis de Ricardo al moderno problema inglés de la tierra, lo mismo
que a los sistemas mas antiguos. Los términos de la asociaciéon en éstos
eran vagos, elasticos y susceptibles de inconscientes modificaciones
en diversas formas, 524.—§§ 4-5. Las ventajas y désventajas del siste-
ma de aparceria y del cultivador propietario, 528.—§§ 6-7. El sistema
inglés permite al terrateniente ofrecer aquella parte del capital por
la cual puede ser efectiva y facilmente responsable, y otorga conside-
rable libertad a las fuerzas de seleccién, aunque en menor grado que
en otras ramas de la industria, 531.—8§§ 8-9. Grandes y pequefas
propiedades. Cooperacion, 534.—§ 10. Dificultad de determinacion de
los precios y cosechas normales. La libertad del terrateniente para
hacer mejoras y recoger los frutos, 538.—§ 11. Colision entre los inte-
reses publicos y los privados en lo referente & la edificacion, los espa-
cios libres y otras materias, 540.

CaP. XI.—NOCION GENERAL DE LA DISTRIBUCION .....c.covvevinrnenennnencnrnenenencnanees

§§ 1-3. Resumen de los ocho capitulos anteriores, en el cual se traza
una linea de continuidad a través de lo expuesto en el libro V, capi-
tulo XIV, y se establece una unidad entre las causas que regulan los
valores normales de los diversos agentes y los elementos de la_ pro-
duccién, tanto materiales como humanos, pdg. 542.—§ 4. Los diver-
sos agentes de la produccién- pueden competir entre si por la ocupa-
cién, pero cada uno de ellos constituye una sola fuente de empleo
para los demas. CoOmo un aumento de capital enriquece las posibi-
lidades de ocupacién para el trabajo, 546.—§ 5. Un aumento, ya sea
en el numero o en la eficiencia de un grupo de trabajadores, bene-
ficia generalmente & los demas; pero un aumento dentro del mismo
grupo perjudica a éste, mientras que el incremento de la eficiencia
le modifica. Modifica el producto marginal de su propio trabajo y el
de las demas clases, afectando de este modo a los salarios. Es necesa-
rio un gran cuidado al calcular el producto marginal total, 547.

CaAp. XII.—INFLUENCIAS GENERALES DEL PROGRESO ECONOMICO .:...ce.ocoeveennnn..

§ 1. La riqueza del sector de ocupacién del capital y del trabajo en
un pais nuevo depende, en parte, del acceso que tengan sus bienes
a los mercados de salida y de la posibilidad de rentas futuras a cam-
bio de las provisiones necesarias en el presente, pdg. 549.---§§ 2-3. El
comercio exterior de Inglaterra cn ¢l pasado siglo aumentd sus posi-
bilidades de adquirir articulos de 1ujo y confort, y s6lo en los ultimos
afios aumentd su dominio sobre los articulos de primera necesidad, 552.
§ 4. Las ganancias directas obtenidas con ¢l progreso de las manu-
facturas han sido menores de lo que a primera vista parecian; pero
las originadas por los nuevos medios de transporte han sido mayo-
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res, 553.—§ 5. Cambios en los valores en trabajo del trigo, de 1la
carne, de las viviendas, del combustible, del vestido, del agua, de la
luz, de la prensa y de los viajes, 554.—§§ 6-8. El progreso ha aumen-
tado el valor en trabajo de los terrenos ingleses, tanto urbanos como
rurales, tomados en conjunto, si bien ha disminuido el valor de muchas
clases de medios materiales, y el aumento de capital ha hecho dismi-
nuir sus ingresos proporcionales, aunque no su renta total, 557.—
§§ 9-10. Naturaleza y causas de las modificaciones aparecidas en los
ingresos de las diferentes clases de industrias, 560.—§ 11. Los ingresos
de la capacidad excepcional, 563.—§ 12. El progresc ha hecho mas de
lo que se cree generalmente en beneficio de la elevacion de salarios
vy probablemente ha disminuido la falta de continuidad en la ocu-
pacién de la mano de obra libre, 564.

Cap. XIII.—EL PROGRESO EN RELACION CON EL NIVEL DE VIDA .......ccceovevenennnns

§§ 1-2. El nivel de las actividades y de las necesidades; el nivel de
vida y de confort. Una elevaciéon en el nivel de confort pudiera ha-
ber aumentado considerablemente los salarios en Inglaterra hace
un siglo, deteniendo el crecimiento de la poblaciéon; pero el facil ac-
ceso a los alimentos y a las materias primas procedentes de nuevos
paises no ha permitido un gran progreso en este sentido, pdg. 566.—
§§ 38-6. Los esfuerzos hechos para reglamentar las actividades por
medio de la reducciéon de la jornada de trabajo. El exceso de trabajo
es perjudicial; pero una reducciéon de una jornada de trabajo mo-
derada reduce generalmente la produccién. Por consiguiente, aun-
que su efecto inmediato pueda ser el de dar impulso & la ocupacién,
pronto da lugar a un descenso de salarios, & no ser que se utilicen
los ratos de ocio para desarrollar actividades mas elevadas. Peligro
de la emigracién del capital. Dificultad de asignar a los hechos obser-
vados las causas que verdaderamente los motivan. Los resultados in-
mediatos y finales son, a veces, opuestos, 569.—§§ 7-9. El fin pri-
mitivo de las asociaciones obreras era el de dar independencia al
trabajador y mejorar, de este modo, su nivel de vida, tanto como
su salario. El éxito de esta tentativa demuestra la importancia de
su principal arma: la «regla comun». Pero la aplicacion rigida del
enunciado de esta regla es susceptible de originar una falsa «stan-
dardization» (tipificacion) del trabajo y de obstaculizar el espiritu
de empresa, de alarmar al capital y de perjudicar a las clases traba-
jadoras y al resto de la nacién, 576.—§ 10. Dificultades relacionadas
con los cambios en el poder adquisitivo del dinero, especialmente
en relaciéon con las fluctuaciones del crédito, 582.—§§ 11-15. Conclu-
sién provisional respecto a las posibilidades del progreso social. Una
division igualitaria del dividendo nacional disminuiria las rentas de
muchas familias artesanas. Es preciso dar un trato excepcional al
«residuo»; pero el mejor modo de elevar los salarios del trabajador
no especializado seria el proporcionar a todas las clases populares
una educacién que redujese el numero de aquellos que sélo pueden
realizar trabajos no especializados y aumentar el de aquellos que
posean elevada imaginacion constructiva, que constituye la fuente
principal del dominio del hombre sobre la Naturaleza. Pero no po-
dra alcanzarse un nivel de vida realmente elevado en tanto que el
hombre no haya aprendido a saber utilizar sus horas de oclo, y
ésta es una de las muchas manifestaciones de que los cambios eco-
nomicos violentos originan mucho dafio cuando van mas de prisa que
la lenta transformaciéon de aquel caricter, que la Humanidad ha here-
dado de largas épocas de egoismo y lucha, 584.
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LIBRO V

Relaciones generales de la demanda,
de la oferta y del valor

CAPITULO PRIMERO
INTRODUCCION. DE LOS MERCADOS

$§ 1. Una empresa comercial crece y alcanza un alto grado de
desarrollo, y luego quiza se estanca y decae, y en el punto culmi-
nante existe un equilibrio entre las fuerzas de vida y de decai-
miento: en la ultima parte del libro IV nos hemos ocupado, prin-
cipalmente, de semejante compensaciéon de fuer-
zas en la vida y decaimiento de un pueblo, de un Nociones bio-
método industrial o comercial. Y a medida que va- [9gices v me
yamos alcanzando mas altas etapas en nuestro es- ¢! equilibrio de
tudio, necesitaremos cada vez mas considerar las = jieTees opues-
fuerzas econémicas como semejantes a las que hacen
que un joven vaya adelantando en fortaleza, hasta alcanzar la
plenitud, después de lo cual va gradualmente volviéndose mas -
inactivo, hasta que por ultimo desaparece para dejar el puesto a
otras vidas mas vigorosas. Pero con objeto de preparar el camino
para este estudio mas avanzado, tenemos que considerar primero
un equilibrio mas sencillo de fuerzas, que corresponde, mas bien,
al de una piedra sostcnida por una cinta elastica, o al de un nu-
mero de pelotas colocadas unas junto a otras en un recipiente.

Tenemos que examinar ahora las relaciones generales de ofer-
ta y demanda, espccialmente las referentes al ajuste de precios
que las mantienen en ¢quilibrio. Este término es de uso comun y
no requiere por €l momento ninguna explicaciéon
especial; pero existen muchas dificultades relacio- ,Alcgnce dees-
nadas con el mismo, que solo pueden tratarse gra-
dualmente y que iran ocupando nuestra atencion durante una
gran parte de este libro.

Tomaremos nuestros ejemplos tan pronto de una clase de pro-
blemas econémicos como de otra, pero en €l curso principal dei
razonamiento nos abstendremos de hacer supuestos que se apli-
guen s6lo a una clase particular.

Asi, pues, este libro no es descriptivo, no trata constructiva-
mente de los problemas reales, sino que establece el fundamento
teérico de nuestro conocimiento de las causas que rigen el valor,
y de ese modo prepara €l camino para la construccion que ha de
iniciarse en el libro siguiente. No trata tanto de obtener conoci-
mientos como de ensefiar la posibilidad de alcanzarlos con res-
pecto a dos clases de fuerzas opuestas: las que impelen al hom-
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270 LIBRO V.—CAP, I. DE LOS MERCADOS

bre a ejercer esfuerzos y sacrificios econoémicos, y las que le re-
traen de ello. Debemos empezar por dar una breve idea provisional

' de lo que son los mercados, pues ello es necesaric

Los mercados . . s 2
sdn descritos Para precisar las ideas con relacién a este y a los
solo provisio- gjguientes libros. Decimos breve y provisional por-
nalmente. N . PP
que la organizacion de los mercados esta intima-
mamente relacionada, como causa y efecto, con el dinero, el crédito
y €l comercio exterior, y, por tanto, el estudio completo de la mis-
ma debe dejarse para un volumen posterior, en el que se fratara
en relacién con las fluctuaciones comerciales e industriales y con
las combinaciones de productores y de comerciantes, de patronos
y de empleados.

§ 2. Cuando se habla de la oferta y la demanda en sus rela-
ciones reciprocas €s necesario, naturalmente, que los mercados a
que se refieren sean los mismos. Como dice Cournot, «los econo-

L mistas entienden por el término mercado no un
Definicidn de 135y particular cualquiera en que se compran y
un mercado. 2
venden cosas, sino la totalidad de una regiéon cual-
quiera en que compradores y vendedores tienen entre si un libre
intercambio tal que los precios de los mismos bienes tienden a
igualarse rapida y facilmente» (1), Jevons también dice: «En un
principio, un mercado era un lugar publico de la ciudad en que
se exponian viveres y otros objetos para la venta, pero la pala-
bra se ha generalizado de modo que hoy significa un conjunto de
personas que estan en intimas relaciones comerciales y llevan a
cabo extensas transacciones de cualquier mercancia. Una gran
ciudad puede contener tantos mercados como ramas importantes
de comercio, y estos mercados pueden ¢ no estar localizados. EL
punto central de un mercado es la bolsa publica, lonja o sala de
contrataciones, donde los comerciantes se reunen para ponerse
de acuerdo y tratar de sus negocios. En Londres la Bolsa de va-
lores, €l mercado del trigo, el del carbon, el del azucar y otros se-
mejantes estan localizados: en Manchester existe el mercado del
algodon, el de los restos y desperdicios del mismo y otros. Pero la
distincién de la localidad no es necesaria. Los comerciantes pue-
den estar diseminados por toda una ciudad o por toda una regioén,
y constituir, sin embargo, un mercado, si estan en intima comu-
nicaciéon los unos con ios otros por medio de ferias, reuniones,
listas de precios o también por medio del correo» (2),

Asi, pues, mientras mas perfecto sea un mercado, mayor sera
la tendencia hacia €l mismo precio de los mismos objetos, al mis-
mo tiempo, en todas las partes del mercado; pero, naturalmente,
si éste es grande, debe tenerse en cuenta el gasto de entrega de
los bienes a los diferentes compradores, cada uno de los cuales
ha de pagar un excedente sobre el precio del mercado en concepto
de gastos de entrega 3),

(1) Recherches sur les Principes Mathématiques de la Théorie des Richesses,
capitulo IV. Véase también méis arriba, libro ILI, cap. IV, § 7

(2) Theory of Political Economy, cap. IV.

(3) Asi es corriente que los precios de las mercancias que abultan mucho se
coticen franco e bordo (f. 0. b.) de un buque en determinado puerto, debiendo el
comprador pagar los gastos hasta su domicilio.

§ 3: CONDICIONES QUE AFECTAN A LA EXTENSION DE SU MERCADO 271

§ 3. Al aplicar en la practica los razonamientos econémicos
es dificil a menudo averiguar hasta qué punto los movimientos
de la oferta y la demanda en un lugar cualquiera son influidos por
los que se producen en ofro. Es evidente que la o
tendencia general del telégrafo, de la prensa y del ,,Limiesdeun
ferrocarril es la de extender la superficie sobre la
cual tales influencias actian y aumentar su fuerza. Todo el mun-
do occidental puede, en cierto sentido, considerarse como un solo
mercado para muchas clases de valores bursatiles, para los me-
tales preciosos y, en grado menor, para la lana
y el algodén e incluso para €l trigo, teniendo en Ejemplos de

mercados muy
cuenta los gastos de transporte, en los cuales pue-  gmoplios.
den ser incluidos los tributos recaudados, a causa
de la costumbre, al paso de los bienes por ciertos lugares, pues estos
obstaculos no son suficientes para impedir que compradores de
todas las partes del mundo occidental compitan los unos con los
otros hacia los mismos articulos.

Existen muchas causas especiales que pueden ensanchar o li-
mitar el mercado de cualquier mercancia particular; pero casi
todas aquellas cosas para las cuales existe un mercado muy am-
plio tienen una demanda universal y son suscepti-
bles de ser descritas con facilidad y exactitud. Asi, Condiciones
por ejemplo, €l algodon, el trigo y el hierro satis- Sferes 1%¢
facen necesidades de caracter urgente y casi uni- tension del mer-
versal. Pueden describirse facilmente, de modo que §od0 de un ar-
puedan ser comprados y vendidos por personas
muy alejadas unas de otras y muy apartadas también de tales
mercancias. Si es necesario, pueden tomarse muestras de ellos que
son verdaderamente representativas, y hasta pueden ser clasifi-
cados, como se hace en la practica real con respecto )

a los cereales en Norteamérica, por una autoridad parg  1aC eredd
independiente, de modo que cl comprador puede cacién y mues-
estar seguro de que lo que compra serad de una de- U
terminada calidad, aunque no haya visto una muestra de los bienes
¥y quizé no podria formar ¢l mismo una opinién acerca del producto
que piensa adquirir si lo viera (1),

Las mercancias para las cuales existe un mercado muy exten-
so deben también ser susceptibles de soportar un largo viaje;
deben ser algo duraderas y su valor debe ser considerable en pro-
porcion a su volumen. Una cosa que sea tan voluminosa que su
precio deba necesariamente aumentar mucho cuando se venda
lejos del lugar en que ha sido producida tendria, por regla gene-
ral, un mercado reducido. Por ejemplo, el de los )
ladrillos corrientes esta practicamente limitado al L mansportabi-
sector mas proximo a los hornos donde se fabri-
can; apenas podrian soportar un largo desplazamiento por tierra

(1) Asi, los directores de un elevador publico o privado reciben cereales de
un agricultor, los dividen en distintas clases y dan a aquél certificados en los
que consta el nimero de bushels de cada clase que dicho agrisultor ha entregado.
Los productos son luego mezclados con los de otros; es probable que sus certifi-
cados pasen por diversas manos antes de llegar a las del comprador efectivo, y es

posible que poco o nada de lo que reciba dicho comprador proceda de la hacienda
agricola del primero que recihié el certificado.
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a un distrito que tenga fabricas de ladrillos propias. Sin embargo,
ciertos ladrillos de clase excepcional tienen mercados que se ex-
tienden por una gran parte de Inglaterra.

§ 4. Consideremos mas detenidamente los mercados de obje-
tos que llenan de un modo excepcional esas condiciones de ser de
demanda general, faciles de reconocer y transportar. Estos son,

Las condicio- COMO hemos dicho, los valores bursatiles y los me-
nes de los mer- bales preciosos.
cados altamente Cualquier accion u obligaciébn de una compa-
organizados... ~ L5 . .
fifa publica o cualquier bono de un Gobierno es exac-
tamente del mismo valor que cualquier otro de la misma emision:
es indiferente para el comprador adquirir uno u otro.

Algunos valores, principalmente los de compafiias mineras, de

. navegacion y otras relativamente pequefias, requie-~
... ilustradas ha~ s s . )
viendo referen- Te€n un conocimiento local y sélo se cotizan en las
f;g a las bolsas  holsas de las poblaciones provinciales y en sus al-

valores. . N

rededores inmediatos; pero toda Inglaterra cons-

tituye un solo mercado para las acciones y obligaciones de una
gran compaifiia de ferrocarriles britanicos. En tiempos normales,
un negociante vendera, por ejemplo, acciones del Midland Rail-
way, aunque no las posea, porque sabe que siempre hay en el mer-
cado y que podra comprarias.

Pero el caso mas notable de todos es el de los valores llamados
internacionales, porque existe una demanda de los mismos en
todas las partes del globo. Son éstos los bonos de los principales
gobiernos y los valores de las compafiias muy importantes, tales
como las del Canal de Suez y del New York Central Railway. Para
éstos el telégrafo mantiene los precios casi exactamente al mismo
nivel en casi todas las bolsas del mundo. Si el precio de uno de
ellos sube en Nueva York o en Paris, en Londres o en Berlin, la
mera noticia del alza tiende a causar otra igual en otros merca-
dos, y, si por c1a1qu1er motivo ésta es demorada, aquella clase
particular de valores sera probablemente ofrecida en el mercado
en que se cotiza a un precio mas elevado por medio de 6rdenes
telegraficas procedentes de los deméas mercados, mientras los es-
peculadores del primer mercado estaran haciendo compras por
telégrafo en otros. Estas ventas, por un lado, y las compras por
el otro, refuerzan la tendencia que tiene el precio a alcanzar el
mismo nivel en todas partes, y, a no ser que algunos de los mer-
cados estén en una situacién anormal, la tendencia llega a ser
irresistible.

Asimismo, en la Bolsa un especulador puede gencralmente ase-
gurarse que vendera casi al mismo precio que compra, y a menu-
do esta dispuesto a comprar acciones de primera clasc a un me-
dio, un cuarto, un octavo y & veces un dieciscisavo por ciento
menos del precio a que los olfrece en venta. Si hay dos valores
igualmente buenos, pero de los cuales uno pertecnece a una gran
emisién, y el otro a una emisién pequeiia del mismo Gobierno,
de modo que el primero esté constantemente ofrecido en el mer-
cado y €l segundo lo esté muy rara vez, el margen entre el pre-
cio de venta y el de compra exigido por los bolsistas ser4 mayor
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en el ultimo caso que en el primero (1), Esta es una demostracion
de la gran ley que establece que cuanto mayor es.el mercado de
una mercancia, tanto menores son generalmente las fluctuaciones
en su precio, y tanto menor sera también el porcentaje por ope-
racion obtenido por los traficantes bursatiles.

Las bolsas son, pues, el modelo sobre €l cual se ha formado
y se forman los mercados destinados a las transacciones en mu-
chas clases de productos que pueden describirse con facilidad y
exactitud, que son transportables y que tienen una
demanda general. Las mercancias materiales que El mefcado

. N . Py mundial de me-
poseen, sin embargo, estas cualidades en alto gra-  igles preciosos.
do son el oro y la plata; por esta razéon han sido
elegidos por consentimiento general para ser utilizados como mo-
neda, para representar el valor de las demas cosas; el mercado
mundial de esos deos metales es el que estd mejor organizado y
ofrece muchos ejemplos sutiles de la accién de lus leyes que aho-
ra estamos estudiando.

§ 5. En el extremo opuesto de ics valores bursitiles interna-
cionales y de los metales preciosos se encuentran, en primer lugar,
los objetos que deben hacerse a medida para los particulares,
tales como los trajes, y en segundo lugar, los bie- ) .

- Dejando de
nes perecederos y de mucho volumen, tales ¢como  1gdo  los casos.
los vegetales frescos, que pueden rara vez ser trans-  del comercio al

P . 2 A . POr Mmenor...
portados a largas distancias. De los primeros, ape-
nas puede decirse que tengan un mercado al por mayor; las con-

iciones que determinan su precio son las del comercio de com-
pra y venta al por menor, y podemos dejar su estudio para mas
adelante (2), ’

Para los segundos existen realmente mercados al por mayor,
pero éstos estin encerrados dentro de estrechos limites; podemos

“encontrar un ejemplo tipico en la venta de legumbres de clase co-

rriente en un puchlo. Los hortclanos de las proximidades tienen
probablemente que entenderse para la venta de sus productos
vegetales con los habituntes del pueblo sin que haya mucha pre-
sién exterior de uno y otlro lado. Los precios extre-

0 T ...paAsSamos @ un
mos pueden ser contrarrestados por la facultad que ;BTC0E0 ¢ gve

tienen los unos de vender mas caroc y 1os otros de  parece estar es-
comprar mas barato en otra parte; pero, en circuns- leghamente
tancias normales, esto no ocurre, y si sucediera

podria ocurrir que los vendedores se uniesen y fijasen un precio

(1) En el caso de las acciones de compafiias muy pequefias y poco conocidas,
1a diferencia entre el precio a que el negociante est4 dispuesto a comprar y aquel a
que estd dispuesto a vender puede ascender a un 5 por 100 o méas del valor de
venta. Sl compra, puede tener que conservar este valor durante mucho tiempo
antes de encontrar comprador, v mientras tanto puede bajar, y si se compromete
a entregar un valor que no posee y que no se ofrece cotidianamente en el mer-
cado, puede verse imposibilitado de cumplir su contrato, al menos que incurra en
muchos gastos y molestias.

(2) Un hombre puede no tomarse mucha molestia cuando se trata de una pe-
quefia compra al por mencr; podra dar media corona por una caja de papel que
podria haber adquirido por dos chelines en otra tienda; pero no ocurre lo mismo
con los precios al por mayor. Un fabricante no puede vender una resma de
papel por seis chelines, mientras gue su vecino la vende por cinco, pues los gue
se dedican a comprar papel para revenderlo saben casi con exactitud el precio
mas bajo & que puede comprarse y no pagaran mias. El fabricante tiene que vender
mas o menos al precio del mercado, es decir, al precio a que otros fabricantes estan
vendiendo en esta misma fecha.

PRINCIPIOS DE ECONOMI{A.—18
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artificial de monopolio, es decir, un precio determinado, no en
consideracion al coste de produccién, sino principalmente a lo que
el mercado desea pagar.

Por otra parte, puede suceder que algunos de los hortelanos es-
tén casi igualmente préximos a un segundo pueblo y que envien
sus legumbres unas veces al primero y otras al segundo; y algu-
nas personas que compran ocasionalmente en el primer pueblo,
pueden también tener acceso al segundo. La minima variacién en

el precio los llevara a preferir el mejor mercado, y
~aunque inclu- e gse modo las transacciones en los dos pueblos

éste estd su- %o N .
eto o influen- vendran a ser, de cierto modo, mutuamente depen-
cigs indirectas  gicntes. Puede suceder que este segundo pueblo
desde grandes - N oA
distencias. esté en buena comunicacion con Londres o con al-

gun ofro mercado central, de modo que sus pre-
cios estén regulados por los de éste, y, en €se caso, los precios del
primer pueblo también deberan estar en armonia con ellos. Asi
como las noticias corren de boca en boca hasta que el rumor se
extiende mucho mas alla del lugar donde tuvo su origen, del mis-
mo modo, hasta el mercado méas alejado es susceptible de verse
infiuido por los cambios, de los cuales los que alli viven no tienen
conccimiento directo alguno, y que han ienido su origen muy lejos
de aquellos lugares y se han ido exfendiendo gradualmente de
mercado en mercado.

Asi, pues, en un extremo se encuentran los mercados mundia-
les, en que la competencia actia directamente en todas las partes
del globo; y en el otro, aquellos mercados apartados de toda com-
petencia directa, en que ésta esta ausente, si bien la competencia
indirecta y transmitida puede hacerse sentir; y entre esos dos ex-
tremos se halla la gran maycria de los mercados que €l economista
¥ €l hombre de negocios tienen que estudiar.

§ 6. Los mercados varian también con respecto al periodo de
tiempo que se concede a las fuerzas de la coferta y la demanda para

- gque se pongan en equilibrio la una con la otra, lo mismo que con

respecto a la superficie sobre la cual se extienden. Y este elemen-
to de tiempo requiere mayor atenciéon que el de es-

Las umitacio-  pacio, puesto que la naturaleza del equilibrio en si

nes de los mer-
cados con res-
pecio al tiempo
afectan a la na-
turaleza de las
causas que he-
mos tenido en
cuenta.

mismoe y la de las causas que lo determinan depen-
den de la duracion del periodo de tiempo sobre el
cual se calcula que el mercado se extiende. Si el
periodo es corto, la oferta queda limitada a las

existencias que se tienen a mano; si ¢l periodo es
mas largo, la oferta estara influida, mias o menos,
por €l coste de produccién del articulo considerado; y, si ¢l periods
e8 muy largo, este coste cstara a su vez influido, mas o menos, por el
coste de produccion del trabajo y de los objetns materiiles requeri-
dos para producir dicho articulo. Estas tres clases de circunstancias
gse confunden a veces en un grado imperceptible. Kmpezaremos por
la primera clase, y considerarcmos en ¢l proximo capitulo aguellos
equilibrios momentaneos de la oferta y la demanda, en los cuales
ia oferta significa meramente ¢l stock disponible en ese momento
para la venta en el mercado, dc modo que no puede ser influida
directamente por el coste de produccién.

CAPITULO II

EQUILIBRIO MOMENTANEO DE LA OFERTA
Y LA DEMANDA

§ 1. Bl caso mas sencillo de equilibrio entre el deseo y el es-
fuerzo se halla cuando una persona satisface una de sus necesida-
des mediante su propio trabajo directo. Cuando un muchacho coge
moras para comérselas, 1a accién de cogerlas es pro- Un elemul
bablemente en si misma un placer para &l Mientras sencifio Gocons
la realiza, y por algun tiempo mayor el gusto de co- lbrio enire de-

. h seo ¥ esfuerzo.
mérselas es mas que suficiente para compensar ¢!
trabajo de cogerlas. Pero después gque haya comido un gran numero,
el deseo de comer mas disminuye, mientras la tarea de cogerlas em-
pieza a aburrirle, lo que puede ser un sentimiento de monotonia mas
bien que de cansancio. El equilibrio es alcanzado cuando al fin
el deseo de jugar y las pocas ganas de coger mas moras compensa
el deseo de comerlas. La satisfaccion que puede conseguir cogién-
dolas ha llegado a su mdzximo, pues hasta ese mormento cada nueva
fruta cogida ha afiadido mas a su placer de lo que le ha quitado,
¥y después de ese instante cualquier fruta cogida le quitaria mas
placer del que le daria (1),

En un trato casual que una persona hace con otra, como, por
ejemplo, cuando dos hombres que viven en los bosques permuten
un rifle por una canoa, rara vez existe algo que
pueda llamarse propiamente un equilibrio entre 2% % frue
la oferta y la demanda; existe, probablemente, un eciste general-
margen de satisfaccién en uno y otro lado, pues Jpf7ie verdade-
quiza uno estaria dispuesto a dar algo mas que el )
rifle por la canoa si no pudiera conseguir ésta de otro modo, mien-
tras gue el otro, en caso de necesidad, daria algo mas que la canoa
por tener el rifie.

Seria posible alcanzar tal vez un verdadero equilibrio en un
sistema de trueque o permuta; pero éste, aunque - a
m4s antiguo que el de la compraventa, €s €N CIeTto  srupcns’ sraior
modo mas complicado, y los casos mas sencillos mdiico puede
de un verdadero valor de equilibrio se hallan en
ios mercados de un estado mas avanzado de civilizacién.

Podemos dejar a un lado, por ser de poca importancia practica,
una clase de transacciones que ha sido muy discu-
tida: las referentes a cuadros de viejos maestros, Mercado de
monedas antiguas y otros objetos que no pueden P/eLgs umicos
ser completamente clasificados. El precio a que se
venda cada uno de ellos dependera mucho de que una persona rica
y caprichosa esté presente en la venta; de lo contrario, serd com-
prada probablemente por negociantes que confian poder venderla

ser diferido.

(1) Véanse libro IV, cap. I, § 2, y nota XII en el Apéndice mateméatico.
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con algun beneficio, y las variaciones en ¢! precio para €l mismo
cuadro en sucesivas subastas, por grandes que sean, lo serian toda-
via mas si no fuese por la mﬂuenc1a moderadora de los compra-
dores profesionales.
§ 2. Volviendo a las transacciones usuales de la vida moderna,
tomemos ahora €l caso de un mercado de trigo en una poblacién
. rural, y supcngamos, para mayor sencillez, que todo
wliemplo de o] trigo que se vende en el mercado es de la misma
cal de trigo, <calidad. La cantidad que cada agricultor o vende-
donde se obtie  dor ofrece en venta a un precio cualquiera esta re-
brio verdadero, gulada por la mayor o menor necesidad que tenga de
gunauemomen-  dinero efective y del calculo que haga de las condi-
' ciones presentes y futuras del mercado con el cual
estd relacionado. Hay algunos precios que ningin vendedor acep-
taria y otros que ninguno rehusaria; existen también otros precios
intermedios que serian aceptados para grandes o pequeilas can-
tidades por muchos o por todos los vendedores. Cada uno tratars
de adivinar el estado del mercado y de guiarse por él. Supongamos
que en realidad no hay mas que 600 arrobas, cuyos tenedores estan
dispuestos a aceptar como minimo un precio de 35 chelines, pero
que los tenedores de ofro centenar lo venderian a 36, y los de ofras
300 arrobas las venderian a 37 chelines. Supongamos también que
algunos compradores estuviesen dispuestos a comprar sélo 600 arro-
bas a 37 chelines; otros, 100 a 36, y 200 a 35. Podemos reflejar
estos hechos en un cuadro como el siguiente:

‘ ‘Tenedores Compradores
que estarian que estarian
Al precio de dispuestos dispuestos
chelines & vender a comprar
Arrobas Arrobas
37 | 1000 600
36 | 700 700
35 : 600 900

Naturalmente, algunos de los que estarign realmente dispues-
tos a aceptar 36 chelines antes que marcharse sin vender, no daran
muestras inmediatamente de que estan dispuestos a aceptar ese
precio, y del mismo modo, los compradores se defenderan y se mos-
traran menos deseosos de comprar de lo que estan en realidad;
de suerte que el precio puede subir y bajar a medida que unoc u
otro bando lleve la ventaja en el regateo del mercado. Pero al me-
nos de que estén muy desigualmente divididos, al menos de que
un bando por falta de intcligencia o de suerte no sepa apreciar
la fuerza del otro, es probable que el precio no csté nunca muy
apartado de los 36 chelines, y es casi seguro que quedari muy pro-
ximo de dicha suma al final del mercado, pues si un tenedor cree
que los compradores podran realmente conseguir a 36 chelines todo
1o que quieran comprar a este precio, no dejarda escapar cualquler
oferta que esté bien por encima de aqguel precio.

Los compradores, por su parte, haran calculos semejantes, y.

§ 3: LA NECESIDAD DE DINERO EN LAS DIFERENTES TRANSACCIONES 27

si en cualquier momento el precio subiera considerablemente por
encima de 36 chelines, pensaran que la oferta ser4 mucho mayor
que la demanda a dicho precio; por lo tanto, hasta aquelios que pre-
feririan pagar ese precio antes de dejar de comprar esperaran, y al
hacerlo contribuiran a hacer bajar el precio. Por otra parte, cuan-
do ¢l precio esta muy por debajo de 36 chelines, hasta los vende-
dores que preferirian aceptar ese precio antes de dejar de vender
pensaran que a aquel precio 1a demanda serd mayor. gue la ofer-
ta, de modo que esperaran, y al hacerlo contribuiran a hacer subir
el precio.

El precio de 36 chelines puede, pues, ser illamado el verdadero
precio de equilibrio, porgue si se fijase al principio y todos se adhi-
riesen a él durante todo el mercado, igualaria exactamente la de-
manda con la oferta (es decir, gue la cantidad que los comprado-
res estarian dispuestos a comprar a dicho precio seria exactamente
igual a la que los vendedores estarian dispuestos a vender al mis-
mo), puesto que todo negociante que posee un conocimiento per-
fecto de las condiciones del mercadoc espera que €se precio sera
el que se establezca. Si ve que el precio difiere mucho de 36 cheli-
nes, espera que pronte se producira un cambio, y, al anticiparlo,
coniribuye a que venga rapidamente.

No es necesario para nuestro razonamiento que los negocian-
tes posean un conocimiento profundo de las condiciones del mer-
cade. Muchos de los compradores quiza puedan menospreciar la
disposicién de los vendedores a vender, con el resultado de que
durante algun tiempo el precio estara al nivel méas alto a que pue-
dan encontrarse compradores, ¥y asi pueden quedar vendidas 500
arrobas antes que el precio baje a menos de 37 chelines; pero,
iuego, el precio debe empezar a bajar y €l resultado sera todavia
probablemente el que se venderan 200 arrcbas mas, y €l mercado
cerrara a un precio de cerca de 36 chelines, pues cuando se hayan
vendido 700 arrobas, ningun vendedor estara deseoso de vender
mas a un precio inferior a 36 chelines, y ningin comprador esta-
14 deseoso de comprar mas a un precio superior a 36 chelines. Del
mismo modo, si los vendedores hubiesen menospreciado la dis-
posiciéon de los compradores a pagar un precio elevado, algunos
de elios podrian empezar a vender al precio mas bajo que estuvie-
sen dispuestos a acepfar, y, en esfe caso, mucho trigo se vende-
ria al precio de 35 chelines; pero el mercado cerraria probable-
mente al de 36, y con una venta total de 700 arrobas (1),

§ 3. En el ejemplo anterior ests latente un supuesto que con-
cuerda con las condiciones reales de muchos mercados, pero que
debe especificarse a fin de evitar que se deslice en aquellos casos
en que no estd justificado. Admitimos tacitamente que la suma
gue los compradores estan dispuestos a aceptar por la septingen-
tésima arroba no quedaria afectada por la cuestion de si las opera-
ciones anteriores habian sido efectuadas a un tipo alto o bajo.

(1) TUna forma sencilla de la influencia que la opinién ejerce sobre la accién
de los negociantes, v, por tanto, sobre el precio del mercado, va indicada en este
¢jemplo; nos ocuparemos mas adelante de otros extremos mas complejos- de esta
influencia. -
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Tomamos en

E1 supuesto
latente de que
los megociantes
estdn dispues-
tos a gastar di-
nero_es aprori-
madamente
constante en
todas partes...

cuenta la disminucién de la necesidad de trigo por
parte de los compradores (su utilidad marginal para
él) a medida que la cantidad comprada aumenta;
pero no hemos tenido en cuenta cambio alguno en
su poca disposicion a deshacerse del dinero (la utili-
dad marginal de éste), pues supusimos que ésta seria
practicamente la misma, sea cual fuere el tipo a que
hubiesen sido efectuadas las compras anteriores.
Este supuesto esta justificado con respecto a la

mayoria de las transacciones de los mercados de que nos ocupamos
practicamente. Cuando una persona compra algo para su propio

..pero es gene-
ralmente. vdlido
con respecic a
un mercado del
trigo...

consumo, gasta generalmente en ello una peque-
fia parte de sus recursos totales, mientras que cuan-
do lo compra para fines comerciales, tiene la inten-
cion de volver a venderlo, y, por tanto, sus recursos
potenciales no quedan disminuidos. En unc y otro

caso no existe cambio apreciable en su disposicion a deshacerse
del dinero. Pueden existir, ciertamente, individuos de quienes esto
no pueda afirmarse, pero es seguro que estaran presentes algunos
comerciantes que tienen a su disposicion grandes sumnas de dine-
ro, y su influencia estabilizara el mercado (1),

Las excepciones son raras y poco importantes en los merca -
dos de mercancias, perc en los de mano de obra son frecuentes e

.. oungue en el
mercado del
trabejo las ex-
cepciones son a
menudo impor-
tantes.

importantes. Cuando un trabajador tiene miedo al
hambre, su necesidad de dinero (la utilidad margi-
nal de éste para aqguél) es muy grande, y si, al em-
pezar, sale perdiendo en el ajuste y se emplea por
un salario bajo, ésta sigue siendo grande para él

y puede continuar trabajando a un tipo bajo. Esto
es lo que ocurre con toda probabilidad, porque mientras en un mer-
cado de mercancias las ventajas estan bien distribuidas entre com-
pradores y vendedores, en un mercado de trabajo se inclinan maéas
a menudo al lado de los primeros gue de los segundos. Otra dife-
rencia entre uno y otro mercado surge del hecho de que cada ven-

(1) Por ejemplo, un comprador estéd a veces apurado por la falta de dincro en
efectivo y tiene que dejar pasar ofertas que no son inferiores en modo alguno & otras
que ha aceptado gustoso; habiéndose agotado sus fondos, no podria quizi con-
seguir dinero excepto en condiciones que harian desaparecer todo el beuclicio que
las transacciones habian ofrecido para €l a primera vista. Pero si la transaccion es
realmente buena, es casi segurc que otra persona que no esté Lon apurada se
aprovechara de ella.

Asimismo, es posible que varios de los que estaban dispuesios a vender trigo al
precio de 36 chelines lo estuviesen solamente porque tenian urgenlc nccesidad de
cierta cantidad de dinero en efectivo; si consiguieran vender alpuna poertida de
trigo a un precio elevado, podria haber una disminucién perceptible en la utilidad
marginal del dinero para ellos, y, por cousiguiente, es posible que s¢ negaran a
vender & 36 chelines la arroba todo el trigo que habrian vendldo si ¢l preclo hubie-
© se sido de 36 durante todo el tiempo. En este caso, los vendcdores, a consecuencia
de la ventaja conseguida al prinecipio del mercado, podrian mantener al final un
precio mas elevado que el de equilibrio. El precio a que cerrara el mercado seria
un precio de equilibrio, y, aunque no scria exacto conslderarlo como verdaderg,
no es probable que difiriese mucho de éste. .

Al contrario, si el mercado se hubiera abierto con mucha desveniaja para 1os
vendedores y éstos hubiesen vendido algun trigo a precios muy baratos, de modo
que quedasen todavia en urgente necesidad de dinero en efectivo, la utilidad final
del dinero podria haber permanecido tan elevada que habrian seguido vendiendo
por bajo de 36 chelines hasta que los compradores estuviesen provistos de toda la
cantidad que querian comprar. El mercado cerraria entonces sin haber alcanzado
el precio de equilibrio verdadero, pero se aproximaria mucho al mismo.
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dedor de trabajo s6lo tiene una unidad de que disponer. Estos son
dos de los muchos hechos gque nos proporcionaran, a medida que
vayamos adelantando en nuestro estudio, la explicaciéon de esa ob-
jecion instintiva que las clases trabajadoras oponen al habito que
tienen algunos economistas, especialmente los de la clase patronal,
de tratar el trabajo simplemente como una mercancia y de conside-
rar el mercado de trabajo como semejante a todos
los demas, siendo asi que en realidad las diferen-  Esta diferen-
. cia tiene impor-
cias entre ambos ¢asos, aungue no sean fundamen- igntes conse-
tales desde el punto de vista de la teoria, estan gg%ia; en g
claramente marcadas y en la practica son a menudo  préctica.
muy importantes. :
La teoria de la compra y venta se hace, por tanto, mucho mas
compleja cuando se tiene en cuenta la utilidad marginal tanto
del dineroc como de la mercancia. La importancia practica de esta
consideracién no es muy grande; pero en el Apéndice F se esta-
blece un contraste enire la permuta y las transac-
ciones en las cuales uno de los elementos del in- Referencia a
tercambio toma la forma de dinero. En la permu- g 4Rendice so-
ta el stock que cada persona posee de una u otra
de las mercancias permutadas debe ajustarse exactamente a sus
necesidades individuales. Si su stock es demasiado grande, puede
no tener uso para el mismo; si es demasiado peguefio, puede ha-
llar alguna dificultad en encontrar alguien que le pueda dar lo
que necesita y que al propio tiempo fenga necesidad de alguna
de las cosas gue él posee en canfidad superflua. En cambio, toda
persona que tiene un stock de dinero, o poder adguisitivo, puede
obtener lo que precisa tan pronto como encuentre otra que lo
tenga en cantidad superflua: no necesita buscar hasta encontrar
la doble coincidencia de una persona que puede deshacerse de
lo que €l necesita y que tenga necesidad de aquello de que ella
quiera deshacerse. Por consiguiente, todos, y especialmente los ne-
gociantes profesionales, pueden ftener a su disposicién una gran
cantidad de dinero y hacer compras considerables sin disminuir
éste ¥ sin reducir, por ftanto, su valor marginal.



CAPITULO IiI
EL EQUILIBRIO DE LA DEMANDA
Y LA OFERTA NORMALES

§ 1. Debemos ahora investigar las causas que regulan los pre-
cios de oferta, es decir, los que los negociantes estan dispuestos
a aceptar para las diferentes cantidades. En el ultimo capifulo con-
siderabamos, tinicamente, las transacciones de un solo dia, y su-

_ pusimos que los stocks ofrecidos en venta estaban
vglggefgsi%i;lmaf ya en existencia. Pero, naturalmente, éstos depen-
les. den de la cantidad de trigo cosechada en el ano
anterior, y ésta, a su vez, fué mayormente influida
por las conjeturas de los agricultores sobre el precio que conse-
guirian por él en el afio en curso. Este es €l punto gue hemos
de estudiar en el presente capitulo. Aun en la bolsa de cereales
de una poblacmn rural en dia de mercado, €l precio de equilibrio
se ve afectado por los calculos de las relaciones fu-
tr‘é‘i‘f; ‘tz%dcc;zkg turas entre produccién y consumo; mientras que
en mercancias CR 1as principales transacciones de Europa y Amé-
que no som pe- rica sobre futuros ya predominan, y estan forman-
afectadas mor G0 rapidamente un solo tejido con todos los hilos
calculos Tefe- el comercio de cereales de la totalidad del mun-
rentes al futu- .
70... do. Algunas de estas transacciones de fufuros son
s6lo incidentes de las maniobras especulativas;
pero en conjunto estan regidas por calculos del consumo mundial,
por una parte, y de los stocks existentes y de las cosechas proxi-
mas en los dos hemisferios, por otra. Los negociantes ‘tienen en
cuenta la superficie cultivada de cada clase de cereales, del adelan-~
to y calidad de las cosechas, de la oferta de articulos que pueden
utilizarse como sustitutivos del cereal y de agquellos que éste puede
sustituir. Asi, por ejemplo, al comprar o vender cebada, tienen en
cuenta las existencias de aguellos articulos, tales como €l azucar,
que pueden utilizarse como sustitutivos de aquélla para la fabrica-
cién de cerveza y también todos los diversos productos alimenticios
cuya escasez pudiera hacer subir el valor de la cebada para el con-
sumo en la granja. Y si se dice que los cosecheros de cierto cereal en
cualquier parte del mundo han estado perdiendo dinero y que es
probable que siembren una menor cantidad de hectareas para la
cosecha siguiente, ello les indica que es probable que el precio de
dicho cereal suba tan pronto como llegue la cosecha, y que su
escagsez se haga patente a todos. Las precisiones de esa subida
ejercen una influencia sobre. las ventas actuales de futuros, y és-
tas, a su vez, influyen sobre los precios al contado, de modo que
éstos son influidos indirectamente por los calculos que se reali-
zan de los gastos que causard la produccion de ofertas adicionales.
Pero en este y en los siguientes capitulos nos ocupamos espe-
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cialmente de los movimientos del precio que se extienden sobre
periodos todavia mas largos que aquellos por los
cuales los negociantes de futuros mas despiertos ..» vamasidaho-
realizan generalmente sus calculos: tenemos que Tenfosy gradua
considerar el volumen de la produccién que se ges ajustes de

N - N a oferta y la
ajusta a las condiciones del mercado y el precio demanda.
normal que se determina en dicha forma en una
posicion de equilibrio estable entre la oferta y la demanda nor-
mailes.

§ 2. En este estudio tendremos que hacer frecuente uso de los

términos coste y gastos de produccion, y debemos dar alguna ex-

plicacidén provisional de ello antes de seguir ade- -
lante. La explicacion
i del precio de

Podemos volver a la analogia entre el precio de oferta llevada
oferta y el precio de demanda de una mercancia. Y7, Poc0 mds
Suponiendo por el momento que la eficiencia de
la produccién depende sélo de los esfuerzos de los trabajadores,
vimos que «el precio requerido para obtener el necesario esfuer-
z0 para la produccion de una cantidad dada de una mercancia
puede denominarse precio de oferta para dicha cantidad, con re-
ferencia, naturalmente, a una unidad de tiempo dada» (1), Perc
ahora tenemos que tener en cuenta €l hecho de que la produccion
de una mercancia requiere generalmente muchas clases diferen-
tes de trabajo y el uso del capital en muchas formas. Los esfuer-
zos de todas las diferentes clases de trabajo que tienen directa o
indirectamente una participacién en la produccion, en union de
las esperas requeridas para ahorrar el capital uti-
lizado en ella, todos esos esfuerzes y sacrificios Costg real y
juntos se denominaran el coste real de produccion proamen® %
de la mercancia. Las sumas de dinero que han de
ser pagadas por todos estos esfuerzos y sacrificios se denominaran.
su coste monetario de produccion, o, para abreviar, sus gastos de
produccion ; son las sumas que han de pagarse para
obtener una cantidad adecuada de oferta de los ,Gdstosdepro-
esfuerzos y esperas que son requeridos para pro- ’
ducir dicha mercancia; o, en otras palabras, son su precio de
oferta (2),

El analisis de los gastos de produccién de una mercancia po-
dria llevarse muy lejos, pero rara vez presenta utilidad el hacerlo.
Por ejemplo, es suficiente a menudo tomar los precios de oferta

de las diferentes clases de materias primas utilizadas en una in-

(1) Libro IV, cap. I, § 2.

(2) - Mill y otrds economistas han seguido la practica de la vida corriente
al utilizar la frase coste de produccién en dos sentidos, pars significar algunas ve-
ces la dificultad de producir una cosa, y otras el desembolso de dinero que ha de
efectuarse para inducir a las gentes a vencer esa dificultad y a producirlo. Pero
el pasar de una a otra acepciéon del término sin indicarlo explicitamente ha sido
causa de muchos errores y controversias indtiles. El ataque a la doctrina de
Mill sobre el coste de produccién en relacién con el valor, hecho por CAIRNES en
su Leading Principles, fué publicado inmediatamente después de la muerte de
Mill, vy, desgraciadamente, su interpretacién de los términos de éste fué general-
mente aceptada como procedente de une asutoridad, porque Cairnes. era considerado
como un discipulo de Mill. Pero en un articulo del autor sobre la teoria del valor
de Mill (FPorinightly Review, abril de 1876) se demuestra que Cairnes se equivoco
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dustria como hechos Ultimos, sin analizar los diversos elementos
de que se componen estos precios de oferta, puesto que, de lo con-
trario, el analisis no acabaria nunca. Podemos luego distribuir las
cosas que se necesitan para la fabricacién de una mercancia en

Factores de los grupos que seaq’convenientes y lilamarlos sus
produccion. factores de produccion. Sus gastos de produccién,

al producirse una cantidad determinada, son, pues,
los de las cantidades correspondientes, o precios de oferta, de los
factores de produccion; y la suma de éstos es el precio de oferta
de dicha cantidad de la mercancia.

§ 3. Se considera a menudo que el mercado tipico moderno es
aquel en que los fabricantes venden bienes al por mayor a los co-
merciantes a precios en los cuales van incluidos pocos gastos co-
merciales. Pero, desde un punto de vista mas amplio, pcdemos con-

) siderar que el precio de oferta de una mercancia

Existe gran - P .
variedad en la ©5 agquel a que sera entregada al grupo de perso-
;ggggtggclg T nas cuya demanda estamos considerando, 0, ea
jerenies ele- 0tros términos, en el mercado de gue se trate. Del
nggtcfi%; de pro- caracier de ese mercado dependeran los gasios co-

e merciales que hayan de incluirse al establecer el
precio de oferta (1), Por ejemplo, €l precio de oferta de la madera
en las proximidades de los bosgues canadienses consta, a menu-
do, casi exclusivamente, del precio de 1a mano de obra de los ma-
dereros; pero €l de la misma madera en el mercado al por mayor
de Londres consia en gran parie de fletes, y el precio de oferta
a un peqguefio comprador detallista de una poblacidon rural ingle-
sa estéd formado en mas de la mitad por los gastos de ferrocarril
y los beneficios de los intermediarios que le han llevado lo que
necesita y tienen un stock a su disposicién. Asimismo, el precio
de oferta de una cierta clase de, trabajo puede, para ciertos fines,
dividirse en los gastos de crianza, de educacién general y de edu-
cacion industrial especial. Las posibles combinaciones son innu-
merables, y aunque cada una puede tener sus propios incidentes
gque requieren un tratamiento separado en la solucién completa
de cualquier problema con ella relacionado, todos esos incidentes
pueden dejarse a un lado, en cuanto se refiere a los razonamien-
tos generales de este libro.

Al calcular los gastos de produccion de una mercancia, debe-
mos tener en cuenta €l hecho de que los cambios en las cantida-
des producidas iran probablemente acompafiados, aunque no exis-
ta ningiin nuevo invento, de cambios en las cantidades relativas
de sus diversos factores de produccién. Por ejemplo, cuando au-
en su interpretacién y que realmente no vié mas, sino menos, de la verdad de lo
que Mill habia hecho.

Los gastos de produccién de cualquier cantidad de una materia prima pueden
calcularse mejor con respecto al margen de produccién; pero este modo de hablar
ofrece grandes dificultades con respecto a las mercancias que obedecen a la ley
del rendimiento creciente. Nos ha parecido conveniente observar este punto de
pas?éu?gn}%tﬁe ser4 estudiado detenidamente mas adelante, de modo principal en el
cap(l) Ya hemos observado (libro II, cap. III) que el uso econ6mico del término
produccién comprende la de nuevas utilidades por el traslado de una cosa desde

un punto en que es menos necesaria a otro en que lo sea més o ayudando a los
consumidores & satisfacer sus necesidades.
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menta la escala de la produccion, es probable que la fuerza motriz
a vapor o animal venga a sustituir al trabajo manual; es muy po-
sible que los materiales sean traidos desde una mayor distancia
y en cantidades superiores, aumentado asi aquellos gastos de pro-
duccion que corresponden a los fransportes y a los intermediarios
de todas clases.

Los productores, en la, medida de sus conocimientos y de su
espiritu de empresa comercial, escogen en cada caso agquellos fac-
tores de produccién que consideran mejores para su objeto; la
suma de los precios de oferta de los factores uti- o
lizados es, por regla general, menor que la suma g F? erincipio
de los precios de oferta de otra serie de factores
que pudieran sustituirlos; y cuando ven que éste no es el caso,
se ponen en movimiento para encontrar métodos menos costosos.
Y mas adelante veremos que en forma algo semejante la sociedad
sustituye un empresario por ofro que sea menos eficiente en pro-
porcion a lo que cobra. Podemos llamar a este principio, para fa-
cilitar las referencias al mismo, el principio de sustitucion.

Las aplicaciones de este principio se extienden casi a todo el
campo de la investigacion econémica (1),

§ 4. La situacién es, pues, la siguiente: estamos investigan-
do el equilibrio de la demanda y la oferta normales en su forma
mas general; dejamos a un lado aquellos aspec-
tos que se limitan a partes especiales de la ciencia degdfle slizuag%
econémica, y limitamos nuesira atencién a ague- partimos.
llas amplias relaciones gque son comunes a casi la
totalidad de ella. Asi, pues, suponemos gue las fuerzas de la ofer-
ta v la demanda tienen libre juego, que no hay combinacion entre
los negociantes de uno y otro bando, sino que, por el contrario,
cada unoc de ellos obra para si y gue existe una )
gran libre competencia, es decir, que los compra- Suponemos L
dores compiten Iibremente unos con obtros y que oferia vy la de-
lo mismo sucede con los vendedores. Pero aungue dnca cn el
cada uno obre para si, se supone que su .conoci-
miento de lo que hacen los demas es suficiente para evitar que
aceplte o que pague un precio mas elevado que ellos. Se supone
provisionalmente que esto es cierto tanto para los bienes acaba-
dos como para sus factores de produccién, mano de obra y capi-
tal obtenido a préstamo. ¥Ya hemos estudiado, en cierto modo, y
més adelante hemos de hacerlo mas detenidamente, hasta qué pun-
to estos supuestos estdan de acuerdo con los hechos reales de la
vida. Pero, entre tanto, ésta es la base de que partimos: supone-
mos que sOlo hay un precio en el mercado al mismo tiempo, que-
dando sobrentendido que deben tenerse en cuenta, cuando sea ne-
cesario, las diferencias en los gastos originados por la entrega de
los bienes a los negoeiantes que residen en diferentes partes del
mercado, y los gastos especiales de la venta al por menor, si se
trata de un mercado de esta naturaleza. .. .

En un mercado semejante existe un precio de dema.nda para

LR

(1) Véanse libro III, cap. V, y libro IV, cap. VIIL, § 8.

1
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cada cantidad de la mercancia, es decir, un precio al cual cada
cantidad particular de la mercancia puede encontrar compradoc-

res €en un dia 0 en una semana 0 e€n un afo. Las
geggglg;cg)engz circuns:tancias que determinan ese precio para
demanda. cualquier cantidad dada son de caracter variable

segun el problema de que se trate; pero en todo
caso, cuanto mayor sea la oferta menor serd el precio a que en-
contrara compradores, o, en otros términos, €l precio de demanda
para cada bushel o yarda disminuye con cada aumento de la can-
tidad ofrecida.

La unidad de tiempo puede elegirse segun las circunstancias
de cada problema particular; puede ser un dia, un mes, un afic
y hasta una generacion; pero, en todo caso, debe ser relativamente
corta con respecto al periodo del mercado de que se trate. Debe
suponerse que las circunstancias generales del mercado permane-
cen las mismas durante todc este periodo, que no hay, por ejem-
plo, cambios en la moda o en el gusto de los consumidores, ni
nuevos sustitutivos que pudieran afectar a la demanda, ni nue-
vos inventos que pudieran alterar la oferta.

I.as condiciones de la oferta normal son menos definidas, y de-
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tc de las prosperas, y, en suma, disminuiria la produccién, y un
alza 0 baja de precio afectaria del mismo modo, aunque tal vez no
en igual grado, a aquellas grandes compafiias por acciones que a
menudo se estancan, pero gue nunca mueren.

§ 5. Para dar fijeza a nuestras ideas pondremos un ejemplo,
tomado de la industria de tejidos de lana. Supongamos que una
persona buena conocedora de dicha industria tratara de averiguar

cual debiera ser el precio de oferta normal de cier-
to numero de millones de yardas anuales de una
clase particular de tejido. Tendria que contar:
primero, con €l precio de la lana, del carb6n y de
otros materiales que habrian de utilizarse para fa-
bricarlo; segundo, con el desgaste y depreciacion

La confeccion
de la lista de
precios a los
cuales puede
ser ofrecida una
cose, o su lista
de oferta.

Las condicio-
nes de la oferta
variarén con la
duracién  del
tiempo al cual
hacen referen-
cia.

bemos reservar para posteriores capitulos el es-
tudio completo de las mismas; varian en detalle
con la longitud de tiempo a que se refiere la inves-
tigacion, principalmente porque tanto €l capital
material de la magquinaria y demas instalaciones
del negocio como el capital inmaterial de la apti-

tud de la habilidad y de la organizacion son de desarrollo lento y
de decaimiento poco rapido.

Recordemos

la nocién antes sefialada de la firma o empresa

representativa, cuyas economias de produccién, tanto internas
como externas, dependen del volumen total de la produccion de

Pero podemos
considerar pro-
visionalmenie
el precio de
oferta normal
como el gasto

la mercancia que fabrica (1), y, sin entrar por aho-
ra en €l estudio de la naturaleza de esta depen-
dencia, supongamos que €l precio de oferta nor-

mal para cualquier cantidad de dicha mercancia

puede tomarse como sus gastos normales de pro-

duceion, ! ! :
de joroduccion.  quccién (incluyendo las ganancias brutas de direc-

gg;wgcgas dz‘%é: c¢ién) (2); es decir, supongamos que éste es ¢l precio
cion deunaem- cuya cxpectativa bastara para mantener justamen-
Preoa Tepresen-  te la produccion total en la cantidad de produccion

’ existente; algunas empresas aumentarin su pro-
duccién y otras la disminuiran, pero la produccién total perma-
necera invariable. Un precio mas alto aumentaria ¢l crecimien-
to de las empresas que presentan una marcha ascendente, y dis-
minuiria, aunque pudiera no dectener, el decaimiento de aquellas
otras que muestran una situacion decadente, con ¢l resultado
neto de un aumento en la produccion total. Por otra parte, un
precio mas bajo apresuraria la decadencia dec las empresas que
muestran una situacién de decaimiento y aminoraria el crecimien-

(1) Veéase libro 1V, cap. XIII, § 2.
(2) Véase el altimo parrafo del libro IV cap. XII.

de los edificios, maquinaria y otro capital fijo; tercero, con el in-
terés y el seguro de todo el capital; cuarto, con los salarios de los
qiue trabajan en las fabricas, y quinto, con los beneficios brutos
de direccién (incluyendo el seguro contra pérdidas), de aquellos
que toman los riesgos a su cargo, que organizan y dirigen el tra-
bajo. Calcularia, naturalmente, los precios de oferta de todos estos
diferentes factores de produccion del bejido con respecto a las
cantidades de cada uno de ellos que serian necesarias y en el su-
puesto de que las condicion€s de la oferta fuesen normales, y los
sumaria todos para encontrar el precio de oferta del tejido.
Supongamos una lista de precios de oferta (o un catalogo de
oferta), establecida de un modo similar al de nuestra lista de pre-
cios de demanda (1), es decir, seflalando frente a cada cantidad
de la mercancia ofrecida en un afio, o en cualquier otra unidad
de tiempo, el precio de oferta que corresponde a la misma (2), A

(1) Véase libro III, cap. III, § 4.
(2) Midiendo, como en el caso de la curva de la demanda, las cantidades de
1la mercancia a lo largo del eje Or y los precios paralelamente al eje Oy, tenemos
para cada punto M, a lo largo de Oz, una linea MP trazada en angulo recto con
ella, que mide el precio de oferta para la cantidad
OM, cuyo extremo P podemos llamar un punto de * Fig. 18.
oferta, estando este precio MP formado por los de Y
oferta de los diversos factores de produccién para S
1a cantidad OM. El lugar geométrico de P puede de- /

nominarse la curve de oferta. id Y
Supongamos, por ejemplo, que clasificamos los /r
gastos de produccidén de nuestra empresa represen- - ,
tativa, cuando una cantidad OM de tejido se pro- § fq.//’a
duce, bajo las siguientes partidas: Primera, Mp,, el
precio de oferta de la lana y del capital circulante % ™
que se consumiria en fabricarlo; segunda, D,p,, €1 . L. //‘,ﬂ.
correspondiente desgaste y depreciacion de los edifi- "3 e
cios, maquinaria y demés capital fijo; tercera, p.p., Py
el interés y seguro sobre todo el capital; cuarta S/~
».,p., los salarios de los que trabajan en 18 fabrica, | |G o
v quinta, p,P, los beneficios brutos de direccién, et- ¢ '
céters, de los que toman a su cargo los riesgos v
dirigen el trabajo. A medida que M se mueve des-
de O hacia la derecha, p,, v, D, D. trazaran cada
uno una curva, y la curva final de oferta trazada por P se obtendra superpo-
niendo las curvas de oferta de los diversos factores de produccion del tejido.
Debe recordarse que estos precios de oferta son los precios no de unidades
de los diversos factores, sino de las cantidades de los diversog factores que se re-
quieren para producir una yarda de tejido. Asi, por ejemplo, p,p. es el precio
de oferta, no de una determinada cantidad de mano de obra, sino de la que se
emplea para hacer una yarda, cuando existe una produccion total de OM yardas
(véase anteriormente, § 3). No necesitamos detenernos a considerar si la renta del
terreno que ocupa la fabrica debe constituir una clase especial; esto pertenece &
un grupo de cuestiones que se estudiaran maés adelante. Prescmdimos asimismo,
de los impuestos, que naturalmente habrian de tenerse en cuenta.
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medida que el flujo, o cantidad (anual) de la mercancia aumenta,
el precio de oferta puede ya aumentar, o bien disminuir, o hasta
puede alternativamente aumentar y disminuir (1), En efecto, cuan-
do la Naturaleza oirece una gran resistencia a los esfuerzos del
hombre para obtener de elia una mayor oferta de materias pri-
mas, a pesar de que e€n esa etapa particular no existe mucho cam-
po para introducir nuevas econoniias de consideracion en la fa-
bricacion, el precio de oferta subira; pero si el volumen de pro-
duccion fuera mayor, quizd seria provechoso sustifuir en mayor
grado el trabajo manual por €l mecanico y la fuerza muscular por
la de vapor, y €l aumento en el volumen de la produccion vendria
a disminuir los gastos de produccitn de la mercancia en nuesira
empresa representativa. Sin embargo, aquelios casos en que el
precio de oferta desciende a medida que la cantidad aumenta su-
ponen dificultades especiales, y los estudiaremos en el capitulo XIiI
de este libro.

§ 6. Asi, pues, cuando ia cantidad producida (en una unidad
de tiempo) es tal que el precio de demanda es mayor que €l de
oferta, los vendedores reciben mas que suficiente para gue les re-

sulte provechoso lanzar bienes al mercado en aque-
tie?i geép ogequ;;: lla cantidad, y entra en juego una fuerza activa
librio. gue tiende a aumentar la cantidad ofrecida en

venta. Por otra parte, cuando la cantidad produ-
cida es tal que el precio de demanda es menor que el de oferta,
los vendedores reciben menos de lo suficiente para que les tenga
cuenta lanzar bienes al mercado en aquella escala; de modo que
aquellos que estaban precisamente en duda de si les convenia se-
guir produciendo se deciden a no hacerlo, y entra en juego una
fuerza activa que tiende a disminuir la cantidad ofrecida en ven-
ta. Cuando el precio de demanda es igual al de oferta, la canti-
dad producida no tiende ni a aumentar ni a disminuir: esta en
equilibrio.

Cuando la demanda y la oferta estan en equilibrio, la cantidad
de 1a. mercancia que se produce en una unidad de tiempo puede

. denominarse cantidad de equilibrio, y el precio
Cantidad de ; . Sys1 ot c1e
equilibrioy pre- &l cual se vende, precio de equilibrio. Tal equili-
girgo de equil-  Drio cs estable, es decir, que el precio, si se aparia

: algo de él, tendera a volver al mismo, como un
péndulo oscila alrededor de su punto inferior, y es una caracteris-
tica de los equilibrios estables €l que en ellos ¢l precio de¢ deman-
da es mayor que el de ofcrta para cantidades exactamente meno-
res que la de equilibrio, y viceversa, ya que cuando c¢l precio de
demanda es mayor que el de oferta, la cantidad producida tiende

. a aumentar. Por tunto, si el precio de demanda es
soiquilibrio es-  mayor que el de oferta para cantidades justamente
menores que la de oquilibrio, entonces, st la escala

de produccidén es temporalmente disminuida quedando por bajo

(1) Es decir, que un punto que se mucvoe a lo Iargo de la curva de oferta ha-
cia la derecha puede subir o bajar, o, alternativamente, bajar y subir; en otros
términos, la curva de oferta puede presentar unea pendiente positiva o negativa,

o bien en algunas porciones de la misma puede teuer una pendlente positiva y en
otras negativa. (Véase nota al pie de la pag. 87.)
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de aguella cantidad de equilibrio, tenderd a volver a ella, y por
consiguiente, €l equilibrio sera estable para los des- .
plazamientos en dicho sentido. Si el precio de de- ..las _condicio-
. nes bajo las
manda €s mayor que el. de oferta para cantidades cuaies aparece.
justamente menores que la de equilibrio, es seguro
que sera menor que el de oferta para cantidades precisamente
mayores, ¥, por tanto, si la escala de la produccion aumenta algo
mas alla de la posicion de equilibrio tendera a volver a elia, y el
equilibrio sera estable para desplazamienfos en dicho sentido
igualmente.

Cuando la demanda y la oferta estan en equilibric estable, si
cualquier accidente viniera a mover la escala de produccion de
su posiciéon de equilibrio, instantineamente entrarian en juego
fuerzas tendentes a hacerla volver a dicha posi-
cion, del mismo medo que, si una piedra colgada , Lo oscilacio
de una cuerda es desplazada de su posicion de de una posicion
equilibrio, la fuerza de la gravedad tendera inme- 9¢¢quilibrioes-
diatamente a volverla a ella. Los movimientos de
la escala de la produccion alrededor de su posicion de equilibric
seran de una clase algo semejante (1),

Pero en la vida real tales oscilaciones son rara vez tan ritmi-
cas como las de una piedra que cuelga libremente de una cuerda;
la comparacidén seria mas exacta si se supusiera que la cuerda
flotaba en las aguas del canal de un molino, que a
ratos se dejaran correr libremente y a ratos se hi- 207 mere vez
cieran retirar, y ni aun estas oscilaciones serian lo
suficientemente complejas para ilustrar todos los trastornos de que
el economista y el comerciante se ven obligados a ocuparse. Si la
persona que sostiene la cuerda mueve la mano con movimientos
parcialmente ritmicos y, en parte, arbitrarios, el movimiento -se
asemejara a las dificultades que presentan algunos problemas de
valor muy real y practico. En efecto, las listas de demanda y ofer-
ta no permanecen fijas por mucho tiempo en la practica, sino que
cambian constantemente y cada cambio producido en ellas altera
la cantidad y el precio de equilibrio y fija de ese modo nuevas po-

{1) Véase libro V, cap. I, § 1. Para representar el equilibrio de la demanda y
de la oferta geomdétricamente podemos trazar las curvas de oferta y de demanda
juntas, como en la figura 19. Entonces, si OR representa el tipo a que la pro-
duccion se lleva a cabo, y Rd, el precio de demanda, es mayor que Rs, el precio
de oferta, la produccién sera excepcionalmente provechosa y ser4d aumentada.
R, el indice de cantidad, como podemos llamarlo, se movera pe
hacia la derecha. Por otra parte, si Rd es menor que Rs, R
ge movera hacia la izquierda. Si Rd es igual a Rs,.es decir,
st R estd verticalmente bajo un punto de interseccién de las
curvas, la oferta y la demanda estaran en equilibrio.

Este diagrama puede tomarse como el diagrama tipico del
equilibrio estable para una mercancia que obedezca a la ley
del rendimiento decreciente; pero si hubiésemos trazado SS°
como una recta horizontal, tendriamos representado el caso
del rendimiento consiante, en el cual el precio de oferta es
el mismo para todas las cantidades de la mercancia. Y si hu-
biésemos trazado SS° con una pendiente negativa, pero menos
pronunciada que la de DD’ (la necesidad de esta condicidén apa-
roecer4a mas patente posteriormente), habriamos tenido un caso
de equilibrio estable para una mercancia que obedece a la ley
el rendimiento creciente. En uno u otro caso, el razonamiento
anterior es el mismo, sin que haya que cambiar una palabra ni una letre, pero el
caso TUltimo introduce dificultades que dejamos para mas adelante.
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siciones para los centros airededor de los cuales tienden a oscilar
la cantidad y el precio.

BEstas consideraciones indican la gran importancia del elemen-
to tiempo en relacién con la demanda y la oferta, a cuyo estudio
vamos o pasar ahora. Iremos descubriendo gradualmente muchas

diferentes limitaciones de la doctrina que estable-
__Rclacion im-  ce que el precio al cual una cosa puede ser produ-
£$2§‘a§2“d‘é"£};§é cida representa su coste real de produccion, es
56811)%%520{53% decir, los esfuerzos y sacrificios que se han dedi-
significado de cado directa e indirectamente a su produccion. En
ll@s frases «equi-  ofecto, en una época de cambios tan rapidos como
ibrio normaly v A .
«a largo plazo». 18 actual, €l equilibrio de la demanda y de la oierta

normales no corresponde a una relacion exacta en-
tre cierta suma de placeres agregados ofrecidos por el consumo de
la mercancia y una cantidad total de esfuerzos y sacrificios inver-
tidos en su produccion; la correspondencia no seria exacta, aun-
que los beneficios y el interés normales fuesen medidas exactas
de los esfuerzos y sacrificios de gue constituyen los pagos en di-
nero. Este es €l alcance real de la tan citada y mal interpretada
doctrina de Adam Smith y de otros economistas de que €l valor
normal, ¢ natural, de una mercancia es aguel que las fuerzas eco-
némicas tienden a darle a largo plazo, es decir, el valor medio que
las fuerzas econémicas le darian si las condiciones generales de
la vida se mantuviesen estacionarias por un periodo de tiempo lo
suficientemente largo para permitirles producir todo su efecto (1),

Pero no podemos prever €l futuro perfectamente. Puede ocu-
rrir lo inesperado, y las tendencias existentes pueden modificarse
anles que hayan tenido tiempo de cumplir lo que parece ahora
coustituir su labor plena y completa. El hecho de que las condi-
ciones generales de la vida no sean estacionarias es la fuente de
muchas de las dificultades que surgen al aplicar las doctrinas eco-
nomicas a Jos problemas practicos.

Naturalmente, normal no significa competidor. Los precios de
mercado y los normales son ambos el resultado de multitud de in-
fluencias, algunas de las cuales descansan sobre una base moral

¥ otras sobre una base fisica. Algunas de las cuales son competi-
tivas y otras no. A la persistencia de las influencias consideradas
y al tiempo que s da a éstas para que realicen su efecto, nos re-

ferimos cuando diferenciamos el precio de mercado del precio nor-
mal, y, asimismo, cuando distinguimos el uso mas restringido de
la expresion precio normal de su sentido lato (2).
7§ %, El resto del presente volumen se dedicard principalmen-
te a la interpretacién y limitacién de la doctrina que cstablece que
) el valor de una cosa tiende a largo plazo a corres-
rencias de - ponder a su coste de produccion. [n particular, la
coste._de wpro- nocioén de equilibrio, que ha sido tratada brevemen-
guccion  sobre e en este capitulo, se estudiara mas detenidamen-
te en los capitulos V y XII dc este libro, y algu-
na nocion de la controversia acerca de si es ¢l coste de produccion

(1) Véase mas adelante, libro V, cap. V, § 2, y Apéndice H, § 4.
(2) Véase anteriormente, pags. 29-31.
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o la uftilidad lo que regula €l valor se dard en el Apéndice I. Pero
no estara de mas decir agui algo acerca de este ultimo punto.

Discutir acerca de si el valor esta determinado por la utilidad
o por ¢l coste de produccion seria lo mismo que discutir acerca
de siocs la lamina superior de un par de tijeras o la inferior la
que corta un trozo de papel. Es cierto que, cuando se mantiene
una limina fija y se corta moviendo la ofra, puede decirse al pron-
10 que cs la segunda la gque lo corta, pero la afirmacion no es es~
trictumente exacta, y soio puede disculparse si pretende ser me-
runente ung explicacion popular de lo que ocurre y no una afir-
macion estrictamente clentifica.

Del mismo modo, cuando una cosa ya fabricada tiene que ven-

derse, ¢l precio que la gente estara dispuesta a pagar por ella se
regulara por el deseo que tenga de adquirirla, en union de la suma
que puedu gastar en eila. El deseo de conseguirla depende, en par-
te, ue la probabilidad que se tenga de poder o no La L
adquirir otra cosa semejante a un precio igUal-  preponcers on
mente bajo: esto depende de las causas que rigen fos Lalores del
la olerta de aquélla y esto a su vez del coste de ’
produccién. Pero puede occurrir que el stock que ha de venderse
sea praciicamente fijo. Kste es el caso, por ejemplo, de un mer-
cado de pescado, en el que el valor de ésie en un dia determi-
nado se fija casi exclusivamente por el sfock que hay a la venta
en reiacién con la demanda, y si alguien quisiera dejar de to-
mar en cuenta el stock y afirmar que el precio esta determinado
por la demanda, podria excusarsele en obsequio a la brevedad,
siempre que no pretendiera ser estriciamente ezacto. Asimismo,
pude ser disculpable, aunque no es enteramente exacto, afirmar
que los diferenies precios que un mismo libro raro alcanza en
diferentes subastas dependen exclusivamente de 1a demanda. To-
mando un caso en cl extremo opuesto, encontramos algunas mer-
cancias que siguen bastante aproximadamente la
ley del rendimiento constante, es decir, que su cos- .- le uliima, en
te medio de produccién cs casi el mismo cuando se oy oelores nor:
fabrica en grandes como en pequefias cantidades.
En semejante caso, el nivel normal alrededor del cual fluctua el
precio de mercado sera este coste definido y fijo de produccion
(en dinero). Si la demanda es grande, el precio de mercado subira
por algun tiempo por encima de dicho nivel; pero, como resulta-
do de ello, la produccién aumentara y el precio de mercado ba-
jara; e inversamente ocurrira si la demanda desciende por algun
tiempo por bajo de su nivel ordinario.

En ese caso, si algulen, dejando a un lado las fluctuaciones del
mercado, da por sentado que habra de todos modos una demanda
suficiente para asegurar alguna cantidad mayor o menor de la
mercancia, encontrara compradores a un precic igual a este coste
de produccién, entonces puede excusarse ese desconocimienio de
la influencia de la demanda al hablar del precioc (normal), como
regido por €l coste de produccién, siempre que no pretenda exac-
titud cientifica en el enunciado de su doctrina y que explique la
influencia de la demanda en el lugar correspondiente.

Podemos, pues, concluir gue, por regla general, cuantec mas cor-
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to sea el periodo que consideremos, mayor debera ser la atencién
que dediquemos a la influencia de la demanda sobre el valor; y
cuanto mas largo sea el periodo, tanto mas importante sera la
influencia del cosie de produccion sobre el valor, ya que los cam-
bios en esfa uUltima tardan mas tiempo en producir sus efectos que
los que tienen lugar en la primera. El valor actual en cualquier
momento, €l valoer de mercado como se denomina a menudo, se
ve con frecuencia ma4as infiuido por los acontecimientos pasajeros
¥ por causas cuya accion es de escasa duracion que por aqueilas
gque trabajan persistentemente. Perc en los periodos largos las in-
fluencias de estas causas pasajeras e irregulares se neutralizan
mutuamente, de modo que a largo plazo las causas persistentes
son las que dominan por completo el valor. Sin embargo, hasta
las causas mas persistentes son susceptibles de modificarse, puesto
que toda la esfructura de la produccién se modifica de una gene-
racion a otra, siendo alterados constantemente los costes relativos
de produccion de las diferentes cosas.

Cuando se consideran los costes de produccion desde el pun-
to de vista del patrono capitalista, deben, naturalmente, medirse
en dinero, porque la relacion directa de éste con los esfuerzos
necesarios para. el trabajo de sus empleados consiste en los pagos

en dinero que depbe hacer. Su relacion con los cos-
ElL hombre de  tes reales de su esfuerzo es solamente indirecta, si
negocios estad N . . .
interesado con  bien para ciertos problemas es necesario es_tnnar
fﬁi m%qstggmelg en dinero su propio trabajo, como veremos mas
evolucien del tarde. Pero al considerar los costes desde €l puntoc
valor nmormal de vista social, cuando tratamos de averiguar si el
con los costes . s ?
reales. coste necesario para conseguir un determinado re-
sultado aumenta o disminuye con el cambio de las
condiciones economicas, tenemos que referirnos a los costes reales
de los esfuerzos de distintas calidades y al coste real de la espe-
ra. Si el poder adquisitivo del dinero, en términos de esfuerzo, ha
permanecido casi constante, asi como €l tipo de remuneraciéon de
la espera, la medida en dinero de los costes corresponde a los cos-
tes reales; pero tal correspondencia no debe nunca suponerse de
un modo exacto. Estas consideraciones seran, en general, suficien-
‘tes para la interpretacion del término coste en los capitulos si-

guientes, aun cuando no figure en el texto indicacion alguna a este
‘respecto.



APENDICE I (1)

LA TEORIA DEL VALOR, DE RICARDO

§ 1. Cuando Ricardo se dirigia a un auditorio general, utilizaba mucho st
extenso e intimo conocimiento de los hechos de la wida usual, empleandolos
«como ilustracion, como verificacion o como premisas de.su argumentaciény.
Pero en sus Principios de Econgmiq Politica «trata las mis- Ricardo temi
mas cuestiones sin referirse para nada al mundo que le ro- ;%70 T
deabay (2). El mismo escribia a Malthus en mayo de 1820 prdctica; pero
(el mismo afio en que Malthus publicé sus Principios de Eco- fué absiracto v
nomia Politica considerada en vista de su aplicacién prac- gfé“g;’gﬁ;fo co-

A N . 7.
tica): «Nuestras diferencias pueden en algunos aspectos, se-

gin creo, atribuirse al hecho de que usted considera mi libro mas practico de
lo que tuve la intencién de hacerlo. Mi objeto era dilucidar principios, y para
ello imaginé casos extremos, con el fin de poder demostrar 1a aplicacién de esos
principios.» Su libro no pretende ser sistematico. Costé mucho inducirle a pu-
blicarlo, y si al escribirlo pensé que tuviese lectores, €stos fueron principal-
mente los estadistas y negociantes con quienes estaba asociado. Por eso omitié
a propoésito muchas cosas que eran necesarias para la integridad légica de su
argumentacion, pero que aquéllos habian de considerar como evidentes. Y, ade-
mas, como le manifesté a Malthus en octubre siguiente, €1 no era «un buen
maestro del idioma». Su exposicién es tan confusa como profundo su pensa-
miento; utiliza palabras en sentidos artificiales que no explica y a los cuales
no se adhiere, y pasa de un supuesto a otro, sin advertirlo.

Asi, pues, si queremos comprenderle debidamente, debemos interpretarle
generosamente, mas generosamente de lo que él mismo interpreté a Adam
Smith. Cuando sus palabras son ambiguas, debemos darles aquella interpre-
tacién que otros pasajes de sus escritos indican como la mas apropiada. Si lo
hacemos con el deseo de averiguar lo que realmente quiso decir, sus doctrinas,
aunque estan lejos de ser completas, estan libres de muchos de los errores
que se les atribuye generalmente.

Por ejemplo, é1 considera (Principles, cap. I, § 1) que la utilidad es (abso-
lutamente esencial) al valor (normal), aunqie no es su medida; mientras gue
el valor de las cosas «de las cuales existe una cantidad muy El di6
limitada... varia por la riqueza y las inclinaciones de 10S QUe  pyosts 1a utilh
estan deseosos de poseerlasy. Y en otro lugar (Ib., cap. IV) dad, porque su
insiste acerca del modo en que las fluctuaciones de precios influencia es
del mercado estan determinadas por la cantidad disponible Il¢lativamente

L ple...

para la venta, por un lado, y las necesidades y deseos de la

Humanidad, por otro. Asimismo, en una profunda, aunque muy incompleta,
discusion de la diferencia entre valor y riqueza parece estar tanteando el ca-
mino hacia la distincion entre la utilidad marginal y la total. En efecto, por
riqueza quiere significar la utilidad total, y parece estar siempre a punto de
decir que el valor corresponde al incremento de la riqueza que resulta de
aquella parte que apenas tiene cuenta adquirir a los compradores, y que
cuando la oferta es escasa, ya sea temporalmente a consecuencia de un acci-
dente pasajero, o de modo permanente a consecuencia de un aumento en 2l
coste de produccién, existe un aumento en aquel incremento marginal de la

(1) Compéarense las observaciones con que termina el libro V y el Apéndi-

ce B, .
(2) Véase un admirable articulo sobre el «Uso de log hechos por Ricardo», en

el primer volumen del Quarterly Journal of Economics, de Harvard, por el di-
funto profesor DUNBAR.
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riqueza que ¢s medida por el valor, al mismo tiempo que existe una disminu-
cién cn lo rigqueza total, la utilidad total, derivada del articulo. En A’ooda.‘la.
argumeniacién estd tratando de expresar, aunque (por desconocer el conciso
lenguaje del calculo diferencial) no pudo encontrar las palabras d@‘pldas para
expresarlo claramente, que la utilidad marginal aumenta y la utilidad total

disminuye con una reduccién de la oferta.
$ 2. Pero, a pesar de que creia que no habia mucho que decir que fuese
de importancia en el asunto de la utilidad, opinaba que la relacion entre el
coste de produccién y €l valor era mal comprendida, como igualmente que las
ideas erroneas acerca de este asunto podian llevar al pais

§ 2: INFLUENCIA DEL BENEFICIO SOBRE EL VALOR RELATIVO 673

ciones entre €l coste primario y el coste total, y, especialmente, tiene en
cuenta los diferentes efectos de la aplicacién circulante que se consume en
un solo uso, y del capital fijo, como igualmente el tiempo durante el cual debe
invertirse trabajo para construir la maquinaria que ha de servir para fabri-
car los articulos. Si ese tiempo es largo, tendran un mayor coste de produccion
¥y seran «mas valiosos de compensar por el mayor tiempo gque .

debe transcurrir antes que puedan ser llevados al mercado». 4. ..del tiem-

- Y, por ultimo, en la seccion V totaliza la influencia que po que debo
los periodos de inversion de diferente longitud tendran sobre
los valores relativos, arguyendo con razon gque, si los sa-
larios suben y bajan conjuntamente, el cambio no tendra

transcurrir an-
tes que los bie-
nes puedan ser
llevados al mer-
cado...

Y analizé el
coste de pro-
duccioén, porque
su influencia es

por un mal camino en los problemas practicos de la tribu-
tacion y de las finanzas, y por €so se ocupl especialmente
de esta materia. Pero también en ella quiso abreviar. En

menos clara. efecto, aunque no ignoraba que las mercancias se dividen
en tres categorias, segin que obedezcan a la ley del rendi-
miento decreciente, constante o creciente, creyé preferible desconocer esa dis-
tincién en una teoria del valor aplicable a toda clase de mercancias. Una mer-
cancia escogida al azar podia obedecer lo mismo a una que otra de dichas leyes,
¥, por tanto, se creyd justificado al suponer provisionalmente que todas obe-
decian a la ley del rendimiento constante. En esto, quizd, estaba justiiicado,
pero se equivocé al no especificar explicitamente lo que estaba haciendo.
En la primera parte de su capitulo primero, arguye que «en las etapas
primitivas de la sociedad», cuando apenas se usa capital y en las que el
trabajo de un hombre tiene. casi €l mismo precio que el de otro, es cierto,

1. El coste de
produccion de-
pende de la can-
tidad de traba-
jo wutilizada di-
rectamente...

hablando en términos generales, que «el valor de un articulo,
o la cantidad de un articulo por el cual podrd cambiarse,
depende de la cantidad relativa de trabajo que se necesita
para su producciény; es decir, que sl dos cosas se hacen por
el trabajo de doce y cuatro obreros, respectivamente, du-
rante un afo, siendo éstos de la misma categoria, el valor

normal de la primera sera tres veces mayor que el de la segunda, puesto que si
hay que agregar un 10 por 100, en concepto de beneficios, al capital invertido en
un caso, se necesitara agregar un 10 por 100 en el otro. (Si w es el salario de un
afno que corresponde a un trabajador de esta categoria, los costes de produccion

100

100

seran 4w ——y 12w ——, y la relacion de éstos es 4 : 12 61 : 3).

100

100

efecto permanente alguno sobre los valores relativos de los

diferentes articulos. Pero opina que, si €l tipo de beneficio baja, esto hara
disminuir los valores relativos de aquellos articulos cuya produccién requiere
que el capital se invierta antes que pueda ser llevado al

mercado. En efecto, si en un caso la inversiéon es por un afio cofz'sigiii'egti il,f_‘
¥ requiere que se agregue un 10 por 100 a la némina de sa-  fluencia del ti-
larios, en concepto de beneficios, y en otro es por dos afiocs Do de beneficios
¥y requiere que se agreguiie un 20 por 100, una disminucién de ﬁgﬁ%v: i walor
los beneficios de una quinta parte reducird la adicion, en el ’
ultimo caso, de 20 a 16, y en ¢l primero, sélo de 10 a 8. (Si su coste de traba-

’ L. 120
jo directo es igual, la relacion de sus valores antes del cambio sera de —,

116 110
0 sea 1,091, y después del cambio de ﬁ 0 sea 1,074; es decir, ung baja de

cerca del 2 por 100.) Su argumentacion, segin él mismo manifiesta, es sélo
provisional; en los capitulos siguientes tiene en cuenta otras causas de dife-
Tencias en los beneficios de diferentes industrias, ademéas del periodo de in-
version.

Pero parece dificil de imaginar en qué forma podria subrayarse mas el
hecho de que €l tiempo o la espere, 1o mismo que €l trabajo, constituye un
elemento del coste de produccién. Desgraciadamente, Ricardo se complacia en
utilizar frases breves, pensando que sus lectores suplirian por si mismos las
explicaciones que €l no habia hecho mas que apuntar. :

En una ocasién, en una nota que aparece al final de la seccion VI de su
capitulo primero, dice: «Mister Malthus parece creer que constituye una
parte de mi doctrina el que €l coste y €l valor de una cosa significan 10 mismo;
To es, si se entiende por coste, el coste de preoducciéon in-

Pero sigue demostrando que estos supuestos no pueden hacerse en posteriores
etapas de la civilizacion, y que la relaciéon del valor al coste de produccion es
mas compleja que aquélla, y en la seccion II expone la consideracién de que

5 «el trabajo de diferentes calidades es remunerado de distinto
dezia ggl%"‘l%%’; modop. Si el salario de un joyero es dos veces mayor que el
dicho trabajo. <€ un pedn, una hora de trabajo del primero debe equivaler

a dos horas del segundo. Si hubiese un cambio en sus salu-
‘rios respectivos, habria, naturalmente, un cambio correspondiente en los valo-
res relativos de las cosas hechas por ellos. Pero en lugar de analizar, como

lo hacen los economistas de esta generacién, las causas que hacen variar, por
ejemplo los salarios de los joyeros de una generacién a otra en relncion con
los de los peones, se contenta con decir que esas variaciones no pueden ser
grandes.
Después, en la seccion III, insiste en que, al calcular el cosle de produceion
-de un articulo, debe tenerse en cuenta no soélo el trabajo aplicndo n ln misma
" de modo inmediato, sino también el que e dedien a los
3. ..del tra- qtiles, herramientas y edificios que aywlan u dicho trabajo,
br%i?szrffgagg y aqui queda introducido mecesarinmente ¢ ¢lenwento Liempo,
%e%ramientas... que habia relegado a segundo término hnaln entonees, A con-
secuencia de ello, en la seccion 1V, eiludin mns o fondo 1as
diferentes influencias ejercidas sobre el valor de¢ «unn nervie de articulosy

(utiliza este sencillo método a veces parn ovadir L ditleultades de las distin-

cluidos los beneficios. En €l anterior pasaje, €so es precisa-
mente lo que no se trata de significar, y, por tanto, no me
ha comprendido bien.» Y, sin embargo, Rodbertus y Carlos

E1 rectifico la
anticipacion de
Malthus al con~
cepto falso de

‘Marx apelan a la autoridad de Ricardo para apoyar en ella  Marz.
su afirmacion de que el valor natural de las cosas consiste
meramente en el trabajo invertido en ellas, y hasta aquellos economistas
alemanes que combaten con méas ahinco las conclusiones de estos autores,
admiten a menudo que han interpretado a Ricardo correctamente y que sus
conclusiones resultan légicamente de las suyas.

Este hecho y otros semejantes demuestran que la reticencia de Ricardo
constituyé un error de juicio. Habria sido mejor que hubiese repetido ocasio-

nalmente la afirmacién de que los valores de dos articulos
deben considerarse a la larga como proporcionales a la can-
tidad de trabajo requerida para hacerlos, tan sélo a condicion

Pero fué de-
masiado parco
en palabras.

de que todas las demdas cosas hayan permanecido iguales, es

decir, que €l trabajo empleado en ambos casos sea de la misma calidad, y, por
tanto, esté igualmente remunerado; que vaya ayudado por cantidades pro-
porcionales de capital, teniendo en cuenta el periodo de tiempo durante el cual
éste ha estado invertido, y que los tipos de beneficio scan iguales. No indica
con claridad (en algunos casos tal vez él mismo no lo percibio bien) en qué

' forma, en el problema del valor normal, los diversos elementos se determinan
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mutuamente, y no de un modo sugesivo, en una larga cadena de causalidad.
Y a ¢l mas que a nadie, se debe la mala costumbre de tratar de expresar gran-
des doctrinas econémicas en breves frases (1).

§ 3. Pocos autores de los tiempos modernos se han acercado tanto como
Jevons a la brillante originalidad de Ricardo. Pero este autor parece haber
juzgado tanto a Ricardo como g Mill con excesiva severidad, y les ha atribuido

. doctrinas mas estrechas y menos cientificas que las que real-
’LL’nL’i‘lzatbe;:lllliadnatg mente profesaron. Y su deseo de subrayar un aspecto del
de Jevoms. valor al cual ellos habian dado una importancia insuficiente,

fué probablemente responsable en cierto modo por la siguien-
te manifestacion: «Repetidos estudios e investigaciones me han llevado a pro-
fesar la opinién algo nueva de que el valor depende completamente de la uti-
lidad.» (Thory, pag. 1). Esta afirmaciéon parece ser tan incompleta y fragmen-
taria, y mucho mas propensa a inducir error, que la hecha a veces por Ricardo
con sobrado descuido y brevedad, con respecto a que el valor depende del
coste de produccion, pero gue €l nunca considerd sino como una parte de una
doctrina, més extensa, cuyo resto nunca traté de explicar.

Jevons prosigue: «No tenemos mas que seguir cuidadosamente las leyes
naturales de la wvariacion de la utilidad como dependiente de la cantidad de
mercancias gue tenemos en nuestro poder, para llegar a una teoria satisfactoria
del cambio, de la que son consecuencias necesarias las leyes corrientes de la
oferta y la demanda. El trabajo determina a menudo €l valor, pero sélo de un
modo indirecto, al hacer variar el grado de utilidad de las mercancias por medio
de un aumento o de una limitacion de la oferta.» Como veremos en seguida, la
altima de estas dos afirmaciones ya habia sido hecha en forma casi idéntica
¢ inexacta por Ricardo y Mill; pero estos economistas no habrian aceptado la
primera. En efecto, si bien consideraban las leyes naturales de la variaciéon de
la utilidad como demasiado evidentes para necesitar de una explicacién deta-
liada, y aunque admitian que el coste de produccién no podia tener efecto
alguno sobre el valor de cambio si no podia tenerlo sobre la cantidad que los
productores lanzaban a la venta, sus doctrinas implicaban que lo que es cierto
para la oferta lo es también, mutatis mutandis, para la demanda, y que 'a
utilidad de una mercancia no podria tener efecto sobre el valor de cambio
si no pudiera tenerlo sobre la cantidad que los compradores adquieren en ¢l
mercado. Volvamcs, pues, a examinar la cadena de causalidad en la cual se
formula la opinién de Jevons, en su segunda edicién, y comparémosla con la
de Ricardo y Mill. El primero dice (pag. 179):

%1 coste de produccién determina la oferta...
... l1a oferta determina el grado final de utilidad...
... el grado final de utilidad determina el valor.

Ahora bien: si esta cadena de relaciones causales existiese realmente, no

(1) El profesor ASHLEY, en una sugestiva critica de esta nota, como parte de
un intento de «Rehabilitacion de Ricardo» (Economic Journal, vol. I), insiste cn
que se ha creido comunmente que Ricardo opinaba que las cantidades de trabnjo
eran las que exclusivamente constituian el coste de produccidn y regulaban ol

valor, con sujeciéon tan sbélo a ligeras modificaciones, y que esta interpretacion cs
la mas compatible con el contenido de todas sus obras. Estd fuera de diuln que
esta interpretacion ha sido aceptada por muchos autores competentes: d¢ lo con-
trario, no habria habido necesidad de rehabilitacién, es decir, de vesbir mias sus
doctrinas demasiado desnudas; pero la cuestiébn de si hay que suponer gue Ri-
cardo no quiso decir nada con el primer capitulo de su obra, tan Holo porgue no
repiti6 constantemente las clausulas de interpretacién contenidan i ¢l mismo,
es asunto que cada lector debe decidir por si mismo segun su tempernmento;
no se presta a ser resuelta mediante el razcnamiento. No sostonenmos ngui que
sus doctrinas contengan una tecria completa del valor, sino nolnmente (ue son
verdaderas en su parte principal, hasta donde alcanzan. ltodbertun y Marx in-
terpretaron la doctrina de Ricardo en el sentido de que ¢l Interdn no participa
en el coste de producciéon que regula (0o mas bien contribuye n reaniny) el valor;
y, en cuanto a esto, el profesor Ashley parece estar dinpuesnto n conceder todo 1o
que afirmamos cuando da por sentado (pag. 480) que tlentdo weonnlderaba el pago
de intereses, es decir, de algo mas que la mera devoluctan dol capltal, como una

cosa naturaly.
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podria haber un grave mal en omitir las etapas intermedias, y en decir que el
coste de produccién determina el valor, puesto que si 4 es la causa de B, que
es la causa de D, luego A sera la causa de D. Pero, en realidad, no existe tal
serie de relaciones de causalidad. En primer lugar, podrian hacerse objeciones
a la ambigiiedad de los términos coste de produccion y oferta, o
que Jevons debiera haber evitado por medio de aquel aparato La posicion
técnico de expresiones semimatematicas, que estaba a su dis- central de Je-
B 4 VONS.
posicién, pero no a la de Ricardo. Una objecién mas grave
puede hacerse a su tercera afirmacién, puesto que el precio que los diversos
compradores en un mercado pagaran por una cosa estd determinado no soélo
por los grados finales de la utilidad que representa para ellos, sino por éstos
en unién de las cantidades de poder adquisitivo de que dispon--
gan cada uno de los mismos. El valor de cambio de una cosa es Jevons quiere
igual dentro del mercado, pero los grados finales de utilidad a geczr que las co-
que corresponden no son iguales ni siguiera en des casos dife- p‘é‘;gﬁf :,‘itf;’g";;
rentes. Jevons se cree estar mas cerca de los fundamentos de' en el mercado
valor de cambio, cuando, al dar cuenta de las causas que lc ‘3107‘ “tg?g: sien-
determinan, utiliza la frase grado jinal de utilida@, en lugar d;’,e’g;f;s’ gse "f‘;
presion que en el presente tratado se condensa en €l preciQ  wutilidad.
del precio que los consumidores estdn dispuestos a pagar, ex-
de demanda margingl. Por ejemplo, cuando describe (segunda edicion, pag. 105)
el ajuste del cambio entre una csociacion comercial que posee solo irigo y oira
que posee unicamenie carne, hace que su diagrama represente una persona
ganando una utilidad medida a lo largo de una linea y perdiendo una wutilidad
medida a lo largo de otra. Pero esto no es lo que ocurre en la realidad; una
asociacion comercial no es una persong, entrega c€osas que representan un
poder adquisitivo igual para toedos sus miembros, pero utilidades muy diferen-
tes. Es cierto que Jevons no desconoccia este hecho, y que su explicacion puede
hacerse compatible con los hechos de la vida real mediante una serie de inter-
pretaciones, en que se utilicen las expresiones precios de demanda y precio de
oferta, en lugar de utilidad y desutilidad; pero, una vez corregidas de ese modo,
pierden mucha de su fuerza agresiva contra las viejas doctrinas, y si ambas
hubieran de someterse a una interpretacion estrictamente literal, €l modo de
hablar antiguo, aungue no es perfectamente exacto, pareceria estar mas cerca
de la verdad que el empleado por Jevons y algunos de sus discipulos.

Pero la mayor objecién que puede hacerse a su doctrina es la de que no
representa el precio de oferta, el precio de demanda y la cantidad producida
como determinandose mutuamente los unos a los otros (con
sujecion a ciertas condiciones), sino como determinados el Sustituye una
uno por el otro en serie. Es como si, cuando tres pelotas, gggen"r dle can-
4, B y C, descansan una contra otra en una taza, en lugar tuapg:epg?:deﬁ-
de decir que la posicién de las tres se determina mutua- cia.
mente una a otra bajo la accién de la gravedad, dijéramos
que A determina a B y B determina a C. Con la misma razén, podria decirse
que C determina a By B a A. Y, en respuesta a Jevons, puede formarse una
cadena menos errénea que la suya, diciendo:

La utilidad determina la cantidad que ha de ser ofrecida...
... la cantidad que ha de ser ofrecida determina el coste de produccion...
... el coste de produccién determina el valor,

porque determina el precio de oferta que se requiere para

que los productores sigan produciendo.

Volvamos, pues, a la doctrina de Ricardo, la cual, aunque nada sistematica
y sujeta a muchas objeciones, parece ser mas filosofica en principio y mas
aproximada a los hechos reales de la vida. El dice, en la carta a Malthus ya
mencionada: «Mister Say no tiene una nocién correcta de lo que es el valor
cuando sostiene que una mercancia es valiosa en proporciéon a su utilidad.
Esto seria cierto tinicamente si los compradores regulasen el valor de las mer-
cancias; entonces si podriamos esperar que todos estuviesen dispuestos a dar
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un precio por las cosas en proporcion a ia estimacion en que las tuvieren; pero
¢l hecho parece ser que los compradores tienen muy poco que vcr con la regu-
lacién del precio, la cual se efectlia por la competencia de los vendedores, y,
aunque los compradores estuviesen dispuestos a pagar mas caro €l hierro que
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simetria fundamental de las relaciones generales que guardan la oferta y la
demanda con €l valor, utilizando formas matematicas que también estaban a .
su alcance, las cuales coexisten con diferencias en los detalles de esas rela-
ciones. No debemos olvidar, verdaderamente, que, en la época

el oro, no podrian hacerlo, porque la oferta estaria regulada por el coste de

El tratamien-
to de Ricardo
de lq utilidad es
correcto, aun-
que inadecuado,
y tiene algo en
cuenta el ele-
mento tiempo.

produccion... Usted dice que la demanda y la oferta regulan el
valor (sic); esto, creo yo, es no decir nada, por la razoén que
he dado al principio de esta carta; es la oferta la que regula
el valor y la oferta es en si misma controlada por el coste
relativo de produccién. El coste de produccion en dinero sig-
nifica el valor del trabajo, 1o mismo que el de los beneficios.»
(Véanse las pags. 173-6 de la excelente edicion del doctor Bo-
nart de esta correspondencia.) Y asimismo en la carta siguien-

en que escribia, el aspecto de la demanda en la teoria del
valor habia sido muy descuidado, y que presté un excelente
servicio al llamar la atencién sobre el mismo y desarrcilarlo.
Existen pocos pensadores que sean acreedores a nuestra gra-
titud como Jevons, pero esto no debe inducirnos a aceptar

..Y menospre-
ci6 la -extensa
simetria de la
oferta y la de-
manda.

las criticas que formulé en contra de sus grandes predecesores (1).
Nos ha parecido justo recoger estas criticas de Jevons para refutarlas, por-
que, al menos en Inglaterra, han lilamado la atencién. Pero también se han

formulado otras contra la teoria del valor de Ricardo. Entre

Oires criticos...

te afirma: «Yo no discuto la influencia de la demanda sobre el precio del trigo
o de todas las demas cosas; pero la oferta le sigue de cerca y pronto asume
la facultad de regular el precio, y al regularlo es determinado por el coste de
produccion.»

Estas cartas no se habian publicado ain cuando Jevons escribia su obra,
pero existen declaraciones muy semejantes en los Principios de Ricardo. Mili
también, al discutir el valor del dinero (libro III, cap. IX, § 3), habla de la
«ley de la oferta y la demanda, que es reconocida como aplicable a todas las
mercancias, y que en €l caso del dinero, como en €l de casi todas las demas
cosas, es regulada, pero no anulada, por la ley del coste de produccién, puesto
que éste no tendria efecto alguno sobre el valor si no pudiese tenerlo sobre la
ofertay. Y, asimismo, al resumir su teoria del valor (libro III, cap. XVI, § 1),
dice: «De esto se deduce que la oferta y la demanda determinan las fluctuacio-
nes de los precios en todos los casos y los valores permanentes de todas las
cosas cuya oferta estd determinada por cualquier agente que mo sea la libre
competencia; pero que, bajo el régimen de libre competencia, las cosas son
cambiadas una por otra y vendidas a precios que ofrecen la misma esperanza
de ventajas para todos los productores, lo cual s6lo puede tener lugar cuando
las cosas se cambian una por otra en razén-a su coste de producciéon.» Y, en
la pagina siguiente, hablando de las mercancias que tienen un coste de pro-
duccién conjunto, dice: «Puesto que aqui falla el coste de producciéon, debemos
recurrir a una ley del valor anterior al coste de produccién y mas fundamental,
la ley de la oferta y la demanda.»

ellas mencionaremos las de mister Macleod, cuyas obras an-
teriores a 1870 se anticiparon en mucho, tanto en la forma como en la esencia,
a. las recientes criticas formuladas en contra de las doctrinas clisicas del valor
en relacién con el coste por los profesores Walras y Carlos Menger, que fueron
contemporaneos de Jevons, asi como los profesores von Bohm-Bawerk y Wieser,
que vivieron mas tarde.

El poco cuidado que demostré Ricardo con respecto al elementc tiempo ha
ido imitado por sus criticos, y se ha convertido de ese modo en una fuente

doble de error. En efecto, ellos tratan de refutar las doctri-
nas acerca de las tendencias ultimas, las causas de causas,
las causee causantes, de las relaciones entre el coste de 1a pro-
duccién y el valor, por medio de argumentos basados en las
causas de los cambios temporales y las fluctuaciones a corto
plazo. Sin duda, casi todo lo que dicen al expresar sus opi-
niones es cierto en el sentido que quieren indicar; algo de
ello es nuevo y mucho estda mejorado en la forma. Pero no

...han imitado el
poco cuidado de
Ricardo en la
exposicion r1es-
pecto al elemen-~
to tiempo, ¥ han
fallado al tras-
tornar su doc-
trina central.

Jevons (pag.

que supone la

La posicion
de Jevons es
menos diferen-
te de lo que apa~
rece...

215), refiriéndose a este ultimo pasaje, habla de la «falacia
jdea de Mill de que recurra a una ley anterior del valor,
la de la oferta y la demanda, siendo asi que al introducir el
principio del coste de prcduccién no ha abandonado para
nada la ley de la oferta y la demanda. El coste de produc-
ciébn es solo una circunstancia gque determina 1la oferta
y de ese modo influye indirectamente sobre el valor». Esta

critica parece encerrar una verdad importante, si bien el
modo de expresar la Ultima parte estd sujeto a una objecién. Si hubiese sido
hecha en los tiempos de Mill, éste la habria aceptado probablemente y habria,
retirado la palabra anterior por no expresar realmente lo que quiso decir, El
principio del coste de produccion y el de la utilidad final son, indudablemenle,
partes componentes de la ley general de la oferta y la demanda; cada una de

ellas puede compararse con una hoja de un par de tijeras. Cuando se¢ manlicne
quieta una de ellas y se corta moviendo la otra, podemos decir, ¢n aras de la
brevedad, que se corta con la segunda; pero no debe hacerse esn alirmacion
de un modo formal, ni defenderla deliberadamente (1).

Quiz4a el antagonismo entre Jevons y Ricardo y Mill habrin sido menor si
é1 mismo no hubiese caido en €l habito de hablar de relaciones entre la ulilidad
v el valor, siendo asi que éstas solamente existen entire ¢l precio de demanda
y €l valor, y si hubiera insistido, como lo habria hecho Cournol, sobre la

(1) ' Véase libro V, cap. IIT, § 7.

varece que hayan realizado progreso alguno para establecer
que han descubierto una nueva doctrina del valor en contradiccion de la an-
tigua, o que suponga la demolicién de ésta. .

Hemos estudiado aqui el primer capitulo de la obra de Ricardo, tan sélo en
relacidn con las causas due regulan los valores de cambio relativos de las dife-
rentes cosas, porque su principal influencia sobre las ideas subsiguientes se ha
ejercido en esa direccion. Pero, en principio, ese capitulo suscité una contro-
versia para determinar hasta qué punto el precio de la mano de obra propor-
ciona un buen modelo o médulo para medir €l poder adquisitivo general del
dinero. En este aspecto, su interés es principalmente histérico; pero puede men-
cionarse un interesante articulo sobre el mismo publicado por el profesor
Hollander en €l Quarterly Journal of Economics, 1204.

(1) Veéase un articulo sobre la Theory, de JeEvons, publicado por el autor en
la Academy, de 1 de abril de 1872. La edicién de su Theory, publicada por su hijo
en 1911, contiene un Apéndice de éste que es interesante y se refiere especiai-
mente a dicho articulo (véase también, anteriormente, libro VI, cap. I, § 8). Sos-
tiene que la teoria de su padre es cierta «hasta donde alcanzay», si pbien «siguio la
costumbre de la escuela ricardiana, separando ciertas ideas y dando por sentado
que sus lectores estaban familiarizados con sus relaciones y que las comprendiany.
FPuede aceptarse esta interpretacién del hijo en gracia a los relevantes servicios
prestados por su padre a la ciencia econdémica; pero la Theory de JEVONS, ade-
mas de su caracter constructive, tenia también su lado combativo. Una gran parte
de ella era un ataque contra lo gue él llama en el prélogo «ese hombre tan capa-
citado como equivocado, David Ricardo, gue lanzé por una via equivocada al tren
de la ciencia econdémica». Sus criticas a Ricarde consiguieron algunos triunfos
dialécticos aparentemente injustos, suponiendo que la opinién de Ricardo era que
el valor estaba regulado por el coste de produccidon, sin tener nade que ver con
la demanda. Este concepto erréneo ccasiondé gran dafio en 1872, y parecia nece-
sario demostrar que la teoria del interés de Jevons, si se interpretara como él
interpreté a Ricardo, es insostenible.



