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tividad del término suorfals, 29.~5 &, Todas las doctrinas clentificas
suponen implfeitamente clertas condiciones; pero aste slemente hipos
tdtico se destaca especiaimente en lzs leyes econdmicas, 31. (Vénse

el Apéndice DJ

Capitulo IV.—OrDEN Y FINES DE LOS ESTUDIOS EGD!{ﬁMl‘COS...

§ 1. Resumen de log capitulos I y I, pig. 33.-—§ 2 Laz investiga.
-¢lones clentfficas deben disponerse ‘con respecto, no a los fines pric.
ticos @ que sirven. sino g 11 naturuleza de asuntos de gue ®& ocu-
pen, 34.—% 8. Las Prﬁm;ipmu materlas de la investigacidn econdmi-
ea, 34—3§ 4 Cuestiphies pricticas gue estimnlan laz investigaciones
del economista inglds en el moments presente, aungue no se hallen
completamente dentro del campo de actidn de su ciencle, 35.—§§ 58,
ecgnomista necesite educar sus facultades de "perfeeciSn, ima-
ginacién, raclocinie, simpstin y precauclén, §7-39, '

LIBRO II
ALGUNAS NOCIONES FUNDAMENTALES

Capitulo L—INTRODUCCION.......cvevvevrvenannnn e

§ 1. La Economfa considera la rigueza como un medic de satisfacer
lax necesidades y como el resultado de esfuerzos, pdg. 43—35 2 Las
dificuitades que se originan en 1a clagificacién de coEas que canl-
hian constantemente de caricter ¥ de uso, 44-—§ 3. La Economia
debe seguir a Ia préciica de la vidn cotidiana. 45—$ 4. Ea necesario
que las nociones se definan con claridad, pero sin que el wic de lod

términos sea rigido, s

Capftulo TL—~LA RIQUEZA.....ccoovreiriinineninnininnnns

§ 1. EL use técnlce del término ebieness. Bienes moterinles. Bienes
versonales, Blenes externos e Internos, Bienes transferlbles e in-
transferibles. Bienes libres. Bienes intercamynbies, pdp. 47.-§ 2 La
riguezs Se une persona s¢ compone de aguellos bienes externos gue
son susceptibles de ser medidos en dinero, 48§ 8,

conveniente wutilizar el término ariguezus en un gentido lato, con el gn
de incluir 2n £l tods Ia viqueza perzomal, 50.—% 4. La participacién
individual en los bienes colectivos. 50—

.. Riqueza cosmopolita. El
queza, 51.—§ 8. Relstividad del término svaiors, 53,

Capitulo IIIL.—Propucciin. CoNsuMo. TRABATO, ARTICULOS

DE PRIMERA NECESIDAD...ieianeuiirancirveinemmmsatssanssasiriirans

§ 1. El hombre solamente pyede Ii;rodutlr y consumnir utilidades, no
ia rnateris misma, pdp, 55,3 2, térming eproduCtivos es suscepti-

ble de une mala interpretacidn. y debe, generalmente, ser explleado
o evitado, 5&‘--‘ Las cosits necesariag pora la existencia y para la
eficloneia, 58§ 4. Existe pérdida eusndo de consume menos de io
gue es estrictamente necesarlo parz In eficiencla. Cosas necesarlas

convencionales, 80. .

Capitulo TV.——RERTA. CAPITAL.....coiiin ot

§ 1. Rentamanetarin y capltal comercipl. pdg. 62.—§ 2 Defluiclones
desde 2l puntoc de vista comercial, de la renta neta, el interéds y loa
heneficlos. Ventajas netas, gananclas de direccidn, ecuast rentass,
63.—$ 8 Clasificacion del capital desde el punto de vista priva.
do, 833§ 4-7. El capltal ¥ la renta desde el punte de vista 5o~
clal. 85.~—% 8 La pretuctividad y 1as perspec®vas son atributos equl-
valentex del capltal con re to & la demanda y oferts del mismo,

respectivamente, 7. (Véase Apéndice E)

Pero, a veles, es

5, La riqueza nacienal.
fundamento juridico det Qerecho a la rtv

47
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LIBRO II

" ESTUDIO DE LAS NECESIDADES
Y SU SATISFACCION

Errravane

§ 1. Relacién que guarda este libre con los tres sigulentes, pdg. 73.—
§ 2. Hagta hace poto tlempo no se hablfa dedicade ln suficiente aten-
elén 8 1a demangg y al ognaumn. 78,

Capftulo IL—LAS NECESIDADES EN RELACION CON LAS ACTIVI-

DADER (4 eirrenionrartancersinneysnserinsmrsriogorreesancs
§ 1.°IU deseo ds warledad, pdp. 76.—§¢ 2-3. El deseo de ‘distin-
clén, 77.~f§ 4 Il desec de distingién por su propic motivo. La po-
‘gleldn gue poups I Ecanomia en In teorfa del consume, 98,

Capftulo III.——GRADACIONES DE LA DEMANDA DE LOS CONSU-

LR R I P e

MIDORES v i iverivineiriensiiverinecitarcorcotsnamenne
§ 1. La ley de las necesidnces saclables o de I Utilidad decreciente.
Uilidad total, Incremento marginal. Utilldad twarginal, pdg. 81—
§ 2 Precio de demanda, 83-—j 3 Deben tenerse en cuenta las va-
risctones sn i utliidad del dinsro, 834 4 ILa iista de demanda de
una persona. Significado del términe sun Incremento de Ia deman-
das, B4~§ 5 Ia demanda de un mercade, de la demanda, 86—
§ 6 Demandas de blenes competitivos, 87.

Capitulo IV.—ELASTICIDAD DE LAS NECESIADES...cccsnsn

§ 1. Definieidn de la elasticided de Ia demunds, pdg 80§ 2-3. Un
preclo gue sex bajo pura & rice pueds ser relntivamente alto para
el pobre, §1.-—§ 4 Causa: generales que safectan a la elasticldad, sPs.—-

. Dificuliades relacionadas con el elemento tiempo, 98.-—§ 0. Cam-
blog en ia moda, 88§ 7. Difcyliades Elra In obtencidén dé las es-
tadisticas necesarias, PB.—§ & Nota solre lag estadisticas de coo
suma. Los libros de los cornerclantss. Los presupuestos del consu-

midor, 89.

Capitulo V.—ELEcCION ENTRE DIFERENTES USOS DE LA MISMA

08A. USOS INMEDIATOS ¥ DIFERIDOS.icceurrecnienreureeins,

§§ 1-2. La distribucién de los recursos de una persona entre la suliss
faccldn de diferentes necesitlades, de modo que of migime précic mida
iguales thidndes en e margen de diferentes cempras, 7. e
§ 3. La distrihucién entre necesld[adu Fl‘esent.es ¥y futuras, Beneticios
futurns descontados, 104.—§ 4 Distingldn entre placerea futures des
contados y &contecimientos futures placentercs, 105,

Capftulo VI—VALOR ¥ UTILIDAD . uvereicise errennriciarrigirnenss

§ 1. Precio ¥ utilidad. Excedente del conzumider, caﬂjmm'a, gl
na 107.—§ El excedents del conswmidor en reincidn con de-~
manda de un fndlviduo, 108 —3} 34. EI excedente dol censumidor
gn relacidn con un mercado, Diferémeins fnd!vidualia de cavdctar,
que pueden omitivse cuando se consldata el premegdio de un gran
nimere de personas; v sl entre €338 se incluyen ricos v pobres en
igual proporcidn. el precio se convierte en na medidas bastante
exacta de ln utiilidad. 30.—3§ 5 Pary gue se verlfique lo anterior es
preciso tenter en cuenta Ja rlguess coleetiva, 114.—§ 6. I'no suge.
rencin de Bernoutll, Aspectos més generales de la dtllidad de I

riguesa, 116
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que una fabrica importenle obilene con = uso y el perfeccigns-
miento de I8 moguinaria especializada; &l comprar ¥ al vender;
en Ja habllidsd espesciallznda y en In subclvisién del trabsjo de
direccion del negoclo. Venlujas del pegueého fabricante con relacién
a 1 superintendencla. Los medernos dessrrollos dei conoccimianto
,actdan en gran medida a su favor, 234.—§ 5 En las indusirias &n
iag' que la produccldn en gran escala proporclona Niuchas econo-
nfas, una empress puede crecer ripidamente, ton tal gque Ppueda
COMPrar vender con facilidad, aungue no slemnpre puede hacer.
3o, 238.—} 6. Grandes e{ pequedios establecimiantog comerciales, 240.—

§ 7. Las indusirias del transporte, Minas y cahteras, 242, 5

'Capf_tulo XII~ORrcANIZACION INDUSTRIAL. {Coniinuacidn.)

e

DIRECCION DE LOS NEGOCIOB.. .ovvtrrurvrrncriatsrrrrsresnmssassors

§ 1. E srtesAne primitivo 4rataba divectainente otn o oconsumidor,
de} mizmn modo que tleng lugar ahora, po- o general, entre las
profesiones liberales, pdg. 244 Pero en 1z mayorin de los nego-
elog Intervienen los servicles una clase especial de empresa-
rto, 245.—I5§ 3-4. Los princlpales riesyos del empresarlo van, a veces,
separados del trabajo de direccién en las industrlas de la construc.
clan rs'ruen alginas otras. Bl empresario que no es patrono, 246.—
[ facultades requeridas en ol indusirial modelo, 249.—§ 8 B
-hije de un negociante empieza con tantas ventalas que a
perarse que los hombres de negoelos ilegaran g constitulr alge asl
como yna casta; motivos por 108 cnales este no oeurre, 230.—% 7. Bo.
cledndes colectivas, 281.—}f 88, Socledades por atciCnes. Empresas
plblicas, 252.—% 19. Asoclatifén couperativa. Participaclén en be-
nefictos, 265.—3§ 11, Las onortunidndes que tlene de elevirse el fra-
dor. La falta de capital es un obstAculo menns Umportante de
Io que a primera vista parece. y8 que ¢ fondo de préstemos crece
ripidamente! pero tlene en contra la crecleate complicacidn de los
negocios, 257§ 12, FEi negeciante cwﬁltado avmenta rdpldamente
el cgpital -disponible., ¥ pquel qué ro ses 10 perderd con tante
mayor rapldez cuante s grande gen su negocio, Estas dos fuerzos
tlenden & ajustar €l capltnl a la habilidad neceserla pera utilizarle
convenlentemente. Ia habllldad comerclal que puede disponer de
un capital tiene un preclo de oferta perfectamente definitle #n paises
tales como Inglaterra, 256,

Capitulo XIL—CORRELACTON DE LAS TENDENCIAS AL RENDI-

MIENTO CRECIENTE Y DECRECIENTE, (Conclusion.......

§ 1. Resumen de lgs Vitimos capitilos de este Hbro, péy. 262—§ 2 Ki
coste de produccién debe ser calculado con respecto p una ampresa
vepresentativa. que tenga acceso normal a lps cconomias externas
e Internns correspondientes a un volumen o de produccién, Ren-
dimientes constante y ereclente, 204-—j§ 3. Un aumento de la po-
blacién suele, generalmente. venir acOmpafiado de un aumento mAas
que proporcional e la eficiencla colectiva, 266,

LIBRO V

RELACIONES GENERALES ,
DE LA DEMANDA, DE LA OFERTA
Y DEL VALOR

A0

Capitulo I-~INTRODUCCION. DE LOS MERCADOS........0......

§ 1. Noclones bioldgicas ¥ meednicas zobtre &l eguillbric de fuerzas
epuestas, Alcunoe de gqate U'bro, pdg, 269.—§ 2 Pefinicidn ¢ un mer.
eado, 270§ 3. Limitaclones de un mercado Jon respectd al espa-
cin. Condiclones generales que ‘afectan a la extensidn del mercado
de una cosa; facilidades Parn graduar y obtener Mmuesiras; faciida.
des de transporie, 27L—§ 4 Mercadus blen organizados, 272—F b.

244

{NDICE GENERAL

Hasta los mercados peguefios estdn a menudo sujetos 2 influen-
clas indirectas, procecentes de grandes cistanciag, ¥73—§ 8 Limi
taciones del merggdo con respecte al tlempe, 274,

Capitulo II—EQUILIERI0 MOMENTANEO DE LA OFERTA ¥ LA DE-

b 733 YA B8 coodmntao0aco0s cononooEINR0EI00N0I0r o OOoapAEEooAoNE a0 PRat SUDHeL

§ 1. Bl equilibrico enire el dewen y el esfuerzo. El trueque casuml es
generalmente un verdaderg equilibi-lo, pdg. 278§ 2 En un mer-
cado local de cereales se llega, generalmente, a2 un eguiliorio ver
dadere, sungue temporal, 277.—§ & Por regla genersl, la intensidsd
de la necesidad de dinerc no varlas de un mogo spreciaile en ips
transaceiones verifescisy en un nercatlo cerealists, pere sf en un
mercado de trabafo, 278. (Véase Apéndice k)

Capitulo III.—EL EQUILIBRIO DE LA DEMANDA Y LA OFERTA

HOBMALES 0 t.0rrrenmeiinraniiniiesissssronrmmeman A

§ 1. { todag las {rangacclones de mercancias duraderss estdn afec-

T los cilculos del futuro, pop. 261.—§ 2. Coste resl y mone-
tapio s produccicn. gtos de Dproducclén. Factores de produe-
clon, 282.—% 4. ¥ principlo de sustitucidn, 283.—4 4. Bl cyste de
produecién de una emg:ma representativa, 284—§ B, Hato de
oferta, 286§ 8, Cantidad y precio de equilibrio. Vaguednd de la
relacldn entre e preclio de ofertn de una mercancla y st ooste de
producclén real, Vgrdidera signiicacién de una posicidn pormal de
wquiliorio. Significade de o frase «a lnrgo plozos, 287—¢ 7. La in
fluencia de la utilidad sobre ol valor es preponderante en log perfo-
dos cortos; pero la del coste de produceién lo ez a large plazo, 290,

LS

Capitulo IV.<-LA INVERSION ¥ DISTRIBUCIGN DE LOS RECURSOS.

- una egpnomia dom

§ 1L Motivos que determinan la jnversién ds capital en ol casc dp
un sui‘eto que fabrigue objetos ra # proplo uso. Comparacion
enire las satisfacclones futuras v presentes, pdy. 282§ 2. Acu.
mulaclin de los desembolsos & IngTesos pasados ¥ e descuento de
loa fuiures. Difeyltad &m distingulr los gastos ¢oirtentes de los
gastps a cuenta del capital, 2p3.—§ 3, El margen de ganancla dentro
el cual actie el prindipio de sustituclén ne es un punts situsdo en
ung, ruta cuslquigra, sino una lnea en la intelsecclin de todas ias
rutes, 205,—f§ 4, Correlacién entre la distribucldn de los recursos en
y comercial, 2084} 5-% La dlvigién entre
costes primariog ¥y suplementarios varia con la duracién de o em-
presa en cuesiidn, esta variacidn aes la principal fuante de difcul-
ﬂ en 2§i&estndlo Ins reinciones de log costes marginales con el
ar, - 3

Capitulo V.~—EL EQUILIBRIJ DE LA OFERTA ¥ LA DEMANDA NOR-

MALES CON RESPECTO A PER{ODOS LARGOS Y CORTOS. (Con-
tinuacion.j......... T eraereen O AR REAR s

Piginas

281

292

302

$ 1. Flasticidad del término normals, tanto en el emplec popular .

comu en el académico, pdg. 302.—{§ 2.3. El complejo probiema del
valor nermal debe ser Sescompuesto. El primer, consiste en Iy
Accién de un estade estaclomario; despuds, las niwndificaciones 3ntro-
ducidas en éste nos permiten tratar & %I;oblema rar medlo de
supuestus estdticog auxitiares, 304, —{§ +5. aste modo, e estudio
del equilibtio de 1a demandn y oleria normalez pusde dividirse en
doz partes: la referente a log [per(ndm largos vy Ia relaclonada con
log corios, 307—§ 6 Pora perludos cotos, el sstogkes de elamentes
de produceidn ez prdcticamente fijo, ¥ suempleo varla con in de-
manda, A11.—§ 7. Fero en los periodos lurgos, la corrlente de ele-
ruentos de produccién se ajusty a Ja demanga de joa productos de
aguellos elementos, ¥ la uniilad de produecclén es un procgso més
bien que una porcién de bienes, 318.~-§ 8 Clasificacidn aproximads
de log problemas det valor, 314,

Capitulo VI.—DEMANDA CONJUNTA Y COMPUESTA. OFERTA CON-

JUNTI Y COMPUERSTA . cvovrersionierssiacersarcnasneresrairciriseascas
§ L. Demanda derivada indirecta; demanda conjunta. Ejemplo to-

madoe de una dis¢usidn del trabaje en la Industrie de la construc.
clén. Ley de demanda derivede, pdp. 317.—§ 2 Candlclones bajo las

317
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Capituio II.—EXAMEN PRELIMINAR DE La DISTRIBUCION. (Con- PATI 8uS hi{on. Se ven preoisades a adefantarse a toda una genera-
tinuacion. ) ‘ 436 ciGn; dificuitades parz la previsldn del futuro, 474—§ 3. Los mo-
e R R L L L L LR et U L CELLE EA AR vimientos de la mano de obrn ndulta tienen una creclente ymportan-
¥ 1, Las causas queafectan n In oferta de los agentes We producctin cin, a ponsecuencin de una demamnda cada ver mis grande pars
ejercen une infiventia coordinndz con Iae que afectan a la demanda habilided en general, 475,—if 4-8. Reauren de la dlatincldn entre
sobre la distribucldn, pdg. €36.--38 2-4. Recapltulacion ae lag Causss, perfodos largos y cortes, con referencis ol valor normal. Flyctuaclo-
estudindus en 2l librg §v, gue afectan a la oferta de (lversas formax | | nes de los Ingresos especilles del conacimiants prfetics y de la habi-
de trabajec ¥ de capital, La infiuencia Dreguiar que un awmentg en iidad, en oposicidn a lox que Be obtfenen como wne remunerseidn
remuneracin E?erca sobra e gsfuerzo desmrrollado mor un inal. i . al esfuerzo efecutade en cualquler tavea particular, 478§ 7. Los
viduo, La correspondenci® mis regular entrg salurlos normales y ol < ingresos obtenidos por nptiiudes baiwvales extraordingriss proport
erecimienta de la poblacion en pilmero y en forisleze, especlalmente ciotian wn excedente sobre ® coste de la erinnza v educaclén, que
en esta vltima, La infuencia genernl ejercida sobre it acumulsclén se zsemela n I renta en algunos aspectos, 478
de capitsl y ojras formps de Tigueza por los beneficlos gue pueden
derivarse del ahorrp, 487§ 5 La tierra puede conslderarse como Capitulo VI—INTEBES DEL CAPITAL.:vvreeneeeonvrreoniinennionnns 481
una forma especial de capital en relacién con la infuancia de i de. T ¥ ;
manda sobrg la distrlbuc?ﬁn y con la splicacidn de lo rebursos de §§ 1.3 1a teorfs del interds ha sido perfeccionade reclentemsnts_en
un indlvidup a Ja -productién; pero se encuentra en unm base dife. muchos Qetalies, pero no ha e.?er(mcnuuo un cambio esenclal. Fué
rente gque el capital con relacl6n a aquella lnnuencia normal de roal int,erg;etuda en la Edad Media Y&WT Rodbertus y Marx, pdgé-
lag fuerzas de la oferts scbre la distribucidn, que estamos Conside- ne 481.—4% 4-5, El Interds brulc pagafic por el prestatario incluye
rando en este capitulo, 444~} 8. Conclusidn provisional de ma + una primA de sgure contra los rluegos tanto reales como perso-
etapa del razonamiento, 445.— gr. Las reimciones mutuas entre ga- nales, y zlgunes ganancias de dlreccléﬂr asi como ¢l verdadero lnlerés
nantian y eficlentcian de los i \ersos grupos cde trabajadores, 448 ; nety, 487,—8§ G, términe «iipa de Interdsy necesita aplicarse con
§ & A travéa de nuestro estudilp. suponemos que el espiritu de - cuidade con respecto & na mvcralnnﬁ aniiguas, 400—4% 7. Relgcltn
empresa, 109 conocimientos y Ia Hiberiad de competencla no son ma- entre los camblos del £cder ndguisitive del dinero v lag modifica-
yoves, efectivamente, que fas carancter(sticps de! grupo partleular clones det tipo de interds, 481
trabajadores, patronos, etc, en ot ar ¥ tiempo contiders. *
dos, 448.—§ 9. Bobre las rejaciones entre-ei tratafo ¥y el cepltal an ! Capitulo VIIL.—BENEFICIOS DEL CAPITAL ¥ DE LA CAPACIDAD -

general. Bl capital ayuda al trabaje y compite con éste dentro dei
gfuent Al ¢ ny paro Ehaje ¥ TOIpHE S0N LI Se satle PARA LOS NEGOCIOD.i.aieinssiensonsorerissssrsrer gronniovuncanons 494

pr
culdadospmente, 44%0.—§ 10. Fi gentide MHmitada en gue verda

ara- 1. La 1 S gt
merte los salarlos dependen de los antlcipos hechoS por e capl éerv{cloi "(‘;cé? e :%n T;\'per;::&t}ﬁi: f““? .‘DZQE?I—lnbr?‘mL;KF?!M:
Vé; r P e, P t{ 3 nfuen
wal, 450, (Véanse los Apdudicss JK) ) tia del principio de sustitucidn sohre los ingresos direccién, flus-
. . . trade por medic de la comparacldn: primero, de los servicios de !
Capitulo III.—LAS CANANCIAS DEL TRABAIO.......ovoveeeieienienee 433 log capataces cob | 1oj-d de A:n trabafaderes Inrtﬂ&aﬂggé segunda, de .
§ 1 Afcance de los capftulos 111X, pfy 453.~§ 2 La competencla . Sy 3 LESiCe e (00N o8 1GOpRLAEES, oy Uercerd,
tlende a bacer que lo‘: ralarios pai’:(ms semanaimante mp weUpa- x g‘éq!g:h:ng ﬁb‘Si “fueclwde d':ls ‘“ggg’},&m"lﬁ:‘}‘uﬁgg n&cge lag
ciones anfilogas no sean iguales, sino praoporcionales 2 Ia efivlencia . ita Rt 49'9__, 8. 1 1 neg ) 500__‘_“ g ACa
de los trabnjadores. Ingresos por tlempo determinado. Page por geml:i: PECTAMOS o § e d5°° e%ﬂes pof nc{:loneu, . § 7. Ten- .
pleza producida (a destajo), Ingresct regun s eficiencla. Los ingre. gen de’ I ercioor® 08 IMEdERtiCs ACIHOF JEEENE 08 (. ajustar
o8 por tempo determipado no Uenden a la {guaidad, aunque sf ocu- {‘n.f ‘60 608 reccidn con las dificultades del trobajo realiza-
n;o utolcon loa dfveln‘adﬁzbugm le eficlencla, :53.1——-!! ?—14. 15310- g ; N i
rics reaijes ¥ nominales. N tenerse en cusnta lss varlaciones L
en e poder ﬂqm.m:: &‘:l‘n?i?m' con especial reterenca a1 con. Capitulo VIII.-—BEMEFICIOS DEL CARITAL Y DE LA CAPACIDAD
sumo categoria adores que xe trate y con stoy OCT 1 ic y
de ln industria, incluvendo todps las ventajas y desv{ntaju 1H%Tden- . BARA 105 INEG 0S. (CONUNURCION. ).,uivrs wiverinainsinninrns - 505
tales, 457.—¢ & Salarios pagndos parclalmente en especle. EI sistema $ 1. Tenemos ahora que ln\'estl{:r s exista cuaiquier tendencia ge-
de ctrucks. 458.—§ 6. [ncertidumibre de éxito e irvegularidad de in neral del tipc de beneficio hacla o dad. En los ‘negocios {m-
ocupacién, 439.—8 7. Jugresocs suplementarios. ingresos familie- portantes, algunoe ingresos de direccion ze clasitican <omo asueldos,
res, 461.—% 8 Lea fuerza atractiva de ung Industria no tdepends me. . ¥ en Ins peguenos, muchosy ealarios del trabajo manual se clasifcan
ramente de Bus Ingresos monetnrios, sino de sus ventajns netas, como beneficlos. ¥, por consigulente, éstos parecen ser mucho mas
Influencia oel cardeter Mmdividusl y naclonal. Condliciones peculiares altos en log ggqueﬁo- negocios que lo que son en reglidad, pdgi-
de las catezorias més bajas de trabajadores, 481, ] na 505.—§ 2, tipo anual de beneficio normal del capital empleado
- d o = s alto cuando &l caplial ciroulanta es grande con relacitn al caplial
Capitulo IV.—LAS CANANCIAS DEL TRABAJO. (Continuacion.)... 484 fifo. Las economias de produccidn en gran escala, cuando se difun-
§ 1. La importancia de diversss partevlsridades de la accldn de den a través de toda una Industrin. no elevan el tipo de benaficip de
i oferta y la d dn colt ¥ g la mano de obra depaemie t; mI;emu‘:’.e'ggga—i;og& t mm?fode “a‘m'%‘"“ itiuine L
mucho de los efectos ncumulatives. a Semejanza de Y que ocurre Ik cminltuyoeme rdoeleprecio' nm.,‘,;;% de Me,,gf‘“ g,.‘f,’ l:mre:tz; e}‘e‘e-
con la influeficla de Ja costumbre, pdg. 484.—48 24. Primera pet- {vada del capitalya Inv £ ¥ dquil-
ticularidad: el trabajador vende su trabajo; pero €l en sl mismo, siclon de S:gugloy’prg‘cfirc%doéﬂ h?:u!:ﬂ g A e
o tlene precio. Por consigulente, la inversiéfl de capital en el mismo productos, 512—5§ B-8. Comparacidn entre 1‘:,, beneficlos y otros In-
estd limitadn por los medios, i prevision y la Mbernlidnd de gus . con respecto a e H&ctuaclonu de fos precios, egn g der;‘
padrea. Importanciz de una bueng infcinclén en la vida, Imfuencle idades eatre dif Individ . las 1
de ing fuerzas moraleg, 465.—8§ B Segunda partlcularidad: el wahs. ] eaInae Eenites AindIviduos 2y jeon prapatclones issbre
jador ec {nsepersnle A ‘trabajo, ‘%“_* & Tercers ¥ =ty r: e! confunto que son proplamente logresos declvados del esfueryo y
ticularidudes: el trabajo es perecedero, y los vendedores se encuen ‘?.Ss‘é’é{}'é"f:. nl‘xlx‘t‘e“r':l!?s do’ 'c’uef ‘X"ﬁ:‘“ﬁ;,ﬂ*a?’fm%i?‘d“” rghc:lr%'
- A & atentes adores den
s @ aenube e wma . Blunciin: desieniaom n Jae itnansacels. de una misma {ndustria, ¥ especiaimentle en un mismo hegooio, G18.
Capitulo V.—LAs cANANCHAS DEL TRABAJO. (Comtinuacion.)., 473 CaP{:‘:li’z Iﬁ-“‘"!::';:‘ il Timmcgd . 52
i 3 3. ren ia tlerra gy une especie de un gran género. Por
fkluh q“‘,ﬁ: ;1ruculnr!£ag"§:1p?x%omgﬁ;::£2 :ldlgmmugpz ahots, supondremos que g tiervs es dcgultlvndn por Su propitetarlo.
henllidad ebpeclalizads, pig. 473~} 2. Loy padres, a1 elegtr oielo . Resumen de log estudiod anteriores, pdy. §22.—§ 1 Un aumemo en

- « valor real del products hace suble, genersimenis, el vajop de]l ex-
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exlstir en las ciydades linres, §11.—§ 8. La infuencla del fevdalismo
v de Ia Iglesla. Hl gostenimiento de grandes eléroitos levd a la con-
guista de las ciudndes Jibres. Fero las esperanzas de progreso apa-
reclgron nuevamente pon 8 fnvencitn de ia Imprenta Reforma ¥
¢t dageubrimiento gel Nueve Munds, 612.—§ 9, Lonelivies de
los descubrimientos marithmos fueron primeramente alcanzados por
{r Paninsula Théritz, passndo después a Holanda
terry, §ld-—§ 10. Fl cardcter inglde did en seguitn muesting de =w
moferni capacidad para i Rceldn organizmds. Le organi?aclén ca-
pltalista _de to agricultura abrié e camine & la de ln manufac-
tura, B15—~5§ 11-12, Infuencia de la Reformm. 617.—} 12 La em-
presa inglesa fué promovida por el aumento de consumidores allen-
de o2 mares, los cusles necesitaben grandes cantidades de mercan-

. cfas de wn rﬂm unico. Los empresarios, en principlo, me limitaron
a organizar oferta, sin dfvigir la industria; £ere mig tarde con-
centraron a sus operarios em fibricas, 818, —f§ 1416, Desde entonces,
s mano de ohbra de las manufactinras fus contratada al por mayor.
La nueva generaclén vino acompafiads 'de graves maleg, muchos de
los cunles fueromn, sin embargo, motivados por otras causas, aungue
el nuevo sistena contribuys a salver a Inglaterrs cde los ajérci
franceses, 621.—4§§ 16-17, telégralo ¥ ia prensa tlpogrifica permi-
ten hoy ai pueblo decidir zcerce de los remedios que conviene rpll-
car a sus males, y vamos gradualments hacla formnas de colsctlvismo
que serdn superioyes a las antiguag, toda vez que estin basadas en

una individuglidad feerte y dlew dx'scipllnada, 823.

Apéndice B.—FEL DESARROLLO DE LA CIENCIA ECONOMICA......
= § 1. La clencla econémica moderna debe mucho, Indirectamente, = la

antigua filosoffa. Las primeras resr.rlmlcnu'hndpuesm a] comercio
fueron algo sua as por los mercantillstas, pby. 827.—$§ 23, Los
Asiboratas, Adam Smith desarrolic smui doctrina de In Ubertad de co-
merclo ¥ encontré en la tearfa’ del 'valor un centro i que did
unidad & Ia clencla econdmica, 628.—§1 ¢-5. El estudio de los hechos
ne fué desecuidodo por Bus sUcesores, sungue algunos de ellog tenfan
g:e!ensncian por el razonomlente deduetivn, 63t.—§§ 8-8 Sin -

rgo, no tuvieran suficlentemente el tuenta i dependencia del
caricter del hombre de las circunstancias que le rodean, La in-
fuencle de las aspiraciones soclnlistas v de lop estudios bicldmicos
a este respecto. John Btuart Mill, Caracteristiczs de log estudiog
modernos. §33.
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§ L Una ctencla social unificadn es deseable, pero inalcamzabie. i
valor de las sugerencias de Comte; la debllidad de,sulg negaclo-
nes, pdg, 840.~F 2, métodos ge 1a Economia, d¢ la Fisica y de
in Biologfa. 641.—§ 8 Explicscidn y prediceldn covstituyen Ia mis
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comin puede a menudo llavar muy lejos el andlisis; rave vez
Puede descuinic las causay ocuras, y mucho menos lag causas de
causas. Funclones de la mecinlea ds 1 clencls, G43.

Apéndice D.~~US08 DEL RAZONAMIENTO ABBTRACTO EN LEcCo-

NOME&. . cvvinenririiicianrnrrrreeirnreirnns

§ 1.'La Economis no se prests para las largas ontenas del razona-
Milento deductivo; naturalezu y lUmitaclones de los serviclos pres
tados por el tratamiento mateindtico, pdg. 648.—§§ 23 La imagina-
cldn constructlva es Ia fuerza predominante en of trabsjo clentifico;
su potenela se demuestra, ne desarvollande hipdtesls, sfno pontendo
en correlacisn lng multples Influencias de lns fuerzas econdmicas
que actian kobre un sector dllatedo, 660,

Apéndice E.—DEFINICTONES DEL CAPITALuivrrreriisierearierseras

§ L El capitel mercontll no odmprends toda I riguezn que Eacilita
ocupactén sl trsbajo. pdy. 082.—3§ 23. La esterXiidad de las con-
troversias acerca de Ja relariva inVportancia de los dox propiedades
esencigies: oxpeetitivas y prucuctivicad, 633,
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Lus inmeguridades de las transacclones en e mercadce son TPAYOres
con €l trueque que 2n 1og casos en gque se utiliza el dinero; en parte,
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determinadar (no wn porcentafe dado) del valor en forma de dinerg,
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Apéndice G.—1LA INCIDENCIA DE LOS IMPUESTOS LOCALES, CON
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$ 1. La Incidencia finel de un gravamen varfa mrandemente segin
que la gohlncidn sez 0 no migratorie ¥ que o impuesto ssa tnerosq
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ocupants. Sln embargo, de una manera excepcional, 108 tinpuestng
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cla  parcial In tributacién de los valores de construccion a log

tuacién, podrian ser beheficiosas, slempte qie fuesen graduales
{mammg:lﬁndas de ordenanzag sobre la relacién entre is altura de
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TATICOS EN RELACION CON EL RENDIMIENTG CRECIENTE......
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LIBRO V

Relaciones generales de la demanda,
de la oferta y del valor

CAPITULO PRIMERO
INTRODUCCION. DE LOS MERCADOS

§ 1. Una empresa comercial crece y alcanza un alto grado de
desarrollo, y luego quiza se estanca y decae, y ¢n ¢l punto culmi-
nante existe un equilibrio entre dlas fuerzas dc¢ vida y de decai-
miento: en la ultima parte del libro IV nos hemos ocupado, prin-
cipalmente, de semejante compensacion de fucr-
zas en la vida y decaimiento de un pueblo, d¢ un Nociones b10-
meétodo industrial o comercial. Y a medida que va- [ogicas v me
yamos alcanzando mas altas etapas en nucslro ¢s- el equilibrio de
tudio, necesitaremos cada vez mas considerar las —uerees opues-
fuerzas econdémicas como semejantes a las que hacen
gue un joven vaya adelantando cn fortalezia, hasta alcanzar la
plenitud, despucs de lo cual va gradualmente volviéndose mas -
inactivo, hasta quc por ultimo desaparccee para dejar el puesto a
otras vidas mas vigorosas. Pero con objelo de preparar el camino
para cste estudio mas avanzado, Lenemos que considerar primero

un equilibrio mas sencillo de fuerzas, que corresponde, mas bien,
al de una picdra sostenida por una cinta clastica, o al de un ni-
mero de pelotas colocadas unas junto o otras en un recipiente.
Tenemos quc cxaminar ahora las relaciones generales de ofer-
ta y demanda, ecspecialmente las referentes al ajuste de precios

que las manticnen en ¢quilibrio. iste término es de uso comun y
no requiere por ¢l momento ninguna explicacion

especial; pero existen muchas dificultades relacio- ,Alcgnce de es-
nadas con €l mismo, que solo pueden tratarse gra-

dualmente y que irdn ocupando nuestra atencién durante una
gran parte de este libro.

Tomaremos nuestros ejemplos tan pronto de una clase de pro-
blemas econémicos como de otra, pero en €l curso principal dei
razonamiento nos abstendremos de hacer supuestos que sc¢ apli-
guen s6lo a una clase particular.

Asi, pues, este libro no es descriptivo, no trata constructiva- |
mente de los problemas reales, sino que establece ¢l fundamento |
te6rico de nuestro conocimiento de las causas que rigen el valor,
y de ese modo prepara €l camino para la construccion que ha de
iniciarse en €l libro siguiente. No trata tanto de obtener conoci-
mientos como de enseiiar la posibilidad de alcanzarlos con res-
pecto a dos clases de fuerzas opuestas: las que impelen al hom-

e
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bre a ejercer esfuerzos y .sacrificios econémicos, y las que le re-

traen de ello. Debemos empezar por dar una breve idea provisional
: de lo que son los mercados, pues ello es necesaric
Los mercados A . e
sdm descritos Para precisar las ideas con relacion a este y a los
s glfn% nztgovisio- siguientes libros. Decimos breve y provisional por-
: que la organizacion de los mercados esta intima-
mamente relacionada, como causa y efecto, con el dinero, el crédito
y el comercio exterior, y, por tanto, el estudio completo de la mis-
ma debe dejarse para un volumen posterior, en el que se tratara
en relacién con las fluctuaciones comerciales e industriales y con
las combinaciones de produclores y de comerciantes, de patronos
y de empleados.

§ 2. Cuando se habla de la oferta y la demanda en sus rela-
ciones reciprocas es nccesario, naturalmente, que los mercados a
que se refieren sean los mismos. Como dice Cournot, «los econo-

o mistas entienden por ¢l término mercado no un
Dejinicion de  jnear particular cualquicrn en que se compran y
un mercado. la
venden cosas, sino la totalidad de una region cual-
quiera en que¢ compradores y vendedores tienen entre si un libre
intercambio tal que los precios de los mismos bienes tienden a
jigualarse rapida y facilmentes (D, Jevons también dice: «En un
principio, un mercado era un lugar publico de la ciudad en que
se- exponian viveres y otros objetos para la venta, pero la pala-
bra sc ha generalizado de modo que hoy significa un conjunto de
personas que estan en intimas relaciones comerciales y lievan &
cabo ¢xtensas transacciones de cualquier mercancia. Una gran
ciudad puede contener tantes mercados como ramas importantes
de comercio, y estos mercados pueden o no estar localizados. ElL
punto central de un mercado es la bolsa publica, lonja o sala de
contratuciones, donde los comerciantes se reuinen para ponerse
de acuerdo y tratar de sus negocios. En Londres la Bolsa de va-
lores, ¢l mercado del trigo, el del carbon, el del azucar y otros se-
mejantes estan localizados: en Manchester existe el mercado del
algodén, ¢l de los restos y desperdicios del mismo y otros. Pero la
distincién de la localidad no es necesaria. Los comerciantes pue-
den estar diseminados por toda una ciudad o por toda una regién,
y constituir, sin embargo, un mercado, si estan en intima comu-
nicacién los unos c¢on ios otros por medio de ferias, reuniones,
listas de precios o tambi¢n por medio del correo» (2),

Asi, pues, mientras mas perfecto sea un mercado, mayor sera
la tendencia hacia ¢l mismo precio de los mismos objetos, al mis-
mo tiempo, en todas las partes del mercado; pero, naturalmente,
si éste es grande, decbe tenerse en cuenta el gasto de entrega de
los bienes a los diferentes compradores, cada uno de los cuales
ha de pagar un excedente sobre el precio del mercado en concepto
de gastos de entrega (3),

(1) Recherches sur les Principes Mathémaliques de la Théorie des Richesses,
capitulo IV. Véase también mas arriba, Ilbro 111, cap, IV, § 7

(2) Theory of Political Economy, cap. 1V.

(3) Asi es corriente que los preclos de Ins mercancias que abultan mucho se
coticen franco a bordo (f. 0. b.) de un buquo ¢n determinado puerto, debiendo el
comprador pagar los gastos hasta su domlclllo,

§ 3: CONDICIONES QUE AFECTAN A LA EXTENSION DE SU MERCADO 271

§ 3. Al aplicar en la practica los razonamientos econémicos
es dificil a menudo averiguar hasta qué punto los movimientos
de la oferta y la demanda en un lugar cualquiera son influidos por
los que se producen en ofro. Es evidente que la b
tendencia general del telégrafo, de la prensa y del ,Limiesdeun
ferrocarril es la de extender la superficie sobre la
cual tales influencias actitan y aumentar su fuerza. Todo el mun-
do occidental puede, en cierto sentido, considerarse como un solo
mercado para muchas clases de valores bursatiles, para los me-
tales preciosos y, en grado menor, para la lana _

y €l algoddn e incluso para el trigo, teniendo ¢n ”“{A;_fl?aﬁllgiosm% Z
cuenta los gastos de transporte, en los cuales puc-  gmplios.

den ser incluidos los tributos recaudados, a causa

de la costumbre, al paso de los bienes por ciertos lugares, pucs estos
obstaculos no son suficientes para impedir que compradores de
todas las partes del mundo occidental compitan los unos con los
otros hacia los mismos articulos.

Existen muchas causas especiales que pucden ensanchar o li-
mitar el mercado de cualguier mercancia particular; pero casi
todas aguellas cosas para las cuales existe un mercado muy am-
plio tienen una demanda universal y son suscepli- :
bles de ser descritas con facilidad y exactitud. Asi, Condiciones

3 . . PO T generales que
por ejemplo, €l algedon, el trigo y cl hicrro salis-  grectan o la ex-
facen necesidades de caracter urgente y casi uni-  tension del mer-

- A e ado de un ar-
versal, Pueden deseribirse facilmente, de modo que  fiewlo.

puedan  ser comprados y  vendidos por personas

muy alejadas unas de otras y muy apartadas también de tales
mereancias, Sioes necesario. pueden tomarse muestras de ellos que
son verdaderamente representativis, y hasta pueden ser clasifi-
cados, como se hace a-.n I 1?1.:1('“(';1 |f‘:|l con l(?SL‘)‘eCtO Conformidad
a los cercales en Norleamdrien, por una autoridad  parz 1o clasifi-
independicente, de modo que el comprador puede nggénymu&‘f-

estar seguro de que lo que compra serd de una de-

terminada calidad, aunque no haya visto una muestra de los bienes
y quiza no podria formar ¢l mismo una opinién acerca del producto
que piensa adquirir si lo viera (D,

Las mercancias para las cuales existe un mercado muy exten-
so deben tambié¢n ser susceptibles de soportar un largo viaje;
deben ser algo duraderas y su valor debe ser considerable en pro-
porcion a su volumen. Una cosa que sea tan voluminosa que su
precio deba necesariamente aumentar mucho cuando se venda
lejos del lugar en que ha sido producida tendria, por regla gene-
ral, un mercado reducido. Por ejemplo, el de los — )
ladrillos corrientes estd practicamente limitado al /rimerortabi-
sector méas proximo a los hornos donde se fabri-
can; apenas podrian soportar un largo desplazamiento por tierra

(1) Asi, los directores de un elevador publico o privado reciben cereales de
un agricultor, los dividen en distintas clases y dan a aqué¢l certiflcados en los
que consta el numero de bushels de cada clase que dicho agrisultor ha entregado.
Los productos son luego mezclados con los de otros; es probable que sus certifi-
cados pasen por diversas manos antes de llegar a las del comprador efectivo, y es
posible que poco o nada de lo que reciba dicho comprador proceda de la hacienda
ngricola del primero que recibié el certificado.
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a un distrito que tenga fabricas de ladrillos propias. Sin embargo,
ciertos ladrillos de clase excepcional tienen mercados que se €Xx-
tienden por una gran parte de Inglaterra.

$ 4. Consideremos méas detenidamente los mercados de obje-
tos que llenan de un modo excepcional esas condiciones de ser de
demanda general, faciles de reconocer y transportar. Estos son,

. como hemos dicho, los valores bursatiles y los me-
Las condicio- p E
nes de los mer- bales preciosos.
ggggi‘%gggente Cualquier accién u obligaciéon de una compa-
" fifa publica o cualquier bono de un Gobierno es exac-
tamente del mismo valor que cualquier otro de la misma emision:
es indiferente para el comprador adquirir uno u otro.
Algunos valores, principalmente los de compaiias mineras, de
ilustradas ha- navegacion y 'otms relativameqte pequef}as, requie~
ciendo referen- T€n un conocimicnto local y sélo se cotizan en las
fzig gallgfefolsa’ bolsas de las poblaciones provinciales y en sus al-
: rededores inmediatos; pero toda Inglaterra cons-
tituye un solo mercado para las acciones y obligaciones de una
gran compaiiia de ferrocarriles britanicos. En tiempos normales,
un negociante vendera, por e¢jemplo, acciones del Midland Rail-
way, aunque no las posea, porque sabc que sicmpre hay en el mer-
cado y que podra comprarlas.

Pero el caso mas notable de todos es el de los valores llamados
internacionales, porque existe una demanda de los mismos en
todas las partes del globo. Son éstos ios bonos de los principales
gobiernos y los valores de las compaifiias muy importantes, tales
como las del Canal de Suez y del New York Central Railway. Para
¢stos ¢l telégrafo mantiene los precios casi exactamente al mismo
nivel cn casi todas las bolsas del mundo. Si €l precio de uno de
ellos sube en Nueva York o en Paris, en Londres o en Berlin, la
mera noticia del alza tiende a causar otra igual en otros merca-
dos, y, si por ¢ualquier motivo ésta es demorada, aquella clase
particular de valorcs sera probablemente ofrecida en el mercado
en que sc coliza a un precio mas elevado por medio de oOrdenes
telegraficas procedentes de los demas mercados, mientras los es-
peculadores del primer mercado estaran haciendo compras por
telégrafo en olros. Iistas ventas, por un lado, y las compras por
el otro, refucrzan la (endencia que tiene el precio a alcanzar el
mismo nivel en todas partes, y, a no ser que algunos de los mer-
cados estén en una situacion anormal, la tendencia llega a ser
irresistible.

Asimismo, en la Bolsa un especulador puede generalmente ase-
gurarse que venderd casi al mismo preeio que compra, y o menu-
do esta dispuesto a comprar acciones de primera clase & un me-
dio, un cuarto, un oclavo y i veees un dieciscisavo por ciento
menos del precio a que los olrece en venla. Siohay dos valores
igualmente buenos, pero dec los cuales uno pertencee o una gran
emisién, y el otro a una cmision pequena del mismo Gobierno,
de modo que el primero est¢ constantemente ofrecido en el mer-
cado y €l segundo lo esté muy rara ves, ¢l margen entre el pre-
cio de venta y el de compra cxigido por los bolsistas serd mayor
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en el ultimo caso que en el primero (1). Esta es una demostraciéon
de la gran -ley que establece que cuanto mayor es.el mercado de
una mercancia, tanto menores son generalmente las fluctuaciones
€n su precio, y tanto menor sera también el porcentaje por ope-
racion obtenido por los traficantes bursatiles.

Las bolsas son, pues, €l modelo sobre el cual se ha formado
y se¢ forman los mercados destinados a las transacciones en mu-
chas clases de productos que pueden describirse con facilidad y
exactitud, que son transportables y que tienen una
demanda general. Las mercancias materiales que  El = mercado
poscen, sin embargo, estas cualidades en alto gra- jpmdial de me-
do son cl oro y la plata; por esta razén han sido
elegidos por consentimiento general para ser utilizados como mo-
neda, para representar el valor de las demas cosas; ¢l mercado
mundial de esos deos metales es el que estd mcjor organizado y
ofrece muchos c¢jemplos sufiles de la accion de las leyes que aho-
ra estamos estudiando.

§ 5. En el exiremo opuesto de ics valores bursialiles interna-
cionales y de los metales preciosos se encuentran, en primer lugar,
los objetos que deben hacerse a medida para los particulares,
tales como los trajes, y en segundo lugar, los bic- .

) ) Dejando de
nes perecederos y de mucho volumen, tales como  jedo  los casos.
los vegetales frescos, que pueden rara vez scr Lrang- — del comercio al
portados a largas distancias. De los primeros, ape- PO Tenor-
nas puede decirse que tengan un mercado al por mayor; las con-
diciones que determinan su precio son las del comercio de com-
pra y venta al por menor, y podemos dejar su estudio para mas
acelante (2, '

Para los sepundos existen realmente mercados al por mayor,
pero ¢stos estan encerrados dentro de estrechos limites; podemos
encentrar un cjemplo Lipico en la venla de legumbres de clase co-

rriente en un puchblo. Los hortelanos de las proximidades tienen
probablemente que culenderse para la venta de sus productos
vegetales con los habitanles del puchlo sin que haya mucha pre-

gidn exterior de uno y olro lado. Los precios extre-
mos pueden ser contrarrestados por la facultad que —;PAsamos a un
fienen los unos de vender mas caro y 1os otros de  parece estar es-

comprar mas barato cn oira parte; pero, en circuns-  Le¢ghamenic
tancias normales, esto no ocurre, y si sucediera
podria ocurrir que los vendedores se uniesen y fijasen un precio

(1) En el caso de las acciones de compafiias muy pequefias v poco conocidas,
la diferencia entre el precio a que cl negociante estd dispuesto a comprar y aquel a
que estd dispuesto a vender pucde ascender 2 un 5 por 100 o mas de! valor de
venta. S1 compra, puede tener (ue conservar este valor durante mucho tiemps
antes de encontrar comprador, vy mientras tanto puede bajar, y si se compromete
a entregar un valor que no posee y que no se ofrece cotidianamente en ¢l mer-
cado, puede verse imposibilitado de cumplir su contrato, al menos que Incurra eu
muchos gastos y molestias.

(2) Un hombre puede no tomarse muchsa melestia cuando se tratn de una pe-
quefia compra al por mencr; podra dar media corona por una caja de papel que
podria haber adquirido por dos chelines en otra tienda; pero no ocurre lo mismo
con los precios al por mayor. Un fabricante no puede vender una resma de
papel por seis chelines, mientras que su vecino la vende por cinco, pues los que
se dedican a comprar papel para revenderlo saben casl con cxactitud el precio
mas bajo a que puede comprarse y no pagaran mas. El fabricante tiene que vender
més 0 menos al precio del mercado, es decir, al precio a que otros fabricantes estan
vendiendo en esta misma fecha.

PRINCIPIOS DE ECONOMIA.—18
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artificial de monopolio, es decir, un precio determinado, no en
consideracion al coste de produccién, sino principalmente a lo que

el mercado desea pagar.

Por otra parte, puede suceder que algunos de los hortelanos es-
tén casi igualmente proximos a un segundo pueblo y que envien
sus legumbres unas veces al primero y otras al segundo; y algu-
nas personas que compran ocasionalmente en el primer pueblg,
pueden también tener acceso al segundo. La minima variacién en

el precio los llevara a preferir el mejor mercado, y
-aunque inchi-  ge egse modo las transacciones en 1os dos pueblos

éste estd su- 3 et . ; : s ) .
eto a influen- vendran a ser, de cierto modo, mutuamente depen-
cigs indirectas  gicnies. Puede suceder que este segundo pueblo
desde grandes E A o)
distencias. esté en buena comunicacién con Londres o con al-

gin otro mecrcado central, de modo que Sus pre-
clos estén regulados por los de éste, y, en ese caso, los precios del
primer pueblo también deberan estar en armonia con ellos. Asi
como las noticias corren de boca en boca hasta que €l rumor se
extiende mucho mas alla del lugar donde tuvo su origen, del mis-
mo modo, hasta el mercado mas alcjado cs susceptible de verse
influido por los cambios, de los cuales los que alli viven no tienen
conecimiento directo alguno, ¥y que han icinido su origen muy lejos
de aguellos lugares y se han ido cxiendiendo gradualmente de
mercado en mercado.

Asi, pues, en un extremo se encucniran los mercados mundia-~
les, en que la competencia actna directamente en todas las partes
del globo; y en el otro, aquellos mercados apartados de toda com-
pelencia directa, en que ésta estd ausente, si bien la competencia
indirecta y transmitida puede hacerse sentir; y entre esos dos ex-
tremos se halla la gran mayceria de los mercados que €l economista
¥ ¢l hombre de negocios tienen que estudiar.

§ 6. Los mercados varian también con respecto al periodo de-

tiempo que sc concede a las fuerzas de la oferta y la demanda para
gque sc pongan cn equilibrio la una con la ofra, lo mismo que con
respeclo o la superficie sobre la cual se extienden. Y este elemen-
o to de tiempo requiere mayor atencién que el de es-
Las imitacio- — pycjo, puesto que la naturaleza del equilibrio en si
»nes de los mer- " A
cados eon res- Inismo y la de las causas que lo determinan depen-
pecio al tiempo  (qen de 1a duracién del periodo de fiempo sobre el
afectan a la na- A s 6
turalera de las Cual se calcula que el mercado se extiende. Si el
causas que he-  perjodo es corto, la oferta queda limitada a las

mos [Lemido enoxlstencias que se tienen a mano; si el periodo es

mas largo, Ja oferta estara influida, mas o menos,

por €l coste de producceion del articulo considerado; y, si ¢l periodo
e8 muy largo, este cosle estard i su vez influido, mas o menos, por el
coste de produccion del trabajo y de los ohjctns materiales requeri-
dos para producir dicho articulo. Isstas tres clases de clrcunstancias

"se confunden a veces en un griddo imperceplible. Bmpezaremos por

la primera clase, y considerarcmod en ¢l proximo capitulo aquellos
equilibrios momentaneos de la oferta y In demanda, ¢n los cuales
ia oferta significa meramentc ¢l stock disponible en ese momento
para la venta en el mercado, d¢ modo que no puede ser influida
directamente por el coste de producclon.

CAPITULO II

EQUILIBRIO MOMENTANEO DE LA OFERTA
Y LA DEMANDA

§ 1. Bl caso méas sencillo de equilibrio entre ¢l deseo y el es-
fuerzo se halla cuando una personag satisface una de sus necesida~
des mediante su propio trabajo directo. Cuando un muchacho coge
moras para comérselas, la accion de cogerlas ¢s pro- .

" p B A B Un c¢jemplo
bablemente en si misma un placer para él micniras  .oiciio ve cqui-
la realiza, y por algun tiempo mayor el gusto de co- ‘ltbrio enire de-
mérselas es mas que suficiente para compensar ¢l 00 ¥ es/uerzo.
trabajo de cogerlas. Pero después que haya comido un gran numero,
el deseo de comer mas disminuye, mientras la tarca de cogerlas ecm-
pieza a aburrirle, lo que puede ser un sentimicnto d¢ monotonia mas
bien que de cansancio. El equilibrio es alcanzido cuando al fin
el desec de jugar y las pocas ganas de coger miis moras compensa
el deseo de comerlas. La satisfaccion que pucde conscguir cogién-
dolas ha llegado a su mdzimo, pues hasta csc momnento cada nueva
fruta cogida ha afadido méas a su placer de lo que le ha quitado,
y después de ese instante cualquier fruta coglda le guitaria mas
placer del que le daria (1),

IEn un trato casual que una persona hace con otra, como, por
ejemplo, cuando dos hombres que viven en los bosgues permuten
un ritfle por vna canoa, rara vez cexlste algo que
pucda Hamarse propiamente un cqullibrio entre o 27 un true
la oferta y la demandi; exlste, probablemente, un  existe  general-
margen de salisfacclon en uno y olro lado, pues mente verdade-
quiza uno estaria dispuesto o dar algo mas que el ‘
rifle por la canoa si no pudiera conscguir ésta de otro modo, mien-
tras gue el otro, ecn caso de necesidad, daria algo mas que la canoa
por tener el rifle.

Seria posible alcanzar tal vez un verdadero equilibrio en un
sistema de trueque o permuta; pero éste, aungue

- s 3 . s El caso de un
mias antiguo que el de la compraventa, es en cierto  trueque siste-
modo mas complicado, y los casos mas sencillos mdtico puede
de un verdadero valor de cquilibrio se hallan en ¢ @/erido.
ios mercados de un estado mas avanzado de civilizacion.

Podemos dejar a un lado, por ser de poca importancia practica,
una clase de transacciones que ha sido muy discu-
tida: las referentes a cuadros de viejos maestros, Mereado  de
monedas antiguas y otros objetos que no pueden PJilos unicos
ser completamente clasificados. El precio a que se
venda cada uno de ellos dependera mucho de que una persona rica
y caprichosa esté presente en la venta; de lo contrario, sera com-
prada probablemente por negociantes que confian poder venderla

(1) Véanse libro IV, cap. I, § 2, ¥y nota XII en el Apéndice matematico.
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con algun beneficio, y las variaciones en ¢l precio para €l mismo
cuadro en sucesivas subastas, por grandes que sean, lo serian toda-
via mas si no fuese por la influencia moderadora de los compra-
dores profesionales.
§ 2. Volviendo a las transacciones usuales de la vida moderna,
tomemos ahora el caso de un mercado de trigo en una poblacion
. rural, y supongamos, para mayor sencillez, que todo
pliemplo de e trigo que se vende en el mercado es de la misma
cal de trigo, calidad. La cantidad que cada agricultor o vende-
donde se obtle-  dor ofrece en venta a un precio cualquiera esta re-
brio - verdadero, gulada por la mayor o menor necesidad que tenga de
gunque momen-  dinero efectivo y del célculo que haga de las condi-
i ciones presentes y futuras del mercado con el cual
estd relacionado. Hay algunos precios que ningin vendedor acep-
taria y otros que ninguno rchusaria; existen también otros precios
intermedios gue serian accptados para grandes o pequefias can-
tidades por muchos o por todos los vendedores. Cada uno tratars
de adivinar el estado del mercado y de guiarse por él. Supongamos
que en realidad no hay mas que 600 arrobas, cuyos tenedores estan
dispuestos a aceptar como minimo un precio de 35 chelines, perc
que los tenedores de otro centenar lo venderian a 36, y los de otras
300 arrobas las venderian a 37 chelines. Supongamos también que
algunos compradores estuviesen dispuestos a comprar solo 600 arro-
bas a 37 chelines; otros, 100 a 36, y 200 a 35. Podemos reflejar
estos hechos en un cuadro como el siguiente:

‘Tenedores Compradores
que estarian que estarian
Al precio de dispuestos dispuestos
s chelines a vender a comprar
Arrobas Arrobas
37 1000 600
36 | 700 700
35 i 600 900
I

Naturalmente, algunos de los que estarian realmente dispues-
tos a aceptar 36 chelines antes que marcharse sin vender, no daran
muestras inmediatamente de que estan dispuestos a aceptar ese
precio, y del mismo modo, los compradores se defenderan y se mos-
traran menos descosos de comprar de lo que estan en realidad;
de suerte que cl precio puede subir y bajar a medida que unc u
otro bando lleve la ventajn en el regateo del mercado. Pero al me-
nos de que estén muy desigualmente divididos, al menos de que
un bando por falta de intlceligencia o de suerte no sepa apreciar
la, fuerza del otro, ¢s probable que ¢l precio no est¢é nunca muy
apartado de los 36 chelines, y ¢s casi seguro que quedari muy pro-
ximo de dicha suma al final del mercado, pues si un tenedor cree
que los compradores podran rcalinente consegulr a 36 chelines todo
lo que quieran comprar a e¢ste precio, no dejard escapar cualquier
oferta que esté bien por encima de¢ aquel precio.

Los compradores, por su parte, haran calculos semejantes, y.
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si en cualquier momento el precio subiera considerablemente por
encima de 36 chelines, pensaran que la oferta ser4d mucho mayor
que la demanda a dicho precio; por lo tanto, hasta aguellos que pre-
feririan pagar ese precio antes de dejar de comprar esperaran, y al
hacerlo contribuiran a hacer bajar €l precio. Por otra parte, cuan-
do el precio est4 muy por debajo de 36 chelines, hasta los vende-
dores que preferirian aceptar ese precio antes de dejar de vender
pensaran que a aquel precio la demanda seri mayor que la ofer-
ta, de modo que esperaran, y al hacerlo contribuiran a hacer subir
el precio.

El precio de 36 chelines puede, pues, ser llamado ¢l verdadero
precio de equilibrio, porgue si se fijase al principio y todos se adhi-
riesen a él durante todo el mercado, igualaria c¢xactamente la de-
manda con la oferta (es decir, gue la cantidad quc los comprado-
res estarian dispuestos a comprar a dicho precio seria exactamente
igual a la que los vendedores estarian dispuestos a vender al mis-
mo), puesto que todo negociante que posec un conocimicnto per-
fecto de las condiciones del mercado espera quc cse precio sera
el gue se establezca. Si ve que el precio difiere mucho de 36 cheli-
nes, espera que pronto se producira un cambio, y, al anticiparlo,
coniribuyve a que venga rapidamente.

No es necesario para nuestro razonamicnto que ldos negocian-
tes posean un conocimiento profundo de las condiciones del mer-
cadoe. Muchos de los compradores quizd pucdan menospreciar la
disposicién de los vendedores a vender, con el resultado de que
durante algun tiempo el precio estard al nivel mas alto a que pue-
dan encontrarse compradores, ¥y asi pueden quedar vendidas 500

arrobas antes que ¢l precio baje o menos de 37 chelines; pero,
inego, el precio debe empezar o bajar y ¢l resultado sera todavia
probablemente ¢l que se venderin 200 arvobas mas, y €l mercado
eerrard a un precio de cerea de 36 chelines, pues cuando se hayan
vendido 700 arrobas, ningon vendedor estara deseoso de vender
mas a un precio interior a 36 chelines, y ningin comprador esta-

T4, deseoso.de comprar mis i un precio superior a 36 chelines. Del
mismo modo, si los vendedores hubiesen menospreciado la dis-
posicién de los compradores a pagar un precio elevado, algunos
de ellos podrian empezar a vender al precio més bajo que estuvie-
sen dispuestos a aceptar, y, en este caso, mucho trigo se vende-
ria al precio de 35 chelines; pero el mercado cerraria probable-
mente al de 36, y con una venta total de 700 arrobas (1),

¢ 3. En el ejemplo anterior esté latente un supuesto que con-
cuerda con las condiciones reales de muchos mercados, pero que
debe especificarse a fin de evitar que se deslice en aquellos casos
en que no esta justificado. Admitimoes tacitamente que la suma
que los compradores estan dispuestos a aceptar por la septingen-
tésima arroba no quedaria afectada por la cuestion de si las opera-
ciones anteriores habian sido efectuadas a un tipo alto o bajo.

(1) Una forma sencilla de la influencia que la opinion cjerce sobre la accién
de los negociantes, v, por tanto, sobre el precio del mercado, va Indicada en este
:-j(l-:rlmplo;_ nos ocuparemos mas adelante de otros extremos mas complejos: de esta
nfluencia.

=
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Tomamos en cuenta la disminucién de la necesidad de trigo por
: parte de los compradores (su utilidad marginal para
E1l supuesto ¢]) a medida que la cantidad comprada aumenta;
latente de que f
los megociantes DPET0 No hemos tenido en cuenta cambio alguno en
;«’Sﬁfiﬂ g;ffruzﬂ- su poca disposicion a deshacerse del dinero (la utili-
v o eeosi.  dad marginal de ¢éste), pues supusimos que ésta seria
madamente pricticamente la misma, sea cual fuere el tipo a que
constante emn s : e s :
todas partes... hubiesen sido efectuad@s le;,s' compras anteriores.
Hste supuesto esta justificado con respecto a la
mayoria de las transacciones de los mercados de que nos ocupamos
practicamente. Cuando una persona compra algo para su propio
consumo, gasta generalmente en ello una peque-
Falmente viido 02 parte de sus rccursos totales, mientras que cuan-
con respecto a do lo compra para fines comerciales, tiene la inten-
un mercado del s o . \ o
trigo... cién de volver a venderlo, y, por tanto, sus recursos
potenciales no quedan disminuidos. En une y otro
£aso no existe cambio apreciable en su disposicién a deshacerse
del dinero. Pueden existir, ciertamente, individuos de quienes esto
no pueda afirmarse, pero es seguro que estaran presentes algunos
comerciantes que tienen a su disposicion grandes sunas de dine-
ro, y su influencia estabilizara el mercado (1),
Las excepciones son raras y poco importantes en los merca-
dos de mercancias, perc en los de mano de obra son frecuentes e
importantes. Cuando un trabajador tiene miedo al
-aunque en el hambre, su necesidad de dinero (la utilidad margi-
mercado del 2 :
travbajo las ex- Nal de éste para aguél) es muy grande, y si, al em-
cepeiones son @ pezar, sale perdiendo en el ajuste y se emplea por
menudo impor- s 5 e . A
tunics. un salario bajo, ésta sigue siendo grande para él
y puede continuar trabajando a un tipo bajo. Esto
s 1o que ocurre con toda probabilidad, porque mientras en un mer-
cado de mercancias las ventajas estan bien distribuidas entre com-
pradores y vendedores, en un mercado de trabajo se inclinan mas
a menudo al lado de los primeros que de los segundos. Otra dife-
rencia entre uno y olro mercado surge del hecho de que cada ven-

(1)  Por cjemplo, un comprador estd a veces apurado por la falta de dinerc en
efectivo y tienc que dejor pasar ofertas gue no son inferiores en modo alguno & otras

que ha aceptado pustoso; habicndose agotado sus fondos, no poedria quiza con-
seguir dinero exceplo en condiciones que harian desaparecer tcdo el beneficio que
las transacciones habion olroacldo para ¢l a primera vista. Pero si la iransaccion es
realmente buens, c¢s casl seguro gue otra persona que no esté tan apurada se
aprovechara de ella.

Asimismo, es posiblo quo varlon de logs gue estaban dispucsios a vender trigo al
precio de 36 chelines lo cstuvienen solumente porgue tenian urgente nccesidad de
cierta cantidad de dincro ¢n ofoctivo; si consiguleran vender alguna poervida de
trigo & un precio elevado, podrin haber una disminucion perceptible en la utilidad
marginal del dinero para cllod, y, por consiguiente, es posible que se negaran a
vender a 36 chelines la arroba todo ol trigo que habrian vendldo st ¢l precto hubie-

* se sido de 36 durante todo el tlempo. Iin ente cnso, los vendedores, a consccuencia
de la ventaja conseguida al principlo dol mercddo, podrinn mantener al final un
precio mas elevado que el de cqullibrio. Il preclo o que cerrara ¢l mercado serig
un precio de equilibrio, y, aunque no nerin oxacto consldernrlo como verdadera,
no es probable que difiriese mucho do oo,

Al contrario, si el mercado se hubiora ablorto con mucha desventaja pura los
vendedores y éstos hubiesen vendido algun t(rigo n preclos muy baratos, de modo
que quedasen todavia en urgente nccesldnd do dinoro ¢n cefectivo, la utilidad final
del dinero podria haber permanecido tan olevada que habrian beguldo vendiendo
por bajo de 36 chelines hasta que los compradores estuviesen provistos de toda la
cantidad que querian comprar. El mercado cerrarin entonces sin haber alcanzado
el precio de equilibrio verdadero, pero se aproximaria mucho al mismo.

“
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dedor de trabajo solo tiene una unidad de que disponer. Estos son
dos de los muchos hechos que nos proporcionaran, a medida que
vayamos adelantando en nuestro estudio, la explicacion de esa ob-
iecion instintiva que las clases trabajadoras oponen al habito que
tienen algunos economistas, especialmente los de la clase patronal,
de tratar el trabajo simplemente como una mercancia y de conside-
rar el mercado de trabajo como semejante a todos
los demas, siendo asi que en realidad las diferen- _Esta diferen-
A ) cia tiene impor-
cias entre ambos casos, aunque no sean fundamen- jgntes conse-
tales desde el punto de vista de la teoria, estan  cuencias en i
By tecoria v en la
claramente marcadas y en la practica son a menudo  prictica.
muy importantes.

La teoria de la compra y venta se hace, por tanto, mucho mas
compleja cuando se tiene en cuenta la utilidad marginal tanto
del dinero como de la mercancia. La importancia practica de esta
consideraciéon no es muy grande; pero en el Apéndice F s¢ esta-
blece un contraste entire la permuta y las transac-
ciones en las cuales uno de los elementos del in- unﬂgn’c{;giccigs 2
tercambio toma la forma de dinero. En la permu-  bre iy permute,
ta el stock que cada persona posee de una u olra
de las mercancias permutadas debe ajustarse cxactamente a sus
necegidades individuales. 8i su stock es demasiado grande, puede

“no tener uso para €l mismo; si es demasindo pegueiio, puede ha-

llar alguna dificultad en encontrar alguien que le pueda dar lo
que necesita y que al propio ftiempo tenga necesidad de alguna
de las cosas que él posee en cantidad superflua. En cambio, toda
persona que ticne un stock de dinero, o poder adguisitivo, puede
obtener lo que precisa tan pronto como cencuenfre otra que lo

tenga en cantidod supcrilua: no nccesita buscar hasta encontrar

la doble coincidencia de una persona que puede- deshacerse de
lo que €l necesita y que tenpgn neeesidad de aquello de que ella
quiera deshacerse. Por consiguicente, todos, v especialmente los ne-
gociantes profesionales, pucden tener a su disposicién una gran
cantidad de dinero y hacer compras considerables sin disminuir
éste y sin reducir, por Lanto, su valor marginal.



CAPITULO III

EL EQUILIBRIO DE LA DEMANDA
Y LA OFERTA NORMALES

§ i. Debemos ahora investigar las causas que regul
cios de oferta, es decir, ios que los negociantes estan
a aceptar para las diferentes cantidades. En el tltimo ci
siderabamos, unicamente, las transacciones de un solo d

simos que los stocks ofrecidos en venta
Transicion a en existencia. Pero, naturalmente, éstos
valores norma- » ja caniidaci de trigo cosechada en el
rior, y ésta, a su vez, fué mayormente infli
conjeturas de los agricultores sobre el precio que consej
él en el afio en curso. Este es el punto que hemos de »
el presente capitulo. Aun en la bolsa de cereales de uni
rural en dia de mercado, el precio de equilibrio se ve a;
) los calculos de las relaciones futuras enl
Casi fodas las  cigpn y consumo; mientras que en las
transacciones . s
en mercancias transacciones de Europa y América t
que no son pe- predominan, y estin formando rapi
afectadas por tejido con todos los hilos del come,
calculos, refe- de la totalidad del mundo. Algunas <ie
rentes al /‘5tu— . P )
70... : sacciones de futuros son sélo incidentes de
bras especulativas; pero en conjunto es!
por calculos del consumo mundial, por una parte, y de
existentes y de las cosechas préximas en los dos hemi;
otra. Los negociantes tienen en cuenta la superficie ci
cada clase de cereales, del adelanto y calidad de las ci
la oferta de articulos que pueden utilizarse como susti
cereal y de aquellos que éste puede sustituir. Asi, por e
comprar o vender cebada, tienen en cuenta las existencias
lios articulos, tales como el azicar, que pueden utilizarse
titutivos de aquélla para la fabricacion de cerveza, y tam
los diversos productos alimenticios cuya escasez pudiera h
el valor de la cebada para el consumo en la granja. Y si »
los cosecheros de cierto cereal en cualquier parte del mun<
tado perdiendo dinero y que es probable que siembren v
cantidad de hectareas para la cosecha siguiente, ello les i
es probable que el precio de dicho cereal suba tan pronto cc
la cosecha, y que su escasez se haga patente a todos. Las i
de esa subida ejercen una influencia sobre las ventas a<
futuros, y éstas, a su vez, influyen sobre los precios al <
modo que éstos son influidos indirectamente por los cal
se realizan de los gastos que causard la produccion de oi
doénales.
Pero en éste y en los siguientes capitulos nos ocupa

cinlniente de los movimientos del precio que se extienden sobre
periodos todavia mas largos que aquellos por los

. ‘ . ..y vamos_ aho-
cuales los negociantes de futuros mas despiertos ;7 ;' considerar
realizan generalmente sus calculos: tenemos que /entos y gradiia-

: sz les ajustes de
considerar el volumen de la produccion que se 7, olry vy a
ajusta a las condiciones del mercado y el precio demanda.
normal que se determina en dicha forma en una
posicion de equilibrio estable entre la oferta y la demanda nor-
males.

§ 2. En este estudio tendremos que hacer frecuente uso de los
términos coste y gastos de produccion, y debemos dar alguna ex-
plicacion provisional de ello antes de seguir ade- explicacion
lante. del precio de

Podemos volver a la analogia entre el precio de oferta jlevada
oferta y el precio de demanda de una mercancia. jJob7 ¢ "
Suponiendo por el momento que la eficiencia de
la produccion depende sélo de los esfuerzos de los trabajadores,
vimos que «el precio requerido para obtener el necesario esfuer-
zo para la produccion de una cantidad dada de una mercancia
puede denominarse precio de oferta para dicha cantidad, con re-
ferencia, naturalmente, a una unidad de tiempo dada» (1). Pero
ahora tenemos que tener en cuenta el hecho de que la produccion
de una mercancia requiere generalmente muchas clases diferen-
tes de trabajo y H uso del capital en muchas formas. Los esfuer-

zos de todas i alases de trabajo que tienen directa o
indirectamente .acion en la produccion, en union de
las esperas n ,»-ua ahorrar el capital uti-

lizado en ella, todos esos esfuerzos y sacrificios monetarioldt’
juntos se denominaran el coste real de produccion produccion

de la mercancia. Las sumas de dinero que han de

ser pagadas por todos estos esfuerzos y sacrificios se denominarian
su coste monetario de 'produccion, o, para abreviar, sus pastos de
produccion: son las sumas que han de pagarse para

obtener una cantidad adecuada de oferta de los dt%ci;nS de pro~
esfuerzos y esperas que son requeridos para pro-

ducir dicha mercancia; o, en otras palabras, son su precio de
oferta (2).

El analisis de los gastos de produccién de una mercancia podria
llevarse muy lejos, pero rara vez presenta utilidad el hacerlo. Por
ejemplo, es suficiente a menudo tomar los precios de oferta de las

iferentes clases de materias primas utilizadas en una industria comol

1) Libro IV, cap. I, 1 2. . . . .

3], MU otrog economistas han seguido la . A)réctlca de la_ vida corriente
al utilizar, la “frase coste de produccion en” dos sentidos, para significar algunas ve-
ces la dificultad de, producir ‘una cosa, y otras ei desembolso de dinero que ha de
efectuarse _para Inducir a las .gentes a’ vencer ¢sa d(liﬁcultad y.a. tproduc1rl% Pero
el pasar d¢ una a otra acepcién del término sin Indicarlo exXplicitamente ha sido
causa de muchos errores 'y controversjas_, inutiles.  El ataqlllle a la doctrina
MU sobre el coste de prodaccion en relacion, con el valor, hecho por CamniMes en
su Leading Principies,  fué¢ publicado inmediatamente después de’ la muerte de

, y, desgraciadamente, su interpretacion de los términos de éste fué general-
mente” aceptada como procedente deé una autoridad, porque Cairnes era considerado
como un discipulo de [)\/lﬂ_l J. Pero en un_articulo del autor sobre la teoria del valor
de MUl (Fortnightly Review, abril de 1876) se demuestra que Cairnes se equivoco



hechos tltimos, sin analizar los diversos elementos de que se compol
nen estos precios de oferta, puesto que, de lo contrario, el analisljr
no acabaria nunca. Podemos luego distribuir las cosas que se nec#
sitan para la fabricacion de una mercancia en los grupos que sea»;;
convenientes y llamarlos sus factores de produccion.”
Sus gastos de produccion, al producirse una cantidad
determinada, son, pues, los de las cantidades corregi
pondientes, o precios de oferta, de los factores de produccién

y la suma de éstos es el precio de oferta de dicha cantidad de la*
mercancia. H

§ 3. Se considera a menudo que el mercado tipico moderno ess
aquel en que los fabricantes venden bienes al por mayor a los co’s
merciantes a precios en los cuales van incluidos pocos gastos col?
merciales. Pero, desde un punto de vista mas amplio, podemos con*'
siderar que el precio de oferta de una mercancia,
es aquel a que sera entregada al grupo de perso®
fnas cuya demanda estamos considerando, o, en
otros términos, en el mercado de que se trate. Del;
caracter de ese mercado dependeran los gastos co-
merciales que hayan de incluirse al establecer el
precio de oferta (1). Por ejemplo, el precio de oferta de la madera”
en las proximidades de los bosques canadienses consta, a menté
do, casi exclusivamente, del precio de la mano de obra de los ma-1
dereros; pero el de la misma madera en el mercado al por mayoiiv
de Londres consta en gran parte de fletes, y el precio de oferta
a un pequefio comprador detallista de una poblacion rural ingle-]
sa estda formado en mas de la mitad por los gastos de ferrocarril/
y los beneficios de los intermediarios que le han llevado lo qué|
necesita y tienen un stock a su disposicion. Asimismo, el precio*
de oferta de una cierta clase de trabajo puede, para ciertos fined];
dividirse en los gastos de crianza, de educacién general y de edu-i
cacion industrial especial. Las posibles combinaciones son innuSj
merables, y aunque cada una puede tener sus propios incidentes]!
que requieren un tratamiento separado en la solucién completai
de cualquier problema con ella relacionado, todos esos incidentes,
pueden dejarse a un lado, en cuanto se refiere a los razonamientos
generales de este libro.

Al calcular los gastos de produccion de una mercancia, debera
mos tener en cuenta el hecho de que los cambios en las cantida-]
des producidas irian probablemente acompafiados, aunque no exito
ta ninglin nuevo invento, de cambios en las cantidades.relativas]
de sus diversos factores de produccion. Por ejemplo, cuando aumen-|

produccion/ ii°

Existe gran
variedad, ‘en la
importancia re-
lativa de loa di-
ferentes elemen-
tos de produc-
cion.

en su _inter%getacién y que realmente no vid mas, sino menos, de la verdad de lo»
que, Mili habia hecho. . . . . . '
Los gastos. de produccion de cualquier cantidad de una materia prima puedeny
c%lcularse ejor ;;fon respecto al margen de produccion; pero este modo de ?abiarﬁ
ofrece grandes dificultades con respecto a_las mercancias que obedecen a la -1
del rendimiento creciente. Nos ha parecido conveniente observar este punto ;des
paso, laug(qlllle sera estudiado detenidamente mas adelante, de modo prmjnpal en -«';
capitulo -
P gl Ya hemos observado (libro II, cap. 1II) que el uso econdmico del térmfho »
produccion comprende la de nuevas utilidades por el traslado de una cosa desde un
punto en que es menos necesaria a otro en que lo sea mas o ayudando a los consu-.
midores a satisfacer sus necesidades. ol

# ja escala de la produccion, es probable que la fuerza motriz a
vapor 0 animal venga a sustituir al trabajo manual; es muy po-
sible que los materiales sean traidos desde una mayor distancia
v en cantidades superiores, aumentando asi aquellos gastos de pro-
(luceion que corresponden a los .transportes y a los intermediarios de
todas clases.

Los productores, en la medida de sus conocimientos y de su es-
piritu de empresa comercial, escogen en cada caso aquellos factores
de producciéon que consideran mejores para su objeto; la suma de
los precios de oferta de los factores utilizados es, por
regla general, menor que la suma de los precios de
oferta de otra serie de factores que pudieran susti-
tuirlos; y cuando ven que éste no es el caso, se ponen en movimiento
para encontrar métodos menos costosos. Y mas adelante veremos que
en forma algo semejante la sociedad sustituye un empresario por otro
que sea menos eficiente en proporcion a lo que cobra. Podemos llamar
a este principio, para facilitar las referencias al mismo, el principio
de sustitucion.

Las aplicaciones de este principio se extienden casi a todo el cam-
po de la investigacién economica (1).

§ 4. La situacion es, pues, la siguiente: estamos investigan-
do el equilibrio de la demanda y la oferta normales en su forma
mis general; dejamos a un lado aquellos aspec- .
tos que se limitan a partes especiales de la ciencia .Ig /Ijiacc®
economica, y limitamos nuestra atencién a aque- partimos.
lias amplias relaciones que son comunes a casi la
totalidad de ella. Asi, pues, suponemos que las fuerzas de la ofer-
tay la demanda tienen libre juego, que no hay combinacién entre
los negociantes de uno y otro bando, sino que, por el contrario,
cada uno de ellos obra para si y que existe una
ﬁran libre competencia, es decir, que los compra- bre fuego de la

ores compiten libremente unos con otros y que Fd
lo mismo sucede con los vendedores. Pero aunque mercado.

cada uno obre para si, se supone que su conoci-

miento de lo que hacen los demas es suficiente para evitar que acep-
te 0 que pague un precio mas elevado que ellos. Se supone provi-
sionalmente que esto es cierto tanto para los bienes acabados como
para sus- factores de produccion, mano de obra y capital obtenido a
préstamo. Ya hemos estudiado, en cierto modo, y mas adelante he-
mos de hacerlo mas detenidamente, hasta qué punto estos supuestos
estan de acuerdo con los hechos reales de la vida. Pero, entre tanto,
ésta es la base de que partimos; suponemos que s6lo hay un precio
en el mercado al mismo tiempo, quedando sobrentendido que deben
tenerse en cuenta, cuando sea necesario, las diferencias en los gas-
tos originados por la entrega de los bienes a los negociantes
que residen en diferentes partes del mercado, y los gastos espe-
ciales de la venta al por menor, si se trata de un mercado de esta
naturaleza.

En un mercado semejante existe un precio de demanda para

deHJluuc;onl®

(1) Véanse libro III, cap. V, y libro IV, cap. VIL, § 8.



cada cantidad de la mercancia, es decir, un precio al cual cada,
cantidad particular de la mercancia puede encontrar comprado-
res en un dia o en una semana o en un afio. Lag-
Con icignels circunstancias que determinan ese precio para
omande. °¢ *“  cualquier cantidad dada son de caracter variable
segin el problema de que se trate; pero en todo
caso, cuanto mayor sea la oferta ,menor_sera. el, precios que jep*.
contraFa“compradores,“4' en' otros' términos, el precio de demajnda
para“cada buskelo yarda disminuye con cada”aumento de la canil
dad ofrecida.
ca unidad de tiempo puede elegirse segiun las circunstancias de
cada problema particular; puede ser un dia, un mes, un afio y hasta
una generacion; pero, en todo caso, debe ser relativamente corta con
respecto al periodo del mercado de que se trate. Debe suponerse que
las circunstancias generales del mercado permanecen las mismas du-
rante todo este periodo, que no hay, por ejemplo, cambios en la moda
o en el gusto de los consumidores, ni nuevos sustitutivos que pudie-
ran afectar a la demanda, ni nuevos inventos que pudieran alterar la
oferta.e
Las condiciones de la oferta normal son menos definidas, y .de?
Las condicio- €MOS reservar para posteriores capitulos el estudio
nes de la oferta completo de las mismas; varian en detalle con jla
yararan, con, el? longitud de tiempo a que se refiere la investigacion,
tiempo al cual principalqlente porque.tanto gl capital materi.al dé la
nacen referenm maquinaria y demas instalaciones del negocio como
’ el capital inmaterial de la aptitud de la habilidad
y de la organizacion son de desarrollo lento y de decaimiento poco
rapido. i
Recordemos la nocion antes seiialada de la firma o empresa
representativa, cuyas economias de produccion, tanto internas como
externas, dependen del volumen total de la producciéon de la mer-
Pero podemos cancia que fabrica (1), y, sin entrar por ahora en
cqnsei’z?e;}gt?f Lpr(()f- el estudio de la naturaleza de esta dependencia;
Vllswnal,me"le supongamos que el precio de oferta normal para
el precio de A 1 . e p
ofetta normal cualquier cantidad de dicha mercancia puedé tomara
gomo el gasio  gse como sus gastos normales de producciéon (inclu-
e  produccion, R . . r ,
incliyendo las ~yendo las ganancias brutas de direccion) (2); es dé:
anangias dl.%lé: cir, supongamos que éste es el precio cuya expecta-
cion de una em- tiva bastara para mantener justamente la produccion
presa represen- total en la cantidad de produccion existente; algunas
’ empresas aumentarin su produccion y otras la dis-
minuiran, pero la produccién total permanecera invariable. Un pre-
cio mas alto aumentaria el crecimiento de las empresas que pre-
sentan una marcha ascendente, y disminuiria, aunque.pudiera no
detener, el decaimiento de aquellas otras que muestran una situa-
cion decadente, con el resultado neto de un aumento en la produc-
cion total. Por otra parte, un precio mas bajo apresuraria la de-
cadencia de las empresas que muestran una situacion de decaimiento)
y aminoraria el crecimiento de las présperas, y, en suma, dis-

Véase libro 7V, cap. XIII, § 2.
(2) Véase el ultimo parrafo del libro 1V, cap. XII.

minuiria la produccién, y un alza o baja de precio afectaria del mis-
mo modo, aunque tal vez no en igual grado, a aquellas grandes compa-
fiias por acciones que a menudo se estancan, pero que nunca mueren.

§ 5. Para dar fijeza a nuestras ideas pondremos un ejemplo, to-
mado de la industria de tejidos de lana, Supongamos que una per-
sona buena conocedora de dicha industria tratara de averiguar cual
debiera ser el precio de oferta normal de cierto La confeccion
numero de millones de yardas anuales de una clase de ia asta de
particular de tejido. Tendria que contar: primero, con o f;
el precio de la lana, del carbon y de otros materiales ser ofrecida una
que habrian de utilizarse parafabricarlo; segundo, ° It¥a
con el desgaste y depreciacionde los edificios, ma- (e
quinaria y otro capital fijo; tercero, con el interés yelseguro de
todo el capital; cuarto, con lossalarios de los que trabajan en las
fabricas, y quinto, con los beneficios brutos de direcciéon (incluyendo
el seguro contra pérdidas), de aquellos que toman los riesgos a su
cargo, que organizan y. dirigen el trabajo. Calcularia, naturalmente,
los precios de oferta dé todos estos diferentes factores de produccion
del tejido con respecto a las cantidades de cada uno de ellos que se-
rian necesarias y en el supuesto de que las condiciones de la oferta
fuesen normales, y los sumaria todos para encontrar el precio de
oferta del tejido.

Supongamos una lista de precios de oferta .o un catilogo de
oferta), establecida de un modo similar al de nuestra lista de pre-
cios de demanda (1), es decir, seiialando frente a cada cantidad
de la mercancia ofrecida en un afo, o en cualquier otra unidad
de tiempo, el precio de oferta que corresponde a la misma (2). A

1) Véase libro III, cap. 1II, § 4. .
2) Midiendo, como en el caso de la curva de la demanda, las cantidades de
la mércancia a o largo del eje Ox y los precios paralelamente al eje Oy, tenemos
para cada punto M, a lo largo de Ox, una[ linea MP trazada en angulo” recto con
%la que mide el precio dde ofeﬂa para la cantida
WV, cuyo extremo' P_podemos llamar un punto de Flg. 18

oferta., ‘estando _ este Drecio MP_formado por los de ¥
oferta de los diversos factores, de produccion para la
cantld?d OM El lugar geométrico de P puede denomi- - ®
narse la curva de ofertd. .

Supongamos, pot, ejemplo, que clasificamos los gas-
tos d¢ produccion de nuestra ‘empresa representativa,
cuando ‘una cantidad OM de tejido se produce, bajo _las § //./"‘
siguientes partidas: Primera, Mp, el precio de oferta
de la lana_y del capital circulante que s¢ consumiria %4
en fabricarlg; segunda, p,p,, el correspondiente desgas-
te y depreciacion de 10s edificios, maquinaria y demas '3
capital “fijo;. tercera, p,p,, el interes % segur? sobre

e lo

s
7y

Py

Py

//:! '

Py,

T

AN

todo el capital, cuarta, p,p», .los salarlo S _que &

trabajan eg, ?a fabrica, }If) P uinta, p,P, ?os beneﬁglos ,’ Py &
brutos de direccion, etc,, ‘de los que toman a su cargo '

los riesgos y dirigén el trabajo. A medida_que M Se

mueve desdé O hacia la, derecha, fpu P>V, Pt trazaran o ™ >

u uno urta curva, y la curva final de oferta trazada .
or P se o t?n ra  superponiendo las curvas de oferta de los diversos factores de
groduccmn del tejido. . ] .

Debe recordarse que estos precios de oferta son los precios no de unidades de
los diversos factores, sgqo e las cantidades de. los diversqs factores que se requieren
para producir una_yarda_de_tejido. Asi, por ejemplo, p,p* es el precio de oferta, no
de una determinadd cantidad de mano de obra, sino de la que s¢ emplea para hacer
una yarda, cuando existe una produccion total de OM yardas (véase anteriormente § S).
No necesitamos detenernos a considerar si la renta del terreno 3ue ocupa la fabrica
mdebe constituir una clase especial; esto pertenece a un grupo de cuestiones que se
estudiaran mas adelante. Prescindimos, asimismo, de los impuestos, que naturalmente
.habrian de tenerse en cuenta.



medida que el flujo, o cantidad (anual) de la mercancia aumenta«
el precio de oferta puede ya aumentar, o bien disminuir, o hastai
puede alternativamente aumentar y disminuir (1). En efecto, cuaaf
do la Naturaleza ofrece una gran resistencia a los esfuerzos de||
hombre para obtener de ella una mayor oferta de materias prig
mas, a pesar de que en esa etapa particular no existe mucho can”
po para introducir nuevas economias de consideracion en la fa;
bricacion, el precio de oferta subird; pero si el volumen de préjj
duccion fuera mayor, quizd seria provechoso sustituir en mayor]
grado el trabajo manual por el mecanico y la fuerza muscular por;
lIa de vapor, y el aumento en el volumen de la produccion vendriaf
a disminuir los gastos de producciéon de la mercancia en nuestra
empresa representativa. Sin embargo, aquellos casos en que el pre)?
ci6 de oferta desciende a medida que la cantidad aumenta suponen
ii{)ﬁcultades especiales, y los estudiaremos en el capitulo XII de esté-
ibro.

§ 6. Asi, pues, cuando la cantidad producida (en una unidad
de tiempo) es tal que el precio de demanda es mayor que el dé;
oferta, los vendedores reciben mas que suficiente para que les re;

suite provechoso lanzar bienes al mercado en aqué*fj
*1?;  ha cantidad, y entra en juego una fuerza activjfv.
que tiende a aumentar la cantidad ofrecida epf
venta. Por otra parte, cuando la cantidad produ*f;
cida es tal que el precio de demanda es menor que el de oferta”
los vendedores reciben menos de lo suficiente para que 'les tenga1

timo. P

cuenta lanzar bienes al mercado en aquella escala; de modo que
aquellos que estaban precisamente en duda de si Ies convenia sé*
guir produciendo se deciden a no hacerlo, y entra en juego una|
fuerza activa que tiende a disminuir la cantidad ofrecida en ven¥|
Ha. Cuando el precio de demanda es igual al de oferta, la cantl*f
dad producida no tiende ni a aumentar ni a disminuir: esti en
equilibrio.

Cuando la demanda y la oferta estin en equilibrio, la cantidad|
de la mercancia que se produce en una unidad de tiempo puede|
denominarse cantidad de equilibrio, y el precioj
al cual se vende, precio de equilibrio. Tal equiii-:;
brio es estable, es decir, que el precio, si se apartan
algo de él, tendera a volver al mismo, como urt|
péndulo oscila alrededor de su punto inferior, y es una caracterisj
tica de los equilibrios estables el que en ellos el precio de deman-j
da es mayor que el de oferta para cantidades exactamente meno”
res que la de equilibrio, y viceversa, ya que cuando el precio 'de*
demanda es mayor que el de oferta, la cantidad producida tiende

a aumentar. Por tanto, si el precio de demanda es
tabii*tilbrio es~ mayor que el de oferta_para cantidades*justamente
menores que la de equilibrio, entonces, si la escala]
de produccion es temporalmente disminuida quedando por bajéﬁi

equmrio y pre-
ao de equiii-

ﬁl) Es decir, que un_ punto que se mueve a lo largo de la curya de oferta ha*l
da la derecha puede subir o bajar, o. alternativamente, bajar y subir; en otros teiyi?
minos, la curva de oferta puede presentar una pendiente positiva o negativa, o bien £
en_ algunas porciones de la misma puede tener una pendiente positiva y en otras ne-.fl
gativa. (Véase nota al pie de la pag. 87.)

fie aquella cantidad de equilibrio, tendera a volver a ella, y por
consiguiente, el equilibrio sera estable para los des-

plazamientos en dicho sentido. Si el precio de de- nesbaioTas”t
manda es mayor que el de oferta para cantidades 1, aparece.
justamente menores que la de equilibrio, es seguro

que sera menor que el de oferta para cantidades precisamente
mayores, y, por tanto, si la escala de la produccion aumenta algo
mas alla de la posicion de equilibrio tendera a volver a ella, y el
equilibrio sera estable para desplazamientos en dicho sentido igual-
mente.

Cuando la demanda y la oferta estan en equilibrio estable, si cual-
uier accidente viniera a mover la escala de produccion de su po-
sicion de equilibrio, instantineamente entrarian en juego fuerzas
tendentes a hacerla volver a dicha posicion, dejj
mismo modo que, si una piedra colgada de una cuer- nes alrededor
da es desplazada de su posicion de equilibrio, la fuer- do una posicion
za de la gravedad tendera inmediatamente a volver- Ibrl° e’
la a ella. Los movimientos de la escala de la produc-
cion alrededor de su posicion de equilibrio seran de una ciase algo
semejante (1).

Pero en la vida real tales oscilaciones son rara vez tan ritmi-
cas como las de una piedra que cuelga libremente de una cuerda;
la comparacion seria mas exacta si se supusiera que la cuerda
flotaba en las aguas del canal de un molino, que a
ratos se dejaran correr libremente y a ratos se hi- “ticaSara vez
cieran retirar, y ni aun estas oscilaciones serian lo
suficientemente complejas para ilustrar todos los trastornos de que
el economista y el comerciante se ven obligados a ocuparse. Si la
persona que sostiene la cuerda mueve la mano con movimientos
parcialmente ritmicos y, en parte, arbitrarios, el movimiento se
asemejara a las dificultades que presentan algunos problemas de
valor muy real y practico. En efecto, las listas de demanda y ofer-
ta no permanecen fijas por mucho tiempo en la practica, sino que
cambian constantemente, y cada cambio producido en ellas altera
la cantidad y el precio de equilibrio y fija de ese modo nuevas po-1

{1) Véase libro V, cap. I, S 1. Para representar el equilibrio de la demanda y
de la oferta geométricamente Bodemos trazar las curvas de oferta y de demanda
Juntas, como en la figura 19. Entonces, si OR representa el tipo a_que la produc-
cion se lleva a cabo, y Rd, el precio de demanda, es mayor que Rs, el precio de
oferta, la produccion “sera e cepcuﬁnalmente provechosa ¥ sera aumentada. R, e
indice de_cantidad, como podemos llamarlo, s¢ 'movera hacia la
derecha. Por_ otra garte si Rd es menor que Re, R se movera
hacia la izquierda. Si Rd e$ Igual a Rs, es decir, si R esta verti-
calmente bajo un punto de interseccion de las curvas, la oferta
y la_demanda estaran en equilibrio. . o

Este diagrama puede tomarse como el diagrama tipico del
eqlu111br1Q estable para una mercancia que, obedezca a la l%y
del rendimiento decreciente; pero, si hubiésemos trazado SS’
(010fn0 una _recta horizontal, te dr1arrios representgdo f:,31 cas
? rendimiento constqnte, en, el cual el precio de qferta e?
el mismo para todas las cantidades de la mercancia. Y si hu-
biésemos trazado con_una pendiente negativa, perq, menos
pronunciada que la de DD! (la necesidad de "esta condicion apa-
recera mas patente posteriormente), habriamos tenido un caso
de equilibrio estable para una mercancia que obedece a la ley
el rendimiento creciente. En uno u otro caso, el razonamiento
anterior. 'es ¢l mismo, sin que haya que cambiar una palabra ni una letra, pero el
caso ultimo introduce dificultades ‘que” dejamos para mas adelante.




siciones para los centros alrededor de los cuales tienden a os$j|j|
la cantidad y el precio. m

Estas consideraciones indican la gran importancia del elemé&ffif
tiempo en relacion con la demanda y la oferta, a cuyo estudio vanM|
a pasar ahora. Iremos descubriendo gradualmente muchas diferentpl
limitaciones de la doctrina que establece que elvpr|
ci6 al cual una cosa puede ser producida represento
su coste real de producciéon, es decir, los esfuerzos''”
sacrificios que se han dedicado directa e indirecta!
mente a su produccion. En efecto, en una época'd”
cambios tan rapidos
la demanda y de la oferta normales no corresponde!
a una relacion exacta entre cierta suma de placeres
agregados ofrecidos por el consumo de la mercancia y una cantidadl
total de esfuerzos y sacrificios invertidos en su produccion; la'caa
rrespondencia no seria exacta, aunque los beneficios y el interés norg,
males fuesen medidas exactas de los esfuerzos y sacrificios de que;
constituyen los pagos en dinero. Este es el alcance real de la tan efei
tada y mal interpretada doctrina de Adam Smith y de otros econptf
nistas de quejel valor normal, o natural, de una mercancia es aqu$
que las fuerzas econdomicas tienden a darle a larga plazo, es decto
el valor medio que las fuerzas econémicas le darian si las condicién«
generales de la vida se mantuviesen estacionarias por un perfodi
de tiempo lo suficientemente largo para permitirles producir '
su efecto (1).

Pero no podemos prever el futuro perfectamente. Puede ocurr|j
lo inesperado, y las tendencias existentes pueden modificarse antéi,
que hayan tenido tiempo de cumplir lo que parece ahora constituigj
su labor plena y completa. El hecho de que las condiciones general”
de la vida no sean estacionarias es la fuente de muchas de las dific *
tades que surgen al aplicar las doctrinas econdmicas a los proble
practicos. 'R

Naturalmente, normal no significa competidor. Los precios ;iil
mercado y los normales son ambos el resultado de multitud de!I|
fluencias, algunas de las cuales descansan sobre una base moralf*
otras sobre una base fisica. Algunas de las cuales son competitiyaji
y otras no. A la persistencia de las influencias consideradas y al tiemj
po que se da a éstas para que realicen su efecto, nos referimos cus
do diferenciamos el precio de mercado del precio normal, y, asi: '
mo, cuando distinguimos el uso mas restringido de la expresién pita?
normal de su sentido lato (2).

§ 7. El resto del presente volumen se dedicara principalmeht
a la interpretacion y limitacion de la doctrina que establece quej|

Influencias de Ivalor de una cosa tienfi’e a largo p!azo a corresplorndi
Ta utilidad y del 12 su coste de produccion. En particular, la nocion J
\fioste de pro-  equilibrio, que ha sido tratada brevemente en ;§®

uedon sobre , . s . . p
‘el valor. capitulo, se estudiara mas detenidamente en las caa

tulos V y XII de este libra y alguna nocién de la cS$i
troversia acerca de si es el coste de produccion o la utiUdad loféigl

Relacion  inu
vrecisa entre el
recio de ofert.
5 coste” real
de  produccio
significado de
las {rases segui-
ibrlo normdl» y
sa largo plazoy.

1) Véase mas adelante, libro V, capy*V, } 2, y Apéndice H, 5 4.
223 Véase anteriormente, pags. 29& b2y p

;Keguln el valor so dara en el Apéndice I. Pero no estarda de mas decir
>.aqui aJgo acerca de este ultimo punto.
j?* Discutir acerca de si el valor esta determinado por la utilidad o
Kjpor el coste de produccion seria lo mismo que discutir acerca de si
i es la lamina superior de un par de tijeras o la inferior la que corta
»un trozo de papel. Es cierto que, cuando se mantiene una liamina
fija y se corta moviendo la otra, puede decirse al pronto que es la
1-segunda la que lo corta, pero la afirmacion no es estrictamente
"exacta, s6lo puede disculparse si pretende ser meramente una
s explicacion popular de lo que ocurre y no una afirmacion estricta-
f mente cientifica.
. Del mismo modo, cuando una cosa ya fabricada tiene que ven-
derse. el precio que la. gente estara dispuesta a pagar por ella'se
regulara por el deseo que tenga de adquirirla, en unién de la suma
que pueda gastar en ella. El deseo de conseguirla depende, en par-

te, de la probabilidad que se tenga de poder o no La prtmera
adquirir otra cosa semejante a un precio igual- prepondera en
mente bajo: esto depende de las causas que rigen res del

la oferta de aquélla, y esto, a su vez, del coste de
i produccion. Pero puede ocurrir que el stock que ha de venderse
gea practicamente fijo. Este es el caso, por ejemplo, de un mer-
cado de pescado, en el que el valor de éste en un dia determi-
Inado se fija casi exclusivamente por el sfock que hay a la venta
;en relacion con la demanda, y si alguien quisiera dejar de to-
mar en cuenta el stock y afirmar que el precio estd determinado
por la demanda, podria excusarsele en obsequio a la brevedad,
siempre que no pretendiera ser estrictamente exacto. Asimismo,
puede ser disculpable, aunque no es enteramente exacto,. afirmar
que los diferentes precios que un mismo libro raro alcanza en di-
ferentes subastas dependen exclusivamente de la demanda. Toman-
,do un caso en el extremo opuesto, encontramos algunas mercancias
que siguen bastante aproximadamente la ley del ren-

dimiento constante, es decir, que su coste medio de «

produccion es casi el mismo cuando se fabrica en mules
grandes como en pequeifias cantidades. En semejante

caso, el nivel normal alrededor del cual fluctiia el precio de merca-
do sera este coate definido y fijo de produccion (en dinero).'Si la
demanda es grande, el precio de mercado subira por algin tiempo
por encima de dicho nivel; pero, como resultado de ello, la produc-
cion aumentara y el precio de mercado, bajara; e inversamente ocu-
rrira si la demanda desciende por algiin tiempo por debajo de su nivel
ordinario.

En ese caso, si alguien, dejando a un lado las fluctuaciones del
mercado, da por sentado que habra de todos modos una demanda su-
ficiente para asegurar alguna cantidad mayor o menor de la mercan-
cia, encontrara compradores a un precio igual a este coste de produc-
cion, entonces puede excusarse ese desconocimiento de la influencia
de la demanda al hablar del precio (normal), como regido por el coste
de produccién, siempre que no pretenda exactitud cientifica en ;el
enunciado de su doctrina y que explique la influencia de la demanda
en el lugar correspondiente.' ¢ , , - -M i



Podemos, pues, concluir que, por regia general, cuanto mas coB
to sea el periodo que consideremos, mayor debera'ser la atencién:®
dediquemos a la influencia de la demanda sobre el valor; y cujpf
maslargo sea el periodo, tanto mas importante sera la influencia-ti|
coste de produccién sobre el valor, ya que los cambios de estaba,
ma tarden mas tiempo en producir sus efectos que los que tiep
lugar en la primera. El valor actual en cualquier momento, el vjp
de mercado como se denomina a menudo, se ve con frecuencia (iphj
!influido por los acontecimientos pasajeros y por causas
es de escasa duracion que por aquellas que trabajan persistenterri’t;
te. Pero en los periodos largos las influencias de estas causas
ras e irregulares se neutralizan mutuamente, de modo que a large
plazo las causas persistentes son las que dominan por completo
valor. Sin embargo, hasta las causas mas persistentes son susceptible
de modificarse, puesto que toda la estructura de la produccion se Vg
difica de una generacion a otra, siendo alterados constantemente lot,
costes relativos de producclon de las diferentes cosas.

Cuando se consideran ios costes de produccion desde el puntjj
de vista del patrono capitalista, deben, naturalmente, medirse en;sljj
fiero, porque la relacién directa de éste con los esfuerzos necesarios
para el trabajo de sus empleados consiste en los pagos en diner$

que debe hacer. Su relacion con los costes realesJM
. Ll hombre de su esfuerzo es solamente indirecta, si bien para cie$
interesado con  tos problemas es necesario estimar en dinero su
tos costes < pi trabajo, como veremos mas tarde. Pero al (O¥'sB
evolncion de]  derar los costes desde el punto de vista social, cuancw
gf(l)lrfl)ﬁo’éocrongt%s tratamos de averiguar si el coste necesario para coi
reales. seguir un determinado resultado aumenta o dismimj§

ye con el cambio de las condiciones econémicas, tené*
mos que referirnos a los costes reales de los esfuerzos de distintas c§j
lidades y al coste real de la espera. Si el poder adquisitivo del dinerbi
en términos de esfuerzo, ha permanecido casi constante, asi como:'«
tipo de remuneracion de la espera, la medida en dinero de los coste!
corresponde a los costes reales; pero tal corredpondencia no debe
nunca suponerse de un modo exacto. Estas consideraciones seran, ¥n
general, suficientes para la interpretacion del término coste en los
capitulos siguientes, aun cuando no figure en el texto indicacion *
guna a este respecto.




APENDICE 1 (i)
LA TEORIA DEL VALOR, DE RICARDO

§ 1. Cuando Ricardo se dirigia a un auditorio general, utilizaba mucho su
extensivo e Intimo conocimiento de los hechos de la vida usual, empleandolos
«como ilustracién, como verificacion o como premisas de su argumentacion)!.
Pero en sus Principios de Economia Politica «trata las mis- ,
mas cuestiones sin referirse para nada al mundo que le ro- e)g%lfardlo lenia
deaba» (2). El mismo escribia a Malthus en mayo de 1820 perien cia

D L 1 _ may prdctica; pero
(el mismo afio en que Malthus publicé sus Principios de Eco- fué abstracto y
nomia Politica considerada en vista de su aplicacion préc  asistematico co-
tica): «Nuestras diferencias pueden en algunos aspectos, se- ¢ GSCTIOr.
gin creo, atribuirse al hecho de que usted considera mi libro mas practico de
como tuve intencion de hacerlo. Mi objeto era dilucidar principios, y para
ello imaginé casos extremos, con el fin de poder demostrar la aplicacion de esos
principios.» Su libro no pretende ser sistematico. Cost6 mucho inducirle a pu-
blicarlo, y si al escribirlo pensé que tuviese lectores, éstos fueron principal-
mente los estadistas y negociantes con quienes estaba asociado. Por eso omitio
a proposito muchas cosas que eran necesarias para la integridad légica de su
argumentacion, pero que aquéllos habian de considerar como evidentes. Y, ade-
mas, como le manifest6 a Malthus en octubre siguiente, él no era «un buen
maestro del idioma». Su exposicion es tan confusa como profundo su pensa-
miento; utiliza palabras en sentidos artificiales que no explica y a los cuales
no se adhiere, y pasa do un supuesto a otro, sin advertirlo.

Asi, pues, si queremos comprenderle debidamente, debemos interpretarle
generosamente, mas generosamente de lo que él mismo interpreté a Adam
Sraith. Cuando sus palabras son ambiguas, debemos darles aquella interpre-
tacion que otros pasajes de sus escritos indican como la mas apropiada. Si lo
hacemos con el deseo de averiguar lo que realmente quiso decir, sus doctrinas,
aunque estan lejos de ser completas, estian libres de muchos de los errores que
se les atribuye generalmente.

Por ejemplo, él considera (Principies, cap. I, § 1) que la utilidad es (abso-
lutamente esencial) al valor (normal), aunque no es su medida; mientras que
el valor de las cosas «de las cuales existe una cantidad muy ! dic
limitada... varia por la riqueza y las indicaciones de los que puEesm’Ozé’OZz?%Z
estan deseosos de poseerlas». Y en otro lugar (Ib., cap. IV) ‘“dud porque su
insiste acerca del modo en que las fluctuaciones de precios influencia es
del mercado estan determinadas por la cantidad disponible rgzlalnvamente
para la venta, por un lado, y las necesidades y deseos de la S"P'é-
Humanidad, por otro. Asimismo, en una profunda, aunque muy incompleta,
discusion de la diferencia entre valor y riqueza parece estar tanteando el ca-
mino hacia la distincion entre la utilidad marginal y la total. En efecto, por
riqueza quiere significar la utilidad total, y parece estar siempre a punto de
decir que el valor corresponde al incremento de la riqueza que resulta de
aquella parte que apenas tiene cuenta adquirir a los compradores, y que
cuando la oferta es escasa, ya sea temporalmente a consecuencia de un acci-
dente pasajero, o de modo permanente a consecuencia de un aumento en el
coste de produccion, existe un aumento en aquel incremento marginal de lal

]gl)i gompérense las observaciones con que termina ¢l libro V y el Apéndi-

(2) Véase un admjrable articulo sobre el «Uso de los hechos por Ricardoy, en

el primer_volumen del Quarterly Journal of Economies, de Harvard, por el difunto
profesor DUNDAH.

ce
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riqueza que es medida por el valor, al mismo tiempo que existe una disminu-
cion en la riqueza total, la utilidad total, derivada del articulo. En toda la
argumentacion estid tratando de expresar, aunque (por desconocer el conciso
lenguaje del calculo diferencial) no pudo encontrar las palabras debidas para
expresarlo claramente, que la utilidad marginal aumenta y la utilidad total
disminuye con una reduccion de la oferta.

2. Pero, a pesar de que creia que no habia mucho que decir que fuese
de importancia en el asunto de la utilidad, opinaba que la relaciéon entre el
coste de produccion y el valor era mal comprendida, como igualmente que las

ideas erréneas acerca de este asunto podian llevar al pais

..y analizd el por un mal camino en los problemas practicos de la tribu*

coste de pro-

ciones entre el coste primario y el coste total, y, especialmente, tiene en
cuenta los diferentes efectos de la aplicacion circulante que se consume en
un solo uso, y del capital lijo, como igualmente el tiempo durante el cual debe
invertirse trabajo para construir la maquinaria que ha de servir para fabri-
car tos articulos. Si ese tiempo es largo, tendran un mayor coste de produccion
y serén «mas valiosos de compensar por el mayor tiempo que 4 del tiem

debe transcurrir antes que puedan ser llevados al mercado».

Y, por ultimo, en la seccion V tolaiiza la influencia que
los periodos de inversién de diferente longitud tendrian sobre
los valores relativos, arguyendo con razon que, si los sa-
larios suben y bajan conjuntamente, el cambio no tendra

po que debe
transcurrir — an-
tes que los bie-
nes puedan ser
llevados al mer-
cado...

duccion, porgue

tacion y de las finanzas, y por eso se ocupé especialmente
de esta materia. Pero también en ella quiso abreviar. En

su_influencia’ es
me?ioa clara. efecto, aunque no ignoraba que las mercancias se dividen ;
en tres categorias, segin que obedezcan a la ley del rendi-
miento decreciente, constante o creciente, creyé preferible desconocer esa dis-
tincion en una teoria del valor aplicable a toda clase de mercancias. Una mer-

cancia escogida al azar podia obedecer lo mismo a una que otra de dichas leyes,

y, por tanto, se creyé justificado al suponer provisionalmente que todas obe-

decian a la ley del rendimiento constante. En esto, quiza, estaba justificado,

pero se equivocé al no especificar explicitamente lo que estaba haciendo.

En la primera parte de su capitulo primero, arguye que «en las etapas
primitivas de la sociedad», cuando apenas se usa capital y en las que el
trabajo de un hombre tiene casi el mismo precio que el de otro, es cierto,

hablando en términos generales, que «el valor de un articulo,
1. El coste de : : 5 :

' d o la cantidad de un articulo por el cual podra cambiarse,
Dy . depende de 1 tidad relativa de trabaj it
‘pende de ja can- epende de la cantidad relativa de trabajo que se necesita
tidad de 'traba- para su produccion»; es decir, que si dos cosas se hacen por
jo utilizado di- el trabajo de doce y cuatro obreros, respectivamente, du-,
rectamente... rante un afio, siendo éstos de la misma categoria, el valor
normal de la primera sera tres veces mayor que el de la segunda, puesto que si
hay que agregar un 10 por 100, en concepto de beneficios, al capital invertido en
un caso, se necesitara agregar un 10 por 100 en el otro. (Si w es el salario de un
afio que corresponde a un trabajador de esta categoria, los costes de produccion

seran 4u>--—--—--y 12u>——, y la relacion de éstos es 4 : 12 6 1 ; 3).
100 100

Pero sigue demostrando que estos supuestos no pueden hacerse en poste-
riores etapas de la civilizacién, y que la relaciéon del valor al coste de produc-,
cion es mas compleja que aquélla, y en la seccion II expone la consideracién.
de que «el trabajo de diferentes calidades es remunerado do
distinto modo». Si el salario de un joyero es dos veces mayor
Que el de un P®6n, una hora de trabajo del primero_ debe
equivaler a dos horas del segundo. Si hubiese un cambio it
sus salarios respectivos,-habria, naturalmente, un cambio correspondiente .é4j
los valores relativos de las cosas hechas por ellos. Pero en lugar de analiza*"
como lo hacen los economistas de esta generacion, las causas que hacen variar”®
por ejemplo, los salarios de los joyeros de una generacion a otra en relacion
con los de los peones, se contenta con decir que esas variaciones no pueden
ser grandes.

Después, en la seccion III, insiste en que, al calcular el coste de produccion]
de un articulo, debe tenerse en cuenta no solo el trabajo aplicado a la misma'

de modo inmediato, sino también el que se dedica

2
dicho trabalo

3. ..del tra- tiles, herramientas y edificios que ayudan a dicho trabajo,;.
previamente en Y aqui queda introducido necesariamente el elemento tiempo”
herramientas... que habia relegado a segundo término hasta entonces. A

secuencia de ello,-en la secciéon IV, estudia mas a fondo laV
diferentes influencias ejercidas sobre el valor de «una serie de articulowy;'
(utiliza este sencillo método a veces para evadir las dificultades de las dlstin»l

efecto permanente alguno sobre los valores relativos de los
diferentes articulos. Pero opina que, si el tipo de beneficio baja, esto hara
disminuir los valores relativos de aquellos articulos cuya produccién requiere
que el capital se invierta ames que pueda ser llevado al s de 1
mercado. En efecto, si en un caso la inversién es por un afio . .. ";enfe ir‘zl-
y requiere que se agregue un 10 por 100 a la némina de sa- ﬂuencgl'zfl del ti-
larios. en concepto de beneficios, y en otro es por dos afios ‘po de beneficios
y requiere que se agregue un 20 por 100, una disminucién de SOb’f. el valor
los beneficios de una quinta parte reducira la adicién, en el <4V

ultimo caso, de 20 a 16, y en el primero, sélo de 10 a 8. (Si su coste de traba

120

jo directo es igual, la relacion de sus l\;alores antes del cambio sera de--l-l-b-,
1€

o sea 1,091, y después del cambio d e-—-—-, o sea 1.074; es decir, una baja de

108
cerca del 2 por 100.) Su argumentaciéon, segiin él mismo manifiesta, es sélo
provisional; en los capitulos siguientes tiene en cuenta otras causas de dife-
rencias en los beneficios de diferentes industrias, ademas del periodo de in-
versién.

Pero parece dificil de imaginar en qué forma podria subrayarse mas el
hecho de que el tiempo o la espera, lo mismo que el trabajo, constituye un
elemento del coste de produccion. Desgraciadamente, Ricardo se complacia en
utilizar frases breves, pensando que sus lectores suplirian por si mismos las
expiraciones que éi no habia hecho mas que apuntar.

En una ocasion, en una nota que aparece al final de la seccion VI de su
capitulo primero, dice: «Mister Malthus parece creer que constituye una par-
te de mi doctrina el que el coste y el valor de una cosa significan lo mismo;
lo es. si se entiende por porte, el coste de produccién in-

cluidos los beneficios. En el anterior pasaje, eso es precisa-
mente lo que no se trata de significar, y, por tanto, no me
ha comprendido bien.» Y, sin embargo, Rodbertus y Carlos

El rectificoja
Malthus i? colL
cepll falso de

Marx apelan a la autoridad de Ricardo para apoyar en ella Marx.

su afirmacion de que el valor natural de las cosas consiste

meramente en el trabajo invertido en ellas; y hasta aquellos economistas ale-
manes que combaten con mas ahinco las coneliisiones de estos autores, admi-
ten a menudo que han interpretado a Ricardo correctamente y que sus con-
clusiones resultan légicamente de las .suyas.

Este hecho y otros semejantes demuestran que la reticencia de Ricardo
constituyé un error de juicio. Habria sido mejor que hubiese repetido ocasio-
nalmente la afirmacién de que los valores de dos articulos
deben considerarse a la larga como proporcionales a la can-
tidad de trabajo requerida para hacerlos, tan s6lo a condicion
,de que todas las demas cosas hayan permanecido iguales, es
decir, que el trabajo empleado en ambos casos sea de la misma calidad, y, por
tanto, esté igualmente remunerado; que vaya ayudado por cantidades pro-
porcionales de capital, teniendo en cuenta el periodo de tiempo durante el cual
éste ha estado Invertido, y que los tipos de beneficio sean Iguales. No indica
moon claridad (en algunos casos tal vez él mismo no lo percibe bien) en qué
forma, en el problema del valor normal, los diversos elementos se determinan

P? % Jub,
en palabras r

'
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mutuamente, y no de un modo sucesivo, en unn larga cadena de causalidad*
Y a él mas que a nadie, se debe la mala costumbre de tratar de expresar gran®
des doctrinas econémicas en breves frases (1).

§ 3. Pocos autores de los tiempos modernos se han acercado tanto como,
Jevons* a la brillante originalidad de Ricardo. Pero este autor parece haber/
juzgado tanto a Ricardo como a Mili con excesiva severidad, y les ha atribuido

doctrinas mas estrechas y menos cientificas que las que real-/
unLﬁa?e}%ll? 116 mente profesaron. Y su deseo de subrayar un aspecto del
de Jevons. valor al cual ellos habian dado una importancia insuficiente,;
fué probablemente responsable en cierto modo por la siguien-;
te manifestacion: «Repetidos estudios e investigaciones me han llevado a pro-’
fesar la opinién algo nueva de que el valor depende completamente de la «i*
lidad» (Thory, pag. 1). Esta afirmacion parece ser tan incompleta y fragmen-,
taria, y mucho mas propensa a inducir error, que la hecha a veces por Ricardo
con sobrado descuido y brevedad, con respecto a que el valor depende del
coste de produccion, pero que él nunca consideré sino como una parte de una
doctrina mas extensa, cuyo resto nunca traté de explicar.

Jevons prosigue: «No tenemos mas que seguir cuidadosamente las leyes
naturales de la variacion de la utilidad como dependiente de la cantidad de
mercancias que tenemos en nuestro poder, para llegar a una teoria satisfactoria
del cambio, de la que son consecuencias necesarias las leyes corrientes de la
oferta y la demanda. El trabajo determina a menudo el valor, pero sélo de un'
modo indirecto, al hacer variar el grado de utilidad de las mercancias por medio,
de un aumento o de una limitacion de la oferta.» Como veremos en seguida, la;
ultima de estas dos afirmaciones ya habia sido hecha en forma casi idéntica
e inexacta por Ricardo y Mili; pero estos economistas no habrian aceptado la
primera. En efecto, sin bien consideraban las leyes naturales de la variacion de;
la utilidad como demasiado evidentes para necesitar de una explicaciéon deta*
Hada, y aunque admitian que el coste de producciéon no podia tener efecto
alguno sobre el valor de cambio si no podia tenerlo sobre la cantidad que los
productores lanzaban a la venta, sus doctrinas implicaban que lo que es cierto
para la oferta lo es también, mutatis mutandis, para la demanda, y que la
utilidad de una mercancia no podria tener efecto sobre el valor de cambio
si no pudiera tenerlo sobre la cantidad que los compradores adquieren en el -
mercado. Volvamos, pues, a examinar la cadena de causalidad en la cual se,
formula la opiniéon de Jevons, en su segunda edicion, y comparémosla con la*
de Ricardo y Mili. El primqro dice (pag. 179): ~

El coste de produccion determina la oferta... ; L%
1 otee ta petf:lamna. ¢l grado %nal de utllfdé’g.x .
el grado final de utilidad! determina el valor. %

Ahora bienf si esta cadena de relaciones causales existiese realmente, no*

(1) El profesor AsHLEY. en una sugestiva critica_de esta nota, como_ parte'de;
un intento de «Rehabilitacion de Ricardoy (Economic Journal, vot. 1), insiste ;en
que s¢ ha creido comunmente que Ricardo opinaba que las cantidades de trabajo
eran las que. exclusivamente constituian f-l‘ coste de produccion y regulaban. ;d*
valor, consujecion tan solo a ligeras modificaciones, y que esta Interpretacion ¢S ?
In mas compatible con el .contenido de todas sus obras. Esta fuera de duda
esta 1nterpretacion -ha sido aceptada por muchos autores competentes; de lo cony
trarlo, no habria habido necesidad de rehabilitacion, es decir, de vestir mas jui]
doctrinas demasiado desnudas; pero la cuestion de si hag que suponer que <RK?
cardo, no quiso decir nada con el primer capitulo de su obra, tan solo porque no/
repiti6 constantemente la clausulas de inferpretacion contenidas en el mismo,V
es asunto que cada lector debe decidir por 'si mismo segun su temperamento;v;
no é)trcsta a ser resuelta mediante el razor&a 1enio, No sostﬁinemos aqui CSIUO/I

e

.0 S 1
sus (%) rinas contengan una teoria  completa valor, sino solamente que.eson
verdaderas e parte rmclpaj, asta donde alcanzan. Rodbertys arx YhV,
terpretaron da octrina, dé Ricardo en e s,entﬁ o de que el interés no participa/
en el coste de produccion que regula (o mas bien contribuye a regular) el valor;”

shley parece estar dispucsto a conceder todo lo
ue Ricardo- «consideraba el
evolucion del capital, como una;/

y, en cuanto a esto, el profesor
3ue afirmamos cuando da por sentado (pag.

e Intereses, es decir, de algo mas que la mera
cosa natural».

!podria haber un grave mal en omitir las etapas intermedias, y en decir que el
Icoste de produccion determina el valor, puesto que si 4 es la causa de B, que
es la causa de D, luego A sera la causa de D. Pero, en realidad, no existe tal
iserie de relaciones de causalidad. En primer lugar, podrian hacerse objeciones
ala ambigiiedad de los términos coste de produccion y oferta,
que Jevons debiera haber evitado por medio de aquel aparato
técnico de expresiones semimatematicas, que estaba a su dis-
posicién, pero no a la de Ricardo. Una objecién mas grave
puede hacerse a su tercera afirmacion, puesto que el precio que los diversos
compradores en un mercado pagaran por una cosa esta determinado no soélo
por los grados finales de la utilidad que representa para ellos, sino por éstos
en unién de las cantidades de poder adquisitivo de que dispon-
gan cada uno de los mismos. El valor de cambio de una cosa es
Igual dentro del mercado, pero los grados finales de utilidad a
que corresponden no son iguales ni siquiera en dos casos dife-
rentes. Jevons se cree estar mas cerca de los fundamentos del
valor de cambio, cuando, al dar cuenta de las causas que lo
determinan, utiliza la frase grado final de utilidad, en lugar
del precio que los consumidores estan dispuestos a pagar, ex-
presion que en el presente tratado se condensa en el precio
de demanda marginal. Por ejemplo, cuando describe (segunda edicion, pag. 105)
d ajuste del cambio entre una asociacion comercial que posee sélo trigo y otra
que posee unicamente carne, hace que su diagrama represente una persona
ganando una utilidad medida a lo largo de una linea y perdiendo una utilidad
medida a lo largo de otra. Pero esto no es lo que ocurre en la realidad; una
isociacion comercial no es una persona, entrega cosas que representan un
poder adquisitivo igual para todos sus meimbros, pero utilidades muy diferen-
tes. Es cierto que Jevons no desconocia este hecho, y que su explicaciéon puede
hacerse compatible con los hechos de la vida real mediante una serie de inter-
pretaciones, en que se utilicen las expresiones precios de demanda y precio de
oferta, en lugar de utilidad y desutilidad; pero, una vez corregidas de ese modo,
pierden mucha de su fuerza agresiva contra las viejas doctrinas, y si ambas
hubieran de someterse a una interpretacion estrictamente literal, el modo de
hablar antiguo, aunque no es perfectamente exacto, pareceria estar mas cerca
de la verdad que el empleado por Jevons y algunos de sus discipulos.

Pero la mayor objecion que puede hacerse a su doctrina es la de que no
representa el precio de oferta, el precio de demanda y la cantidad producida
como determinandose mutuamente los unos a los otros (con
sujecion a ciertas condiciones), sino como determinados el
uno por el otro en serie. Es como si, cuando tres pelotas,
A B y C descansan una contra otra en una taza, en lugar
te decir que la posicion de las tres se determina mutua-
mente una a otra bajo la accién de la gravedad, dijéramos
que A determina a B 'y B determina a C. con ia misma razon, podria decirse
que C determina a By B a A. Y, en respuesta a Jevons, puede formarse una
cadena menos errénea que la suya, diciendo:

pl8Cje.
jons™ ©e

Jevons quiere
saPque”corn-
pensan entre Si
en el mercado
son utiles, sien-

A

utilidad.

Sustituye «na

tua dependen-
cio.

La utilidad determina la cantidad que ha de ser ofrecida... .
...la cantidad que ha de ser ofrecida determina el coste de produccion...
... el coste de produccion determina el .valor, .

porque determina el precio de oferta que se requiere para

que los productores sigan produciendo.

Volvamos, pues, a la doctrina de Ricardo, la cual, aunque nada sistematica
y sujeta a muchas objeciones, parece ser mas filoséfica en principio y mas
tproximada a los hechos reales de la vida. El dice, en la carta a Malthus ya
mencionada: «Mister Say no tiene una nocién correcta de lo que. es el valor
cuando sostiene que una mercancia es valiosa en proporcion a su utilidad.
Esto seria cierto inicamente si los compradores regulasen el valor de las mer-
cancias; entonces si podriamos esperar que todos estuviesen dispuestos a dar



cio por las cosas en proporcion a la estimacion en que las tuvieren; pero
el hecho parece ser que los compradores tienen muy poco que ver con la regu*
laclon del precio, la cual se efectia por la competencia de los vendedores, Yy,
aunque los compradores estuviesen dispuestos a pagar mas caro el hierro que
el oro, no podrian hacerlo, porque la oferta estaria regulada por el coste de

El tratamien- produccion... Usted dice que la demanda y la oferta regulan

simetria fundamental de las relaciones generales que guardan la oferta y la
demanda con el valor, utilizando formas matematicas que también estaban a
su alcance, las cuales coexisten con diferencias en los detalles de esas rela-

ciones. No debemos olvidar, verdaderamente, que, en la época
en que escribia, el aspecto de. la demanda en la teoria del
valor habia sido muy descuidado, y que presté6 un excelente
servicio ai llamar la atencién sobre el mismo y desarrollarlo.
Existen pocos pensadores que sean acreedores a nuestra gra-

..y menospre-
cio la extensa
simetria de la
oferta y la de-
manda.

to de Ricardo
de la utilidad es
correcto, aun-
que _inadecuado,
y tiene algo en
cuenta el ele-
mento ' tiempo.

el valor fsic); esto, creo yo, es no decir nada, por la razén que
he dado al principio de esta carta; es la oferta la que reguie
el valor y la oferta es en si misma controlada por el coste
relativo de produccion. El coste de producciéon en dinero sig*
nifiea el valor del trabajo, lo mismo que el de los beneficios.».
(Véanse las pags. 173-6 de la excelente edicion aet doctor Bo.

titud como Jevons, pero esto no debe inducirnos a aceptar
Jas criticas que formulé en contra de sus grandes predecesores (1).

Nos ha parecido justo recoger estas criticas de Jevons para refutarlas, por-
que, al menos en Inglaterra, han llamado la atencion. Pero también se han
formulado otras contra la teoria del valor de Ricardo. Entre

nart de esta correspondencia.) Y asimismo en la carta siguietv
te afirma: «Yo no discuto la influencia de la demanda sobre el precio del trigo
o de todas las demas cosas; pero la oferta le sigue de cerca y pronto asume
la facultad de regular el precio, y al regularlo es determinado por el coste de
producciéon.»

Estas cartas no se habian publicado atin cuando Jevons escribia su obra,

pero existen declaraciones muy semejantes en los Principios de Ricardo. Mili
también, al discutir el valor del dinero (libro III, cap. IX. § 3). habla de la
«ley de la oferta y la demanda, que es reconocida como aplicable a todas las
mercancias, y que en el caso del dinero, como en el de casi todas las demas
cosas, es regulada, pero no anulada, por la ley del coste de produccion, puesto
que éste no tendria efecto alguno sobre el valor si no pudiese tenerlo sobre la
oferta». Y, asimismo, al resumir su teoria del valor (libro IIl. cap. XVI. S 1),
dice: «De esto se deduce que la oferta y la demanda determinan las fluctuado«'
nes de los precios en todos los casos y los valores permanentes de todas lés
cosas cuya oferta esta determinada por cualquier agente que no sea la libre
competencia; pero que, bajo el régimen de libre competencia, las cosas son
ambladas una por otra y vendidas a precios que ofrecen la misma esperanza
:e ventajas para todos los productores, lo cual sélo puede tener lugar cuando
los cosas se cambian una por otra en razén a su coste de produccion.» Y, en
la pdgina siguiente, hablando de las mercancias que tienen un coste de pro*
duccion conjunto, dice: «Puesto que aqui falla el coste de produccion, debemol,
recurrir a una ley del valor anterior al coste de produccion y mas fundamental,,
la ley de la oferta y la demanda.» ,

Jevons (pag. 215), refiriéndose a este ultimo pasaje, habla de la «falacia
que supone la idea de Mili de que recurra a una ley anterior del valor,:la .

de la oferta y la demanda, siendo asi que al introducir el
mLa posicion

de Jevons es  pada la ley de la oferta y I

: > y la demanda. El coste de produc-
fged”eoslo qul/;ezzg,, ciéon es solo una circunstancia que determina la oferta yJ
rece... de ese modo Influye indirectamente sobre el valor». Esta '

critica parace encerrar una verdad importante, si bien ;d;-
modo de expresar la ultima parte estd sujeto a una objecién. Si hubiese sido
hecha en los tiempos de Mili, éste la habria aceptado probablemente y habril]
retirado la palabra anterior por no expresar realmente lo que quiso decir."*®
principio del coste de produccion y el de la utilidad final son. indudablemente,
partes componentes de la ley general de la oferta y la demanda; cada una do j
ellas puede compararse con una hoja de un par de tijeras. Cuando se tnantleni,
quieta una de ellas y se corta moviendo la otra, podemos decir, en aras déii j
brevedad, que se corta con la segunda; pero no debe hacerse esa afirmacion]
de un modo formal, ni defenderla deliberadamente (1).

Quiza al antagonismo entre Jevons y Ricardo y Mili, habria sido menor it;
¢l mismo no hubiese caido en el habito de hablar de relaciones entre la utilidad'
y el valor, siendo asi que éstas solamente existen entre el precio de demanda
y el valor, y si hubiera Insistido, como lo habria hecho Cournot, sobre -la,

(1) Véase libro V, cap. X { 7.

ellas mencionaremos las de mister Macleod, cuyas obras an-

veros criticos.*.

principio del coste de produccién no ha abandonado para >

terlores a 1870 se anticiparon en mucho, tanto en la forma como en la esencia,
a las recientes criticas formuladas en contra de las doctrinas clasicas del .valor
en relacion con el coste por los profesores Walras y Carlos Menger, que fueron
contemporaneos de Jevons, asi como los profesores von Biihm-Bawerk y Wle-
ser, que vivieron mas tarde.

El poco cuidado que demostré Ricardo con respecto al elemento tiempo ha
sido imitado por sus criticos, y se ha convertido de ese modo en una fuente
doble de error. En efecto, ellos tratan de refutar las doctri-
nas acerca de las tendencias ultimas, las causas de causas,
las causee causantes, de las relaciones entre el coste de la pro-
duccién y el valor, por medio de argumentos basados en las
causas de los cambios temporales y las fluctuaciones a corto
plazo. Sin duda, casi todo ,lo que dicen al expresar sus opi-
niones es cierto en el senildo que quieren indicar; algo de
ello es nuevo y mucho esti mejorado en la forma. Pero no
parece que hayan realizado progreso alguno para establecer
que han descubierto una nueva doctrina del valor en contradiccion de la an-
tigua, o que suponga la demolicion de ésta.

Hemos estudiado aqui ti primer capitulo de la obra de Ricardo, tan sélo en
relacion con las causas que regulan los valores de cambio relativos de las dife-
rentes cosas, porque su principal influencia sobre las Ideas subsiguientes se ha
ejercido en esa direcciéon. Pero, en principio, ese capitulo suscito una contro-
versia para determinar hasta qué punto el precio de la mano de obra propor-
ciona un buen modelo o médulo para medir el poder adquisitivo general del
dinero. En este aspecto, su interés es principalmente histérico; pero puede
mencionarse un Interesante articulo sobre el mismo publicado por el profesor
Hollander en el Quarterly Journal of Economics, 1904.

...han Imitado el
poco cuidado de
Ricardo en la
exposicion. res-
pecto al elemen-
to tiempo, vy han
allado  al” tras-
tornar su doc-
trina central.

publicado  por el autor, en
Theory, publicada por su hijo
. r de e¢ste que es Interesante {// se refiere _especial-
mente a dicho articulo (véase también, anteriormente, libro Vi, cap. I, f 8). Sos-
tiene que la teoria de su padre es cierta «hasta donde alcanzay», si bien «siguid la
costumbre de la escuela ricardlann, separando ciertas ideas y dando por sentado
ue sus lectores estaban familiarizados con, sus relaciones y que las comprendian».
uede aceptarse esta interpretacion del hijo en gracia a” los relevantes servicios
prestados por su padre a la ciencia econQmica; perdo a Theo e JEVONs, ade-
mas de su caracter constructivo, tenia_también su lado combativo, Una gran parte
de ella era un ataque contra lo que ¢l llama en el prologo «ese hombre” tan capa-
citado como equivocado, David Ricardo, que lanzd por una via equivocada al tren
ne la ciencia economicay. Sus criticas, a Ricardo consiguieron algunos triunfos diay
lécticos aparentemente injustos, suponiendo que la opinion de Kicardo era que el
valor estaba regulado por el coste de produccion, sin tener nada que ver con la de-
manda. Este concepto erréneo ocasiono gran dano en 1872, y parecia necesario de-
mostrar que_ la teoria del interés de Jevons, si se interpretara como ¢l Interpreté a
Ricardo, ¢s insostenible.

cademy, de e abril de 1827. La edicién de su

L 1&1) Véase un articulp sobre la Theory, de Jevons
a
en 1911, g,ontlene un Apéndice



