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PROLOGO A LA PRIMERA EDICION*

La obra cuyo primer tomo entrego al pdblico es la
continuacién de mi trabajo Contribucion a la critica de
la economia politica, publicado en 1859. La prolongada
pausa entre comienzo y continuacién se debié a una enfer-
medad que me ha aquejado durante afios e interrumpido
una y otra vez mi labor.

En el primer capitulo del presente tomo se resume el
contenido de ese escrito anterior.!!! Y ello, no sélo para
ofrecer una presentacién continua y completa. Se ha me-
jorado la exposicion. En la medida en que las circunstan-
cias lo permitieron, ampliamos el desarrollo de muchos
puntos que antes sélo se bosquejaban, mientras que, a la
inversa, aqui meramente se alude a aspectos desarrollados
alli con detenimiento. Se suprimen ahora por entero, natu-
ralmente, las secciones sobre la historia de la teoria del
valor y del dinero. Con todo, el lector del escrito preceden-
te encontrara, en las notas del capitulo primero, nuevas
fuentes para la historia de dicha teoria.

Los comienzos son siempre dificiles, y esto rige -para
todas las ciencias. La comprensién del primer capitulo, y
en especial de la parte dedicada al andlisis de la mercan-
cia, presentard por tanto la dificultad mayor. He dado el
cardcter mds popular posible a lo que se refiere méas con-
cretamente al andlisis de la sustancia y magnitud del valor.*

1 Se encontrard, mas adelante, un epilogo a la segunda edicién.*
2P Esto parecié tanto mds necesario, por cuanto la obra de
Ferdinand Lasalle contra Schulze-Delitzsch, hasta en la parte en que

* Nota suprimida en la 32 y 42 ediciones.
" Nota 1 en la 32 y 42 ediciones.



La forma de valor, cuya figura acabada es la forma de
dinero, es sumamente simple y desprovista de contenido.
No obstante, hace mds de dos mil afios que la inteligencia
humana procura en vano desentrafiar su secreto, mientras
que ha logrado hacerlo, cuando menos aproximadamente, en
el caso de formas mucho mas complejas y llenas de conte-
nido. ;Por qué? Porque es mas ficil estudiar el organismo
desarrollado que las células que lo componen. Cuando ana-
lizamos las formas econémicas, por otra parte, no podemos
servirnos del microscopio ni de reactivos quimicos. La fa-
cultad de abstraer debe hacer las veces del uno y los otros.

Para la sociedad burguesa la forma de mercancia,
adoptada por el producto del trabajo, o la forma de valor
de la mercancia, es la forma celular econémica. Al profano
le parece que analizarla no es mds que perderse en meras
minucias y sutilezas. Se trata, en efecto, de minucias y
sutilezas, pero de la misma manera que es a ellas a que
se consagra la anatomia microldgica.

Exceptuando el apartado referente a la forma de valor,
a esta obra no se la podré acusar de ser dificilmente com-
prensible. Confio, naturalmente, en que sus lectores serdn
personas descosas de aprender algo nuevo y, por tanto,
también de pensar por su propia cuenta. '

E] fisico observa los procesos naturales alli donde se
presentan en la forma mas nitida y menos oscurecidos por
influjos perturbadores, o bien, cuando es posible, efectiia
experimentos en condiciones que aseguren el transcurso
incontaminado del proceso. Lo que he de investigar en
esta obra es el modo de produccion capitalista y las rela-
ciones de produccion e intercambio a €l correspondientes.
La sede clasica de ese modo de produccion es, hasta hoy,
Inglaterra. Es éste el motivo por el cual, al desarrollar mi
teoria, me sirvo de ese pais como principal fuente de ejem-

su autor proclama brindar “la quintaesencia intelectual” de mis
concepciones sobre esos temas, contiene errores de importancia. En
passant [incidentalmente]. El que Lasalle haya tomado casi textual-
mente de mis escritos, y por cierto sin consignar las fuentes, todas
las tesis tedricas generales de sus trabajos econémicos —por ejem-
plo las relativas al carécter histérico del capital, a la conexién entre
las relaciones de produccién y el modo de produccién, etc., etc.,
valiéndose incluso de la terminologia creada por mi—, ha de deber-
se seguramente a razones de orden propagandistico. No me refiero,
naturalmente, a sus explicaciones de detalle y aplicaciones prac-
ticas, con las cuales nada tengo que ver.
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plos. Pero si el lector aleman se encogiera farisaicamente
de hombros ante la situacién de los trabajadores industria-
les o agricolas ingleses, o si se consolara con la idea opti-
mista de que en Alemania las cosas distan ain de haberse
deteriorado- tanto, me veria obligado a advertirle: De te
fabula narratur! [;A ti se refiere la historia!] (!

En si, y para si, no se trata aqui del mayor o menor
grado alcanzado, en su desarrollo, por los antagonismos
sociales que resultan de las leyes naturales de la produccién
capitalista. Se trata de estas leyes mismas, de esas tenden-
cias que operan y se imponen con férrea necesidad. El pais
industrialmente mas desarrollado no hace sino mostrar al
menos desarrollado la imagen de su propio futuro.

Pero dejemos esto a un lado. Donde la produccion
capitalista se ha aclimatado plenamente entre nosotros,
por ejemplo en las fabricas propiamente dichas, las condi-
ciones son mucho peores que en Inglaterra, pues falta el
contrapeso de las leyes fabriles. En todas las demés esfe-
ras nos atormenta, al igual que en los restantes paises occi-
dentales del continente europeo, no sélo el desarrollo de
la produccién capitalista, sino la falta de ese desarrollo.
Ademds de las miserias modernas, nos agobia toda una
serie de miserias heredadas, resultantes de que siguen vege-
tando modos de produccién vetustos, meras supervivencias,
con su cohorte de relaciones sociales y politicas anacroni-
cas. No sdlo padecemos a causa de los vivos, sino también
de los muertos. Le mort saisit le vif! [;El muerto atrapa
al vivo!] 12bis]

Comparada con la inglesa, la estadistica social de Ale-
mania y de los demds paises occidentales del continente
europeo es paupérrima. Aun asi, descorre el velo lo sufi-
ciente para que podamos vislumbrar detrds del mismo una
cabeza de Medusa. Nuestras propias condiciones nos llena-
rian de horror si nuestros gobiernos y parlamentos, como
en Inglaterra, designaran periédicamente comisiones inves-
tigadoras de la situacién econdmica; si a esas comisiones
se les confirieran los mismos plenos poderes de que gozan
en Inglaterra para investigar la verdad; si a tales efectos
se pudiera encontrar hombres tan competentes, imparciales
e inflexibles como los inspectores fabriles ingleses, como
sus autores de informes médicos acerca de la “Public
Health” (salud publica), sus funcionarios encargados de -
investigar la explotacién de las mujeres y los nifios y las
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condiciones de vivienda y de alimentacidn, etc. Perseo se
cubria con un yelmo de niebla para perseguir a los mons-
truos. ¥l Nosotros nos encasquetamos el yelmo de niebla,
cubriéndonos ojos y oidos para poder negar la existencia
de los monstruos.

No debemos engafiarnos. Asi como la guerra norte-
americana por la independencia, en el siglo Xvi, tocé a
rebato para la clase media europea, la guerra civil nor-
teamericana del siglo X1x hizo otro tanto con la clase obre-
ra europea. En Inglaterra el proceso de -trastocamiento es
tangible. Al alcanzar cierto nivel, habrd de repercutir en
el continente. Revestird alli formas mdas brutales o més
humanas, conforme al grado de desarrollo alcanzado por
la clase obrera misma. Prescindiendo de motivos més
elevados, pues, su propio y particularisimo interés exige
de las clases hoy dominantes la remocién de todos los
obstaculos legalmente fiscalizables que traban el desarrollo
de la clase obrera. Es por eso que en este tomo he asignado
un lugar tan relevante, entre otras cosas, a la historia, el
contenido y los resultados de la legislacién fabril inglesa.
Una nacién debe y puede aprender de las otras, Aunque
una sociedad haya descubierto lg ley natural que preside
su propio movimiento —y el objetivo Ultimo de esta obra
es, en definitiva, sacar a la luz la ley econdmica que rige el
movimiento de la sociedad moderna—, no puede saltearse
fases naturales de desarrollo ni abolirlas por decreto. Pero
puede abreviar y mitigar los dolores del parto.

Dos palabras para evitar posibles equivocos. No pinto
de color de rosa, por cierto, las figuras del capitalista y el
terrateniente. Pero aqui sélo se trata de personas en la
medida en que son la personificacion de categorias econd-
micas, portadores de determinadas relaciones e intereses
de clase. Mi punto de vista, con arreglo al cual concibo
como proceso de historia natural el desarrollo de la forma-
cién econdmico-social, menos que ninglin otro podria res-
ponsabilizar al individuo por relaciones de las cuales €l
sigue siendo socialmente una creatura por méds que subje-
tivamente pueda elevarse sobre las mismas.

En ¢l dominio de la economia politica, la investigacion
cientifica libre no solamente enfrenta al mismo enemigo
que en todos los demds campos. La naturaleza peculiar
de su objeto convoca a la lid contra ella a las mds vio-
lentas, mezquinas y aborrecibles pasiones del corazén hu-
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mano: las furias del interés privado. La Alta Iglesia de
Inglaterra, 1! por ejemplo, antes perdonard el ataque a trein-
ta y ocho de sus treinta y nueve articulos de fe que a un
treintainueveavo de sus ingresos. Hoy en dia el propio
ateismo es culpa levis [pecado venial] si se lo compara
con la critica a las relaciones de propiedad tradicionales.
No se puede desconocer, con todo, que en este aspecto
ha habido cierto progreso. Me remito, por ejemplo, al libro
azul ! publicado hace pocas semanas: Correspondence
with Her Majesty’s Missions Abroad, Regarding Industrial
Questions and Trade Unions. Los representantes de la
corona inglesa en el extranjero manifiestan aqui, sin cir-
cunloquios, que en Alemania, Francia, en una palabra,
en todos los estados civilizados del continente europeo,
la transformacién de las relaciones existentes entre el
capital y el trabajo es tan perceptible e inevitable como
en Inglaterra. Al mismo tiempo, allende el Océano Atldn-
tico, el sefior Wade, vicepresidente de los Estados Unidos
de Norteamérica, declaraba en mitines publicos: tras la
abolicién de la esclavitud, pasa al orden del dia la trans-
formacion de las relaciones del capital y las de la propiedad
de la tierra. Son signos de la época, que no se dejan
encubrir ni por mantos de pirpura ni con negras sotanas.
No anuncian que ya mafiana vayan a ocurrir milagros.
Revelan cémo hasta en las clases dominantes apunta el
presentimiento de que la sociedad actual no es un inalte-
rable cristal, sino un organismo sujeto a cambios y cons-
tantemente en proceso de transformacién.

El segundo tomo de esta obra versard en torno al
proceso de circulacion del capital (libro segundo) y a las
configuraciones del proceso en su conjunto (libro ter-
cero); el tercero y final (libro cuarto), a la historia de
la teoria. ®!

Bienvenidos todos los juicios fundados en una critica
cientifica. En cuanto a los prejuicios de la lamada opinion
piiblica, a la que nunca he hecho concesiones, serd mi
divisa, como siempre, la del gran florentino:

Segui il tuo corso, e lascia dir le genti!

[;Sigue tu camino y deja que la gente hable!] ™

KARL MARX
Londres, 25 de julio de 1867.



SECCION PRIMERA
MERCANCIA Y DINERO

CAPITULO 1
LA MERCANCIA

1. Los dos factores de la mercancia: valor de uso
y valor (sustancia del valor, magnitud del valor)

La riqueza de las sociedades en las que domina el modo
de produccion capitalista se presenta como un “enorme
cimulo de mercancias”,! y la mercancia individual como
la forma elemental de esa riqueza. Nuestra investigacion,
por consiguiente, se inicia con el anilisis de la mercancia.

La mercancia es, en primer lugar, un objeto exterior,
una cosa que merced a sus propiedades satisface necesi-
dades humanas del tipo que fueran. La naturaleza de esas
necesidades, el que se originen, por ejemplo, en el estd-
mago o en la fantasia, en nada modifica el problema.?
Tampoco se trata aqui de c6mo esa cosa satisface la
necesidad humana: de si lo hace directamente, como
medio de subsistencia, es decir, como objeto de disfrute,
o a través de un rodeo, como medio de produccion.

Toda cosa util, como el hierro, el papel, etc., ha de
considerarse desde un punto de vista doble: segin su

1 Karl Marx, Zur Kritik der politischen Okonomie, Berlin,
1859, p. 3.

2 “E] deseo implica necesidad; es el apetito del espiritu, y tan
natural como el hambre al cuerpo ... La mayor parte (de las cosas)
derivan su valor del hecho de satisfacer las necesidades del espi-
ritu.” (Nicholas Barbon, A Discourse on Coining the New Money
Lighter. In Answer to Mr. Locke’s Considerations . .., Londres,
1696, pp. 2, 3.)
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cualidad y con arreglo a su cantidad. Cada una de esas
cosas es un conjunto de muchas propiedades y puede, por
ende, ser Gtil en diversos aspectos. El descubrimiento de
esos diversos aspectos y, en consecuencia, de los multiples
modos de usar las cosas, constituye un hecho historico.*
Ocurre otro tanto con el hallazgo de medidas sociales para
indicar la cantidad de las cosas utiles. En parte, la diver-
sidad en las medidas de las mercancias se dobe a la dife-
rente naturaleza de los objetos que hay que medir, y en
parte a la convencién.

La utilidad de una cosa hace de ella un valor de uso.!
Pero esa utilidad no flota por los aires. Estd condicionada
por las propiedades del cuerpo de la mercancia, y 1o
existe al margen de ellas. El cuerpo mismo de la mer-
cancia, tal como el hierro, trigo, diamante, €tc., €S pucs
un valor de uso o un bien. Este carécter suyo no depende
de que la apropiacién de sus propiedades utiles cueste al
hombre mucho o poco trabajo. Al considerar los valores
de uso, se presupone siempre su cardcter determinado
cuantitativo, tal como docena de relojes, vard de henzo,
tonelada de hierro, etc. Los valores de uso de las mer-
cancias proporcionan la materia para una disciplina espe-
cial, la merceologia.’ El valor de uso se efectiviza unica-
mente en el uso o en el consumo. Los valores de uso
constituyen el contenido material de la riqueza, sea cual
fuere la forma social de ésta. En la forma de sociedad

éste [vertue), en
lor de uso); “en
la de la piedra
dad del iméan de
dio de ella, se

3 “Las cosas tienen una virtud intrinseca” (es
Barbon, el término especifico para designar el va
todas partes tienen la misma virtud, tal como
iman de atraer el hierro.” (Ibidem, p. 6.) La propie
atraer el hierro sélo se volvié itil cuando, por me
descubrib la polaridad magnética.

4 “El worth [valor] natural de cualquier cosa con siste en su
aptitud de satisfacer las necesidades o de servir a la comodidad de
la vida humana.” (John Locke, Some Considerations on the Con-
sequences of the Lowering of Interest, 1691, en Works, Londres,
1777, vol. u, p. 28.) En los escritores ingleses del siglo XvIl suels
encontrarse aun la palabra “worty” por valor de uso Yy value
por valor de cambio, lo cual se ajusta, en un todo, al genio de
una lengua que se inclina a expresar en vocablos gErmaricos la
cosa directa, y en latinos la refleja.

ctio iuris [ficcion ju-

% En la sociedad burguesa prevalece la fi : .
ridica] de que todo comprador de mercancias tiene un conoci-

miento enciclopédico acerca de las mismas.
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que hemos de examinar, son a la VveZ los portadores

materiales del valor de cambio.

En primer lugar, el valor de cam
relacion cuantitativa, proporcién en
valores de uso de una clase por valores de uso de otra
clase,® una relacién que se modifica constantemente segun
el tiempo y el lugar. El valor de cambio, pues, parece ser
algo contingente y puramente relativo, y un valor de cambio
inmanente, intrinseco a la mercancia (valeur inirinseque )"
pues, seria una contradictio in adiecto [contradiccion ’entre
un término y su atributo]. Examinemos la cosa mas de

cerca.

Una mercancia individual, por'e
trigo, se intercambia por otros artic |
nes mds diversas. No obstante su valor de cambio se man-
tiene inalterado, ya sea que se exprese €n X betin, y seda,
z oro, etc. Debe, por tanto, poseer un cpntenldo diferen-
ciable de estos diversos modos de expresion.® ‘

Tomemos otras dos mercancias, por e]empl'o e} trigo
y el hierro. Sea cual fuere su relacién de cambio, ésta se
podré representar siempre por una €cuacion en la que
determinada cantidad de trigo se equipara a una cantidad
cualquiera de hierro, por ejemplo: 1 quarter de trigo =a

6 “E] valor consiste en la relacion de intercambio que media
entre tal cosa y cual otra, entre ta] medida de un producto y cual
medida de otro.” (Le Trosne, De lintérét social, en Physiocrates,

ed. por Daire, Paris, 1846, p. 889) o, .
7 “Ninguna cosa puede tener un valor intrinseco (N. Barbon,

op. cit., p. 6), 0, como dice Butler:

“El valor de una cOsa, ) o

es exactamente tanto como lo que habrd de rendir.” [?7]
S —

" Medida de capacidad equivalente a 290,79 litrc;s. .
» El texto de este parrafo es como sigue en 12 33 y 42 edicio-

nes: “Determinada mercancia, por ejemplo un quarter de trigo, se
cambia por x betiin o por ¥ seda o por Z oro, etc., en suma, por
otras mercancias, en las proporciones mds diversas. El trigo, pues,
tiene miltiples valores de cambio, en vez de uno solo. Pero como x

betin, y del mismo modo y seda o z 0r0, etc., s el valor de cam-
nte x betin, y seda, z oro,

bio de un quarter de trigo, forzosament etu Z
etcétera, tienen que ser valores de cambio sqstltulbles entre si o de
igual magnitud. De donde se¢ desprende, primero, que los valores
de cambio vigentes de la misma mercancia expresan un algo que

1 valor de cambio linicamente puede

es igual. Pero, segundo, que ¢ - de
ser el modo de expresion, o «forma de manifestarses, un con-

tenido diferenciable de €1

bio se presenta como
que se intercambian

jemplo un quarter? de
ulos en las proporcio-
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quintales de hierro. ;Qué denota esta ecuacion? Que existe
algo comin, de la misma magnitud, en dos cosas distintas,
tanto en 1 quarter de trigo como en a quintales de hierro.
Ambas, por consiguiente, son iguales a una tercera, que
en si y para si no es ni la una ni la otra. Cada una de ellas,
pues, en tanto es valor de cambio, tiene que ser reducible
a esa tercera.

Un sencillo ejemplo geométrico nos ilustrard el punto.
Para determinar y comparar la superficie de todos los
poligonos se los descompone en tridngulos. Se reduce el
tridngulo, a su vez, a una expresién totalmente distinta
de su figura visible: el semiproducto de la base por la
altura. De igual suerte, es preciso reducir los valores de
cambio de las mercancias a algo que les sea comiin, con
respecto a lo cual representen un mas O un menos.

Ese algo comin no puede ser una propiedad natural
—geométrica, fisica, quimica o de otra indole— de las
mercancias. Sus propiedades corpdreas entran en consl-
deracién, unica y exclusivamente, en la medida en que ellas
hacen dtiles a las mercancias, en que las hacen ser, pues,
valores de uso. Pero, por otra parte, salta a la vista que
es precisamente la abstraccion de sus valores de uso lo
que caracteriza la relacién de intercambio entre las mer-
cancias. Dentro de tal relacion, un valor de uso vale exacta-
mente lo mismo que cualquier otro, siempre que e§té
presente en la proporcién que corresponda. O, como dice
el viejo Barbon: “Una clase de mercancias es tan buena
como otra, si su valor de cambio es igual. No existe dife-
rencia o distincién entre cosas de igual valor de cambio”.®
En cuanto valores de uso, las mercancias son, ante todo,
diferentes en cuanto a la cualidad; como valores de cambio
s6lo pueden diferir por su cantidad, y no contienen, por
consiguiente, ni un solo dtomo de valor de uso.

Ahora bien, si ponemos a un lado el valor de uso del
cuerpo de las mercancias, Gnicamente les restard una pro-
piedad: la de ser productos del trabajo. No obstante, tam-

8 “One sort of wares are as good as another, if the value be
equal., There is no difference or distinction il:l thil}gs of equal
value . . . One hundred pounds worth of lead or iron, is of as great
a value as one hundred pounds worth of silver and gold.” {Cien
libras esterlinas de cuero o de hierro tienen un valor de cambio
exactamente igual al de cien libras esterlinas de plata y oro.] (N.
Barbon, op. cit., pp.- 53 y 7.)
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bién el producto del trabajo se nos ha transformado entre
las manos. Si hacemos abstraccién de su valor de uso, abs-
traemos también los componentes y formas corpéreas que
hacen de €l un valor de uso. Ese producto ya no es una
mesa o casa 0 hilo o cualquier otra cosa atil. Todas sus
propiedades sensibles se han esfumado. Ya tampoco es
producto del trabajo del ebanista o del albaiiil o del hilan-
dero o de cualquier otro trabajo productivo determinado.
Con el carjcter itil de los productos del trabajo se desva-
nece el carécter atil de los trabajos representados en ellos
y, por ende, se desvanecen también las diversas formas
concretas de esos trabajos; éstos dejan de distinguirse,
reduciéndose en su totalidad a trabajo humano indiferen-
ciado, a trabajo abstractamente humano.

Examinemos ahora el residuo de los productos del
trabajo. Nada ha quedado de ellos salvo una misma objeti-
vidad espectral, una mera gelatina de trabajo humano
indiferenciado, esto es, de gasto de fuerza de trabajo
humana sin consideracion a la forma en que se gastd la
misma. Esas cosas tan s6lo nos hacen presente que en su
produccion se empled fuerza humana de trabajo, se acu-
mulé trabajo humano. En cuanto cristalizaciones de esa
sustancia social comun a ellas, son valores.?

En la relacion misma de intercambio entre las mercan-
cias, su valor de cambio se nos puso de manifiesto como
algo por entero independiente de sus valores de uso. Si
luego se hace efectivamente abstraccién del valor de uso que
tienen los productos del trabajo, se obtiene su valor, tal
como acaba de determinarse. Ese algo comun que se mani-
fiesta en la relacién de intercambio o en ¢l valor de cambio
de las mercancias es, pues, su valor. El desenvolvimiento
de la investigacion volverd a conducirnos al valor de
cambio como modo de expresion o forma de manifes-
tacién necesaria del valor,b al que por de pronto, sin
embargo, se ha de considerar independientemente de
esa forma,

Un valor de uso o un bien, por ende, sdlo tiene valor
porque en €l estd objetivado o materializado trabajo abs-
tractamente humano. ;Cémo medir, entonces, la magnitud

* En la 32 y 42 ediciones se agrega: “valores mercantiles”.
v 32 y 42 ediciones: “valor mercantil”.

47



de su valor? Por la cantidad de “sustancia generadora de
valor” —por la cantidad de trabajo— contenida en ese
valor de uso. La cantidad de trabajo misma se mide por
su duracién, y el tiempo de trabajo, a su vez, reconoce
su patron de medida en determinadas fracciones tempo-
rales, tales como hora, dia, etcétera.

Podria parecer que si el valor de una mercancia se
determina por la cantidad de trabajo gastada en su pro-
duccién, cuanto mdas perezoso o torpe fuera un hombre
tanto mas valiosa serfa su mercancia, porque aquél necesi-
tarfa tanto més tiempo para fabricarla. Sin embargo, el
trabajo que genera la sustancia de los valores es trabajo
humano indiferenciado, gasto de la misma fuerza humana
de trabajo. El conjunto de la fuerza de trabajo de la
sociedad, representado en los valores del mundo de las
mercancias, hace las veces aqui de una y la misma fuerza
humana de trabajo, por més que se componga de innume-
rables fuerzas de trabajo individuales. Cada una de esas
fuerzas de trabajo individuales es la misma fuerza de tra-
bajo humana que las demds, en cuanto posee el caricter
de fuerza de trabajo social media y opera como tal fuerza
de trabajo social media, es decir, en cuanto, en la produc-
cién de una mercancia, sblo utiliza el tiempo de trabajo
promedialmente necesario, o tiempo de trabajo socialmente
necesario. El tiempo de trabajo socialmente necesario es
el requerido para producir un valor de uso cualquiera, en
las condiciones normales de produccién vigentes en una
sociedad y con el grado social medio de destreza e inten-
sidad de trabajo. Tras la adopcién en Inglaterra del telar de
vapor, por ejemplo, basté mas o menos la mitad de trabajo
que antes para convertir en tela determinada cantidad de
hilo. Para efectuar esa conversion, el tejedor manual inglés
necesitaba emplear ahora exactamente el mismo tiempo
de trabajo que antes, pero el producto de su hora indivi-
dual de trabajo representaba Unicamente media hora de
trabajo social, y su valor disminuyd, por consiguiente, a la
mitad del que antes tenia.

Es sélo la cantidad de trabajo socialmente necesario,
pues, o el tiempo de trabajo socialmente necesario para
la produccién de un valor de uso, lo que determina su
magnitud de valor.® Cada mercancia es considerada aqui,

9 Nota a la 22 edicién. — “The value of them (the necessaries
of life) when they are exchanged the one for another, is regulated
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en general, como ejemplar medio de su clase.”® Por tanto,
las mercancias que contienen cantidades iguales de trabajo,
0 que se pueden producir en el mismo tiempo de trabajo,
tienen la misma magnitud de valor. El valor de una mer-
cancia es al valor de cualquier otra, como el tiempo de
trabajo necesario para la produccién de la una es al tiempo
de trabajo necesario para la produccién de la otra. “En
cuanto valores, todas las mercancias son, (inicamente, deter-
minada medida de tiempo de trabajo solidificado.” *

La magnitud de valor de una mercancia se mantendria
constante, por consiguiente, si también fuera constante el
tiempo de trabajo requerido para su produccion. Pero éste
varia con todo cambio en la fuerza productiva del trabajo.
La fuerza productiva del trabajo estd determinada por
miiltiples circunstancias, entre otras por el nivel medio de
destreza del obrero, el estadio de desarrollo en que se
hallan la ciencia y sus aplicaciones tecnoldgicas, la coordi-
nacién social del proceso de produccion, la escala y la
eficacia de los medios de produccién, las condiciones natu-
rales. LL.a misma cantidad de trabajo, por ejemplo, produce
8 bushels® de trigo en un buen afio, 4 en un mal afo. La
misma calidad de trabajo produce més metal en las minas
ricas que en las pobres, etc. Los diamantes rara vez afloran
en la corteza terrestre, y de ahi que el hallarlos insuma,
término medio, mucho tiempo de trabajo. Por consiguiente,
en poco volumen representan mucho trabajo. Jacob pone
en duda que el oro haya saldado nunca su valor integro. 2%
Aun mis cierto es esto en el caso de los diamantes. Segin
Eschwege, 12°] el total de lo extraido durante ochenta afios

by the quantity of labour necessarily required, and commonly
taken in producing them.” “El valor de los objetos para el uso,
cuando se los intercambia, se regula por la cantidad de trabajo
requerida de manera necesaria y empleada por lo comin para
producirlos.” (Some Thoughts on the Interest of Money in Gene-
ral, and Particularly in the Public Funds ..., Londres, pp. 36, 37.)
Este notable escrito anénimo del pasado siglo carece de fecha. De
su contenido se infiere, sin embargo, que se publicé en el reinado
de Jorge II, hacia 1739 6 1740.

19 “Todos los productos de un mismo género no forman, en
realidad, mds que una masa, cuyo precio se determina de manera
general y haciendo caso omiso de las circunstancias particulares.”
(Le Trosne, op. cit., p. 893)

11 K. Marx, Zur Kritik ..., p. 6.

* 291 litros, aproximadamente.
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de los yacimientos diamantiferos brasilefios todavia no
habia alcanzado, en 1823, a igualar el precio del producto
medio obtenido durante 18 meses en las plantaciones bra-
silefias de cafia o de café, aun cuando representaba mucho
mas trabajo y por consiguiente mdas valor. Disponiendo
de minas mas productivas, la misma cantidad de trabajo
se Tepresentaria en mas diamantes, y el valor de los mis-
mos disminuiria. Y si con poco trabajo se lograra trans-
formar carbdn en diamantes, éstos podrian llegar a valer
menos que ladrillos. En términos generales: cuanto mayor
sea la fuerza productiva del trabajo, tanto menor sera el
tiempo de trabajo requerido para la produccién de un
articulo, tanto menor la masa de trabajo cristalizada en él,
tanto menor su valor. A la inversa, cuanto menor sea la
fuerza productiva del trabajo, tanto mayor serd el tiempo
de trabajo necesario para la produccion de un articulo,
tanto mayor su valor. Por ende, la magnitud de valor de
una mercancia varia en razén directa a la cantidad de
trabajo efectivizado en ella e inversa a la fuerza productiva
de ese trabajo.

Una cosa puede ser valor de uso y no ser valor. Es
éste el caso cuando su utilidad para el hombre no ha sido
mediada por el trabajo. Ocurre ello con el aire, la tierra
virgen, las praderas y bosques naturales, etc. Una cosa
puede ser dtil, v ademas producto del trabajo humano, y
no ser mercancia. Quien, con su producto, satisface su
propia necesidad, indudablemente crea un valor de uso,
pero no una mercancia. Para producir una mercancia, no
sélo debe producir valor de uso, sino valores de uso para
otros, valores de uso sociales. {F.E.—Y no sblo, en
rigor, para otros. El campesino medieval producia para
el sefior feudal el trigo del tributo, y para el cura el del
diezmo. Pero ni el trigo del tributo ni el del diezmo se
convertian en mercancias por el hecho de ser producidos
para otros. Para transformarse en mercancia, ¢l producto
ha de transferirse a través del intercambio a quien se sirve
de él como valor de uso.} b Por dltimo, ninguna cosa

t1bis {F, E.— Nota a la 42 edicién. — He insertado el texto
entre paréntesis® porque su omisién motiva el frecuentisimo error
de creer que, para Marx, es mercancia todo producto consumido
por quien no sea su productor.}

* Entre llaves en la presente edicién.

50

puede ser valor si no es un objeto para el uso. Si es initil,
también sera indtil el trabajo contenido en ella; no se con-
tard como trabajo y no constituird valor alguno.

2. Dualidad del trabajo representado en las mercancias

En un comienzo, la mercancia se nos puso de mani-
fiesto como algo bifacético, como valor de uso y valor de
cambio. Vimos a continuacién que el trabajo, al estar expre-
sado en el valor, no posefa ya los mismos rasgos caracte-
risticos que lo distinguian como generador de valores de
uso. He sido el primero en exponer criticamente esa natu-
raleza bifacética del trabajo contenido en la mercancia.'?
Como este punto es ¢l eje en torno al cual gira la com-
prensidn de la economia politica, hemos de dilucidarlo
aqui con mas detenimiento.

Tomemos dos mercancias, por c¢jemplo una chaqueta
y 10 varas de lienzo. La primera vale ¢l doble que la
segunda, de modo que si 10 varas de lienzo =V, la cha-
queta=—2V.

La chaqueta es un valor de uso que satisface una
necesidad especifica. Para producirla, se requiere deter-
minado tipo de actividad productiva. Esta se halla deter-
minada por su finalidad, modo de operar, objeto, medio y
resultado. Llamamos, sucintamente, trabajo util al trabajo
cuya utilidad se representa asi en el valor de uso de su
producto, o en que su producto sea un valor de uso. Desde
este punto de vista, el trabajo siempre se considera con
relacién a su efecto util.

Asi como la chaqueta y el lienzo son valores de uso
cualitativamente diferentes, son cualitativamente diferentes
los trabajos por medio de los cuales llegan a existir: el del
sastre y ¢l del tejedor. Si aquellas cosas no fueran valores
de uso cualitativamente diferentes, y por tanto productos
de trabajos utiles cualitativamente diferentes, en modo al-
guno podrian contraponerse como mercancias. No se cam-
bia una chaqueta por una chaqueta, un valor de uso por
el mismo valor de uso.

12 K, Marx, op. cit., pp. 12, 13 y ss.
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A través del cimulo de los diversos valores de uso o
cuerpos de las mercancias se pone de manifiesto un con-
junto de trabajos utiles igualmente disimiles, diferenciados
por su tipo, género, familia, especie, variedad: una divi-
sion social del trabajo. Esta constituye una condicién para
la existencia misma de la produccién de mercancias, si
bien la produccién de mercancias no es, a la inversa,
condicién para la existencia misma de la divisién social
del trabajo. En la comunidad paleoindica el trabajo estd
dividido socialmente, sin que por ello sus productos se
transformen en mercancias. O bien, para poner un ejemplo
més cercano: en todas las fabricas el trabajo estd dividido
sistemdticamente, pero esa division no se halla mediada
por €l hecho de que los obreros intercambien sus productos
individuales. S6lo los productos de trabajos privados aut6-
nomos, reciprocamente independientes, se enfrentan entre
si como mercancias.

Se ha visto, pues, que el valor de uso de toda mercancia
encierra determinada actividad productiva —o trabajo
itil— orientada a un fin. Los valores de uso no pueden
enfrentarse como mercancias si no encierran en si trabajos
utiles cualitativamente diferentes. En una sociedad cuyos
productos adoptan en general la forma de mercancia, esto
es, en una sociedad de productores de mercancias, esa
diferencia cualitativa entre los trabajos utiles —Jos cuales
se ejercen independientemente unos de otros, como ocupa-
ciones privadas de productores auténomos— se desenvuel-
ve hasta constituir un sistema multimembre, una divisién
social del trabajo.

A la chaqueta, por lo demds, tanto le da que quien
la vista sea el sastre o su cliente. En ambos casos oficia de
valor de uso. La relacién entre la chaqueta y el trabajo
que la produce tampoco se modifica, en si y para si, por
el hecho de que la ocupacidn sastreril se vuelva profesion
especial, miembro auténomo de la divisibn social del
trabajo. El hombre hizo su vestimenta durante milenios,
alli donde lo forzaba a ello 1a necesidad de vestirse, antes
de que nadie llegara a convertirse en sastre. Pero la
existencia de la chaqueta, del lienzo, de todo elemento de
riqueza material que no sea producto espontdneo de la
naturaleza, necesariamente estard mediada siempre por
una actividad productiva especial, orientada a un fin, la
cual asimila a necesidades particulares del hombre mate-
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riales naturales particulares. Como creador de valores de
uso, como trabajo itil, pues, el trabajo es, independien-
temente de todas las formaciones sociales, condicién de la
existencia humana, necesidad natural y eterna de mediar
el metabolismo que se da entre el hombre y la naturaleza,
y, por consiguiente, de mediar la vida humana.

Los valores de uso —chaqueta, lienzo, etc., en suma,
los cuerpos de las mercancias— son combinaciones de dos
elementos: material natural y trabajo. Si se hace abstrac-
cién, en su totalidad, de los diversos trabajos ttiles incor-
porados a la chaqueta, al lienzo, etc., quedara siempre un
sustrato material, cuya existencia se debe a la naturaleza
y no al concurso humano. En su produccién, el hombre
solo puede proceder como la naturaleza misma, vale decir,
cambiando, simplemente, la forma de los materiales.’® Y
es mds: incluso en ese trabajo de transformacién se ve
constantemente apoyado por fuerzas naturales. El trabajo,
por tanto, no es la fuente tinica de los valores de uso que
produce, de la riqueza material. El trabajo es el padre
de ésta, como dice William Petty, y la tierra, su madre. *%

De la mercancia en cuanto objeto para el uso pasemos
ahora al valor de la mercancia.

Supusimos que la chaqueta valia el doble que el lienzo.
Pero ésta no es mas que una diferencia cuantitativa, y
por el momento no nos interesa. Recordemos, pues, que
si una chaqueta vale el doble que 10 varas de lienzo, la
magnitud de valor de 20 varas de lienzo serd igual a la de
una chaqueta. En su calidad de valores, la chaqueta y el
lienzo son cosas de igual sustancia, expresiones objetivas
del mismo tipo de trabajo. Pero el trabajo del sastre y el

13 “Todos los fendmenos del universo, los haya producido la
mano del hombre o las leyes universales de la fisica, no dan idea
de una creacién real, sino Unicamente de una modificacion de la
materia. Juntar y separar son los (nicos elementos que encuentra el
ingenio humano cuando analiza la idea de la reproduccibén, y
tanto estamos ante una reproducciéon de valor” (valor de uso,
aunque aqui el propio Verri, en su polémica contra los fisidcratas,
no sepa a ciencia cierta de qué valor esti hablando) “y de riqueza
si la tierra, el aire y el agua de los campos se transforman en
cereales, como si, mediante la mano del hombre, la pegajosa secre-
cibn de un insecto se transmuta en terciopelo o bien algunos
tlrocitos de metal se organizan para formar un reloj de repeticién.”
(Pietro Verri, Meditazioni sulla economia politica ——la edicién prin-
cipe es de 1771—, col. “Scrittori classici italiani di economia poli-
tica”, dir. por Custodi, parte moderna, t. xv, pp. 21, 22.)
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del tejedor difieren cualitativamente. Existen condiciones
sociales, no obstante, en que el mismo hombre trabaja
alternativamente de sastre y de tejedor: en ellas estos dos
modos diferentes de trabajo, pues, no son més que modi-
ficaciones del trabajo que efectiia el mismo individuo; no
han llegado a ser funciones especiales, fijas, de individuos
diferentes, del mismo modo, exactamente, que la chaqueta
que nuestro sastre confecciona hoy y los pantalones que
hard maifiana sélo suponen variedades del mismo trabajo
individual. Una simple mirada nos revela, ademds, que en
nuestra sociedad capitalista, y con arreglo a la orientacion
variable que muestra la demanda de trabajo, una porcion
dada de trabajo humano se ofrece alternativamente en
forma de trabajo de sastreria o como trabajo textil. Este
cambio de forma del trabajo posiblemente no se efectiie
sin que se produzcan fricciones, pero se opera necesaria-
mente, Si se prescinde del caracter determinado de la activi-
dad productiva y por tanto del caracter Gtil del trabajo, lo
que subsiste de éste es el ser un gasto de fuerza de tra-
bajo humana. Aunque actividades productivas cualitativa-
mente diferentes, el trabajo del sastre y el del tejedor con
ambos gasto productivo del cerebro, miusculo, nervio,
mano, etc., Aumanos, y en este sentido uno y otro son tra-
bajo humano. Son nada mds que dos formas distintas de
gastar la fuerza humana de trabajo. Es preciso, por cierto,
que la fuerza de trabajo humana, para que se la gaste
de esta o aquella forma, haya alcanzado un mayor o me-
nor desarrollo. Pero el valor de la mercancia representa
trabajo humano puro y simple, gasto de trabajo humano
en general. Asi como en la sociedad burguesa un general
o un banquero desempefian un papel preeminente, y el
hombre sin més ni mas un papel muy deslucido,** otro
tanto ocurre aqui con el trabajo humano. Este es gasto de
la fuerza de trabajo simple que, término medio, todo
hombre comin, sin necesidad de un desarrollo especial,
posee en su organismo corporal. El caricter del trabajo
medio simple varia, por cierto, seglin los diversos paises y
épocas culturales, pero estd dado para una sociedad deter-
minada. Se considera que el trabajo mas complejo es igual
sélo a trabajo simple potenciado 0 mis bien multiplicado,

14 Cfr. Hegel, Philosophie des Rechts, Berlin, 1840, § 190,
pagina 250.
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de suerte que una pequefia cantidad de trabajo complejo
equivale a una cantidad mayor de trabajo simple. La expe-
riencia muestra que constantemente se opera esa reduccion.
Por mas que una mercancia sea el producto del trabajo més
complejo su valor la equipara al producto del trabajo sim-
ple y, por consiguiente, no representa mas que determinada
cantidad de trabajo simple.’® Las diversas proporciones en
que los distintos tipos de trabajo son reducidos al trabajo
simple como a su unidad de medida, se establecen a través
de un proceso social que se desenvuelve a espaldas de los
productores, y que por eso a éstos les parece resultado de
la tradicién. Para simplificar, en lo sucesivo considerare-
mos directamente toda clase de fuerza de trabajo como
fuerza de trabajo simple, no ahorrdndonos con ello més
que la molestia de la reduccion.

Por consiguiente, asi como en los valores chaqueta y
lienzo se hace abstraccién de la diferencia entre sus valores
de uso, otro tanto ocurre, en el caso de los trabajos que
estdn representados en esos valores, con la diferencia entre
las formas itiles de esos trabajos: el del sastre y el del
tejedor. Asi como los valores de uso chaqueta y lienzo son
combinaciones de actividades productivas orientadas a un
fin que se efectiian con paiio e hilado, y en cambio los va-
lores chaqueta y lienzo sélo son mera gelatina homogénea
de trabajo, también los trabajos contenidos en dichos valo-
res no tienen validez por su relacién productiva con el
pafio y el hilado sino s6lo como gastos de fuerza humana de
trabajo. El trabajo sastreril y el textil son elementos cons-
titutivos de los valores de uso chaqueta y lienzo merced
precisamente a sus cualidades diferentes; son sustancia del
valor chaqueta y del valor lienzo s6lo en tanto se hace
abstraccion de su cualidad especifica, en tanto ambos
poseen la misma cualidad, la de trabajo humano.

La chaqueta y el lienzo, empero, no son sélo valores
en general, sino valores de una magnitud determinada, y
con arreglo a nuestra hipdtesis la chaqueta valia el doble
que 10 varas de lienzo. ;A qué se debe tal disparidad

15 Ha de advertir el lector que aqui no se trata del salario o
valor que percibe el obrero por una jornada laboral, sino del
valor de la mercancia en que su jornada laboral se objetiva. En
fa presente fase de nuestra exposicidén, la categoria del salario atn
no existe, en modo alguno.

55



entre sus magnitudes de valor? Al hecho de que el lienzo
sOlo contiene la mitad de trabajo que la chaqueta, de tal
manera que para la produccién de la dltima serd nece-
sario gastar fuerza de trabajo durante el doble de tiempo
que para la produccién del primero.

Por ello, si en lo que se refiere al valor de uso el
trabajo contenido en la mercancia s6lo cuenta cualitativa-
mente, en lo que tiene que ver con la magnitud de valor,
cuenta s6lo cuantitativamente, una vez que ese trabajo se
halla reducido a la condicién de trabajo humano sin mas
cualidad que ésa. Alli, se trataba del ¢cémo y del qué del
trabajo; aqui del cudnto, de su duracién. Como la magni-
tud de valor de una mercancia s6lo representa la cantidad
del trabajo en ella contenida, las mercancias, en cierta
proporcién, serdn siempre, necesariamente, valores iguales.

Si se mantiene inalterada la fuerza productiva de todos
los trabajos ftiles requeridos para la produccién, digamos,
de una chaqueta, la magnitud de valor de las chaquetas
aumentara en razdn de su cantidad. Si una chaqueta repre-
senta x dias de trabajo, 2 chaquetas representaran 2 x, etc.
Pero supongamos que ¢l trabajo necesario para la produc-
cién de una chaqueta se duplica, o bien que disminuye a
la mitad. En el primero de los casos una chaqueta valdra
tanto como antes dos; en el segundo, dos de esas prendas
s6lo valdran lo que antes una, por mas que en ambos casos
la chaqueta preste los mismos servicios que antes y el
trabajo atil contenido en ella sea también ejecutado como
siempre. Pero se ha alterado la cantidad de trabajo em-
pleada para producirlo.

En si y para si, una cantidad mayor de valor de uso
constituirA una riqueza material mayor; dos chaquetas,
mas riqueza que una. Con dos chaquetas puede vestirse
a dos hombres, mientras que con una sélo a uno, etc. No
obstante, a la masa creciente de la riqueza material puede
corresponder una reduccién simultdnca de su magnitud
de valor. Este movimiento antitético deriva del cardcter
bifacético del trabajo. La fuerza productiva, naturalmente,
es siempre fuerza productiva de trabajo dtil, concre-
to, y de hecho sélo determina, en un espacio dado .de
tiempo, ¢l grado de eficacia de una actividad prodqctlva
orientada a un fin. Por consiguiente, es en razdn directa
al aumento o reduccién de su fuerza productiva que el
trabajo til deviene fuente productiva més abundante o
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exigua. Por el contrario, en si y para si, un cambio en la
fuerza productiva del trabajo en nada afecta el trabajo
representado en el valor. Como la fuerza productiva del
trabajo es algo que corresponde a la forma dtil adoptada
concretamente por el trabajo, es natural que, no bien hace-
mos abstraccion de dicha forma iitil concreta, aquélla ya
no pueda ejercer influjo alguno sobre el trabajo. El mismo
trabajo, pues, por mas que cambie la fuerza productiva,
rinde siempre la misma magnitud de valor en los mismos
espacios de tiempo. Pero en el mismo espacio de tiempo
suministra valores de uso en diferentes cantidades: mas,
cuando aumenta la fuerza productiva, y menos cuando
disminuye. Es asi como ¢l mismo cambio que tiene lugar
en la fuerza productiva y por obra del cual el trabajo se
vuelve mas fecundo, haciendo que aumente, por ende, la
masa de los valores de uso proporcionados por éste, reduce
la magnitud de valor de esa masa total acrecentada, siempre
que abrevie la suma del tiempo de trabajo necesario para
la produccién de dicha masa. Y viceversa.

Todo trabajo es, por un lado, gasto de fuerza humana
de trabajo en un sentido fisioldgico, y es en esta condi-
cion de trabajo humano igual, o de trabajo abstractamente
humano, como constituye el valor de la mercancia. Todo
trabajo, por otra parte, es gasto de fuerza humana de tra-
bajo en una forma particular y orientada a un fin, y en esta
condicidn de trabajo 1til concreto produce valores de uso.'®

"6 Nota a la 2? edicidon. — Para demostrar “que sélo el traba-
jo [...] es la medida definitiva y real con arreglo a la cual en
todos los tiempos puede estimarse y compararse el valor de todas
las mercancias”, dice Adam Smith; “Cantidades iguales de trabajo
en todo tiempo y lugar han de tener el mismo valor para el traba-
jador. En su estado normal de salud, fuerza y dinamismo, y con
el grado medio de destreza que posea, el trabajador debe siempre
renunciar a la misma porcién de su descanso, libertad y felicidad”.
(Wealth of Nations, lib. 1, cap. v [ed. por E. G. Wakefield, Londres,
1836, vol. 1, pp. 104-105]) De una parte, Adam Smith confunde
aqui (no en todos los casos) la determinacién del valor por la
cantidad de trabajo gastada en la produccién de la mercancia, con
la determinacién de los valores mercantiles por el valor del trabajo,
y por eso procura demostrar que cantidades iguales de trabajo
tienen siempre el mismo valor. De otra parte, entrevé que el tra-
bajo, en la medida en que se representa en el valor de las mer-
cancias, solo cuenta como gasto de fuerza de trabajo, pero sélo
concibe ese gasto como sacrificio del descanso, la libertad y la
felicidad, no como actividad normal de la vida. Sin duda, tiene
en vista aqui al asalariado moderno. Mucho méis certero es el
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3. La forma de valor o el valor de cambio

Las mercancias vienen al mundo revistiendo la forma
de valores de uso o cuerpos de mercancias: hierro, lienzo,
trigo, etc. Es ésta su prosaica forma natural. Sin embargo,
s6lo son mercancias debido a su dualidad, a que son obje-
tos de uso y, simultineamente, portadoras de valor. Sélo
se presentan como mercancias, por ende, o s6lo poseen la
forma de mercancias, en la medida en que tienen una for-
ma doble: la forma natural y la forma de valor.

La objetividad de las mercancias en cuanto valores
se diferencia de mistress Quickly en que no se sabe por
dénde agarrarla. #! En contradiccién directa con la obje-
tividad sensorialmente grosera del cuerpo de las mercan-
cias, ni un solo a4tomo de sustancia natural forma parte
de su objetividad en cuanto valores. De ahi que por mas
que se dé vuelta y se manipule una mercancia cual.qulera,
resultard inasequible en cuanto cosa que es valor. Si recor-
damos, empero, que las mercancias sélo poseen obj§3t1v1-
dad como valores en la medida en que son expresiones
de la misma unidad social, del trabajo humano; que su
objetividad en cuanto valores, por tanto, es de gaturaleza
puramente social, se comprendera de suyo, asimismo, que
dicha objetividad como valores sélo puede ponerse de ma-
nifiesto en la relacién social entre diversas mercancias.
Habiamos partido, en realidad, del valor de cambio o de
la relacién de intercambio entre las mercancias, para des-
cubrir el valor de las mismas, oculto en esa relacién. Es

anénimo precursor de Adam Smith citado en la nota 9, cuando
dice: “Un hombre se ha ocupado durante una semana en Produglr
este articulo necesario... y quien le dé a cambio de él algin
otro objeto, no podra efectuar mejor evaluacién de lo que es su
equivalente adecuado, que calculando qué le cuesta a ¢l exacta-
mente el mismo labour [trabajo] y tiempo; lo cual, en feahdad,
1o es sino el cambio entre el labour que un hombre empled en una
cosa durante determinado tiempo, y ¢l trabajo gastado en otra cosa,
por otro hombre, durante el mismo tiempo”. (Some Thoughts . . .,
pagina 39.) L ) )

{F.E. — Agregado a la 42 edicién. — La lengua inglesa tiene
la ventaja de poseer dos palabras distintas para esos dos d1ferente§
aspectos del trabajo. El trabajo que crea valores de uso y que esta
determinado cualitativamente se denomina work, por oposicion a
labour; el que crea valor, y al que s6lo se mide cuantltg}wa}mente,
es labour, por oposicién a work. Véase nota a la traduccion inglesa,
pagina 14.}
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menester, ahora, que volvamos a esa forma en que se
manifiesta el valor.

No hay quien no sepa, aunque su conocimiento se
reduzca a eso, que las mercancias poseen una forma comin
de valor que contrasta, de manera superlativa, con las
abigarradas formas naturales propias de sus valores de uso:
la forma de dinero. De lo que aqui se trata, sin embargo,
es de llevar a cabo una tarea que la economia burguesa
ni siquiera intentd, a saber, la de dilucidar la génesis de esa
forma dineraria, siguiendo, para ello, el desarrollo de la
expresion del valor contenida en la relacién de valor exis-
tente entre las mercancias: desde su forma mas simple y
opaca hasta la deslumbrante forma de dinero. Con lo cual,
al mismo tiempo, el enigma del dinero se desvanece.

La mds simple relacién de valor es, obviamente, la que
existe entre una mercancia y otra mercancia determinada
de especie diferente, sea cual fuere. La relacion de valor
entre dos mercancias, pues, proporciona la expresion mds
simple del valor de una mercancia.

A. FORMA SIMPLE O SINGULAR DE VALOR 2

x mercancia A — y mercancia B, o bien:
x mercancia A vale y mercancia B

(20 varas de lienzo = 1 chaqueta, o bien:
20 varas de lienzo valen [ chaqueta)

1. LOS DOS POLOS DE LA EXPRESION DEL VALOR:
FORMA RELATIVA DE VALOR Y FORMA DE EQUIVALENTE

El secreto de toda forma de valor yace oculto bajo
esta forma simple de valor. Es su analisis, pues, el que
presenta la verdadera dificultad.

Las dos mercancias heterogéneas A y B, en nuestro
ejemplo el lienzo y la chaqueta, desempenan aqui, obvia-
mente, dos papeles diferentes. El lienzo expresa su valor
en la chaqueta; la chaqueta hace las veces de material para

* En la 32 y 42 ediciones: “Forma simple, singular o contin-
gente de valor”.
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dicha expresion del valor. A la primera mercancia le co-
rresponde un papel activo; a la segunda, uno pasivo. El
valor de la primera mercancia queda representado como
valor relativo, o sea, reviste una forma relativa de valor.
La segunda mercancia funciona come equivalente, esto es,
adopta una forma de equivalente.

La forma relativa de valor y la forma de equivalente
son aspectos interconectados e inseparables, que se condi-
cionan de manera reciproca, pero constituyen a la vez
extremos excluyentes o contrapuestos, esto es, polos de la
misma expresién de valor; se reparten siempre entre las
distintas mercancias que la expresién del valor pone en in-
terrelaciéon, No me es posible, por ejemplo, expresar en
lienzo el valor del lienzo. 20 varas de lienzo = 20 varas
de lienzo no constituye expresion alguna de valor. La igual-
dad, por el contrario, dice mas bien: 20 varas de lienzo no
son otra cosa que 20 varas de lienzo, que una cantidad
determinada de ese cbjeto para el uso que es el lienzo. El
valor del lienzo, como vemos, sélo se puede expresar
relativamente, es decir, en otra mercancia. La forma rela-
tiva de valor del lienzo supone, pues, que ofra mercancia
cualquiera se le contraponga bajo la forma de equivalente.
Por lo demés, esa otra mercancia que hace las veces de
equivalente, no puede revestir al mismo tiempeo la forma
relativa de valer. Ella no expresa su propio valor. Se
reduce a proporcionar el material para la expresion del
valor de otra mercancia.

Sin duda, la expresion 20 varas de lienzo = 1 chaque-
ta, 0 20 varas de lienze valen 1 chaqueta, implica la
relaciéon inversa: I chaqueta = 20 varas de lienzo, 0
I chaqueta vale 20 varas de lienzo. Pero lo cierto es que
para expresar en términos relativos el valor de la chaqueta
debo invertir la ecuacién, y al hacerlo es el lienzo, en vez
de la chaqueta, el que pasa a ser el equivalente. Por tanto,
la misma mercancia no puede, en la misma expresién del
valor, presentarse simultdneamente bajo ambas formas.
Estas, por el contrario, se excluyen entre si de manera polar.

El que una mercancia adopte la forma relativa de
valor o la forma contrapuesta, la de equivalente, depende
de manera exclusiva de la pesicién que en ese momento
ocupe en la expresion del valor, esto es, de que sea la mer-
cancia cuyo valor se expresa o bien, en cambio, la
mercancia en la que se expresa el valor.
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2. LA FORMA RELATIVA DE VALOR

a) Contepido de Ia forma relativa de valor

Para averiguar de qué manera la expresién simple del
valor de una mercancia'se encierra en la relacién de valor
entre dos mercancias, es necesario, en un principio, consi-
derar esa relacién con total prescindencia de su aspecto
cuantitativo. Por regla general se procede precisamente a
la inversa, viéndose en la relacién de valor tan sélo la
proporcion en que se equiparan determinadas cantidades
de dos clases distintas de mercancias. Se pasa por alto, de
esta suerte, que las magnitudes de cosas diferentes no
llegan a ser comparables cuantitativamente sino después de
su reduccion a la misma unidad. SOlo en cuanto expresio-
nes de la misma unidad son magnitudes de la misma deno-
minacidn, y por tanto conmensurables.’”

Ya sea que 20 varas de lienzo —= 1 chaqueta, 6 = 20
0 = x chaquetas, es decir, ya sea que una cantidad deter-
minada de lienzo valga muchas o pocas chaquetas, en
todas esas proporciones siempre estd implicito que el lienzo
y las chaquetas, en cuanto magnitudes de valor son expre-
siones de la misma unidad, cosas de igual naturaleza.
Lienzo — chaqueta es el fundamento de la ecuacidn.

Pero las dos mercancias cualitativamente equiparadas
no desempefian el mismo papel. S6lo se expresa el valor
del lienzo. ;Y c6mo? Relacioniandolo con la chaqueta en
calidad de “equivalente” suyo u objeto “intercambiable”
por ella. En esta relacion, la chaqueta cuenta como forma
de existencia del valor, como cosa que es valor, pues sdlo
en cuanto tal es ella lo mismo que el lienzo. Por otra
parte, sale a luz o adquiere una expresién auténoma el
propio cardcter de ser valor del lienzo, ya que sélo en
cuanto valor se puede relacionar con la chaqueta como

17 Los raros economistas que, como Samuel Bailey, se dedica-
ron al analisis de la forma de valor, no podian alcanzar resultado
alguno, primeramente porque confunden la forma de valor y el
valor mismo, y en segundo término porque, sometidos al tosco
influjo del burgués practico, desde un primer momento tenian
presente exclusivamente la determinacién cuantitativa. “La posibi-
lidad de disponer de la cantidad ... es lo que constituye el valor.”
(Money and its Vicissitudes, Londres, 1837, p. 11. El autor es
Samue! Bailey.)
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equivalente o intercambiable por ella. El acido butirico,
por ejemplo, es un cuerpo diferente del formiato de pro-
pilo. Ambos, sin embargo, se componen de las mismas sus-
tancias quimicas: carbono (C), hidrégeno (H) y oxigeno
(0O), y justamente en proporciones iguales, a saber:
C,H;O,. Ahora bien, si se igualara el acido butirico al
formiato de propilo, tendriamos lo siguiente: primero, que
en esa igualdad el formiato de propilo sélo contaria como
forma de existencia de C,H;O,, y en segundo lugar, con la
igualdad dirfamos que el acido butirico se compone de
C,HO.. Al igualar el formiato de propilo con el 4cido
butirico, pues, se expresaria la sustancia quimica de ambos
por contraposicién a su forma corpdrea.

Si decimos que las mercancias, en cuanto valores, no
son mas que mera gelatina de trabajo humano, nuestro
analisis las reduce a la abstraccién del valor, pero no les
confiere forma alguna de valor que difiera de sus formas
naturales., Otra cosa ocurre en la relacién de valor entre
una mercancia y otra. Lo que pone de relieve su carécter
de valor es su propia relacién con la otra mercancia.

Por ejemplo: al igualar la chaqueta, en cuanto cosa
que es valor, al lienzo se equipara el trabajo que se encierra
en la primera al trabajo encerrado en el segundo. Ahora
bien: el trabajo que confecciona la chaqueta, el del sastre,
es un trabajo concreto que difiere por su especie del tra-
bajo que produce el lienzo, o sea, de tejer. Pero la equipa-
racién con éste reduce el trabajo del sastre, en realidad,
a lo que en ambos trabajos es efectivamente igual, a su
cardcter comin de trabajo humano. Dando este rodeo,
pues, lo que decimos es que tampoco el trabajo del tejedor,
en la medida en que teje valor, posee rasgo distintivo
alguno con respecto al trabajo del sastre; es, por endt_t,
trabajo abstractamente humano. S6lo la expresién de equi-
valencia de mercancias heterogéneas saca a luz el caracter
especifico del trabajo en cuanto formador de valor, redu-
ciendo de hecho a lo que les es comiin, a trabajo humano
en general, los trabajos heterogéneos que se encierran en
las mercancias heterogéneas.'” bis

17bis Nota a la 22 edicién. — Uno de los primeros economis-
tas que, después de William Petty, someti6 a examen la naturaleza
del valor, el célebre Franklin, dice: “Como el comercio, en general,
no es otra cosa que el intercambio de un trabajo por otro traba-
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Sin embargo, no basta con enunciar el caricter especi-
fico del trabajo del cual se compone el valor del lienzn.
La fuerza de trabajo humana en estado liquido, o el trabajo
humano, crea valor, pero no es valor. Se convierte en
valor al solidificarse, al pasar a la forma objetiva. Para
expresar el valor de la tela como una gelatina de trabajo
humano, es menester expresarlo en cuanto “objetividad”
que, como cosa, sea distinta del lienzo mismo, y a la vez
comin a él y a otra mercancia. El problema ya esti
resuelto.

Si en la relacién de valor del lienzo se considera la
chaqueta como algo que es cualitativamente igual a él,
como cosa de la misma naturaleza, ello se debe a que ésta
es un valor. Se la considera aqui, por tanto, como cosa
en la que se manifiesta el valor, o que en su forma natural
y tangible representa al valor. Ahora bien: la chaqueta, el
caerpo de la mercancia chaqueta, es un simple valor de
uso. Una chaqueta expresa tan inadecuadamente el valor
como cualquier pieza de lienzo. Esto demuestra, simple-
mente, que la chaqueta, puesta en el marco de la relacion de
valor con el lienzo, importa mas que fuera de tal relacién,
asf como no pocos hombres importan mas si estdn embu-
tidos en una chaqueta con galones que fuera de la misma.

En la produccién de la chaqueta se ha empleado, de
manera efectiva, fuerza de trabajo humana bajo la forma
de trabajo sastreril. Se ha acumulado en ella, pues, trabajo
humano. Desde este punto de vista, la chaqueta es ‘“‘porta-
dora de valor”, aunque esa propiedad suya no se trasluzca
ni siquiera cuando de puro gastada se vuelve transparente.
Y en la relacidn de valor del lienzo, la chaqueta sélo
cuenta en ese aspecto, esto es, como valor corporificado,
como cuerpo que es valor. Su apariencia abotonada no es
obstaculo para que el lienzo reconozca en ella un alma
gemela, afin: el alma del valor. Frente al lienzo, sin em-

jo,(32] de la manera en que se medird mejor el valor de todas
las cosas .. . es en trabajo”. (The Works of B. Franklin . . ., ed. por
Sparks, Boston, 1836, vol. u, p. 267.) Franklin no es consciente de
que al estimar “en trabajo” el valor de todas las cosas, hace abs-
traccién de la diferencia entre los trabajos intercambiados, redu-
ciéndolos asi a trabajo humano igual. No lo sabe, pero lo dice.
Se refiere primero a “un trabajo”, luego al “otro trabajo” y por
ultimo al “trabajo”, sin mas especificacion, como sustancia del
valor de todas las cosas.
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bargo, la chaqueta no puede representar el valor sin
que el valor, simultineamente, adopte para €]l la forma
de chaqueta. Del mismo modo que el individuo A no
puede conducirse ante el individuo B como ante el titular
de la majestad sin que para A, al mismo tiempo, la
majestad adopte la figura corporal de B y, por consi-
guiente, cambie de fisonomia, color del cabello y muchos
otros rasgos mis cada vez que accede al trono un nuevo
padre de la patria.

En la relacién de valor, pues, en que la chaqueta
constituye el equivalente del lienzo, la forma de chaqueta
hace las veces de forma del valor. Por tanto, el valor
de la mercancia lienzo queda expresado en el cuerpo de
la mercancia chaqueta, el valor de una mercancia en el
valor de uso de la otra. En cuanto valor de uso el lienzo es
una cosa sensorialmente distinta de la chaqueta; en cuanto
valor es igual a la chaqueta, y, en consecuencia, tiene
el mismo aspecto que ésta. Adopta asi una forma de valor,
diferente de su forma natural. En su igualdad con Ia
chaqueta se manifiesta su cardcter de ser valor, tal como
el caracter ovejuno del cristiano se revela en su igualdad
con el cordero de Dios.

Como vemos, todo lo que antes nos habia dicho el
anélisis del valor mercantil nos lo dice ahora el propio
lienzo, no bien entabla relacién con otra mercancia, la
chaqueta. Sélo que el lienzo revela sus pensamientos en el
finico idioma que domina, el lenguaje de las mercancias.
Para decir que su propio valor lo crea el trabajo, el trabajo
en su condicién abstracta de trabajo humano, dice que la
chaqueta, en la medida en que vale lo mismo que €l vy,
por tanto, en cuanto es valor, estd constituida por el
mismo trabajo que el lienzo. Para decir que su sqblime
objetividad del valor difiere de su tieso cuerpo de lienzo,
dice que el valor posee el aspecto de una chaqueta y que
por tanto él mismo, en cuanto cosa que es valor, se
parece a la chaqueta como una gota de agua a otra. Obsér-
vese, incidentalmente, que el lenguaje de las mercancias,
aparte del hebreo, dispone de otros muchos dialectos mas
o menos precisos. La palabra alemana “Wertsein”, a
modo de ejemplo, expresa con menos vigor que el verbo
romdanico “valere”, “valer”, “valoir”, la circunstancia de
que la igualacién de la mercancia B con la mercancia A
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es la propia expresién del valor de A. Paris vaut bien une
messe! [jParis bien vale una misa!] (23!

Por intermedio de la relacién de valor, pues, la forma
natural de la mercancia B deviene la forma de valor de la
mercancia A, o el cuerpo de la mercancia B se convierte,
para la mercancia A, en espejo de su valor.® Al referirse
a la mercancia B como cuerpo del valor, como concrecién
material del trabajo humano, la mercancia A transforma al
valor de uso B en el material de su propia expresién de va-
lor. EJ valor de la mercancia A, expresado asi en el valor de
uso de la mercancia B, adopta la forma de] valor relativo.

b) Cardcter determinado cuantitativo
de la forma relativa de valor

Toda mercancia cuyo valor debamos expresar es un
objeto para el uso que se presenta en una cantidad deter-
minada: 15 fanegas de trigo, 100 libras de café, etc. Esta
cantidad dada de una mercancia contiene determinada can-
tidad de trabajo humano. La forma de valor, pues, no
sélo tiene que expresar valor en general, sino valor, o
magnitud de valor, cuantitativamente determinado. Por
consiguiente, en la relacién de valor de la mercancia A
con la mercancia B, del lienzo con la chaqueta, no sdlo se
equipara cualitativamente la clase de mercancia chaqueta,
como corporizacién del valor en general, con el lienzo,
sino que a una cantidad determinada de lienzo, por ejem-
plo a 20 varas de lienzo, se le iguala una cantidad determi-
nada del cuerpo que es valor o del equivalente, por ejemplo
1 chaqueta.

La ijgualdad: “20 varas de lienzo = 1 chaqueta”, o
“20 varas de lienzo valen 1 chaqueta”, presupone que en

18 En cierto modo, con el hombre sucede lo mismo que con
la mercancia. Como no viene al mundo con un espejo en la mano,
ni tampoco afirmando, como el filésofo fichtiano, “yo soy yo”, el
hombre se ve reflejado primero sélo en otro hombre. Tan sélo a
través de la relacién con el hombre Pablo como igual suyo, el
hombre Pedro se relaciona consigo mismo como hombre. Pero con
ello también el hombre Pablo, de pies a cabeza, en su corporeidad
paulina, cuenta para Pedro como la forma en que se manifiesta
el genus [género] hombre.
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1 chaqueta se encierra exactamente tanta sustancia de
valor como en 20 varas de lienzo; por ende, que ambas
cantidades de mercancias insumen el mismo trabajo o un
tiempo de trabajo igual. El tiempo de trabajo necesario
para la produccidén de 20 varas de lienzo o de una cha-
queta, empero, varia cada vez que varia la fuerza produc-
tiva en el trabajo textil o en el de los sastres. Hemos
de investigar con mas detenimiento, ahora, el influjo que
ese cambio ejerce sobre la expresion relativa de la magni-
tud del valor.

1. El valor del lienzo varia,'® manteniéndose constante
el valor de la chaqueta. Si se duplicara el tiempo de trabajo
necesario para la produccién del lienzo, debido, por ejem-
plo, a un progresivo agotamiento de los suelos destinados
a cultivar el lino, se duplicaria su valor. En lugar de 20
varas de lienzo = 1 chaqueta, tendriamos 20 varas de
lienzo = 2 chaquetas, ya que ahora 1 chaqueta s6lo con-
tiene la mitad de tiempo de trabajo que 20 varas de lienzo.
Si, por el contrario, decreciera a la mitad el tiempo de
trabajo necesario para la produccion del lienzo, digamos
que a causa de haberse perfeccionado los telares, €l valor
del lienzo se reduciria a la mitad. En consecuencia, ahora,
20 varas de lienzo = V2 chaqueta. Si se mantiene invaria-
ble ¢l valor de la mercancia B, pues, el valor relativo de la
mercancia A, es decir, su valor expresado en la mercancia
B, aumenta y disminuye en razén directa al valor de la
mercancia A.

II. El valor del lienzo permanece constante, pero
varia el de la chaqueta. En estas circunstancias, si el tiem-~
po de trabajo necesario para la produccién de la chaqueta
se duplica, por ejemplo debido a una mala zafra lanera,
en vez de 20 varas de lienzo = 1 chaqueta, tendremos: 20
varas de lienzo — Y2 chaqueta. Si en cambio el valor de
la chaqueta baja a la mitad, entonces 20 varas de lienzo —
== 2 chaquetas. Por consiguiente, manteniéndose inaltera-
do el valor de la mercancia A, su valor relativo, expresado
en la mercancia B, aumenta o disminuye en razdn inversa
al cambio de valor de B.

19 El término ‘“‘valor” se emplea aqui —como, dicho sea de
paso, ya lo hemos hecho antes en algunos pasajes— para designar
el valor cuantitativamente determinado, y por tanto la magnitud
del valor.
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Si comparamos los diversos casos comprendidos en
'y 11, tendremos que el mismo cambio de magnitud expe-
rimentado por el valor relativo puede obedecer a causas
absolutamente contrapuestas. Asi, de que 20 varas de lien-
z0 = 1 chaqueta, se pasa a: 1) la ecuacién 20 varas de
lienzo = 2 chaquetas, o porque aumentd al doble el valor
del lienzo o porque el de la chaqueta se redujo a la mitad,
y 2) a la ecuacién 20 varas de lienzo = Y2 chaqueta, sea
porque el valor del lienzo disminuyé a la mitad, sea porque
se duplicé el de la chaqueta.

III. Las cantidades de trabajo necesarias para producir
el lienzo y la chaqueta pueden variar al propio tiempo,
en el mismo sentido y en idéntica proporcién. En tal caso
20 varas de lienzo seguiran siendo = I chaqueta, por mu-
cho que varien sus valores. Se descubre el cambio de sus
valores al compararlas con una tercera mercancia cuyo
valor se haya mantenido constante. Si los valores de fodas
las mercancias aumentaran o disminuyeran simultanea-
mente y en la misma proporcidn, sus valores relativos se
mantendrian inalterados. El cambio efectivo de sus valores
lo advertiriamos por el hecho generalizado de que en el
mismo tiempo de trabajo se suministraria ahora una canti-
dad mayor o menor de mercancias que antes.

IV. Los tiempos de trabajo necesarios para la produc-
ci6én del lienzo y la chaqueta, respectivamente, y por ende
sus valores, podrian variar en el mismo sentido, pero en
grado desigual, o en sentido opuesto, etc. La influencia
que ejercen todas las combinaciones posibles de este tipo
sobre el valor relativo de una mercancia se desprende,
sencillamente, de la aplicacién de los casos I, II y IIL

Los cambios efectivos en las magnitudes de valor, pues,
no se reflejan de un modo inequivoco ni exhaustivo en su
expresién relativa o en la magnitud del valor relativo. El
valor relativo de una mercancia puede variar aunque su va-
lor se mantenga constante. Su valor relativo puede man-
tenerse constante, aunque su valor varie, y, por ultimo, en
modo alguno es inevitable que coincidan en volumen las
variaciones que se operan, simultineamente, en las mag-
nitudes del valor de las mercancias y en la expresion rela-
tiva de esas magnitudes del valor.?

20 Nota a la 22 edicién. — Con su tradicional perspicacia, la

economia vulgar ha sacado partido de esa incongruencia entre
Ja magnitud del valor y su expresién relativa. A modo de ejem-
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3, LA FORMA DE EQUIVALENTE

Como hemos visto, cuando la mercancia A (el lienzo)
expresa su valor en el valor de uso de la mercancia hete-
rogénea B (la chaqueta), imprime a esta Gltima una forma
peculiar de valor, la del equivalente. La mercancia lienzo
pone a la luz su propio carécter de ser valor por el hecho
de que la chaqueta, sin adoptar una forma de valor distin-
ta de su forma corpérea, le sea equivalente. El lienzo,
pues, expresa efectivamente su propio caracter de ser
valor en el hecho de que la chaqueta sea intercambiable
directamente por él. La forma de equivalente que adopta
una mercancia, pues, es la forma en que es directamente
intercambiable por otra mercancia.

El hecho de que una clase de mercancias, como las
chaquetas, sirva de equivalente a otra clase de mercancias,
por ejemplo el lienzo —con lo cual las chaquetas adquie-
ren la propiedad caracteristica de encontrarse bajo la
forma de intercambiabilidad directa con el lienzo—, en
modo alguno significa que esté dada la proporcion seglin
la cual se pueden intercambiar chaquetas y lienzos. Como
esta dada la magnitud del valor del lienzo, esa proporcion

plo: “Una vez que se reconoce que A baja porque B, con la cual
se cambia, aumenta, aunque en el i{nterin no se haya empleado
menos trabajo en A, el principio general del valor, propuesto
por ustedes, se desmorona .. . Si él [Ricardo] reconoce que cuando
aumenta el valor de A con respecto a B, mengua el valor de B
en relacién con A, queda minado el fundamento sobre el que
asentd su gran tesis, a saber, que el valor de una mercancia esta
determinado siempre por el trabajo incorporado a ella; en efecto,
si un cambio en el costo de A no sélo altera su propio valor
con respecto a B, a la mercancia por la cual se cambia, sino tam-
bién el valor de B en relacién con A, aun cuando no haya ccurrido
cambio alguno en la cantidad de trabajo requerida para producir
a B, en tal caso no sélo se viene al suelo la doctrina segin la
cual l1a cantidad de trabajo empleada en un articulo regula el valor
del mismo, sino también la que sostiene que es el costo de produc-
cién de un articulo lo que regula su valor”. (J. Broadhurst, Political
Economy, Londres, 1842, pp. 11, 14.)

Con el mismo derecho, el sefior Broadhurst podria decir: Exa-
minemos las fracciones 10/20, 10/50, 10/100, etc. El guarismo 10
permanece inalterado, y sin embargo su magpitud proporcional,
su magnitud con respecto a los denominadores 20, 50, 100, decrece
de manera constante. Se desmorona, por consiguiente, la gran tesis
segln la cual la magnitud de un niimero entero, como por ejemplo
el 10, se “regula” por el nimero de las unidades que contiene.
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dependerd de la magnitud del valor de la chaqueta. Ya
sea que la chaqueta se exprese como equivalente y el lienzo
como valor relativo o, a la inversa, el lienzo como equiva-
lente y la chaqueta como valor relativo, la magnitud del
valor deila chaqueta quedara determinada, como siempre
por el tiempo de trabajo necesario para su prodUccién’
m_dependlentemente, pues, de la forma de valor que re-’
vista. Pero no b.ien la clase de mercancias chaqueta ocu-
Pa, en la expresién del valor, el puesto de equivalente, su
magnitud de valor en modo alguno se expresa en cuz;nto
tal. En la ecuacién de valor dicha magnitud sélo figura
por el coqtrario, como determinada cantidad de una cosa.

Por ejemplo: 40 varas de lienzo ‘“valen” ... {qué?
2 (ihaquet,as. Como la clase de mercancias chaqueta desem-
pena aqui el papel de equivalente; como el valor de uso
chaqueta frente al lienzo hace las veces de cuerpo del
valor, basta con determinada cantidad de chaquetas para
expresar una cantidad determinada de lienzo. Dos chaque-
tas, por ende, pueden expresar la magnitud de valor de
40 varas de lienzo, pero nunca podran expresar su propia
magnitud de valor, la magnitud del valor de las chaquetas.
La cqqcepcuﬁn superficial de este hecho, o sea que en la
ecuacion de valor el equivalente revista siempre, Gnica-
mente, la forma de una cantidad simple de una cosa, de
un valor de uso, ha inducido a Bailey, asi como a muc’:hos
de sus precursores y continuadores, a ver en la expresién
del valqr una relacién puramente cuantitativa. La forma
de equivalente de una mercancia, por el contrario, no
contiene n.inguna determinacion cuantitativa del valor.

La primera peculiaridad que salta a la vista cuando
se anall;a la forma de equivalente es que el valor de uso
se convierte en la forma en que se manifiesta su contrario
el valor. ,

La forma natural de la mercancia se convierte en forma
de valor. Pero obsérvese que ese quid pro quo [tomar una
cosa por otra] s6lo ocurre, con respecto a una mercancia
B' ’(chaqueta o trigo o hierro, etc.), en el marco de la rela-
cién de valor que la enfrenta con otra mercancia A cual-
quiera (lienzo, etc.); dnicamente dentro de los limites de
esa relacion. Como ninguna mercancia puede referirse a si
misma como equivalente, y por tanto tampoco puede con-
vertir a su propia corteza natural en expresion de su propio
valor, tiene que referirse a otra mercancia como equiva-
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lente, o sea, hacer de la corteza natural de ofra mercancia
su propia forma de valor. ;

El ejemplo de una medida que se aplica a los cuerpos
de las mercancias en cuanto tales cuerpos de mercancias,
esto es, en cuanto valores de uso, nos dard una idea cl}ara
sobre el particular. Por ser un cuerpo, un pan de azucar
gravita y por tanto tiene determinado peso, pero no cs
posible ver o tocar el peso de ningin pan de azucar.
Tomemos diversos trozos de hierro cuyo peso haya sido
previamente determinado. La forma corpdrea del hierro,
considerada en si, de ningiin modo es forma de manifesta-
cion de la pesantez, como tampoco lo es la forma (}16:1 pan
de azticar. No obstante, para expresar el pan de azlcar en
cuanto peso, lo insertamos en una relacion ponderal con el
hierro. En esta relacion el hierro cuenta como cuerpo que
no representa nada mds que peso. Las cantidades de hle,rro,
por consiguiente, sirven como medida pondera’l del azucar
y, en su contraposiciéon con el cuerpo azucar, repre-
sentan una mera figura de la pesantez, una forma de mani-
festacion de la pesantez. El hierro desempefia ese papel
tan sélo dentro de esa relacién en la cual se le enfrenta
el aziicar, o cualquier otro cuerpo cuyo peso se trate ’de
hallar. Si esas dos cosas no tuvieran peso, no podrla,n
entrar en dicha relacion y una de ellas, por ende, no estaria
en condiciones de servir como expresion ponderal de. la
otra. Si las echamos en la balanza, veremos que efectiva-
mente ambas en cuanto pesos son lo mismo,.y por 'ganto
que, en determinadas proporciones, son también equipon-
derantes. Asi como el cuerpo férreo, al estar opuesto en
cuanto medida ponderal al pan de aziicar, sélo representa
pesantez, en nuestra expresion de yalor el cuerpo de la
chaqueta no representa frente al lienzo mas que valor.

No obstante, la analogia se interrumpe aqui. En la ex-
presion ponderal del pan de aziicar, el hierro asume la
representacién de una propiedad natural comin a ambos
cuerpos: su pesantez, mientras que 1?_1 chaqueta, en 13
expresion del valor del lienzo, simboliza una propieda
supranatural de ambas cosas: su valor, algo que es pura-
mente social. .

Cuando la forma relativa del valor de una mercancia,
por ejemplo el lienzo, expresa su caracter de ser valor
como algo absolutamente distinto de su cuerpo y de las
propiedades de éste, por ejemplo como su caracter de ser
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igual a una chaqueta, esta expresién denota, por si misma,
que en ella se oculta una relacién social. Ocurre a la in-
versa con la forma de equivalente. Consiste ésta, precisa-
mente, en que el cuerpo de una mercancia como la cha-
queta, tal cual es, exprese valor y posea entonces por
naturaleza forma de valor. Esto, sin duda, sélo tiene vigen-
cia dentro de la relacién de valor en la cual la mercancia
lienzo se refiere a la mercancia chaqueta como equiva-
lente.*! Pero como las propiedades de una cosa no surgen
de su relacidn con otras cosas sino que, antes bien, simple-
mente se activan en esa relacion, la chaqueta parece poseer
también por naturaleza su forma de equivalente, su calidad
de ser directamente intercambiable, asi como posee su
propiedad de tener peso o de retener el calor. De ahi lo
enigmatico de la forma de equivalente, que sélo hiere la
vista burguesamente obtusa de}l economista cuando lo en-
frenta, ya consumada, en el dinero. Procura él, entonces,
encontrar la explicacién que desvanezca el cardcter mistico
del oro y la plata, para lo cual los sustituye por mercan-
cias no tan deslumbrantes y recita, con regocijo siempre
renovado, el catalogo de todo el populacho de mercancias
que otrora desempefiaron el papel de equivalente mercan-
til. No vislumbra siquiera que la mas simple expresién del
valor, como 20 varas de lienzo =1 chaqueta, ya nos
plantea, para que le demos solucién, el enigma de la
forma de equivalente.

El cuerpo de la mercancia que presta servicios de
equivalente, cuenta siempre como encarnaciéon de trabajo
abstractamente humano y en todos los casos es el produc-
to de un trabajo determinado util, concreto. Este trabajo
concreto, pues, se convierte en expresion de trabajo abs-
tractamente humano. Si a la chaqueta, por ejemplo, se la
considera como simple efectivizacién, al trabajo de sastre-
ria que de hecho se efectiviza en él se lo tiene por mera
forma de efectivizacién de trabajo abstractamente humano.
Dentro de la expresion del valor del lienzo, la utilidad del
trabajo sastreril no consiste en que produzca ropa, y por
tanto también seres humanos, sino en que confeccione un

2t Con estas determinaciones reflejas ocurre algo peculiar. Este
hombre, por ejemplo, es rey porque los otros hombres se comportan
ante ¢l como sibditos; éstos creen, al revés, que son siibditos porque
€l es rey.
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cuerpo que se advierte que es valor, y por consiguiente
una gelatina de trabajo humano, absolutamente indistin-
guible del trabajo objetivado en el valor del lienzo. Para
crear tal espejo del valor, el propio trabajo de los sastres
no debe reflejar nada mds que su propiedad abstracta de
ser trabajo humano.

Tanto bajo la forma del trabajo sastreril como bajo
la del trabajo textil, se gasta fuerza de trabajo humana.
Uno y otro trabajo, pues, poseen la propiedad general de
ser trabajo humano y por consiguiente, en casos determi-
nados como por cjemplo el de la produccién de valores,
sélo entran en consideracién desde ese punto de vista.
Nada de esto es misterioso. Pero en la expresién de va-
lor de la mercancia, la cosa se invierte. Por ejemplo, para
expresar que no es en su forma concreta como tejer que
el tejer produce el valor del lienzo, sino en su condicion
general de trabajo humano, se le contrapone el trabajo
sastreril, el trabajo concreto que produce el equivalente
del lienzo, como la forma de efectivizacién tangible del
trabajo abstractamente humano.

Es, pues, una segunda peculiaridad de la forma de
equivalente, el hecho de que el trabajo concreto se con-
vierta en la forma en que se manifiesta su contrario, el
trabajo abstractamente humano.

Pero en tanto ese trabajo concreto, €l de los sastres,
oficia de simple expresién de trabajo humano indiferen-
ciado, posee la forma de la igualdad con respecto a otro
trabajo, al que se encierra en el lienzo, y es por tanto,
aunque trabajo privado —como todos aquellos que pro-
ducen mercancias—, trabajo en forma directamente social.
Precisamente por eso se representa en un producto directa-
mente intercambiable por otra mercancia. Por ende, una
tercera peculiaridad de la forma de equivalente es que el
trabajo privado adopta la forma de su contrario, del trabajo
bajo la forma directamente social.

Las dos peculiaridades de la forma de equivalente
analizadas en dltimo lugar se vuelven aun mds inteligibles
si nos remitimos al gran investigador que analizé por vez
primera la forma de valor, como tantas otras formas. del
pensar, de la sociedad y de la naturaleza. Nos referimos
a Aristoteles.

Por de pronto, Aristételes enuncia con claridad que la
forma dineraria de la mercancia no es miés que la figura
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ulteriormente desarrollada de la forma simple del valor,
esto es, de la expresién que adopta el valor de una mer-
cancia en otra mercancia cualquiera. Dice, en efecto:

“5 lechos — una casa”
(“Khival névte dvti olnlag™)

“no difiere” de

“5 lechos = tanto o cuanto dinero”
(3 3
“Khivar mévie Gvii... doov ai mévie whival).

AristGteles advierte ademés que la relacion de valor
en la que se encierra esta expresion de valor, implica a
su vez el hecho de que la casa se equipare cualitativa-
mente al lecho, y que sin tal igualdad de esencias no se
podria establecer una relacién reciproca, como magnitudes
c.onmensurables, entre esas cosas que para nuestros sen-
tidos son diferentes. “El intercambio”, dice, “no podria
darse sin la igualdad, la igualdad, a su vez, sin la con-
mensurabilidad” (“ovt’ loétmg un oftong ovppetolag™).
Pero aqui se detiene perplejo, y desiste de seguir analizan-
do la forma del valor. “En verdad es imposible” (‘“t# utv
obv alnbeia GdVvatov”) “que cosas tan heterogéneas
sean conmensurables”, esto es, cualitativamente iguales.
Esta igualacién no puede ser sino algo extrafio a la verda-
dera naturaleza de las cosas, y por consiguiente un mero
“arbitrio para satisfacer la necesidad practica”. 24

El propio Aristételes nos dice, pues, por falta de qué
se malogra su andlisis ulterior: por carecer del concepto
de valor. (Qué es lo igual, es decir, cudl es la sustancia
comun que la casa representa para el lecho, en la expresién
del valor de éste? Algo asi “en verdad no puede existir”,
afirma Aristételes. (Por qué? Contrapuesta al lecho, la
casa representa un algo igual, en la medida en que esto
representa en ambos —casa y lecho— algo que es efectiva-
mente igual. Y eso es el trabajo humano.

Pero que bajo la forma de los valores mercantiles todos
los trabajos se expresan como trabajo humano igual, y por
tanto como equivalentes, era un resultado que no podia
alcanzar Aristételes partiendo de 1a forma misma del valor,
porque la sociedad griega se fundaba en el trabajo esclavo
y por consiguiente su base natural era la desigualdad de
los hombres y de sus fuerzas de trabajo. El secreto de. la
expresién de valor, la jgualdad y la validez igual de todos
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los trabajos por ser trabajo humano en general, y en la
medida en que lo son, sélo podia ser descifrado cuando
el concepto de la igualdad humana poseyera ya la firmeza
de un prejuicio popular. Mas esto s6lo es posible en una so-
ciedad donde la forma de mercancia es la forma general
que adopta el producto del trabajo, y donde, por consi-
guiente, la relacion entre unos y otros hombres como po-
seedores de mercancias se ha convertido, asimismo, en la
relacién social dominante. El genio de AristSteles brilla
precisamente por descubrir en la expresion del valor de las
mercancias una relacion de igualdad. S6lo la limitacién
histérica de la sociedad en que vivia le impidié averiguar
en qué consistia, “en verdad”, esa relacion de igualdad.

4. LA FORMA SIMPLE DE VALOR, EN SU CONJUNTO

La forma simple de valor de una mercancia estd con-
tenida en su relacién de valor con otra mercancia de dife-
rente clase o en la relacién de intercambio con la misma.
El valor de la mercancia A se¢ expresa cualitativamente
en que la mercancia B es directamente intercambiable por
la mercancia A. Cuantitativamente, se expresa en el hecho
de que una determinada cantidad de la mercancia B es
intercambiable por la cantidad dada de la mercancia A.
En otras palabras: el valor de una mercancia se expresa de
manera auténoma mediante su presentacién como ‘“‘valor
de cambio”. Si bien al comienzo de este capitulo dijimos,
recurriendo a la terminologia en boga, que la mercancia
es valor de uso y valor de cambio, esto, hablando con
precisidn, era falso. La mercancia es valor de uso u objeto
para el uso y “valor”. Se presenta como ese ente .dual que
es cuando su valor posee una forma de manifestacion
propia —la del valor de cambio—, distinta de su forma
natural, pero considerada aisladamente nunca posee aque-
lla forma: Gnicamente lo hace en la relacién de valor o de
intercambio con una segunda mercancia, de diferente clase.
Si se tiene esto en cuenta, ese modo de expresién no hace
dafio y sirve para abreviar.

Nuestro analisis ha demostrado que la forma de valor
o la expresién del valor de la mercancia surge de la natu-
raleza del valor mercantil, y que, por el contrario, el valor

y la magnitud del valor no derivan de su forma de expre- -
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sion en cuanto valor de cambio. Es ésta, sin embargo, la
ilusién no sélo de los mercantilistas y de quienes en nues-
tros dias quieren revivirlos, como Ferrier, Ganilh, etc.,??
sino también de sus antipodas, los modernos commis-voya-
geurs [agentes viajeros] librecambistas del tipo de Bastiat
y consortes. Los mercantilistas otorgan el papel decisivo
al aspecto cualitativo de la expresién del valor, y por ende
a la forma de equivalente adoptada por la mercancia, forma
que alcanza en el dinero su figura consumada; los modernos
buhoneros del librecambio, obligados a desembarazarse
de su mercancia al precio que fuere, subrayan por el con-
trario el aspecto cuantitativo de la forma relativa del valor.
Para ellos, por consiguiente, no existe el valor ni la mag-
nitud del valor de la mercancia si no es en la expresién
que adopta en la relacién de intercambio, o sea: solamente
en el boletin diario de la lista de precios. El escocés Mac-
leod, quien ha asumido el papel de engalanar con la mayor
erudicion posible las caéticas ideas de Lombard Street, (38
constituye la lograda sintesis entre los supersticiosos mer-
cantilistas y los ilustrados m.rcachifles del librecambio.

Al exammar mis en detalle la expresién de valor de ‘la
mercancia A, expresién contenida en su relacién de valor
con la mercancia B, vimos que dentro de la misma la forma
natural de la mercancia A sélo cuenta como figura del
valor de uso, y la forma natural de la mercancia B sélo
como forma o figura del valor. La antitesis interna entre
valor de uso y valor, oculta en la mercancia, se manifiesta
pues a través de una antitesis externa, es decir a través
de la relacion entre dos mercancias, en la cual una de
éstas, aquella cuyo valor ha de ser expresado, cuenta {ini-
ca y directamente como valor de uso, mientras que la otra
mercancia, aquella en la que se expresa valor, cuenta tinica
y directamente como valor de cambio. La forma simple
de valor de una mercancia es, pues, la forma simple en que
se manifiesta la antitesis, contenida en ella, entre ¢l valor
de uso y el valor.

Bajo todas las condiciones sociales el producto del
trabajo es objeto para el uso, pero sélo una época de desa-
rrollo histéricamente determinada —aquella que presenta

22 Nota a la 2% ledicién.— F. L. A. Ferrier (sous-inspecteur
des douanes [subinspector de aduanas]), Du gouvernement considéré
dans ses rapports avec le commerce, Paris, 1805, y Charles Ganilh,
Des systémes d'économie politique, 2% ed., Paris, 1821.
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el trabajo gastado en la produccién de un objeto Gtil como
atributo “objetivo” de este Gltimo, o sea como su valor—
transforma el producto del trabajo en mercancia. Se des-
prende de esto que la forma simple de valor de la mercancia
es a la vez la forma mercantil simple adoptada por el pro-
ducto del trabajo, y que, por tanto, el desarrollo de la
forma de mercancia coincide también con el desarrollo de
la forma de valor.

Se advierte a primera vista la insuficiencia de la forma
simple de valor, de esa forma embrionaria que tiene que
padecer una serie de metamorfosis antes de llegar a su
madurez en la forma de precio.

La expresion del valor de la mercancia A en una
mercancia cualquiera B no hace mas que distinguir el
valor de esa mercancia A de su propio valor de uso vy,
por consiguiente, sélo la incluye en una relacion de inter-
cambio con alguna clase singular de mercancias diferentes
de ella misma, en vez de presentar su igualdad cualitati\ia
y su proporcionalidad cuantitativa con todas las demas
mercancias. A la forma relativa simple de valor adoptada
por una mercancia, corresponde la forma singL{lar de
equivalente de otra mercancia. La chaqueta, por ejemplo,
en la expresion relativa del valor del lienzo, solo posee
forma de equivalente o forma de intercambiabilidad d.irecta
con respecto a esa clase singular de mercancia, el henzo;

La forma singular de valor, no obstante, pasa por si
sola a una forma mas plena. Es cierto que por intermedio
de ésta, el valor de una mercancia A sélo puede ser expre-
sado en una mercancia de otra clase. Sin embargo, para
nada importa la clase a que pertenezca esa segunda mer-

cancia: chaqueta, hierro, trigo, etc. Por tanto, segiin aquella

mercancia entre en una relacion de valor con esta o aguella
clase de mercancias, surgiran diversas expresione:v simples
del valor de una y la misma mercancia.”*®s El nimero c!e
sus posibles expresiones de valor no queda llmltadp.mas
que por el nimero de clases de mercancias que difieren
de ella. Su expresién singular aislada del valor se trans-
forma, por consiguiente, en la serie, siempre prolongable,
de sus diversas expresiones simples de valor.

22bis Nota a la 22 edicién. — A modo de ejemplo: en Homero
el valor de una cosa se ve expresado en una serie de objetos
diferentes.
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B. FORMA TOTAL O DESPLEGADA DE VALOR

z mercancia A —=u mercancia B, o0 = v mercancia C.
o = w mercancia D, 0 = x mercancia E, o = ctcétera

(20 varas de lienzo = 1 chaqueta, o = 10 libras de 16,
0 = 40 libras de café, o = | quarter de trigo, 0 =
= 2 onzas de oro, 0 = V4 tonelada de hierro,

o = etcétera)

I. LA FORMA RELATIVA DE VALOR DESPLEGADA

El valor de una mercancia, por ejemplo el lienzo, queda
expresado ahora en otros innumerables elementos del
mundo de las mercancias. Todo cuerpo de una mercancia
s¢ convierte en espejo del valor del lienzo.** Por primera
vez este mismo valor se manifiesta auténticamentc como
una gelatina de trabajo humano indiferenciado. El trabajo
que lo constituye, en efecto, se ve presentado ahora expre-
samente como trabajo equivalente a cualquier otro trabajo
humano, sea cual fuere la forma natural que éste posca.
ya se objctive en chaqueta o trigo o hierro u oro, etc.

#t De ahi que cuando el valor del lienzo se representa en
chaquetas, se hable de su valor en chaquetas; de su valor en trigo,
cuando se lo representa en trigo, etc. Cada una de esas expresiones
indica que su valor es el que se pone de manifiesto en los valores
de uso chaqueta, trigo, etc. “Como el valor de toda mercancia
denota su relacidén en el intercambio, podemos hablar de él co-
mo ... valor en trigo, valor en pafio, seglin la mercancia con que
se lo compare, y de ahi que existan mil distintos tipos de valor
tantos tipos de valor como mercancias hay en existencia, y 1odos
son igualmente reales e igualmente nominales.” (4 Critical Disser-
tation on the Nature, Measure, and Causes of Value; Chiefly in
Reference to the Writings of Mr. Ricardo and his Followers. By
the Author of Essays on the Formation ... of Opinions, Londres,
1825, p. 39.) Samuel Bailey, autor de esta obra anénima, que en
su época provocd gran revuelo en Inglaterra, se imagina haber
destruido, mediante esa referencia a las maltiples y diversas expre-
siones relativas del valor de una misma mercancia, toda defini-
cion del valor. Que Bailey, por lo demas, y pese a su estrechez,
acertd a encontrar diversos puntos débiles de la teoria de Ricardo,
lo demuestra el encono con que la escuela ricardiana lo hizo
objeto de sus ataques. por ejemplo en la Wesiminster Review,
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Mediante su forma del valor, ahora el lienzo ya no se
halla Gnicamente en relacidn social con una clase singular
de mercancias, sino con el mundo de las mercancias. En
cuanto mercancia, el lienzo es ciudadano de ese mundo.
Al propio tiempo, en la serie infinita de sus expresiones
esta implicito que el valor de las mercancias sea indiferente
con respecto a la forma particular del valor de uso en que
se manifiesta.

En la primera forma, 20 varas de lienzo = I chaqueta,
puede ser un hecho fortuito el que esas dos mercancias
sean intercambiables en determinada proporcion cuanti-
tativa. En la segunda forma, por cl contrario, salta ense-
guida a la vista un trasfondo esencialmente diferente de
la manifestacion fortuita, a la que determina. El valor del
lienzo se mantiene invariable, ya se exprese en chaqueta
o café o hierro, etc., en innumerables y distintas mercan-
cias, pertenecientes a los poseedores mas diversos. Caduca
la relaciéon fortuita cntre dos poscedores individuales de
mercancias. Se vuelve obvio quc no es el intercambio el
quc regula la magnitud de valor de la mercancia, sino a la
inversa la magnitud de valor de la mercancia la que rige
sus relaciones de intercambio.

2. LA FORMA PARTICULAR DE EQUIVALENTE

En la expresién dc valor del lienzo, toda mecrcancia
—~chaqueta, té, trigo, hierro, etc.— oficia de equivalente
y, por lo tanto, de cuerpo de valor. La forma natural deter-
minada de cada una de esas mercancias cs ahora una

forma particular de equivalente, junto a otras muchas. De .

igual modo, las muiltiples clascs dec trabajos dtiles, concre-
tos, determinados, contenidos en los diversos cuerpos de
las mercancias, hacen ahora las veces de otras tantas formas
particulares de cfectivizacion o de manifestacion de trabajo
humano puro y simple.

3. DEFICIENCIAS DE LA FORMA TOTAL O DESPLEGADA DE VALOR
En primer lugar, la expresion relativa del valor de la

mercancia es incompleta, porque la serie cn que se repre-
senta no reconoce término. El encadenamiento en que und
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ecuacion de valor se eslabona con la siguiente, puede pro-
longarse indefinidamente mediante la insercién de cualquier
nuevo tipo de mercancias que proporcione la materia para
una nueva expresion de valor. En segundo lugar, constituye
un mosaico abigarrado de expresiones de valor divergentes
y heterogéneas. Y a la postre, si ¢l valor relativo de
toda mercancia sc debe expresar en esa forma desplegada
—como efectivamente tiene que ocurrir—, tenemos que la
forma relativa de valor de toda mercancia serd una serie
infinita de expresioncs de valor, diferente de la forma
relativa de valor que adopta cualquier otra mercancia. Las
deficiencias de la forma relativa desplegada de valor se
reflejan en la forma de equivalente que a ella corresponde.
Como la forma natural de cada clase singular de mercan-
cias es aqui una forma particular de equivalente al lado
de otras innumerables formas particulares de equivalente,
Unicamente existen formas restringidas de equivalente, cada
una de las cuales excluye a las otras. De igual manera, ol
tipo de trabajo itil, concreto, determinado, contenido en
cada equivalente particular de mercancias, no es mas que
una forma particular, y por tanto no exhaustiva, de mani-
lestacion del trabajo humano. Este posee su forma plena
o total de manifestacién, es cierto, en el conjunto global
dc esas formas particulares de manifestarse. Pero carece,
asi, de una forma unitaria de manifestacion.

La forma relativa desplegada del valor s6lo se compone,
sin embargo, de una suma de expresiones de valor relativas
simples o ecuaciones de la primera forma, como:

20 varas de lienzo = 1 chaqueta
20 varas de lienzo — 10 libras de té, etcétera.

Pero cada una de esas igualdades también implica,
reciprocamente, la ecuacidon idéntica:

I chaqueta = 20 varas de lienzo
10 libras de té — 20 varas de lienzo, etcétera.

Efectivamente, cuando un hombre cambia su lienzo
por otras muchas mercancias, y por ende expresa el valor
de aguél cn una seric de otras mercancias, necesariamente
los otros muchos poseedores de mercancias también inter-
cambian éstas por liecnzo y, con ello, expresan los valores
de sus diversas mercancias en la misma tercera mercancia,
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en lienzo. Si invertimos, pues, la serie: 20 varas de. lien-
20 = | chaqueta, o 10 libras de té, o = etc., es decir, si
expresamos la relacion inversa, que conforme a la fatu-
raleza de la cosa ya estaba contenida en la serie, tendremos:

C. FORMA GENERAL DE VALOR

'
i

I chaqueta =
10 libras de té
40 libras de café S =

I' quarter de trigo

2 onzas de oro
V2 tonelada de hierro
x mercancia A
etc. mercancia

b

20 varas de lienzo

IRRIER TR

1. CARACTER MODIFICADO DE LA FORMA DE VALOR

Las mercancias representan ahora su valor 1) de ma-
nera simple, porque lo representan en una sola m.erca(lcia,
y 2) de manera unitaria, porque lo representan en la misma
mercancia. Su forma de valor ¢s simple y comin a todas
y, por consiguicnte, general.

Las formas | y Il Gnicamente lograban expresar cl
valor de una mercancia como un algo diferente dc su
propio valor de uso o de su cuerpo.

La primera forma s6lo daba lugar a ecuacioncs de va-
lor como, por cjemplo: | chaqueta = 20 varas de lienzo,
10 libras de té = Y2 tonclada de hierro, etc. El valor de la

chaqueta se expresa como algo igual al lienzo; el valor

del té como algo igual al hierro, etc., pero lo que es igual al
licnzo y lo igual al hierro —esas expresiones del valor de
la chaqueta y del té— difieren tanto entre si como .el llen,zo
y el hierro. Es obvio que esta forma, en la practica, sélo
se da c¢n los mas tempranos comienzos, cuando los pro-
ductos del trabajo se convierten cn mercancias a través de
un intercambio fortuito y ocasional.

La segunda forma distingue mds cabalmente que la
primera entre el valor de una mercancia y su propio valor
de uso, ya que ¢l valor de la chaqueta, por cjemplo, se
contrapone aqui a su forma natural en todas las formas
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posibles: como igual al lienzo, al hierro, al té, etc.; como
igual a todas las otras, pero nunca la chaqueta misma.
Por otra parte, queda aqui directamente excluida toda
expresion de valor comitin a Jas mercancias, puesto que
en la expresion del valor de cada mercancia todas las de-
més s6lo aparecen bajo la forma de equivalentes. La forma
desplegada de valor ocurre de manera efectiva, por pri-
mera vez, cuando un producto del trabajo, por ejemplo
las reses, ya no se intercambia excepcionalmente, sino de
modo habitual, por otras mercancias diversas.

La #itima forma que se ha agregado expresa los valores
del mundo mercantil en una y la misma especie de mer-
cancias, separada de las demas, por ejemplo en el lienzo,
y representa asi los valores de todas las mercancias por
medio de su igualdad con aquél. En cuanto igual al lienzo,
el valor de cada mercancia no sélo difiere ahora de su
propio valor de uso, sino de todo valor de uso, y precisa-
mente por ello se lo expresa como lo que es comiin a ella
y a todas las demas mercancias. Tan s6lo esta forma, pues,
relaciona efectivamente las mercancias entre si en cuanto
valores, o hace que aparezcan reciprocamente como valores
de cambio.

Las dos formas precedentes expresan el valor de cada
mercancia, ora en una sola mercancia de diferente clase
con respecto a aquélla, ora en una seric de muchas mer-
cancias que difieren de la primera. En ambos casos es, por
asi decirlo, un asunto privado de cada mercancia singular
la tarea de darse una forma de valor, y cumple ese come-
tido sin contar con el concurso de las demas mercancias.
Estas desempeiian, con respecto a ella, el papel meramente
pasivo de equivalentes. La forma general del valor, por el
contrario, surge tan sélo como obra comiin del mundo
de las mercancias. Una mercancia s6lo alcanza la expresion
general de valor porque, simultaneamente, todas las demds
mercancias expresan su valor en ¢l mismo equivalente,
y cada nueva clase de mercancias que aparece en escena
debe hacer otro tanto. Se vuelve asi visible que la objeti-
vidad del valor de las mercancias, por ser la mera “exis-
tencia social” de tales cosas, Unicamente puede quedar
expresada por la relacién social omnilateral entre las mis-
mas; la forma de valor de las mercancias, por consiguiente,
tiene que ser una forma socialmente vigente.

81



Bajo la forma de lo igual al lienzo, todas las mercancias
se manifiestan ahora no sélo como cualitativamente igua-
les, como valores en general, sino, a la vez, como magni-
tudes de valor comparables cuantitativamente. Como aqué-
llas ven reflejadas sus magnitudes de valor en un dnico
material, en lienzo, dichas magnitudes de valor se reflejan
reciprocamente, unas a otras. A modo de ejemplo: 10 li-
bras de té = 20 varas de lienzo, y 40 libras de café = 20
varas de lienzo. Por tanto, 10 libras de té — 40 libras de
café. O sea: en 1 libra de café s6lo esta encerrado Y4
de la sustancia de valor, del trabajo, que en 1 libra de té.

La forma de valor relativa general vigente en el mundo
de las mercancias confiere a la mercancia equivalente se-
gregada por él, al lienzo, el caricter de equivalente general.
Su propia forma natural es la figura de valor comin a ese
mundo, o sea, el lienzo, intercambiable directamente por
todas las demds mercancias. Su forma corpGrea cuenta
como encarnacién visible, como crisalida social general
de todo trabajo humano. Tejer, el trabajo particular que
produce la tela, reviste a la vez una forma social general,
la de la igualdad con todos los demds trabajos. Las ecua-
ciones innumerables de las que se compone la forma
general de valor, igualan sucesivamente el trabajo efecti-
vizado en el lienzo al trabajo contenido en otra mercancia,
convirtiendo asi el tejer en forma general de manifestacion
del trabajo humano, sea cual fuere. De esta suerte, el
trabajo objetivado en el valor de las mercancias no sélo
se representa negativamente, como trabajo en el que se
hace abstraccién de todas las formas concretas y propie-
dades dtiles de los trabajos reales: su propia naturaleza
positiva se pone expresamente de relieve. El es la reduccién
de todos los trabajos reales al cardcter, que les es comiin,
de trabajo humano; al de gasto de fuerza humana de
trabajo.

La forma general de valor, la cual presenta a los
productos del trabajo como simple gelatina de trabajo
humano indiferenciado, deja ver en su propia estructura
que es la expresién social del mundo de las mercancias.
Hace visible, de este modo, que dentro de ese mundo
el caracter humano general del trabajo constituye su carac-
ter especificamente social.
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2. RELACION DE DESARROLLO ENTRE LA FORMA RELATIVA
DE VALOR Y LA FORMA DE EQUIVALENTE

Al grado de desarrollo de la forma relativa del valor
corresponde el grado de desarrollo de la forma de equiva-
lente. Pero conviene tener en cuenta que el desarrollo de la
segunda no es mds que expresién y resultado del desarrollo
alcanzado por la primera.

La ff)rma re]ativa simple, o aislada, del valor de una
Mmercancia convierte a otra mercancia en un equivalente
smgula'r,. La forma desplegada del valor relativo, esa
expresion del valor de una mercancia en todas las éemés
mercancias, imprime a éstas la forma de equivalentes
particulares de diferentes clases. Finalmente, una clase
particular de mercancias adopta la forma de’equivalente
general, porque todas las dem4s mercancias la convierten
en el material de su forma de valor general y unitaria.

Pero en el mismo grado en que se desarrolla la forma
de valor en general, se desarrolla también la antitesis entre
sus .dos polos: la forma relativa de valor y \a forma de
equivalente.

Ya la primera forma —20 varas de lienzo = 1 cha-
queta— contiene esa antitesis, pero no la establece como
algo ijo., Segin se lea esa ecuacién de adelante hacia atras
o de atrés hacia adelante, cada una de las mercancias que
ofician de términos, el lienzo y la chaqueta, se encuentra
igualmente ora en la forma relativa de valor, ora en la
forma fie equivalente. Aqui todavia cuesta trabajo fijar la
antitesis polar.

En la forma II, s6lo una clase de mercancia puede
d’esplegar plenamente su valor relativo, o, en otras palabras
s6lo ella misma posee una forma relativa de valor desple:
gada, porque, y en cuanto, todas las demdas mercancias
se le contraponen bajo la forma de equivalente. Ya no es
factible aqui invertir los términos de la ecuacién de valor
—como 20 varas de lienzo =1 chaqueta, o = 10 libras
de ,te, 0 =1 quarter de trigo, etc.— sin modificar su
caracter de conjunto, convirtiéndola de forma total del
valor en forma general del mismo.

La dltima forma, la III, ofrece finalmente al mundo
de las mercancias la forma relativa social-general de va-
l(_)r porque, y en cuanto, todas las mercancias pertene-
cientes a ese mundo, con una sola excepcidn, se ven ex-
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cluidas de la forma general de equivalente. Una mercancia,
el lienzo, reviste pues la forma de intercambiabilidad di-
recta por todas las deméas mercancias, o la forma directa-
mente social, porque, y en cuanto, todas las demds no
revisten dicha forma.*

A la inversa, la mercancia que figura como equivalente
general queda excluida de la forma de valor relativa uni-
taria, y por tanto general, propia del mundo de las mer-
cancias. Si el lienzo, esto es, cualquier mercancia que se
encuentre en la forma general de equivalente, hubiera
de participar a la vez en la forma relativa general de
valor, tendria que servir ella misma de equivalente. Ten-
driamos entonces que 20 varas de lienzo — 20 varas de
lienzo, una tautologia que no expresa valor ni magnitud
de valor. Para expresar el valor relativo del equivalente
general, antes bien, hemos de invertir la forma III. Dicho
equivalente general no comparte con las demas mercancias
la forma relativa de valor, sino que su valor se expresa
relativamente en la serie infinita de todos los demds cuerpos
de mercancias. De este modo, la forma relativa desplegada
de valor, o forma II, se presenta ahora como la forma
relativa y especifica de valor que es propia de la mercancia
equivalente.

24 En realidad, la forma de intercambiabilidad directa general
de ningéin modo revela a simple vista que se trate de una forma
mercantil antitética, tan inseparable de la forma de intercambia-
bilidad no directa como el caracter positivo de un polo magnético
lo es del caracter negativo del otro polo. Cabria imaginarse, por
consiguiente, que se podria grabar en todas las mercancias, a la
vez, la impronta de ser directamente intercambiables, tal como
cabria conjeturar que es posible convertir a todo catdlico en el

papa. Para el pequefio burgués, que ve en la produccién de mer- -

cancias el nec plus ultra [extremo insuperable] 1361 de la libertad
humana y de la independencia individual, seria muy apetecible,
naturalmente, que se subsanaran los abusos ligados a esa forma, y
entre ellos también el hecho de que las mercancias no sean direc-
tamente intercambiables. La lucubracién de esta utopia de filisteos
constituye el socialismo de Proudhon, a quien, como he demos-
trado en otra parte,[37] ni siquiera cabe el mérito de la originalidad,
ya que dicho socialismo fue desarrollado mucho antes que él, y
harto mejor, por Gray, Bray y otros. Lo cual no impide que esa
sabiduria, bajo el nombre de ‘“science” [ciencial, haga estragos en
ciertos circulos. Ninguna escuela ha hecho méas alardes con la
palabra “science” que la prudoniana, pues

“cuando faltan las ideas,
acude justo a tiempo una palabra”.(38]
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2
3. TRANSICION DE LA FORMA GENERAL DE VALOR
A LA FORMA DE DINERO

La forma de equivalente general es una forma de valor
en genefal. Puede adoptarla, por consiguiente, cualquier
mercancia. Por otra parte, una mercancia s6lo se encuentra
en la forma de equivalente general (forma IIT) porque
todas {as demds mercancias la han separado de si mismas
en ca!tdad de equivalente, y en la medida en que ello hayé
og:yrrxdo. ‘Y tan sélo a partir del instante en que esa separa-
cion se czrcynscribe definitivamente a una clase especifica
de mercancias, la forma relativa unitaria de valor propia
dpl muqdo de las mercancias adquiere consistencia obje-
tiva y vigencia social general.

La clase especifica de mercancias con cuya forma
natyral se fusiona socialmente la forma de equivalente
deviene mercancia dineraria o funciona como dinero. Llega;
a ser su funcién social especifica, y por lo tanto su mono-
polio social, desempefiar dentro del mundo de las mercan-
cias el papel de equivalente general. Histéricamente, ese
sitial privilegiado lo conquisté una mercancia determir’lada
una de las que en la forma II figuran como equivalente’
particular del lienzo y en la forma III expresan conjunta-
mente su valor relativo en el lienzo: el oro. Por consi-
gulente, si en la forma III remplazamos la mercancia
lienzo por la mercancia oro, tendremos lo siguiente:

D. FORMA DE DINERO

20 varas de lienzo

1 chaqueta

10 libras de té
40 libras de café

1 quarter de trigo
V4 tonelada de hierro
X mercancia A

2 onzas de oro

I i [ T

En el transito de la forma I a la II, de la forma II a la
II tienen lugar variaciones esenciales. La forma IV, por
el contrario, no se distingue en nada de la III, si no é:s en
que ahora, en vez del lienzo, es el oro el que reviste la
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forma de equivalente general. En la forma IV el oro es
lo que en la IIT era el lienzo: equivalente general. El. pro-
greso consiste tan sélo en que ahora la forma de inter-
cambiabilidad general directa, o la forma de equivalente
general, se ha soldado de modo definitivo, por la cost}lmbre
social, con la especifica forma natural de 1a mercancia oro.

Si el oro se enfrenta a las otras mercancias solo como
dinero, ello se debe a que anteriormente s€ contraponia a
ellas como mercancia. Al igual que todas las demas mer-
cancias, el oro funcioné también como equivale.nte,.sea
como equivalente singular en actos de intercambio aisla-
dos, sea como equivalente particular junto a otras mercan-
cias que también desempefiaban ese papel. Poco a poco,
en ambitos mds restringidos o mas amplios, comenzo a
funcionar como equivalente general. No bien conquista el
monopolio de este sitial en la expresion del valor corres-
pondiente al mundo de las mercancias, se transforma en
mercancia dineraria, y sélo a partir del momento en que
va se ha convertido en tal mercancia dineraria, la forma
IV se distingue de la III, o bien la forma general de valor
llega a convertirse en la forma de dinero.

La expresion relativa simple del valor de una mercan-
cia, por ejemplo del lienzo, en la mercancia que ya funcio-
na como mercancia dineraria, por ejemplo en el oro, es la
forma de precio. La “forma de precio”, en el caso del
lienzo serd, por consiguiente:

20 varas de lienzo = 2 onzas de oro

o bien, si la denominacion monetaria de dos onzas de oro

es dos libras esterlinas,
20 varas de lienzo = 2 libras esterlinas.

La dificultad que presenta el concepto de la forma de
dinero se reduce a comprender la forma de equivalente
general, o sea la forma general de valor, la forma III. Esta
se resuelve a su vez en la II, la forma desplegada del va}or,
y su elemento constitutivo ¢s la forma 1. 20 varas de lien-
z0 = 1 chaqueta, o x mercancia A =y mercancia B. La
forma simple de la mercancia es, por consiguiente, el ger-
men de la forma de dinero.
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4. El cardcter fetichista de la mercancia y su secreto

A primera vista, una mercancia parece ser una cosa
trivial, de comprensién inmediata. Su andlisis demuestra
que es un objeto endemoniado, rico en sutilezas metafisi-
cas y reticencias teolégicas. En cuanto valor. de uso, nada
de misterioso se oculta en ella, ya la consideremos desde el
punto de vista de que merced a sus propiedades satisface
necesidades humanas, o de que no adquiere esas propiedades
sino en cuanto producto del trabajo humano. Es de claridad
meridiana que el hombre, mediante su actividad, altera las
formas de las materias naturales de manera que le sean
utiles. Se modifica la forma de la madera, por ejemplo,
cuando con ella se hace una mesa. No obstante, la mesa
sigue siendo madera, una cosa ordinaria, sensible. Pero
no bien entra en escena como mercancia, se trasmuta en
cosa sensorialmente suprasensible. No sélo se mantiene
tiesa apoyando sus patas en el suelo, sino que se pone de
cabeza frente a todas las demés mercancias y de su testa
de palo brotan quimeras mucho mas caprichosas que si,
por libre determinacién, se¢ lanzara a bailar.?”

El caracter mistico de la mercancia no deriva, por
tanto, de su valor de uso. Tampoco proviene del conte-
nido de las determinaciones de valor. En primer término,
porque por diferentes que sean los trabajos ttiles o acti-
vidades productivas, constituye una verdad, desde el punto
de vista fisiolégico, que se trata de funciones del organismo
humano, y que todas esas funciones, sean cuales fueren
su contenido y su forma, son en esencia gasto de cerebro,
nervio, musculo, 6rgano sensorio, etc., humanos. En se-
gundo lugar, y en lo tocante a lo que sirve de fundamento
para determinar las magnitudes de valor, esto es, a la
duracion de aquel gasto o a la cantidad del trabajo, es
posible distinguir hasta sensorialmente la cantidad del
trabajo de su calidad. En todos los tipos de sociedad nece-
sariamente hubo de interesar al hombre ¢l tiempo de traba-
jo que insume la produccién de los medios de subsistencia,
aunque ese interés no fuera uniforme en los diversos esta-

25 Recuérdese que China y las mesas comenzaron a danzar
cuando todo el resto del mundo parecia estar sumido en el repo-
s0 ... pour encourager les autres [para alentar a los demés].[39)
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dios del desarrollo.?® Finalmente, tan pronto como Jos
hombres trabajan unos para otros, su trabajo adquiere
también una forma social. T

(De dénde brota, entonces, el carécter enigmatico que
distingue al producto del trabajo no bien asume la fprma
de mercancia? Obviamente, de esa forma misma. La .1gual-
dad de los trabajos humanos adopta la forma material de
la igual objetividad de valor de los productos del trabajo;
la medida del gasto de fuerza de trabajo humano por su
duracién, cobra la forma de la magnitud del valor que
alcanzan los productos del trabajo; por ultimo, las rela_c:lo-
nes entre los productores, en las cuales se hacen efectivas
las determinaciones sociales de sus trabajos, revisten la for-
ma de una relacién social entre los productos del trabajo.

Lo misterioso de la forma mercantil consiste sencilla-
mente, pues, en que la misma refleja ante los hombres‘el
caricter social de su propio trabajo como caracteres obje-
tivos inherentes a los productos del trabajo, como propic-
dades sociales naturales de dichas cosas, y, por ende, en
que también refleja la relacion social que media entre los
productores y el trabajo global, como una relacion social
entre los objetos, existente al margen de los productores.
Es por medio de este quid pro quo [tomar una cosa por
otra] como los productos del trabajo se convierten cn
mercancias, en cosas sensorialmente suprasensibles o so-
ciales. De modo andlogo, la impresién luminosa de una
cosa sobre el nervio 6ptico no se presenta como excitacion
subjetiva de ese nervio, sino como forma objetiva de una
cosa situada fuera del ojo. Pero en el acto de ver se pro-
yecta efectivamente luz desde una cosa, el objeto exterior,
en otra, el ojo. Es una relacién fisica entre cosas fl’swas.
Por el contrario, la forma de mercancia y la 1:elac1on de
valor entre los productos del trabajo en que dicha forma

26 Nota a la 22 edicién. — Entre los antiguos germanos la
extensién de un Morgen® de tierra se calculaba por el trabajo de
una jornada, y por eso al Morgen se lo denommaba’T aguferk [tra-
bajo de un dia] (también Tagwanne [aventar un dia]) (/urnqledo
jurnalis, terra jurnalis, jornalis o diurnalis), Mannwerk [traba]q e
un hombre], Mannskraft [fuerza de un hombre], Mannsn’taad [siega
de un hombre], Mannshauet [tala de un hon}bre], etc. Véase Georg
Ludwig von Maurer, Einleitung zur Geschichte der Mark-, Hof-,
usw. Verfassung, Munich, 1854, p. 129 y s.

» De 25 a 30 areas.
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se representa, no tienen absolutamente nada que ver con
la naturaleza fisica de los mismos ni con las relaciones,
propias de cosas, que se derivan de tal naturaleza. Lo que
aqui adopta, para los hombres, la forma fantasmagérica
de una relacidn entre cosas, es sélo la relacién social
determinada existente entre aquéllos. De ahi que para
hallar una analogia pertinente debamos buscar amparo en
las neblinosas comarcas del mundo religioso. En éste los
productos de la mente humana parecen figuras auténomas,
dotadas de vida propia, en relacién unas con otras y con
los hombres. Otro tanto ocurre en el mundo de las mer-
cancias con los productos de la mano humana. A esto
llamo el fetichismo que se adhiere a los productos del tra-
bajo no bien se los produce como mercancias, y que es
inseparable de la produccién mercantil.

Ese caricter fetichista del mundo de las mercancias
se origina, como ¢l andlisis precedente lo ha demostra-
do, en la peculiar indole social del trabajo que produce
mercancias.

Si los objetos para el uso se convierten en mercancias,
ello se debe Gnicamente a que son productos de trabajos
privados ejercidos independientemente los unos de los
otros. El complejo de estos trabajos privados es lo que
constituye el trabajo social global. Como los productores
no entran en contacto social hasta que intercambian los
productos de su trabajo, los atributos especificamente so-
ciales de esos trabajos privados no se manifiestan sino en
el marco de dicho intercambio. O en otras palabras: de
hecho, los trabajos privados no alcanzan realidad como
partes del trabajo social en su conjunto, sino por medio
de las relaciones que el intercambio establece entre los pro-
ductos del trabajo y, a través de los mismos, entre los
productores. A éstos, por ende, las relaciones sociales entre
sus trabajos privados se les ponen de manifiesto como lo
que son, vale decir, no como relaciones directamente socia-
les trabadas entre las personas mismas, en sus trabajos, sino
por el contrario como relaciones propias de cosas entre las
personas y relaciones sociales entre las cosas.

Es sélo en su intercambio donde los productos del
trabajo adquiecren una objetividad de valor, socialmente
uniforme, separada de su objetividad de uso, sensorial-
mente diversa. Tal escisién del producto laboral en cosa
atil y cosa de valor s6lo se efectiviza, en la practica, cuando
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el intercambio ya ha alcanzado la extensién y relevancia
suficientes como para que se produzcan cosas utiles desti-
nadas al intercambio, con lo cual, pues, ya en su pro-
duccién misma se tiene en cuenta el cardcter de valor de
las cosas. A partir de ese momento los trabajos privados
de los productores adoptan de manera efectiva un doble
caricter social. Por una parte, en cuanto trabajos utiles
determinados, tienen que satisfacer una necesidad social
determinada y con ello probar su eficacia como partes del
trabajo global, del sistema natural caracterizado por la
divisién social del trabajo. De otra parte, s6lo satisfacen
las variadas necesidades de sus propios productores, en la
medida en que todo trabajo privado particular, dotado de
utilidad, es pasible de intercambio por otra clase de trabajo
privado dtil, y por tanto le es equivalente. La igualdad de
trabajos toto celo [totalmente] diversos s6lo puede con-
sistir en una abstraccion de su desigualdad real, en la re-
duccién al caricter comin que poseen en cuanto gasto de
fuerza humana de trabajo, trabajo abstractamente humano.
El cerebro de los productores privados refleja ese doble
cardcter social de sus trabajos privados solamente en las
formas que se manifiestan en el movimiento practico, en
el intercambio de productos: el cardcter socialmente util
de sus trabajos privados, pues, sélo lo refleja bajo la forma
de que el producto del trabajo tiene que ser atil, y precisa-
mente serlo para otros; el cardcter social de la igualdad
entre los diversos trabajos, sélo bajo la forma del carécter
de valor que es comln a esas cosas materialmente diferen-
tes, los productos del trabajo.

Por consiguiente, el que los hombres relacionen entre

si como valores los productos de su trabajo no se debe .

al hecho de que tales cosas cuenten para ellos como meras
envolturas materiales de trabajo homogéneamente humano.
A la inversa. Al equiparar entre si en €l cambio como va-
lores sus productos heterogéneos, equiparan reciprocamen-
te sus diversos trabajos como trabajo humano. No lo saben,
pero lo hacen.* El valor, en consecuencia, no lleva escrito

27 Nota a la 22 edicién. — Por eso, cuando Galiani dice: el
valor es una relacién entre personas —“la richezza & una ragione
tra due persone”— habria debido agregar: una relacién oculta bajo
una envoltura de cosa. (Galiani, Della moneta, col. Custodi cit.,
Mildn, 1803, parte moderna, t. m, p. 221.)
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en la frente lo que es. Por el contrario, transforma a todo
producto del trabajo en un jeroglifico social. Mas adelante
los homlgres procuran descifrar el sentido del jeroglifico,
desentrafiar el misterio de su propio producto social, ya
que la determinacién de los objetos para el uso como
valores es producto social suyo a igual titulo que el lenguaje.
El descub;imiento cientifico ulterior de que los productos
del trabajo, en la medida en que son valores, constitu-
yen meras expresiones, con el caracter de cosas, del tra-
l?ajo humano empleado en su produccién, inaugura una
¢poca en la historia de la evolucién humana, pero en modo
alguno desvanece la apariencia de objetividad que envuel-
ve a los atributos sociales del trabajo. Un hecho que sélo
tiene vigencia para esa forma particular de produccién,
para la produccién de mercancias —a saber, que el caréc-
ter esppcificamente social de los trabajos privados in-
dependientes consiste en su igualdad en cuanto trabajo
humano y asume la forma del caricter de valor de los
productos del trabajo—, tanto antes como después de
aquel descubrimiento se presenta como igualmente defini-
tivo ante quienes estidn inmersos en las relaciones de la
produccién de mercancias, asi como la descomposicién del
aire en sus elementos, por parte de la ciencia, deja incam-
biada la forma del aire en cuanto forma de un cuerpo
fisico.

) Lo que interesa ante todo, en la préctica, a quienes
intercambian mercancias es saber cudnto producto ajeno
obtendrdn por el producto propio; en qué proporciones,
pues, se intercambiarén los productos. No bien esas pro-
porciones, al madurar, llegan a adquirir cierta fijeza consa-
grada por el uso, parecen deber su origen a la naturaleza
de los productos del trabajo, de manera que por ejemplo
una tonelada de hierro y dos onzas de oro valen lo mismo,
tal como una libra de oro y una libra de hierro pesan
igual por més que difieran sus propiedades fisicas y qui-
micas. En realidad, el caricter de valor que presentan los
productos del trabajo, no se consolida sino por hacerse
efectivos en la prictica como magnitudes de valor. Estas
magnitudes cambian de manera constante, independiente-
mente de la voluntad, las previsiones o los actos de los
sujetos del intercambio. Su propio movimiento social posee
para ellos la forma de un movimiento de cosas bajo cuyo
control se encuentran, en lugar de controlarlas. Se requiere
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una produccién de mercancias desarrollada de manera
plena antes que brote, a partir de la experiencia misma,
la comprensién cientifica de que los trabajos privados
——¢jercidos independientemente los unos de los otros pero
sujetos a una interdependencia multilateral en cuanto ra-
mas de la division social del trabajo que se originan natu-
ralmente— son reducidos en todo momento a su medida
de proporcién social porque en las relaciones.de intercam-
bio entre sus productos, fortuitas y siempre fluctuantes, el
tiempo de trabajo socialmente necesario para la produccion
de los mismos se impone de modo irresistible como ley
natural reguladora, tal como por ejemplo se impone la ley
de la gravedad cuando a uno se le cae la casa encima.?
La determinaciéon de las magnitudes de valor por el
tiempo de trabajo, pues, es un misterio oculto bajo los
movimientos manifiestos que afectan a los valores relativos
de las mercancias. Su desciframiento borra la apariencia
de que la determinacion de las magnitudes de valor alcan-
zadas por los productos del trabajo es meramente fortuita,
pero en modo alguno elimina su forma de cosa.

La reflexién en torno a las formas de la vida humana, y
por consiguiente el anélisis cientifico de las mismas, toma
un camino opuesto al seguido por el desarrollo real.
Comienza post festum [después de los acontecimientos] v,
por ende, disponiendo ya de los resultados Gltimos del
proceso de desarrollo. Las formas que ponen la impronta
de mercancias a los productos del trabajo y por tanto estan
presupuestas a la circulacién de mercancias, poseen ya la
fijeza propia de formas naturales Je la vida social, antes
de que los hombres procuren dilucidar no el caricter his-
térico de esas formas —que, mas bien, ya cuentan para
ellos como algo inmutable— sino su contenido. De esta
suerte, fue sélo el andlisis de los precios de las mercancias
lo que llevé a la determinacién de las magnitudes del valor;
sélo la expresidn colectiva de las mercancias en dinero,
lo que indujo a fijar su cardcter de valor. Pero es precisa-
mente esa forma acabada del mundo de las mercancias

28 “;Qué pensar de una ley que sélo puede imponerse a
través de revoluciones periédicas? No es sino una ley natural,
fundada en la inconciencia de quienes estdn sujetos a ella.” (Fried-
rich Engels, Umrisse zu einer Kritik der Nationalokonomie, en
Deutsch-Franzosische Jahrbiicher, ed. por Arnold Ruge y Karl
Marx, Paris, 1844.)
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—Ila forma de dinero— la que vela de hecho, en vez de
revelar, el carécter social de los trabajos privados, y por
tanto las relaciones sociales entre los trabajadores indivi-
duales. Si digo que la chaqueta, los botines, etc., se vincu-
lan con el lienzo como con la encarnacién general de
trabajo humano abstracto, salta a la vista la insensatez
de tal modo de expresarse. Pero cuando los productores de
chaquetas, botines, etc., refieren esas mercancias al lienzo
—o al oro y la plata, lo que en nada modifica la cosa—
como equivalente general, la relacion entre sus trabajos
privados y el trabajo social en su conjunto se les presenta
exactamente bajo esa forma insensata.

Formas semejantes constituyen precisamente las cate-
gorias de la economia burguesa. Se trata de formas del
pensar socialmente vélidas, y por tanto objetivas, para las
relaciones de produccién que caracterizan ese modo de
produccion social histdricamente determinado: la produc-
cién de mercancias. Todo el misticismo del mundo de las
mercancias, toda la magia y la fantasmagoria que nimban
los productos del trabajo fundados en la produccién de
mercancias, se esfuma de inmediato cuando emprendemos
camino hacia otras formas de produccion.

Como la economia politica es afecta a las robinsona-
das,* hagamos primeramente que Robinsén comparezca
en su isla. Frugal, como lo es ya de condicidn, tiene sin
embargo que satisfacer diversas necesidades y, por tanto,
ejecutar trabajos itiles de variada indole: fabricar herra-
mientas, hacer muebles, domesticar llamas, pescar, cazar,
etcétera. De rezos y otras cosas por el estilo no hablemos
aqui, porque a nuestro Robinsén esas actividades le causan
placer y las incluye en sus esparcimientos. Pese a la diversi-
dad de sus funciones productivas sabe que no son mds que
distintas formas de actuacién del mismo Robinsén, es

% Nota a la 22 edicién. — Tampoco Ricardo esti exento de
robinsonadas. “Hace que de inmediato el pescador y el cazador
primitivos cambien la pesca y la caza como si fueran poseedores
de mercancias, en proporcién al tiempo de trabajo objetivado en
esos valores de cambio. En esta ocasién incurre en el anacronismo
de que el pescador y el cazador primitivos, para calcular la inci-
dencia de sus instrumentos de trabajo, echen mano a las tablas de
anualidades que solian usarse en la Bolsa de Londres en 1817. Al
parecer, la (nica forma de sociedad que fuera de la burguesa
conoce Ricardo son los «paralelogramos del sefior Owens.”149)
(K. Marx. Zur Kritik . ... pp. 38. 39))
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decir, nada més que diferentes modos del trabajo humano.
La necesidad misma lo fuerza a distribuir concienzuda-
mente su tiempo entre sus diversas funciones. Que una ecupe
més espacio de su actividad global y la otra menos, depen-
de de Ia mayor o menor dificultad que haya que superar
para obtener el efecto itil propuesto. La ¢xperiencia se
lo inculca, y nuestro Robinsén, que del naufragio ha sal-
vado el reloj, libro mayor, tinta y pluma, se pone, como
buen inglés, a llevar la contabilidad de si mismo. Su inven-
tario incluye una ndmina de los objetos fdtiles que €l
posee, de las diversas operaciones requeridas para su pro-
duccién y por dltimo del tiempo de trabajo que, término
medio, le insume elaborar determinadas cantidades de esos
diversos productos. Todas las relaciones entre Robinsén y
las cosas que configuran su riqueza, creada por €1, son tan
sencillas y transparentes que hasta el mismo sefior Max
Wirth, 14"} sin esforzar mucho el magin, podria comprender-
las. Y, sin embargo, quedan contenidas en ellas todas las
determinaciones esenciales del valor.

Trasladémonos ahora de la radiante insula de Robin-
sén a la tenebrosa Edad Media europea. En lugar del
hombre independiente nos encontramos con que aqui todos
estdn ligados por lazos de dependencia: siervos de la gleba
y terratenientes, vasallos y grandes sefiores, seglares y
clérigos. La dependencia personal caracteriza tanto las
relaciones sociales en que tiene lugar la produccién mate-
rial como las otras esferas de la vida estructuradas sobre
dicha produccién. Pero precisamente porque las relaciones
personales de dependencia constituyen la base social dada,
los trabajos y productos no tienen por qué asumir una
forma fantéstica diferente de su realidad. Ingresan al me-
canismo social en calidad de servicios directos y presta-
ciones en especie. La forma natural del trabajo, su parti-
cularidad, y no, como sobre la base de la produccién de
mercancias, su generalidad, es lo que aqui constituye la
forma directamente social de aquél. La prestacién perso-
nal servil se mide por el tiempo, tal cual se hace con el
trabajo que produce mercancias, pero ningiin siervo ignora
que sc trata de determinada cantidad de su fuerza de
trabajo personal, gastada por él al servicio de su sefor.
El diezmo que le entrega al cura es mds didfano que la
bendicién del clérigo. Sea cual fuere el juicio que nos
merezcan las méscaras que aqui sc ponen los hombres al
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deserppeﬁar sus respectivos papeles, el caso es que las
relaciones sociales existentes entre las personas en sus tra-
bajos se ponen de manifiesto como sus propias relaciones
personales y no aparecen disfrazadas de relaciones sociales
entre las cosas, entre los productos del trabajo.

Para investigar el trabajo colectivo, vale decir, direc-
tamente socializado, no es necesario que nos remontemos
a esa forma natural y originaria del mismo que se encuen-
tra en los umbrales histéricos de todos los pueblos civi-
lizados.* Un ejemplo méis accesible nos lo ofrece la
industria patriarcal, rural, de una familia campesina que
para su propia subsistencia produce cereales, ganado, hilo,
lienzo, prendas de vestir, etc. Estas cosas diversas se hacen
presentes enfrentdndose a la familia en cuanto productos
varios de su trabajo familiar, pero no enfrentdndose reci-
procamente como mercancias. Los diversos trabajos en
que son generados esos productos —cultivar la tierra, criar
ganado, hilar, tejer, confeccionar prendas— en su forma
natural son funciones sociales, ya que son funciones de la
familia y ésta practica su propia divisién natural del tra-
bajo, al igual que se hace en la produccién de mercancias.
Las diferencias de sexo y edad, asi como las condiciones
naturales del trabajo, cambiante con la sucesion de las
estaciones, regulan la distribucién de éste dentro de la fa-
milia y el tiempo de trabajo de los diversos miembros
de Ia misma. Pero aqui el gasto de fuerzas individuales de
trabajo, medido por la duracién, se pone de manifiesto
desde un primer momento como determinacién social de
los trabajos mismos, puesto que las fuerzas individuales
de trabajo sélo actiian, desde su origen, como 6rganos de
la fuerza de trabajo colectiva de la familia.

30 Nota a la 22 edicion. — “"Es un preconcepto ridiculo, de
muy reciente difusion, el de que la forma de la propiedad comin
naturalmente originada sea especificamente eslava, y hasta rusa en
exclusividad. Es la forma primitiva cuya existencia podemos veri-
ficar entre los romanos, germanos, celtas, y de la cual encontra-
mos aun hoy, entre los indios, un muestrario completo con los
especimenes mds variados, aunque parte de ellos en ruinas. Un
estudio mas concienzudo de las formas de propiedad comin asi-
ticas, y especialmente de las indicas, demostraria cémo de las formas
diversas de la propiedad comin natural resultan diferentes formas
de disolucién de ésta. Asi, por ejemplo, los diversos tipos origina-
rios de la propiedad privada romana y germénica pueden ser dedu-
cidos de las diversas formas de la propiedad comdn en la India.”
(Ibidem, p. 10.)
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Imaginémonos finalmente, para variar, una asociacion
de hombres libres que trabajen con medios de produccion
colectivos y empleen, conscientemente, sus muchas fuerzas
de trabajo individuales como una fuerza de trabajo socia}.
Todas las determinaciones del trabajo de Robinson se rei-
teran aqui, sélo que de manera social, cn vez de individual.
Todos los productos de Robins6n constituian su producto
exclusivamente personal y, por tanto, directamente objetos
de uso para si mismo. El producto todo de la asociacion es
un producto social. Una parte de €ste presta scrvicios de
nuevo como medios de produccién. No deja de ser social.
Pero los miembros de la asociaciébn consumen otra parte
en calidad de medios de subsistencia. Es necesario, pucs,
distribuirla entre los mismos. El tipo de esa distribucu"m
variara con el tipo particular del propio organismo spglal
de produccién y segin el correspondiente nivel historico
de desarrollo de los productores. A los meros efectos de
mantener ¢l paralelo con la produccion dc mercancias,
supongamos que la participacion de cada productor ¢n
los medios de subsistencia esté determinada por su tiermpo
de trabajo. Por consiguiente, el tiempo de trabajo desem-
pefiaria un papel doble. Su distribucion, socialmente plapx-
ficada, regulara la proporcion adecuada entre las varias
funciones laborales y las diversas necesidades. Por otra
parte, el tiempo de trabajo servird a la vez como medida
de la participacién individual del productor en el tra-
bajo comiin, y también, por ende, de¢ la parte mdlvngiual-
mente consumible del producto comin. Las relaciones
sociales de los hombres con sus trabajos y con los pro-
ductos de éstos, siguen siendo aqui diafanamente sencillas,

tanto en lo que respecta a la produccién como ¢n o que

atafie a la distribucion.

Para una sociedad de productores de mercancias, cuya
relacién social general de produccién consiste en compor-
tarse frente a sus productos como ante mercancias, 0 sca
valores, y en relacionar entre si sus trabajos privados, bajo
esta forma de cosas, como trabajo humano indifqrenc:adu,
la forma de religion mas adecuada es el cristianismo, con
su culto del hombre abstracto, y sobre todo en su desen-
volvimiento burgués, en el protestantismo, deismo, etc. En
los modos de produccién paleoasiatico, antiguo, ctc.,
la transformacion de los productos en mercancia y por
tanto la existencia de los hombres como productores de
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mercancias, desempefia un papel subordinado, que empero
se vuelve tanto mas relevante cuanto mas entran las enti-
dades comunitarias en la fase de su decadencia. Verdade-
ros pueblos mercantiles sélo existian en los intermundos
del orbe antiguo, cual los dioses de Epicuro, *?! o como
los judios en los poros de la sociedad polaca. Esos anti-
guos organismos sociales de produccién son muchisimo mds
sencillos y trasparentes que los burgueses, pero o se fun-
dan en la inmadurez del hombre individual, adn no liberado
del cordén umbilical de su conexién natural con otros inte-
grantes del género, o en relaciones directas de dominacién
y servidumbre. Estdn condicionados por un bajo nivel de
desarrollo de las fuerzas productivas del trabajo y por las
relaciones correspondientemente restringidas de los hom-
bres dentro del proceso material de produccién de su vida,
y por tanto entre si y con la naturaleza. Esta restriccién
real se refleja de un modo ideal en ¢l culto a la naturaleza
y en las religiones populares de la Antigiiedad. El reflejo
religioso del mundo real dnicamente podrd desvanecerse
cuando las circunstancias de la vida practica, cotidiana,
representen para los hombres, dia a dia, relacipnes diafa-
namente racionales, entre ellos y con la naturaleza. La
figura del proceso social de vida, esto es, del proceso mate-
rial de produccibn, s6lo perdera su mistico velo neblinoso
cuando, como producto de hombres libremente asociados,
éstos la hayan sometido a su control planificado y cons-
ciente. Para ello, sin embargo, se requiere una base mate-
rial de la sociedad o una serie de condiciones materiales
de existencia, que son a su vez, ellas mismas, el producto
natural de una prolongada y penosa historia evolutiva.

Ahora bien, es indudable que la economia politica ha
analizado, aunque de manera incompleta,® el valor y

31 Las insuficiencias en el andlisis que de la magnitud del valor
efectita Ricardo —y el suyo es el mejor— las hemos de ver en
los libros tercero y cuarto de esta obra. En lo que se refiere al va-
lor en general, la economia politica cldsica en ningiin lugar distingue
explicitamente y con clara conciencia entre el trabajo, tal como se
representa en el valor, y ese mismo trabajo, tal como se representa
en el valor de uso de su producto. En realidad, utiliza esa dis-
tincion de manera natural, ya que en un momento dado considera
el trabajo desde el punto de vista cuantitativo, en otro cualitativa-
mente. Pero no tiene idea de que la simple diferencia cuantitativa
de los trabajos presupone su unidad o igualdad cualitativa, y por
tanto su reduccién a frabajo abstractamente humano. Ricardo, por
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la magnitud de valor y descubierto el contenido oculto en
esas formas. S6lo que nunca llegd siquiera a plantear
la pregunta de por qué ese contenido adopta dicha forma;
de por qué, pues, el trabajo se representa en el valor, de a
qué se debe que la medida del trabajo conforme a su dura-
cién se represente en la magnitud del valor alcanzada por
el producto del trabajo.®* A formas que llevan escrita en la

ejemplo, se declara de acuerdo con Destutt de Tracy cuando éste
afirma: “Puesto que es innegable que nuestras Gnicas riquezas
originarias son nuestras facultades fisicas y morales, que el empleo
de dichas facultades, el trabajo de alguna indole, es nuestro tesoro
primigenio, y que es siempre a partir de su empleo como se crean
todas esas cosas que denominamos riquezas [...]. Es indudable,
asimismo, que todas esas cosas s6lo representan el trabajo que las
ha creado, y si tienen un valor, y hasta dos valores diferentes, s6lo
pueden deberlos al del” (al valor del) “trabajo del que emanan”.
(Ricardo, On the Principles of Political Economy, 3? ed., Londres,
1821, p. 334.) Limitémonos a observar que Ricardo atribuye erré-
neamente a Destutt su propia concepcién, mas profunda. Sin duda,
Destutt dice por una parte, en efecto, que todas las cosas que
forman la riqueza “representan el trabajo que las ha creado”, pero
por otra parte asegura que han obtenido del “valor del trabajo”
sus “dos valores diferentes” (valor de uso y valor de cambio). Incu-
rre de este modo en la superficialidad de la economia vulgar, que
presupone el valor de una mercancia (en este caso del trabajo),
para determinar por medio de él, posteriormente, el valor de las
demas. Ricardo lo lee como si hubiera dicho que el trabajo (no
el valor del trabajo) estid representado tanto en el valor de uso
como en el de cambio. Pero él mismo distingue tan pobremente
el caracter bifacético del trabajo, representado de manera dual,
que en todo el capitulo “Value and Riches, Their Distinctive Pro-
perties” [Valor y riqueza, sus propiedades distintivas] se ve reduci-
do a dar vueltas fatigosamente en torno a las trivialidades de un
Jean-Baptiste Say. De ahi que al final se muestre totalmente per-
plejo ante la coincidencia de Destutt, por un lado, con la. propia

concepcién ricardiana acerca del trabajo como fuente del valor, vy, -

por el otro, con Say respecto al concepto de valor.

32 Una de las fallas fundamentales de la economia politica
clasica es que nunca logré desentrafiar, partiendo del anélisis de
la mercancia y mas especificamente del valor de la misma, la
forma del valor, la forma misma que hace de €l un valor de cam-
bio. Precisamente en el caso de sus mejores expositores, como
Adam Smith y Ricardo, trata la forma del valor como cosa com-
pletamente indiferente, o incluso exterior a la naturaleza de la
mercancia. Ello no sélo se debe a que el analisis centrado en la
magnitud del valor absorba por entero su atencién. Obedece a una
razén mis profunda. La forma de valor asumida por el producto
del trabajo es la forma mas abstracta, pero también la més
general, del modo de produccién burgués, que de tal manera queda
caracterizado como tipo particular de produccién social y con
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frente su pertenencia a una formacién social donde el pro-
ceso de produccién domina al hombre, en vez de domi-
nar el hombre a ese proceso, la conciencia burguesa de esa
economia las tiene por una necesidad natural tan manifies-
tamente evidente como el trabajo productivo mismo. De
ahi que, poco mas o menos, trate a las formas preburgue-
sas del organismo social de produccién como los Padres
de la Iglesia a las religiones precristianas.*

esto, a la vez, como algo histérico. Si nos confundimos y la toma-
mos por lz.x forma natural eterna de la produccién social, pasare-
mos también por alto, necesariamente, lo que hay de especifico
en la forma de valor, y por tanto en la forma de la mercancia
desarrollada luego en la forma de dinero, la de capital, etc. Por’
€50, en economistas que coinciden por entero en cuanto a medir
la magnitud del valor por el tiempo de trabajo, se encuentran las
ideas mas abigarradas y contradictorias acerca del dinero, esto
es, de la figura consumada que reviste el equivalente general. Esto
por ejemplo se pone de relieve, de manera contundente, en los
ana.lls.ls_ sobre la banca, donde ya no se puede salir del paso con
definiciones del dinero compuestas. de lugares comunes. A ello se
debe.que, como antitesis, surgiera un mercantilismo restaurado
(Qanllh, etc.) que no ve en el valor mis que la forma social o
mas bien, su mera apariencia, huera de sustancia. '

_Para dejarlo en claro de una vez por todas, digamos que
entiendo por economia politica cldsica toda la economia que, desde
William Pe;t’y, ha investigado la conexién interna de las relaciones
de producclon burguesas, por oposicién a la economia vulgar, que
no hace més gque deambular estérilmente en torno de la conexién
aparente, Breocupéndose s6lo de ofrecer una explicacién obvia
de los fenémenos que podriamos llamar mas bastos y rumiando
una y otra vez, para el uso doméstico de la burguesfa, el material
suministrado hace ya tiempo por la economia cientifica. Pero, por
lo demds, en esa tarea la economia vulgar se limita a sistematizar
de manera pedante las ideas mas triviales y fatuas que se forman
los miembros de la burguesia acerca de su propio mundo, el mejor
de los posibles, y a proclamarlas como verdades eternas.

33 “Los economistas tienen una singular manera de proceder.
No hay para ellos mas que dos tipos de instituciones: las artifi-
ciales y li?s naturales. Las instituciones de! feudalismo son institu-
ciones agtxficiales; las de la burguesia, naturales. Se parecen en esto
a los tedlogos, que distinguen también entre dos clases de religio-
nes. Togia religion que no sea la suya es invencién de los hom-
bres, mientras que la suya propia es, en cambio, emanacién de
Dios ... Henos aqui, entonces, con que hubo historia, pero ahora
ya no la hay.” (Karl Marx, Misére de la philosophie. Réponse a la
Phtlz?saphie de la misére de M. Proudhon, 1847, p. 113.) Realmen-
te comico es el sefior Bastiat, quien se imagina que los griegos y
romanos antiguos no vivian mas que del robo. Pero si durante
muchos siglos sélo se vive del robo, es necesario que constante-
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Hasta qué punto una parte de los economistas se deja
encandilar por el fetichismo adherido al mundo de las
mercancias, o por la apariencia objetiva de las determina-
ciones sociales del trabajo, nos lo muestra, entre otras
cosas, la tediosa e insulsa controversia en torno al papel
que desempefiaria la naturaleza en la formacién del valor
de cambio. Como el valor de cambio es determinada mane-
ra social de expresar el trabajo empleado en una cosa, no
puede contener méas materia natural que, por ejemplo, el
curso cambiario.

mente exista algo que robar, o que el objeto del robo se reproduz-
ca de manera continua. Parece, por consiguiente, que también los
griegos y romanos tendrfan un proceso de produccién, y por tanto
una economia que constituiria la base material de su mundo,
exactamente de la misma manera en que la economia burguesa
es el fundamento del mundo actual. (O acaso Bastiat quiere decir
que un modo de produccién fundado en el trabajo esclavo consti-
tuye un sistema basado en el robo? En tal caso, pisa terreno pe-
ligroso. Si un gigante del pensamiento como Aristteles se equi-
vocaba en su apreciacién del trabajo esclavo, (por qué habia de
acertar un economista pigmeo como Bastiat al juzgar el trabajo
asalariado?

Aprovecho la oportunidad para responder brevemente a una
objecién que, al aparecer mi obra Zur Kritik der politischen Oko-
nomie (1859), me formulé un periédico germano-norteamericano.
Mi enfoque —sostuvo éste— segin el cual el modo de produc-
cién dado y las relaciones de produccién correspondientes al mismo,
en suma, “la estructura econémica de la sociedad es la base real
sobre la que se alza una superestructura juridica y politica, y a la
que corresponden determinadas formas sociales de conciencia”,
ese enfoque para el cual “el modo de produccién de la vida
material condiciona en general el proceso de la vida social, politica
y espiritual”, serfa indudablemente verdadero para el mundo actual,
en el que imperan los intereses materiales, pero no para la. Edad
Media, en la que prevalecia el catolicismo, ni para Atenas y Roma,
donde era la politica la que dominaba. En primer término, es
sorprendente que haya quien guste suponer que alguna persona
ignora esos archiconocidos lugares comunes sobre la Edad Media
y el mundo antiguo. Lo indiscutible es que ni la Edad Media pudo
vivir de catolicismo ni el mundo antiguo de politica. Es, a la
inversa, el modo y manera en que la primera y el segundo se
ganaban la vida, lo que explica por qué en un caso la politica y
en otro el catolicismo desempefiaron el papel protagénico. Por lo
demais, basta con conocer someramente la historia de la repiblica
romana, por ejemplo, para saber que la historia de la propiedad
de la tierra constituye su historia secreta. Ya Don Quijote, por
otra parte, hubo de expiar el error de imaginar que la caballeria
andante era igualmente compatible con todas las formas econé-
micas de la sociedad. ‘
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Como la forma de mercancia es la mas general y la
menos evolucionada de la produccién burguesa —a lo cual
se debe que aparezca tempranamente, aun cuando no de
la misma manera dominante y por tanto caracteristica que
adopta en nuestros dias— todavia parece relativamente
facil penetrarla revelando su caracter de fetiche. Pero en
las formas mas concretas se desvanece hasta esa apariencia
de sqncillez. (De dénde proceden, entonces, las ilusiones
del sistema monetarista? 43! Este no vefa al oro y la plata,
en cuanto dinero, como representantes de una relacién
social de produccién, sino bajo la forma de objetos natu-
rales adornados de insélitos atributos sociales. Y cuando
trata del capital, ;no se vuelve palpable el fetichismo de la
_economia moderna, de esa misma economia que, dandose
importancia, mira con engreimiento y desdén al mercanti-
lismo? ;Hace acaso mucho tiempo que se disipé la ilusién
fisiocratica de que la renta del suelo surgia de la tierra, no
de 1a sociedad?

Sin embargo, para no anticiparnos, baste aqui con un
ejemplo referente a la propia forma de mercancia. Si las
mercancias pudieran hablar, lo harian de esta manera:
Puede ser que a los hombres les interese nuestro valor de
uso. No nos incumbe en cuanto cosas. Lo que nos con-
cierr}e en cuanto cosas es nuestro valor. Nuestro propio
movimiento como cosas mercantiles lo demuestra. Unica-
mente nos- vinculamos entre nosotras en cuanto valores de
cambio. Oigamos ahora cémo el economista habla desde el
alma de la mercancia: “El valor” (valor de cambio) “es
un atributo de las cosas; las riquezas” (valor de uso), “un
atributo del hombre. El valor, en este sentido, implica
necesariamente el intercambio; la riqueza no”.** “La ri-
queza” (valor de uso) “es un atributo del hombre, el valor .
un atributo de las mercancias. Un hombre o una comuni-
dad son ricos; una perla o un diamante son valiosos . . .
Una perla o un diamante son valiosos en cuanto tales perla
o diamante”.*® Hasta el presente, todavia no hay quimico

34 “Value is a property of things, riches of man. Value in this
sense, necessarily implies exchanges, riches do not.” (Observations
on Some Verbal Disputes on Political Economy, Particularly Relat-
ing to Value, and to Supply and Demand, Londres, 1821, p. 16.)

35 “Riches are the attribute of man, value is the attribute of
commodities. A man or a community is rich, a pearl or a diamond
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que haya descubierto en la perla o el diamante el valor de
cambio. Los descubridores econémicos de esa sustancia
quimica, alardeando ante todo de su profundidad critica,
llegan a la conclusién de que el valor de uso de las cosas
no depende de sus propiedades como cosas, mientras que
por el contrario su valor les es inherente en cuanto cosas.
Lo que los reafirma en esta concepcién es la curiosa cir-
cunstancia de que el valor de uso de las cosas se 'r,eahz.a
para el hombre sin intercambio, o sea en la relacién di-
recta entre la cosa y el hombre, mientras que su valor,
por el contrario, s6lo en el intercambio, o sea en €l proceso
social. Como para no acordarse aqui del buen Dogberry,
cuando ilustra al sereno Seacoal: “Ser hombre bien pareci-
do es un don de las circunstancias, pero saber leer y escri-
bir lo es de la naturaleza” .3 !**l

is valuable... A pearl or a diamond is valuable as a pearl or
diamond.” (S. Bailey, A Critical Dissertation..., p. 165 y s.)

36 El autor de las Observations y Samuel Bailey inculpan a
Ricardo el haber hecho del valor de cambio, que es algo mera-
mente relativo, algo absoluto. Por el contrario, quardo ha red'u-
cido la relatividad aparente que esas cosas —por ejemplo, el. dia-
mante, las perlas, etc.— poseen en cuanto valores de caml;lg, a
la verdadera relacién oculta tras la apariencia, a su r’elqtmdad
como meras expresiones de trabajo humano. Si las réplicas de
los ricardianos a Bailey son groseras pero no convincentes, ql}o
se debe s6lo a que el propio Ricardo no les brinda explicacion
alguna acerca de la conexién interna entre el valor y la forma del
valor o valor de cambio.
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CAPITULO IT
EL PROCESO DEL INTERCAMBIO

Las mercancias no pueden ir por si solas al mercado
ni intercambiarse ellas mismas. Tenemos, pues, que volver
la mirada hacia sus custodios, los poseedores de mercan-
cias. Las mercancias son cosas y, por tanto, no oponen
resistencia al hombre. Si ellas se niegan a que las tome,
éste puede recurrir a la violencia o, en otras palabras,
apoderarse de ellas.®” Para vincular esas cosas entre si
como mercancias, los custodios de las mismas deben rela-
cionarse mutuamente como personas cuya voluntad reside
en dichos objetos, de tal suerte que el uno, sélo con acuer-
do de la voluntad del otro, o sea mediante un acto volun-
rio com@n a ambos, va a apropiarse de la mercancia ajena
al enajenar la propia. Los dos, por consiguiente, deben
reconocerse uno al otro como propietarios privados. Esta
relacién juridica, cuya forma es el contrato —legalmente
formulado o no—, es una relacion entre voluntades en la
que se refleja la relacion econémica. El contenido de tal
relacion juridica o entre voluntades queda dado por la re-
lacién econémica misma.*® Aqui, las personas sélo existen

37 En el siglo xn, tan renombrado por su religiosidad, suelen
aparecer entre esas mercancias objetos de suma exquisitez. Un
poeta francés de aquellos tiempos incluye asi, entre las mercancias
expuestas en el mercado de Landit, junto a telas, cuero, aperos
de labranza, pieles, etc., también a las “femmes folles de leur
corps” [mujeres de fogosos cuerpos].

38 Proudhon comienza por extraer su ideal de justicia, la “jus-
tice éternelle” [justicia eternal, de las relaciones juridicas corres-
pondientes a la produccién de mercancias, con lo cual, digimoslo
incidentalmente, aporta la consoladora prueba para todo burgués .
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unas para otras como representantes de la mercancia, y
por ende como poseedores de mercancias. En el curso ulte-
rior de nuestro anilisis veremos que las méscaras. que en
lo econémico asumen las personas, no son més que perso-
nificaciones de las relaciones econémicas como portadoras
de las cuales dichas personas se enfrentan mutuamente.

Lo que precisamente distingue de la mercancia a su
poseedor es la circunstancia de que todo otro cuerpo
de mercancia sélo cuenta para aquélla como forma de
manifestacién de su propio valor. Niveladora (**! y cinica
desde la cuna, estd siempre pronta para intercambiar no
s6lo el alma sino también ¢l cuerpo por cualquier otra
mercancia, aunque ésta sea mas repulsiva que Maritornes.
Esta falta de sensibilidad, en la mercancia, por lo concreto
que hay en el cuerpo de sus congéneres, lo suple su
poseedor con sus cinco y mas sentidos. Su propia mercan-
cia no tienc para él ningiin valor de uso directo: caso
contrario no la llevaria al mercado. Posee valor de uso para
otros. Para él, sblo tienc directamente el valor de uso
de ser portadora de valor de cambio y, de tal modo, medio
de cambio®® De ahi que quiera enajenarla por una mer-

filisteo de que la forma de la produccién de mercancias es tan
eterna como la justicia. Luego vira en redondo y pretende mode-
lar, con arreglo a ese ideal, la produccién real de mercancias y
el derecho real correspondiente a ésta. (Qué opinariamos de un
quimico que, en vez de investigar las leyes que efectivamente
rigen la asociacién y disociacién de la materia, y en lugar de
resolver sobre la base de las mismas determinados problemas,
explicara esa composicién y descomposicién por las “ideas eternas”
de la “naturalité” [naturalidad] y la “affinité” [afinidad]? Cuando
se sostiene que la “usura” contradice la “justice éternelle” [justicia
eterna] y la “équité éternelle” [equidad eterna] y la “mutualité éter-
nelle” [reciprocidad eterna] y demds “verités éternelles” [verdades
eternas], (sabemos algo més acerca de ella que lo que sabian los
Padres de la Iglesia cuando aseguraban que contradecia la “grace
éternelle” [gracia eterna], la “foi éternelle” [fe eternal, la “volonté
éternelle de Dieu” [voluntad eterna de Dios]?

38 “Puesto que de dos modos es el uso de todos los bienes.
Uno de ellos es inherente a la cosa en cuanto tal, el otro no,
como en el caso de una sandalia, que sirve para calzarse y para
intercambiaria. Estos dos son valores de uso de la sandalia, ya
que también ¢l que cambia la sandalia por algo que le falta, a
modo de ejemplo por alimentos, utiliza la sandalia en cuanto san-
dalia. Pero no es su modo natural de uso. Porque la sandalia no
existe para que se la intercambie.” (Aristételes, De Republica, lib. 1,

capitulo 9.) [46]
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cancia cuyo valor de uso lo satisfaga. Todas las mercancias
son no-valores-de-uso para sus poseedores, valores de uso
para sus no-poseedores. Por eso tienen todas que cambiar
de duefio. Pero este cambio de duefios constituye su inter-
cambio, y su intercambio las relaciona reciprocamente
como valores y las realiza en cuanto tales. Las mercancias
pucs, tienen primero que realizarse como valores antes qué
puedan realizarse como valores de uso.

Por otra parte, tienen que acreditarse como valores de
uso antes de poder realizarse como valores. Ya que ¢l
trabajo humano empleado en cllas sélo cuenta si se lo em-
plea en una forma dtil para otros. Pero que sea til para
otros, que su producto satisfaga necesidades ajenas, es algo
que sélo su intercambio puede demostrar. ’

Todo poseedor de mercancias s6lo quiere intercambiar
Ia suya por otra cuyo valor de uso satisfaga su propia
necesidad. En esta medida, el intercambio no es para él
mas que un proceso individual. Por otra parte, quiere rea-
lizar su mercancia como valor, y por ende convertirla en
cu.alquler.otra mercancia que sea de su agrado y valga lo
mismo, siendo indiferente que su propia mercancia tenga
para ¢l poseedor de la otra valor de uso o carezca de éste.
En esa medida el intercambio es para él un proceso social
general. Pero el mismo proceso no puede ser a un mismo
tiempo, para todos los poseedores de mercancias, exclusi-
vamente ind.ividual y a la vez exclusivamente social general.

Si examinamos el punto mas de cerca, veremos que a
todo poseedor de mercancias toda mercancia ajena se le
presenta como equivalente particular de la suya, y ésta
como equivalente general de todas las demds. Pero como
esto se aplica igualmente a todos los poseedores de mer-
cancias, ninguna de ellas es equivalente general y, en con-
secuencia, las mercancias no poseen una forma de valor
relativa general en la que puedan equipararse los valores,
compararse en cuanto magnitudes de valor. Las mercan-
cias, pues, en absoluto se enfrentan entre si como mer-
cancias, sino solamente como productos o valores de uso.

_ En su perplejidad, nuestros poseedores de mercancias
piensan como Fausto. En el principio era la accién. *"! De
ahi que hayan actuado antes de haber pensado. Las leyes
de la naturaleza inherente a las mercancias se confirman
en el instinto natural de sus poseedores. Sélo pueden re-
lacionar entre s sus mercancias en cuanto valores, y por

105



tanto s6lo en cuanto mercancias, al relacionarlas antitéti-
camente con otra mercancia cualquiera que haga las veces
de equivalente general. Este es el resultado que se alcanzd
en el andlisis de la mercancia. Pero sélo un acto social
puede convertir a una mercancia determinada en equiva-
lente general. Por eso la accidn social de todas las demés
mercancias aparta de las mismas una mercancia determi-
nada, en las cuales todas ellas representan -sus valores.
La forma natural de esa mercancia se transforma por tanto
en forma de equivalente socialmente vigente. Su caricter de
ser equivalente general se convierte, a través del proceso
social, en funcidn especificamente social de la mercancia
apartada. Es de este modo como se convierte en dinero.
“TIli unum consilium habent et virtutem et potestatem suam
bestiz tradunt. [...] Et ne quis possit emere aut vendere,
nisi qui habet characterem aut nomen bestiz, aut numerum
nominis eius.” (Apocalipsis.) *81 [Estos tienen un mismo
propésito, y entregarén su poder y su autoridad a la bes-
tia. [. . .] Y que ninguno pudiese comprar ni vender, sino el
que tuviese la marca o el nombre de la bestia, o el nimero
de su nombre.]

Esa cristalizacién que es el dinero constituye un pro-
ducto necesario del proceso de intercambio, en el cual se
equiparan de manera efectiva y reciproca los diversos pro-
ductos del trabajo y por consiguiente se transforman real-
mente en mercancias. La expansién y profundizacién
histéricas del intercambio desarrollan la antitesis, latente
en la naturaleza de la mercancia, entre valor de uso y
valor. La necesidad de dar una expresién exterior a esa
antitesis, con vistas al intercambio, contribuye a que se
establezca una forma auténoma del valor mercantil, y no
reposa ni ceja hasta que se alcanza definitivamente la mis-
ma mediante el desdoblamiento de la mercancia en mer-
cancia y dinero. Por consiguiente, en la misma medida en
que se consuma la transformacién de los productos del
trabajo en mercancias, se lleva a cabo la transformacion
de la mercancia en dinero.*®

10 Jizguese, segin esto, cuan sagaz es el socialismo pequefio-
burgués, que eterniza la produccién de mercancias y al mismo
tiempo pretende abolir la “antitesis entre el dinero y la mercan-
cia”, y por tanto el dinero mismo, ya que éste sélo existe en esa
antitesis. Seria como querer abolir el papado y mantener en pie
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El intercambio directo de productos reviste por una
parte la forma de la expresién simple del valor, pero por
otra parte no llega aln a revestirla. Dicha forma era:
x.mercancia A =y mercancia B. La forma del intercam-
bio directo de productos es: x objeto para el uso A =y
objeto para el uso B.** Aqui, las cosas A y B no son mer-
cancias con anterioridad al intercambio, sino que sélo se
transforman en tales gracias precisamente al mismo. El
primer modo en que un objeto para el uso, potencial-
mente, llega a ser valor de cambio es su existencia como
no-valor-de-uso, como cantidad de valor de uso que rebasa
lz}s necesidades inmediatas de su poseedor. Las cosas, en
s1y para si, son ajenas al hombre y por ende enajenables.
Para que esta enajenacion sea reciproca, los hombres no
necesitan més que enfrentarse implicitamente como pro-
pietarios privados de esas cosas enajenables, enfrentdndo-
s¢, precisamente por eso, como personas independientes
entre s1 Tal relaciéon de ajenidad reciproca, sin embargo,
no existe para los miembros de una entidad comunitaria
de origen natural, ya tenga la forma de una familia patriar-
cal, de una comunidad indica antigua, de un estado inca,
etcétera. El intercambio de mercancias comienza donde ter-
minan las entidades comunitarias, en sus puntos de contacto
con otras entidades comunitarias o con miembros de éstas.
Pero no bien las cosas devienen mercancias en la vida
exterior, también se vuelven tales, por reaccidn, en la vi-
da interna de la comunidad. La proporcién cuantitativa de
su intercambio es, en un principio, completamente fortuita.
Si las cosas son intercambiables, ello se debe al acto de
vol}mtad por el que sus poseedores resuelven enajenarlas
reciprocamente. Aun asi se consolida, de manera paulatina,
la necesidad de objetos para el uso ajenos. La repeticién
constante del intercambio hace de él un proceso social
regular. Con el paso del tiempo es forzoso que se produz-
ca por lo menos una parte de los productos del trabajo

el catolicismo. Véase mds sobre este punto en mi obra Zur Kri-
tik..., p. 61 y ss.

41 Mientras ain no se intercambian dos diferentes objetos
para el uso, sino que, como suele ocurrir entre los salvajes, se
ofrece una masa caltica de cosas como equivalente por una
tercera, el intércambio directo de productos est4 apenas en su
fase embrionaria.
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con la intencién de volcarlos en el intercambio. A partir
de ese momento se reafirma, por una parte, la escisién
entre la utilidad de las cosas para las necesidades inme-
diatas y su utilidad con vistas al intercambio. Su valor de
uso se desliga de su valor de cambio. De otra parte, la
proporcién cuantitativa segin la cual se intercambian, pasa
a depender de su produccién misma. La costumbre las
fija como magnitudes de valor.

En el intercambio directo de productos toda mercancia
es directamente medio de cambio para su poseedor, y
equivalente para su no-poseedor, pero sélo en la medida
en que tenga valor de uso para él. Por tanto, el articulo
que se cambia atin no ha adquirido una forma de valor
independiente de su propio valor de uso o de la necesidad
individual que experimentan los sujetos del intercambio.
La necesidad de esta forma se desenvuelve a la par del
namero y variedad crecientes de las mercancias que entran
al proceso de intercambio. El problema surge simultanea-
mente con los medios que permiten resolverlo. Nunca se
efectda un trafico en el que los poseedores de mercancias
intercambien sus articulos por otros, y los comparen con
éstos, sin que las diversas mercancias de los diversos posec-
dores de éstas, se intercambien dentro de ese trafico con
una tercera mercancia, siempre la misma, y se comparen
con ella en cuanto valores. Dicha tercera mercancia, en
la medida en que se convierte en equivalente de otras
mercancias diversas, adopta directamente la forma de equi-
valente general o social, aunque dentro de limites estre-
chos. Esta forma de equivalente general brota y se
desvanece con el contacto social momentineo que le dio

vida. Alternativa y fugazmente recac en esta mercancia

o en la de més alla. Pero con el desarrollo del intercambio
mercantil, se adhiere de manera firme y exclusiva a clases
particulares de mercancias, o sea cristaliza en la forma de
dinero. A qué clase de mercancias queda fijada es, en un
comienzo, un hecho fortuito, Dos circunstancias, sin em-
bargo, son en general las determinantes. La forma de dine-
ro se adhiere o a los articulos de cambio mas importantes
provenientes del exterior, que de hecho son las formas
naturales en que se manifiesta el valor de cambio de los
productos locales, o al objeto para el uso que constituye
el elemento principal de la propiedad local enajenable,
como por ejemplo el ganado. Los pueblos némades son los
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primeros en desarrollar la forma de dinero, porque todas
sus pertenencias son mdviles y revisten por tanto la forma
de directamente enajenables, y porque su modo de vida
los pone de continuo en contacto con entidades comunita-
rias distintas de la suya, incitindolos en consecuencia al
intercambio de productos. A menudo los hombres han
convertido al hombre mismo, bajo la forma de esclavo,
en material dinerario original, pero nunca a la tierra.
Esta idea sélo podia aflorar en la sociedad burguesa ya
desarro!lada.‘ Data del dltimo tercio del siglo xviI, y has-
ta un siglo mds tarde, durante la revolucién burguesa de
los franceses, no se intentd llevarla a la practica a nivel
nacional.

En la misma medida en que el intercambio de mer-
cancias hace saltar sus trabas meramente locales y que el
valo~r de las mercancias, por ende, se expande hasta con-
vertirse en concrecidn material del trabajo humano en
general, la forma de dinero recae en mercancias adecuadas
por su naturaleza para desempefiar la funcién social de
equivalente general: los metales preciosos.

Y bien, la proposicién segin la cual “aunque el oro y
la plata no son dinero por naturaleza, el dinero es por
naturaleza oro y plata”,** muestra la congruencia entre sus
propiedades naturales y sus funciones.*® Hasta aqui, sin
embargo, s6lo conocemos una de las funciones del dinero,
la de servir de forma de manifestacién al valor de las mer-
cancias o como material en el cual se expresan socialmente
las magnitudes del valor de las mercancias. Forma adecua-
da de manifestacién del valor, o concrecién material del
trabajo humano abstracto y, por consiguiente, igual, sélo
puede serlo una materia cuyas porciones posean todas la
misma calidad uniforme. Por lo demds, siendo puramente
cuantitativa la diferencia que existe entre las magnitudes
del valor, la mercancia dineraria ha de poder reflejar dife-
rencias puramente cuantitativas, y por tanto ser divisible
a voluntad y en partes susceptibles de volver a integrarse.
El oro y la plata poseen por naturaleza esas propiedades.

El valor de uso de la mercancia dineraria se desdobla.
Al lado de su valor de uso particular en cuanto mercan-

42 K. Marx, op. cit., p. 135. “Los metales [son] ... por natu-
raleza dinero.” (Galiani, Della moneta, p. 137.)

_* Por més detalles sobre este punto, véase mi obra citada
arriba, seccién “Los metales preciosos”.
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cia —el oro, por ejemplo, sirve para obturar cavidades
dentarias, como materia prima de articulos suntqarios,
etcétera—, adquiere un valor de uso formal que deriva de
sus funciones sociales especificas.

Puesto que todas las demds mercancias son tan solo
equivalentes particulares del dinero, y éste el equivalente
general de las mismas, aquéllas se comportan como mer-
cancias particulares ante el dinero como la mercancia
general.** )

Hemos visto que la forma de dinero no es més que el
reflejo, adherido a una mercancia, de las relaciones entre:
todas las demas mercancias. Que el dinero es mercancia,*’
pues, sélo es un descubrimiento para quien parte de su
figura consumada con el objeto de analizarla posterior-
mente. El proceso de intercambio confiere a la mercancia
que é! transforma en dinero, no gl valor, sino }g forma
especifica de valor que la caracteriza. La confusion entre
ambas determinaciones indujo a que se considerara imagi-
nario el valor del oro y la plata.*¢ Como en ciertas funcio-

44 “E] dinero es la mercancia universal.” (Verri, Meditazioni
sulla..., p. 16.)

45 “E] oro y la plata mismos (a los que podemos’dar el nom-
bre general de metales preciosos) son... mercancias ... cuyo
valor aumenta y disminuye ... A los metales preciosos se les puege
reconocer un valor mis alto cuando con un peso mas pequeno
de los mismos se puede adquirir una mayor cantidad dql producto
o las manufacturas del pais”, etc. ([S. Clement,] A Discourse of
the General Notions of Money, Trade, and Exchange, as They Stand
in Relations to Each Other. By a Merchant, Londres, 1695, p. 7.)
“El oro y la plata, amonedados o no, aunque se los use como
medida de todas las demés cosas, son tan mercancias como el vino,
aceite, tabaco, pafio o géneros.” (J. Child,] 4 Discourse Concern-
ing Trade, and That in Particular of the East - Ir}dtes ey !_.ondres,
1689, p. 2.) “El capital y la riqueza del reino, en rigor, no
pueden consistir sélo en dinero, ni hay que excluir al oro y la
plata de la condicién de mercancias.” ((Th. Papillon,] The East
India Trade a Most Profitable Trade, Londres, 1677, p. 4.)

46 “El oro y la plata tienen valor como metales, antes de ser
dinero.” (Galiani, op. cit.[, p. 72.]) Dice Locke: “El consenso uni-
versal de la humanidad ha atribuido a la plata, teniendo en cuenta
las cualidades que la hacen adecuada para ser dinero, un valor
imaginario”. [J. Locke, Some Consideranons’ ...y P- 15.] En cam-
bio, Law: “;COémo diversas naciones p051r1an cor}ferlr un valor
imaginario a una cosa cualquiera... o como habria podldo‘man-
tenerse ese valor imaginario?” Pero lo poco que comprendia del
asunto lo muestran estas palabras: “La plata se ha cambiado
conforme al valor de uso que poseia, es decir segin su valor real;
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nes se puede remplazar el oro por simples signos, surgié
el otro error, el de que el oro mismo seria un simple signo.
No obstante, en esta concepcién estd implicita la vislumbre
de que la forma del dinero es exterior a la cosa misma, y
por tanto mera forma de manifestacion de relaciones hu-
manas ocultas detrds de ella. En este sentido toda mercan-
cia serfa un signo, porque en cuanto valor es sélo envoltura
objetiva del trabajo humano empleado en ella.*” Pero
cuando se sostiene que las caracteristicas sociales que
adoptan las cosas, o las caracteristicas de cosas que asu-
men las determinaciones sociales del trabajo sobre la base
de determinado modo de produccién, son meros signos, se
afirma a la vez que son producto arbitrario de la reflexién

mediante su adopcion como dinero ha adquirido un valor adi-
cional (une valeur additionnelle)”. (Jean Law, Considérations sur le
numéraire et le commerce, en la ed. de Daire de los Economistes
financiers du XVI1II siécle, pp. 469, 470.)

47 “El dinero es su signo” (el de las mercancias). (V. de For-
bonnais, Eléments du commerce, nueva ed., Leiden 1766, t. 1,

143.) “Como signo, es atraido por las mercancias.” (Ibidem,
p. 155.) “El dinero es signo de una cosa y la representa.” (Montes-
quieu, Esprit des lois, en (Euvres, Londres, 1767, t. i1, p. 3.) “El di-
nero no es un simple signo, ya que él mismo es riqueza; no repre-
senta los valores, equivale a ellos.” (Le Trosne, De Pintérét social,
p.- 910.) “Si se considera el concepto del valor, llegaremos a la
conclusion de que la cosa misma sélo es considerada como un
signo y no cuenta como ella misma, sino como lo que vale.” (Hegel,
Philosophie des Rechts, p. 100.) Mucho antes que los economistas,
los juristas habian puesto en boga la idea de que el dinero era
mero signo, y el valor de los metales preciosos algo puramente
imaginario. Prestaban asi un servicio propio de sicofantes al poder
real, cuyo derecho a falsificar 1a moneda fundamentaron, a lo largo
de toda la Edad Media, en las tradiciones del Imperio Romano y
en las nociones sobre el dinero expuestas en las Pandectas. (49!
“Nadie puede ni debe dudar”, dice en un decreto de 1346 su
aventajado discipulo, Felipe de Valois, “‘que sélo a Nos y a Nues-
tra Majestad Real incumbe... el ministerio, hechura, condicidn,
suministro y reglamentacién de las monedas; el fijar tal o cual
curso y al precio que nos plazca y nos parezca bueno.” Era dogma
del derecho romano que quien decretaba el valor del dinero era
el emperador. Se habia prohibido, expresamente, tratar el dinero
como mercancia. “A nadie le estd permitido comprar dinero, pues
habiendo sido creado para el uso genmeral, no es licito que sea
mercancia.” Una buena exposicién en torno a este punto se
encuentra en G. F. Pagnini, Saggio sopra il giusto pregio delle cose,
1751, col. Custodi cit., parte moderna, t. u. Principalmente en la
segunda parte de la obra, Pagnini polemiza contra los sefiores
juristas.
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humana. Era éste el modo favorito a que se recurria en el
siglo xviII para explicar aquellas formas enigméticas de las
relaciones humanas cuya génesis atin no se podia descifrar,
despojandolas, por lo menos transitoriamente, de la apa-
riencia de ajenidad.

Observamos mas arriba que la forma de equivalente
adoptada por una mercancia no implica que su magnitud
de valor esté cuantitativamente determinada. El hecho de
que sepamos que el oro es dinero, y por tanto directa-
mente intercambiable por cualquier otra mercancia, no
significa que sepamos, por ejemplo, cudnto valen 10 libras
de oro. Al igual que todas las mercancias, el dinero solo
puede expresar su propia magnitud de valor relativamente,
en otras mercancias. Su propio valor lo determina el tiem-
po de trabajo requerido para su produccién y se expresa
en la cantidad de toda otra mercancia en la que se haya
solidificado el mismo tiempo de trabajo.*® Esta fijacion de
su magnitud relativa de valor se verifica en su fuente de
produccion, por medio del trueque directo. No bien entra
en la circulacién como dinero, su valor ya estd dado. Y si
bien ya en los dltimos decenios del siglo xvii, superada
ampliamente la fase inicial en el anélisis del dinero, se sabia
que este Wltimo es mercancia, no se habian dado mas que
los primeros pasos. La dificultad no estriba en comprender
que el dinero es mercancia, sino en cémo, por qué, por
intermedio de qué una mercancia es dinero.*®

48 “Si un hombre puede traer a Londres una onza de plata,
extraida de las profundidades de la tierra en el Perd, en el mismo
tiempo en que puede producir un bushel de trigo, una cosa sera
entonces e} precio natural de la otra; pues bien, si a causa del
laboreo de minas nuevas y mdis productivas un hombre puede ob-
tener dos onzas de plata con la misma facilidad con que antes obte-
nfa una, el trigo seri tan barato ahora a diez chelines el bushel
como lo era antes a cinco chelines, ceteris paribus [si las res-
tantes condiciones no varian}.” (William Petty, A Treatise of Taxes
and Contributions, Londres, 1667, p. 31.)

49 E} sefior profesor Roscher, después de ilustrarnos explicén-
donos que “las falsas definiciones del dinero se pueden dividir en
dos grupos principales: las que lo consideran mds y las que lo con-
sideran menos que una mercancia”, nos ofrece un abigarrado cata-
logo de obras sobre la naturaleza del dinero, con lo cual no
manifiesta ni siquiera la méis minima comprensién respecto a la
historia real de la teorfa, y por dltimo una moraleja: “Por lo
demis, es innegable que la mayor parte de los economistas més
recientes no han prestado la debida atencién a las peculiaridades
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Veiamos que ya en la mas simple expresién del valor
—x mercancia A — y mercancia B— la cosa en la cual
sc representa la magnitud del valor de otra cosa parece
poseer su forma de equivalente independientemente de esta
relac_lon, como propiedad natural de caracter social. Hemos
analizado la consolidacién de esa falsa apariencia. La mis-
ma llega a su plenitud cuando la forma de equivalente
general se identifica con la forma natural de una clase
pgrticular de mercancias, cristalizdndose asi en la forma
dineraria. Una mercancia no parece transformarse en dine-
ro porque todas las demas mercancias representen en ella
sus valores, sino que, a la inversa, éstas parecen represen-
tar en ella sus valores porque ella es dinero. El movi-
miento mediador se desvanece en su propio resultado, no
dejando tras si huella alguna. Las mercancias, sin que in-
tervengan en el proceso, encuentran ya pronta su propia
figura de valor como cuerpo de una mercancia existente
al margen de ellas y a su lado. Estas cosas, el oro y la
plata, tal como surgen de las entrafias de la tierra, son al
propio tiempo la encarnacidn directa de todo trabajo hu-
mano. De ahi la magia del dinero. El comportamiento
puramente atomistico de los hombres en su proceso social
de produccibn, y por consiguiente la figura de cosa que
revisten sus propias relaciones de produccién —figura
que no depende de su control, de sus acciones individuales
conscientes—, se manifiesta ante todo en que los productos
de su trabajo adoptan en general la forma de mercancias.
El enigma que encierra el fetiche del dinero no es mas,
pues, que el enigma, ahora visible y deslumbrante, que
encierra el fetiche de la mercancia.

que distinguen al dinero de las otras mercancias” ((es, pues, mds o
menos que una mercancia?) ... “En esa medida, 1a reaccién semi-
mercantilista de Ganilh, etc., no es totalmente infundada.” (Wilhelm
Roscher, Die Grundlagen der Nationalokonomie, 32 ed., 1858,
pp. 207-210.) Mais... menos... no la debida... en esa medi-
da ... no totalmente! jQué determinaciones conceptuales! ;Y es a
esos eclécticos devaneos profesorales a los que el sefior Roscher,
modestamente, bautiza con el nombre de “método anatomofisio-
l6gico” de la economia politica! Debe acreditarse en su haber, sin
embargo, un descubrimiento: el de que el dinero es “una mercan-
cia agradable”.
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CAPITULO I
EL DINERO, O LA CIRCULACION DE MERCANCIAS

1. Medida de los valores

Con el objeto de simplificar, en esta obra parto siempre
del supuesto de que el oro es la mercancia dineraria.

La primera funcién del oro consiste en proporcionar
al mundo de las mercancias el material para la expresion
de su valor, o bien en representar los valores mercantiles
como magnitudes de igual denominacién, cualitativamente
iguales y cuantitativamente comparables. Funciona asf co-
mo medida general de los valores, y s6lo en virtud de esta
funcién el oro, la mercancia equivalente especifica, deviene
en primer lugar dinero.

Las mercancias no se vuelven conmensurables por obra
del dinero. A la inversa. Por ser todas las mercancias, en
cuanto valores, trabajo humano objetivado, y por tanto
conmensurables en si y para si, pueden medir colectiva-
mente sus valores en la misma mercancia especifica y ésta
convertirse en su medida colectiva de valor, esto es, en
dinero. En cuanto medida de valor, el dinero es la forma
de manifestacion necesaria de la medida del valor inma-
nente a las mercancias: el tiempo de trabajo.*

50 Preguntarse por qué el dinero no representa de manera
directa el tiempo mismo de trabajo —de suerte, por ejemplo, que
un billete represente x horas de trabajo—, viene a ser lo mismo,
simplemente, que preguntarse por qué, sobre la base de la produc-
cién mercantil, los productos del trabajo tienen que representarse
como mercancias, ya que la representacién de la mercancia lleva
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La expresion del valor de una mercancia en oro
—x mercancia A = y mercancia dineraria— constituye su
forma de dinero o su precio. Una ecuacién aislada, como
1 tonelada de hierro = 2 onzas de oro, basta ahora para
representar el valor del hierro de una manera dotada de
vigencia social. Esta igualdad no necesita ya marchar en
formacion con las ecuaciones de valor de las demés mer-
cancias, puesto que la mercancia equivalente, el oro, ahora
posee el caracter de dinero. Por ende, la forma relativa
general del valor de las mercancias vuelve aqui a revestir
la figura de su originaria forma relativa simple o singular
de valor. Por otra parte, la expresion relativa desplegada
del valor, o la serie infinitq de expresiones relativas del
valor, se torna en la forma especificamente relativa de
valor de la mercancia dineraria. Esa serie, empero, ya esta
dada socialmente en los precios de las mercancias. Léanse
al revés las cotizaciones de una lista de precios y se encon-
trara la magnitud de valor del dinero representada en todas
las mercancias posibles. El dinero, en cambio, no tiene
precio alguno. Para participar en csa forma relativa uni-
tarig del valor de las demdas mercancias, tendria que refe-
rirse a si mismo como a su propio equivalente.

El precio o la forma dineraria del valor caracteristica
de las mercancias ¢s, al igual que su forma de valor en
general, una forma ideal o figurada, diferente de su forma
corpdrea real y palpable. El valor del hierro, del lienzo,
del trigo, etc., aunque invisible, existe en esas cosas mismas;
se lo representa mediante su igualdad con el oro, mediante

implicito su desdoblamiento en mercancia y mercancia dineraria.
O por qué no se puede tratar al trabajo privado como si fuera
trabajo directamente social, como a su contrario. En otro lado (Zur
Kritik ..., p. 61 y ss.) he examinado pormenorizadamente el
utopismo insulso que pretende crear un “dinero laboral” sobre
el fundamento de la produccién de mercancias. Anotemos aqui que
el “dinero laboral” de Owen, por ejemplo, dista tanto de ser dinero
como, digamos, una contrasefia de teatro. Owen presupone el tra-
bajo directamente socializado, una forma de produccién contra-
puesta diametralmente a la de produccion de mercancias. El
certificado de trabajo no hace mdas que verificar la participacion
individual del productor en el trabajo comiin y su derecho indivi-
dual sobre la parte del producto comiin destinada al consumo. Pero
a Owen no se le pasa por las mientes presuponer la produccién
de mercancias y, sin embargo, querer eludir sus condiciones nece-
sarias por medio de artilugios dinerarios.
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una relacion con el oro, la cual, por asi decirlo, es solo
como un duende que anduviera en sus cabezas. De ahi
que ¢l custodio de las mercancias tenga que prestarles su
propia lengua, o bien colgarles un rétulo, para comunicar
sus precios al mundo exterior.®* Como la expresion de los
valores mercantiles en oro es ideal, el oro que se emplea
en esta operacion es también puramente figurado o ideal.
Todo guardian de mercancias sabe que cuando confiere
a éstas la forma del precio, o forma 4urea figurada, estd
lejos de haberlas bafado en oro, y que para tasar en oro
millones de valores mercantiles no necesita una sola pizca
de ese metal. En su funcién de medida de valor, por consi-
guiente, el dinero sirve como dinero puramente figurado
o ideal. Esta circunstancia ha dado pie a las tcorias mds
desatinadas.’?> Aunque para la funcién de medir el valor
s0lo se utiliza dinero figurado, el precio depende estricta-
mente del material dinerario real. El valor, es decir, la
cantidad de trabajo humano que conticne, por ejemplo,
una tonelada de hierro, se expresa en una cantidad figurada
de la mercancia dineraria que contiene la misma cantidad
de trabajo. Seglin sea el oro, la plata o el cobre el que
preste servicios como medida del valor, el valor de la
tonelada de hierro tendré expresiones de precio totalmente
diferentes, o se representara en cantidades de oro o plata
o cobre por entero distintas.

51 F] salvaje o semisalvaje utiliza la lengua de otro modo. El
capitan Parry, por ejemplo, observa con respecto a los habitantes
de la costa occidental de la bahia de Baffin: “En este caso” (en
el intercambio de productos) “...le pasan la lengua” (al objeto
que se les ofrece) “dos veces, con lo cual parecen considerar que
el negocio ha sido concertado satisfactoriamente”.[5¢] Del mismo
modo, entre los esquimales orientales, el adquirente lame cada
articulo cuando lo recibe. Si la lengua hace asi las veces, en el
norte, de 6rgano de la apropiacién, nada de extrafio tiene que en
el sur el vientre pase por ser el 6rgano de la propiedad acumulada
y que el cafre estime la riqueza de un hombre por su barriga.
Los cafres son gente astuta, si la hay, pues mientras que el informe
sanitario oficial britdnico de 1864 deploraba la carencia que de
sustancias lipégenas experimenta una gran parte de la clase obrera,
cierto doctor Harvey, y no precisamente el descubridor de la cir-
culacién sanguinea, en el mismo afio redonded una fortuna me-
diante recetas macarrénicas con las que prometia desembarazar a
la burguesia y aristocracia de su exceso de grasa.

52 Véase K. Marx, op. cit., “Teorias acerca de la unidad de
medida del dinero”, p. 53 y ss.
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Por tanto, si dos mercancias distintas —por ejemplo
el oro y la plata— sirven simultaneamente como medida
del valor, todas las mercancias tendran dos expresiones
de precio diferentes, precios en oro y precios en plata, que
coexistirdn sin sobresaltos mientras la relacién que existe
entre el oro y la plata se mantenga inalterada, por ejem-
plo 1:15. Pero todo cambio en esa relacién de valor per-
turbara la proporcidn entre los precios aureos y los precios
argénteos de las mercancias y demostrard asi, de manera
efectiva, que la duplicacién de la medida del valor contra-
dice la funcién de la misma.5®

53 Nota a la 22 edicién. — “Alli donde el oro y la plata co-
existen legalmente como dinero, esto es, como medida del valor,
siempre se ha intentado, aunque en vano, considerarlos como si
fueran un unico material. Si se supone que el mismo tiempo de
trabajo ha de objetivarse invariablemente en la misma proporcién
de plata y oro, en realidad lo que se supone es que la plata y el
oro son ¢l mismo material, y que determinada masa del metal
menos valioso, la plata, constituye una fraccidn invariable de
determinada masa de oro. Desde el reinado de Eduardo III hasta
la época de Jorge 11, la historia del sistema dinerario inglés trans-
curre en medio de una continua serie de perturbaciones provo-
cadas por la colision de las normas legales que establecian
la relacién de valor del oro y la plata, con las oscilaciones reales
de su valor. Unas veces se valuaba demasiado el oro; otras, la
plata. Al metal tasado por debajo de su valor se lo retiraba de
la circulacién, lo refundian y exportaban. La ley reajustaba enton-
ces la relacién de valor entre ambos metales, pero pronto el nuevo
valor nominal entraba en conflicto con la proporcién efectiva de
valor, tal como habia ocurrido con el valor nominal antiguo.
En nuestra propia época, la baja muy débil y transitoria que
experimenté el valor del oro con respecto a la plata —en virtud
de la demanda de este Gltimo metal en la India y China— generd
en Francia el mismo fenémeno, en la mayor escala: exportacioén
de l1a plata y su desplazamiento de la circulacién por el oro.
Durante los afos 1855, 1856 y 1857 el excedente de la importa-
cién de oro sobre la exportacién del mismo metal alcanzd en
Francia a 41.580.000 libras esterlinas, mientras que el excedente
de exportacién de plata sobre la respectiva importacién ascendié
a 34.704.000 " libras esterlinas. De hecho, en los paises [...] donde
ambos metales son medida legal del valor y, por consiguiente,
debe aceptarselos en los pagos pero cualquiera puede pagar a
voluntad en oro o en plata, el metal cuyo valor aumenta leva
un recargo y su precio se mide, como el de cualquier otra mer-
cancia, en el metal sobrevaluado, mientras que este Gltimo pasa

a ser el dnico que sirve como medida del valor. Toda la experien- -

cia histérica en este terreno se reduce, simplemente, a que alli

* 22 32 y 42 ediciones: “14.704.000".
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Las mercancias con precios determinados se repre-
sentan todas en la férmula siguiente: ¢ mercancia A =.x
oro; b mercancia B = z oro; ¢ mercancia C — y oro, etc.,
donde a, b, c representan determinadas cantidades de las
clases de mercancias A, B, C; x, z, y, determinadas canti-
dades de oro. Los valores de las mercancias, pues, s€
transforman en cantidades de oro figurado y de diferente
magnitud, y por ende, pese al enmarafiado abigarramiento
de los cuerpos de las mercancias, en magnitudes de igual
denominacion, en magnitudes de oro. En cuanto tales, esas
cantidades disimiles de oro se comparan y miden entre si,
desarrollandose de este modo la necesidad, desde el punto
de vista técnico, de vincularlas todas a una cantidad fija
de oro que oficic de unidad de medida. Esta unidad de
medida misma continia desarrollandose, gracias a su divi-
sién ulterior en partes alicuotas, hasta llegar a ser un patron
de medida. Con anterioridad a su transformacién en dinero,
el oro, la plata, ¢l cobre poseen ya tales patrones en sus
pesos metdlicos; de modo, por ejemplo, que una libra sirve
como unidad de medida, y mientras que por una parte
se la subdivide en onzas, etc., por la otra se suman libras
hasta formar un quintal, etc.** En toda circulacién metalica,
por consiguiente, las denominaciones del patrén de peso,
preexistentes, son también los nombres originarios del
patrén dinerario o patrén de los precios.

En cuanto medida de los valores y como patrén de los
precios, el dinero desempefia dos funciones completamente
diferentes. Medida de los valores es el dinero en cuanto
encarnacién social del trabajo humano; patrén de los pre-
cios, como peso metalico fijo. En cuanto medida del valor,
el dinero sirve para transformar en precios, en cantidades

donde, conforme a la ley, dos mercancias desempefian la funcién
de medir el valor, en los hechos es siempre una sola la que se
impone como tal.” (Ibidem, pp. 52, 53.)

5¢ Nota a la 22 edicién. — La extrafia circunstancia- de que
en Inglaterra la onza de oro, unidad del patrén dinerario, no esté
dividida en partes alicuotas, ha sido explicada de la siguiente ma-
nera: “En sus comienzos, nuestro sistema monetario se adaptaba
inicamente al uso de la plata, y a ello se debe que una onza de
este metal pueda dividirse siempre en cierta cantidad adecuada
de piezas monetarias; pero como la introduccién del oro en un
sistema monetario adaptado exclusivamente a la plata ocurrié en
un periodo posterior, no se puede acufiar una onza de oro en una
cantidad proporcional de piezas”. (Maclaren, History of the Cur-
rency, Londres, 1858, p. 16.)
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figuradas de oro, los valores de las variadisimas mercan- i
cias; en cuanto medida de los precios, mide precisamente
esas cantidades de oro. Con la medida de los valores se
miden las mercancias en cuanto valores; el patrén de pre-
cios, en cambio, mide con arreglo a una cantidad de oro
las cantidades de dicho metal y no el valor de una cantidad
de oro conforme al peso de la otra. Para el patrén de
precios es necesario fijar determinado peso en oro como
unidad de medida. Aqui, al igual que en todas las demas
determinaciones de medida de magnitudes de igual deno-
minacidn, lo decisivo es la fijeza que alcancen las relaciones
de medida. El patrén de los precios, por ende, desempe-
nard tanto mejor su funcién cuanto més invariablemente
una y la misma cantidad de oro oficie como unidad de
medida. Si el oro puede servir como medida de los valores,
ello se debe iinicamente a que él mismo es producto del
trabajo, y por tanto, potencialmente, un valor variable.’

Resulta claro, por de pronto, que un cambio en el valor
del oro en modo alguno afecta su funcién en cuanto patrén
de precios. Por mas que varie el valor del oro, cantidades
diversas del metal se mantienen siempre en la misma
relacién reciproca de valor. Aunque el valor del oro
bajara en un 1000 %, 12 onzas de oro valdrian, como
siempre, 12 veces méas que una onza de esa sustancia, [°']
y en los precios lo iinico que interesa es la proporcién
reciproca entre distintas cantidades de oro. Por otra parte,
asi como el peso de una onza de oro en modo alguno varia
con la baja o el alza de su valor, tampoco se modifica el
de sus partes alicuotas, y de esta manera el oro, en cuanto
patrén fijo de los precios, presta siempre el mismo servicio
por mas que cambie su valor.

El cambio en el valor del oro tampoco obsta a su
funcién como medida del valor. Dicha variacién afecta
simultineamente a todas las mercancias, dejando por tanto
inalterados, ceteris paribus [si las restantes condiciones no
varian], sus valores relativos reciprocos, aun cuando todos
se expresen ahora en precios aureos superiores o inferiores
a los de antes. :

55 Nota a la 22 edicién. — En las obras de autores ingleses,
es indecible la confusién que reina entre medida de los valores
(measure of value) y patréon de los precios (standard of value).
Constantemente se confunden las funciones, y por tanto los
nombres.
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Al igual que cuando se representa el valor de una
mercancia en el valor de uso de otra cualquiera, al evaluar
las mercancias en oro se parte sélo del supuesto de quc
la produccién de una cantidad determinada de oro, en un
tiempo dado, insume una cantidad dada de trabajo. En
lo que respecta al movimiento de los precios mercantiles
en general, rigen las leyes de la expresion relativa simple
del valor, analizadas mas arriba.

Los precios de las mercancias s6lo pueden aumentar
de manera generalizada si se mantiene constante ¢l valor
del dinero y aumentan los valores de las mercancias o si,
permaneciendo éstos inalterados, el valor del dinero baja.
Y a la inversa. Los precios de las mercancias sdlo pueden
bajar de manera generalizada si no varia el valor del dinero
y descienden los valores mercantiles, o si éstos se man-
tienen constantes y aumenta el valor del dinero. En quo
alguno se sigue de esto que un mayor valor del dinero traiga
consigo una baja proporcional en el precio de¢ las mercan-
cfas, y un valor menor del dinero un alza proporciogal
en el precio de las mismas. Esto sdlo rige para mercancias
de valor inalterado. Las mercancias, por ejemplo, cuyo
valor asciende en la misma medida y al mismo tiempo
que el valor del dinero, conservan incambiados sus precios.
Si su valor aumenta mds lenta o més rdpidamente que el
del dinero, la baja o el alza de sus precios estara determi-
nada por la diferencia entre el movimiento de su valor
y el del dinero, etcétera.

Pero pasemos ahora al examen de la forma de precio.

Las denominaciones dinerarias de los pesos metalicos
se separan gradualmente de sus primitivas denominaciones
ponderales. Obedece ello a diversas razones, de las cuales
las siguientes son las histéricamente decisivas: 1) Intro-
duccion de dinero extranjero en los pueblos menos desa-
rrollados; en la antigua Roma, por ejemplo, las moneda}s
de plata y oro circularon primero como megcancias fgr‘a-
neas. Las denominaciones de este dinero ¢xfranjero difie-
ren de las denominaciones locales de los pesos. 2) A
medida que se desarrolla la riqueza, el metal menos pre-
cioso se ve desplazado por el mas precioso de la funcion
de medir el valor. Al cobre lo desaloja la plata, a la plg,ta
el oro, por mucho que esta secuencia entre en contradiccion
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con toda cronologia poética.’ 521 Libra, por ejemplo, era
el nombre dinerario de una libra efectiva de plata. No bien
el oro desplazd a la plata como medida del valor, el mismo
nombre quedd adherido a mas o menos 1/15, etc., de
libra de oro, con arreglo a la relacion de valor entre este
metal y la plata. Quedan separadas ahora libra como nom-
bre dinerario y como denominacién ponderal corriente del
oro.’” 3) La falsificacion de dinero por parte de los prin-
cipes, practicada secularmente, que del peso originario de
las piezas monetarias no dejé en pie, de hecho, mas que
el nombre.%®

Estos procesos historicos transforman en costumbre
popular el divorcio entre el nombre dinerario de los pesos
metalicos y su denominacién ponderal corriente. Como
el patrén dinerario por una parte es puramente conven-
cional y por la otra requiere vigencia general, a la postre
se lo regula por la via legal. Oficialmente se divide una
porcion ponderal del metal precioso, por ejemplo una onza
de oro, en partes alicuotas que reciben nombres de
pila legales, como por ejemplo libra, talero, etc. Dicha
parte alicuota, que luego oficia de unidad efectiva de
medida dineraria, es subdividida en otras partes alicuotas
bautizadas también con nombres legales, como chelin,
penique, etc.”® Determinados pesos metalicos, como siem-
pre, siguen siendo el patron del dinero metélico. Lo que
se ha modificado es la subdivision y la nomenclatura.

Los precios, o las cantidades de oro en que idealmente
se transforman los valores de las mercancias, se expresan

76 Tampoco es, por lo demds, de validez histérica general.

57 Nota a la 2% edicién. — Asi, por ejemplo, la libra inglesa
denota menos de un tercio de su peso original; la libra escocesa,
antes de la Unién, (53] apenas 1/36; la libra francesa 1/74, el
maravedi espafiol menos de 1/1.000 y el real portugués(s¢ una
proporcién mucho menor aun.

58 Nota a la 22 edicién. — “Las monedas que hoy son ideales
son en todas las naciones las més antiguas, y todas fueron en un
tiempo reales, y por ser reales era con ellas que se calculaba.”
(Galiani, Della moneta, p. 153.)[54bis]

5% Nota a la 2% edicién. — El sefior David Urquhart, en sus
Familiar Words, llama la atencién sobre lo monstruoso (!) de que
hoy dia la libra (esterlina, £), unidad del patrén dinerario inglés,
equivalga aproximadamente a ¥4 de onza de oro: “Esto es falsi-
ficar una medida, no establecer un patrén” [p. 105]. Urquhart ve
en esta “denominacién adulterada” del peso del oro, como por
doquier, la corruptora mano de la civilizacién.
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ahora en las denominaciones dinerarias o en las denomi-
naciones de cuenta, legalmente vigentes, del patrén 4ureo.
En vez de decir, por consiguiente, que un guarter de trigo
equivale a una onza de oro, en Inglaterra se dird que es
igual a 3 libras esterlinas, 17 chelines y 10 Y4 peniques.
Unas a otras, las mercancias se dicen asi lo que valen, en
sus nombres dinerarios, y el dinero sirve como dinero de
cuenta toda vez que corresponde fijar una cosa como
valor, y por tanto fijarla bajo una forma dineraria.®

El nombre de una cosa es por entero exterior a la
naturaleza de la misma. Nada sé de una persona de la que
sé que se llama Jacobus. %% De igual suerte, en las denomi-
naciones dinerarias libra, talero, franco, ducado, etc., se
desvanece toda huella de la relacién de valor. La confusién
en torno al sentido secreto de estos signos cabalisticos se
vuelve tanto mayor por cuanto las denominaciones dine-
rarias expresan el valor de las mercancias y, al propio
tiempo, partes alicuotas de un peso metdlico, del patrén
dinerario.®’ Por otra parte el valor, a diferencia de los
abigarrados cuerpos que pueblan el mundo de las mercan-
cias, tiene que desarrollarse hasta asumir esa forma que
es propia de una cosa y ajena al concepto, pero, también,
simplemente social.®?

50 Nota a la 24 edicién. — “Cuando se pregunté a Anacarsis
para qué necesitaban el dinero los helenos, respondié: para hacer
cuentas.” {(Athenzus, Deipnosophistarum, ed. por Schweighiuser,
1802, lib. 1v, 49, vol. 2[, p. 120].

61 Nota a la 22 edicion. — “Como el oroa en cuanto patrén
de los precios aparece bajo las mismas denominaciones de cuenta
que los precios de las mercancias —una onza de oro, por ejemplo,
se expresa, al igual que €} valor de una tonelada de hierro, en 3
libras esterlinas, 17 chelines, 10 ¥2 peniques—, a esta denomina-
cién de cuenta suya se la ha denominado el precio de la moneda.
De alli surgié la nocién fantdstica de que se cotizaba el oro (o
bien la plata) en su propio material, y que a diferencia de todas las
demds mercancias ese metal recibia un precio fijo por obra del
estado. Se confundia la fijacién de denominaciones de cuenta a
determinados pesos de oro, con la fijacion del valor de dichos
pesos.” (K. Marx, op. cit., p. 52.)

62 Cfr. ibidem, “Teorias acerca de la unidad de medida del
dinero”, p. 53 y ss. Las fantasias sobre el alza o la baja_ del
“precio de la moneda” —que consisten en transferir, por decisién
del estado, a fracciones ponderales mdas grandes o mas pequefias
de oro y plata las denominaciones ponderales legales que hoy se

* “Gold”; 22, 32 y 42 ediciones: “Geld” [“dinero™].
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El precio es la denominacion dineraria del trabajo obje-
tivado en la mercancia. La equivalencia entre 1a mercancia
y la cantidad de dinero cuyo nombre es el precio de aquélia,
€s, por conmsiguiente, una tautologia,*® ya que la expresion
relativa del valor de una mercancia es siempre y en general
expresiéon de la eguivalencia entre dos mercancias. Pero
si el precio, en cuanto exponente de la magnitud de valor
de la mercancia, es exponente de la relacién de intercambio
que media entre ella y el dinero, de esto no se desprende,
a la inversa, que el exponente de su relacion de intercambio
con el dinero sea necesariamente exponente de su magnitud
de valor. Supongamos que en 1 guarter de trigo y en 2 li-
bras esterlinas (aproximadamente Y2 onza de oro) se
representa una magnitud igual de trabajo socialmente nece-
sario. Las £ 2 son expresion dineraria de la magnitud de
valor que presenta el guarter de trigo, o sea su precio.
Ahora bien, si las circunstancias permiten cotizarlo a £ 3
u obligan a tasarlo a £ 1, tendremos que £ 1y £ 3 se-
rdn expresiones demasiado pequeiias o demasiado grandes
de la magnitud de valor alcanzada por el trigo, pero no
por ello dejaran de ser precios del mismo, ya que en primer
término son sus formas de valor, dinero, y en segundo
lugar exponentes de su relaciéon de intercambio con el
dinero. Caso de mantenerse ipalteradas las condiciones
de produccidn, o la fuerza productiva del trabajo, para la
reproduccion del guarter de trigo serd necesario ahora
emplear tanto tiempo de trabajo social como antes. Esta
circunstancia no depende de la voluntad de quien produce

aplican a fracciones legalmente establecidas de esos metales, y en
consecuencia acufiar por ejemplo V4 de onza de oro en 40 chelines
en vez de 20—, esas fantasias, en cuanto no apuntaban a la reali-
zacién de vidriosas operaciones financieras contra los acreedores
publicos y privados, sino que se proponian efectuar “curas mila-
grosas” econdémicas, las ha tratado Petty de manera tan exhaustiva
en Quantulumcunque Concerning Money. To the Lord Marquis
of Halifax, 1682, que ya a sus continuadores inmediatos, sir Dud-
ley North y John Locke, para no decir nada de quienes vinieron
después, solo les quedd trivializarlo. “Si pudiera decuplicarse por
decreto la riqueza de una nacién”, dice Petty entre otras cosas,
“resultaria inexplicable que nuestros gobiernos no hubiesen dicta-
do hace tiempo decretos de esa naturaleza.” (Ibidem, p. 36.)

63 “O bien sera necesario admitir que un millén de dinero vale
mas que un valor igual en mercancias” (Le Trosne, De l'intérét so-
cial, p. 919), y por tanto que “un valor vale mas que un valor
igual”.
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el trigo ni de los deméas poseedores de mercancias. La
magnitud del valor de la mercancia expresa, pues, una
relacion necesaria e inmanente al proceso de formacion
de la mercancia con el tiempo necesario de trabajo. Al
transformarse en precio la magnitud del valor, esta relacién
necesaria se pone de manifiesto como relacién de inter-
cambio de una mercancia con la mercancia dineraria, exis-
tente al margen de ella. Pero en esta relacién tanto puede
expresarse la magnitud del valor de la mercancia, como
el mas o el menos por el que en determinadas circuns-
tancias puede enajenarse. Por tanto, en la forma misma
del precio esta implicita la posibilidad de una incongruencia
cuantitativa, de una divergencia, entre el precio y la mag-
nitud del valor. No se trata, en modo alguno, de un defecto
de esa forma, sino que al contrario es eso lo que la adecua
a un modo de producciéon en el cual la norma sélo puede
imponerse como ley promedial que, en medio de la caren-
cia de normas, actia ciegamente.

La forma del precio, sin embargo, no sblo admite la
posibilidad de una incongruencia cuantitativa entre mag-
nitud del valor y precio, o sea entre la magnitud del valor
y su propia expresién dineraria, sino que ademés puede
albergar una contradiccién cualitativa, de tal modo que,
aunque el dinero solo sea la forma de valor que revisten
las mercancias, el precio deje de ser en general la expresion
del valor. Cosas que en si y para si no son mercancias,
como por ejemplo la conciencia, el honor, etc., pueden
ser puestas en venta por sus poseedores, adoptando asi,
merced a su precio, la forma mercantil. Es posible, pues,
que una cosa tenga formalmente precio sin tener valor. La
expresion en dinero deviene aqui imaginaria, como en
ciertas magnitudes matemadticas. Por otra parte, la forma
imaginaria del precio -——como por ejemplo el precio de la
tierra no cultivada, que no tiene valor alguno porque en
ella no se ha objetivado ningiin trabajo humano— puede
contener una efectiva relacion de valor o una relacion
derivada de ésta.

Al igual que la forma relativa de valor en general, el
precio expresa el valor de una mercancia, digamos el de
una tonelada de hierro, estableciendo que determinada
cantidad de equivalente, por ejemplo una onza de oro, es
directamente intercambiable por el hierro, pero en modo
alguno que, a la inversa, el hierro sea a su vez directamente
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intercambiable por el oro. En consecuencia para que una
mercancia pueda operar de manera efectiva como valor de
cambio, ha de desprenderse de su corporeidad natural,
transformarse de oro puramente figurado en oro real, aun
cuando esta transustanciacion le resulte mas “amarga” que
al “concepto” hegueliano el trdnsito de la necesidad a la
libertad o a una langosta romper su viejo caparazén, o a
Jerénimo, Padre de la Iglesia, desembarazarse del viejo
Adén.** *1 Junto a su figura real, por ejemplo la de hierro,
la mercancia puede poscer en el precio una figura ideal
de valor o una de oro figurado, mas no puede ser a la vez
hierro real y oro también real. Para fijar su precio, basta
con equipararla a oro figurado. Pero es necesario rempla-
zarla por este metal para que preste a su poseedor el ser-
vicio de equivalente general. Si ¢l poseedor del hierro se
enfrentase, por ejemplo, al de una mercancia de esas que
se consumen en el gran mundo y le sehalara que el precio
del hierro es la forma de dinero, nuestro hombre de mundo
le responderia como San Pedro a Dante en el Paraiso, una
vez que éste le recitara la férmula de los articulos de fe:

“Assai bene ¢ trascorsa

D’esta moneta gia la lega ¢’ 1 peso,

Ma dimmi se tu P'hai nella tua borsa.”

[“La ley y el peso de esta moneda estdn muy bicn cxami-
nadas, pero dime, jla tienes en tu bolso?”] 18

La forma del precio lleva implicita la enajenabilidad
de las mercancias por dinero y la necesidad de esa enaje-
nacién. Por otra parte, el oro s6lo desempefia la funcién
de medida idcal del valor, puesto que en el proceso de
intercambio discurre ya como mercancia dineraria. Oculto
en la medida ideal de los valores, acecha pues el dinero
contante y sonante.

64 Si en sus mocedades Jerénimo tuvo que lidiar duramente
con la carne material, como lo ilustra su combate del desierto con
hermosas ‘imdgenes femeninas, en la senectud su antagonista fue
la carne espiritual. “Me imaginaba compareciendo en espiritu”,
dice por ejemplo, “ante el Supremo Juez.” “;Quién eres?”, pregun-
té una voz. “Un cristiano.” “;Mientes!”, clamé con voz de trueno
el Supremo Juez. “/No eres mds que un ciceroniano!”157]

126

2. Medio de circulacién

a) La metamorfosis de las mercancias

Vimos ya que ¢l proceso en que se intercambian las
mercancias implica relaciones contradictorias, reciproca-
mente excluyentes. El desarrollo de la mercancia no su-
prime esas contradicciones, mas engendra la forma en que
pueden moverse. Es éste, en general, el método por el cual
sc resuclven las contradicciones reales. Constituye una
contradiccion, por ejemplo, que un cuerpo caiga constante-
mente sobre otro y que con igual constancia se distancie
del mismo. La elipsis es una de las formas de movimiento
en que esta contradiccién se realiza y al mismo tiempo
se resuelve.

En la medida en que el proceso de intercambio trans-
fiere mercancias de manos en las cuales son no-valores de
uso, a manos en las que son valores de uso, cstamos ante
un metabolismo social. El producto de una modalidad 1til
de trabajo remplaza al de otra. Tan pronto como llega al
lugar en que sirve como valor de uso, pasa de la esfera
del intercambio mercantil a la del consumo. Aqui, es la
primera la Gnica quc nos interesa. Por consiguiente, hemos
de examinar el proceso total desde ¢l punto de vista de la
forma, y por tanto sélo el cambio de forma o la metamor-
fosis de las mercancias a través del cual es mediado cl
metabolismo social.

La concepcion absolutamente defectuosa de este cam-
bio formal obedece, dejando a un lado la poca claridad
acerca del concepto mismo del valor, al hecho de que
todo cambio formal de una mercancia se opera en el inter-
cambio entre dos mercancias, una de las cuales es corriente
y la otra dineraria. Si nos atenemos tan s6lo a ese aspecto
material, al intercambio de mercancia por oro, perderemos
de vista precisamente lo que debiéramos observar, csto ¢s,
lo que acontece con la forma. Pasaremos por alto que el
oro, en cuanto simple mercancia, no es dinero, y que las
demas mercancias, en sus precios, se remiten al oro como
a su propia figura dineraria.

En un comienzo las mercancias entran cn ¢l proceso
de intercambio sin un bafio de oro, ni de azicar, tal como
fueron creadas.
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Dicho proceso suscita un desdoblamiento de la mer-
cancia en mercancia y dinero, una antitesis externa en la
que aquélla representa su antitesis inmanente de valor de
uso y valor. En esa antitesis las mercancias se contraponen
como valores de uso al dinero como valor de cambio. Por
otra parte, ambos términos de la antitesis son mercancias,
y por tanto unidades de valor de uso y valor. Pero esa
unidad de elementos diferentes se representa inversamente
en cada uno de los dos polos y refleja a la vez, por ende, la
relacion reciproca que media entre ambos. La mercancia
es realmente valor de uso; su caricter de ser valor se pone
de manifiesto sdlo de manera ideal en el precio, que la
refiere al término opuesto, al oro, como a su figura real
de valor. El material dureo, a la inversa, sélo cuenta como
concrecion material del valor, como dinero. De ahi que
realmente sea valor de cambio. Su valor de uso se pone
de manifiesto Unicamente de manera ideal en la serie de
las expresiones relativas de valor, en la cual se refiere a las
mercancias que se le contraponen, como al dmbito de sus
figuras de uso reales. Estas formas antitéticas de las mer-
cancias son las formas efectivas en que se mueve el proceso
de su intercambio.

Acompafiemos ahora a cualquier propictario de mer-
cancias, por ejemplo a nuestro viejo conocido, el tejedor
de lienzo, al escenario en que tiene lugar el proceso de
intercambio, al mercado. Su mercancia, 20 varas de lienzo,
tiene un precio determinado: 2 libras esterlinas. Inter-
cambia la tela por £ 2 y, hombre chapado a la antigua,
cambia €stas a su vez por una biblia en folio, de igual
precio. Enajena el lienzo —que para él no es mas que
mercancia, portadora del valor— por oro, la figura de
valor de aquélla, y vuclve a enajenar esa figura por otra
mercancia, la biblia, que como objeto para el uso ira
a parar a la casa del tejedor y satisfara alli devotas necesi-
dades. El proceso de intercambio de la mercancia, pues,
se lleva a cabo a través de dos metamorfosis contrapuestas
que a la vez se complementan entre si: transformacion de
la mercancia en dinero y su reconversion de dinero en
mercancia.®® Las fases en la metamorfosis de las mercan-

65 “Tocias las cosas se cambian en fuego y el fuego en todas
las cosas, dijo Heraclito, asi como las mercancias por oro y el oro
por mercancias.”(59] (F. Lassalle, Die Philosophie Herakleitos des

128

cias son, a la vez, transacciones del poseedor de éstas:
venta, o intercambio de la mercancia por dinero; compra,
intercambio de dinero por mercancia, y unidad de ambos
actos: vender para comprar.

Ahora bien, si el tejedor sopesa ¢l resultado final de
la transaccién, verd que tiene en sus manos, en vez de
licnzo, una biblia: en lugar de su mercancia originaria, otra
del mismo valor, pero de diversa utilidad. Es de esa misma
manera como él se apropia de sus demas medios de vida
y de produccién. Desde su punto de vista, todo el proceso
no hace sino mediar el intercambio entre el producto de
su trabajo y el producto del trabajo ajeno, el intercambio
de productos.

El proceso de intercambio se lleva a cabo, pues, a
través del siguiente cambio de forma:

mercancia - dinero - mercancia
M-D-M

En lo que concierne a su contenido material, el movi-
miento M -M es un intercambio de mercancia por mer-
cancia, metabolismo del trabajo social, en cuyo resultado
sc extingue el proceso mismo.

M-D. Primerc metamorfosis de la mercancia, o
venta. Como lo he indicado en otro lugar, [¢® el salto que
¢l valor mercantil da desde el cuerpo de la mercancia al
del oro, es el salto mortale de la mercancia. Si fracasa,
la que se vera chasqueada no sera precisamente la mer-
cancia sino su poseedor. La divisién social del trabajo
hace que el trabajo de tal poseedor sea tan unilateral
como multilaterales son sus necesidades. Es por eso que
su producto no le sirve mas que como valor de cambio.
Pero ocurre que sélo como dinero puede adoptar la forma
de equivalente general socialmente vigente, y el dinero se
encuentra en el bolsillo ajeno. Para extraerlo de alli, es
necesario que la mercancia sea ante todo valor de uso
para el poseedor de dinero, y por tanto que el trabajo
gastado en ella lo haya sido en forma socialmente Wtil, o
sea acreditindose como eslabén de la division social del

Dunkeln, Berlin, 1858, t. 1, p. 222.) En la nota correspondiente a
este pasaje, p. 224, n. 3, Lassalle concibe erréneamente al oro
como mero signo del valor.
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trabajo. La divisién del trabajo, empero, es un organismo
natural de produccién, cuyos hilos se han urdido y siguen
urdiéndose a espaldas de los productores de mercancias.
La mercancia es, quizas, el producto de una nueva moda-
lidad de trabajo, la cual pretende satisfacer una necesidad
recién surgida o crear, por propia iniciativa, una nueva.
Bien puede suceder que una actividad laboral particular,
que ayer sdlo era una funcién entre las muchas ejercidas
por un mismo productor de mercancias, se desprenda de
esa interconexion, se independice y, por eso mismo, envie
independientemente su producto parcial, en calidad de
mercancia auténoma, al mercado. Las circunstancias bien
pueden estar maduras, 0 no, para ese proceso de escision.
Hoy el producto satisface una necesidad social. Talvez
mafiana lo desplace, total o parcialmente, un tipo similar
de producto. Aunque el trabajo es también, como el de
nuestro tejedor, eslabén patentado de la divisién social
del trabajo, ello en modo alguno basta todavia para garan-
tizar el valor de uso precisamente de sus 20 varas de lienzo.
Si los tejedores que compiten con él ya han saturado
la necesidad social de lienzo —que, como todo lo demds,
tiene su medida—, el producto de nuestro amigo se volverd
excesivo, superfluo y por tanto inatil. A caballo regalado
no se le miran los dientes, pero él no concurre al mercado
para hacer obsequios. Supongamos, sin embargo, que el
valor de uso de su producto satisface las exigencias y que,
por consiguiente, la mercancia atrae dinero. Pero, nos
preguntamos ahora, ;jcudnto dinero? La respuesta estd ya
anticipada en el precio de la mercancia, en el exponente
de su magnitud de valor. Dejamos a un lado cualesquiera
errores.de cdlculo puramente subjetivos que haya cometido
el poseedor de mercancias, los cuales se corrigen de inme-
diato, objetivamente, en el mercado. El poseedor tiene que
haber empleado en su producto nada més que el tiempo
medio de trabajo socialmente necesario. El precio. de la
mercancia, pues, es sOlo la denominacién dineraria de
la cantidad de trabajo social objetivada en ella. Pero sin la
autorizacién de nuestro tejedor y a sus espaldas, las condi-
ciones de produccién tradicionales de la actividad textil
entran en efervescencia. Lo que ayer era, sin duda alguna,
el tiempo de trabajo socialmente necesario para la produc-
cién de una vara de lienzo, deja hoy de serlo, como lo
comprueba con toda diligencia el poseedor del dinero al
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ver los precios fijados por diversos competidores de nuestro
amigo. Para infortunio de éste, existen muchos tejedores
en el mundo. Supongamos, por altimo, que cada pieza de
lienzo disponible en el mercado sélo contiene tiempo de
trabajo socialmente necesario. Puede ocurrir, sin embargo,
que la suma total de esas piezas contenga tiempo de tra-
bajo gastado de manera superflua. Si el estémago del
mercado no puede absorber la cantidad total de lienzo al
precio normal de 2 chelines por vara, ello demuestra que
se consumid, bajo la forma de la fabricacién de lienzo,
una parte excesivamente grande del tiempo de trabajo
social en su conjunto. El resultado es el mismo que si cada
uno de los tejedores hubiera empleado en su producto
individual mas tiempo de trabajo que el socialmente nece-
sario. Aqui se aplica lo de que pagan justos por pecadores.
Todo el lienzo puesto en el mercado cuenta como un
articulo unico; cada pieza, sdlo como una parte alicuota.
Y, en realidad, el valor de cada vara individual de lienzo
no es mis que la concrecién material de la misma cantidad,
socialmente determinada, de trabajo humano homogéneo.?

Como se ve, la mercancia ama al dinero, pero “the
course of true love never does run smooth” [nunca es manso
y sereno el curso del verdadero amor]. '*! La estructuracion
cuantitativa del organismo social de produccién —que
presenta sus membra disiecta [miembros dispersos]!®?l en
el sistema de la divisién del trabajo— es tan naturalmente
fortuita como la cualitativa. Nuestros poseedores de mer-
cancias descubren, pues, que la misma division del trabajo
que los convierte en productores privados independientes,
hace que el proceso de produccién y las relaciones suyas
dentro de ese proceso sean independientes de ellos mismos,
y que la independencia reciproca entre las personas se
complemente con un sistema de dependencia multilateral
y propio de cosas.

» En una carta del 28 de noviembre de 1878 a Nikolai Frén-
zevich Danielson, el traductor ruso de E! capital, Marx modifico
de esta suerte la dltima frase: “Y, en rigor, el valor de cada vara
individual no es mas que la concrecién material de una parte de
la cantidad de trabajo social gastado en la cantidad total de va-
ras”. Aunque no de pufio y letra del autor, la misma enmienda
se encuentra en un ejemplar de E! capital (segunda edicién alema-
na, primer tomo) perteneciente a Marx. [Nota tomada de Werke.]
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La divisiébn del trabajo convierte en mercancia el
producto del trabajo, y con ello torna en necesaria la
transformacién del mismo en dinero. A la vez, hace que sea
fortuito el que se logre o no esa transustanciacién. Aqui,
no obstante, hemos de analizar el fenémeno en estado
puro, presuponiendo por ende su transcurso normal. Por
lo demaés, si dicho fenémeno tiene lugar, pura y simple-
mente, si la mercancia no es invendible, pues, se opera
siempre el cambio de forma de la misma, por mas que,
apartandose de la norma, en ese cambio formal pueda
haberse perdido o agregado sustancia, esto es, magnitud
de valor.

A un poseedor de mercancias, el oro le remplaza su
mercancia y al otro la mercancia le remplaza su oro. El
‘fendmeno sensible es el cambio de manos, o de ubicacion,
de la mercancia y el oro, de 20 varas de lienzo y 2 libras
esterlinas, esto es, su intercambio. ;Pero por qué cosa se
cambia la mercancia? Se intercambia por su propia figura
general de valor. ;Y por qué cosa se cambia el oro? Por
una figura particular de su valor de uso. ;Por qué el oro
se enfrenta como dinero al lienzo? Porque el precio o
denominacién dineraria del lienzo, £ 2, ya lo refiere al
oro en cuanto dinero. La enajenacién de la forma mer-
cantil originaria se cumple mediante la venta de la mercan-
cia, es decir, en el momento en que su valor de uso
atrae realmente al oro, que en su precio sélo tenia una
existencia figurada. Por tanto, la realizacién del precio, o
de la forma de valor sélo ideal de la mercancia, es a la vez,
y a la inversa, realizacién del valor de uso sélo ideal del
dinero; la transformacién de la mercancia en dinero es, a la

vez, la transformacion simultanea del dinero en mercancia. -

Este proceso u#nico es un proceso que tiene dos aspectos:
desde el polo-del poseedor de mercancia, venta; desde el
polo opuesto, ocupado por el poseedor de dinero, compra.
O en otras palabras, la venta es compra; M-D es a la
vez D - M.%¢

Hasta aqui no conocemos ninguna relacién econémica
entre los hombres a excepcidn de la que existe entre los

66 “Toda venta es compra” (Dr. Quesnay, Dialogues sur le
commerce et les travaux des artisans, en Physiocrates, ed. por Dai-
re, Paris, 1846, parte I, p. 170), o bien, como afirma Quesnay en
sus Maximes générales. “Vender es comprar”.[63]
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poseedores de mercancias, una relacién en la que éstos
s6lo pueden apropiarse del producto del trabajo ajeno al
cnajenar los del suyo propio. Por ende, si un poseedor
de mercancias puede contraponerse a otro exclusivamente
cn cuanto poseedor de dinero, ello se debe, una de dos:
a que el producto de su trabajo posee por naturaleza la
forma dineraria, siendo por tanto material dinerario, oro,
ctcétera, o a que su propia mercancia ya ha mudado de piel,
desembarazindose de su originaria forma de uso. Para
que €l oro funcione en cuanto dinero, tiene que ingresar,
naturalmente, por alglin punto cualquiera en el mercado.
Ese punto estd en su fuente de produccién, donde, como
producto directo del trabajo, se intercambia por otro pro-
ducto laboral de valor idéntico. Pero a partir de ese mo-
mento representa ya, y siempre, precios mercantiles reali-
zados.” Dejando a un lado el intercambio por mercancia
en la fuente de produccién del oro, es éste, en manos de
todo poseedor de mercancias, la figura enajenada de su
mercancia vendida, producto de la venta o de la primera
metamorfosis mercantil: M - D.®® Si el oro se transformé
en dinero ideal o medida del valor, ello obedecié a que
todas las mercancias midieron en oro sus valores, convir-
tiéndolo asi en contraparte figurada de la figura de uso
de ellas, en la figura que reviste el valor de las mismas.
El oro deviene dinero real porque las mercancias, a través
de su enajenacién generalizada, lo convierten en la figura
de uso efectivamente enajenada o transformada de ellas
mismas, y por tanto en su figura efectiva de valor. En su
figura de valor, la mercancia hace desaparecer todas las
tuellas de su valor de uso natural y del trabajo 1til particu-
lar al que debe su origen, para devenir esa crisalida que
es sOlo concrecién material social uniforme de trabajo
humano indiferenciado. El aspecto exterior del dinero,
pues, no da margen para descubrir de qué tipo era la
mercancia convertida en él. En su forma dineraria, la una
tiene exactamente la misma apariencia que la otra. Por
consiguiente, bien puede ser que el dinero sea una basura

67 “El precio de una mercancia no puede pagarse si no-es con
el precio de otra mercancia.” (Mercier de la Riviére, L'ordre natu-
rel et essentiel des sociétés politiques, en Physiocrates, ed. cit.,
parte II, p. 554.)

68 “Para tener ese dinero, es necesario haber vendido.” (Ibidem,
pagina 543.)
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pero la basura no es dinero. Queremos suponer que las dos
piczas de oro por las que nuestro tejedor enajen6 su mer-
cancia, sean la figura transmutada de un quarter de trigo.
La venta del lienzo, M - D, es al propjo tiempo su compra,
D - M. Pero en cuanto venta del lienzo, este proceso inicia
un movimiento que desemboca en su contrario, en la
compra de la biblia; en cuanto compra del lienzo, da fin a
un movimiento que comenzdé con su contrario, con la
venta del trigo. M- D (lienzo - dinero), esa primera fase
de M-D-M (lienzo - dinero - biblia), es a la vez D-M
(dinero - lienzo), la dltima fase de otro movimiento M -
D-M (trigo - dinero - lienzo). La primera metamorfosis
de una mercancia, su transformacién en dinero a partir
de la forma mercantil, es siempre, a la vez, una segunda
metamorfosis, contrapuesta, de otra mercancia, su trans-
formacién inversa en mercancia a partir de la forma
dineraria.®®

D - M. Metamorfosis segunda, o final, de la mercan-
cia: compra. Por ser la figura enajenada de todas las demas
mercancias o el producto de su enajenacién general, el
dinero es la mercancia absolutamente enajenable. Lee al
revés todos los precios y de ese modo se refleja en todos
los cuerpos de las mercancias, que son asi ¢l material que
se sacrifica para que el dinero llegue a ser mercancia. Al
propio tiempo, los precios, los ojos con los que las mer-
cancias le lanzan tiernas miradas de amor, le indican al
dinero los limites de su capacidad de transformacién, o
sea su propia cantidad. Como la mercancia desaparece al
llegar a ser dinero, es imposible distinguir en éste la ma-
nera en que ha llegado a manos de su poseedor, o qué
mercancia se ha transformado en él. Non olet [no tiene
olor], 1% sea cual fuere su origen. Si por una parte repre-
senta una mercancia vendida, por la otra mercancias
adquiribles.™

D-M, la compra es, a la vez, venta, M -D; la me-
tamorfosis final de una mercancia, por consiguiente, ¢s a

69 La excepcién, como ya habiamos observado, la constituye
el productor de oro, o el de plata, que intercambia su producto
sin haberlo vendido previamente.

70 “Sj el dinero representa en nuestras manos las cosas que
talvez deseamos comprar, representa asimismo las cosas que he-
mos vendido a cambio de [...] ese dinero.” (Mercier de la Riviére,
op. cit., p. 586.)
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la vez la primera metamorfosis de otra mercancia. Para
nuestro tejedor la carrera vital de su mercancia concluye
con la biblia en la que ha reconvertido sus £ 2. Pero el
vendedor de biblias permuta por aguardiente las £ 2 obte-
nidas del tejedor. D - M, la fase final de M-D-M (lien-
zo - dinero - biblia) es al mismo tiempo M - D, la primera
fase de M-D-M (biblia - dinero - aguardiente). Como
el productor de mercancias suministra tan sélo un producto
unilateral, suele venderlo en grandes cantidades, mientras
que sus necesidades multilaterales lo fuerzan a repartir
continuamente el precio realizado, o la suma de dinero
obtenida, en numerosas compras. Como vemos, una
venta, desemboca en muchas compras de diferentes mer-
cancias. La metamorfosis final de una mercancia consti-
tuye, pues, una suma de primeras metamorfosis de otras
mercancias.

Ahora bien, si examinamos la metamorfosis global de
una mercancia, por ejemplo del lienzo, comprobaremos
ante todo que se compone de dos movimientos contra-
puestos y que se¢ complementan reciprocamente, M-D y
D - M. Estas dos mutaciones contrapuestas de la mercan-
cia se llevan a cabo en dos procesos sociales antitéticos a
cargo del poscedor de mercancias, y se reflejan en dos
papeles econdémicos asumidos por el mismo, también con-
trapuestos. En euanto sujeto activo de la venta se convierte
en vendedor; en cuanto agente de la compra, en compra-
dor. Pero asi como en toda mutacién de la mercancia
coexisten sus dos formas —la de mercancia y la de di-
nero—, s6lo que en polos opuestos, el mismo poseedor de
mercancias se enfrenta como vendedor a otro comprador
y como comprador a otro vendedor. Asi como la misma
mercancia discurre sucesivamente por las dos mutaciones
inversas —de mercancia a dinero y de dinero a mercan-
cia—, el mismo poseedor de mercancias desempena alter-
nativamente los papeles de vendedor y comprador. No se
trata pues de papeles fijos, sino que, en ¢l marco de la
circulacidn de mercancias, los mismos constantemente
cambian de personas.

La metamorfosis total de una mercancia lleva impli-
citos, err su forma mas simple, cuatro extremos y tres per-
sonee dramatis [personas actuantes]. En primer lugar, la
mercancia se enfrenta al dinero como a su figura de valor,
figura que de la parte de mas alla, en el bolsillo ajeno, es
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una cosa dotada de una contundente realidad. Al poseedor
de mercancias, pues, se le enfrenta un poseedor de dinero.
No bien la mercancia se transforma en dinero, éste pasa
a su forma transitoria de equivalente, cuyo valor de uso o
contenido existe de la parte de acd, en otros cuerpos de
mercancias. Como término de la primera transformacion
de la mercancia, el dinero es a la vez punto de partida de
la segunda. De esta suerte, el vendedor del primer acto
deviene comprador en el segundo, enfrentdndoscle aqui
un tercer poseedor de mercancias en cuanto vendedor.™

Las dos fases de movimiento inversas de la meta-
morfosis mercantil constituyen un ciclo: forma de mer-
cancia, despojamiento de la forma mercantil, retorno a la
misma. Sin duda, la mercancia misma esta aqui antitética-
mente determinada. En el punto de partida es no-valor de
uso para su poseedor; en el de llegada, valor de uso para
aquél. De manera analoga, el dinero se presenta primero
como cristalizaci6n inalterable del valor, en la que se con-
vierte la mercancia, para disolverse luego como mera forma
de equivalente de la misma.

Las dos metamorfosis que configuran el ciclo de una
mercancia constituyen a la vez las metamorfosis parciales
¢ inversas de otras dos mercancias. La misma mercancia
(lienzo) inaugura la seric de sus propias metamorfosis y
clausura la metamorfosis total de otra mercancia (del
trigo). Durante su primera transmutacién, o sea la venta,
desempena esos dos papeles en persona. Por el contrario,
en cuanto crisalida de oro, es decir, en el estado en que
ella misma sigue el camino de toda carne, %! pone término
a la vez a la primera metamorfosis de una tercera mercan-
cia. El ciclo que describe la serie de metamorfosis expe-
rimentadas por toda mercancia, pues, se enreda de manera
inextricable con los ciclos de otras mercancias. El proceso
¢n su conjunto se presenta como circulacion mercantil.

La circulacion mercantil difiere no sélo formal, sino
esencialmente, del intercambio directo de productos. Eche-
mos una simple mirada retrospectiva sobre lo ocurrido. El
tejedor, no cabe duda, ha cambiado el lienzo por la biblia,
la mercancia propia por la ajena. Pero este fendmeno sélo
es real para él. El difusor de biblias, mas aficionado al

“t “Hay, pues [...] cuatro términos y tres contratantes, uno
de los cuales interviene dos veces.” (Le Trosne, op. cit.. p. 909.)
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calor que al frfo, no pensé en que trocaba su biblia por
lienzo, tal como el tejedor nada sospecha de que trocod
su lienzo por trigo. La mercancia de B sustituye a la mer-
cancia de A, pero A y B no intercambian reciprocamente
sus mercancias. Puede ocurrir, en realidad, que A compre
mercancias a B y B a A, pero esa relacién .espec1al en
modo alguno estd condicionada por las relaciones gene-
rales de la circulacién mercantil. Por un lado se advierte
aqui cémo el intercambio de mercancias arrasa las ba-
rreras individuales y locales del intercambio directo de
productos y hace que se desarrolle el metabolismo del tra-
bajo humano. Por otra parte, se desenvuelve toda una
seric de vinculaciones sociales de indole natqral, no su-
jetas al control de las personas actuantes. El tqedpr pu.ede
vender lienzo sélo porque el agricultor ha vendido trigo;
si Hotspur *! puede vender biblias es porque el tejedor
vendié el lienzo; el destilador puede vender aguardlente,
porque el otro ya ha vendido el agua de la vida cterna,
etcétera.

De ahi que el proceso de circulacién no se agote, como
ocurria con el intercambio directo de productos, en el
cambio de ubicacidn, o de manos, a que estin sujetos los
valores de uso. El dinero no desaparece, por mas que
finalmente quede marginado de la serie de metamorfosis
experimentada por una mercancia. .Invarlablemente s¢ Qe—
posita en los puntos de la circulaciéon que las mercancias
dejan libres. Tomemos como ejemplo la metamorfosis
global del lienzo (lienzo - dinero - biblia): primero sale d§
la circulacién el lienzo, lo sustituye el dinero; luego sale
la biblia, la sustituye el dinero. El remplaz’o de una mer-
cancia por otra deja siempre la mercancia dineraria cn
manos de un tercero.’? La circulacién constantemente
exuda dinero. )

Nada puede ser més desatinado que _el dogma scglin
el cual la circulacién de mercancias implica un equilibrio
necesario entre las compras y las ventas, puesto que tf)da
venta es una compra, y viceversa. Si con esto se quiere
decir que el nimero de las ventas efectivamente llevadas
a término es igual al de las compras, estamos ante una tri-

72 Nota a la 22 edicién. — Por evidente que sea este fenomf.-
no, los economistas, y en especial el librecambista vilgaris, las mas
de las veces lo pasan por alto.
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vial tautologia. Pero lo que se pretende demostrar es que el
vendedor lleva al mercado a su propio comprador. La
venta y la compra son un dacto idéntico en cuanto relacién
reciproca entre dos personas polarmente contrapuestas: el
poseedor de mercancias y el de dinero. Configuran dos
actos contrapuestos de manera polar, en cuanto acciones
de la, misma persona. La identidad de venta y compra lleva
implicito, por consiguiente, que la mercancia devenga in-
servible cuando, arrojada en la retorta alquimica de la
circulacién, no surge de la misma convertida en dinero,
no la vende el poseedor de mercancias, y por ende no la
compra el poscedor de dinero. Esa identidad implica, por
lo demas, que si el proceso culmina debidamente, cons-
tituya un punto de reposo, un periodo en la vida de ia
mercancia, periodo que puede prolongarse més tiempo o
menos. Como la primera metamorfosis de la mercancia es
a la vez venta y compra, este proceso parcial es al mismo
tiempo un proceso auténomo. El comprador tiene la mer-
cancia, el vendedor el dinero, esto es, una mercancia que
conserva una forma adecuada para la circulacion, ya se
presente temprano o tarde en ¢l mercado. Nadie puede
vender sin que otro compre. Pero nadie necesita comprar
Inmediatamente por ¢l solo hecho de haber vendido. La
circulacién derriba las barreras temporales, locales e indi-
viduales opuestas al intercambio de productos, y lo hace
precisamente porque escinde, en la antitesis de venta y
compra, la identidad directa existente aqui entre enajenar
el producto del trabajo propio y adquirir el producto del
trabajo ajeno. El hecho de que los procesos que se con-
traponen auténomamente configuren una unidad interna,
significa asimismo que su unidad interna se mueve en me-
dio de antitesis externas. Si la autonomizacién externa de
aspectos que en lo interno no son auténomos, y no lo son
porque se complementan uno a otro, se prolonga hasta
clerto punto, la unidad interna se abre paso violentamente,
se¢ impone por medio de una crisis. La antitesis inmanente
a la mercancia —valor de uso y valor, trabajo privado
que a la vez tiene que presentarse como trabajo directa-
mente social, trabajo especifico y concreto que al mismo
tiempo cuenta Unicamente como general y abstracto, per-
sonificacién de la cosa y cosificacion de las personas—,
esa contradiccién inmanente, adopta sus formas mas evo-
lucionadas de movimiento en las antitesis de la metamor-
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fosis mercantil. Estas formas entrafian la posibilidad, pero
tinicamente la posibilidad, de las crisis. Para que dicha
posibilidad se desarrolle, convirtiéndose en realidad, se
requiecre todo un conjunto de condiciones que ain no
existen, en modo alguno, en el plano de la circulacion
simple de mercancias.™

Como mediador en la circulacién mercantil, el dinero
asume la funcién de medio de circulacion.

b) El curso del dinero

El cambio de forma en el que se opera el intercambio
de sustancias entre los productos del trabajo, M-D - M,
determina que un mismo valor configure en cuanto mer-
cancia ¢l punto de partida del proceso, y rctorne como
mercancia al mismo punto. Por ende, este movimiento de
las mercancias es un ciclo. Por otra parte, esa misma forma
excluye el ciclo del dinero. Su resultado es el constante
alejamiento del dinero con respecto a su punto de partida,
no su retorno al mismo. Mientras el vendedor retiene la
figura transmutada de su mercancia, o sea el dinero, la
mercancia se encuentra en la fase de su primera meta-
morfosis, o sélo ha dejado a sus espaldas la primera mitad
de su circulacién. Cuando se completa el proceso de ven-
der para comprar, ¢l dinero de nuevo se ha escapado de

73 Cfr. mis observaciones en torno a James Mill, en Zur Kri-
tik ..., pp. 74-76. Dos puntos caracterizan, en este aspecto, el
método de la apologética econémica. En primer término, identifi-
car la circulacién de mercancias con el intercambio directo de pro-
ductos, mediante el simple recurso de hacer abstraccion de sus
diferencias. En segundo lugar, €l intento de negar, de desechar las
contradicciones del proceso capitalista de produccién, para lo cual
las relaciones que median entre sus agentes de produccién son
reducidas a los simples vinculos que surgen de la circulacién de
mercancias. Pero la produccién de mercancias y la circulacién
de las mismas son fenémenos inherentes a los modos de produccion
mis diversos, aunque en diferente volumen y con desigual alcance.
Nada sabemos, pues, acerca de la differentia specifica entre esos
modos de produccién, ni podemos por consiguiente enjuiciarlos, si
nuestro conocimiento se reduce a las categorias abstractas, comu-
nes a todos ellos, de la circulacién de mercancfas. En ninguna
ciencia, fuera de la economia politica, prevalece tan desorbitada
petulancia en el manejo de los lugares comunes mds elementales.
Say, por ejemplo, funddndose en que sabe que la mercancia es
producto, se arroga el derecho de dictaminar sobre las crisis.
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las manos de su poseedor originario. Seguramente, si des-
pués de comprar la biblia el tejedor vende lienzo una vez
mas, el dinero volverd a sus manos. Pero no retorna a
trayés de la circulacion de las primeras 20 varas de lienzo,
que, antes bien, lo hicieron pa&ar de manos del tejedor a
las del vendedor de biblias. Si regresa es a causa Gnica-
mente de que el mismo proceso de circulacion se renueva
o reitera para cada nueva mercancia, y finaliza en este
caso, como en los anteriores, con el mismo resultado. La
forma impartida directamente al dinero por la circulacién
mercantil, pues, consiste en su constante alejamiento
del punto de partida, su pasaje de manos de un poseedor de
mercancias a las de otro, o su curso (currency, cours de la
monnaie).

El curso del dinero muestra una repeticion constante
y mondétona del mismo proceso. La mercancia siempre
esta al lado del vendedor, el dinero siempre al lado del
adquirente, como medio de compra. Oficia de medio de
compra al realizar ¢l precio de la mercancia. Y al reali-
zarlo, transfiere la mercancia de manos del vendedor a las
del comprador, mientras él mismo se aleja, a la vez, de
las manos del comprador y pasa a las del vendedor, para
repetir luego el mismo proceso con otra mercancia. El
hecho de que esta forma unilateral de movimiento del di-
nero nazca del movimiento formal bifacético de la mer-
cancia, queda encubierto. La naturaleza misma de la
circulacion mercantil ocasiona la apariencia contraria. La
primera metamorfosis de la mercancia no sélo es visible
en cuanto movimiento del dinero, sino como movimiento
de la mercancia misma: por el contrario, su segunda meta-
morfosis solamente es visible como movimiento del dinero.
En la primera mitad de su circulacién, la mercancia cam-
biaba de lugares con el dinero. De este modo, v a la vez, su
figura de uso quedaba marginada de la circulacién, pasa-
ba al ambito del consumo.™ La sustituia su figura de
valor, o larva del dinero. La segunda mitad de la circula-
cién ya no la recorre envuelta en su piel propia y natural,

"¢ Incluso cuando se vende una y otra vez la misma mer-
cancia —fenémeno que por el momento no existe para nNosotros—,
la venta ultima y definitiva la hace pasar de la esfera de la cir-
culacién a la del consumo, para servir en ésta como medio de
subsistencia o de produccién.

140

sino en la del oro. Con ello, la continuidad del movimien-
to recae enteramente en el dinero, y el mismo movimiento
que supone dos procesos contrapuestos para la mercancia,
implica siempre, como movimiento propio del dinero, €l
mismo proceso, esto es, su cambio de lugar -con otra mer-
cancia siempre cambiante. El resultado de la circulacion
de mercancias —la sustitucién de una mercancia por otra—
se presenta mediado, pues, no por el propio cambio de
forma experimentado por aquéllas, sino por la funcion del
dinero como medio de circulacion; éste hace circular las
mercancias, en si y para si carentes de movimiento, trans-
firiéndolas, siempre en sentido contrario al de su propio
curso, dc manos de aquel para quien son no-valores de
uso, a manos de quien las considera valores de uso. Cons-
tantemente aleja del ambito de la circulacion las mer-
cancias, al ocupar una y otra vez los lugares que éstas
dejan libre cn aquélla, con lo cual él mismo sc aleja de su
punto de partida. Por consiguiente, aunque ¢l movimiento
del dinero no sea mds que una expresion de la circulacion
de mercancias, ésta se presenta, a la inversa, como mero
resultado del movimiento dinerario.™

Por otra parte, si al dinero le cabe la funcién de medio
de circulacién, ello se debe unicamente a que es el valor,
vuelto auténomo, de las mercancias. Por tanto, su movi-
miento en cuanto medio de circulacién no es, en realidad,
mas que el movimiento formal de aquéllas. De ahi que
este Ultimo movimiento tenga que reflejarse, incluso de
manera sensible, ¢n el curso del dinero. El doble cambio
de forma de la mercancia se refleja en el cambio de ubi-
cacién, también doble, de la misma pieza dineraria, siem-
pre que consideremos la metamorfosis global de una
mercancia en la reiterada repeticion de su cambio de lugar;
siempre que consideremos en su interconexion el en}rela—
zamiento de las innumerables metamorfosis. Las mismas
piezas dinerarias llegan como figura enajenada de la mer-
cancia a manos del vendedor y las abandonan como figura
absolutamente enajenable de la misma. Ambas veces el
dinero opera de la misma manera, como medio de compra
primero de una, luego de la otra mercancia. Pero para la
misma mercancia, la conexién interna de ambos procesos

75 “No tiene” (el dinero) “otro movimiento que el que le im-
primen los productos.” (Le Trosne, op. cif., p. 885.)
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se pone de manifiesto en el movimiento doble y antitético
impreso a las mismas piezas dinerarias. Las mismas £ 2
que en la compra del lienzo pasaban del bolsillo del cul-
tivador de trigo al del tejedor de lienzo, emigran de este
Gltimo bolsillo cuando se efecttia la compra de la biblia.
Se trata de un cambio doble de ubicacién vy, si considera-
mos el lienzo o sus representantes como el centro, de un
cambio en sentido contrario: positivo en el caso del ingreso
de dinero, negativo en el de su egreso.? Cuando, por el
contrario, sélo se operan metamorfosis unilaterales de mer-
cancias —meras ventas o simples compras, como se quie-
ra—, ¢! mismo dinero cambia Unicamente una vez de lugar.
Su segundo cambio de ubicacidn expresa siempre la
segunda metamorfosis de la mercancia, la reconversién de
ésta en dinero.b

Por lo demds, se comprende de suyo que todo esto
slo se aplica a la forma que consideramos, la de la cir-
culacién mercantil simple.

Al dar su primer paso en la circulacién, al cambiar
por primera vez de forma, toda mercancia queda margi-
nada de aquélla, en la cual entran constantemente nuevas
mercancias. En cuanto medio de circulacién, por el con-
trario, el dinero estd instalado permanentemente en la es-
fera de la circulacidn y trajina en ella sin pausa. Se plantea

" En la 42 edicién, el pasaje que va desde “El doble cam-
bio de forma™ hasta “el de su egreso”, dice asi: “Asi, por ejem-
plo, el lienzo transforma primero su forma mercantil en su
forma dineraria. El término final de su primera metamorfosis,
M-D, la forma dineraria, se vuelve luego el primer término de
su ultima metamorfosis D-M, de su reconversién en la biblia.
Pero cada uno de esos dos cambios de forma se opera a través
de un intercambio entre mercancia y dinero, que cambian reci-
procamente de ubicacion. Las mismas piezas dinerarias llegan
como figura enajenada de la mercancia a manos del vendedor,
y las abandonan como figura absolutamente enajenable de la mis-
ma. Cambian dos veces de ubicacién. La primera metamorfosis del
lienzo pone esas piezas en el bolsillo del tejedor; la segunda las
extrae de alli. Los dos cambios formales opuestos de la misma
mercancia, pues, se reflejan en el doble cambio de lugar, en sen-
tido contrario, del dinero”.

" En la 42 edicién se agregd esta oracién: “En el frecuente
cambio de ubicacién de las mismas piezas dinerarias se refleja no
s6lo la serie de metamorfosis de una mercancia tnica, sino tam-
bién el entrelazamiento de las innumerables metamorfosis que se
operan en el mundo de las mercancias en general™.
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entonces el interrogante de cudnto dinero absorbe cons-
tantemente dicha esfera.

En un pais se efectian todos los dias, simultinea-
mente y por tanto yuxtapuestas en el espacio, numerosas
metamorfosis unilaterales de mercancias, o en otras pala-
bras, meras ventas por una parte, y por otra simples
compras. En sus precios, las mercancias ya estdn equipa-
radas a determinadas cantidades figuradas de dinero.
Ahora bien, como la forma de circulacién directa, aqui
considerada, hace que siempre se enfrenten entre si y de
manera tangible la mercancia y el dinero —la una en el
polo de la venta, el otro en el polo opuesto, el de la com-
pra—, la masa de medios de circulacion requerida para el
proceso de circulacién del mundo mercantil esta ya deter-
minada por la suma de los precios a que se intercambian
las mercancias. En rigor, el dinero no hace mas que re-
presentar de un modo real la suma de oro ya expresada
idecalmente en la suma de los precios alcanzados por
aquéllas. De ahi que demos por sobrentendida la igual-
dad dc esas sumas. Sabemos, no obstante, que a valores
constantes de las mercancias, sus precios varian junta-
mente con el valor del oro (del material dinerariq):
suben proporcionalmente a la baja de este ultimo, y bajan
cuando el mismo sube. Si la suma de los precios al-
canzados por las mercancias aumenta o disminuye, la
masa del dinero circulante habrd de acrecentarse o redu-
cirsc en igual proporcion. Es verdad que la variacion que
se opera en la masa de los medios de circulacion reconoce
su origen en el dinero mismo, pero no en su papel de
medio de circulacion, sino en su funcion de medir el valor.
Primero, ¢l precio de las mercancias varia en razon inversa
al valor del dinero, y luego la masa de medios de circu-
lacién se¢ modifica en proporcion directa al precio (_je las
mercancias. Un fenémeno idéntico se produciria si, por
ejemplo, en vez de disminuir el precio del oro, la plata lo
sustituyera como medida del valor, o si en lugar de au-
mentar el valor de la plata, el oro la desplazara de la
funcién de medir el valor. En el primer caso tendria que
circular méis plata que antes oro; en el segundo, menos
oro que antes plata. En ambos casos se habria modlflcado
el valor del material dinerario, esto es, de la mercancia que
funciona como medida de los valores, y por tanto la ex-
presién correspondiente a los precios de los valores mer-
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cantiles, y por ende la masa del dinero circulante que sirve
para la realizacién de esos precios. Vimos que la esfera
de la circulacién mercantil presenta un orificio por el cual
penetra el oro (o la plata, en una palabra, el material del
dinero) como mercancia de un valor dado. Dicho valor
estd presupuesto en la funcién que el dinero desempefia
como medida de valor, y por ende en la fijacién de precios.
Ahora bien, si baja el valor de la medida de los valores,
esto se manifestard ante todo en que variaran los precios
de las mercancias que se intercambian directamente por
los metales preciosos en cuanto mercancias, en los lugares
de produccién de los mismos. Particularmente en los es-
tadios menos desarrollados de la sociedad burguesa, du-
rante mucho tiempo una gran parte de las demis
mercancias seguird tasindose conforme al valor anticuado,
ahora ilusorio, de la medida del valor. No obstante, a
través de la relacién de valor que media entre ambas, una
mercancia contamina a la otra, los precios 4ureos o ar-
génteos de las mercancias se nivelan paulatinamente con
arreglo a las proporciones determinadas por sus propios
valores, hasta que, en conclusidn, se estiman todos los
valores mercantiles conforme al nuevo valor del metal
dinerario. Este proceso de nivelacién se ve acompafiado
por el incremento incesante de los metales preciosos, que
afluyen en remplazo de las mercancias intercambiadas di-
rectamente por ellos. En la misma medida, pues, en que
se generaliza el reajuste de precios de las mercancias, o que
se estiman sus valores de acuerdo con el valor nuevo del
metal —mas bajo y hasta cierto punto aun en disminu-
cibn—, ya se dispone también de la masa metalica adi-
cional que se requiere para realizar dichos valores. El
analisis unilateral de los hechos que siguieron al descubri-
miento de los nuevos yacimientos auriferos y argentiferos,
indujo en el siglo xvI1, y sobre todo en el xvi, a la con-
clusion errénea de que los precios habjan aumentado
porque era mayor la cantidad de oro y plata que funcio-
naba como medio de circulacién. En lo sucesivo se parte
del supuesto de que el valor del oro estd dado, como de
hecho lo estd en el momento de establecerse los precios.

Bajo este supuesto, pues, la masa de los medios de
circulacion queda determinada por la suma de los precios
a realizar de las mercancias. Si suponemos, ademas, que
el precio de cada clase de mercancia ya estd dado, es
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obvio que la suina de los precios al’canzados por las ch-
cancias dependera de lu masa de estds que se cncuentre
en la circulacion. No es necesario devanarse los SCSOS
para comprender que si 1 quarter de trigo Cuesta £ 2
100 guarters costaran £ 200, 200 quarter..\' £ 40(),’ ct&..:
y que, por tanto, a la par de la masa de trigo tendra que
aumentar la masa de dincro que, en la venta, cambia de
tugar con ¢l cereal. , ’ ’
Si suponemos que la masa de las mercancias ¢sta dada.
la del dinero circulante crecerd o decrecera con arreglo a
tas oscilaciones que experimenten los precios de las mer-
cancias. Aumenta o disminuye porque la swna de los pre-
cios de las mercancias sube o baja a consccucncia de los
cambios que s¢ operan en sus precios. Ffara que cllo Qu{rr\u
vn modo alguno hacc falta que simultancamente s¢ mcre-
menten o reduzean los precios de todas las mercancias, E!
alza en los precios de cierto namero de articulos .dccmvm
os suficicnte en un caso, o la baja dc sus precios cn'cl
olro, para que aumente o disminuya la suma de I’m: ()r()(ff).\
-—que hay que realizar— de todas lZ:}S mercancias .cptur‘-
culacién, y por tanto para lanzar mas O menos dmc_m‘d‘
la circulacién. Sea que ¢l cambio cn los precios de la§
mercancias refleje un cambio real de su valor o sm‘lplg‘-.\‘
oscilaciones de los precios ¢n cl mcrcad(/), cl c_fccto sobre
Ja masa de los medios de circulacion sera ¢l mismo.
Supongamos ahora cicrto numMero de ventas o nwta—
morfosis parciales carentes de relacion entre si, Slmun‘{,m,ji
y por tanto yuxtapuestas c¢n cl ¢spacio, por c:;cmplo' la :
1 guarter dc trigo, 20 varas dc hcnzo,’l blblm,”4 {g\d zn;
de aguardiente. Si ¢l precio de c::dda urtxcu.lo chxa de © %
y por tanto la suma dc los precios a realizay 1gga{ a d:
tendria que entrar a ta circulacién una masa dmtrana‘lf
£ 8. Por ¢l contrario, si las mismas mercancias fucrunic“s a-
bones de la scrie de metamorfosis que ya conocemos. 1
) . s de lie - &£ 2-1 biblia-
quarter dc trigo - £ 2 - 20 varas de .thzo ( o
£ 2-4 galones de aguardicnte- £ 2: tenemos que & -
hacen circular por turno las mercancias, .r,cuhzando ?UL:“
sivamente sus precios y por tanto también la »sg.ma dul
géstos (£ 8), para reposar por ultimo cn el leSll,lOE.L.,
destilador. Las £ 2, pues, realizan cuatro recorridos. S(IL‘
rcitcrado cambio d¢ ubicacion por parte dc las mhr‘n‘.ils
piczas dinerarias represcnta cl doble cambio form'fil.d\c la
mercancia, su movimiento a través de las dos fases con-
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trapuestas de la circulacion y el entrelazamiento de las
metamorfosis experimentadas por diversas mercancias.™
Las fases antitéticas, complementarias entre si, a través de
las cuales discurre ese proceso, no pueden estar espacial-
mente yuxtapuestas, sino sucederse unas a otras en el
tiempo. Las fracciones de tiempo constituyen la medida
que se aplica a la duracién del proceso, o, en otras pala-
bras, el nimero de los recorridos de las mismas piezas
dinerarias en un tiempo dado mide la velocidad del curso
dinerario. Digamos que el proceso de circulacién de aque-
llas cuatro mercancias dura, por ejemplo, un dia. Ten-
dremos entonces que la suma de precios que hay que
realizar serd de £ 8; la cantidad de recorridos de las mis-
mas piezas dinerarias a lo largo del dia, 4, y la masa de
dincro circulante, £ 2, o0 sea que para una fraccién de-
terminada del tiempo que dura el proceso de circulacion,
la relacion sera la siguiente:

Suma de los precios de las mercancias . .
) i ’ = masa del dinero que
Namero de recorridos de las piezas

dinerarias de la misma denominacién

funciona como medio de circulacién. La vigencia de esta
ley es general. Sin duda, el proceso de circulacién de un
pais, en un periodo dado, abarca por una parte numerosas
ventas (compras) o metamorfosis parciales, dispersas, si-
multaneas y espacialmente yuxtapuestas, en las que las
mismas piezas dinerarias s6lo cambian una vez de ubica-
cion y no cfectiian mas que un recorrido, y por otra parte
muchas series de metamorfosis con una cantidad mayor o
menor de eslabones, de las que algunas se desenvuelven
paralelamente y otras se entrelazan con las vecinas, y en
las cuales las mismas piezas dinerarias ejecutan recorridos.
mas o menos numerosos. No obstante, el nimero total de
los recorridos efectuados por todas las piezas dinerarias
que se encuentran circulando y tienen la misma denomina-
cién, permite obtener el niimero medio de los recorridos
que efectila cada pieza dineraria, o la velocidad media del
curso del dinero. La masa dineraria que, por ejemplo, se

6 “Son los productos los que lo ponen en movimiento” (al
dinero) "y lo hacen circular ... La celeridad de su movimiento”
(es.o es, del dinero) “suple a su cantidad. Cuando hay necesidad
de e'lo, se desliza de mano en mano sin detenerse un instante.” (Le
Trosie, op. cit., pp. 915, 916.}
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lanza al comienzo del proceso diario de circulacion, esta
naturalmente determinada por la suma de los precios de
las mercancias que circulan al mismo tiempo y yuxtapyes—
tas en el espacio. Pero dentro del proceso, por asi decirlo,
a una pieza dineraria se la hace responsable de la otra. Si
una acelera la velocidad de su curso, se aminora la de la
otra, o incluso ésta se aparta por completo de la esfera de
la circulacién, ya que dicha esfera sélo puede absorber
una masa de oro que, multiplicada por el niimero medio
de recorridos efectuados por su elemento individual, equi-
valga a la suma de precios que ha de ser realiz?da. Por
consiguiente, si aumenta el nimero de sus recorridos, de-
crecera su masa circulante. Si disminuye el nimero de los
mismos, aumentard su masa. Como, dada una velogxdad
mcdia, estd dada la masa del dinero que pucde funcionar
como medio de circulacién, basta con lanzar a lg circula-
cién, por ejemplo, una cantidad determinada de billetes de
una libra para retirar de aquélla otros tantos soberanos, un
jucgo de manos que todos los bancos conocen a la
perfeccion. o
Asi como cn el curso del dinero, en general, nica-
mente se manifiesta el proceso de circulacién de las mer-
cancias —vale decir, el ciclo de éstas a través de meta-
morfosis contrapuestas—, en la velocidad del curso del
dinero sc manifiesta la velocidad de su cambio de forma,
la concatenacién incesante de las series metamorficas, la
premura del metabolismo, la velocidad con que las mercan-
cias desaparecen de la esfera circulatoria y su sustitucion,
igualmente rapida, por otras mercancias. En la velocidad
del curso dinerario, pues, se manifiesta la unidad fluida
de las fases contrapuestas y complementarias: transfor-
macién de la figura de uso en figura de valor y reconversion
de ésta en aquélla, o unidad de los dos procesos de la
compra y la venta. A la inversa, en la reduc.cgon de la velo-
cidad del curso dinerario se pone de manifiesto el he}cho
de que esos procesos se disocian, se vqelven autono-
mos y antagdnicos, el hecho del estancamiento 'del cam-
bio de formas, y, por consiguiente, del metabqllsmo.,La
circulaciéon misma, desde luego, no nos explica cpa!es
son las causas que motivan ese estancamiento. Sc¢ limita
a mostrarnos el fenémeno. El piblico en general, al ver
que cuando aminora la velocidad del curso.del dinero éste
aparece y desaparece con menos frecuencia en todos los
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puntos periféricos de la circulacién, tiende a explicar ese
fendmeno por la cantidad insuficiente de medios de
circulacién.™

Por consiguiente, la cantidad total del dinero que en
cada espacio de tiempo actia como medio de circulacién,
queda determinada, de una parte, por la suma de los precios
del conjunto de las mercancias circulantes; de otra parte,
por la fluencia mas lenta o mas rapida de sus procesos
antitéticos de circulacién, de lo cual depende la parte
proporcional de esa suma de precios que puede ser reali-
zada por las mismas piezas dinerarias. Pero la suma de los

T “Como el dinero ... es la medida comin de la compra y la
venta, todo ¢l que tiene algo para vender y no puede conseguir
compradores para sus articulos, tiende enseguida a pensar que la
causa de que aquéllos no tengan salida es la escasez de dinero
en ¢l reino, o en el pais; y asi, el clamor general es que escasea
el dinero; lo cual es un gran error ... ;Qué pretenden los que cla-
man que haya mas dinero?... El agricultor se queja... Piensa
que si hubiera més dinero en el pais, podria obtener un buen
precio por sus productos ... Parece entonces que lo que necesita
no es dinero, sino un precio para sus granos y su ganado, a los que
desearia vender, pero no puede... (Por qué no puede obtener
un buen precio? ... 1) o porque hay muchos granos y ganado en
el pais, con lo cual la mayor parte de los que acuden al mercado
tienen necesidad de vender, como él, y pocos la de comprar, o 2)
porque se reduce la salida usual, mediante la exportacién, hacia
el extranjero... O bien, 3) el consumo decae, como por ejemplo
ocurre cuando la gente, debido a su pobreza, no gasta tanto como
antes en mantener sus hogares; de donde se desprende que de nin-
gun modo seria el incremento del dinero, especificamente, lo que
haria que aumentaran de precio los articulos del agricultor, sino la
remocién de una de esas tres causas, que son las que realmente
deprimen el mercado... De la misma manera, al mercader y al
tendero les hace falta el dinero, esto es: como el mercado decae,
necesitan que los bienes con los que trafican encuentren salida . . .
Nunca una nacién prospera mejor que cuando las riquezas pasan
rapidamente de unas manos a otras.” (Sir Dudley North, Discour-
ses upon Trade, Londres, 1691, pp. 11-15 y pdssim.) Todas las
falacias de Herrenschwand desembocan en que es posible superar
gracias al incremento de los medios de circulacién, las contradic-
ciones que emanan de la naturaleza de la mercancia y que, por
consiguiente, se manifiestan en la circulacién mercantil. Por lo
demas, de que sea una ilusién popular atribuir a una escasez de
medios de circulacién los estancamientos que experimentan los
procesos de produccién y circulacién, en modo alguno se sigue,
a la inversa, que una escasez real de medios de circulacién —por
ejemplo a consecuencia de las chapucerias oficiales con la “regula-
tion of currency” [regulacién del circulante]l— no pueda producir
paralizaciones, por su parte.
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precios de las mercancias depende tanto de la masa como
d¢ los precios de cada clase de mercancias. No obstante,
los tres factores —el movimiento de los precios, la masa
de mercancias circulantes y por {ltimo la velocidad del
curso del dinero— pueden variar en sentido diferente y
en distintas proporciones, y de ahi que la suma de los
precios a realizar, y por ende la masa de medios de circu-
lacién, que depende de esa suma, puedan pasar por nume-
rosisimas combinaciones. S6lo nos referiremos aqui a las
que han sido las mas importantes en la historia de los
precios mercantiles.

Manteniéndose constantes los precios de las mercan-
cias, la masa de los medios de circulacién puede incre-
mentarse: ya porque aumente la masa de las mercancias
circulantes, ya porque se reduzca la velocidad del curso
del dinero, o bien por el concurso de ambas causas. La
masa de los medios de circulacién, a la inversa, puede
decrecer si disminuye la masa de las mercancias o aumenta
la velocidad de la circulacion.

Si se da un alza general en los precios de las mercan-
cias, la masa de los medios de circulaciéon puede mante-
nerse constante siempre que la masa de las mercancias
circulantes decrezca en la misma proporcién en que
aumenta su precio, o si la velocidad del curso del dinero
—manteniéndose constante la masa de mercancias circu-
lantes— aumenta tan rdpidamente como el aumento de
precios. La masa de los medios de circulacién puede de-
crecer, siempre que la masa de las mercancias decrezca
con mayor rapidez que los precios, o que la velocidad
del curso se incremente mas rapidamente que éstos.

Si se opera una baja general en los precios de las
mercancias, la masa de los medios de circulaciéon puede
mantenerse constante si la masa de las mercancias se acre-
cienta en la misma proporcién en que se reduce su precio,
o si la velocidad del curso del dinero decrece en la misma
proporcién en que disminuyen los precios. Puede aumentar,
si la masa de las mercancias se acrecienta mas rapidamente,
o si la velocidad de la circulacién se reduce con mayor
rapidez que la disminucién de precios de las mercancias.

Las variaciones de los diversos factores pueden com-
pensarse reciprocamente, de tal suerte que, pese a la perma-
nente inestabilidad de aquéllos, se mantenga constante la
suma total de los precios mercantiles que hay que realizar,
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y asimismo, por tanto, la masa dineraria circulante. Por
eso, y principalmente cuando s¢ examinan periodos algo
mas prolongados, se descubre que el nivel medio de la
masa dineraria circulante en cada pais es mucho mas
constante y que —-si s¢ exceptian las intensas perturba-
ciones periodicamente derivadas de las crisis en la pro-
duccién y el comercio, y mds raramente de un cambio en
el valor mismo del dinero— las desviaciones con respecto
a ese nivel medio son mucho mas exiguas de lo que a
primera vista pudiera suponerse.

La ley segin la cual la cantidad de los medios de
circulacion esta determinada por la suma de los precios
de las mercancias circulantes y por la velocidad media del
curso dinerario,”™ también puede formularse diciendo que,

8 “Hay cierta medida y proporciones de dinero, necesarias
para mantener en movimiento el comercio de una nacién; éste
se veria perjudicado si se agrega o quita a aquéllas. Es lo mismo
que ocurre en el comercio al por menor, en el que se necesita
cierta proporcién de farthings [cuartos de peniques] para cambiar
las monedas de plata y efectuar los ajustes que ni siquiera pueden
realizarse con la menor de éstas... Ahora bien: asi como la canti-
dad proporcional de farthings requeridos en el comercio al me-
nudeo guarda relacién con el nimero de gente, la frecuencia de
sus intercambios y también, y principalmente, con el valor de las
piezas de plata mds pequefias, la proporcién de dinero (monedas
de oro y plata) requerida para nuestro comercio habri que deri-
varla, analogamente, de la frecuencia de las transacciones y el
volumen de los pagos.” (W. Petty, A Treatise ..., p. 17.) La
teoria de Hume la defendié Arthur Young, contra James Steuart y
otros, en su Political Arithmetic ..., Londres, 1774, obra en la que
se dedica al tema un capitulo especial: “Prices depend on quantity
of money” [Los precios dependen de la cantidad de dinero], p. 122
y ss. En Zur Kritik ..., p. 149, anoto a este respecto: “Al conce-
bir el dinero, de manera totalmente equivocada, como simple mer-
cancia, [Adam Smith] soslaya, implicitamente, la cuestién tocante
a la cantidad de moneda en circulacion™. Esto s6lo se aplica en la
medida en que Smith considera el dinero ex officio [expresamente].
Ocasionalmente, sin embargo, por ejemplo en la critica de los
anteriores sistemas de economia politica, expone la tesis correcta:
“Lo que en todos los paises regula la cantidad de moneda es el
valor de las mercancias que deben circular por intermedio de
aquélla ... El valor de los articulos comprados y vendidos cada
afio en un pais requiere la circulacion de cierta cantidad de dinero.
a fin de que aquéllos circulen y se distribuyan entre sus verdade-
deros consumidores, y no puede dar empleo a una cantidad mayor.
El canal de la circulacién atrae, necesariamente, una suma sufi-
ciente para llenar su cauce, y nunca admite més de esa suma’,
(Wealth of Nations, [vol. m.] lib. v, cap. ii. pp. 87. 89).) De
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dada la suma de valor de las mercancias y dada la velo-
cidad media de sus metamorfosis, la cantidad de dinero
en curso o de material dinerario depende de su propio
valor. Que, a la inversa, los precios de las mercancias estan
determinados por la masa de los medios de circulacién, y
a su vez dicha masa por la del material dinerario disponible
en un pais,’”® es una ilusién que deriva, en sus cxpositores
originarios, de la hipétesis disparatada segin la cual al
proceso de circulacion entran mercancias sin precio y di-
nero sin valor, intercambiandose alli una parte alicuota del
conglomerado mercantil por una parte alicuota del amon-
tonamiento metalico.?

manera similar, Adam Smith da comienzo a su obra, ex officio.
con una apoteosis de la divisién del trabajo. Mds adelante, en el
Giitimo libro, el dedicado a las fuentes de los ingresos fiscales,
reproduce ocasionalmente opiniones de Adam Ferguson. su maes-
tro, hostiles a la divisién del trabajo.

7 “Los precios de las cosas aumentaran, sin duda, en todo pais
donde la gente disponga de mas oro y plata; y, por ende, cuan-
do la cantidad de oro y plata disminuye en cualquier pais, los
precios de todas las cosas habran de reducirse proporcionalmente
a esa disminucién del dinero.” (Jacob Vanderlint, Money Answers
All Things, Londres, 1734, p. 5.) Tras un cotejo mas detenido
entre el trabajo de Vanderlint y los Essays de Hume, no me queda
la menor duda de que este Gltimo conocia y utilizdé aquella obra.
que por lo demas tiene su importancia. Puede encontrarse en
Barbon, y aun en escritores mucho més antiguos, el punto de vista
conforme al cual la masa de medios de circulacién determina los
precios. “Un comercio sin trabas no puede ser el origen de incon-
veniente alguno, sino de grandisimas ventajas”, escribe Vanderlint,
“ya que si a causa de él disminuye la cantidad del numerario, que
es lo que se trata de impedir con las prohibiciones, las naciones
que hayan obtenido ese numerario encontraran, con seguridad.
que todas las cosas aumentan de precio en la medida en que
aumenta en esos paises la cantidad de numerario. Y ... nues-
tras manufacturas y todo otro tipo de articulo pronto se abarataran
tanto que se inclinara a nuestro favor la balanza de comercio, con
1o cual el dinero refluird hacia nosotros.” (Ibidem, pp. 43, 44)

80 Que cada clase singular de mercancias constituye, debido a
su precio. un elemento en la suma de los precios de todas las
mercancias en circulacién, se comprende de suyo. Pero lo que es
completamente incomprensible es como valores de uso inconmen-
surables entre si habrian de intercambiarse en masse por la masa
de oro o de plata existente en un pais. Si se redujera el mundo de
las mercancias a una tinica mercancia global, de la cual cada mer-
cancia no serfa més que una parte alicuota, obtendriamos el
hermoso ejemplo matemético siguiente: mercancia global = x
quintales de oro. Mercancia A = parte alicuota de la mercancia
total = la misma parte alicuota de x quintales de oro. Montes-
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¢) La moneda. Fl signo de valor

De la funcién del dinero como medio de circulacién
surge su figura monetaria. La fraccién ponderal de oro
figurada en el precio o nombre dinerario de las mercancias,
debe enfrentarse a éstas, en la circulacién, como pieza
aurea o moneda de igual denominacién. Al igual que fijar
el patrén de los precios, acufar es asunto que concierne
al estado. En los diversos uniformes nacionales que el oro
y la plata revisten en calidad de monedas, pero de los
que se despojan cuando entran al mercado mundial, se
pone de manifiesto la escisién entre las esferas internas
o nacionales de la circulacién mercantil y su esfera univer-
sal, 1a del mercado mundial.

quieu lo expone candorosamente: “Si se compara la masa de oro
y plata que hay en el mundo con la masa de mercancias existentes
en €, es indudable que se podra comparar cada articulo o mer-
cancia, en particular, con cierta porcién [...] de la otra. Supon-
gamos que en el mundo sélo exista una mercancia, o que sélo
haya una que se compre, y que la misma sea tan divisible como el
dinero: tal parte de esa mercancia corresponderd a cual parte de la
masa del dinero; la mitad ilel total de la una a la mitad del total
de la otra, etc. ... La fijacion del precio de las cosas depende siem-
pre, en lo fundamental, de la proporcién que existe entre el
total de las cosas y el total de los signos”. (Montesquieu, Esprit
des lois, t. m, pp. 12, 13) Acerca del desarrollo ulterior de
esta teorfa por Ricardo, sus discipulos James Mill, lord Over-
stone y otros, véase Zur Kritik..., pp. 140-146, y p. 150 y ss.
El sefior John Stuart Mill, con la 16gica ecléctica que le es usual,
se_las ingenia para defender la tesis de su padre, James Mill, y al
mismo tiempo la contraria. Cuando se confronta el texto de su

compendio, Principles of Political Economy, con el prélogo (prime- .

ra edicion), en el cual se anuncia a si mismo como el Adam Smith
de la época actual, no se sabe qué admirar mas, si la ingenuidad
de ese hombre o la de su publico, que con toda buena fe lo toma
por un Adam Smith, con el cual guarda, aproximadamente, ‘la
misma relacién que el general Williams Kars of Kars con el
duque de Wellington.[57) Las investigaciones originales —ni amplias
ni sustanciosas— emprendidas por el sefior John Stuart Mill en los
dominios de la economia politica, marchaban ya todas en forma-
cidn en su obrita de 1844, Some Unsettled Questions of Political
Economy. Locke enuncia categricamente la relacién entre la ca-
rencia de valor del oro y la plata y la determinacion de su valor
por la cantidad. “Habiendo llegado la humanidad al acuerdo de

conferir un valor imaginario al oro y la plata. .. el valor intrinse-
co que se atribuye a esos metales no es mas que su cantidad.”
(Some Considerations ..., p. 15)
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La moneda de oro y el oro en lingotes, pues, slo se
distinguen, en esencia, por el grabado, y el oro puede pasar
¢n cualquicr momento de una forma a la otra.®' Pero el
camino que sale de la casa de la moneda es, al mismo
tiempo, ¢l derrotcro que conduce al crisol. Sucede’ que en
su curso se desgastan las monedas de oro, unas mas, otras
menos. El titulo del oro y la sustancia del mismo, el conte-
nido nominal y el real, inician su proceso de disociacion.
Moncdas homénimas de oro llegan a tener valor desigual,
porque desigual es su peso. El oro en cuanto medlo'de
circulacién diverge del oro en cuanto patrén de los precios,
y con ello cesa de ser el equivalente verdadero de las
mercancias cuyos precios realiza. La historia de estas
complicaciones forma la historia monetaria dehla Edad
Media y de la Epoca Moderna hasta entrado el siglo xvin.
La tendencia espontanea del proceso c1rculqtor}1o a con-
vertir el ser durco de la moneda en apariencia durea, 0 a
la moncda en un simbolo de su contenido metdlico oficial,
¢s reconocida incluso por las leyes méds modernas relativas
al grado de pérdida metalica que.incapacita a una moneda
para la circulacién o la desmonetiza.

El hecho de que el propio curso del dinero Fiisome del
contenido real de la moneda su contenido nom‘mal, de su
existencia metdlica su existencia funcional, implica la posi-
bilidad latente de sustituir el dinero mf:téhco, en su funcién
monetaria, por tarjas de otro material, o simbolos. Los

st Queda completamente fuera de_ mi objetivo, natura'lmer}\tle,
el entrar en detalles como el moneda]e)y_otros por el S?ltllo. uo
obstante, opongamos al sicofante. rom'antu’:‘o Adam l\rllu erl;'qz
se hace lenguas de “la grandiosa lzber’letdad con que el “go dternir
inglés acufia gratuitamente la moneda ,.lﬁBl el 51gu1en'te juicio de s
Dudley North: “La plata y el oro, al igual que otras mercancias.
tienen sus alzas y bajas. Cuando llega~n remesas de Espana... hse
las lleva a la Torre y con ellas se acufia moneda. No. pasa mucho
tiempo sin que surja una demanda de metal en 11n§ote?, patraa]
la exportacién. Si no se dispone del mismo, ya que todo e mg .
esta amonedado, (qué ocurre entoncgs?.’Sc funden las mon(;: asl,
no hay pérdida en ello, pues la acufiacion no.,le ctlxesta na aaraa
propietario. Se ha perjudicado a la nacion, hacnqndo e paggr p e
trenzar la paja que al final se come _el burro; Si el merfja erd fa
propio North era uno de los comerciantes mas acaudalados q’n
época de Carlos II) “tuviera que pagar el precio de la qcunacllo -
reflexionaria antes de enviar la plata a la Torre, y el d!nero acu
fiado tendria siempre un valor superior al de ia plata sin amone-
dar’. (North. op. cit., p. 18.)
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impedimentos técnicos que presenta la acufacién de frac-
ciones ponderales pequefiisimas del oro o de la plata, y la
circunstancia de que originariamente se emplearan como
medida del valor y por tanto circularan como dinero meta-
les més viles en vez de los més preciosos —Ila plata en
lugar del oro, el cobre en vez de la plata— hasta el mo-
mento en que el metal méds precioso los destrond, todos
esos hechos explican histéricamente el papel de las tarjas
de plata y cobre como sustitutos de las monedas de oro.
Dichas tarjas remplazan el oro en los puntos de la circu-
lacién mercantil donde la moneda circula més rédpidamente
y por ende se desgasta con mayor rapidez, esto es, donde
las compras y ventas se reiteran sin cesar y en la escala
mds reducida. Para impedir que esos satélites desplacen al
oro de su sitial, se determinan por ley las reducidisimas
proporciones en que es obligatorio aceptarlos como pago
en vez del oro. Por supuesto, las trayectorias que siguen las
diversas clases de moneda se entrecruzan. La moneda frac-
cionaria comparece junto al oro para pagar fracciones de
la moneda de oro més pequefia; el oro penetra constante-
mente en la circulacién al por menor, pero, a su vez, cons-
tantemente se lo expulsa de ella mediante su cambio por
monedas fraccionarias.??

La ley determina arbitrariamente el contenido metalico
de las tarjas de plata o cobre. En su curso, las mismas”
se desgastan aun mdas rapidamente que las monedas de
oro. Por consiguiente, en la practica su funcién monetaria
se vuelve enteramente independiente de su peso, esto es,
de todo valor. La existencia monetaria del oro se escinde
totalmente de su sustancia de valor. Objetos que, en tér-

82 “Si la plata no excede nunca de la suma requerida para
los pagos menores, no se la podra reunir en cantidades suficientes
para los de mayor volumen ... El uso del oro en los pagos princi-
pales implica también, necesariamente, su uso en el comercio al
por menor: quienes disponen de monedas de oro las utilizan en
las compras pequeiias y, ademés de la mercancia, reciben un vuelto
en plata; de esta manera es removido el excedente de plata, que
en caso contrario estorbaria al comerciante minorista, y se dispersa
en la circulacién general. Pero si hay tanta plata que los pagos
menores pueden ajustarse sin necesidad del oro, el comerciante al
por menor tendra entonces que recibir plata para los pagos peque-
fos y ese metal, necesariamente, se acumularid en sus manos.”
(David Buchanan, Inquiry into the Taxation and Commercial Poli-
¢y of Great Britain, Edimburgo, 1844, pp. 248, 249.)
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minos relativos, carecen de valor, billetes de papel, quedan
pues en condiciones de funcionar sustituyendo al oro, en
calidad de moneda. En las tarjas dinerarias metdlicas el
cardcter puramente simbodlico se halla ain, en cierta'mfe—
dida, encubierto. En el papel moneda hace su aparicion
sin tapujos. Como se ve, ce n'est que le premier pas qui
cofite [s6lo el primer paso es el que cuesta). [

S6lo consideramos aqui el papel moneda estatal de
curso forzoso. El mismo surge directamente de la circu-
lacion metdlica. El dinero crediticio, por el contrgno,
supone condiciones que, desde el punto de vista de la circu-
lacién mercantil simple, aGn nos son completamente’ desco-
nocidas. Observemos de pasada, empero, que asi como
¢l papel moneda propiamente dicho deriva d.e’ la fuqclon
asumida por el dinero como medio de circulacion, e.l dinero
crediticio tiene su rafz natural en la funcion del dinero en
cuanto medio de pago.®’

El estado lanza al proceso de circulacion, desde af}lera,
billetes de papel que llevan impresas sus denominaciones
dinerarias, como por ejemplo 1 libra esterlina, 5 libras
esterlinas, etc. En la medida en que esos billetes c’1r<':ulan
efectivamente en lugar de cantidades de oro homonimas,
sc limitan a reflejar en su movimiento las leyes del curso

85 E] mandarin de las finanzas, Wan Maq-in, se a.trev16 a
someter al Hijo del Cielo un proyecto cuyo objetivo ;ncublerto era
transformar los asignados imperiales chinos en billetes conver-
tibles. En el informe de la Comisién de Asignados fechado en
abril de 1854, se le pasa la debida reprimenda. Nada se nos dice
de si, por afiadidura, le propinaron la mfaltabl'e tanda iie azotes
de bambii. “La comisién”, observa al final del informe, hq,sope-
sado cuidadosamente su proyecto y llegado a la conclusin dg
que en él todo favorece a los comerciantes, v nada a la corona.
(Arbeiten der Kaiserlich Russischen Gesandschaft zu Peking iiber
Ching, trad. del ruso del doctor K.Abel y F. A. Me.ckle_n,burg.
Berlin, 1858, t. 1, p. 54.) Acerca de la continua desmetahzacxgn de
las monedas de oro, a causa de su curso, dice un “gov'ernor [ge-
rente] del Banco de Inglaterra, depoqic;ndo como testigo ante la
“House of Lords Committee” [Comision de la Camara de los
Lores] (de “bank acts” [leyes bancarias]):.“Todo,s.los anos unz&
nueva partida de soberanos” (no en un sg:nudo politico, aclarerpos.
soberano es el nombre de la libra esterlina) “se vuelve demasiado
liviana. La partida que durante un .aﬁo pasa por tener su peso
completo, pierde por desgaste lo suficiente para que al afno siguien-
te la balanza se pronuncie en contra de elta”. (House of Lords

Committee, 1848, n. 429.)
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dinerario. Una ley especifica de la circulacién de billetes
no puede surgir sino de la proporcién en que éstos repre-
sentan el oro. Y esa ley es, simplemente, la de que la
emision del papel moneda ha de limitarse a la cantidad
en que tendria que circular el oro (o la plata) representado
simbdlicamente por dicho papel. Cierto es que la cantidad
de oro que la esfera de la circulacién puede absorber fluc-
tlia constantemente por encima o por debajo de cierto nivel
medio. Con todo, la masa del medio circulante no puede
estar nunca, en un pais determinado, por debajo de cierto
minimo fijado por la experiencia. El hecho de que esa
masa minima cambie continuamente de elementos, esto es,
s¢ componga de otras piezas de oro, en nada modifica su
volumen ni su constante ajetreo en la esfera de la circula-
cién, naturalmente. De ahi que se la pueda remplazar por
simbolos de papel. Si, en cambio, hoy se llenan con papel
moneda todos los canales de la circulacién, hasta el filtimo
grado de su capacidad de absorcién dineraria, puede ocu-
Irir que manana se desborden a causa de las oscilaciones
en la circulacién mercantil. Se pierde toda medida. Pero
si el papel excede de su medida, esto es, supera la cantidad
de monedas aureas de igual denominacién que podrian
circular, a pesar de todo habra de representar dentro del
mundo de las mercancias —dejando a un lado el riesgo de
descrédito general— sélo la cantidad de oro determinada
por las leyes inmanentes de ese mundo, y por tanto la Unica
que puede ser representada. Por ejemplo, si la masa de
billetes representara dos onzas de oro por cada onza, lo
que ocurriria de hecho es que 1 libra esterlina se conver-
tiria en el nombre dinerario de ¥ de onza, digamos, en
vez del de ¥4 de onza. El resultado seria el mismo que si
el oro hubiera sufrido modificaciones en su funcién de
medida de los precios. Los mismos valores, pues, que antes
se representaban en el precio de 1 libra esterlina se expre-
san ahora en el precio de 2 esterlinas.

El papel moneda es signo dureo o signo dinerario. Su
relacién con los valores mercantiles se reduce a que éstos
se hallan expresados de manera ideal en las mismas canti-
dades de oro que el papel representa simbdlica y sensorial-
mente. El papel moneda es signo del valor s6lo en cuanto
representa cantidades de oro, las cuales, como todas las

156

demas cantidades de mercancias, son también cantidades
de valor.®

Se plantea la pregunta, finalmente, de a qué se debc
que se pueda sustituir el oro por simples signos de si mis-
mo, desprovistos de valor. Pero, como hemos visto, el oro
sOlo es sustituible en la medida en que se aisla o se vuelve
auténomo en su funcién de moneda o medio de circulacion.
Ahora bien, esa funcién no se autonomiza en el caso de
cada una de las monedas de oro, por més que la autonomi-
zacioén se manifieste en el hecho de que sigan circulando
piezas de oro desgastadas. Las piezas de oro son meras
monedas, o medios de circulacidn, s6lo mientras se encuen-
tran efectivamente en el curso. Pero lo que no rige para
cada una de las monedas de oro, rige para la masa minima
de oro sustituible por papel moneda. Esta reside constante-
mente en la esfera de la circulacién, funciona sin cesar
como medio de circulacién y, por lo tanto, existe de modo
exclusivo como portador de esa funcién. Su movimiento,
pues, representa Unicamente la alternaciéon continua de los
procesos contrapuestos de la metamorfosis mercantil M -
D -M, en la cual la figura de valor de la mercancia s6lo
se enfrenta a ésta para desaparecer enseguida nuevamente.
La presentacion auténoma del valor de cambio de la mer-
cancia no es, aqui, mas que una aparicién fugitiva. Dc
inmedijato, otra mercancia sustituye a la primera. De ahi
que en un proceso que constantemente lo hace cambiar
de unias manos a otras, baste con la existencia meramente
simbdlica del dinero. Su existencia funcional, por asi de-
cirlo, absorbe su existencia material. Reflejo evanescente-

8+ Nota a la 22 edicién. — El siguiente pasaje de Fullarton
muestra la nula claridad con que, incluso los mejores escritores
sobre temas dinerarios, conciben las diversas funciones del dinero:
“Que en lo concerniente a nuestros intercambios internos, todas
las funciones monetarias que usualmente desempefian las monedas
de oro y plata podrian ser realizadas con la misma eficacia por
una circulacién de billetes inconvertibles, sin mis valor que el
valor ficticio y convencional [...] que les atribuye la ley, es un
hecho que, a mi juicio, no admite negativa alguna. Puede hacerse
que un valor de este tipo se ajuste a todos los usos del valor
intrinseco e incluso que haga innecesaria la existencia de un patrén
de valor, siempre que la cantidad [...] emitida se mantenga dentro
de los limites debidos”. (Fullarton, Regulation of Currenc_ies, 2%} ed.,
Londres, 1845, p. 21.) {Asi que como la mercancia dineraria es
sustituible en la circulacién por simples signos de valor, es super-
flua como medida de los valores y patrén de los precios!
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mente objetivado de los precios mercantiles, ¢l dinero sélo
funciona como signo de si mismo y, por lo tanto, también
puede ser sustituido por signos.®* El signo del dinero no
requiere méas que su propia vigencia socialmente objetiva,
y ¢l papel moneda obticne esa vigencia mediante el curso
forzoso. Este curso forzoso estatal sélo rige dentro de la
esfera de circulacién interna, o sea de la circunscrita por
fas fronteras de una comunidad, pero es sélo en esa esfera,
tambicn, donde ¢l dinero cjerce de manera plena su funcién
como medio de circulacién o moneda, y por tanto donde
puede alcanzar, en el papel moneda, un modo de existencia
puramente funcional y exteriormente desligado de su
sustancia metalica.

3. FEl dinero

La mercancia que funciona como medida del valor, y
por consiguiente, sca en persona o por medio de un repre-
sentante, también como medio de circulacion, es el dinero.
El oro (o bien la plata) es, por ende, dinero. Funciona
como dinero, por una parte, alli donde tiene que presen-
tarse en su corporcidad durea (o argéntea) y por tanto
como rmercancia dineraria; o seca ni de modo puramente
ideal, como en la medida de valor, ni siendo pasible de
representacién, como en ¢l medio de circulacién. Por otra
parte, funciona también como dinero alli donde su funcién,
la desempeiie en persona o a través de un representante, lo
fija como figura unica del valor o tnica existencia adecuada
del valor de cambio, frente a todas las demas mercancias
en cuanto simples valores de uso.

85 Del hecho de que el oro y la plata, en cuanto moneda o
en la funcién exclusiva de medios de circulacién, se conviertan
en signos de si mismos, deduce Nicholas Barbon el derecho de los
gobiernos "to raise money” [a aumentar el (valor del) dinero],
esto es, a conferir a una cantidad de plata, denominada “gro-
schen™, por ejemplo, el nombre de una cantidad de plata mayor,
como tdlero, devolviendo asi a los acreedores “groschen” en vez
de taleros. “El dinero se desgasta y aligera por los frecuentes
pagos ... Lo que la gente tiene en cuenta en las transacciones es
la denominacién y el curso del dinero, no la cantidad de plata. ..
Es la autoridad publica sobre el metal lo que convierte a éste en
dinero.” (N. Barbon. A Discourse on ..., pp. 29. 30, 25.)
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a) Atesoramiento

El ciclo continuo de las dos metamorfosis mercantiles
contrapuestas, o la fluida rotacién de compra y venta,' se
manifiesta cn el curso incesante del dinero o én su funcion
de perpetuurn mobile de la circulacion. No bien la seric
de metamorfosis se interrumpe, no bicn la venta no se com-
plementa con la compra subsiguiente, el dinero s¢ inmovi-
liza o, como dice Boisguillebert, se transforma de meuble
en immeuble {de mueble en inmueble], " vs! de moneda en
dinero.

Ya con ¢l desarrollo inicial de la circulacion mercantil
s¢ desarrolla también la necesidad y ¢! deseo apasionado
de poner a buen recaudo el producto de la primera meta-
morfosis, la figura transmutada de la mercancia o su crisa-
lida 4urca.*® No sc venden mercancias para adquirir
mercancias, sino para sustituir la forma mercantil por la
dincraria. De simple fase intermediadora del intercambio
de sustancias, ese cambio formal se conviertc cn f_ln en
si mismo. La figura enajenada dc la mercancia sc ve impe-
dida de funcionar como su figura absolutamente enajena-
ble, o como su forma dineraria meramente cvanescente. ’El
dinero se petrifica en fesoro, y ¢l vendedor de mercancias
se convierte en atesorador.

En los inicios de la circulacién mercantil, precisamente,
s6lo se convierte en dinero el excedente de valores de uso.
De csta sucrte, ¢l oro y la plata sc transforman dc suyo
en expresiones sociales de lo superfluo o de la riqueza.
Esta forma ingenua del atesoramiento sc perpctua en pue-
blos en los cuales a un modo de produccion tradicional
y orientado a la propia subsistencia, cpr{cspondc un con-
junto de necesidades firmemente delimitado. Tz}l es cl
caso dc los asiaticos, y particularmente cn la ln<_jla. Vap-
derlint, quien sc figura que los precios mcrgantllcs cstan
determinados por la masa dc oro y plata cxistente ¢n un
pais dado, sc pregunta por qué las mcrcancias n}dms son
tan baratas. Respuesta: porque los indios cntierran el
dinero. De 1602 a 1734, obscrva Vanderlint, cnterraron

8 “Una riqueza en dinero no es mas que. .. riqugza en pro-
ductos. convertidos en dinero.” (Mercier de la Riviere, L'ordre natu-
rel.... p. 573.) “Un valor en productos no ha hecho mas que

cambiar de forma.’ (Ihidem. p. 486.)
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150 millones de libras esterlimas en iginari
mente habjan pasado de América aplliiiltfc’)p(zli‘.lg (Elllgllllgglg:
1866, 0 sea en 10 afios, Inglaterra export6 a India y China
(grap parte del metal expedido a este Gltimo pais se abre
camino hasta la India) £ 120 millones en plata, obtenidas
previamente a cambio de oro australiano. ’

Con el desarrollo ulterior de 1a produccié i
todo productor de mercancias debe as%gurg;:;:éoenl rllré(:l‘-)(l:tasn:;l-’
rum [nervio de las cosas], ™! tener en su mano la “prenda
social”.®® Sus necesidades se amplian sin cesar y denll)andan
Imperiosamente una compra continua de mercancias ex-
tranjeras, mientras que la produccion y venta de su propia
mercancia msumen tiempo y estdn sujetas a contingencias
Para comprar sin vender, nuestro productor tiene que ha-
ber vendido antes sin comprar. Esta operacion, practicada
a escala general, parece ser contradictoria con;igo misma
En sus fuentps de produccion, sin embargo, los metales
preciosos se intercambian directamente por c;tras mercan;
cias. Se opera aqui una venta (por parte del poseedor de
mercancias) sin compra (desde el punto de vista del pro-
pietario de oro y plata).®® Y ventas ulteriores, sin compras
sub§1’gulentes, se reducen a servir de medio para la distri-
bucién posterior de los metales preciosos entre todos los
poscedores de mercancias. Surgen de esta manera, en todos
los puntos del tréfico, tesoros de oro y plata di,versos en
volumen. Con la posibilidad de retener la mercancia como
valor' de cambio o el valor de cambio como mercancia, se
d.esplert.a’ la avidez de oro. A medida que se expandé la
circulacién mercantil se acrecienta el poder del dinero
lE'i forma siempre pronta, absolutamente social de lz;
riqueza. “El oro es excelentisimo: [...] quien lo tiene
I}age cuanto quiere en el mundo, y llega a que echa las
animas al paraiso.” (Colon, en carta desde Jamaica, 1503.)

8 Es graclas a esta pr actica como mantienen a ple'
cl10s tan
ba]OS todos sus ar tiCulOS y lllallufac . s . .
turas \Y anderlint op cit
) ( 1 ’

8% “El dinero es una prenda.” (John Bellers, Essa
1 . s ys About th
l;’ggo;, Mar;:;f;zctures, Trade, Plantations, and Immorality, Londrese
, p- . ’

‘ # La compra, en el sentido categérico del término, supone
ya, e‘n r,eahdad, al oro y la plata como figura transmutada de la
mercancia. o como producto de la venta.
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Como el dinero no deja traslucir qué es lo que se ha
convertido en él, todo, mercancia o no mercancia, se
convierte en dinero. Todo se vuelve venal y adquirible. La
circulacion se transforma en la gran retorta social a la que
todo se arroja para que salga de alli convertido en cristal
de dinero. No resisten a esta alquimia ni siquiera los huesos
de los santos y res sacrosancie, extra commercium homi-
num [cosas sacrosantas, excluidas del comercio humano],
mucho menos toscas.®® Asi como en el dinero se ha extin-
guido toda diferencia cualitativa de las mercancias, ¢l a su
vez, en su condicién de nivelador radical, #* extingue todas
las diferencias.’! Pero el dinero mismo es mercancia, una
cosa exterior. pasible de convertirse en propiedad privada
de cualquiera. El poder social se convierte asi en poder
privado, perteneciente a un particular. De ahi que la socie-
dad antigua lo denuncie como la moneda fraccionaria de
su orden econdmico y moral.”> La sociedad moderna, que
ya cn los afios de su infancia saca por los pelos a Plutén

20 Enrique 111, rey cristianisimo de Francia, arrebaté sus
reliquias a los conventos, etc., para convertirlas en dinero cons-
tante y sonante. Es conocido el papel que, en la historia griega,
desempeiié el saqueo de los tesoros del templo délfico por los
focenses. Como es sabido, en la Antigiiedad los templos servian de
morada al dios de las mercancias. Eran “bancos sagrados”. Entre
los fenicios, pueblo comercial par excellence, se tenia al dinero
por figura enajenada de todas las cosas. Era perfectamente nor-
mal, pues, que las doncellas que se entregaban a los forasteros en
las {estividades de la diosa del amor, ofrendaran a ésta la moneda
recibida como paga.

91 “:0ro?, joro cobrizo, brillante, precioso?... En profusién,
habra de tornar blanco al negro, hermoso al feo; lo falso, verda-
dero; noble al ruin; mozo al viejo, y al cobarde, valeroso. jOh,
dioses! ¢Por qué, qué es esto? Porque él apartara de vuestro
lado sacerdotes y servidores; retirard la almohada de debajo de
la cabeza de los hombres mas robustos: este amarillo esclavo va
a unir religiones y escindirlas, enaltecer a los malditos, hacer que
se adore a la lepra blanquecina, sentar a los ladrones en los escafios
del senado y otorgarles titulos, genuflexiones y beneplacitos; él es
el que procura nuevas nupcias a la viuda achacosa ... Vamos, td,
cieno maldito, puta comin del género humano.” (Shakespeare,
Timén de Atenas.)[70bis]

92 “No ha habido entre los hombres invencién mas funesta
que la del dinero: ella devasta las ciudades, ella saca a los hom-
bres de su casa, ella los industria y pervierte sus buenos sentimien-
tos, disponiéndolos para todo hecho punible; ella ensefié a los
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de las entraias de la tierra,®® saluda en el dureo Santo
Grial la rutilante encarnacién de su propio principio vital.
En cuanto valor de uso, la mercancia satisface una
necesidad particular y constituye un elemento particular
de la riqueza material. Pero el valor de la mercancia mide
el grado de su fuerza de atraccién sobre todos los elementos
de la riqueza material, y por tanto la rigueza social de su
poseedor. A juicio del poseedor de mercancias barbara-
mente simple, e incluso de un campesino de Europa Occi-
dental, ¢l valor es inseparable de la forma de valor, y por
tanto cl acrecentamiento del caudal de oro y plata equivale
a un acrecentamiento del wvalor. Sin duda, el valor del
dinero varfa, sca a consecuencia de su propio cambio de
valor, sea porque se altera el valor de las mercancias. Pero
cllo no impide, por una parte, que eomo siempre 200 onzas
de oro contengan més valor que 100, 300 mas que 200,
etcétera, ni que por otra parte la forma metalica natural de
esa cosa siga siendo la forma que es el equivalente general
de todas las mercancias, la encarnacién directamente social
de todo trabajo humano. El afan de atesoramiento es ilimi-
tado por naturaleza. Cualitativamente, o por su forma, el
dinero carece de limites, vale decir, es el representante
general de la riqueza social porque se lo puede convertir
de manera directa en cualquier mercancia. Pero, a la vez,
toda suma real de dinero estd limitada cuantitativamente,
Yy por consiguiente no es mas que un medio de compra de
eficacia limitada. Esta contradiccién entre los limites cuan-
titativos y la condicién cualitativamente ilimitada del di-
nero, incita una y otra vez al atesorador a reemprender
ese trabajo de Sisifo que es la acumulacion. Le ocurre como
al conquistador del mundo, que con cada nucvo pais no
hace mas que conquistar una nueva frontera. ‘
Para conservar el oro como dinero y por ende como
elemento de la tesaurizacién, debe impedirsele que circule

hombres a valerse de todos los medios y a ingeniarse para cometer
loda clase de impiedad.”*

°3 “El avaro confia en arrancar al propio Plutén de las entra-
fias de la tierra.” (Athen[aus), Deipnoslophistarum . ..\.)

“ Versién castellana seglin Tragedias de Soéfacles, trad. de José
Alemany Bolufer, en Esquilo y Séfocles. Obras completas, Buenos
Aires, 1957. p. 632.
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0 que, como medio de compra, se disuelva en medios de
disfrute. De ahi que el atesorador sacrifique al fetiche del
oro sus apetitos carnales. Aplica con toda seriedad el cvan-
gelio de la abstinencia. Por otra parte, sélo puede retirar
de la circulacién, bajo la forma de dinero, lo que le entrega
a clla bajo la forma de mercancia. Cuanto mas produce,
lanto mas puede vender. Laboriosidad, ahorro y avaricta
son por consiguiente sus virtudes cardinales; vgnder mucho,
comprar poco, la suma de su economia politica.”!

Junto a la forma directa del tesoro, discurre su forma
cstética, la posesion de mercancias de oro y plata, que cre-
cc a la par de la riqueza de la sociedad burguesa. So-
yons riches ou paraissons riches” [seamos ricos o pa-
rezcamos ricos] (Diderot). "' Se forma de esta suerte, por
una parte, un mercado —en constante expansiéq— para el
oro y la plata, independientcmente de sus funciones dine-
rarias, y por la otra parte una fuente latente de ofert.a de
dinero, que fluye ante todo cn periodos de convulsiones
sociales.

El atesoramiento desempefia diversas funcionc_s en la
economia de la circulacién metalica. La funcién siguiente
dimana de las condiciones cn que deben recorrer su curso
fas monedas de oro o plata. Como habjamos visto, las cons-
tantes oscilaciones de la circulacién mercantil en lo que
s¢ reficre a volumen, precios y velocidad, determinan que
la masa del dinero en curso refluya y afluya incesante-
mente. Esa masa, por consiguiente, debe cstar en condi-
ciones de contracrse y expandirse. Ora es necesario atracr
dinero bajo la forma de moneda, ora repele.:r moneda bajo
la forma de dinero. Para que la masa de dinero re?}mentc
cn curso corresponda siempre al grado de saturacion que
caracteriza a la esfera de la circulacién, la cantidad dc
oro o plata disponible en un pais .ha de ser mayor que
la empefiada en la funcion monctaria. Me.:d‘l?me la forrqa
tesaurica del dinero se satisface esta condiciéon. Los depo-

v1 “Acrecentar lo mas posible el nimero c,ie los vendedores
de toda mercancia, disminuir lo mas posible el nimero de sus tcodm;
pradores; he aqui los fundamentos s’o_bre“los que se mueven .os ?’_
las operaciones de la economia politica.” (Verri, Meditaziont st

la.... pp- 52, 53))
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sitos que guardan los tesoros sirven a la vez como desagua-
deros y acequias del dinero circulante que de este modo
nunca inunda los canales por los que discurre.®

b) Medio de pago

En la forma directa de la circulacién mercantil, con-
siderada hasta aqui, la misma magnitud de valor se pre-
senta siempre de manera doble: como mercancia en un
polo, como dinero en el polo opuesto. Por tanto, los posee-
dores de mercancias sélo entran en contacto como repre-
sentantes de equivalentes reciprocamente disponibles. Al
desarrollarse la circulacién de mercancias, empero, se des-
envuelven circunstancias que determinan una separacion
cronolégica entre 1a venta de la mercancia y la realizacién
de su precio. Basta indicar aqui las més simples de csas cir-
cunstancias. Un tipo de mercancias requiere més tiempo
para su produccién, otro tipo menos. La produccién de
algunas mercancias estd ligada a las diversas estaciones
del afio. Una mercancia es producida en el emplazamiento
mismo de su mercado, otra tiene que realizar un largo viaje
hasta dar con el suyo. De ahi que un poseedor dec mer-
cancias pueda asumir el papel de vendedor antes que otro
el de comprador. Al repetirse constantemente las mismas

95 “Para que sea posible practicar el comercio de la nacién,
se requiere una suma determinada de dinero metilico, la cual
varia, y en ocasiones es mas, y en ocasiones menos, seglin
lo requieran las circunstancias en las que nos encontramos.. .
Estos fiujos y reflujos del dinero se efectdan y regulan sin inter-
vencién alguna de los politicos. .. Los baldes funcionan alterna-
tivamente: cuando el dinero escasea, se acufia metal precioso;
cuando escasea el metal, se funden las monedas.” (Sir D. North,
op. cit], Postcript], p. 3.) John Stuart Mill, durante largos afios
funcionario de la Compaiiia de las Indias Orientales,72] confirma
que en la India los ornamentos de plata siguen desempefiando
directamente las funciones de tesoro. “Cuando rige una tasa alta
del interés, se sacan a luz los ornamentos de plata y se los: amo-
neda; el proceso inverso ocurre cuando baja la tasa del interés.”
(Testimonio de J. St. Mill, en Report on Bank Acts, 1857, n. 2084,
2101.) Segiin un documento parlamentario de 1864 en torno a la
importacién y exportacién de oro y plata en la India,["3] en 1863
la importacién de esos metales superd a la exportacidn en
19.367.764 libras esterlinas. En los 8 afios inmediatamente anterio-
res de 1864 el exceso de la importacién sobre la exportacién de
los metales preciosos ascendié a 109.652.917 esterlinas. Durante el
presente siglo se acufiaron en la India mucho més de 200.000.000
de esterlinas.
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fransacciones entre las mismas personas, las condiciones de
venta de las mercancias pasan a regirse por sus condiciones
de produccion. Por otra parte, se vende también el uso
de ciertos tipos de mercancias, por ejemplo de una casa,
durante un lapso determinado. S6lo una vez que haya
transcurrido ¢l plazo convenido, el comprador habra obte-
nido efectivamente cl valor de uso de la mercancia. Com-
pra, pues, antes de pagar. Un poseedor de mercancias
vende una mercancia ya existente; ¢l otro compra como
mero representante del dincro, o como representante de un
dincro futuro. El vendedor dcviene acreedor; el compra-
dor, deudor. Como aqui se modifica la metamorfosis de
la mercancia o cl desarrollo de su forma de valor, el
dincro asume también otra funcién. Se convierte en medio
de pago."”

El cardcter de acreedor o deudor surge aqui de la
circulacién mercantil simple. La modificacién en la forma
dc ésta deja esa nucva impronta en cl vendedor y el com-
prador. En un primer momento, pues, se trata de papeles
fan cvanescentes y reciprocamente cambiantes como los
de vendedor y comprador, y a cargo de los mismos agen-
tes de la circulacion. No obstante, la antitesis presenta
ahora, de suyo, un aspecto mucho menos placentero. y es
susceptible de una mayor cristalizacién.”” Pero los mismos
caracteres pueden aparecer al margen de la circulacion
mercantil. La lucha de clases en el mundo antiguo, por
cjcmplo, se desenvuelve principalmente bajo la forma de
una lucha entre acreedores y deudores, y termina en Roma
con la decadencia dcl deudor plebeyo, al que sustituycn
los csclavos.

En la Edad Media la lucha finaliza con la decadencia
del deudor feudal, que con su base ccondmica pierde

"6 Lutero distingue entre el dinero como medio de comprda 'y
como medio de pago. “Machest mir einen Zwilling aus dem Schade_:
wacht, das ich hie nicht bezalen und dort nicht kauffen kann.‘
(Con este sefior Don Seguro(73bisl me haces un gemelo, que aqui
no puedo pagar y alla no puedo comprar.] (M.arlm Luther, An die
Pfarrherin, wider den Wucher zu predigen, Wittenberg, 1540.)

97 Acerca de la situacién de los deudores y los acreedores
entre los mercaderes ingleses a principios del siglo xviu, véase lo
siguiente: “Reina entre los comerciantes tal espiritu de crueldad.
aqui en Inglaterra, que no seria posible encontrarlo en ninguna
otra sociedad humana, ni en ninglin otro reino del mundo”. (An
I:ssay on Credit and the Bankrupt Act, Londres, 1707, p. 2.)
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también_ su poder politico. Aun asi, la forma dineraria —y
Ja relacion entre el acreedor y el deudor reviste la forma
de una relacion dineraria— en estos casos no hace mis
que reflejar el antagonismo entre condiciones ccondmicas
de vida ubicadas en estratos mas profundos.

Retornemos a la esfera de la circulacion mercantil.
Ya no se produce la aparicién simultanea de los equiva-
lentes, mercancia y dinero, en los dos polos del proceso
dc': la venta. Ahora, ¢! dinero funciona primero como #te-
dzda.del valor, al determinar ¢l precio de la mercancia
vengi}da. Ese precio, fijado contractualmente, mide la obli-
gacion del comprador, esto es, la suma de dinero que el
mismo debe pagar en el plazo estipulado. Funciona, en
segundo lugar, como medio ideal de compra. Aunque sélo
cxiste ¢n la promesa dineraria del comprador, hace que
la mercancia cambie de manos. Sélo al vencer el plazo
c_onvcmgio, ¢l medio de pago cntra efectivamente en la
circulacion, es decir, pasa de las manos del comprador a
las del vendedor. El medio de circulacién se transformé
en lesoro porque el proceso de circulacion se interrumpié
en la.prlmera fase, o, dicho de otra manera, porque se
sustrajo a la circulacion la figura transmutada de la mer-
cancia. Si bien el medio de pago ingresa a la circulacion,
cllo ocurre después que la mercancia se ha retirado de la
misma. El dinero ya no es ¢l mediador del proceso. Le
pone punto final, de manera auténoma, como existencia
absoluta del valor de cambio o mercancia general. El
vende’dor convierte la mercancia en dinero, para satisfacer
con cste una necesidad; el atesorador, para conservar la
mercancia bajo forma dineraria; el comprador endeudado,
para poder pagar. Si no lo hace, se efectia la venta judi-
cial de sus bicnes. La figura de valor caracteristica de la
mercancia, el dincro, se convierte ahora, obedeciendo a
una nccesidad social derivada de las circunstancias del pro-
ccso mismo de circulacion, en fin #ltimo de la venta.

El comprador, antes dc haber transformado la mer-
cancia en dincro, vuclve a convertir ¢l dinero en mercancia,
0 sea, leva a cabo la segunda metamorfosis mercantil
antes que la primera. Pero la mercancia del vendedor cir-
cula, rcaliza su precio, sdlo bajo la forma de un titulo
juridico privado quc lo habilita para reclamar el dinero.
Sc transforma en valor de uso antes de haberse convertido
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¢n dinero. Su primera metamorfosis sélo se lleva a cabo
posteriormente.™

En todo lapso detcrminado del proceso de circulacion,
las obligaciones vencidas representan la suma de los pre-
cios de las mercancias cuya venta las hizo surgir. La masa
de dinero necesaria para la realizacion de esa suma dc
precios depende, en primer término, de la velocidad con
que recorren su curso los medios de pago. Esta depende
de dos circunstancias: la concatenacion de las relaciones
entre acreedores y deudores, de tal modo que A, que
recibe dinero de su deudor B, se lo paga a su acreedor C,
ctcétera, y el lapso que media entre los diversos plazos de
pago. La cadena consecutiva de pagos, o de primeras meta-
morfosis efectuadas a posteriori, sc distingue esencialmente
del entrclazamiento, antes considerado, de las series dc
metamorfosis. La conexién cntre vendedores y compra-
dores no soélo sc expresa en el curso del medio de circula-
cién: la conexion misma surge cn ¢l curso del dinero vy
con él. En cambio, el movimiento del medio de pago
cxpresa una conexion social preexistente.

La simultancidad y yuxtaposicion de las ventas limitan
¢l remplazo de la masa de moneda resultantc de la veloci-
dad de su curso. Constituyen, por ¢l contrario, una nueva
palanca en la economia dc los medios de pago. Con la
concentracién de los pagos en ¢l mismo lugar se desa-
rrollan, de manera cspontéanca, institutos y métodos para
compensarlos. Es ¢l caso de los virements, por ejemplo,
en el Lyon medieval. Basta confrontar los créditos de A
contra B, de B contra C, de C contra A, ctc., para cance-
larlos, hasta cierto importe, como magnitudes positivas y

s» Nota a la 22 ediciéon. — Del siguiente pasaje, tomado de
la obra que publiqué en 1859, se desprende el motivo de que en el
texto haga caso omiso de una forma contrapuesta: “Por el con-
trario, en el proceso D -M puede enajenarse el dinero como
medio de compra efectivo, realizandose asi el precio de la mer-
cancia antes de que se realice el valor de uso del dinero o se
enajene la mercancia. Sucede esto a diario, por ejemplo, en la
forma del pago por adelantado. O en Iz forma en que el gobierno
inglés compra el opio a los raiates... en la India.l"4] De este
modo, sin embargo, el dinero no hace mas que operar en la forma
ya conocida de medio de compra. .. También se adelanta capital,
naturalmente. bajo la forma de dinero ... Pero este punto de vista
no esta comprendido en los limites de la circulacion simple™.
(Zur Kritik ..., pp. 119. 120.)
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negativas. Sélo resta para liquidar, asi, un Gltimo saldo.
Cuanto mayor sea el volumen alcanzado por la concentra-
cién de los pagos, tanto menor sera, relativamente, el saldo
final, y por tanto la masa de los medios de pago circulantes.

La funcién del dinero como medio de pago trae con-
sigo una contradiccion no mediada. En la medida en que
se compensan los pagos, el dinero funciona sélo idealmen-
te como dinero de cuenta o medida de los valores. En la
medida en que los pagos se efectian realmente, el dinero
ya no entra en escena como medio de circulacidn, como
forma puramente evanescente y mediadora del metabolismo,
sino como la encarnacién individual del trabajo social,
como la existencia auténoma del valor de cambio, como
mercancia absoluta. Dicha contradiccion estalla en esa fase
de las crisis de produccidon y comerciales que se denomina
crisis dineraria.?® La misma sélo se produce alli donde la
cadena consecutiva de los pagos y un sistema artificial de
compensacién han alcanzado su pleno desarrollo. Al sus-
citarsc perturbaciones mas generales de esc mecanismo,
procedan de donde procedan, el dinero pasa, de manera
subita y no mediada, de la figura puramente ideal del
dinero de cuenta a la del dinero contante y sonante. Las
mercancias profanas ya no pueden sustituirlo. El valor
de uso de la mercancia pierde su valor y su valor se desva-

997 Ja crisis dineraria tal cual se define en el texto, como
fase de toda crisis, debe distinguirse bien de la clase particular
de crisis a 1a que también se llama crisis dineraria, pero que puede
constituir un fenémeno enteramente auténomo y que por tanto sdlo
por reacciéon ejerce un influjo sobre la industria y el comercio.
Tratase de crisis cuyo movimiento se centra en el capital dinerario
y cuya esfera directa es por tanto la esfera de las acciones drama-
ticas del capital dinerario: la banca, la bolsa, las finanzas.

* En la 12 y 42 ediciones esta nota se presentd asi, seglin apun-
tes marginales de Marx en su ejemplar personal de la 22 edicion:
“La crisis dineraria tal cual se la define en el texto, como fase
particular de toda crisis general de la produccion y el comer-
cio, debe distinguirse bien del tipo especial de crisis a la que tam-
bién se llama crisis dineraria, pero que puede hacer su aparicion
de manera auténoma y que por tanto solo por reaccidén ejerce un
influjo sobre la industria y el comercio. Tritase de crisis cuyo
movimiento se centra en el capital dinerario, reduciéndose por
tanto su esfera directa de accién a la banca, la bolsa, las finanzas.
(Nota de Marx a la 32 edicién.)”

168

nece ante su propia forma de valor. H_acia apenas un
instante que el burgués, ebrio de prosperidad, habia pro-
clamado con sabihonda jactancia que el dinero era una ilu-
si6on huera. S6lo la mercancia es dinero. ;Sdlo el dinero cs
mercancia!, es el clamor que ahora resuena en ¢l mercado
mundial. Como el ciervo brama por agua clara, (4bis] el
alma del burgués brama por dinero, la unica riqueza.’"
[in la crisis, la antitesis entre la mercancia y su figura dc
valor, o sea el dinero, se exacerba convirtler_lc;ose en con-
iradiccién absoluta. La forma en que se manifieste el dinc-
ro también es aqui, por lo tanto, indiferente. La hambruna
de dinero se conserva incambiada, ya se deba pagar cn
oro o en dinero de crédito, como los billetes de banco.'

Si consideramos ahora la suma total de dinero ¢n curso
en un lapso determinado, tenemos que, estando dgc}a
una velocidad para el curso de los medios de circulacion
y de pago, dicha suma sera igual a’la suma de los precios
mercantiles que hay que realizar mas la suma de los pagos
vencidos, menos los pagos que se compensan entre si, me-
nos, por Gltimo, el numero de recorrld‘os en los cuales la
misma pieza dineraria funciona alterr_\atwamente, ora como
medio de circulacién, ora como medio de pago. El campe-

100 “Esta transmutacion repentina del sistema c’reqmmo en
sistema dinerario afiade el terror tedrico al panico practico, { l(ci)s
agentes de la circulacién se aterran ante gl misterio mfondabei) e
sus propias relaciones.” (K._ Marx, op- cil., p. 126.) l&os1 po rﬁ?
estan parados porque los ricos no tienen dinero para darles oc
pacién, aunque tienen la misma tierra y los mismos brazc()]s dql:?
antes para suministrarles viveres y ropa; lo cual es la verda e,d
riqueza de una nacién, y no el dinero.” (John Bellers, Progost;.)v
for Raising a Colledge of Indusiry, Londres, }696, pp- 3, d.

101 Véase como aprovechan esas circunstancias !95 amis | u
commerce” [amigos del comerciol: .“En ‘c1erta ocasion (1839), "un
viejo banquero avariento” (de la City) “levanto _la tapa del escrito-
rio ante el que se sentaba, en su despacho .anado, y le n}ost(rlo
a un amigo fajos de billetes de banco, diciéndole con pro Iunb’o
gozo que alli habia 600.000 libras esterlinas a las que sedm ia
retenido para que el dinero escaseara, y que s€ poqdnan t"o”as :{n
circulacion después de las tres de la tarde de ese mismo dia .lé[M.
Roy] The Theory of the Exchanges. The[ Bank Cltfzr'ter A‘ctdo.f : i
Londres, 1864, p. 81.) The Observer, Organo of1c~loso, a \f]e(li e‘e
24 de abril de 1864: “Circulan rumores muy extrafios acerca Z' los
medios a los que se ha recurrido para crear una escasez de ’ ille-
tes de banco ... La suposicion de que s¢ haya efectuagq ;zgumz
maniobra de esa indole podra parecer discutible, pero las in orrl"na-
ciones sobre el punto se han difundido tanto que realmente son

dignas de menci6n”.
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sino, por ejemplo, vende su trigo por £ 2, que sirven por
tanto como medio de circulacion. En la fecha de venci-
miento, paga con ellas el lienzo que le ha suministrado el
tejedor. Las mismas &£ 2 funcionan actualmente como
medio de pago. El tejedor compra ahora una biblia;? fun-
cionan de nuevo como medios de circulacién, etc. Por
consiguiente, aunque estén dados tanto los precios como
la velocidad del curso dinerario y la economia de los pagos,
ya no coinciden la masa de dinero en curso y la masa
de mercancias que circula durante cierto periodo, por
ejemplo un dia. Estd en curso dinero que representa mer-
cancias sustraidas desde hace tiempo a la circulacién. Cir-
culan mercancias cuyo equivalente en dinero no aparecerd
sino en el futuro. Por otra parte, las deudas contraidas cada
dia y las que vencen ese mismo dia, constituyen magnitudes
totalmente inconmensurables.?

El dinero crediticio surge directamente de la funcién
del dinero como medio de pago, ya que los propios certifi-
cados de deudas correspondientes a las mercancias vendidas
circulan a fin de transferir a otros esos créditos. Por otra
parte, al expandirse el sistema crediticio se extiende tam-
bién la funcién del dinero como medio de pago. En cuanto
tal, €l dinero asume formas propias de existencia; revis-
tiéndolas, se establece en la esfera de las grandes transac-
ciones comerciales, mientras que las monedas de oro y

102 “El monto de las ventas® o contratos celebrados en el curso
de cualquier dia determinado, no afectari la cantidad de dinero
en curso ese mismo dia, sino que, en la gran mayoria de los
casos, aquéllos se resolveran en miitiples letras de cambio sobre
la cantidad de dinero que esté en curso en fechas siguientes, mas
o menos distantes... Las letras libradas o los créditos conce-
didos hoy no tienen por qué tener semejanza alguna, ni en su
cantidad, ni en su monto o en su duracidén, con las letras libradas
o los créditos otorgados para mafiana o pasado mafiana: no sélo
eso, sino que muchas de las letras y créditos de hoy coincidiran
a su vencimiento con una masa de obligaciones cuyos origenes
se remontan a una serie de fechas anteriores absolutamente inde-
finidas: a menudo se suman letras a 12, 6, 3 meses 0 1 mes, englo-
bandose con las obligaciones comunes que vencen el mismo dia...”
(The Currency Theory Reviewed; a Letter to the Scotch People.
By a Banker in England, Edimburgo, 1845, pp. 29, 30 y pdssim.)

“ En la 32 y 4% ediciones, en vez de “biblia”: “biblia, en
efectivo”.
* “Sales”; en el original: “purchases” [“compras”].
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plata quedan relegadas principalmente al dmbito del co-
mercio en pequefia escala.*®

Cuando la produccién mercantil ha alcanzado cierto
nivel y volumen, la funcién del dinero como medio de
pago rebasa la esfera de la circulacion mercantil. El dinero
se convierte en la mercancia general de los contratos.?**
Las rentas, los impuestos, etc., dejan de ser contribuciones
cn especie para convertirse en pagos dineraries. Hasta qué
punto esta transformacién estd condicionada por la confi-
guracion global del proceso productivo, lo demuestra, por
ejemplo, el que por dos veces fracasara el intento del
Imperio Romano de recaudar todos los impuestos en dine-
ro. La terrible miseria del campesinado francés durante el
reinado de Luis XIV, tan elocuentemente denunciada por
Boisguillebert, el mariscal Vauban, etc., no se debfa sola-

103 Como ejemplo de cuan poco dinero real participa en las
operaciones comerciales verdaderas, ofrecemos a continuacién el
balance de una de las mayores casas comerciales inglesas® sobre
sus ingresos y egresos anuales en dinero. Reducimos aqui a la
escala de un millén de libras esterlinas sus transacciones comercia-
les del afio 1856, que comprenden en realidad muchos millones
de libras.

Ingresos Libras Egresos Libras
esterlinas esterlinas
Letras de banqueros y Letras pagaderas en
comerciantes, paga- fecha fija 302.674
deras en fecha fija 553.596
Cheques de banqueros, Cheques sobre ban-
etcétera, pagaderos a queros de Eondres 663.672
Ia vista 357.715
Billetes de bancos de
provincias 9.627
Billetes del Banco de Billetes del Banco de
Inglaterra 68.554 Inglaterra 22,743
Oro 28.089 Oro 9.427
Plata y cobre 1.486 Plata y cobre 1.484
Post Office Orders
{giros postales} 933
Total 1.000.000 Total 1.000.000

(Report from the Select Committee on the Bank Acts, July, 1858, p. LXXI.)

104 “De este modo, el curso del comercio se ha transformado:
en lugar de intercambiar articulos por articulos, o de entregar y
recibir, ahora se vende y se paga; todas las transacciones... se
establecen ahora sobre la base de un precio en dinero.” ({D. De-
foe,] An Essay upon Publick Credit, 33 ed., Londres, 1710, p. 8.)

* En la 42 edicién se agregd aqui: “(Morrison, Dillon & Co.)”.
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mente al monto de los impuestos, sino también a que las
contribuciones en especie se habian convertido en impues-
tos en dinero.® Por otra parte, si en Asia la renta de
la tierra pagada en especie, que es al mismo tiempo el
elemento fundamental de los impuestos gubernamentales,
se funda en condiciones de produccién que se reproducen
con la inalterabilidad de las condiciones naturales, esa for-
ma de pago ejerce a su vez un influjo conservador sobre
la vieja forma de produccién. Constituye uno de los secre-
tos que explican la conservacién del Imperio Otomano. Si
el comercio exterior, impuesto por Europa, hace que en el
Japo6n las rentas en especie dejen su lugar a las rentas en
dinero,? ello significara el fin de la cjemplar agricultura de
ese pafs. Las estrechas condiciones econdmicas de existen-
cia que la hacian posible se habrian disuelto.

En todos los paises se fijan determinadas fechas de
pago, de validez general. Esas fechas obedecen en parte,
dejando a un lado otros movimientos circulares de la repro-
duccién, a condiciones naturales de la produccién ligadas
al cambio de las estaciones. Regulan asimismo los pagos que
no derivan directamente de la circulacidén mercantil, como
los impuestos, las rentas, etc. La masa de dinero requerida
en ciertos dias del afio para atender esos pagos, dispersos
por toda la superficie de la sociedad, suscita perturbacio-
nes periddicas, aunque completamente superficiales, en la
economia de los medios de pago.’® De la ley relativa a

105 “E] dinero [...] se ha convertido en el verdugo de todas
las cosas.” El arte de las finanzas es el “alambique que ha hecho
evaporar una cantidad aterradora de articulos y mercancias para
confeccionar ese fatal extracto”. “El dinero [...] declara la
guerra [. . .] a todo el género humano.” (Boisguillebert, Dissertation
sur la nature des richesses, de Uargent et des tributs, ed. por Daire,
Economistes financiers, Paris, 1843, t. 1, pp. 413, 419, 417, 418].)

106 “B] lunes de Pentecostés de 1824”, narra el sefior Craig
ante la comisién investigadora parlamentaria de 1826, “hubo en
Edimburgo una demanda tan inmensa de billetes en los bancos
que a las once no les quedaba un solo billete. Los banqueros
procuraron conseguirlos prestados en todos los demas bancos, pero
no pudieron obtenerlos, y muchas transacciones se concertaron en
simples slips of paper [tiras de papel]; sin embargo, ja eso de las
tres de la tarde todos los billetes estaban de vuelta en los bancos
de donde salieron! Simplemente se los habia transferido de unas

* “Geldrente”; en 32 y 42 ediciones: “Goldrente” [“renta
en oro”].
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la velocidad del curso de los medios de pago s¢ desprende
que para todos los pagos periddicos, sea cual fuere su fuen-
te, la masa necesaria de medios de pago estard en razon
directa® a la duracion de los plazos de pago.'*

El desarrollo del dinero como medio de pago requiere
la acumulacién de dinero para los vencimientos de las
sumas adeudadas. Mientras que el atesoramiento como for-
ma auténoma para enriquecerse desaparece con el avance
de la sociedad burguesa, crece con ésta, a la inversa, bajo la
forma de fondo de reserva constituido por medios de pago.

¢) Dinero mundial

Cuando sale de la esfera de la circulacion interna, el
oro se despoja de las formas locales surgidas en esa 6rbita
—patrén de precios, moneda, moneda fraccionaria y signo
de valor— y recae en la forma originaria de los metales

mdnos a otras.” Aunque la circulacién efectiva media de billetes
de banco no alcanza en Escocia a los 3 millones de libras esterlinas,
sin embargo, en determinadas fechas de pago anuales, es puesto
en movimiento todo billete en poder de los banqueros, en total
7 millones de esterlinas. En estas ocasiones los billetes deben
cumplir una funcién tnica y especifica, y, no bien la han desem-
pefiado, refluyen a los bancos respectivos de los que salieron. (John
Fullarton, Regulation of Currencies, 2% ed., Londres, 1845, p. 86,
nota.) Para comprender lo precedente, agreguemos que en Escocia,
por la fecha en que se publicé la obra de Fullarton, se emitian
billetes, y no cheques, por los depésitos.

107 A Ja pregunta de “si, en caso de haber necesidad de reunir
40 millones por afio, bastaria con los mismos 6 millones” (en oro)
“para las revoluciones y circulaciones de rigor requeridas por el
comercio”, Petty contesta con su habitual maestria: “Respondo
que si: para una suma de 40 millones, si las revoluciones tuviesen
Srbitas cortas, semanales, por ejemplo, como ocurre entre los
artesanos y obreros pobres, que cobran y pagan todos los sibados,
40/52 de | millén satisfarian esas exigencias; pero si esas revolu-
ciones fueran trimestrales, conforme a nuestra costumbre en el
pago de rentas y la recaudacién de impuestos, entonces se reque-
rirfan 10 millones. Por consiguiente, si suponemos que los pagos
en general describen una 6rbita intermedia, entre 1 semana y 13,
agregaremos 10 millones a los 40/52, la mitad de lo cual serd
5 14; de modo que si disponemos de 5 12 millones, tendremos lo
suficiente”. (William Petty, Political Anatomy of Ireland, 1672,
Londres, 1691, pp. 13, 14.[75])

v ]2 a 42 ediciones: “inversa” en vez de “directa”.
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preciosos, la forma de lingotes. En el comercio mundial
las/ mercancias despliegan su valor de modo universal. De
ahi que su figura auténoma de valor se les contraponga
en este terreno, como dinero mundial. S6lo en el mercad(;
mundlal’el dinero funciona de manera plena como la
r'ne‘rcar_l’ma cuya forma natural es, a la vez, forma de efec-
tivizacion directamente social del trabajo humano in abs-
tracto. Su'modo de existencia se adecua a su concepto. A

I@n la esfera de la circulacién interna sélo una mer-
cancia puede servir como medida del valor, y por tanto
como dinero. En el mercado mundial se aplica una medida
doble del valor: el oro y la plata.'™®

9% De ahi el absurdo de esa legislacién que prescribe a los
bancos nacionales atesorar Gnicamente el metal precioso que en
e} interior del pais funciona como dinero. Son conocidos por
ejemplo, los “benignos obstdculos” que se interpone a si n’lismo
el Banco de Inglaterra. En torno a las grandes épocas histéricas
del caml'){o relativo de valor enire el oro y la plata, véase K. Marx
Zur Kritik ..., p. 136 %y ss. — Agregado de la 22 edicién: Si;
Robert Peel procuré remediar ‘el inconveniente por medio de una
ley b_u(zca(ia de 1844, la cual autorizaba al Banco de Inglaterra
a emitir billetes sobre la plata en lingotes, siempre que las reservas
de este metal, sin embargo, no excedieran en un cuarto de las de
oro. Para ello, se estima el valor de la plata segiin la cotizacién
(en oro) que alcance en el mercado de Londres. {F. E. — Agregado
a la 42 edlcué_n. — Nos encontramos de nuevo en una época en que
el valor relativo del oro y la plata ha cambiado considerablemente
Hace unos 25 afios la relacién de valor entre umo y otro metai
era= 151, ;| 1; la actual es aproximadamente = 22: 1, y el valor
de la plata sigue declinando, de manera constante, con respecto al
del oro. Ello se debe, en lo esencial, a una revolucién operada en
el modo dq produccién de ambos metales, Antes se obtenia el oro
casi_exclusivamente, por el lavado de capas aluviales aurifer‘as’
productos,de la erosién sufrida por rocas que contenian el metal,
Hoy en dia ese procedimiento ya no es suficiente. Lo ha relegado
a segundo plano un método que antes se aplicaba secundariamente
aunque era .blen conocido por los antiguos (Diodoro, 111 12-14)"
el lalzoreo directo de los filones de cuarzo aurifero. Por ot,ra parte‘
no sélo acaban de descubrirse al oeste de las Montafias Rocosa.;
enormes yacimientos de plata, sino que éstos v las minas argenti-
feras mexicanas han sido abiertos al trafico mediante vias férreas
lo cual hace posible la introduccién de maquinaria moderna y de
combustibles y, con ello, la extraccién del metal en gran escala
y a4 menores costos. Pero existe una gran diferencia en el modo
€n que uno y otro metal aparecen en los filones. El oro por Ilo
ggneral se encuentra en estado puro, pero, en cambio, esti desper-
dlgado en el cuarzo en porciones infimas; es necesario, por ende
triturar toda la mena y extraer el oro mediante lavado o amalgama'
De 1.000.000 de gramos de cuarzo suele obtenerse. apenas. entre.
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El dinero mundial funciona como medio general de
pago, medio general de compra 'y concrecion material, ab-
solutamente social, de la riqueza en general (universal
wealth) . Prepondera la funcién de medio de pago, para la
compensacién de balances internacionales. De ahi la con-
signa del mercantilismo: ;Balanza comercial! '™ El oro 'y

| y 3 gramos de oro, muy raramente de 30 a 60. La plata, si bien
raras veces se presenta en estado puro, aparece en cambio en
minerales compactos, relativamente faciles de separar de la ganga,
y que contienen por lo general entre un 40 y un 90 % de metal
precioso; o bien aparece en cantidades menores, pero contenida
en minerales de cobre, plomo, etc., de explotacién remunerativa
de por si. Ya de esto se desprende que mientras que el trabajo
necesario para la produccién del oro més bien aumenta, el que
exige la produccion de plata se ha reducido decididamente, lo cual
cxplica de manera totalmente natural la reduccién operada en el
valor del tdltimo metal. Si no se recurriera, aun ahora, a medidas
artificiales para mantener elevado el precio de la plata, esa baja
de valor se traduciria en una baja de precio todavia mayor. Sélo
e ha iniciado, sin embargo, la explotaci6n de una pequefia parte
de los veneros de plata americanos, por lo cual todo indica que el
valor de este metal seguird en baja durante mucho tiempo. Agré-
guese a esto la reduccion relativa que ha experimentado la demanda
de plata para articulos ftiles y suntuarios, su sustitucién por mer-
cancias enchapadas, aluminio, etc. Todo esto permite calibrar el
utopismo de la idea bimetalista segiin la cual un curso forzoso
internacional habria de elevar nuevamente la plata a la vieja
relacién de valor de 1 : 15 V4. Mds bien, lo probable es que también
en el mercado internacional vaya perdiendo cada vez mds su calidad
de dinero.}

109 [os impugnadores del mercantilismo -—para el cual el
ajuste, efectuado con oro y plata, de una balanza comercial favo-
rable era el objetivo del comercio mundial— desconocian absoluta-
mente, por su parte, la funcién del dinero mundial. En el caso de
Ricardo, he demostrado detenidamente (Zur Kritik ..., p. 150
y ss.) c6mo la falsa concepcién acerca de las leyes que rigen la
masa de los medios de circulacién se refleja en la concepcion,
igualmente falsa, sobre el movimiento internacional de los metales
preciosos. El falso dogma ricardiano: “Una balanza comercial
desfavorable nunca surge por otra causa que por um €xceso de
circulante ... La exportacién de moneda obedece a su baratura,
y no es el efecto, sino la causa de una balanza comercial desfavo-
rable”, 1761 se encuentra ya en Barbon: “La balanza comercial, si
es que existe, no es la causa de que se envie al exterior el dinero
de una nacion; ese fenémeno obedece a las diferencias de
valor de los lingotes de metales preciosos en los diversos
paises”. (N. Barbon, A Discourse on ..., p. 59.) En The Literature
of Political Economy: a Classified Catalogue, Londres, 1845,
MacCulloch elogia a Barbon por esa anticipacién, pero se cuida
discretamente hasta de mencionar las formas ingenuas que todavia

175



la plata sirven como medio internacional de compra, en lo
fundamental, no bien se perturba repentinamente el equi-
librio tradicional del intercambio entre distintas naciones.
Finalmente, funcionan como concrecién material, absoluta-
mente social, de la riqueza, cuando no se trata de compras
ni de pagos, sino de transferencias de riqueza de un pais a
otro, y alli donde esa transferencia no puede cfectuarse
bajo la forma de mercancias, ya sea porque lo impide
la coyuntura del mercado o cl propio objetivo que sc
persigue.’*

Al igual que para la circulacién interna, todos los paises
necesitan disponer de un fondo de rescrva para la circu-
lacidn cn el mercado mundial. Las funciones de los ateso-
ramientos, pucs, derivan en parte de la funcién del dinero
como medio interno de circulacién y de pago, en parte
de su funcién como dinero mundial.°bis En este ultimo
papel siempre se requiere la mercancia dineraria real, oro
y plata corpéreos, y es por eso que James Steuart caracte-

revisten en Barbon los absurdos supuestos del “currency principle”
[principio del circulante].[*7] La falta de espiritu critico y hasta
de honestidad de ese catilogo llega a su apogeo en las sesiones
dedicadas a historiar la teoria del dinero, pues es alli donde
MacCulloch menea aduladoramente el rabo como buen sicofante
de lord Overstone (el ex-banker jex banquero] Loyd), al que llama
“facile princeps argentariorum” [el primero, sin discusién, entre los
banqueros].

1% Por ejemplo, en el caso de subsidios, empréstitos de guerra
o para la reanudacién de los pagos al contado por parte de bancos,
etcétera, puede requerirse que el valor esté disponible precisamente
bajo la forma de dinero.

110bis Nota a la 22 edicién. — “No podria, por cierto, desear
una prueba mds convincente de la eficacia con que, en los paises
que pagan en metalico, el mecanismo de las reservas desempeiia
todas las funciones de ajuste internacional sin ninguna ayuda
significativa de la circulacién general, que la facilidad con que
Francia, precisamente mientras comenzaba a recobrarse de los
trastornos producidos por una destructiva invasién extranjera,
completd en el lapso de 27 meses el pago a las potencias aliadas
de una contribucién forzada de casi 20 millones —y una consi-
derable proporcién de esa suma era en metalico—, sin restriccién
ni desorden perceptibles de su curso dinerario interno y sin que se
produjera siquiera una fluctuacién alarmante en su cotizacién cam-
biaria.” (J. Fullarton, op. cit., p. 141.) (F.E. — Agregado a la 42
edicién. — Un ejemplo aun mas contundente lo tenemos en la
facilidad con que la misma Francia pudo pagar en 30 meses
(1871-1873) una indemnizacién de guerra mds de diez veces mayor,
que también en gran parte se aboné en metilico.}
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riza de manera expresa al oro y la plata, a diferencia de
sus representantes puramente locales, como money of the
world [dinero mundial}.

El movimiento de la corriente de oro y plata es doble.
Por una parte, csa corriente se v?erte, a partir de sus
fucntes, por todo el mercado mundial, dqnde la absqrben
en distinta medida las diversas esferas nacionales de circu-
lacion, ingresando asi a los canales internos por los que
discurre, sustituyendo las mont?das de oro y plata desgas-
tadas, proporcionando cl material de los objleltlos suntuarios
y petrificandose bajo la forma de tesoros.’ Ese primer
movimiento se media a través del intercambio dlrec,to entre
los trabajos nacionales realizados en las mercanc1as'ydel
trabajo de los paiscs productores de oro y plata, rcaliza ?
cn los metales preciosos. Por otra parte, el oro y la plata
fluyen y refluyen constantemente entre las diversas csferas
nacionales de circulacion, un movimiento que obe:dcpc”z}
las incesantes oscilaciones de la cotizaciéon cambiaria.'™

Los paises dc produccion burguesa desarrollada redu-
cen los tesoros concentrados masivamente en las reservas
bancarias, al minimo que requieren sus fypcmnes especi-
ficas."'s Con alguna excepcion, una replecion c?xtraO{dlr}a-
ria de esas reservas por encima de su nivel medio, ¢s indice
de cstancamiento de la circulacién mercantil o de que se
ha interrumpido la fluencia de las metamorfosis experi-
mentadas por las mercancias.''*

11t “El dinero se distribuye entre las naciones segun la nece-
sidad que del mismo tienen ... ya que siempre lo“atraen. los prltl)‘;
ductos.” (Le Trosne, De lintérét social, p. 916.) “Las ‘minas, q
continuamente suministran oro y plat.a., producen ]9 s’l’lfment: p])?;(a
proporcionar a toda na‘cia)n) ese equilibrio necesario.” (Vanderlint,
swers . . ., p. 40. ) )
Mon‘e‘{ ‘4]7;5 cr;tizaciopr’les del cambio ;{scienden y declinan todgs
las semanas, y en ciertas épocas c.iel afo se.elevan en contrfavoi
una nacién, y en otras €pocas z;sgcl)enden en igual medida a fa
7 . n, op. cit., p. 39. ) )
Suyo;“‘ (gablza;:op(’)silfilidad ge que entre esas fuqcxones,d n(l)) bien
se afiade a ellas la de fondo de conversién para billetes de banco,
je i conflicto. )
Sur]d“l:n“ghgirr?:?o que excede de lo estrictamente “necesario ?ar.a
el comercio interior, es capital muerto, y no rinde mngu]n bene ::Cilo
al pais que lo posee, salvo que se lo exporte mediante € lgo)n‘lF'rQl?é
o bien se lo importe.” (J. Bellers, Essays About ..., p. 13.) 7 ¢
ocurre si tenemos demasiada monedq? Podemos fundir ].z]x. de Jnay(r)o
peso y convertirla en espléndida Ya]llla, vasos ]o utenSI'tlos ge;e'
y plata, o enviarla como mercancia adonde se la necesite o 5
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0 colocarla a interés alli donde éste sea elevado.” (W. Petty
Quantulumcunque Concerning ..., p. 39.) “El dinero no es sino’
la grasa del cuerpo politico; cuando abunda, como suele ocurrir
se reduce’ la agilidad de ese cuerpo, y cuando hay demasiad&
poco, aque} se enferma . .. Asi como la grasa lubrica el movimiento
de los musculos, los nutre cuando faltan los viveres, llena las
cavidades irregulares y embellece el cuerpo, el dinero aviva los
movimientos del estado, lo nutre desde el extranjero en tiempos
en que predomina la escasez dentro del pafs. .. y embellece el
conjunto, aunque”, concluye con ironfa, “mis especialmente a los
particulares que lo poseen en abundancia.” (W. Petty,
Anatomy ..., pp. 14, 15) A
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SECCION SEGUNDA

LA TRANSFORMACION
DE DINERO EN CAPITAL

CAPITULO IV
TRANSFORMACION DE DINERO EN CAPITAL

1. La férmula general del capital

La circulacion de mercancias es el punto de partida del
capital. La produccién de mercancias, la circulacién mer-
cantil2 y una circulacidon mercantil desarrollada, el comer-
cio, constituyen los supuestos histéricos bajo los cuales sur-
ge aquél. De la creacidn del comercio mundial y el mercado
mundial modernos data la biografia moderna del capital.

Si hacemos caso omiso del contenido material de la
circulacién mercantil, si prescindimos del intercambio de
los diversos valores de uso, limitdndonos a examinar [as
formas econdmicas que ese proceso genera, encontrare-
mos que su producto dltimo es el dinero. Ese producto
Gltimo de la circulacion de mercancias es la primera forma
de manifestacion del capital.

Histéricamente, el capital, en su enfrentamiento con la
propiedad de la tierra, se presenta en un comienzo y en
todas partes bajo la forma de dinero, como patrimonio
dinerario, capital comercial y capital usurario.' Sin embar-
£0, no hace falta echar una ojeada retrospectiva a la proto-

! La antitesis entre el poder de la propiedad de la tierra, fun-
dado en relaciones de servidumbre y dominacién personales, y el

* En la 32 y 42 ediciones se suprime “la circulacién mercantil”.

®* En la 32 y 4% ediciones esta frase dice asi: “El comercio
y el mercado mundiales inauguran en el siglo xvi la biografia
moderna del capital”.
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historia del capital para reconocer en el dinero su primera
forma de manifestacion. Esa misma historia se despliega
diariamente ante nuestros ojos. Todo nuevo capital entra
por primera vez en escena —o sea en el mercado: mercado
de mercancias, de trabajo o de dinero— siempre como
dinero, dinero que a través de determinados procesos habra
de convertirse en capital.

El dinero en cuanto dinero y el dinero en cuanto capital
s6lo se distinguen, en un principio, por su distinta forma
de circulacion.

La forma directa de la circulacién mercantil es M-D -
M, conversién de mercancia en dinero y reconversién de
éste en aquélla, vender para comprar. Paralelamente a
esta forma nos encontramos, empero, con una segunda,
especificamente distinta de ella: la forma D-M-D, con-
version de dinero en mercancia y reconversién de mer-
cancia en dinero, comprar para vender. El dinero que
en su movimiento se ajusta a ese ultimo tipo de circula-
cién, se transforma en capital, deviene capital y es ya,
conforme a su determinacion, capital.

Examinemos mas detenidamente la circulacién D - M -
D. Recorre la misma, al igual que la circulacién mercan-
til simple, dos fases contrapuestas. En la primera de éstas,
D -M, compra, ¢l dinero se transforma en mercancia. En
la segunda fase, M - D, venta, la mercancia se reconvierte
en dinero. Pero la unidad de ambas fases configura el
movimiento global que cambia dinero por mercancia y la
misma mercancia nuevamente por dinero; compra mercan-
cia para venderla, o, si se dejan a un lado las diferencias
formales entre la compra y la venta, compra mercancia
con ¢l dinero y dinero con la mercancia.? El resultado en
el que se consuma todo ese proceso es el intercambio de
dinero por dinero, D - D. Si con 100 libras esterlinas ad-
quiero 2.000 libras de algoddn, y vendo éstas por £ 110,
en resumidas cuentas habré intercambiado £ 100 por
£ 110, dinero por dinero.

Ahora bien, salta a la vista que el proceso de circula-
cién D - M- D seria absurdo y futil si por medio de ese

poder impersonal del dinero, se resume claramente en dos prover-
bios franceses: “Nulle terre sans seigneur”, y “T'argent n’a pas de
maitre” [“ninguna tierra sin sefior”; “el dinero no tiene amo’].
2 “Con dinero se compran mercancias, y con mercancias,
dinero.” (Mercier de la Riviére, L’ordre naturel ... p. 543.)
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rodeo se quisiera cambiar un valor dinerario cualquiera
por el mismo valor dinerario, o sea, por ejemplo, £ 100
por las mismas £ 100. Incomparablemente mas simp}e y
seguro seria el procedimiento del atesorador que retiene
sus £ 100 en vez de exponerlas a los riesgos de la circu-
lacién. Por otra parte, ya sea que el comerciante venda
a £ 110 el algodén comprado con £ 100 o que tenga
que deshacerse de él por £ 100 e incluso por £ 50, en
todos los casos su dinero habrd descrito un movimiento
peculiar y original, de tipo completamente distinto del que
describe en la circulacién mercantil simple, por ejemplo en
manos del campesino que vende trigo y que con el dinero
asi obtenido adquiere prendas de vestir. Corresponde, por
tanto, caracterizar en primer lugar las diferencias de forma
entre los ciclos D-M-D y M-D-M. Con lo cual, al
mismo tiempo, saldrd a luz la diferencia de contenido que
se oculta tras dichas diferencias formales.

Veamos, por de pronto, lo que hay de comun entre
ambas formas.

Ambos ciclos se descomponen en las mismas dos fases
contrapuestas, M - D, venta, y D -M, compra. En cada
una de las dos fases se contraponen los dos mismos cle-
mentos del mundo de las cosas, mercancia y dinero, y dos
personas que ostentan las mismas méscaras econ()micas_, un
comprador y un vendedor. Cada uno de los dos ciclos
constituye la unidad de las mismas fases contrapuestas, y
en ambos casos la unidad es mediada por la cntrada ¢n
escena de tres partes contratantes, de las cuales una se
limita a vender, la otra a comprar, pero la tercera alter-
nativamente compra y vende.

Lo que distingue de antemano, no obstantc, a los dos
ciclos M-D-M y D-M-D, es la secuencia inversa de
las mismas fases contrapuestas de la circulacion. La circu-
lacién mercantil simple comienza con la venta y termina
en la compra; la circulacién ds:l dinero como capital prin-
cipia en la compra y finaliza en la venta. Alli es la mercan-
cfa la que constituye tanto el punto de partida como el
término del movimiento; aqui, ¢l dinero. En la primera
forma es ¢l dinero el que media el proceso global, en la
inversa, la mercancia. . ‘

En la circulacién M - D - M el dinero se transforma final-
mentc en mercancia que presta servicios como valor de uso.
Se ha gastado definitivamente, pues, ¢l dinero. En la forma
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inversa, D-M - D, por el contrario, el comprador da dinero
con la mira de percibirlo en su calidad de vendedor. Al com-
prar la mercancia lanza dinero a la circulacién para retirar-
lo de ella mediante la venta de la misma mercancia. Se des-
prende del dinero, pero con la astuta intencién de echarle
mano nuevamente. Se limita, pues, a adelantarlo.?

‘ En la forma M - D - M la misma pieza de dinero cam-
bia dos veces de lugar. El vendedor la recibe de manos del
comprador y se separa de ella al pagar a otro vendedor.
El proceso global, que se inicia con la percepcién de dinero
a cambio de mercancia, se clausura con la entrega de dine-
ro a cambio de mercancia. A la inversa en la forma
D-M-D. No es la misma pieza de dinero la quc aqui
cambia por dos veces de lugar, sino la misma mercancia.
El comprador la obtiene de manos del vendedor y se des-
prer}de de ella, cediéndola a otro comprador. Asi como en
la circulacién mercantil simple el doble cambio de lugar de
la misma pieza de dinero ocasionaba su transferencia defi-
nitiva de unas manos a otras, en este caso el doble cambio
d('a lugar de la misma mercancia implica el reflujo del
dinero a su punto de partida inicial.

El reflujo del dinero a su punto de partida no depende
de que se venda la mercancia mas cara de lo que se la
comprd. Esta circunstancia s6lo ejerce su influjo sobre la
magnitud de la suma de dinero que refluye. El fenémeno
del reflujo se opera no bien se revende la mercancia com-
prada, con lo cual se describe integramente el ciclo
D-M-D. Es ésta, pues, una diferencia sensorialmente
perceptible entre la circulacién del dinero como capital y
su circulacién como simple dinero.

Se describe integramente el ciclo M-D-M tan pronto
como la venta de una mercancia produce dinero que la
compra de otra mercancia sustrae, a su vez. No obstante,
si refluye dinero al punto de arranque, ello obedece dnica-
mente a la renovacion o reiteracion de toda la trayectoria.
Si vendo un quarter de trigo por £ 3 y con las mismas
£ 3 compro prendas de vestir, en lo que a mi respecta
csas &£ 3 sc habran gastado definitivamente. Ya nada

* “Cuando se compra una cosa para venderla nuevamente,
a la suma utilizada se la denomina dinero adelantado; cuando se la
compra pero no para venderla, cabe denominarla dinero gastado.”
(James Steuart, Works..., ed. por el general sir James Steuart,
su hijo, Londres. 1805, vol. 1, p. 274.)
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tengo que ver con ellas, Son del tendero. Ahora bien, si
vendo un segundo quarter de trigo, vuelve a fluir dinero a
mis manos, pero no a causa de la transaccién primera, sino
tan sélo de su repeticién. El dinero se aleja nuevamente de
mi tan pronto como celebro la segunda transacciéon y
compro de nuevo. En la circulacién M - D - M, pues, el
gasto del dinero no guarda relacién alguna con su reflujo.
En D-M -D, por el contrario, el reflujo del dinero estd
condicionado por la indole misma de su gasto. Sin estc
reflujo 1a operaci6n se malogra o el proceso se interrumpe
y queda trunco, ya que falta su segunda fase, la venta que
complementa y finiquita la compra.

El ciclo M-D-M parte de un extremo constituido
por una mercancia y concluye en el extremo configurado
por otra, la cual egresa de la circulacién y cae en la 6rbita
del consumo. Por ende, el consumo, la satisfaccién de
necesidades o, en una palabra, el valor de uso, es su obje-
tivo final. El ciclo D - M - D, en cambio, parte del extremo
constituido por el dinero y retorna finalmente a ese mismo
extremo. Su motivo impulsor y su objetivo determinante
es, por tanto, el valor de cambio mismo.

En la circulacién mercantil simple ambos extremos
poseen la misma forma econdmica. Ambos son mercancias.
Y, ademas, mercancias cuya magnitud de valor es igual.
Pero son valores de uso cualitativamente diferentes, por
ejemplo trigo y prendas de vestir. El intercambio de pro-
ductos, el cambio de los diversos materiales en los que
se representa el trabajo social, configura aqui el contenido
del movimiento. No ocurre lo mismo en la circulacién
D-M-D. A primera vista, por ser tautologica, parece
carecer de contenido. Ambos extremos tienen la misma
forma econémica. Ambos son dinero, no siendo por tanto
valores de uso cualitativamente distintos, ya que el dinero
es precisamente la figura transmutada de las mercancias,
en la cual se han extinguido sus valores de uso particulares.
Cambiar primero £ 100 por algodén y luego, a su vez, el
mismo algodén por £ 100, o sea, dando un rodeo, dinero
por dinero, lo mismo por lo mismo, parece ser una opera-
cién tan carente de objetivos como absurda.* Una suma

1 “No se intercambia dinero por dinero”, les grita Mercier de
la Riviére a los mercantilistas (op. cit, p. 486). En una obra
consagrada ex professo |expresamente] al “comercio” y a la “especu-
lacién”, se lee lo siguiente: “Todo comercio consiste en el inter-
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de dinero Gnicamente puede distinguirse de otra por su
magnitud. Por consiguiente, el proceso D-M - D no debe
su contenido a ninguna diferencia cualitativa entre sus
extremos, pues uno y otro son dinero, sino solamente a su
diferencia cuantitativa. A la postre, se sustrae a la circu-
lacién més dinero del que en un principio se arroj6 a ella.
El 2lgod6n adquirido a £ 100, por ejemplo, se revende
a £ 100410, o sea £ 110. La forma plena de este
proceso es, por ende, D-M-D’, donde D’ = D 4 AD,
esto es, igual a la suma de dinero adelantada inicialmente
mas un incremento. A dicho c‘in/cremento, o al excedente
por encima del valor originario; lo denomino yo plusvalor
(surplus value). El valor adelantado originariamente no
sélo, pues, se conserva en la circulacién, sino que en ella
modifica su magnitud de valor, adiciona un plusvalor o se
valoriza. Y este movimiento lo transforma en capital.

Es también posible, por cierto, que en M-D-M los
dos extremos, M, M, por ejemplo trigo y prendas de vestir,
sean magnitudes de valor cuantitativamente diferentes.
Cabe la posibilidad de que el campesino venda su trigo
por encima de su valor o compre la ropa por debajo del
valor de la misma. Puede ocurrir que el tendero lo estafe.

cambio de cosas de diferente tipo, y la ventaja” (¢para el
comerciante?) “surge precisamente de esa diferencia. Intercambiar
una libra de pan por una libra de pan [...] no supondria ninguna
ventaja ... De ahi que se compare ventajosamente el comercio con
21 juego, que consiste en un mero intercambio de dinero por
dinero” (Th. Corbet, An Inquiry Into the Causes and Modes of
the Wealth of Individuals; or the Principles of Trade and Specula-
tion Explained, Londres, 1841, p. 5) Aunque Corbet no llega
a advertir que D - D, el intercambio de dinero por dinero, es la
forma caracteristica de circulacién no sblo del capital comercial
sino de todo capital, concede, por lo menos, que esa forma propia
de un tipo de comercio, de la especuiucién, es comin a ella y al
juego, pero entonces aparece MacCulloch y descubre que comprar
para vender es especular, con lo cual se esfuma la diferencia entre
la especulacién y el comercio. “Toda transaccién en la cual un
individuo compra un producto para revender, es, de hecho, una
especulacion.” (MacCulloch, A Dictionary Practical ... of Com-
merce, Londres, 1847, p. 1009.) Insuperablemente més ingenuo es
Pinto, el Pindarc de la Bolsa de Amsterdam: “El comercio es un
juego” (frase tomada en préstamo a Locke) “y no es jugando con
mendigos como se puede ganar. Si durante mucho tiempo se les
ganara a todos en todo, habria que devolverles amistosamente la
mayor parte de las ganancias, para reanudar el juego”. (Pinto,
Traité de la circulation et du crédit, Amsterdam, 1771, p. 231.)
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Pero tal diferencia de valor, en el caso de esta forma de
circulacién, sigue siendo puramente aleatoria. Esta no
pierde su sentido y su razén de ser, como en el caso glel
proceso D-M - D, si los dos extremos, por e]_emplo trigo
y prendas de vestir, son equivalentes. Su equivalencia es
aqui, mas bien, condicién del decurso normal.

La reiteracién o renovacién del acto de vender para
comprar encuentra su medida y su meta, como ese proceso
mismo, en un objetivo final ubicado fuera de éste: el con-
sumo, la satisfaccién de determinadas necesidades. Por .el
contrario, en la compra para la venta, el principio y el fin
son la misma cosa, dinero, valor de cambio, y ya por eso
mismo el proceso resulta carente de término. Es verdad
que D se ha transformado en D 4 AD, £ 100 en
£ 100 4 10. Pero desde un punto de vista puramente
cualitativo, £ 110 son lo mismo que £ 100, o sea dinero.
Y consideradas cuantitativamente, £ 110 son una suma
limitada de valor, como £ 100. Si se gastaran las £ 1’10
como dinero, dejarian de desempefiar su papel. (_Sf.:sarlan
de ser capital. Sustraidas a la circulacién, se petrificarian
bajo la forma de tesoro y no rendirian ni un §olo centavo
por més que estuviesen guardadas hasta el d_la del Juicio
Final. Si se trata, por consiguiente, de valorizar el valor,
existe la misma necesidad de valorizar Jas £ 110 que las
£ 100, ya que ambas sumas son expresiones limitadas del
valor de cambio, y por tanto una y ofra tienen la misma
vocacién de aproximarse, mediante un incremento cuanti-
tativo, a la riqueza absoluta. CiertamenFe,_ el valor de
£ 100, adelantado originariamente, se distingue por un
momento del plusvalor de £ 10 que le ha surgido en la
circulacién, pero esa diferencia se desvanece de inmediato.
Al término del proceso no surge de un lado el valor
original de £ 100 y del otro lado el plusvalor de £ 10.
Lo que surge del proceso es un valor de £ .1!0 que sc
encuentra en la misma forma adecuada para iniciar _el pro-
ceso de valorizacién, que las £ 100 originales. Al finalizar
el movimiento, el dinero surge como su propio comienzo.”

5 “Ef capital se divide .. . en el capital origina’rio' y la ganancia.
el incremento del capital... aunque en la practica misma esa
ganancia se convierta de inmediato, a su vez, en cap!tal y se ponga
en movimiento con éste.” (F. Engels, "Umrisse zu einer Kritik der
National6konomie”, en Deutsch-Franzosische Jahrbiicher ed. por
Arnold Ruge y Karl Marx, Paris, 1844, p. 99.)
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El término de cada ciclo singular en el que se efectia la
compra para la venta, configura de suyo, por consiguiente,
e} comienzo de un nuevo ciclo. La circulacién mercantil
simple —vender para comprar— sirve, en calidad de
medio, a un fin dltimo ubicado al margen de la circulacién:
la apropiacién de valores de uso, la satisfaccién de necesi-
dades. La circulacién del dinero como capital es, por el
contrario, un fin en sf, pues la valorizacidn del valor existe
Unicamente en el marco de este movimiento renovado sin
cesar. El movimiento del capital, por ende, es carente de
medida.®

En su condicién de vehiculo consciente de ese movi-
miento, el poseedor de dinero se transforma en capitalista.
Su persona, o, mas precisamente, su bolsillo, es el punto
de partida y de retorno del dinero. El contenido objetivo
de esa circulacién —la valorizacién del valor— es su fin
subjetivo, y s6lo en la medida en que la creciente apropia-
cién de la riqueza abstracta es el Gnico motivo impulsor
de sus operaciones, funciona él como capitalista, o sea co-

6 Aristdteles contrapone la economia a la crematistica. Su pun-
to de partida lo constituye la primera, en la medida en que el arte
de adquirir se circunscribe a la obtencién de los bienes necesarios
para la vida o fdtiles para la familia o el estado. “La verdadera
riqueza (o 4AnBivdg mhoiitog) se compone de tales valores de
uso, ya que no es ilimitada la medida de este tipo de propiedad
suficiente para una vida buena. Existe, empero) otro tipo de arte
de adquirir, al que preferentemente y con razén denomina cre-
matistica, a causa del cual la riqueza y la propiedad no pare-
cen reconocer limites. El comercio de mercancias” (“f xamxnhi-
xn” significa literalmente comercio al menudeo, y Aristdteles
adopta esta férmula porque en ella predomina el valor de uso)
“no es privativo, de por si, de la crematistica, pues aqui el inter-
cambio sélo concierne a lo necesario para ellos mismos” (el
comprador y el vendedor). Por eso, expone més adelante, la forma
originaria del comercio era el trueque, pero con su expansioén sur-
gié necesariamente el dinero. Al inventarse el dinero, el trueque
hubo de desarrollarse necesariamente hasta llegar a ser xommhixm,
comercio de mercancias, y €ste, en contradiccién con su tenden-
cia originaria, se convirtié en crematistica, en el arte de hacer
dinero. La crematistica sblo se distingue de la economia en que
“para ella la circulacion es la fuente de la riqueza (moimTixn
Xonudtov... did Xgnuétwv draBohriic). Y parece girar en tor-
no del dinero, porque el dinero es el principio y el fin de este
tipo de intercambio (to ydg vopopa otoitXelov xai mégQac
tfig &Ahayfic gotiv), De ahi que tambi€n la riqueza que la cre-
matistica trata de alcanzar sea ilimitada. Asi como es ilimitado, en
su afin, todo arte cuyo objetivo no es considerado como medio
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mo capital personificado, dotado de conciencia y voluntad.
Nunca, pues, debe considerarse el valor de uso como fin
directo del capitalista.” Tampoco la ganancia aislada, sino
el movimiento infatigable de la obtencién de ganancias.®
Este afdn absoluto de enriquecimiento, esta apasionada ca-
cerfa en pos del valor de cambio,’* es comin a capitalista
y atesorador, pero mientras el atesorador no es méas que el
capitalista insensato, el capitalista es el atesorador racio-
nal. La incesante ampliacién del valor, a la que el atesora-
dor persigue cuando procura salvar de la circulacion al
dinero,® la alcanza el capitalista, mas sagaz, lanzidndolo
a la circulacién una y otra vez.'®bis

sino como fin dltimo —pues siempre procura aproximarse mas
a ella, mientras que las artes que s6lo persiguen medios para un
fin no carecen de limites, porque su propio fin se los traza—,
tampoco existe para dicha crematistica ninguna traba que se opon-
ga a su objetivo, pues su objetivo es el enriquecimiento absoluto.
La economia es la que tiene un limite, no la crematistica... La
primera tiene por objeto algo que difiere del dinero mismo, la otra
persigue el aumento de éste ... La confusién entre ambas formas,
que se sobreponen reciprocamente, induce a algunos a considerar
que el objetivo iltimo de la economia es la conservacién y aumen-
to del dinero hasta el infinito”. (Aristételes, De Republica, ed. por
Bekker, lib. 1, caps. 8 y 9 y passim.)

T “Las mercancias” (el término se usa aqui en el sentido de
valores de uso) “no son el objeto ltimo del capitalista mercantil . . .
El dinero es su objeto dltimo.” (Th. Chalmers, On Political Econo-
my..., 22 ed., Glasgow, 1832, pp. 165, 166.)

8 “Para el mercader casi no cuenta el lucro efectuado, sino
que mira siempre el lucro futuro.” (A. Genovesi, Lezioni di econo-
mia civile (1765), col. Custodi cit., parte moderna, t. vi, p. 139.)

9 “La pasién inextinguible por la ganancia, la auri sacra fames
[maldita hambre de oro],i"8] ser4 siempre lo que guie a los capi-
talistas.” (MacCulloch, The Principles of Political Economy, Lon-
dres, 1830, p. 179.) Naturalmente, el comprender esto no impide
que el mismo MacCulloch y consortes, sumidos en perplejidades
teéricas, por ejemplo cuando analizan la sobreproduccién, trans-
muten al mismo capitalista en un buen ciudadano al que sélo le
interesa el valor de uso y que incluso exhibe un hambre de lobo
por botas, sombreros, huevos, telas estampadas y otras clases
familiarisimas de valores de uso. )

10 “S@ptevv” [salvar] es uno de los términos caracterfstlcqs
de los griegos para la accién de atesorar. También “to save” signi-
fica a la vez salvar y ahorrar.

10bis “Esa infinitud de que las cosas carecen en su progreso, lo
tienen en su giro.” (Galiani[, Della moneta, p. 156].)

* En la 32 y 42 ediciones, “valor” en vez de “valor de cambio”.
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Las formas autonomas, las formas dinerarias que adop-
ta el valor de las mercancias en la circulacién simple, se
reducen a mediar el intercambio mercantil y desaparecen
en el resultado final del movimiento. En cambio, en la cir-
culacién D-M - D funcionan ambos, la mercancia y el
dinero, sélo como diferentes modos de existencia del valor
mismo: el dinero como su modo general de existencia, la
mercancia como su modo de existencia particular o, por
asi decirlo, s6lo disfrazado."* El valor pasa constantemente
de una forma a la otra, sin perderse en ese movimiento,
convirtiéndose asi en un sujeto automatico. Si fijamos las
formas particulares de manifestacién adoptadas alternati-
vamente en su ciclo vital por el valor que se valoriza lle-
garemos a las siguientes afirmaciones: el capital es dinero,
el capital es mercancia.’® Pero, en realidad, el valor se
convierte aqui en el sujeto de un proceso en el cual, cam-
biando continuamente las formas de dinero y mercancia,
modifica su propia magnitud, en cuanto plusvalor se des-
prende de si mismo como valor originario, se autovaloriza.
El movimiento en el que agrega plusvalor es, en efecto, su
propio movimiento, y su valorizacién, por tanto, autova-
lorizacién. Ha obtenido la cualidad oculta de agregar valor
porque es valor. Pare crias vivientes, o, cuando menos,
pone huevos de oro.

Como sujeto dominante de tal proceso, en el cual
ora adopta la forma dineraria o la forma mercantil, ora
se despoja de ellas pero conservandose y extendiéndose en
esos cambios, el valor necesita ante todo una forma auté-
noma, en la cual se compruebe su identidad consigo mismo.
Y esa forma sélo la posee en el dinero. Es por eso que éste
constituye el punto de partida y el punto final de todo
proceso de valorizacién. Era £ 100, y ahora es £ 110,
etcétera. Pero el dinero mismo sélo cuenta aqui como una
forma del valor, ya que éste tiene dos formas. Sin asumir la
forma mercantil, el dinero no deviene capital. El dinero,
pues, no se presenta aqui en polémica contra la mercancia,

11 “No es la materia lo que forma el capital, sino el valor de
esas materias.” (J. B. Say, Traité d’economie politique, 32 ed., Paris,
1817, t. um, p. 429))

12 “E] circulante (!) empleado con propésitos productivos . . .
es capital.” (Macleod, The Theory and Practice of Banking, Lon-
dres, 1855, vol. 1, cap. 1, p. 55.) “El capital es mercancias.” (James
Mill, Elements of Political Economy, Londres, 1821, p. 74.)
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como ocurre en el atesoramiento. El capitalista sabe que
todas las mercancias, por zaparrastrosas que parezcan o
mal que huelan, en la fe y la verdad son dinero, judios inte-
riormente circuncidados, y por afladidura medios prodigio-
sos para hacer del dinero més dinero.

Si en la circulacioén simple el valor de las mercancias,
frente a su valor de uso, adopta a lo sumo la forma autd-
noma del dinero, aqui se presenta sibitamente como una
sustancia en proceso, dotada de movimiento propio, para
la cual la mercancia y el dinero no son més que meras
formas. Pero mas aun. En vez de representar relaciones
mercantiles, aparece ahora, si puede decirse, en 'una~re{a-
cion privada consigo mismo. Como valor originario se dis-
tingue de si mismo como plusvalor —tal como Dios Padre
se distingue de si mismo en cuanto Dios Hijo, aunque
ambos son de una misma edad y en realidad constituyen
una sola persona—, puesto que solo en virtud del plusvalor
de £ 10, las £ 100 adelantadas se transmutan en capital,
y asi que esto se efectia, asi que el Hijo es engendr.ado y
a través de él el Padre, se desvanece de nuevo su diferen-
cia y ambos son Uno, £ 110.

El valor, pues, se vuelve valor en proceso, dim'zro en
proceso, y en ese cardcter, capital. Proviene de la circula-
cién, retorna a ella, se conserva y multiplica en ella, regresa
de ella acrecentado y reanuda una y otra vez, siempre, el
mismo ciclo.'® D - IY, dinero que incuba dinero —money
which begets money—, reza la definicién del capital en
boca de sus primeros intérpretes, los mercantilistas.

Comprar para vender o, dicho con mas exactitud, com-
prar para vender mds caro, D-M -D’, pareceria, cierta-
mente, no ser mis que una clase de capital, una forma
peculiar, el capital comercial. Pero también el cqpital in-
dustrial es dinero que sc¢ convierte en mercancia y por
la venta de la mercancia se reconvierte en mas dinero.
Actos que, por ejernplo, se operan entre la compra y la
venta, al margen de la esfera de la circulacién, en nada
modifican esa forma del movimiento. Por dltimo, en el
caso del capital que rinde interés, la circulacion D- M - P’
se presenta abreviada, con su resultado pero sin mediacion,

13 “Capital . .. valor permanente que se multiplica.” (Sismondi.
Nouveaux principes d’économie politique, t. 1, p. 89.)
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en estilo lapidario, digamoslo asi, como D - IV, dinero que
es 1gual a mas dinero, valor que es mayor que si mismo.

‘ En realidad, pues, D-M-D, tal como se presenta
directamente en la esfera de la circulacién, es la férmula
general del capital.

2. Contradicciones de la férmula general

La forma que adopta la circulacién cuando el dinero
sale del capullo, convertido en capital, contradice todas
las leyes analizadas anteriormente sobrc la naturaleza de
la mercancia, del valor, del dinero y de la circulacién mis-
ma. Lo que distingue esa forma de la que reviste la circu-
lacién simple de mercancias, es la secuencia inversa de los
dos mismos procesos contrapuestos, la venta y la compra.
(Como, empero, esta diferencia puramente formal habria
de transformar como por arte de magia la naturaleza de
estos procesos?

Pero eso no es todo. Esta inversidn solo existe para uno
de los tres amigos del comercio que trafican entre si. En
cuanto capitalista compro una mercancia a A y se la reven-
do a B, mientras que en mi calidad de simple poseedor de
mercancfas, le vendo una mercancia a B y luego le compro
otra a A. Para los amigos del comercio A y B esa diferencia
no existe. S6lo entran en escena como vendedor o compra-
dor 2 de mercancias. Yo mismo me enfrento a ellos, en cada
caso, como simple poseedor de dinero o poseedor de mer-
cancias, comprador o vendedor, y precisamente en ambas
secuencias me enfrento sélo como comprador a una perso-
na y sélo como vendedor a la otra, sélo como dinero a
uno, al otro sélo como mercancia, y a ninguno de los dos
en cuanto capital o capitalista o representante de algo que
sea mas que dinero o mercancia, 0 que surta otro efec-
to salvo el del dinero o el de la mercancia. Para mi,
comprar a A y vender a B forman parte de una secuencia.
Pero la conexidn entre esos dos actos sdlo existe para mi.
No le va ni le viene a A mi transaccién con B, y a éste

* En el original, “comprador o vendedor”.
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lo deja indiferente la que efectio con aquél. Y si quisiera,
por ejemplo, hacerles ver el mérito que he contraido al
invertir la secuencia, me demostrarian que me equivoco
en cuanto a esa secuencia misma y que la transaccién global
no comenzaba con una compra y se cerraba con una venta,
sino a la inversa: se iniciaba con una venta y concluia
con una compra. Mi primer acto, la compra, desde el
punto de vista de A era una venta, en efecto, y mi segundo
acto, la venta, era desde el punto de vista de B una com-
pra. No contentos con ello, A y B explicarfan que toda
la secuencia era superflua, mero arte de birlibirloque. En
lo sucesivo, A venderia directamente a B y éste le compra-
ria directamente a aquél. Con lo cual toda la transaccién
sc reduciria a un acto unilateral de la circulacién mercantil
comin y corriente: desde el punto de vista de A, mera
venta, y desde el de B, mera compra. La inversién de la
sccuencia, pues, no nos hace salir de la esfera de la circu-
lacion mercantil simple, y hemos de observar, mas bien,
si por su naturaleza ésta permite la valorizacion de los
valores que ingresan a ella y, por consiguiente, la forma-
cion de plusvalor.

Examinemos el proceso de circulacién en una forma
bajo la cual se manifiesta como mero intercambio de mer-
cancias. Tal es siempre el caso cuando los dos poseedores
de mercancias se compran éstas uno al otro y el dia de
pago compensan los saldos de sus reciprocas obligaciones
dinerarias. El dinero presta aqui servicios de dinero de
cuenta: expresa en sus precios los valores de las mercan-
cias, pero no se contrapone fisicamente a las mismas. En
la medida en que se trata del valor de uso, es obvio que los
dos sujetos del intercambio pueden resultar gananciosos.
Ambos se desprenden de mercancias que en cuanto valores
de uso les son indtiles, y adquieren otras de cuyo uso
necesitan. Y esta utilidad bien puede no ser la unica. A,
que vende vino y compra trigo, produce quizds mas vino
que el que podria producir ¢l cerealero B en el mismo tiem-
po de trabajo, y éste mas cereal que el que podria producir
A, como viticultor, en igual tiempo de trabajo. De modo
que A, por el mismo valor de cambio obtiene mas cereal y
B mas vino que si cada uno de los dos, sin intercambio,
tuviera que producir vino y trigo para si mismo. Respecto
al valor de uso, entonces, puede decirse que “el intercam-
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bio es una transaccién en la cual ganan ambas partes”.'t
No ocurre lo mismo con el valor de cambio. “Un hombre
que posee mucho vino y poco trigo comercia con otro
hombre que dispone de mucho trigo y poco vino: entre
ambos se efectia un intercambio de un valor de cincuenta
en trigo por cincuenta en vino. Este intercambio no signi-
fica acrecentamiento del valor de cambio ni para el prime-
ro ni para el segundo, pues cada uno de los dos poseia,
antes del intercambio, un valor igual al que se ha procurado
por ese medio.”* No se modifica este resultado por el
hecho de que el dinero, en cuanto medio de circulacion,
se interponga entre las mercancias, disocidndose asi de
manera tangible los actos de la compra y de la venta.’s El
valor de las mercancias estd representado en sus precios
antes de que entren a la circulacion; es, por ende, supuesto
y no resultado de los mismos.'*

Considerdndola en abstracto, esto es, prescindiendo de
las circunstancias que no dimanan de las leyes inherentes
a la circulaciéon mercantil simple, en ésta no ocurre, fuera
del remplazo de un valor de uso por otro, nada mas que
una metamorfosis, mero cambio formal de la mercancia.
El mismo valor de cambio,® o sea la.misma cantidad
de trabajo social objetivado, se mantiene en manos del
misnio poseedor de mercancias, primero bajo la figura de
su mercancia, luego bajo la del dinero en que ésta se trans-
forma, y por ultimo de la mercancia en la que ese dinero
se reconvierte. Este cambio de forma no entrana modifica-
cion alguna en la magnitud del valor. El cambio que expe-
rimenta en este proceso el valor de la mercancia se limita,
pues, a un cambio de su forma dineraria. Esta existe pri-
mero como precio de la mercancia ofrecida en venta, luego
como suma de dinero —la cual, sin embargo, ya estaba

14 “L’échange est une transaction admirable dans laquelle les
deux contractants gagnent — toujours” (!). (Destutt de Tracy,
Traité de la volonté et de ses effets, Paris, 1826, p. 68.) El mismo
libro ha sido editado bajo el titulo de Traité d’économie politique.

15 Mercier de la Riviere, L'ordre naturel ..., p. 544.

16 “Que uno de esos dos valores sea dinero o que los dos sean
mercancias usuales, es un hecho totalmente indiferente.” (Ibidem,
pagina 543.)

17 “No son los contratantes los que resuelven sobre el valor:
éste es previo a la transaccién.” (Le Trosne[, De Pintérét sociall,
pagina 906.)

" En la 32 y 42 ediciones, “valor” en vez de “valor de cambio”.
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expresada en el precio—, y finalmente como el precio de
una mercancia equivalente, Tal cambio formal no implica,
en st y para si, una modificacion de la magnitud del valor,
del mismo modo que no se da esa modificaciéon si cambio
un billete de cinco libras por soberanos, medios soberanos
y chelines. Por tanto, en la medida en que la circulacién
de la mercancia no trae consigo mis que un cambio formal
de su valor, trae consigo, siempre y cuando el fendmeno se
opere sin interferencias, un intercambio de equivalentes’.
La propia economia vulgar, por poco que vislumbre qué
es el valor, no bien quiere considerar, a su manera, el
fendmeno en su pureza, supone que la oferta y la deman-
da coinciden, esto es, que su cfecto es nulo. Por tanto, si
en lo tocante al valor de uso ambos sujetos del intercambio
podian resultar gananciosos, ello no puede ocurrir cqando
se trata del valor de cambio. Aqui rige, por el contrario, lo
de que “donde hay igualdad no hay ganancia”.’® Cierta-
mente, las mercancias pueden venderse a precios que di-
fieran de sus valores, pero esa divergencia se revela como
infraccién de la ley que rige el intercambio de mercan-
cias.” En su figura pura se trata de un intercambio de
equivalentes, y por tanto no de un medio para enriquecerse
obteniendo més valor.2 ‘

Tras los intentos de presentar la circulacion mercantil
como fuente del plusvalor, se esconde pues, las mas de las
veces, un quidproquo, una confusién entre valor de uso y
valor de cambio. Asi, por ejemplo, en Condillac: “No es
verdad que en los intercambios se dé un valor igual por otro
valor igual. Por el contrario, cada uno de los contratantes
da siempre un valor menor por uno mayor . .. En efecto, si
siempre se intercambiara un valor igual por otro valor
igual, ninguno de los contratantes obtendria ganancia algu-
na. Ahora bien, los dos la obtienen, o deberian obtenerla.
(Por qué? El valor de las cosas consiste, meramente, en

N

18 “Dove & egualith non & lucro.” (Galiani, Della moneta, pé-
gina 244.)

19 “Fl intercambio se vuelve desfavorable para una de las
partes cuando un factor extrafio disminuye o aumenta el precio;
en ese caso se vulnera la igualdad, pero tal menoscabo obedsce
a esa causa y no al intercambio.” (Le Trosne, op. cit., p. 904.)

20 “F] intercambio es, por naturaleza, un contrato de igualdad
que se efectiia entre un valor y un valor igual. No es, por ranto, un
medio de enriquecimiento, ya que se da tanto como se recibe.
(Ibidem, pp. 903, 904.) :
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su relacion con nuestras necesidades,'™ lo que es més
para uno es menos para el otro, y a la inversa . .. No son
las cosas necesarias para nuestro consumo las que se consi-
dera que tratamos de poner en venta... Nos queremos
desembarazar de una cosa que nos es inttil para procu-
rarnos otra que necesitamos... Es natural que se haya
entendido que en los intercambios se daba un valor igual
a cambio de otro igual, ya que las cosas que sc intercam-
biaban eran consideradas iguales en valor con respecto a
una misma cantidad de dinero. Pero hay una considera-
cion que debe tenerse en cuenta, y es la de saber si los
dos intercambiamos algo superfluo por un objeto ne-
cesario”.*' Como vemos, Condillac no sélo hace un revol-
tijo con el valor de uso y cl valor de cambio, sino que, de
manera realmente pueril, atribuye a una sociedad con una
produccién mercantil desarrollada una situacién en la que
el productor produce directamente sus medios de subsis-
tencia y sélo lanza a la circulacién lo que excede de sus
necesidades personales, lo superfluo.? No obstante, el ar-
gumento de Condillac suele reaparecer en los economistas
modernos, particularmente cuando se procura presentar la
figura desarrollada del intercambio mercantil, el comercio,
como productivo de plusvalor. “El comercio”, se dice, por
cjemplo, “agrega valor a los productos, ya que los mismos
productos valen mds en las manos de los consumidores que
en las de los productores, y se lo puede considerar, literal-
mente (strictly), un acto productivo.” ** Pero no se paga
dos veces por las mercancias, una vez por su valor de uso
y la otra por su valor. Y si el valor de uso de la mercancia

1 Condillac, Le commerce et le gouvernement (1776), ed. por
Daire y Molinari, en Mélanges d'économie politigue, Paris, 1847,
pp. 267, 291.

“2 Le Trosne responde con todo acierto, por eso, a su amigo
Condillac: “En la sociedad formada no hay excedente de ningln
género”. Al propio tiempo, se burla de él diciendo que “si los dos
sujetos del intercambio reciben igualmente més por igualmente
menos, los dos reciben lo mismo, tanto el uno como el otro”. Como
Condillac no tiene ninguna nocién acerca de la naturaleza del
valor de cambio, es el fiador adecuado que elige el sefior profesor
Wilhelm Roscher para apoyar en €1 sus propios conceptos infantiles.
Véase, de este ultimo, Die Grundlagen der Nationalokonomie,
34 ed., 1858.

22 8. P. Newman, Elements of Political Economy, Andover y
Nueva York. 1835, p. 175.
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es mas atil para el comprador que para el vendedor, su
forma dineraria es de mayor utilidad para el vendedor que
para el comprador. En caso contrario, L_la venderia, acaso?
Y de esta manera podria decirse también que el compra-
dor, literalmente (strictly), ejecuta un ‘“‘acto productlvg ,
puesto que convierte en dinero, por cjemplo, las medias
que vende el comerciante.

Si se intercambian mercancias, o mercancias y dinerf),
de valor de cambio igual, y por tanto equivalentes, cs obv19
que nadie saca mds valor de la circulacion que /el que arrojo
en ella. No tienc lugar, pues, ninguna formacion de plusy/a—
lor. Ahora bien, en su forma pura el proceso de circulacion
de las mercancias implica intercambio de equivalentes. En
la realidad, sin embargo, las cosas no ocurren de manc-
ra pura. Supongamos, por consiguiente, un intercambio de
no equivalentes,

Sea como fuere, cn el mercado unicamente se enfrenta
¢l poscedor de mercancias al poseedor de mercancias, y cl
poder que ejercen estas personas, una sobre la otra, no cs
mds que ¢l poder de sus mercancias. La d1vcrsnc{ad matcrl?ll
de las mismas constituye el motivo material del 1ntercamb19
y hace que los poseedores de mercapcias dependan reci-
procamente el uno del otro, ya que ninguno de ellos tiene
en sus manos el objeto de su propia ncccsnd.ad, y cada
uno de cllos el objeto de la necesidad ajena. Si de]amqs a
un lado esa diversidad material de sus valores dc¢ uso, uni-
camente existe una diferencia entre las mercancias, la que
media cntre su forma natural y su forma transmutada,
entre la mercancia y el dinero. De esta suerte, los posec-
dores de mercancias s6lo se distinguen en cuanto vendedo-
res, poscedores de mercancias, y compradores, poseedores
de dinero.

Ahora bicn, supongamos que por un privilegio miste-
rioso, al verdedor se le concede el derecho de vender su
mercancia pcr encima de su valor, a 110 si éste es de 100, o
sea con un rccargo nominal del 10 %. El vc’ndedor, pues,
obtienc un plusvalor del 10 %. Pero después de ser ven-
dedor, deviene comprador. Un tercer poseedor Flc mercan-
cias se lc enfrenta ahora como vendedor, y disfruta, por
su parte, del privilegio de vender las mercancias 10 % mas
caras. Nuestro hombre ha ganado 10 como vendedor, para
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perder 10 como comprador.?* En su conjunto el asunto
termina, de hecho, en que todos los poseedores de mer-
cancias se venden unos a otros sus mercancias a 10 % por
encima del valor, lo que es exactamente lo mismo que si
las vendieran a sus valores. Tal recargo general y nominal
en los precios de las mercancias produce el mismo efecto
que si s¢ estimaran por ejemplo en plata, en vez de en oro,
los valores mercantiles. Aumentarian las denominaciones
dinerarias, esto es, los precios de las mercancias, pero sus
relaciones de valor se mantendrian incambiadas.

Supongamos, a la inversa, que fuera un privilegio del
comprador el adquirir mercancias por debajo de su valor.
Aqui ni siquiera es necesario recordar que el comprador,
a su debido momento, se convierte en vendedor. Era
vendedor antes de devenir comprador. Ya ha perdido
10 % como vendedor antes de ganar 10 % como compra-
dor.?® Todo queda igual que antes.

La formacién de plusvalor y, por consiguiente, la
transformacién del dinero en capital, no pueden explicarse
ni porque los vendedores enajenen las mercancias por enci-
ma de su valor, ni porque los compradores las adquieran
por debajo de su valor.?¢

El problema no se simplifica, en modo alguno, intro-
duciendo subrepticiamente relaciones extrafias, como hace
por ejemplo el coronel Torrens: “La demanda efectiva con-
-siste en la capacidad e inclinacién (!), por parte de los
consumidores, sea en el intercambio directo o en el mediato,
a dar por las mercancias una porcién mayor de todos los
ingredientes del capital que la gastada en la produccién de

2+ “Los vendedores no se enriquecen ... por el aumento en
el valor nominal del producto... ya que lo que ganan como
vendedores lo pierden exactamente en su calidad de compradores.”
([3. Gray,] The Essential Principles of the Wealth of Nations. ..,
Londres, 1797, p. 66.) )

25 “Si se esta obligado a dar por 18 libras una cantidad de
productos que valia 24, cuando se utilice ese mismo dinero para
comprar, se obtendrd igualmente por 18 libras lo que se pagaba
a 24.” (Le Trosne, op. cit., p. 897.)

26 “Ningin vendedor puede encarecer regularmente sus mer-
cancias si no se sujeta también a pagar regularmente mdis caras
las mercancias de los demias vendedores; y por la misma razén,
ningin consumidor puede [...] pagar habitualmente menos caro lo
que compra, salvo que se sujete también a una disminucién similar
en los precios de las cosas que vende.” (Mercier de la Riviére,
op. cit.,, p. 555.)
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las mismas”.*" En la circulacién los productores y consu-
midores sélo sc enfrentan en cuanto vendedores y compra-
dores. Si afirmamos que para los productores el plusvalor
surge de que los consumidores pagan la mercancia por
encima del valor, ello equivale a enmascarar la simple tesis
de que ¢l poseedor de mercancias posee, en cuanto vende-
dor, el privilegio de vender demasiado caro. El vendedor
ha producido €l mismo la mercancia o repiesenta a sus
productores, pero el comprador, a igual titulo, ha produci-
do la mercancia simbolizada en su dinero o representa a
sus productores. El productor, pues, se enfrenta al produc-
tor. Lo que los distingue es que uno compra y el otro
vende. No nos hace avanzar un solo paso el decir que ¢l
poseedor de mercancias, bajo el nombre de productor, ven-
de por encima de su valor la mercancia y, bajo el nombre
de consumidor, la paga demasiado cara.*®

Los representantes consecuentes de la ilusién segun la
cual ¢l plusvalor deriva de un recargo nominal de precios,
o del privilegio que tendria el vendedor de vender demasia-
do cara la mercancia, suponen por consiguiente la existen-
cia de una clase que sdlo compra, sin vender, y por tanto
s6lo consume, sin producir. Desde ¢l punto de vista que
hemos alcanzado hasta ahora en nuestro analisis, es decir,
desde e} de la circulacidn simple, la existencia de tal clase
¢s todavia inexplicable. Pero adelantémonos. El dinero con
que tal clase compra constantemente debe afluir constan-
temente a la misma —procedente de los poseedores de
mercancias—, sin intercambio, gratis, en virtud de tales o
cuales titulos juridicos o basados en el poder. Vender a esa
clase por encima de su valor sdlo significa recuperar en
partc, mediante trapisondas, el dinero del que antes clla
sc habia apoderado sin dar nada a cambio.** Asi, por ejem-

21 R. Torrens, An Essay on the Production of Wealth, Lon-
dres, 1821, p. 349.

28 “a idea de que las ganancias las pagan los consumidores
es, no cabe duda, sumamente absurda. ;Quiénes son los consu-
midores?” (G. Ramsay, An Essay on the Distribution of Wealth,
Edimburgo, 1836, p. 183.)

29 “Sji a alguien le hace falta una mayor demanda, (le reco-
mendari el sefior Malthus que le pague a alguna otra persona
para que ésta se lleve sus mercancias?”, le pregunta un ricardiano
indignado a Malthus, quien, al igual que su discipulo, el cura
Chalmers, glorifica en lo econémico a la clase de los meros
compradores o consumidores. Véase An Inquiry into Those Princi-
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plo, las ciudades de Asia Menor pagaban anualmente un
tributo en dinero a la antigua Roma. Con ese dinero Roma
les compraba mercancias, y las compraba a precios excesi-
vamente elevados. Los naturales de Asia Menor estafaban
a los romanos, ya que les sonsacaban a los conquistadores,
por medio del comercio, una parte del tributo. Pero, con
todo, seguian siendo ellos los estafados. Se les pe;gaba
por sus mercancias, como siempre, con su propio dinero.
No cs éste ninglin método de enriquecimiento o de forma-
ci6én del plusvalor.

Maqtengémonos dentro de los limites del intercambio
mercantil, donde los vendedores son compradores y los
compradores vendedores. Nuestra perplejidad proviene, tal
vez, de que s6lo hemos concebido las personas en cuanto
categorias personificadas, no individualmente.

El poseedor de mercancias A puede ser tan astuto
que embauque a sus colegas B o C ¢ impida que éstos
pese a toda su buena voluntad, se tomen el debido des-’
quite. Vende A vino por el valor de £ 40 a B y adquiere
en ¢l intercambio, trigo por valor de £ 50. Convirtié sus
£ 40 en £ 50, ha obtenido més dinero a partir de menos
dinero y transformado su mercancia en capital. Veamos
el caso’més detenidamente. Con anterioridad al intercam-
bio tenfamos £ 40 de vino en las manos de A y trigo por
£ 50 en las de B, o sea un valor global de £ 90.
Una vez efectuado el intercambio, tenemos el mismo valor
global de £ 90. El valor circulante no se ha acrecentado
en un solo 4tomo; se ha modificado, si, su distribucién
entre A y B. Aparece en una parte como plusvalor lo que
en la otra es minusvalor; en una parte como un mds
lo que en la otra es un menos. Se habria operado el mismo
cambio si A, en lugar de recurrir a la forma encubierta del
intercambio, hubiese robado directamente a B £ 10. No
pu‘ede acrecentarse la suma de los valores circulantes,
ev1den}emente, por medio de un cambio en su distribucién
del mismo modo que un judio no aumenta la masa de
meta]es. preciosos en un pais por el hecho de vender en
una guinea un farthing acubado en la época de la reina

ples, Resgecting the Nature of Demand and the Necessity of
Oi’,‘éyznlsumptitgn, Lately Advocated by Mr. Malthus. ... Londres,
’ p' bt
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Ana. La clase capitalista de un pais no puede lucrar colec-
tivamente a costa de si misma.*

Por vueltas y revueltas que le demos, el resultado es
el mismo. Si se intercambian equivalentes, no se origina
plusvalor alguno, y si se intercambian no equivalentes,
tampoco surge ningin plusvalor.’’ La circulacion o el inter-
cambio de mercancias no crea ningin valor.*?

Se comprende, pues, el motivo de que al analizar la
forma bdsica del capital, 1a forma en que éste determina la
organizacién econémica de la sociedad moderna, dejemos
totalmente a un lado, por el momento, sus expresiones
mas 2 populares y, por decirlo asi, antediluvianas: el capi-
tal comercial y el capital usurario.

En el capital comercial propiamente dicho, la forma
D -M - D, comprar para vender mds caro, s¢ presenta en
su méxima pureza. Por lo demds, todo su movimiento
transcurre dentro de la esfera de la circulacién. Pero como
no es posible explicar la transformacién det dinero en capi-
tal, la formacion del plusvalor, a partir de la circulacién
misma, el capital comercial aparece como imposible en
la medida en que se intercambien equivalentes,” y por

30 A pesar de ser membre de Ulnstitut3} —o talvez por
serlo—, Destutt de Tracy era de la opinién contraria. Los capita-
listas industriales, afirma, obtienen sus ganancias “al vender todo
lo que producen mis caro de lo que les ha costado producirlo”.
(Y a quiénes se lo venden? “En primer lugar, a ellos mismos.”
(Traité de..., p. 239)

31 “Fl intercambio de dos valores iguales no aumenta ni dismi-
nuye la masa de valores existentes en la sociedad. El intercambio
de dos valores desiguales... tampoco cambia nada en la suma
de los valores sociales, aunque afiada a la fortuna de uno lo que
quita de la fortuna de otro.” (J. B. Say, Traité déconomie . ..,
t. 1, pp. 443, 444.) Indiferente, por supuesto, a las consecuencias
de esta tesis, Say la toma prestada, casi literalmente, de los fisio-
cratas. El siguiente ejemplo muestra de qué modo ha explotado
Say, para aumentar su propio “valor”, las obras de esos autores,
por ese entonces olvidadas. La “celebérrima” tesis de monsieur
Say: “No se compran productos sino con productos” (ibidem,
p. 438), reza en el original fisiocratico: “Los productos no se pagan
sino con productos”. (Le Trosne, op. cit., p~ 899.)

32 “E] intercambio no confiere valor alguno a los productos.”
(F. Wayland, The Elements of Political Economy, Boston, 1843,
pagina 168.)

a3 “Bajo el imperio de equivalentes invariables, seria imposible
el comercio.” (G. Opdyke, A Treatise on Political Economy, Nueva

* En la 32 y 42 ediciones se suprime “mas”.
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tanto solo se la podria deducir de la doble defraudacion a
que serian sometidos los productores de mercancias, los
que las compran y los que las venden, por parte del
comerciante que parasitariamente se interpone entre ellos.
En este sentido dice Franklin: “La guerra es robo; el co-
mercio, [...] fraude” ' Si la valorizacion del capital
comercial no se explica por el mero fraude cometido con-
tra los productores de mercancias, se requeriria una larga
seric de eslabones intermedios que aqui faltan aién por
entero, ya que la circulacion de mercancias y sus fases
simples constituyen nuestro Ginico supuesto.

Lo que hemos dicho con respecto al capital comercial
es mas valido, aun, en lo que tiene que ver con el capital
usurario. En el capital comercial los extremos son el dinero
lanzado al mercado y el dinero acrecentado, al que se
retira del mercado, mediado cuando menos por la compra
y la venta, por el movimiento de 1a circulacién. En el caso
del capital usurario la férmula D - M - D’ se abrevia, redu-
ciéndose a dos extremos carentes de término medio, D - D,
dinero que se intercambia por més dinero, una forma que
contradice la naturaleza del dinero y por lo tanto resulta
inexplicable desde el punto de vista del intercambio de
mercancias. Por eso dice Aristoteles: “Como la crematis-
tica es de dos clases, una correspondiente al comercio y la
otra a la economia, la idltima necesaria y plausible, la
primera fundada en la circulacién y justamente denostada
(pues no se funda en la naturaleza, sino en el engafio reci-
proco), tenemos que con todo derecho se odia la usura,
porque el dinero mismo es aqui la fuente de la adquisicién
y no se lo usa para lo que se lo inventd. Surgi6, en efecto,
para ¢l intercambio de mercancias, pero el interés hace del
dinero mas dinero. De ahi, asimismo, su nombre” (t6xoc
significa interés y lo nacido). “Porque los nacidos son si-
milares a los progenitores. Pero el interés es dinero de
dinero, y, por tanto, de todas las formas de adquisicién,
la més contraria a la naturaleza.” 37182

York, 1851, pp. 66-69.) “La diferencia entre el valor real y el valor
de cambio se funda en un hecho, a saber, que el valor de una
cosa es diferente del presunto equivalente dado por ella en el
comercio, es decir, que ese equivalente no es un equivalente.”
(F. Engels, “Umrisse zu ...”, pp. 95, 96.)

%4 Benjamin Franklin, Works, ed. por Sparks, vol. i, en Posi-
tions to be Examined Concerning National Wealth{, p. 376).

35 Aristételes, De Republica, cap. 10[. p. 17].
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En el curso de nuestra investigacién nos encontraremos
con que tanto el capital comercial como el capital que ri{zde
interés son formas derivadas, y a la vez veremos cuales
son las razones de que, histdricamente, aparezcan con ante-
rioridad a la moderna forma bdsica del capital.

Hemos visto que el plusvalor no puede surgir de }_a
circulacién, que, por tanto, al formarse tiene que ocurrir
algo a espaldas de la circulacion, algo que no es visible
en ella misma.*® ;Pero el plusvalor puede surgir, acaso,
de otro lado que no sea la circulacién? La circulacién es ¢l
compendio de todas las relaciones reciprqcasa que se
establecen entre los poseedores de mercancias. Fuera de
ella el poseedor de mercancias estd en relaciéon anicamente
con su propia mercancia. En lo que respecta al 'valor d}e la
misma, la relacion se reduce a que la mercancia contiene
una cantidad de trabajo de aquél, medida conforme a de-
terminadas leyes sociales, Esa cantidad de ’trabajo sc
expresa en la magnitud del valor de su mercancia, y, como
la magnitud del valor se representa en dinero de cuenta,
aquélla se expresara en un precio de, por ejemplo, £ 10.
Pero su trabajo no se representa en el valor de la mercan-
cia y ademas en un excedente sobre su propio valor; no
en un precio de 10 que a la vez es un precio de 11; no en
un valor que es mayor que si mismo. 'El poseedor _de
mercancias puede crear valores por medio de su trabajo,
pero no valores que se autovaloricen. Puede_aumentar el
valor de una mercancia al agregar al valor existente nuevo
valor por medio de un trabajo nuevo, por ¢jemplo hac1end’o
botines con el cuero. El mismo materia! tiene ahora mas
valor, porque contiene una cantidad mayor de trabajo. El
botin, pues, tiene méas valor que el cuero, pero el valor
del cuero se ha mantenido igual que antes. No se ha valo-
rizado, durante la fabricacién de los botines no se¢ ha ane-
xado un plusvalor. Es imposible, por tanto, que fu}era de
la esfera de la circulacién, el productor de mercancias, sin
entrar en contacto con otfros poseedores de mercancias,

36 “La ganancia, en las condiciones. habi.tuales del mercad{o,{no
se obtiene por medio del intercambio. Si no hubiera exnstld?
previamente, tampoco podria existir después de efectuada esa
transaccién.” (Ramsay, op. cit., p. 184.}

* En la 37 y 42 ediciones, “mercantiles™ en vez de “reciprocas”.
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valorice el valor y por consiguiente transforme el dinero o
la mercancia en capital.

El capital, por ende, no puede surgir de la circulacion, y
es igualmente imposible que no surja de la circulacion. Tie-
ne que brotar al mismo tiempo en ella y no en ella.

Se ha obtenido, pues, un doble resultado.

La transformacién del dinero en capital ha de desa-
rrollarse sobre la base de las leyes inmanentes al intercam-
bio de mercancias, de tal modo que el intercambio de
equivalentes sirva como punto de partida.*” Nuestro posee-
dor de dinero, que existe tan s6lo como oruga de capitalista,
tiene que comprar las mercancias a su valor, venderlas a su
valor y, sin embargo, obtener al término del proceso mds
valor que el que arroj6 en el mismo. Su metamorfosis en
mariposa debe efectuarse en la esfera de la circulacion y
no debe efectuarse en ella. Tales son las condiciones del
problema. Hic Rhodus, hic salta! [jEsta es Rodas, salta
aqui!] 1821

37 Luego de la exposicién precedente, el lector comprendera
que esto significa, tan s6lo, que la formacién del capital tiene que
ser posible aunque el precio de la mercancia sea igual al valor
de la misma. No se puede explicar esa formacién a partir de la
divergencia entre los precios de las mercancias y sus valores. Si los
precios divergen efectivamente de los valores, es necesario redu-
cirlos primero a estos (ltimos, esto es, prescindir de esa circuns-
tancia como de algo aleatorio, para enfocar en su pureza el
fenémeno de la formacién del capital sobre la base del intercambio
mercantil y no extraviarse, en su observacién, por circunstancias
secundarias perturbadoras y ajenas al proceso real. Sabemos, por
lo demis, que esta reduccién en modo alguno es un mero procedi-
miento cientifico. Las constantes oscilaciones de los precios en el
mercado, su alza y su baja, se compensan, se anulan reciprocamente
y se reducen a su precio medio como a su norma intrinseca. Esta
norma es la estrella polar del comerciante o del industrial, por
ejemplo, en toda empresa que abarque un periodo prolongado.
Sabe, por tanto, que tomando en su conjunto un lapso considerable,
las mercancias no se venderin en la realidad ni por debajo ni
por encima de su precio medio, sino a éste. De ahi que si le
interesara el pensamiento desinteresado, tendria que plantear el
problema en los siguientes términos: (C6mo puede surgir el capital
halldndose regulados los precios por el precio medio, esto es, en
altima instancia, por el valor de la mercancia? Digo “en ltima
instancia”, porque los precios medios no coinciden directamente
con las magnitudes de valor de las mercancias; aunque asi lo crean
Adam Smith, Ricardo, etcétera.
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3. Compra y venta de la fuerza de trabajo

El cambio en el valor del dinero que se ha de transfor-
mar en capital, no puede operarse en ese dinero mismo,
pues como medio de compra y en cuanto medio de pago
s6lo realiza el precio de la mercancia que compra o paga,
mientras que, si sc manticne en su propia forma, se petri-
fica'como magnitud invariable de valor.* La modificacion
tampoco puede resultar del segundo acto de la circulacion,
de la reventa de la mercancia, ya que ese acto se limita a
reconvertir la mercancia de la forma natural en la de
dinero. El cambio, pues, debe operarse con la mercancia
que se compra en el primer acto, D - M, pero no con su
valor, puesto que sc intercambian equivalentes, la mercan-
cia se paga a su valor. Por ende, la modificacion sdlo puede
surgir de su valor de uso en cuanto tal, esto es, de su
consumo. Y para extraer valor del consumo de una mer-
cancia, nuestro poscedor de dinero tendria que ser tan
afortunado como para descubrir dentro de la esfera de la
circulacién, en el mercado, una mercancia cuyo valor de
uso poseyera la peculiar propiedad de ser fuente de .valor;
cuyo consumo efectivo mismo, pues, fuera objetivacion de
trabajo, y por tanto creacion de valor. Y el poseedor de
dinero encuentra en el mercado esa mercancia especifica:
la capacidad de trabajo o fuerza de trabajo.

Por fuerza de trabajo o capacidad de trabajo entende-
mos el conjunto de las facultades fisicas y mentales que
existen en la corporeidad, en la personalidad viva de un
ser humano y que él pone en movimiento cuando produce
valores de uso de cualquier indole.

No obstante, para que el poseedor de dinero encuentre
la fuerza de trabajo en el mercado, como mercancia, deben
cumplirse diversas condiciones. El intercambio de mer-
cancias, en si y para si, no implica més relaciones de depen-
dencia que las que surgen de su propia naturalezg. Bg]o
este supuesto, la fuerza de trabajo, como mercancia, sdlo
puede aparecér en el mercado en la medida y por el hecho
de que su propio poseedor —Ila persona a quien pertenece
esa fuerza de trabajo— la ofrezca y venda como mercan-

38 “Bajo la forma de dinero . .. el capital no produce ganancia
alguna.” (Ricardo, On the Principles.... p. 267.)
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cia. Para que su poseedor la venda como mercancia es
necesario que pueda disponer de la misma, y por tanto
que sea propietario libre de su capacidad de trabajo, de su
persona.*® El y ¢l poseedor de dinero se encuentran en el
mercado y traban relaciones mutuas en calidad de posee-
dores de mercancias dotados de los mismos derechos, y
que sélo se distinguen por ser el uno vendedor y el otro
comprador; # ambos, pues, son personas juridicamente igua-
les. Para que perdure esta relacién es necesario que el
poseedor de la fuerza de trabajo la venda siempre por un
tiempo determinado, y nada més, ya que si la vende toda
junta, de una vez para siempre, se vende a si mismo, se
transforma de hombre libre en esclavo, de poseedor de
mercancia en simple mercancia. Como persona tiene que
comportarse constantemente con respecto a su fuerza de
trabajo como con respecto a su propiedad, y por tanto a su
propia mercancia, y Ginicamente estd en condiciones de ha-
cer eso en la medida en que la pone a disposicion del
comprador —se la cede para el consumo— sélo transito-
riamente, por un lapso determinado, no renunciando, por
tanto, con su enajenacidn a su propiedad sobre ella.*°

39 En enciclopedias generales sobre la Antigiiedad clasica
puede leerse el disparate de que en el mundo antiguo el capital
habia alcanzado su desarrollo pleno, “con la salvedad de que no
existian el trabajador libre y el sistema crediticio”. También el
sefior Mommsen, en su Rdmische Geschichte, incurre en un quid-
proquo tras otro.

40 Por eso diversas legislaciones fijan un plazo maximo para
los contratos laborales. En las naciones donde ¢l trabajo es libre
todos los cédigos reglamentan las condiciones de rescisién del con-
trato. En diversos paises, sobre todo en México (antes de la Guerra
de Secesién norteamericana también en los territorios anexados a
México, y, de hecho, en las provincias del Danubio hasta la revolu-
cién de Cuza),[84] la esclavitud estd encubierta bajo la forma de
peonaje. Mediante anticipos reimbolsables con trabajo y que se
arrastran de generacién en generacién, no sélo el trabajador indi-
vidual sino también su familia se convierten de hecho en propiedad
de otras personas y de sus familias. Juarez habia abolido el peona-
je. El llamado emperador Maximiliano lo reimplanté mediante un
decreto al que se denuncié con acierto, en la Camara de Repre-
sentantes de Washington, como una disposicién que restauraba la
esclavitud en México. “De mis particulares aptitudes y posibilidades
fisicas y espirituales de actividad puedo... enajenar a otro un uso
limitado en el tiempo, porque, conforme a esa limitacion, conser-

* En el original: “el uno comprador y el otro vendedor”.
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La segunda condicién esencial para que el poseedor
de dinero encuentre en el mercado la fuerza de trabajo co-
mo mercancia, es que el poseedor de ésta, en vez de poder
vender mercancias en las que se haya objetivado su traba-
jo, deba, por el contrario, ofrecer como mercancia su fuerza
de trabajo misma, la que sdlo existe en la corporeidad viva
que le es inherente.

Para que alguien pueda vender mercancias diferentes
de su fuerza de trabajo, ese alguien tendrd que poseer,
naturalmente, medios de produccion, por ejemplo materias
primas, instrumentos de trabajo, etc. No se puede hacer
botines sin cuero. Necesita, ademas, medios de subsisten-
cia. Nadie puede? vivir de los productos del porvenir, y
por ende tampoco de valores de uso cuya produccién atn
no ha finalizado, y al igual que en el primer dia de su apa-
ricién sobre el escenario terrestre, el hombre cada dia tiene
que consumir antes de producir y mientras produce. Si los
productos se fabrican en calidad de mercancias, es necesa-
rio venderlos después de producirlos, y las necesidades del
productor sélo podran ser satisfechas después de la venta.
Al tiempo de produccién se afiade el necesario para la
venta.

Para la transformacién del dinero en capital el posee-
dor de dinero, pues, tiene que encontrar en el mercado de
mercancias al obrero libre; libre en el doble sentido de que
por una parte dispone, en cuanto hombre libre, de su fuerza
de trabajo en cuanto mercancia suya, y de que, por otra
parte, carece de otras mercancias para vender, estd exento
y desprovisto, desembarazado de todas las cosas necesarias
para la puesta en actividad de su fuerza de trabajo.

Al poseedor de dinero, que ya encuentra el mercado de
trabajo como seccién especial del mercado de mercancias,
no le interesa preguntar por qué ese obrero libre se le en-
frenta en la esfera de la circulacion. Y, por el momento,
esa pregunta tampoco nos interesa a nosotros. Tedrica-

van una relacién externa con mi totalidad y universalidad. Median-
te la enajenacién de todo mi tiempo concreto por el trabajo y de
la totalidad de mi produccién, yo convertiria en la propiedad de
otro lo sustancial de los mismos, mi actividad y realidad univer-
sales, mi personalidad.” (Hegel, Philosophie des Rechts, Berlin,
1840, & 67, p. 104.)

» En la 32 y 42 ediciones la frase comienza asi: “Nadie, ni
siquiera un miisico del porvenir, 851 puede”. ..
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mente nos atenemos al hecho, tal como lo hace, en la
practica, el poseedor de dinero. Una cosa, sin embargo, es
evidente. La naturaleza no produce por una parte posee-
dores de dinero o de mercancias y por otra personas que
simplemente poseen sus propias fuerzas de trabajo. Esta
relacién en modo alguno pertenece al dmbito de la historia
natural, ni tampoco es una relacion social comin a todos
los periodos histéricos. Es en si misma, ostensiblemente,
el resultado de un desarrollo histérico precedente, ¢l pro-
ducto de numerosos trastocamientos econdmicos, de la
decadencia experimentada por toda una serie de formacio-
nes mas antiguas de la produccién social.

También las categorias econémicas antes consideradas
llevan la seiial de la historia. En la existencia del producto
como mercancia estin embozadas determinadas condicio-
nes histéricas. Para convertirse en mercancia, el producto
no ha de ser producido como medio directo de subsisten-
cia para el productor mismo. Si hubiéramos proseguido
nuestra investigacion y averiguado bajo qué circunstancias
todos los productos o la mayor parte de ellos adoptan la
forma de la mercancia, habriamos encontrado que ello no
ocurre sino sobre la base de un modo de produccién abso-
lutamente especifico, el modo de produccion capitalista.
Esa investigacion, empero, es extrafia al andlisis de la
mercancia. Pueden existir produccién y circulacién mer-
cantiles aunque la parte abrumadoramente mayor de los
productos se destine directamente al consumo de los pro-
ductores mismos, no se transforme en mercancia; aunque,
pues, el proceso social de produccién no esté regido
todavia, en toda su extensién y profundidad, por el valor
de cambio. La presentacion del producto como mercancia
implica una divisién del trabajo tan desarrollada dentro de
la sociedad, como para que se consume la escisién entre
valor de uso y valor de cambio, iniciada apenas en el
comercio directo de trueque. Esa etapa de desarrollo, sin
cmbargo, es comln a las formaciones econdmico-sociales
histéricamente mds diversas.

O, si consideramos el dinero, vemos que éste presu-
pone que el intercambio de mercancias haya alcanzado
cierto nivel. Las formas dinerarias particulares -—mero
equivalente de las mercancias, medio de circulacién, medio
de pago, tesoro y dinero mundial-— apuntan, seglin su
diversa entidad y la preponderancia relativa de una u otra
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funcién, a estadios muy diversos del proceso social de
produccién. No obstante, sabemos por experiencia que una
circulacién mercantil de desarrollo relativamente endeble
basta para que surjan todas esas formas. No ocurre lo
mismo con el capital. Sus condiciones histdricas de exis-
tencia no estdn dadas, en absoluto, con la circulacién
mercantil y la dineraria. Surge tan sélo cuando el poseedor
de medios de produccion y medios de subsistencia encuen-
tra en el mercado al trabajador libre como vendedor de su
fuerza de trabajo, y esta condicion histdrica entrafa una
historia universal. El capital, por consiguiente, anuncia
desde el primer momento una nueva época en el proceso
de la produccién social.*!

Hemos de analizar ahora con mdis detenimiento csa
mercancia peculiar, la fuerza de trabajo. Al igual que todas
las demds mercancias, posee un valor.*? ;Como se de-
termina?

El valor de la fuerza de trabajo, al igual que el de toda
otra mercancia, se determina por ¢l tiempo de trabajo
necesario para la produccién, y por tanto también para la
reproduccién, de ese articulo especifico. En la medida en
que es valor, la fuerza de trabajo misma representa Unica-
mente una cantidad determinada de trabajo medio social
objetivada en ella. La fuerza de trabajo sélo existe como
facultad del individuo vivo. Su produccidn, pues, presupo-
ne la existencia de éste. Una vez dada dicha existencia,
la produccién de la fuerza de trabajo consiste en su propia
reproduccién o conservacion. Para su conservacién el indi-
viduo vivo requiere cierta cantidad de medios de subsis-
tencia. Por tanto, ¢l tiempo de trabajo necesario para la
produccién de la fuerza de trabajo se resuelve en el tiempo
de trabajo necesario para la produccién de dichos medios
de subsistencia, o, dicho de otra manera, ¢l valor de ia
fuerza de trabajo es el valor de los medios de subsistencia
necesarios para la conservacion del poseedor de aquélla.

41 Lo que caracteriza, pues, a la época capitalista, es que la
fuerza de trabajo reviste para el obrero mismo la forma de una
mercancia que le pertenece, y su trabajo la forma de trabajo asa-
lariado. Por otro lado, a partir de ese momento se generaliza por
primera vez la forma mercantil de los productos del trabajo.

12 “El valor de un hombre es, como el de todas las demas
cosas, su precio; es decir, tanto como se paga por el uso de su
fuerza.” (Th. Hobbes, Leviathan, en Works, ed. por Molesworth,
Londres, 1839-1844, vol. m, p. 76.)
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La fuerza de trabajo, sin embargo, sélo se efectiviza por
medio de su exteriorizacion: se manifiesta tan sélo en el
trabajo. Pero en virtud de su puesta en actividad, que es
el trabajo, se gasta una cantidad determinada de musculo,
nervio, cerebro, etc., humanos, que es necesario reponer.
Este gasto acrecentado trae consigo un ingreso también
acrecentado.*® Si el propietario de la fuerza de trabajo ha
trabajado en el dia de hoy, es necesario que mafiana
pueda repetir el mismo proceso bajo condiciones iguales
de vigor y salud. La suma de los medios de subsistencia,
pues, tiene que alcanzar para mantener al individuo labo-
roso en cuanto tal, en su condiciéon normal de vida. Las
necesidades naturales mismas —como alimentacién, vesti-
do, calefaccion, vivienda, etc.— difieren segin las peculia-
ridades climéticas y las dem4s condiciones naturales de
un pais. Por lo demas, hasta el volumen de las llamadas
nec:esidades imprescindibles, asi como la indole de su
satisfaccion, es un producto histdrico y depende por tanto
en gran parte del nivel cultural de un pais, y esencialmente,
entre otras cosas, también de las condiciones bajo las
cuales se ha formado la clase de los trabajadores libres, y
por tanto de sus habitos y aspiraciones vitales.** Por oposi-
cion a las demds mercancias, pues, la determinacién del
valor de la fuerza laboral encierra un elemento histérico y
moral. Aun asi, en un pais determinado y en un periodo
determinado, estd dado el monto medio de los medios de
subsistencia necesarios.

El propietario de la fuerza de trabajo es mortal. Por
tanto, debiendo ser continua su presencia en €] mercado
—tal como lo presupone la continua transformacién de
dinero en capital—, el vendedor de la fuerza de trabajo
habra de perpetuarse, “del modo en que se perpetia todo
individuo vivo, por medio de la procreacion”.*® Sera nece-

4% De ahi que el villicus de la antigua Roma, como adminis-
trador al frente .de los esclavos agricolas, recibiera “una racién
menor que los siervos, porque su trabajo era maés liviano que el
de éstos”. (Th. Mommsen, Rémische Geschichte, 1856, p. 810.)

41 En su obra Over-Population and its Remedy, Londres, 1846,
William Thomas Thornton aporta interesante informacién sobre
el particular." ‘

45 Petty.

’ * En la 32 y 42 ediciones la nota dice asi: “Cfr. W. Th.
Thornton. Over-Population and its Remedy, Londres, 1846,
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sario reponer constantemente con un nimero por lo menos
igual de nuevas fuerzas de trabajo, las que se retiran del
mercado por desgaste y muerte. La suma de los medios
de subsistencia necesarios para la produccién de la fuerza
de trabajo, pues, incluye los medios de subsistencia de los
sustitutos, esto es, de 1os hijos de los obreros, de tal modo
que pueda perpetuarse en el mercado esa raza de peculiares
poseedores de mercancias.*¢

Para modificar la naturaleza humana general de mane-
ra que adquiera habilidad y destreza en un ramo laboral
determinado, que se convierta en una fuerza de trabajo
desarrollada y especifica, se requiere determinada forma-
cién o educacién, la que a su vez insume una suma mayor
o menor de cquivalentes de mercancias. Segin que el
caracter de la fuerza de trabajo sea mas o menos mediato,
seran mayores o menores los costos de su formacion. Esos
costos de aprendizaje, extremadamente bajos en el caso
de 1a fuerza de trabajo corriente, entran pues en el monto
de los valores gastados para la produccién de ésta.

El valor de la fuerza de trabajo se resuelve en el valor
de determinada suma de medios de subsistencia. También
varia, por consiguiente, con el valor de los medios de sub-
sistencia, esto es, con la magnitud del tiempo de trabajo
requerido para su produccion,

Diariamente se consume una parte de los medios de
subsistencia —por ejemplo alimentos, combustibles, etc.—,
y es necesario renovarlos diariamente. Otros medios de
subsistencia, como la vestimenta, el mobiliario, etc., se
consumen en lapsos mas prolongados, por lo cual hay que
reponerlos en espacios de tiempo mas largos. Las mercan-
cias de un tipo deben comprarse o pagarse diariamente,
otras semanalmente, o cada trimestre, etc. Pero sea cual
fuere ¢l modo en que la suma de estos gastos se distribuya,
por ejemplo, a lo largo de un afio, es necesario cubrirla
dia a dia con el ingreso medio. Si la masa de las mercan-
cias necesarias diariamente para la produccién de la fuerza
de trabajo fuera = A, la requerida semanalmente = B, la

16 Sy precio natural” (el del trabajo) ... “se compone de ia
cantidad de medios de subsistencia y comodidades necesarios,
segin la naturaleza del clima y los hébitos del pais, que mantenga
al trabajador y le permita criar una familia que asegure en el mer-
cado una oferta de trabajo no disminuida.” (R. Torrens, An Essay
on the External Corn Trade, Londres, 1815, p. 62.) La palabra
trabajo se emplea erréneamente aqui por fuerza de trabajo.
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precisada trimestralmente = C, etc., tendriamos que la
media diaria de esas mercancias seria igual a

365A + 52B + 4 C + etc.
365

Si suponemos que en esta masa de mercancias necesaria
para un dia medio se encierran 6 horas de trabajo social,
tendremos que en la fuerza de trabajo se objetiva diaria-
mente medio dia de trabajo medio social, 0 que se requiere
media jornada laboral para la produccién diaria. de la
fuerza de trabajo. Esta cantidad de trabajo requerida
para su produccién cotidiana constituye el valor diario de
la fuerza de trabajo o el valor de la fuerza de trabajo repro-
ducida diariamente. Si medio dia de trabajo medio social
se presenta en una masa de oro de 3 chelines o de 1 talero,
tendremos que ! tdlero serd el precio correspondiente al
valor diario de la fuerza de trabajo. Si el poseedor de la
fuerza de trabajo la pone en venta diariamente por un
talero, su precio de venta es igual a su valor y, segn nues-
tro supuesto, el poseedor de dinero, codicioso de convertir
su talero en capital, paga ese valor.

El limite altimo o limite minimo del valor de la fuerza
laboral lo constituye el valor de la masa de mercancias sin
cuyo aprovisionamiento diario el portador de la fuerza de
trabajo, el hombre, no puede renovar su proceso vital;
esto es, €l valor de los medios de subsistencia fisicamente
indispensables. Si ¢l precio de la fuerza de trabajo cae
con respecto a ese minimo, cae por debajo de su valor,
pues en tal caso s6lo puede mantenerse y desarrollarse bajo
una forma atrofiada. Pero el valor de toda mercancia esta
determinado por el tiempo de trabajo necesario para sumi-
nistrarla en su estado normal de calidad.

Es de un sentimentalismo extraordinariamente adoce-
nado tildar de tosca esa determinacion del valor de la
fuerza de trabajo, determinacion que fluye de la naturaleza
misma de la cosa, y plafiir como Rossi: “Concebir la
capacidad de trabajo (puissance de travail) prescindiendo
de los medios de subsistencia de los trabajadores durante
el proceso de produccion, es concebir una quimera (un etre
de raison). Quien dice trabajo, quien dice capacidad de
trabajo, dice al mismo tiempo trabajador y medio de

210

subsistencia, trabajador y salario”.*” Quien dice capacidad
de trabajo no dice trabajo, del mismo modo que quien
dice capacidad de digerir no dice digestiébn. Para este
altimo proceso se requiere, como es sabido, algo méas que
un buen estdbmago. Quien dice capacidad de trabajo no
se abstrae de los medios necesarios para la subsistencia de
la misma, El valor de éstos se expresa, antes bien, en el
valor de aquélla. Si la misma no se vende, no le aprovecha
para nada al obrero, que siente, por el contrario, como
una cruel necesidad natural el que su capacidad de trabajo
haya requerido determinada cantidad de medios de subsis-
tencia para su produccién y que los requiera siempre de
nuevo para su reproduccién. Descubre entonces, con Sis-
mondi, que “la capacidad de trabajo . .. no es nada si no
se la vende” .+

La naturaleza peculiar de csta mercancia especifica,
de la fuerza de trabajo, trae aparejado el que al cerrarse
el contrato entre el comprador y el vendedor su valor de
uso todavia no pase efectivamente a manos del adquirente.
Su valor, al igual que el de cualquier otra mercancia,
estaba determinado antes que entrara en la circulacion,
puesto que para la produccién de la fuerza de trabajo se
habia gastado determinada cantidad de trabajo social, pero
su valor de uso reside en la exteriorizacién posterior de
esa fuerza, La enajenacion de la fuerza y su efectiva exte-
riorizacion, es decir, su existencia en cuanto valor de uso,
no coinciden en el tiempo. En el caso de las mercancias **
en que la enajenacion formal del valor de uso por la venta
y su entrega efectiva al comprador divergen temporal-
mente, el dinero del comprador desempefa por lo general
la funcién de medio de pago. En todos los paises de modo
de produccion capitalista la fuerza de trabajo s6lo se paga
después que ha funcionado durante el plazo establecido en
el contrato de compra, por ejemplo al término de cada

47 Rossi, Cours d’économie politique, Bruselas, 1843, pagi-
nas 370, 371.

18 Sismondi, Nouveaux principes..., t. 1, p. 113,

49 “E| trabajo siempre se paga una vez terminado.” (4An Inqui-
ry into Those Principles . .., p. 104.) “El crédito comercial hubo de
comenzar en el momento en que el obrero, el primer artesano
de la produccién, pudo —mediante sus economfas— esperar el
salario de su trabajo hasta el término de la semana, de la quincena, -
del mes, del trimestre, etc.” (Ch. Ganilh, Des systémes.... t. 1,
pagina 150.)
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semana. En todas partes, pues, el obrero adelanta al capi-
talista el valor de uso de la fuerza de trabajo; aquél le
permite al comprador que la consuma antes de haber
recibido el pago del precio correspondiente. En todas par-
tes es el obrero el que abre crédito al capitalista. Que este
crédito no es imaginario lo revela no sélo la pérdida oca-
sional del salario acreditado cuando el capitalista se declara
en quiebra,®® sino también una serie de efectos de caricter
mas duradero.”* Con todo, que el dinero funcione como
medio de compra o como medio de pago es una circuns-
tancia que en nada afecta la naturaleza del intercambio

50 “El obrero presta su industriosidad”, pero, afiade astuta-
mente Storch, “no corre riesgo alguno”, salvo el “de perder su
salario ... El obrero no transmite nada material.” (Storch, Cours
d’'economie politique, Petersburgo, 1815, t. u, pp. 36 y 37.)

51 Un ejemplo. En Londres existen dos clases de panaderos,
los “full priced”, que venden el pan a su valor completo, y los
“undersellers”, que lo venden por debajo de su valor. Esta tdltima
clase constituye mas de los 3 del total de los panaderos (p. XXXII
en el Report del comisionado gubernamental Hugh Seymour Tre-
menheere sobre las Grievances Complained of by the Journeymen
Bakers . .., Londres, 1862). Esos undersellers, casi sin excepcién,
venden pan adulterado por la mezcla de alumbre, jabén, potasa
purificada, cal, piedra molida de Derbyshire y demas agradables,
nutritivos y saludables ingredientes. (Ver el libro azul citado mas
arriba, asi como el informe de la “Committee of 1855 on the Adul-
teration of Bread” y Dr. Hassall, Adulterations Detected, 22 ed.,
Londres, 1861. Sir John Gordon explicé ante la comisién de 1855
que “a consecuencia de estas falsificaciones, el pobre que vive de
dos libras diarias de pan, ahora no obtiene realmente ni la cuarta
parte de las sustancias nutritivas, para no hablar de los efectos
deletéreos sobre su salud”. Tremenheere consigna (op. cit., pagi-
na XLVIII), como la razén de que “una parte muy grande de la
clase trabajadora”, aunque esté perfectamente al tanto de las adulte-
raciones, siga comprando alumbre, piedra en polvo, etc., que para
esa gente es “absolutamente inevitable aceptar del panadero o en
el almacén (chandler’s shop) cualquier tipo de pan que se le ofrez-
ca”. Como no cobran hasta finalizada su semana de trabajo, tam-
poco pueden “pagar antes del fin de semana el pan consumido
por su familia durante la semana”, v, afiade Tremenheere fundin-
dose en las declaraciones testimoniales, “es notorio que el pan
elaborado con esas mezclas se prepara expresamente para ese tipo
de clientes” (it is notorius that bread composed of those mixtures,
is made expressly for sale in this manner”). “En muchos distritos
agricolas ingleses” (pero todavia mas en Escocia) ‘“el salario se
paga quincenal y aun mensualmente. Estos largos plazos de pago
obligan al trabajador agricola a comorar sus mercancias a crédi-
... Se ve obligado a pagar precios mas elevados y queda, de
hecho. ligado al almacenero que le fia. Asi, por ejemplo en
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mercantil. El precio de la fuerza de trabajo se halla esti-
pulado contractualmente, por mas que, al igual que el
alquiler de una casa, se lo realice con posterioridad. La
fuerza de trabajo estd vendida aunque sélo més tarde se
pague por ella. Para concebir la relacién en su pureza, sin
cmbargo, es Gtil suponer por el momento que el poseedor
de la fuerza de trabajo percibe de inmediato cada vez, al
venderla, ¢l precio estipulado contractuaimente.
Conocemos ahora el modo en que se determina el valor
que el poseedor de dinero le paga a quien posee esa mer-
cancia peculiar, la fuerza de trabajo. El valor de uso que,
por su parte, obtiene el primero cn el intercambio, no se
revelara sino en el consumo efectivo, en ¢l proceso de con-
sumo de la fuerza de trabajo. El poseedor de dinero com-
pra en el mercado todas las cosas necesarias para ese
proceso, como materia prima, etc., y las paga a su precio
cabal. El proceso de consumo de la fuerza de trabajo ¢s al
mismo tiempo el proceso de produccion de la mercancia y
del plusvalor. El consumo de la fuerza de trabajo, al igual
que el de cualquier otra mercancia, se efectua fuera del
mercado o de la esfera de la circulacién. Abandonamos,
por tanto, esa ruidosa esfera instalada en la superficie y
accesible a todos los ojos, para dirigirnos, junto al posec-

Horningsham in Wilts, donde el pago es mensual, le cuesta 2 che-
lines 4 peniques por stone® la misma harina que en cualquier otro
lado compraria a 1 chelin 10 peniques.” (Sixtli Report sobre Public
Health by The Medical Officer of the Privy Council ..., _1864,
p. 264.) “Los estampadores manuales de tela, en .Pais]ey y Kllmgr-
nock™ (Escocia occidental) ‘“impusieron, mediante una strike
[huelga), que el pago de salarios fuera quincenal en vez de men-
sual.” (Reports of the Inspectors of Factories fo_r 3ist Oct. 1853,
p. 34.) Una gentil ampliacion adicional del crédito que el obrero
concede al capitalista la vemos en el método de muchos propieta-
rios ingleses de minas, segin el cual al obrero sg’)]o.se le paga a
fin de mes, y en el interin recibe adelantos del capitalista a menud_o
en mercancias que se ve obligado a pagar por encima del precio
de mercado (truck-system). “Es una prictica comin entre los
patrones de las minas de carbén pagar una vez por mes y conceder
a sus obreros, al término de cada semana, un adelanto. Este afje-
lanto se les da en la tienda” (esto es, el tommy-shop o cantina
perteneciente al patrén mismo). “Los mineros sacan por un lado y
lo vuelven a poner por el otro.” (Children’s Emplovment Commis-
sion, 1l Report, Londres, 1864, p. 38, n. 192.)

" 7,356 quilogramos.

213



dor de dinero y al poseedor de fuerza de trabajo, siguién-
doles los pasos, hacia la oculta sede de la produccidn,
en cuyo dintel se lee: No admittance except on business
[Prohibida la entrada salvo por negocios]. Veremos aqui
no sdlo cémo el capital produce, sino también como se pro-
duce el capital. Se hari luz, finalmente, sobre el misterio
que envuelve la produccidon del plusvalor.

La esfera de la circulacion o del intercambio de mer-
cancias. dentro de cuyos limites s¢ efectia la compra y la
venta de la fuerza de trabajo, era, en realidad, un verda-
dero Edén de los derechos humanos innatos. Lo que alli
imperaba era la libertad, la igualdad, \a propiedad y Bent-
ham. ;Libertad!, porque el comprador y el vendedor de
una mercancia, por ejemplo de la fuerza de trabajo, solo
estdn determinados por su libre voluntad. Celebran su
contrato como personas libres, juridicamente iguales. El
contrato es el resultado final en el que sus voluntades con-
fluyen en una expresion juridica comiin. jlgualdad!, por-
que solo se relacionan entre si en cuanto poseedores de
mercancias, e intercambian cquivalente por equivalente.
jPropiedad!, porque cada uno dispone sélo de lo suyo.
;Bentham!, porque cada uno de los dos s¢ ocupa sélo de
si mismo. El dnico poder que los redine y los pone en rela-
cion es el de su egoismo, el de su ventaja personal, ¢l de
sus intereses privados. Y precisamente porque cada uno
s6lo se procupa por si mismo y ninguno por el otro, ejecu-
tan todos, en virtud de una armonia preestablecida de las
cosas o bajo los auspicios de una providencia omniastuta,
solamente la obra de su provecho reciproco, de su altruis-
mo, de su interés colectivo.

Al dejar atréds esa esfera de la circulacion simple o del
intercambio de mercancias, en la cual el librecambista vul-
garis abreva las ideas, los conceptos y la medida con que
juzga la sociedad del capital y del trabajo asalariado, se
transforma en cierta medida, segin parcce, la fisonomia
de nuestras dramatis persone [personajes]. El otrora po-
seedor de dinero abre la marcha como capitalista; cl
poseedor de fuerza de trabajo lo sigue como su obrero;
el uno, significativamente, sonrie con infulas y avanza impe-
tuoso; el otro lo hace con recelo, reluctante, como el que
ha llevado al mercado su propio peliejo y no pucde esperar
sino una cosa: que se lo curtan.
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SECCION TERCERA

PRODUCCION DEL
PLUSVALOR ABSOLUTO

CAPITULO V

PROCESO DE TRABAIJO
Y PROCESO DE VALORIZACION @

El uso de la fuerza de trabajo es el trabajo mismo. El
comprador de la fuerza de trabajo la consume haciendo
trabajar a su vendedor. Con ello este dltimo llega a ser
actu [efectivamente] lo que antes era sdlo potentia [poten-
cialmente]: fuerza de trabajo que se pone en movimiento
a si misma, obrero. Para representar su trabajo en mercan-
cias, debe ante todo representarlo en valores de uso, en co-
sas que sirvan para la satisfaccion de las necesidades de
cualquier indole. El capitalista, pues, hace que el obrero
produzca un valor de uso especial, un articulo determinado.
La produccion de valores de uso, o bienes, no modifica su
naturaleza general por el hecho de efectuarse para el capi-
talista y bajo su fiscalizacién. De ahi que ¢n un comienzo
debamos investigar ¢l proceso de trabajo prescindicndo de
la forma social determinada que asuma.

El trabajo es, en primer lugar, un proceso entre el
hombre y la naturaleza, un proceso ¢n que €l hombre me-
dia, regula y controla su metabolismo con la naturaleza.
El hombre se enfrenta a la materia natural misma como
un poder natural. Pone en movimiento las fuerzas natu-
rales que pertenecen a su corporcidad, brazos y piernas.
cabeza y manos, a fin dc apoderarse de los materiales
de la naturaleza bajo una forma util para su propia vida.
Al operar por medio de esc movimicnto sobre la naturaleza

“ En la 44 edicién sigue agui el subtitulo: 1. Proceso de trabajo.
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exterior a €l y transformarla, transforma a la vez su propia
naturaleza. Desarrolla las potencias que dormitaban en ella
Yy sujeta a su sefiorio el juego de fuerzas de la misma. No
hemos de referirnos aqui a las primeras formas instintivas,
de indole animal, que reviste el trabajo. La situacién en
que el obrero se presenta en el mercado, como vendedor
de su propia fuerza de trabajo, ha dejado atras, en el tras-
fondo lejano de los tiempos primitivos, la situacién en que
el trabajo humano no se habia despojado aun de su pri-
mera forma instintiva. Concebimos el trabajo bajo una
forma en la cual pertencce exclusivamente al hombre. Una
arana ejecuta operaciones que recuerdan las del tejedor, y
una abeja avergonzaria, por la construccién de las celdillas
de su panal, a mas de un maestro albafil. Pero lo que dis-
tingue ventajosamente al peor maestro albafil de la mejor
abeja cs que el primero ha modelado la celdilla en su
cabeza antes de construirla en la cera. Al consumarse el
proceso de trabajo surge un resultado que antes del co-
mienzo de aquél ya exiStia en la imaginacion del obrero, o
sea idealmente. El obrero no sélo efectiia un cambio de
forma de lo natural; en lo natural, al mismo tiempo, efecti-
viza su propio objetivo, objetivo que €l sabe que determina,
como una ley, el modo y manera de su accionar y al
que tiene que subordinar su voluntad. Y esta subordinacidn
no es un acto aislado. Ademas de esforzar los drganos que
trabajan, se requiere del obrero, durante todo ¢l transcurso
del trabajo, la voluntad orientada a un fin, la cual se mani-
fiesta como atencidn. Y tanto mas se requiere esa atencion
cuanto menos atrayente sea para el obrero dicho trabajo, por
su propio contenido y la forma y manera de su ejecucion;
cuanto menos, pues, disfrute el obrero de dicho trabajo co-
mo de un juego de sus propias fuerzas fisicas y espirituales.

Los elementos simples del proceso laboral son la acti-
vidad orientada a un fin —o sea el trabajo mismo—, su
objeto y sus medios.

La tierra (la cual, econdmicamente hablando, incluye
también el agua), en el estado originario en que proporcio-
na al hombre viveres, medios de subsistencia ya listos para
el consumo,’ existe sin intervencién de aquél como el obje-

1 “En escasa cantidad y completamente independientes del
hombre, los productos espontineos de la tierra parece que los con-
cediera la naturaleza del mismo modo que a un joven se le entrega
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to general del trabajo humano. Todas las cosas que el
trabajo se limita a desligar de su conexién directa con la
tierra son objetos de trabajo preexistentes en la naturaleza.
Asi, por ejemplo, el pez al que se captura separandolo de
su elemento vital, del agua; la madera derribada en la selva
virgen; el mineral arrancado del filén. En cambio, si el
objeto de trabajo, por asi decirlo, ya ha pasado por el filtro
de un trabajo anterior, lo denominamos materia prima. Por
ejemplo, el mineral ya desprendido de la veta, y al que
se somete a un lavado. Toda materia prima es objeto dc
trabajo, pero no todo objeto de trabajo es materia prima.
El objeto de trabajo sdlo es materia prima cuando ya ha
experimentado una modificacién mediada por ¢l trabajo.

El medio de trabajo es una cosa o conjunto de cosas
que el trabajador interpone entre él y el objeto de trabajo
y que le sirve como vehiculo de su accién sobre dicho ob-
jeto. El trabajador se vale de las propiedades mecdnicas,
fisicas y quimicas de las cosas para hacerlas operar,
conforme al objetivo que se ha fijado, como medios de
accién sobre otras cosas.? El objeto del cual el trabaja-
dor se apodera directamente —prescindicndo de la apre-
hensién de medios de subsistencia prontos ya para el
consumo, como por ¢jemplo frutas, caso en que sirven como
medios de trabajo los propios 6rganos corporales de aquél—
no es objeto de trabajo, sino medio de trabajo. De esta
suerte lo natural mismo se convierte en drgano de su acti-
vidad, en érgano que el obrero afiade a sus propios organos
corporales, prolongando asi, a despecho de la Biblia, su
estatura natural. La tierra es, a la par que su despensa
originaria, su primer arsenal de medios de trabajo. Le
proporciona, por ejemplo, la piedra que arroja, con la que
frota, golpea, corta, etc. La tierra misma es un medio de
trabajo, aunque para servir como tal en la agricultura pre-
suponga a su vez toda una serie de otros medios de trabajo

una pequefia suma, con la mira de encaminarlo hacia la laboriosi-
dad y para que forje su fortuna.” (James Steuart, Principles of
Political Economy, Dublin, 1770, vol. 1, p. 116.)

2 “La razén es tan astuta como poderosa. La astucia consiste,
en general, en la actividad mediadora que, al hacer que los objetos
actien unos sobre otros y se desgasten reciprocamente con arreglo
a su propia naturaleza, sin injerirse de manera directa en ese
proceso, se limita a alcanzar, no obstante, su propio fin.” (Hegel,
Enzvklopddie, primera parte. Die Logik, Berlin, 1840, p. 382.)
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y un desarrollo relativamente alto de la fuerza laboral.®
Apenas el proceso laboral se ha desarrollado hasta cierto
punto, requiere ya medios de trabajo productos del trabajo
mismo. En las mas antiguas cavernas habitadas por el hom-
bre encontramos instrumentos y armas liticos. Junto a las
piedras, maderas, huesos y conchas labrados, desempefia
¢l papel principal como medio de trabajo el animal domes-
ticgdo, criado a tal efecto, y por tanto ya modificado el
mismo por el trabajo.* El uso y la creacién de medios de
trabajo, aunque en germen se presenten en ciertas especies
animales, caracterizan el proceso especificamente humano
de trabajo, y de ahi que Franklin defina al hombre como
“a toolmaking animal”, un animal que fabrica herramien-
tas. La misma importancia que posee la estructura de los
huesos fésiles para conocer la organizacién de especies
animales extinguidas, la tienen los vestigios de medios de
trabajo para formarse un juicio acerca de formaciones eco-
némico-sociales perimidas. Lo que diferencia unas épocas
de otras no es lo qgue se hace, sino cdmo, con qué medios
de trabajo se hace.” Los medios de trabajo no sélo son
escalas graduadas que sefialan el desarrollo alcanzado por
la fuerza de trabajo humana, sino también indicadores
de las relaciones sociales bajo las cuales se efectiia ese
trabajo. Entre los medios de trabajo mismos, aquellos cuya
indole es mecdnica, y a cuyo conjunto se le puede denomi-
nar el sistema éseo y muscular de la produccion, revelan
caracteristicas mucho mads definitorias de una época de
produccion social que los medios de trabajo que sélo sirven
como recipientes del objeto de trabajo —por ejemplo, tu-
bos, toneles, cestos, jarras, etc.— y a los que podriamos
llamar, en su conjunto y de manera harto genérica, sistema
vascular de la produccion. Tan s6lo en la industria quimica
desempefian estos 1iltimos un papel de gran importancia.®bis

# En su obra, por lo demds lamentable, Théorie de I'économie
politique, Paris, 1815, Ganilh enumera acertadamente, polemizando
con los fisideratas, la larga serie de procesos de trabajo que cons-
tituye el supuesto de la agricultura propiamente dicha.

+ En las Réflexions sur la formation et la distribution des
richesses (1766), Turgot expone convenientemente la importancia
del animal domesticado para los inicios de la cultura.

5 De todas las mercancias, los articulos suntuarios propiamen-
te dichos son los més irrelevantes para comparar en ¢! dominio
tecnoldgico las diversas épocas de la produccién.

ibis Nota a la 22 edicidén. — Por poco que se haya ocupado
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En un sentido amplio, el proceso laboral cuenta entre
sus medios —ademas de las cosas que median la accién
del trabajo sobre su objeto, y que sirven por ende de una
u otra manera como vehiculos de la actividad— con las
condiciones objetivas requeridas en general para que el
proceso acontezca. No se incorporan directamente al pro-
ceso, pero sin ellas éste no puede efectuarse o sélo puede
realizarse de manera imperfecta. El medio de trabajo
general de esta categoria es, una vez mas, 1a tierra misma,
pues brinda al trabajador el locus standi [lugar donde
estar] y a su proceso el campo de accion (field of employ-
ment). Medios de trabajo de este tipo, ya mediados por
el trabajo, son por ejemplo los locales en que se labora,
los canales, caminos, etcétera.

En el proceso laboral, pues, la actividad del hombre, a
través del medio de trabajo, efectiia una modificacién del
objeto de trabajo procurada de antemano. El proceso se
extingue en el producto. Su producto es un valor de uso,
un material de la naturaleza adaptado a las necesidades
humanas mediante un cambio de forma. El trabajo se ha
amalgamado a su objeto. Se ha objetivado, y el objeto
ha sido elaborado. Lo que en el trabajador aparecia ba-
jo la forma de movimiento, aparece ahora en el producto
como atributo en reposo, bajo la forma del ser. El obrero
hilé, y su producto es un hilado.

Si se considera el proceso global desde el punto de
vista de su resultado, del producto, tanto ¢l medio de tra-
bajo como el objeto de trabajo se pondran de manifiesto
como medios de produccion,® y el trabajo mismo como
trabajo productivo.”

la historiografia, hasta el presente, del desarrollo de la produccién
material, o sea, de la base de toda vida social y por tanto de
toda historia real, por lo menos se han dividido los tiempos
prehistéricos en Edad de Piedra, Edad del Bronce y Edad del
Hierro, conforme al material de las herramientas y armas y fun-
dandose en investigaciones cientifico-naturales, no en investigacio-
nes presuntamente histéricas.

6 Parece paradojal denominar medio de produccién para la
pesca, por ejemplo, al pez que ain no ha sido pescado. Pero hasta
el presente no se ha inventado el arte de capturar peces en aguas
donde no se encontraran previamente.

* Esta definicioén de trabajo productivo, tal como se desprende
del punto de vista del proceso laboral simple, de ningun modo es
suficiente en e! caso del proceso capitalista de produccién.
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Cuando un valor de uso egresa, en cuanto producto,
del proceso de trabajo, otros valores de uso, productos de
procesos laborales anteriores, ingresan en él en cuanto
medios de produccion. El mismo valor de uso que es el
producto de cste trabajo, constituye el medio de produccién
de aquel otro. Los productos, por consiguiente, no sélo son
resultado, sino a la vez condicidn del proceso de trabajo.

Si se exceptla la industria extractiva, que ya encuentra
en la naturaleza su objeto de trabajo —como la mineria,
caza, pesca, ctc. (y la agricultura sélo cuando se limita a
roturar tierras virgenes)—, todos los ramos de la industria
operan con un objeto que es materia prima, esto ¢s, con
un objeto dc trabajo ya filtrado por la actividad laboral,
producto él mismo del trabajo. Asi ocurre, por ejemplo,
con la simiente en la agricultura. Animales y plantas quc
se suele considerar como productos naturales, no sélo
son productos, digamos, del trabajo efectuado durante cl
afo antcrior, sino, en sus formas actuales, productos de un
proceso de transformacién proseguido durante muchas ge-
neraciones, sujeto al control humano y mediado por ¢l
trabajo del hombre. En lo que respecta, sin cmbargo, a los
medios de trabajo, la parte abrumadoramente mayor de los
mismos mucstra, aun a la mirada mas superficial, la huclla
de un trabajo pretérito.

La matcria prima pucde constituir la sustancia pri-
mordial de un producto o entrar fan sélo como material
auxiliar en su composicion. El material auxiliar es consu-
mido por el medio de trabajo, como ¢l carbén en el caso
de la maquina de vapor, el aceite por la rueda, el heno
por ¢l caballo d¢ tiro, o sc incorpora a la materia prima
para provocar una transformacién material, como el cloro
a la tela cruda, el carbén al hierro, la tintura a la lana,
o coadyuva a la ejecucion misma de la actividad laboral,
como por e¢jemplo las sustancias empleadas para iluminar
y caldear cl local de trabajo. La diferencia entre material
primordial y material auxiliar s¢ desvanece en la industria
quimica propiamente dicha, pucsto que ninguna de las ma-
terias primas empleadas reaparece como sustancia del
producto.?

8 Storch diferencia la materia prima propiamente dicha como
“matiére”, de los materiales auxiliares o “matériaux’;(86] Cherbu-
liez denomina “matiéres instrumentales” a los materiales auxi-
liares. [87]
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Como todas las cosas tiencn propicdades multiples vy
son, por tanto, susceptibles dec diversas aplicaciones utiles,
¢l mismo producto pucde scrvir como materia prima dc
muy difercntes procesos de trabajo. Los cereales, ponga-
mos por caso, son materia prima para el molinero, cl
fabricante de almidén, el destilador, ¢l ganadero, ctc. Como
simicnte s¢ convierten en materia prima de su propia pro-
duccién. De modo andlogo, ¢l carbén egresa de la industria
minera como producto e ingresa como medio de produccién
en la misma.

El mismo producto puede scrvir de medio de trabajo
y materia prima cn un mismo proceso de produccién. En
¢l engorde de ganado, por cjemplo, donde el animal, la
matcria prima elaborada, es al propio tiempo un medio
para la preparacién de abono.

Un producto que existe cn una forma ya pronta para
el consumo pucde reconvertirse en materia prima de otro
producto, como ocurre con la uva, matcria prima del vino.
O bien el trabajo puedc suministrar su producto bajo una
forma en la cual sdlo es utilizable nuevamente como matc-
ria prima. Bajo esc estado, la matcria prima se denomina
producto semielaborado —seria mcjor llamarla producto
intermedio—, como cs el caso del algodén, la hebra, cl
hilo, etc. Aunque cn si misma ya es producto, es posible
que la materia prima originaria se vea obligada a recorrcr
toda una gradacién de diversos procesos en los cualgs, bajo
una figura constentemente modificada, funciona sicmpre
como materia prima, hasta el ultimo proceso laboral que
la cxpele como medio de subsistencia tcrminado o como
medio de trabajo pronto para su uso.

Como vemos, ¢l hecho de que un valor de uso aparezca
como ateria prima, medio de trabajo o producto, dcpen-
de por cntero de su funcién determinada en cl proceso la-
boral, del lugar que ocupc en el mismo; con ¢l cambio de
cse lugar cambian aquellas determinaciones. )

En virtud de su ingreso como medios de produccion
en nucvos procesos de trabajo, los productos pierden L.‘l
cardcter de tales. Funcionan tan sélo como factores objeti-
vos del trabajo vivo. El hilandero opera con el huso S(:)lO
como instrumento por cuyo medio hila, y con cl lino sdlo
como el objeto con el cual realiza csa accion. No se pucde
hilar sin el material correspondientc y sin un huso. Por
consiguicnte, al iniciarse cl acto de hilar estd presupucsta la
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existencia de esos productos.2 Pero en ese proceso mismo
es tan indiferente que el lino y el huso sean productos de
un trabajo pretérito, como en el acto de la alimentacidn es
indiferente que el pan sea el producto del trabajo pretérito
del campesino, el molinero, el panadero, etc. A la inver-
sa. Si en el proceso laboral los medios de produccién ponen
en evidencia su condicién de productos de un trabajo pre-
cedente, esto ocurre debido a sus defectos. Un cuchillo
que no corta, un hilo que a cada momento se rompe, hacen
que sc¢ recuerde enérgicamente al cuchillero A y al hilan-
dero E. En el producto bien logrado se ha desvanecido
la mediacién de sus propiedades de uso por parte del tra-
bajo pretérito.

Una méquina que no presta servicios en el proceso
de trabajo es inutil. Cae, ademds, bajo la fuerza destruc-
tiva del metabolismo natural. El hierro se oxida, la madera
se pudre. El hilo que no se teje o no se devana, es algodén
echado a perder. Corresponde al trabajo vivo apoderarse
de esas cosas, despertarlas del mundo de los muertos, trans-
formarlas de valores de uso potenciales en valores de uso

efectivos y operantes. Lamidas por el fuego del trabajo,

incorporadas a éste, animadas para que desempefien en el
proceso las funciones acordes con su concepto y su destino,
esas cosas son consumidas, sin duda, pero con un objetivo,
como elementos en la formacién de nuevos valores de
uso, de nuevos productos que, en cuanto medios de sub-
sistencia, son susceptibles de ingresar al consumo indivi-
dual o, en calidad de medios de produccién, a un nuevo
proceso de trabajo.

Por tanto, si bien los productos existentes no son sélo
resultado, sino también condiciones de existencia para el
proceso de trabajo, por otra parte el que se los arroje en
ese proceso, y por ende su contacto con el trabajo vivo,
es el tinico medio para conservar y realizar como valores
de uso dichos productos del trabajo pretérito.

El trabajo consume sus elementos materiales, su objeto
y sus medios, los devora, y es también, por consiguiente,
proceso de consumo. Ese consumo productivo se distingue,
pues, del consumo individual en que el dltimo consume los

* En la 42 edicidén, “ese producto” en vez de “‘esos productos”.
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productos en cuanto medios de subsistencia del individuo
vivo, y el primero en cuanto medios de subsistencia del
trabajo, de la fuerza de trabajo de ese individuo puesta ¢n
accién. El producto del consumo individual es, por tanto,
el consumidor mismo; el resultado del consumo productivo
es un producto que se distingue del consumidor.

En la medida en que sus medios y su objeto mismos
son ya productos, el trabajo consume productos para crear
productos, o usa unos productos en cuanto medios .de
produccion de otros. Pero asi como el proceso de trabajo,
en un origen, transcurria dnicamente entre el hombre y ]a
tierra, la cual existia al margen de la intervencion de aquél,
en la actualidad siguen prestando servicios en ese proceso
medios de produccién brindados enteramente por la natu-
raleza y que no representan ninguna combinacién de mate-
riales de la naturaleza y trabajo humano.

El proceso de trabajo, tal como lo hemos present‘ado
en sus clementos simples y abstractos, ¢s una actividad
orientada a un fin, el de la produccién de valores de uso,
apropiacién de lo natural para las necesidades humanas,
condicioén general del metabolismo entre ¢l hombre y la
naturaleza, eterna condicién natural de la vida humana y
por tanto independiente de toda forma de esa vida, y co-
mun, por el contrario, a todas sus formas de sociedad. No
entendimos necesario, por ello, presentar al trabajador en
la relacion con los demds trabajadores. Bastaba con expo-
ner al hombre y su trabajo de una parte; a la naturaleza y
sus materiales, de la otra. Del mismo modo que por el
sabor del trigo no sabemos quién lo ha cultivado, csc
proceso no nos revela bajo qué condiciones transcurre, Sl
bajo el latigo brutal del capataz de esclavos o .ba]_o la
mirada ansiosa del capitalista, si lo ha ejecutado Cincinato
cultivando su par de iugera [yugadas] o el salvaje que
voltea una bestia de una pedrada.’

9 No cabe duda de que es por esta razén, de l6gica irr;sistible,
que el coronel Torrens descubre en la piedra del salvaje... el
origen del capital. “En la primera piedra que [el~salvaje] arroja al
animal que persigue, en el primer palo que empufia para yoltear la
fruta que esti fuera de su alcance, vemos la apropiaciéon de un
articulo con la mira de coadyuvar en la apropiacién de otro, descu-
briéndose asi. .. el origen del capital.”” (R. Torrens, An Essay ...,
pp. 70, 71.) Con toda probabilidad, gquel primqr palo [Stock] expli-
ca por qué en inglés stock es sinénimo de capital.
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Pero volvamos a nuestro capitalista in spe [aspirante
a capitalista]. Habiamos perdido sus pasos después que él
adquiriera en el mercado todos los factores necesarios para
efectuar un proceso laboral: los factores objetivos, o me-
dios de produccion, y el factor subjetivo® o fuerza de tra-
bajo. Con su penetrante ojo de experto, ha escogido los
medios de produccién y fuerzas de trabajo adecuados para
su ramo particular: hilanderia, fabricacién de calzado,
etcétera. Nuestro capitalista procede entonces a consumir la
mercancia por él adquirida, la fuerza de trabajo, esto es,
hace que el portador de la misma, el obrero, consuma a
través de su trabajo los medios de produccién. La natura-
leza general del proceso laboral no se modifica, natural-
mente, por el hecho de que el obrero lo ejecute para el
capitalista, en vez de hacerlo para si. Pero en un principio
tampoco se modifica, por el mero hecho de que se inter-
ponga el capitalista, la manera determinada en que se hacen
botas o se hila. En un comienzo el capitalista tiene que
tomar la fuerza de trabajo como la encuentra, preexistente,
en ¢l mercado, y por tanto también su trabajo tal como se
efectuaba en un periodo en el que atin no habia capitalis-
tas. La transformacién del modo de produccion mismo por
medio de la subordinacién del trabajo al capital, sélo
puede acontecer mas tarde y es por ello que no habremos
de analizarla sino mas adelante.

El proceso de trabajo, en cuanto proceso en que el
capitalista consume la fuerza de trabajo, muestra dos fend-
menos peculiares.

El obrero trabaja bajo el control del capitalista, a quien
pertenece el trabajo de aquél. El capitalista vela por que el
trabajo se efectile de la debida manera y los medios de
produccién se empleen con arreglo al fin asignado, por
tanto para que no se desperdicie materia prima y se econo-
mice ¢l instrumento de trabajo, o sea que sélo se desgaste
en la medida en que lo requicra su uso en el trabajo.

Pero, en segundo lugar, el producto es propiedad del
capitalista, no del productor directo, del obrero. El capita-
lista paga, por ejemplo, el valor diario de la fuerza de tra-
bajo. Por consiguiente le pertenece su uso durante un dia,
como le perteneceria el de cualquier otra mercancia —por
ejemplo un caballo— que alquilara por el término de un

" 32 y 43 ediciones: “personal” en vez de “subjetivo”.
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dia. Al comprador de la mercancia le pertenece el uso de
la misma, y, de hecho, el poseedor de la fuerza de trabajo
sélo al entregar su trabajo entrega el valor de uso vendido
por €l. Desde el momento en que €l obrero pisa el taller
del capitalista, el valor de uso de su fuerza de trabajo, y
por tanto su uso, el trabajo, pertenece al capitalista. Me-
diante la compra de la fuerza de trabajo, el capitalista ha
incorporado la actividad laboral misma, como fermento
vivo, a los elementos muertos que componen el producto, y
que también le pertenecen. Desde su punto de vista ¢l
proceso laboral no es mas que el consumo de la mercancia
fuerza de trabajo, comprada por él, y a la que sin embargo
s6lo puede consumir si le adiciona medios de produccion.
El proceso de trabajo es un proceso entre cosas que el
capitalista ha comprado, entre cosas que le pertenecen.
De ahi que también le pertenezca el producto de ese pro-
ceso, al igual que el producto del proceso de fermentacién
efectuado en su bodega.*®a

El producto —propiedad del capitalista— es un valor de
uso, hilado, botines, etc. Pero aunque los botines, por ejem-
plo, en cierto sentido constituyen la base del progreso social
y nuestro capitalista sea un progresista a carta cabal, no

10 “Los productos son objeto de apropiacidn antes de trans-
formarse en capital; su transformacién no los sustrae a esa apropia-
cién.” (Cherbuliez, Richesse ou pauvreté, Paris, 1841, p. 54.) “Al
vender su trabajo por una cantidad determinada de medios de
subsistencia (approvisionnement), el proletario renuncia por entero
a toda participacién en el producto. La apropiacién de los produc-
tos se mantiene al igual que antes; la mencionada convencién no
la ha modificado en modo alguno. El producto pertenece exclusi-
vamente al capitalista que ha proporcionado las materias primas
y los medios de subsistencia. Es ésa una consecuencia rigurosa de
la ley de la apropiacién, cuyo principio fundamental era, por el
contrario, ¢! derecho de propiedad exclusiva que cada trabajador
tiene con respecto a su producto.” (Ibidem, p. 58.) Véase J. Mill,
Elements of ..., pp. 70, 71: “Cuando los trabajadores reciben sala-
rio por su trabajo [...] el capitalista es entonces el propietario no
sélo del capital” (Mill se refiere aqui a los medios de produccién)
“sino también del trabajo (of the labour also). Si lo que se paga
en calidad de salarios estd incluido, como suele ocurrir, en el con-
cepto de capital, es absurdo hablar separadamente del trabajo como
de algo separado de aquél. Asi empleada, la palabra capital incluye
tanto el trabajo como el capital”.

* En la 42 edicidon figura entre estos dos parrafos el subtitulo:
2. Proceso de valorizacidn.
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fabrica los botines por si mismos. En la produccién de
mercancias, el valor de uso no es, en general, la cosa qu’on
aime pour elle-méme [que se ama por si misma]. Si aqui se
producen valores de uso es Unicamente porque son sustrato
material, portadores del valor de cambio, y en la medida
en que lo son. Y para nuestro capitalista se trata de dos
cosas diferentes. En primer lugar, el capitalista quiere pro-
ducir un valor de uso que tenga valor de cambio, un
articulo destinado a la venta, una mercancia. Y en segundo
lugar quiere producir una mercancia cuyo valor sea mayor
que la suma de los valores de las mercancias requeridas
para su produccion, de los medios de produccién y de la
fuerza de trabajo por los cuales él adelanté su dinero con-
tante y sonante en el mercado. No sélo quiere producir
un valor de uso, sino una mercancia; no sélo un valor de
uso, sino un valor, y no sélo valor, sino ademas plusvalor.

En realidad, como se trata aqui de la produccion de
mercancias, es obvio que nos hemos limitado a tratar sélo
un aspecto del proceso. Asi como la mercancia misma es
una unidad de valor de uso y valor, es necesario que su
proceso de produccion sea una unidad de proceso laboral
¥ proceso de formacion de valor.

Consideremos ahora, asimismo, el proceso de produc-
cion como proceso de formacion de valor.

Sabemos que el valor de toda mercancia estd determi-
nado por la cantidad de trabajo materializada en su valor
de uso, por el tiempo de trabajo socialmente necesario para
su produccién. Esto rige también para el producto que
nuestro capitalista obtenia como resultado del proceso
laboral. Corresponde calcular, pues, en primer lugar, cudn-
to trabajo se ha objetivado en ese producto.

Digamos que se trata, por ejemplo, de hilado.

Para la produccién del hilado se requeria, primera-
mente, su materia prima, digamos 10 libras de algodén.
No es necesario investigar primero el valor del algodén,
ya que el capitalista lo ha comprado por su valor en el
mercado, por ejemplo a 10 chelines. En el precio del algo-
dén ya esta representado, como trabajo social general, el
trabajo requerido para su produccién. Hemos de suponer,
ademas, que la masa de husos consumida en la elaboracion
del algodé6n, instrumentos que representan para nosotros
todos los demés medios de trabajo empleados, posee un
valor de 2 chelines. Si el producto de 24 horas de trabajo
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o de dos jornadas laborales es una masa de oro de 12
chelines, tenemos, en principio, que en el hilado se han
objetivado dos jornadas de trabajo.

La circunstancia de que el algodén haya cambiado de
forma y de que la masa de husos consumida desapareciera
por entero, no debe inducirnos en error. Conforme a la
ley general del valor, 10 libras de hilado son por ejemplo
un equivalente de 10 libras de algodén y ¥4 de huso, siem-
pre que el valor de 40 libras de hilado sea — al valor de
40 libras de algod6n 4- el valor de un huso integro, es
decir, siempre que se requiera el mismo tiempo de trabajo
para producir los dos términos de esa ecuacién. En tal
caso, el mismo tiempo de trabajo se representa una vez
en el valor de uso hilado, la otra vez en los valores de
uso algodén y huso. Al valor le es indiferente, en cambio,
el manifestarse bajo la forma de hilado, huso o algodén.
El hecho de que el huso y el algodén, en vez de reposar
ociosos uno al lado del otro, entren en el proceso de hilar
en una combinacién que modifica sus formas de uso, que
los convierte en hilado, afecta tan poco su valor como
si a través del intercambio simple, se los hubiera negociado
por su equivalente en hilado.

El tiempo de trabajo requerido para la produccion del
algodén es una parte del tiempo de trabajo necesario para
la produccién del hilado al que dicho algodén sirve de
materia prima, y por eso estd contenido en el hilado. Lo
mismo ocurre con el tiempo de trabajo que se requiere
para la produccién de la masa de husos sin cuyo desgaste
o consumo no se podria hilar el algodén.'!

Por tanto, en la medida en que entra en el andlisis el
valor del hilado, o sea el tiempo de trabajo requerido para
su produccion, es posible considerar como diversas fases
sucesivas del mismo proceso laboral a los diversos procesos
de trabajo particulares, separados en el tiempo y el espa-
cio, que hubo que recorrer primero para producir el algo-
dén mismo y la masa de husos desgastada, y finalmente
el hilado a partir del algodén y los husos. Todo el trabajo
contenido en ¢l hilado es trabajo pretérito. Es una circuns-

11 “No sélo afecta al valor de las mercancias el trabajo apli-
cado directamente a las mismas, sino también el empleado en los
implementos, herramientas y edificios que coadyuvan a ese trabajo.”
(Ricardo, On the Principles ..., p. 16.)
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tancia por entero indiferente la de que el tiempo dec tra-
bajo requerido para la produccién de sus elementos
constitutivos haya transcurrido anteriormente, esté en el
pluscuamperfecto, mientras que por el contrario el trabajo
empleado directamente en el proceso final, en el hilar,
se halle mas cerca del presente, en el pretérito perfecto.
Si para la construccién de una casa se requiere determinada
masa de trabajo, digamos 30 jornadas laborales, nada
cambia en cuanto a la cantidad global del tiempo de traba-
jo incorporado a la casa, el hecho de que la trigésima jor-
nada ingrese a la produccién 29 dias después que la prime-
ra. Y del mismo modo, es perfectamente posible considerar
el tiempo de trabajo incorporado al material y al medio
de trabajo como si s6lo se lo hubiera gastado en un estadio
precedente del proceso de hilar, con anterioridad al tra-
bajo que se agrega en iltimo término bajo la forma de
trabajo de hilar.

Por consiguiente, los valores de los medios de produc-
cion, el algodon y el huso, expresados en el precio de 12
chelines, son partes constitutivas del valor del hilado o
valor del producto.

S6lo que es necesario llenar dos condiciones. En primer
lugar, el algodén y el huso tienen que haber servido para
la producciéon de un valor de uso. En nuestro caso, es me-
nester que de ellos haya surgido hilado. Al valor le es
indiferente que su portador sea uno u otro valor de uso,
pero es imprescindible que su portador sea un valor de uso.
En segundo lugar, rige el supuesto de que se haya empleado
el tiempo de trabajo necesario bajo las condiciones sociales
de produccion dadas. Por lo tanto, si para hilar 1 libra de
hilado fuera necesaria 1 libra de algodén, se requiere que
en la formacion de 1 libra de hilado sélo se haya consu-
mido 1 libra de algoddn. Otro tanto ocurre con el huso.
Si al capitalista se le antojara emplear husos de oro en
vez de husos de hierro, en el valor del hilado sélo se ten-
dria en cuenta, sin embargo, el trabajo socialmente nece-
sario, esto es, el tiempo de trabajo necesario para la
produccién de husos de hierro.

Sabemos ahora qué parte del valor del hilado est4 cons-
tituida por los medios de produccion, el algodén y el huso.
Equivale a 12 chelines, o sea la concrecion material de dos
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jornadas de trabajo. Se trata ahora de considerar la parte
del valor que el obrero textil agrega, con su trabajo, al
algodén,

Para examinar este trabajo, hemos de ubicarnos ahora
en un punto de vista totalmente distinto del que ocupa-
bamos al analizar el proceso de trabajo. Se trataba alli de
una actividad orientada a un fin, el de transformar el
algodén en hilado. Cuanto més adecuado a ese fin fuera
el trabajo, tanto mejor el hilado, siempre que presupu-
siéramos constantes todas las demas circunstancias. El tra-
bajo del hilandero era especificamente distinto de otros
trabajos productivos, y la diferencia se hacia visible subje-
tiva y objetivamente, en el fin particular de la actividad
de hilar, en su modo especifico de operar, en la naturaleza
especial de sus medios de produccién y el valor de uso
también especial de su producto. El algodén y el huso son
medios de subsistencia del trabajo de hilar, aunque con
ellos no se pueda fundir canones rayados. Pero, en cambio,
en la medida en que el trabajo del hilandero forma valor,
no se distingue en absoluto del trabajo del perforador de
cafiones 0, lo que nos concierne mas de cerca, de los traba-
jos efectuados en los medios de produccién del hilado:
el trabajo del cultivador de algodén y el de quien fabrica
husos. A esta identidad, sélo a ella, se debe que el cultivar
algodén, hacer husos e hilar constituyan partes del mismo
valor global, del valor del hilado, las cuales Ginicamentc
difieren entre si en lo cuantitativo. Ya no se trata, aqui, de
la cualidad, 1a naturaleza y el contenido del trabajo, sino
tan s6lo de su cantidad. A ésta, sencillamente, hay que
contarla. Partimos de la base de que el trabajo de hilar es
un trabajo simple, trabajo social medio. Se verd mas ade-
lante que la suposicién opuesta no altera en nada la natu-
raleza del problema.

Durante el proceso laboral el trabajo pasa constante-
mente de la forma de la agitada actividad a la del ser,
de 1a forma de movimiento a la de objetividad. Al término
de una hora, el movimiento del hilandero queda repre-
sentado en cierta cantidad de hilado, y por tanto en el
algodén estd objetivada cierta cantidad de trabajo, una
hora de trabajo. Decimos hora de trabajo,? puesto que aqui

* Sigue aqui en la 32 y 42 ediciones: “esto es, gasto dec la
fuerza vital del hilandero durante una hora”.
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el trabajo de hilar s6lo cuenta en cuanto gasto de fuerza
laboral, no en cuanto la actividad especifica de hilar.

Ahora bien, es de decisiva importancia que durante el
transcurso del proceso, o sea de la transformacion del
algoddn en hilado, sblo se consuma el tiempo de trabajo
socialmente necesario. Si bajo condiciones de produccién
normales, esto es, bajo condiciones de produccion sociales
medias, es necesario convertir a libras de algod6n en b
libras de hilado durante una hora de trabajo, sdlo se consi-
derard como jornada laboral de 12 horas aquella durante
la cual 12 X a libras de algodén se transformen en 12 X b
libras de hilado. Sélo el tiempo de trabajo socialmente
necesario, en efecto, cuenta como formador de valor.

La materia prima? y el producto se manifiestan aqui
bajo una luz totalmente distinta de aquella bajo la cual los
analizdbamos en el proceso laboral propiamente dicho. La
materia prima solo cuenta aqui en cuanto elemento que
absorbe determinada cantidad de trabajo. Mediante esa
absorcion se transforma de hecho en hilado, porque se le
agrego trabajo de hilar.® Pero ahora el producto, el hilado,
es Unicamente la escala graduada que indica cuanto trabajo
absorbié el algodén. Si en una hora se hilan 1324 libras
de algodon, o bien si éstas se transforman en 1 24 libras de
hilado, 10 libras de hilado supondran 6 horas de trabajo
absorbidas. Determinadas cantidades de producto, fijadas
por la experiencia, no representan ahora mas que determi-
nadas cantidades de trabajo, determinada masa de tiempo
de trabajo solidificado. Son, tnicamente, la concrecion
material de una hora, de dos horas, de un dia de trabajo
social.

El hecho de que el trabajo sea precisamente trabajo
de hilar, que su material sea algod6n y su producto hilado,
es aqui tan indiferente como que el objeto de la actividad
laboral sea a su vez producto, y por tanto materia prima.
Si el obrero en vez de hilar trabajara en una mina de
carbon, la naturaleza proporcionaria el objeto de trabajo,
la hulla. Ello no obstante, una cantidad determinada de

* En la 32 y 42 ediciones esta frase comienza asi: “Al igual
que el trabajo mismo, también la materia prima se manifiesta”...

" En la 32 y 42 ediciones dice asi esta frase secundaria: “porque
la fuerza de trabajo se gastd bajo la forma de actividad de hilar
y bajo esa forma se agregd a ella”.
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carbon extraida del yacimiento, por ejemplo un quintal,
representaria determinada cantidad de trabajo absorbido.

Cuando analizdbamos la venta de la fuerza de trabajo
suponiamos que su valor diario era = 3 chelines y que en
éstos se hallaban incorporadas 6 horas de trabajo, siendo
necesaria por tanto esa cantidad de trabajo para producir
la suma media de articulos de subsistencia requeridos dia-
riamente por el obrero. Si nuestro hilandero convierte, en
una hora de trabajo, 124 libras de algodén en 124 libras
de hilado,'2 en 6 horas convertird 10 libras de algodén en
10 libras de hilado. Durante el transcurso del proceso de
hilar el algoddn, pues, absorbe 6 horas de trabajo. El
mismo tiempo de trabajo se representa en una cantidad
de oro de 3 chelines. Por consiguiente, se agrega al algo-
dén, por medio del trabajo de hilar, un valor de 3 chelines.

Examinemos ahora el valor global del producto, de las
10 libras de hilado. En ellas estan objetivados 2 2 dias de
trabajo: 2 dias contenidos en el algodén y en la masa
de husos, %2 jornada laboral absorbida durante el proceso
de hilar. Ese tiempo de trabajo se representa en una
masa de oro de 15 chelines. Por ende, el precio adecuado
al valor de las 10 libras de hilo asciende a 15 chelines;
el precio de una libra de hilado a 1 chelin 6 peniques.

Nuestro capitalista se queda perplejo. El valor del
producto es igual al valor del capital adelantado. El valor
adelantado no se ha valorizado, no ha generado plusvalor
alguno; el dinero, por tanto, no se ha convertido en capital.
El precio de las 10 libras de hilado es de 15 chelines, y
15 chelines se gastaron en el mercado por los elementos
constitutivos del producto o, lo que es lo mismo, por los
factores del proceso laboral: 10 chelines por algodén, 2
chelines por la masa de husos consumida y 3 chelines por
fuerza de trabajo. El que se haya acrecentado el valor del
hilo nada resuelve, puesto que su valor no es mas que la
suma de los valores distribuidos antes entre el algodén, el
huso y la fuerza de trabajo, y de esa mera adicién de valo-
res preexistentes jamas puede surgir un plusvalor.* Todos

1z Estos niimeros son completamente arbitrarios.

14 Eg ésta la tesis fundamental sobre la que se funda la doctri-
na fisiocratica acerca de la improductividad de todo trabajo no
agricola, tesis irrefutable para los economistas ... profesionales.
“Esta manera de imputar a una sola cosa el valor de muchas otras”
(por ejemplo al lino el consumo del tejedor), “de aplicar, por asi
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€s0s yalores estdn ahora concentrados en una cosa, pero
también lo estaban en la suma de dinero de 15 chelines,
antes de que ésta se repartiera en 3 compras de mercancias.

En si y para si, este resultado no es extrafio. El valor
de una libra de hilado es de 1 chelin y 6 peniques, y por
tanto nuestro capitalista tendria que pagar en el mercado,
por 10 libras de hilo, 15 chelines. Tanto da que compre ya
lista su residencia privada en el mercado o que la haga
construir ¢l mismo; ninguna de esas operaciones hara que
aumente el dinero invertido en la adquisicién de la casa.

El capitalista, que en materia de economia vulgar pisa
terreno firme, talvez diga que él ha adelantado su dinero
con la intencion de hacer de éste mds dinero. El camino
de} infierno esta empedrado de buenas intenciones, y con el
mismo fundamento podria abrigar la intencién de hacer
dinero sin producir.’* El capitalista amenaza. No volveran
a enganarlo. En lo sucesivo comprard la mercancia ya ter-
minada en el mercado, en lugar de fabricarla él mismo.
(Pero si todos sus cofrades capitalistas hicieran otro tanto,
como habria de encontrar mercancias en el mercado? Y
no se puede comer dinero. El capitalista se dedica enton-
ces a la catequesis. Se deberia tomar en consideracién su
abstinencia. Podria haber despilfarrado sus 15 chelines.
En vez de ello, los ha consumido productivamente, convir-
tiéndolos en hilado. Pero la verdad es que a cambio de
esto estd en posesion de hilado, y no de remordimientos.
Se guardara de recaer en el papel del atesorador, que ya
nos mostré adénde conducia el ascetismo. Por lo demas,
al que no tiene, el rey le hace libre.!®® Sea cual fuere
el mérito de su renunciamiento, nada hay para pagarselo
aparte, pues el valor del producto que resulta del proceso

decirlo, capa sobre capa, diversos valores sobre uno solo, hace
que éste crezca en la misma proporcion... El término adicién
describe muy bien la manera en que se forma el precio de las cosas
producidas por la mano de obra; ese precio no es sino un total
constituido por diversos valores consumidos y sumados; ahora
bien. sumar no es multiplicar.” (Mercier de la Riviére, L’ordre
naturel ..., p. 599.)

!4 Asi, por ejemplo, en 1844-1847 retiréd de la actividad pro-
ductiva una parte de su capital a fin de especular en acciones
ferroviarias. Asi. durante la guerra civil norteamericana cerré la
fabrica y eché a la calle a los obreros para jugar en la bolsa
algodonera de L.iverpool.
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no supera la suma de los valores mercantiles lanzados al
mismo. Deberia conformarse, pues, con que la virtud
encuentra en si misma su recompensa. Pero no, se pone
mas acucioso. El hilado no le presta utilidad alguna. Lo
ha producido para la venta. De modo que lo vende o, mas
sencillamente, en lo sucesivo se¢ limita a producir cosas
para su propio uso, una receta que ya le ha extendido
su médico de cabecera MacCulloch como remedio infalible
contra la epidemia de la sobreproduccién. Ceiniudo, el capi-
talista se mantienc en sus trece. jAcaso el obrero habria
de crear en el aire, con sus propios brazos y piernas, pro-
ductos del trabajo, producir mercancias? ;(No fue el capi-
talista quien le dio el material s6lo con el cual y en el cual
el obrero puede corporizar su trabajo? Y como la mayor
parte de la sociedad se compone de esos pobres diablos,
¢no le ha prestado a la misma un inmenso servicio, con
sus medios de produccién, su algodén y su huso, ¢ incluso
al propio obrero, a quien por afadidura provee de medios
de subsistencia? ;Y no habria de cargar en la cuenta dicho
servicio? Pero el obrero, ;jno le ha devuelto el servicio al
transformar el algodén y el huso en hilado? Por lo demas,
no sc trata aqui de servicios." Un servicio no es otra cosa
que el efecto util de un valor de uso, ya sea mercancia, ya
trabajo.'® Pero lo que cuenta aqui ¢s el valor de cambio.
El capitalista le pagé al obrero el valor de 3 chelines. El
obrero le devolvié un equivalente cxacto, bajo la forma del

t5 “Deja que te ensalcen, adornen y blanqueen ... Pero quien
toma mas o mejor” (de lo que dio) “comete usura, y esto no se
llama servicio, sino dafic inferido a su préjimo, como cuando
eso ocurre con hurto y robo. No todo lo que llaman servir y ayudar
al préjimo es servirlo y ayudarlo. Pues una adiltera y un adiltero
se hacen uno al otro gran servicio y placer. Un reitre le presta un
gran servicio de reitre a un incendiario asesino cuando lo ayuda
a robar por los caminos y a destruir vidas y haciendas. Los papistas
les hacen a los nuestros el gran servicio de no ahogarlos, quemarlos
o asesinarlos a todos, o hacer que todos se pudran en la prisién,
sino que dejan a algunos con vida y los destierran o les confiscan
sus bienes. El diablo mismo presta a sus servidores un grande, un
enorme servicio... En suma, el mundo esta colmado de gran-
des, excelsos, diarios servicios y beneficios.” (Martin Luther. An die
Pfarrlierrn ..., Witenberg, 1540.)

16 Al respecto he observado en Zur Kritik ..., p. 14, entre
otras cosas: “Se comprende qué gran «servicio» habra de prestar la
categoria «servicios (service) a cierto género de economistas. como
Jean-Baptiste Say y Frédéric Bastiat”.
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valor de 3 chelines afiadido al algodén. Valor por valor.
Nuestro amigo, pese a su altanero espiritu de capitalista,
adopta stbitamente la actitud modesta de su propio obrero.
(Acaso no ha trabajado él mismo?, ;no ha efectuado el
trabajo de vigilar, de dirigir al hilandero? ;Este trabajo
suyo no forma valor? Su propio overlooker [capataz] y su
manager [gerente] se encogen de hombros. Pero entre-
tanto el capitalista, con sonrisa jovial, ha vuelto a adop-
tar su vieja fisonomia. Con toda esa letania no ha hecho
més que tomarnos el pelo. Todo el asunto le importa un
comino. Deja esos subterfugios enclenques y vacias patra-
fias, y otras creaciones por el estilo, a cargo de los profe-
sores de economia politica, a los que él mismo paga por
ello. El es un hombre préctico, que si bien fuera del nego-
cio no siempre considera a fondo lo que dice, sabe siempre
lo que hace dentro de éL

Veamos ¢l caso mas de cerca. El valor diario de la
fuerza de trabajo ascendia a 3 chelines porque en ella mis-
ma s¢ habia objetivado media jornada laboral, esto es,
porque los medios de subsistencia necesarios diariamente
para la produccién de la fuerza de trabajo cuestan media
jornada laboral. Pero el trabajo pretérito, encerrado en
la fuerza de trabajo, y el trabajo vivo que ésta puede cje-
cutar, sus costos diarios de mantenimiento y su rendimien-
to diario, son dos magnitudes completamente diferentes.
La primera determina su valor de cambio, la otra confor-
ma su valor de uso. El hecho de que sea necesaria media
jornada laboral para mantenerlo vivo durante 24 horas,
en modo alguno impide al obrero trabajar durante una jor-
nada completa. El valor de la fuerza de trabajo y su
valorizacion en el proceso laboral son, pues, dos magnitudes
diferentes. El capitalista tenia muy presente esa diferencia
de valor cuando adquiri6 la fuerza de trabajo. Su propiedad
util, la de hacer hilado o botines, era s6lo una conditio sine
qua non, porque para formar valor es necesario gastar
trabajo de manera til. Pero lo decisivo fue el valor de uso
especifico de esa mercancia, ¢l de ser fuente de valor, y de
més valor del que ella misma tiene, Es éste el servicio
especifico que el capitalista esperaba de ella. Y procede,
al hacerlo, conforme a las leyes eternas del intercambio
mercantil. En rigor, ¢l vendedor de la fuerza de trabajo, al
igual que el vendedor de cualquier otra mercancia, realiza
su valor de cambio y enajena su valor de uso. No puede
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conservar el uno sin ceder el otro. El valor de uso de la
fuerza de trabajo, el trabajo mismo, le pertenece tan poco
a su vendedor como al comerciante en aceites el valor de
uso del aceite vendido. El poseedor de dinero ha pagado
el valor de una jornada de fuerza de trabajo; le pertenece.
por consiguientc, su uso durante la jornada, ¢l trabajo de
wiu Jornada. La circunstancia de que el mantenimiento
diario de la fuerza de trabajo s6lo cueste media jornada
laboral, pese a que la fuerza de trabajo pueda operar o
trabajar durante un dia entero, y el hecho, por ende, de
que el valor creado por el uso de aquélla durantc un dia
sea dos veces mayor que ¢l valor diario de la misma, cons-
tituye vna suerte extraordinaria para el comprador, pero
en abscluto una injusticia en perjuicio del vendedor.
Nuestro capitalista habia previsto este caso, que lo
hace reir. ®® Por eso el obrero encuentra en el taller no
s6lo los medios de produccién necesarios para un proceso
laboral de seis horas, sino para uno de doce. Si 10 libras
de algoddon absorbian 6 horas de trabajo y se convertian
en 10 libras de hilado, 20 libras de algod6n absorberdn 12
horas de trabajo y se convertirdn en 20 libras de hilado.
Examinemos ahora el producto del proceso laboral prolon-
gado. En las 20 libras de hilado se han objetivado ahora
5 jornadas de trabajo: 4 en la masa de algodén y husos
consumida, 1 absorbida por el algodon durante el proceso
de hilar. Pero la expresién en oro de 5 jornadas de trabajo
es de 30 chelines, o seca £1 y 10 chelines. Es éste, por
tanto, el precio de las 20 libras de hilado. La libra de
hilado cuesta, como siempre, 1 chelin y 6 peniques. Pero
la suma de valor de las mercancias lanzadas al proceso
ascendia a 27 chelines. El valor del hilado se eleva a 30
chelines. El valor del producto se ha acrecentado en un '/,
por encima del valor adelantado para su produccion. De
esta suerte, 27 chelines se han convertido en 30. Se¢ ha
afiadido un plusvalor de 3 chelines. El artilugio, finalmente,
ha dado resultado. El dinero se ha transformado en capital.
Se han contemplado todas las condiciones del proble-
ma y en modo alguno han sido infringidas las leycs‘dcl
intercambio de mercancias. Se ha intercambiado un equiva-
lente por otro. El capitalista, en cuanto comprador, pago
todas las mercancias a su valor: ¢l algodén, la masa de
husos, la fuerza de trabajo. Hizo, entonces, lo que hacen
todos los demés compradores de mercancias. Consumio cl
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valor de uso de las mismas. El proceso por el cual se consu-
mid la fuerza de trabajo y que es a la vez proceso de pro-
duccion de la mercancia, dio como resultado un producto
de 20 libras de hilado con un valor de 30 chelines. El capi-
talista retorna ahora al mercado y vende mercancia, luego
de haber comprado mercancia. Vende la libra de hilado a
1 chelin y 6 peniques, ni un é4pice por encima o por debajo
de su valor. Y sin embargo, extrae de la circulacién 3 che-
lines mas de los que en un principio arrojé a ella. Toda
esta transicion, la transformacién de su dinero en capital,
ocurre en la esfera de la circulacién y no ocurre en ella.
Se opera por intermedio de la circulacién, porque se halla
condicionada por la compra de la fuerza de trabajo en el
mercado. Y no ocurre en la circulacién, porque ésta se
limita a iniciar el proceso de valorizacion, el cual tiene
lugar en la esfera de la produccion. Y de esta manera
“tout [est] pour le mieux dans le meilleur des mondes
possibles” [todo va de la mejor manera en ¢l mejor de los
mundos posibles]. 1#%]

Al transformar el dinero en mercancias que sirven como
materias formadoras de un nuevo producto o como factores
del proceso laboral, al incorporar fuerza viva de trabajo a
la objetividad muerta de los mismos, el capitalista trans-
forma valor, trabajo pretérito, objetivado, muerto, en
capital, en valor que se valoriza a st mismo, en un monstruo
animado que comienza a “trabajar” cual si tuviera dentro
del cuerpo ¢l amor. *1]

Si comparamos, ahora, el proceso de formacién de valor
y el proceso de valorizacion, veremos que este Gltimo no
¢s otra cosa que el primero prolongado mas alla de cierto
punto. Si el proceso de formacién del valor alcanza {nica-
mente al punto €n que con un nuevo equivalente se rem-
plaza el valor de la fuerza de trabajo pagado por el capital,
estaremos ante un proceso simple de formacién del valor.
Si ese proceso se prolonga mds alld de ese punto, se¢ con-
vierte en proceso de valorizacién.

Si parangonamos, ademas, ¢l proceso en que se forma
valor y el proceso de trabajo, veremos que este wltimo
consiste en el trabajo cfectivo® que produce valores de
uso. Se analiza aqui el movimiento desde el punto de vista

" En la 32 y 42 ediciones, “0til” en vez de “efectivo”.
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cualitativo, en su modo y manera particular, segin su
objetivo y contenido. En €l proceso de formacion del valor,
el mismo proceso laboral se presenta s6lo en su aspecto
cuantitativo. Se trata aqui, dnicamente, del tiempo que el
trabajo requiere para su ejecucion, o del tiempo durante el
cual sc gasta? la fuerza de trabajo. Aqui, asimismo, las
mercancias que ingresan al proceso de trabajo ya no cuen-
tan como factores materiales, funcionalmenfe determina-
dos, de una fuerza de trabajo que opera con arreglo al
fin asignado. Cuentan inicamente como cantidades deter-
minadas de trabajo objetivado. Ya esté contenido en los
medios de produccién o lo haya afiadido la fuerza de tra-
bajo, ¢l trabajo cuenta inicamente por su medida tempo-
ral. Asciende a tantas horas, dias, etcétera.

Pero cuenta tnicamente en la medida en que el tiempo
gastado para la produccién del valor de uso sea socialmen-
te necesario. Esto implica diversos aspectos. La fuerza de
trabajo ha de operar bajo condiciones normales. Si la
méaquina de hilar es ¢! medio de trabajo socialmente domi-
nante en la hilanderia, al obrero no se le debe poner en
las manos una rueca. No ha de recibir, en vez de algodén
de calidad normal, pacotilla que s¢ rompa a cada instante.
En uno y otro caso emplearia mas tiempo de trabajo que
el socialmente necesario para la produccién de una libra
de hilado, pero ese tiempo superfluo no generaria valor o
dinero. El caricter normal de los factores objetivos del
trabajo, sin embargo, no depende del obrero, sino del
capitalista. Otra condicion es el cardcter normal de la fuer-
za misma de trabajo. Esta ha de poseer el nivel medio de
capacidad, destreza y prontitud prevaleciente en el ramo
en que se¢ la emplea. Pero en el mercado laboral nuestro
capitalista compré fuerza de trabajo de calidad normal.
Dicha fuerza habra de emplearse en el nivel medio acos-
tumbrado de esfuerzo, con el grado de intensidad social-
mente usual. El capitalista vela escrupulosamente por ello,
asi como por que no se desperdicie tiempo alguno sin
trabajar. Ha comprado la fuerza de trabajo por determi-
nado lapso. Insiste en tener lo suyo: no quiere que se lo
robe. Por iltimo —y para ello este sefior tiene su propio
code pénal—, no debe ocurrir ningln consumo inadecuado
de materia prima y medios de trabajo, porque ¢l material

“ En la 32 y 42 ediciones se agrega: “de manera atil".
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0 los medios de trabajo desperdiciados representan cantida-
des de trabajo objetivado gastadas de manera superflua, y
que por consiguiente no cuentan ni entran en el producto
de la formacion de valor.”

Vemos que la diferencia, a la que llegdbamos en el
analisis de la mercancia, entre el trabajo en cuanto creador
de valor de uso y el mismo trabajo en cuanto creador de

17 Es ésta una de las circunstancias que encarecen la produc-
cién fundada en la esclavitud. Al trabajador se lo distingue aqui,
segin la certera expresién de los antiguos, sélo como instrumentum
vocale [instrumento hablante] del animal como instrumentum se-
mivocale [instrumento semimudo] y de la herramienta inanimada
como instrumentum mutum [instrumento mudo).[92] Pero él mismo
hace sentir al animal y la herramienta que no es su igual, sino
hombre. Adgquiere el sentimiento de la propia dignidad, de la
diferencia que lo separa de ellos, maltratindolos y destrozdndolos
con amore.!%3] En este modo de produccién, por tanto, rige como
principio econémico el de emplear Gnicamente los instrumentos
de trabajo més toscos y pesados, que precisamente por su tosca
rusticidad son los mas dificiles de estropear. Hasta el estallido
de la guerra civil, por eso, era posible hallar en los estados escla-
vistas riberefios del golfo de México arados similares a los de
la antigua China, que hozaban en el suelo como los cerdos o los
topos, pero no lo hendian ni daban vuelta. Cfr. J. E. Cairnes, The
Slave Power, Londres, 1862, p. 46 y ss. En su Seabord Slave States
[pp. 46, 471 narra Olmsted, entre otras cosas: “Me han mostrado
herramientas, aqui, con las cuales entre nosotros ninguna persona
en sus cabales permitiria que se abrumara a un trabajador por el
que estuviera pagando salario; el excesivo peso y tosquedad de
las mismas, a mi juicio, hacen que el trabajo sea cuando menos
diez por ciento mayor que con las usadas habitualmente entre
nosotros. Y se me asegura que, de la manera negligente y torpe
con que necesariamente las usan los esclavos, no podria suminis-
trarseles con buenos resultados econémicos ninguna herramienta
mis liviana o menos tosca, y que herramientas como las que con-
fiamos regularmente a nuestros trabajadores, obteniendo con ello
beneficios, no durarian un dia en un trigal de Virginia, pese a ser
suelos mas livianos y menos pedregosos que los nuestros. Asi
también, cuando pregunto por qué las mulas sustituyen de manera
casi universal a los caballos en los trabajos agricolas, la razén
primera y manifiestamente la mis concluyente que se aducia era
que los caballos no podian soportar el tratamiento que siempre les
dan los negros; en sus manos, quedan pronto despeados o tullidos,
mientras que las mulas soportan los apaleos o la falta de un pienso
o dos, de cuando en cuando, sin que ello las afecte fisicamente o
se resfrien o enfermen porque se las abandone o haga trabajar
en exceso. Pero no necesito ir mas alli de la ventana del cuarto
en que escribo para observar, casi en cualquier momento, que al
ganado se le da un tratamiento que en el Norte aseguraria el des-
pido inmediato del arriero por parte del granjero”.
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valor, se presenta ahora como diferenciacién entre los
diversos aspectos del proceso de produccion.

Como unidad del proceso laboral y del proceso de
formacion de valor, el proceso de produccion es proceso
de produccién de mercancias; en cuanto unidad del proceso
laboral y del proceso de valorizacion, es proceso de pro-
duccion capitalista, forma capitalista de la produccién de
mercancias.

Se indicé mds arriba que para el proceso de valorizacién
es por entero indiferente que el trabajo apropiado por el
capitalista sea trabajo social medio, simple o trabajo com-
plejo, trabajo de un peso especifico superior. El trabajo al
que se considera calificado, mas complejo con respecto
al trabajo social medio, es la exteriorizacion de una fuerza
de trabajo en la que entran costos de formacién més altos,
cuya produccién insume mas tiempo de trabajo y que tiene
por tanto un valor més elevado que el de la fuerza de tra-
bajo simple. Siendo mayor el valor de esta fuerza, la misma
habrd de manifestarse en un trabajo también superior y
objetivarse, durante los mismos lapsos, en valores propor-
cionalmente mayores. Sea cual fuere, empero, la diferencia
de grado que exista entre el trabajo de hilar y el de o.rfe.bre-
ria, la porcién de trabajo por la cual el orfebre se limita a
remplazar el valor de su propia fuerza de trabajo, no se
distingue cualitativamente, en modo alguno, de la porcion
adicional de trabajo por la cual crea plusvalor. Como siem-
pre, si el plusvalor surge es Gnicamente en virtud de un
excedente cuantitativo de trabajo, en virtud de haberse
prolongado la duracién del mismo proceso laboral: en un
caso, proceso de produccién de hilado; en el otro, proceso
de produccién de joyas.®

18 La diferencia entre trabajo calificado y trabajo_ simple,
“skilled” y “unskilled labour”, se funda en parte en meras ilusiones,
o por lo menos en diferencias que hace ya mucho tiempo han
dejado de ser reales y que perduran tan sélo en el mundo de las
convenciones inveteradas; en parte en la situacién de d'esval.x’mlento
en que se hallan ciertas capas de la clase obrera, situacion que
les impide, mds que a otras, arrancar a sus patrones el valor de
su fuerza de trabajo. Circunstancias fortultas' desempefian en ello
un papel tan considerable, que los mismos tipos de tl:apajo cam-
bian de lugar. Por ejemplo, alli donde las reservas fisicas de la
clase obrera estin debilitadas y relativamente agotadas, como en
todos los paises de produccién capitalista desarrollada, en general
los trabajos brutales, que requieren gran fuerza muscular, sgbre-
pujan a trabajos mucho mds finos, que descienden a la categoria de
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Por lo demis, en todo proceso de formacién de valor
siempre es necesario reducir el trabajo calificado a trabajo
social medio, por ejemplo 1 dia de trabajo calificado a x
dia de trabajo simple.'” Si suponemos, por consiguiente,
que el obrero empleado por el capital ejecuta un trabajo
social medio simple, nos ahorramos una operacién super-
flua y simplificamos el anélisis.

trabajo simple; por ejemplo, en Inglaterra el trabajo de un bricklayer
(albafiil) pasa a ocupar un nivel muy superior al de un tejedor de
damascos. Por la otra parte, figura como trabajo “simple” el que
efecta un fustian cutter (tundidor de pana), aunque se trata de
una actividad que exige mucho esfuerzo corporal y es por afadi-
dura altamente insalubre. Por lo dem4s, no serfa correcto suponer
que el llamado “skilled labour” constituya una parte cuantitativa-
mente considerable del trabajo nacional. Laing calcula que en
Inglaterra (y Gales) la subsistencia”de mas de 11 millones depende
del trabajo simple. Una vez deducidos, de los 18 millones de perso-
nas que cuando se publicé su obra componian la poblacién, 1
millén de aristéeratas y 1.500.000 de indigentes, vagabundos, de-
lincuentes, prostitutas, etc., restan 4.000.000* integrantes de la clase
media, entre ellos pequefios rentistas, empleados, escritores, artis-
tas, maestros, etc. Para llegar a esos 4® millones, incluye en la
parte activa de la clase media, ademés de los banqueros, etc., ja
todos los “obreros fabriles” mejor pagos! Ni siquiera los bricklayers
quedan fuera de los “trabajadores elevados a alguna potencia”.
Obtiene asi los mencionados 11 millones. (S. Laing, National Dis-
tress ..., Londres, 1844[, pp. 49-52, y passim].) “La gran clase que
no tiene nada que dar a cambio de los alimentos, salvo trabajo
ordinario, constituye la gran masa del pueblo.” (James Mill, en el
articulo “Colony”, Supplement to the Encyclopedia Britanni-
ca, 1831)

19 “Cuando nos referimos al trabajo como medida de valor,
queda implicito, necesariamente, que se trata de trabajo de un tipo
determinado . . . siendo ficil de averiguar la proporcién que otros
tipos de trabajo guardan con aquél.” ([J. Cazenove,] Outlines of
Political Economy, Londres, 1832, pp. 22, 23.)

* En la 42 edicién: “4.650.000”.
' En la 4?2 edici6n: “4 24",
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CAPITULO VI
CAPITAL CONSTANTE Y CAPITAL VARIABLE

Los diversos factores del proceso laboral inciden de
manera desigual en la formacién del valor del producto.

El obrero incorpora al objeto de trabajo un nuevo
valor mediante la adicion de una cantidad determinada
de trabajo, sin que interesen aqui el contenido concreto,
el objetivo y la naturaleza técnica de su trabajo. Por otra
parte, los valores de los medios de produccién consumidos
los reencontramos como partes constitutivas del valor del
producto; por ejemplo, los valores del algodén y el huso
en el valor del hilado. El valor del medio de produccion,
pues, se conserva por su transferencia al prpducto. chha
transferencia ocurre durante la transformacién del medio
de produccién en producto, al efectuarse el proceso laboral.
Es mediada por el trabajo. ;Pero de qué manera?

El obrero no trabaja dos veces durante el mismo lapso,
una vez para incorporar valor al algodén rpedlante su
trabajo, y la otra para conservar el valor previo del algo-
dén, o, lo que es lo mismo, para fransferir al producto, al
hilado, el valor del algodén que elabora y el del huso con
el que trabaja. Simplemente, agregando el valor nuevo con-
serva el viejo. Pero como la adicién de valor nuevo al
objeto de trabajo y la conservacién de los valores ante-
riores en el producto son dos resultados totalmente d}s-
tintos, que el obrero produce al mismo tiempo aunque solq
trabaje una vez en el mismo lapso, es obvio que esa duali-
dad del resultado sélo puede explicarse por la dualidad
de su trabajo mismo. Es necesario que en el mismo Ins-
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tante y en una condicién cree valor mientras en otra con-
dicién conserva o transfiere valor.

({Como agrega el obrero tiempo de trabajo, y por ende
valor? Lo hace siempr¢ y dnicamente bajo la forma de
su peculiar modalidad laboral productiva. El hilandero s6lo
agrega tiempo de trabajo al hilar, el tejedor al tejer, el
herrero al forjar. Pero por medio de la forma, orientada
a un fin, en que esos obreros incorporan trabajo en general
y por tanto valor nuevo, por medio del hilar, el tejer, el
forjar, es como los medios de produccion, el algodén y el
huso, el hilado y el telar, el hierro y el yunque, sc con-
vierten en elementos constitutivos de un producto, de un
nuevo valor de uso.?® Caduca la vieja forma de su valor
de uso, pero sélo para adherirse a una nueva forma de
valor de uso. Sin embargo, cuando analizdbamos el proceso
de formacién del valor, llegamos al resultado de que en
la medida en que con arreglo a un fin se consume un valor
de uso, para la produccién de un nuevo valor de uso, el
tiempo de trabajo necesario para la elaboracién del valor
de uso consumido constituye una parte del tiempo nece-
sario para la produccién del nuevo valor de uso, o sea, es
tiempo de trabajo que se transfiere del medio de pro-
duccién consumido al nuevo producto. El obrero, pues,
conserva los valores de los medios de produccién consu-
midos o, como partes constitutivas de valor, los transfiere
al producto, no por la adicién de trabajo en general, sino
por el cardcter util particular, por la forma productiva
especifica de ese trabajo adicional. En cuanto actividad
productiva orientada a un fin —en cuanto hilar, tejer,
forjar—, el trabajo, por mero contacto, hace que los medios
de produccion resuciten de entre los muertos, les infunde
vida como factores del proceso laboral y se combina con
ellos para formar los productos.

Si su trabajo productivo especifico no fuera el de
hilar, el obrero no transformaria el algodén en hilado y,
por consiguiente, tampoco transferiria al hilado los valores
del algodén y el huso. En cambio, si el mismo obrero
cambia de oficio y se convierte en ebanista, agregara
valor a su material, como siempre, por medio de una

20 “F] trabajo produce una creacién nueva a cambio de otra
que se extingue.” (An Essay on the Political Economy of Nations,
Londres, 1821, p. 13.)
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jornada laboral. Lo afade, pues, por su trabajo, no en
cuanto trabajo de hilar o trabajo de ebanista, sino
en cuanto trabajo social abstracto, en general, y no agrega
determinada magnitud de valor porque su trabajo posea
un contenido 1itil particular, sino porque durd un lapso de-
terminado. Por ende, en su condicion general, abstracta,
como gasto de fuerza de trabajo humana, el trabajo del
hilandero agrega nuevo valor a los valores del algod6n y
el huso, y en su condicién util, particular, concreta, en
cuanto proceso de hilar, transfiere al producto el valor de
esos medios de produccién y conserva de ese modo su
valor en el producto. De ahi la dualidad de su resultado.
en el mismo instante.

Por medio de la mera adicidn cuantitativa de trabajo
se afiade nuevo valor; mediante la cualidad del trabajo
agregado se conservan en el producto los viejos valores
de los medios de produccion. Este efecto dual del mismo
trabajo, consecuencia de su caracter dual, se revela tangi-
blemente en diversos fenémenos.

Supongamos que un invento cualquiera pone al hilan-
dero en condiciones de hilar tanto algodén en 6 horas como
antes en 36. Como actividad productiva 1til, orientada a
un fin, su trabajo ha sextuplicado su fuerza. Su producto
es ahora el séxtuplo, 36 libras de hilado en vez de 6. Pero
las 36 libras de algodén sélo absorben ahora tanto tiempo
de trabajo como antes 6 libras. Se adiciona [a cada libra}
seis veces menos trabajo nuevo que con el método viejo,
y por tanto Unicamente un sexto del valor anterior. Por
otra parte, existe ahora en el producto, en las 36 libras
de hilado, un valor seis veces mayor en algodén. En las
6 horas de hilado se conserva y se transfiere al producto
un valor seis veces mayor en materia prima, aunque a
[cada libra de] la misma materia prima se le agrega un
valor nuevo seis veces menor. Esto revela como la condi-
¢i6n por la cual el trabajo conserva valores durante el mismo
proceso indivisible, difiere esencialmente de la condicion
por la cual crea valor. Cuanto mdas tiempo de trabajo
necesario se incorpore a la misma cantidad de algodon
durante la operacién de hilar, tanto mayor serd el valor
nuevo que se agregue al algodén, pero cuantas mas libras
de algodén se hilen en el mismo tiempo de trabajo, tanto
mayor seré el valor viejo que se conserve en el producto.
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Supongamos, a la inversa, que la productividad del
trabajo de hilar se mantiene inalterada, y que el hilandero
necesita como siempre la misma cantidad ‘de tiempo para
convertir en hilado una libra de algodén. Pero varia el
valor de cambio del algodén mismo: el precio de una
libra de algodén se sextuplica o se reduce a la sexta parte.
En ambos casos el hilandero sigue agregando a la misma
cantidad de algodén el mismo tiempo de trabajo, por ende
el mismo valor, y en ambos casos produce en el mismo
tiempo la misma cantidad de hilado. No obstante, el valor
que transfiere del algodén al producto, al hilado, en un
caso serd seis veces mayor, en el otro seis veces menor?
que anteriormente, Otro tanto ocurre cuando los medios
de trabajo se encarecen o abaratan, pero prestando siempre
¢l mismo servicio en el proceso de trabajo.

Si las condiciones técmicas del proceso de hilar se
mantienen inalteradas y, asimismo, no ocurre cambio al-
guno de valor en sus medios de produccion, el hilandero,
como siempre, empleara en los mismos tiempos de trabajo
las mismas cantidades de materia prima y de maquinaria,
de valores que se han mantenido iguales. El valor que
conserva €l en el producto estard entonces en relacién di-
recta con el valor nuevo que afiade. En dos semanas, agre-
ga dos veces mas trabajo que en una semana, por tanto dos
veces mas valor, y a la vez consume dos veces mas material
cuyo valor es el doble, desgastando dos veces mas maqui-
naria de dos veces méas valor; por consiguiente, en el
producto de dos semanas conserva el doble de valor que
en el producto de una semana. Bajo condiciones de pro-
duccién constantes, dadas, el obrero conserva tanto mas
valor cuanto mas valor adiciona, pero no conserva mas
valor porque afiada mas valor, sino porque lo agrega bajo
condiciones que se mantienen iguales y son independientes
de su propio trabajo.

Por cierto, puede decirse en un sentido relativo que el
obrero siempre conserva valores viejos en la misma pro-
porcidn en que afiade valor nuevo. Ya suba el valor del
algodon de 1 chelin a 2 chelines, o baje a 6 peniques, el
obrero siempre conservard en el producto de una hora
la mitad de valor del algodén que conserva en el producto

* En el original: “en un caso sera seis veces menor, en el otro
seis veces mayor”. Véase seis lineas més arriba.
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de dos horas, por mucho que varie dicho valor. Si ademas
la productividad de su propio trabajo varia —aumenta
o disminuye—, en una hora de trabajo podrd hilar més
0 menos algodén que antes y, correlativamente, conservar
en el producto de una hora de trabajo mis o menos valor
del algodén. Con todo, en dos horas de trabajo conservard
el doble de valor que en una hora de trabajo.

El valor, prescindiendo de su representacién mera-
mente simbodlica en el signo de valor, s6lo existe en un
valor de uso, en una cosa. (El hombre mismo, considerado
en cuanto simple existencia de fuerza de trabajo, es un
objeto natural, una cosa, aunque una cosa viva, autocons-
ciente, y el trabajo mismo es una exteriorizacién a modo
de cosa de esa fuerza.) Si se pierde, pues, el valor de uso,
se pierde también el valor. Los medios de produccién no
pierden con su valor de uso, a la vez, su valor, porque
en virtud del proceso laboral en realidad sélo pierden la
figura originaria de su valor de uso para adquirir en el
producto la figura de otro valor de uso. Pero asi como
para el valor es importante el existir en algun valor de
uso, le es indiferente que sea este o aquel valor de uso,
como lo demuestra la metamorfosis de las mercancias. De
ello se desprende que en el proceso de trabajo sdlo se
transfiere valor del medio de produccién al producto en
la medida en que el medio de produccién pierda también,
junto a su valor de uso auténomo, su valor de cambio.
S6lo le cede al producto el valor de uso que pierde en
cuanto medio de produccién. Los factores objetivos del
proceso laboral, empero, en este aspecto se comportan de
diferentes maneras. )

El carbén con que se calienta la méquina se disipa sin
dejar huellas, y lo mismo el aceite con que se lubrican los
ejes, etc. Las tinturas y otros materiales auxiliares desapa-
recen, pero se manifiestan en las cualidades del producto.
La materia prima constituye la sustancia del producto, pero
su forma ha cambiado. La materia prima y los materiales
auxiliares, pues, pierden la figura auténoma bajo la que
ingresaron, como valores de uso, en ¢l proceso de .trabajo.
Otra cosa ocurre con los medios de trabajo proplamente
dichos. Un instrumento, una maquina, el edificio de una
fibrica, un recipiente, etc., s6lo prestan servicios en cl
proceso laboral mientras conservan su figura originaria
y pueden mafiana ingresar en éste bajo la misma forma
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que ayer. Tanto en vida, durante el proceso de trabajo
como después de muertos, mantienen su figura auténome;
con respecto al producto. Los caddveres de las maquinas
h.erramlentas, locales de trabajo, etc., siguen existiend(;
siempre separados de los productos que ayudaron a crear.
Ahora bien, si consideramos el perfodo completo durante
el cual uno de tales medios de trabajo presta servicio, desde
el dia de su entrada en el taller hasta el de su arrumba-
miento en el depdsito de chatarra, vemos que durante ese
periodo su valor de uso ha sido consumido integramente
por el trabajo y que, por consiguiente, su valor de cambio
se ha transferido por entero al producto. Si una maquina
de hilar, por ejemplo, ha tenido una vida Wtil de 10 afios,
su valor total habrd pasado al producto decenal durante
el proceso laboral decenal. El lapso de vida de un medio
de trabajo, pues, comprende una cantidad mayor o menor
de procesos laborales con él efectuados, que se reiteran
una y otra vez. Y con el medio de trabajo ocurre como
con el hombre. Todo hombre muere cada dia 24 horas
mds. f:ero el aspecto de un hombre no nos indica con
precision cudntos dias ha muerto ya. Esto, sin embargo,
no impide a las compafifas de seguros de vida extraer
conclusiones muy certeras, y sobre todo muy lucrativas,
acerca de la vida media de los seres humanos. Lo mismo
acontece con los medios de trabajo. La experiencia indica
cudnto tiempo dura promedialmente un medio de trabajo,
por ejemplo una méquina de determinado tipo. Suponga-
mos que su valor de uso en el proceso laboral dure sélo
6 dias. Cada jornada de trabajo, pues, perderd, término
medio, 16 de su valor de uso y cederd 6 de su valor al
producto diario. Es de este modo como se calcula el des-
gaste de todos los medios de trabajo, por ejemplo su
pérdida diaria de valor de uso, y la correspondiente cesion
diaria de valor al producto.

Se evidencia asi, de manera contundente, que un medio
de produccién nunca transfiere al producto mds valor que
el que pierde en el proceso de trabajo por desgaste de
su propio valor de uso. Si no tuviera ningin valor que
perder, esto es, si él mismo no fuera producto de trabajo
humano, no transferiria valor alguno al producto. Serviria
como creador de valor de uso, pero no como productor
de valor de cambio. Es éste, por consiguiente, el caso de
todos los medios de produccidn preexistentes en la natu-
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raleza, sin intervencién humana, como la tierra, el viento,
el agua, el hierro en el yacimiento, la madera de la selva
virgen, etcétera.

Nos sale al encuentro, aqui, otro fendmeno interesante.
Digamos que una mdaquina valga, por ejemplo, £ 1.000
y que se desgaste totalmente en 1.000 dias. En tal caso,
1/1000 de su valor pasard cada dia de la maquina a su
producto diario. Al mismo tiempo, aunque siempre con
energia vital decreciente, la méquina toda seguird operando
en el proceso laboral. Se pone de manifiesto, entonces, que
un factor del proceso laboral, un medio de produccién, se
incorpora totalmente al proceso laboral, pero sdlo en parte
al proceso de valorizacion. La diferencia entre proceso de
trabajo y proceso de valorizacién se refleja aqui en sus
factores objetivos, puesto que el mismo medio de produc-
cién participa en el mismo proceso de produccion integra-
mente como elemento del proceso laboral y sélo lo hace
fraccionadamente como elemento de la formacion de
valor.®

21 No consideramos aqui las reparaciones de los medios de
trabajo, maquinas, edificaciones, etc. Una maquina en reparacio-
nes no funciona como medio de trabajo, sino como material de
trabajo. No se labora con ella sino en ella-misma para recompo-
ner su valor de uso. Para nuestro fin, siempre deben concebirse tales
trabajos de reparacién como incluidos en la labor que se requiere
para la produccién del medio de trabajo. En el texto nos referimos
al deterioro que ningiin médico puede curar y que paulatinamente
suscita la muerte, a “ese tipo de desgaste que es imposible reparar
de tiempo en tiempo y que, por ejemplo, reduce finaimente un
cuchillo a tal estado que el cuchillero dice que ya no vale la pena
ponerle hoja nueva”. Hemos visto en el texto que una maquina,
por ejemplo, participa integramente en todo proceso aislado de tra-
bajo, pero sblo fraccionadamente en el proceso simultineo de la
valorizacién. Conforme a ello corresponde juzgar la siguiente
confusién conceptual: “El sefior Ricardo se -refiere a una parte
del trabajo efectuado por el mecénico que produce méiquinas de
hacer medias” como si, por ejemplo, esa parte estuviera contenida
en el valor de un par de medias. “Sin embargo el trabajo global
que produjo cada par de medias ... incluye el trabajo global del
constructor de mdquinas, no una parte, puesto que una maquina
hace muchos pares, y no podria hacerse ninguno de esos pares si
faltara una parte cualquiera de la maquina.” (Observations on Cer-
tain Verbal Disputes. .., p. 54.) El autor, un “wiseacre” [sabelo-
todo] descomunalmente pagado de si mismo, con su confusion
y por tanto con su polémica s6lo tiene razén en la medida en que
ni Ricardo ni ningin otro economista, anterior © posterior a él, han
distinguido con exactitud los dos aspectos del trabajo, ni por ende
analizado tampoco sus diversos papeles en Ja formacién del valor.
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) Por otra parte, un medio de produccién puede ingresar
Integramente en el proceso de valorizacion y hacerlo sélo
fraccionadamente en el proceso de trabajo. Supongamos
que al hilar el algodén, de cada 115 libras se pierdan
diariamente 15, que no forman hilado sino tan sélo devil’s
dust [polvillo del algod6n]. No obstante, si esos desperdicios
de 15 % 19*%is) son normales, inseparables de la elaboracién
mgdia del algodén, el valor de las 15 libras de algod6n, por
mas que no sean un elemento del hilado, entra en el valor
del hilado a igual titulo que el valor de las 100 libras que
constituyen la sustancia de ese producto. Para producir
100 libras de hilado, es necesario que el valor de uso de
las 15 libras de algodon se haga polvo. La pérdida de ese
a}godén se cuenta, pues, entre las condiciones de produc-
cion del hilado. Precisamente por eso se transfiere su valor
al hilo. Esto reza para todos los excrementos del proceso
laboral, por 1o menos en la medida en que esos excrementos
no pasan a constituir nuevos medios de produccion y por
ende nuevos valores de uso auténomos. Asi, por ejemplo,
en las grandes fabricas de maquinaria de Manchester se
ven montaiias de chatarra a las que méiquinas ciclépeas
reducen a una especie de viruta y grandes carros llevan
por la noche desde la fabrica a la fundicién, de donde
retornan al dia siguiente convertidas en hierro en lingotes.
~ Los medios de produccién sélo transfieren valor a la
figura nueva del producto en la medida en que, durante
el proceso laboral, pierden valor bajo la figura de sus anti-
guos valores de uso. El mdximo de pérdida de valor que
pueden experimentar en el proceso de trabajo estd limi-
tado, como es obvio, por la magnitud de valor originaria,
por la magnitud del valor con que entran en el proceso
de trabajo, o sea por el tiempo de trabajo requerido para
su propia produccién. Por ende, los medios de produccion
nunca pueden afiadir al producto mds valor que el que
poseen independientemente del proceso laboral al que sir-
ven, Por Gtil que sea un material de trabajo, una méiquina,
un medio de produccién, si costé £ 150, digamos 500
jornadas de trabajo, nunca afladird mas de £ 150 al
producto total a cuya formacidon coadyuva. Su valor no
estd determinado por el proceso laboral al que ingresa
como medio de produccion, sino por el proceso laboral
del cual surge como producto. En el proceso de trabajo
ese medio de produccion sirve s6lo como valor de uso, en
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cuanto cosa con propiedades litiles, y, por consiguiente, no
transferiria al producto valor alguno si él mismo hubiera
carecido de valor antes de ingresar al proceso.?*

En tanto el trabajo productivo transforma los medios
de produccion en elementos constitutivos de un nuevo pro-
ducto, con el valor de ellos se opera una transmigracion
de las almas. Dicho valor pasa del cuerpo consumido al
cuerpo recién formado. Pero esta metemsicosis acontece,
como quien dice, a espaldas del trabajo efectivo. El obrero
no puede aradir trabajo nuevo, y por tanto crear valor
nuevo, sin conservar valores antiguos, pues siempre se ve
precisado a afiadir el trabajo bajo determinada forma util,
y no puede agregarlo bajo una forma util sin convertir
productos en medios de produccién de un nuevo producto,
y por tanto sin transferir a éste el valor de aquéllos. Es,
pues, un don natural de la fuerza de trabajo que se pone
a si misma en movimiento, del trabajo vivo, el conservar

22 Se desprende de ello el absurdo en que incurre el insulso
Jean-Baptiste Say, al tratar de derivar el plusvalor (interés, ganan-
cia, renta) de los “services productifs” [servicios productivos] que,
mediante sus valores de uso, prestan en el proceso laboral los
medios de produccidn, la tierra, los instrumentos, el cuero, etc. El
sefior Wilhelm Roscher, que rara vez deja escapar la oportunidad
de registrar por escrito ingeniosas agudezas apologéticas, exclama:
“Con mucha razén observa Jean-Baptiste Say, Traité, t. 1, cap. 1v:
el valor producido por un molino de aceite, una vez deducidos
todos los gastos, es una cosa nueva, esencialmente diferente del
trabajo por el cual ha sido creado el molino mismo”. (Die Grund-
lagen ..., p. 82, nota.) jCon mucha razén! El “aceite” producido
por €l molino aceitero es algo muy diferente del trabajo que costd
construir el molino. Y por valor entiende el sefior Roscher cosas
tales como el “aceite”, ya que el “aceite” tiene valor. Y aunque
“en la naturaleza” se encuentra aceite mineral, en términos rela-
tivos éste no es “mucho”, circunstancia que es seguramente la que
lo induce a otra de sus observacionés: “Casi nunca produce” (jla
naturaleza!) “valores de cambio”. [Ibidem, p. 79.] A la naturaleza
de Roscher le pasa con el valor de cambio lo que a la incauta
doncella que habia tenido un nifio, si, “ipero tan pequefiito!” El
mismo sabio (“savant sérieux”) [serio sabio] advierte ademas, res-
pecto al punto mencionado: “La escuela de Ricardo suele también
subsumir el capital en el concepto de trabajo, en calidad de «traba-
jo ahorrado». Esto es inhdbil (!), porque (!), eso es (!), el poseedor
de capital (1), con todo (!), hizo mds (!) que el mero () engendra-
miento (7) y (??7) conservacidén del mismo (;del mismo qué?): pre-
cisamente (77) abstenerse del propio disfrute, por lo cual €l, por
ejemplo (1), reclama intereses”. (Ibideml, p. 82].) iCuédn “hdbil”
es este “método anatomofisiolégico” de la economia politica que, eso
es. con todo, precisamente. deriva el “valor” del mero “reclamar™!
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valor al afadir valor, un don natural que nada le cuesta
al obrero pero le rinde mucho al capitalista: a conservacién
del valor preexistente del capital.*2®s Mientras los negocios
van viento en popa, el capitalista estd demasiado enfrascado
en hacer dinero como para reparar en ese obsequio que
le brinda el trabajo. Las interrupciones violentas del pro-
ceso laboral, las crisis, o vuelven dolorosamente consciente
del fenémeno.?

Lo que se consume en los medios de produccién es, en
general, su valor de uso, y es por medio de ese consumo
como el trabajo crea productos. Su valor, en realidad, no
se consume,** y por tanto tampoco se lo puede reproducir.
Se lo conserva, pero no porque se lo someta a una opera-
cién en el proceso de trabajo, sino porque el valor de uso
en el que existe originariamente desaparece, sin duda, pero
convirtiéndose en otro valor de uso. El valor de los medios
de produccién, por consiguiente, reaparece en el valor del
producto, mas, hablando con propiedad, no se lo repro-

22bis “De todos los medios que emplea el agricultor, el trabajo

del hombre ... es aquel en el que mas debe apoyarse para la
reposicién de su capital. Los otros dos... las existencias de ani-
males de labor y los... carros, aradbs, azadas y palas, etc., no

cuentan absolutamente para nada sin cierta cantidad del primero.”
(Edmund Burke, Thoughts and Details on Scarcity, Originally Pre-
sented to the Rt. Hon. W, Pitt in the Month of November 1795,
Londres, 1800, p. 10.)

23 En el Times del 26 de noviembre de 1862 un fabricante,
cuya hilanderia ocupa 800 obreros y tiene un consumo semanal
medio de 150 balas de algoddn de la India o aproximadamente
130 balas de algodén norteamericano, plafie ante el puiblico con
motivo de los costos que le insume anualmente la paralizacién de
su fabrica. Los evalda en £ 6.000. Entre ellos hay no pocos rubros
que no nos conciernen aqui, como alquiler, impuestos, primas de
seguros, salarios a obreros contratados por afo, gerente, tenedor
de libros, ingeniero, etc. Pero luego calcula £ 150 de carbén,
para caldear la fabrica de cuando en cuando y poner ocasional-
mente en movimiento la maquina de vapor, ademds de salarios
para los obreros que con su trabajo eventual mantienen en buenas
condiciones la maquinaria. Finalmente, £ 1.200 por el deterioro
de la maquinaria, ya que “las condiciones atmosféricas y el princi-
pio natural de la decadencia no suspenden sus efectos por el hecho
de que la maquina de vapor cese de funcionar”. Hace constar
expresamente que esa suma de £ 1.200 ha sido fijada en un nivel
tan modesto porque la maquinaria se encuentra ya muy desgastada.

2¢ “Consumo productivo ... donde el consumo de una mer-
cancia forma parte del proceso de produccién ... En tales casos
no tiene lugar un consumo de valor” (S.P.Newman, Elements
of ..., p. 296.)
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duce. Lo que si se produce es el nuevo valor de uso, cn
el que reaparece ¢l viejo valor de cambio.*

Otra cosa ocurre con el factor subjetivo del proceso
laboral, la fuerza de trabajo que se pone a si misma en
accién. Mientras el trabajo, en virtud de su forma orien-
tada a un fin, transfiere al producto el valor de los medios
de produccién y lo conserva, cada fase de su movimiento
genera valor adicional, valor nuevo. Supongamos que el
proceso de produccién se interrumpe en el punto en que
el obrero produce un equivalente por el valor de su propia
fuerza de trabajo, cuando, por ejemplo, gracias a un tra-
bajo de seis horas ha agregado un valor de 3 chelines. Este
valor constituye ¢l excedente del valor del producto por
encima de sus partes componentes que son debidas a
los medios de produccion. Es el tnico valor original que
surge dentro de ese proceso, la dnica parte del valor del
producto que ha sido producida por el proceso mismo. Sin
duda, ese valor sélo remplaza el dinero adelantado por el
capitalista al comprar la fuerza de trabajo, y gastado en
medios de subsistencia por el obrero mismo. Con relacién
a los 3 chelines gastados, el nuevo valor de 3 chelines
aparece Unicamente como reproduccion. Pero se lo ha
reproducido efectivamente, no sélo, como ocurria con el
valor de los medios de produccidn, en apariencia. La susti-

25 En un compendio norteamericano, que talvez haya llegado
a veinte ediciones, se lee lo siguiente: “No importa bajo qué forma
reaparece el capital”. Después de una verbosa enumeracién de
todos los ingredientes que pueden participar en la produccién y
cuyo valor reaparece en el producto, concluye: “Se han modificado,
asimismo, los diversos tipos de alimentos, vestimenta y abrigo
necesarios para la existencia y comodidad del ser humano. De
tanto en tanto se los consume, y su valor reaparece en ese nuevq
vigor infundido al cuerpo y la mente del hombre, forméndose asi
nuevo capital que se empleard una vez mis en el proceso de la
produccién”. (F. Wayland, The Elements..., pp. 31, 32.) Para
no hablar de todas las demads rarezas, digamos que no es, por ejem-
plo, el precio del pan lo que reaparece en el vigor renovado, sino
sus sustancias hematopoyéticas. Por el contrario, 1o que reaparece
como valor de ese vigor no son los medios de subsistencia, sino el
valor de éstos. Aunque sélo cuesten la mitad, los mismos medios
de subsistencia producirdn la misma cantidad de musculos, huesos,
etcétera, en suma, el mismo vigor, pero no vigor del mismo valor.
Esa mutacion de “valor” en “vigor” y toda esa farisaica ambigliedad
encubren el intento, por cierto fallido, de extraer de la mera rea-
paricién de los valores adelantados un plusvalor.

251



tucion de un valor por otro es mediada aqui por una nueva
creacion de valor.

Ya sabemos, sin embargo, que el proceso laboral pro-
sigue mds alld del punto en que se ha reproducido y agre-
gado al objeto de trabajo un simple equivalente por el valor
de la fuerza de trabajo. En vez de 6 horas, que bastarian
a tales efectos, el proceso dura, por ejemplo, 12 horas.
Mediante la puesta en accion de la fuerza de trabajo, pues,
no solo se reproduce su propio valor sino un valor exce-
dente. Este plusvalor constituye el excedente del valor del
producto por encima del valor de los factores que se han
consumido al generar dicho producto, esto es, los medios
de produccién y la fuerza de trabajo.

Al exponer los diversos papeles desempefiados por los
distintos factores del proceso laboral que forman el vaior
del producto, de hecho hemos caracterizado las funciones
que corresponden a las diversas partes componentes del
capital en el propio proceso de valorizacion de este ultimo.
El excedente del valor total del producto sobre la suma
del valor de sus elementos constitutivos, es el excedente
del capital valorizado por encima del valor que tenia el
capital adelantado en un principio. Los medios de produc-
cién, por una parte, la fuerza de trabajo, por la otra, no
son mis que diversas formas de existencia adoptadas por
el valor originario del capital al despojarse de su forma
dineraria y transformarse en los factores del proceso
laboral.

La parte del capital, pues, que se transforma en medios
de produccion, esto es, en materia prima, materiales auxi-
liares y medios de trabajo, no meodifica su magnitud de
valor en el proceso de produccién. Por eso la denomino
parte constante del capital o, con més concisioén, capital
constante.

Por el contrario, la parte del capital convertida en
fuerza de trabajo cambia su valor en el proceso de produc-
cion. Reproduce su propio equivalente y un excedente por
encima del mismo, el plusvalor, que a su vez puede variar,
ser mayor o menor. Esta parte del capital se convierte
continuamente de magnitud constante en variable. Por eso
la denomino parte variable del capital, o, con més breve-
dad, capital variable. Los mismos componentes del capital
que desde el punto de vista del proceso laboral se distin-
guian como factores objetivos y subjetivos, como medios
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de produccion y fuerza de trabajo, se diferencian desde. el
punto de vista del proceso de valorizacion como capital
constante y capital variable.

El concepto de capital constante en modo alguno ex-
cluye la posibilidad de una revolucion en el valor de sus
elementos constitutivos. Supongamos que la libra de algo-
dén cuesta hoy 6 peniques y aumenta mafiana, a con-
secuencia de una mala zafra algodonera, a 1 chelin. El
algodén viejo, que sigue elabordndose, se ha comprado al
precio de 6 peniques, pero aflade ahora al producto una
parte de valor de un chelin. Y el que ya estaba hilado,
y que quizds ya circulaba como hilado en el mercado, adi-
ciona igualmente al producto el doble de su valor originario.
Se comprueba, empero, que estos cambios de valor son
independientes de la valorizacién del algodén en el proceso
mismo de hilar. Si el viejo algodén ni siquiera hubiera
entrado en el proceso laboral, se lo podria revender ahora
a 1 chelin, en lugar de a 6 peniques. Y hasta més: cuanto
menos proceso de trabajo hubiera recorrido, tanto mds
seguro seria el resultado. De ahi que sea una ley de la
especulacién, cuando el valor experimenta esas revolucio-
nes, la de operar con la materia prima en su forma menos
elaborada, y por consiguiente mejor con el hilo que con
la tela, y mejor con el algodén mismo que con el hilado.
El cambio de valor se origina aqui en el proceso que pro-
duce el algod6n, no en el proceso en que éste funciona
como medio de produccién y por tanto como capital
constante. El valor de una mercancia, en efecto, se deter-
mina por la cantidad de trabajo contenida en ella, pero esa
cantidad misma estd determinada socialmente. Si el tiempo
de trabajo socialmente requerido para su produccién se ha
modificado —la misma cantidad de algoddn, por ejemplo,
en caso de malas cosechas representa una cantidad mayor
de trabajo que cuando aquéllas son buenas— se opera
un efecto retroactivo sobre la vieja mercancia, que cuenta
siempre tan s6lo como un ejemplar individual de su gé-
nero ¢ y cuyo valor en todos los casos se mide por el
trabajo socialmente necesario, esto es, por el trabajo nece-
sario bajo las condiciones sociales actuales.

26 “Todos los productos de un mismo género no forman, en
propiedad, sino una masa cuyo precio se determina en general e
independientemente de las circunstancias particulares.” (Le Trosne,
De lintérét social, p. 893.)
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Al igual que el valor de la materia prima, puede variar
el de los medios de trabajo que prestan servicios en el
proceso de produccién, el de la maquinaria, etc., y por
tanto también la parte de valor que transfieren al producto.
Por ejemplo, si a consecuencia de un nuevo invento se
reproduce con menor gasto de trabajo maquinaria del
mismo tipo, la vieja maquinaria se desvaloriza en mayor
o menor grado y, por tanto, también transferira al producto
proporcionalmente menos valor. Pero también en este caso
el cambio del valor surge al margen del proceso de pro-
duccién en el que la méquina funciona como medio de
produccién. En este proceso la maquina nunca transfiere
mas valor que el que posee independientemente de aquél.

Y asi como un cambio en el valor de los medios de
produccién —aunque pueda retroactuar luego de la en-
trada de éstos en el proceso— no modifica el caracter de
capital constante de los mismos, tampoco un cambio en la
proporcion entre el capital constante y el variable afecta
su diferencia funcional. Las condiciones técnicas del pro-
ceso laboral, por ejemplo, pueden transformarse a tal punto
que donde antes 10 obreros con 10 herramientas de escaso
valor elaboraban una masa relativamente pequena de mate-
ria prima, ahora 1 obrero con una méquina costosa elabore
una masa cien veces mayor. En este caso habria aumentado
considerablemente el capital constante, esto es, la masa
de valor de los medios de produccién empleados, y habria
disminuido en sumo grado la parte variable del capital, es
decir, la adelantada en fuerza de trabajo. Pero este cambio,
sin embargo, no modifica més que la proporcién cuantita-
tiva entre el capital constante y el variable, o la proporcion
en que el capital global se descompone en sus elementos
constitutivos constantes y variables, no afectando, en cam-
bio, la diferencia que existe entre capital constante y
variable.
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CAPITULO VII
LA TASA DE PLUSVALOR

1. El grado de explotacién de la fuerza de trabajo

El plusvalor generado en el proceso de produccion por
C, el capital adelantado, o en otras palabras, la valorizacion
del valor del capital adelantado C, se presenta en un primer
momento como excedente del valor del producto sobre la
suma de valor de sus elementos productivos.

El capital C se subdivide en dos partes: una suma de
dinero, ¢, que se invierte en medios de produccion, y otra
suma de dinero, v, que se gasta en fuerza de trabajo; ¢
representa la parte de valor transformada en capital cons-
tante, v la convertida en capital variable. En un principio,
pues, C =c¢ + v; por ejemplo, ¢l capital adelantado,

- —
£ 500 = £ 410 + £ 90.

Al término del proceso de produccion surge una mercancia

cuyo valor es
——

=c+Vv-+p
dondc p es ¢l plusvalor; por cjemplo
cC vV p
£ 370 + £ 90 4+ £ 90.

El capital originario C se ha transformado en C’; ha pasado
de £ 500 a £ 590. La diferencia entre ambos es — p, un
plusvalor de £ 90. Como el valor de los elementos de la
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produccion es igual al valor del capital adelantado, es en
realidad una tautologia decir que el excedente del valor
del producto sobre el valor de sus elementos productivos
es igual a la valorizacién del capital adelantado o igual al
plusvalor producido.

Esta tautologia exige, con todo, mayores precisiones.
Lo que se compara con el valor del producto es el valor
de los elementos productivos consumidos en la formacién
de aquél. Ahora bien, como hemos visto, la parte del
capital constante empleado compuesta por los medios de
trabajo sélo transfiere una parte de su valor al producto,
mientras otra parte subsiste bajo su vieja forma de exis-
tencia. Como la ultima no desempefia papel alguno en la
formacion del valor, se ha de hacer aqui abstraccion de
ella. Si la introdujéramos en el calculo nada variaria con
ello. Supongamos que ¢ = £ 410, se compone de mate-
ria prima por £ 312 y materiales auxiliares por £ 44,y
que en el proceso se desgasta maqumarla por £ 54, ascen-
diendo el valor de la maquinaria empleada realmente a
£ 1.054. Sélo calculamos, como adelanto para la creacién
del valor del producto, £ 54, o sea el valor que la ma-
quinaria pierde en virtud de su funcién y que por consi-
guiente se transfiere al valor del producto. Si en el célculo
incluyéramos las £ 1.000 que siguen existiendo bajo su
vieja forma de mdquina de vapor, etc., tendriamos que
hacerlas figurar en ambas columnas, en la del valor ade-
lantado y en la del valor del producto,?¢bis y obtendriamos
asi, respectivamente, £ 1.500 y £ 1.590. La diferencia,
o plusvalor, seria como siempre de £ 90. A menos que
del contexto se infiera lo contrario, pues, por capital cons-
tante adelantado para la produccién de valor entendemos
siempre el valor de los medios de produccion consumidos
en la produccion, y sllo ese valor.

Esto supuesto, volvamos a la férmula C = ¢ + v, que
se convierte en C" = ¢ 4+ v 4+ p y precisamente por cllo
transforma a C en C’. Sabemos que el valor del capital
constante no hace mas que reaparecer en el producto. El
producto de valor generado efectivamente y por primera

26bis “Sj el valor del capital fijo empleado lo computamos
como parte de los adelantos, deberemos computar el valor rema-
nente de ese capital, al término del afio, como parte de las utili-
dades anuales.” (Malthus, Principles of Polltical Economy, 22 ed.,
Londres, 1836, p. 269.)
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vez en el proceso, difiere, pues, de ese valor del producto
conservado en el proceso; no es, por ende, como pareceria
a primera vista,

————
c+v+Dp
0 sea
C /v 2
£Z1_6—|—£90+ £ﬁ)’, sino v p
0 sea '
Vo~~~
£90 4+ £90;

no £ 580 sino £ 180. Si c, el capital constante, fuera = 0,
en otras palabras, si existieran ramos industriales en los
que el capitalista no se viera obligado a utilizar medios
de produccién producidos -—ni materia prima ni materia-
les auxiliares ni instrumentos de trabajo— sino unica-
mente materias que le brindara la naturaleza y fuerza
de trabajo, no seria necesario transferir al producto nin-
guna parte constante de valor. Dejaria de existir ese
elemento del valor del producto, en nuestro ejemplo £ 410,
pero el producto de valor de £ 180, que contiene £ 90 de
plusvalor, seria exactamente de la misma magnitud que
si ¢ representara la maxima suma de valor. Tendriamos que
o
C=04v=y,

y C’, el capital valorizado, seria = v 4+ p; C'— C, como
siempre, = p. A la inversa, si p = 0, o en otras palabras,
si la fuerza de trabajo cuyo valor se adelanta en el capital
variable s6lo hubiera producido un equivalente, tendriamos
que C=c+v,y

—
C’ (el valor del producto) =c+ v+ 0;

por consiguiente, C == C’. El capital adelantado no se
habria valorizado.

Ya sabemos, en realidad, que el plusvalor es una sim-
ple consecuencia del cambio de valor que se efectua con v,
la parte del capital convertida en fuerza de trabajo, y por
tanto que v 4+ p = v + Av (v més el incremento de v).
Pero el cambio efectivo de valor y la proporcién en que
ese valor varia, se oscurecen por el hecho de que a consc-
cuencia del crecimiento de su parte constitutiva variable,
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también se acrecienta el capital global adelantado. Era de
500 y pasa a ser de 590. El anilisis puro del proceso exige,
por tanto, prescindir totalmente de aquella parte del valor
del producto en la que solo reaparece el valor constante
del capital; por ende, considerar que el capital constante
c es =0, aplicando asi una ley matematica que rige
cuando operamos con magnitudes variables y constantes
y cuando las magnitudes constantes sblo estan relacionadas
con las variables por medio de adiciones o sustracciones.

Otra dificultad deriva de la forma originaria que reviste
el capital variable. Asi, en el ejemplo precedente, C” es =
= &£ 410 de capital constante + £ 90 de capital variable +
+ &£ 90 de plusvalor. Pero £ 90 constituyen una magni-
tud dada, y por ende constante, por lo cual no parece
congruente el operar con ellas como una magnitud varia-

v

e
ble. Sin embargo, £ 90 & £ 90 de capital variable son
aqui en rigor, s6lo un simbolo del proceso que recorre ese
valor. La parte del capital adelantada en la adquisicion de
fuerza laboral es una cantidad determinada de trabajo
objetivado, y por consiguiente una magnitud constante de
valor, al igual que el valor de la fuerza de trabajo adqui-
rida. Pero en el proceso de produccién mismo hace su
aparicion, en lugar de las £ 90 adelantadas, la fuerza de

trabajo que se pone en movimiento a si misma; ¢n vez de

trabajo muerto, trabajo vivo; en lugar de una magnitud
estatica, una fluente, o bien una magnitud variable donde
habia una constante. El resultado es la reproduccién de v
mas el incremento de v. Desde el punto de vista de la
produccién capitalista, todo ese transito es el automovi-
miento del valor, constante en un principio, que ha sido
convertido en fuerza de trabajo. A él se le acreditan el
proceso y su resultado. Por tanto, si la formula de £ 90
de capital variable o valor que se valoriza a si mismo
aparece como contradictoria, no hace mds que cxpresar
una contradicciéon inmanente a la produccién capitalista.

A primera vista, resulta sorprendentc que equiparcmos
con O el capital constante. Sin embargo, esto ocurre conti-
nuamente en la vida diaria. Si alguien, por cjemplo, quiere
calcular las ganancias de Inglaterra en la industria algodo-
nera, lo primero que hace es descontar ¢l precio pagado a
los Estados Unidos, la India, Egipto, etc., por el algoddn;
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esto es, igualar a O el valor del capital que se limita a
reaparecer en el valor del producto.

Es verdad que no sélo tiene su gran importancia eco-
ndémica la proporcién entre el plusvalor y la parte del
capital de la cual aquél surge directamente, y cuyo cambio
de valor representa, sino también su proporcién con el
capital global adelantado. En el libro tercero examinamos
circunstanciadamente esta proporcion. Para valorizar una
parte del capital mediante su conversién en fuerza de tra-
bajo, es necesario que otra partc del capital se transforme
en medios de produccién. Para que funcione el capital
variable, es menester que s¢ adelante capital constantc en
determinadas proporciones, conforme al cardcter técnico
determinado del proceso laboral. La circunstancia, sin em-
bargo, de que para efectuar un proceso quimico se requie-
ran retortas y otros recipientes, no obsta para que en ¢l
analisis hagamos abstraccién de las retortas. En {a medida
en que se analizan en si —esto es, en forma pura— la
creacion del valor y la variacién experimentada por el mis-
mo, los medios de produccién —esas formas materiales
del capital constante— se reducen a proporcionar {a mate-
ria a la que debe fijarse la fuerza liquida creadora de vator.
Por tanto, la naturaleza de esa materia es indiferentc: tan-
to da que sea algodén o hierro. También es indifercnte
el valor de dicha materia. Debe existir en una masa sufi-
ciente como para poder absorber la cantidad de trabajo
que habra de gastarse en el proceso de produccién. Una
vez dada esa masa, por mas que su valor aumente o dismi-
nuya o aquélla carezca de todo valor, como en el caso
de la tierra y el mar, esas circunstancias no habran de
afectar el proceso de creacién y variacion del valor.*

Por de pronto, pues, el capital constante lo igualamos
a cero. El capital adelantado, en consecuencia, dc ¢ + v

o
se reduce a v, y el valor del producto, de ¢ 4 v 4 p al
——

producto de valor v + p. Si suponemos que ¢l producto
de valor es = £ 180, en las que sc representa el trabajo
fluente a lo largo de todo el proceso de produccion, para

27 Nota a la 22 edicidon. — Ni qué decir tiene, con Lucrecio,
que “nil posee creari de nihilo”.1*! Nada puede crearse de la nada.
“Creacion de valor™ significa conversion de fuerza de trabajo en
trabajo. Por su parte, la fuerza de trabajo es, ante todo. materia
natural transformada en organismo humano.
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obtener el plusvalor = £ 90 tendremos que descontar el
valor del capital variable, = £ 90. El guarismo £ 90 = p
expresa aqui la magnitud absoluta del plusvalor producido.
Pero su magnitud proporcional, y por tanto la proporcién
en que el capital variable se ha valorizado, evidentemente
estd determinada por la proporcion entre el plusvalor y el

capital variable, expresdndose en

. En el ejemplo que
14

figura mas arriba, pues, en 90/90 = 100 %. Denomino a
esta valorizacion proporcional del capital variable, 0 a la
magnitud proporcional del plusvalor, tasa de plusvalor.®®

Como hemos visto, durante una parte del proceso labo-
ral el obrero se limita a producir el valor de su fuerza de
trabajo, esto es, el valor de sus medios necesarios de sub-
sistencia. Como act@ia en un régimen que se funda en la
divisién social del trabajo, no produce directamente sus me-
dios de subsistencia, sino que, bajo la forma de una mercan-
cia particular, del hilado, por ejemplo, produce un valor
igual al valor de sus medios de subsistencia, o al dinero con
que los compra. La parte de jornada laboral utilizada por
él a tal efecto serd mayor o menor segin el valor medio de
los articulos necesarios para su subsistencia diaria, y por
ende segin el tiempo de trabajo diario requerido, término
medio, para su produccion. Si el valor de sus medios de sub-
sistencia diarios representa, promedialmente, 6 horas de
trabajo objetivadas, el obrero tendra que trabajar, término
medio, 6 horas para producirlo. Si en vez de trabajar para
el capitalista lo hiciera para si mismo, por su cuenta, y
si las demds circunstancias fueran iguales, el obrero ten-
dria que trabajar promedialmente, como siempre, la misma
parte alicuota de la jornada para producir el valor de su
fuerza de trabajo, adquiriendo asi los medios de subsis-
tencia necesarios para su propia conservacién o reproduc-
cién continua. Pero como en la parte de la jornada laboral
en la que produce el valor diario de la fuerza de trabajo,
digamos 3 chelines, se limita a producir un equivalente por

28 Del mismo modo que los ingleses usan los términos “rate
of profits” [tasa de ganancial, “rate of interest” [tasa de interés).
Se vera en el libro tercero que la tasa de ganancia es facil de
comprender una vez que se conocen las leyes del plusvalor. Si se
sigue el camino inverso, no se comprendera ni I'un, ni autre [ni lo
uno ni lo otro].
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el valor de esa fuerza, ya pagado por el capitalista,bis y
como, por ende, con el valor recién creado no hace mas
que sustituir el valor del capital variable adelantado, esta
produccién de valor se presenta como mera reproduccion.
Es por eso que a la parte de la jornada laboral en la que se
cfectiia esa reproduccién la denomino tiempo de trabajo
necesario, y al trabajo gastado durante la misma, trabajo
necesario.”® Necesario para el trabajador, porque es inde-
pendiente de la forma social de su trabajo. Necesario para
el capital y su mundo, porque éstos se basan en la existen-
cia permanente del obrero.

El segundo periodo del proceso laboral, que el obrero
proyecta més alla de los limites del trabajo necesario,
no cabe duda de que le cuesta trabajo, gasto de fuerza
laboral, pero no genera ningin valor para él. Genera plus-
valor, que le sonrie al capitalista con todo el encanto cauti-
vante de algo creado de la nada. Llamo a esta parte de
la jornada laboral tiempo de plustrabajo, y al trabajo
gastado en él, plustrabajo (surplus labour). Asi como para
comprender el valor en general o decisivo es concebirlo
como mero codgulo de tiempo de trabajo, como nada mas
que trabajo objetivado, para comprender ¢l plusvalor es
necesario concebirlo como mero codgulo de tiempo de
plustrabajo, como nada mas que plustrabajo objetivado.
Es s6lo la forma en que se expolia ese plustrabajo al pro-
ductor directo, al trabajador, lo que distingue las formacio-
nes econdmico-sociales, por ejemplo la sociedad esclavista
de la que se funda en el trabajo asalariado.®

28bis {F. E.— Nota a la 32 edicién. — E! autor echa mano aqui
del lenguaje econémico corriente. Como se recordari, en la péagina
137* se demostré que en realidad no es el capitalista quien “ade-
lanta” al obrero, sino el obrero al capitalista.}

20 Hasta aqui, en esta obra empleamos el término “tiempo de
trabajo necesario” en el sentido de tiempo de trabajo que es social-
mente necesario para la produccién de una mercancia en general.
De ahora en adelante lo aplicamos también en el sentido de tiempo
de trabajo necesario para la produccién de esa mercancia especifica
que es la fuerza de trabajo. El uso de los mismos termini technici
en sentidos diferentes es inconveniente, pero no hay ciencia en
que sea totalmente evitable. Compirese, por eiemplo, el nivel supe-
rior de la matemética con el elemental.

30 Con una genialidad que recuerda a la de Gottsched,95] el
sefior Wilhelm Tucidides Roscher[95bis] descubre que aunque hoy
dia la formacién de plusvalor o plusproducto, y la consiguiente acu-

* 'Véanse, en la presente edicién, pp. 211-213.
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Como el valor del capital variable es = valor de la
fuerza de trabajo adquirida con él, y como el valor de esa
fuerza de trabajo determina la parte necesaria de la jorna-
da laboral, pero a su vez el plusvalor queda determinado
por la parte excedentaria de la jornada laboral, tenemos
que el plusvalor es al capital variable como el plustrabajo
al trabajo necesario, o que la tasa de plusvalor

}2 plustrabajo

v trabajo necesario

Ambas proporciones expresan bajo formas diferentes la
misma relacién, una vez bajo la forma de trabajo objeti-
vado, la otra bajo la de trabajo liquido.

La tasa de plusvalor, por consiguiente, ¢s la expresion
exacta del grado de explotacion de la fuerza de trabajo por
el capital, o del obrero por el capitalista.?®bis

Suponiamos en nuestro ejemplo que el valor del pro-

S

c v p

e g g
ducto era = £ 410 + £ 904 £ 90, y el capital ade-
lantado —= 500. Como el plusvalor =90 y el capital
adelantado = 500, quien se atuviera al procedimiento habi-
tual de cdlculo llegaria al resultado de que la tasa de plus-
valor (a la que se confunde con la fasa de ganancia) —
= 18 %, porcentaje tan médico que conmoveria al sefior

mulacién, se deben al “espiritu de ahorro” del capitalista —el que
como recompensa, “‘por ejemplo, reclama intereses”—, en cambio
“en los estadios culturales mas bajos... los mas fuertes obligan a
ahorrar a los mas débiles”. (Op. cit., pp. 82, 78.) (A ahorrar qué?
{Trabajo? (O productos excedentarios inexistentes? Ademas de su
ignorancia efectiva, es su horror apologético por el anilisis con-
cienzudo del valor y el plusvalor, asi como el temor de llegar
talvez a un resultado embarazoso y contrario a las ordenanzas
policiacas, 1o que induce a un Roscher y consortes a transmutar en
causas de surgimiento del plusvalor los argumentos, mas o menos
convincentes, que esgrime el capitalista para justificar su apro-
piacién.

sobis Nota a la 22 edicién. — Aunque expresion exacta del
grado de explotacion al que esti sujeta la fuerza de trabajo, la tasa
de plusvalor no expresa la magnitud absoluta de la explotacién.
Por ejemplo, si el trabajo necesario es — 5 horas y el plustrabajo
= 5 horas, el grado de explotacién serd — 100 %. La magnitud
de la explotacién se mide aqui por 5 horas. En cambio, si el trabajo
necesario es — 6 horas y el plustrabajo — 6 horas, el grado de
explotacion seguird siendo de 100 %, mientras que la magnitud de
la explotacion aumentara en 20 %, de 5 horas a 6.
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Carey y otros armonistas, Pero en realidad la tasa de plus-

valor no es = P V] P , sino = ; por tanto
C c+v ' v
90 . . .
no , sino = 100 %, mas del quintuplo del
500 90

grado aparente de explotacién. Aunque en el caso dado
no conocemos la magnitud absoluta de la jornada laboral
ni el periodo del proceso de trabajo (dia, semana, etc.),
ni tampoco el nimero de obreros que ponen en movimiento
simultineamente el capital variable de £ 90, la tasa de

plusvalor nos muestra con exactitud, por su conver-

v
tibilidad en
plustrabajo

trabajo necesario

la proporcién reciproca entre las dos partes componentes
de la jornada laboral. Es de 100 %. He aqui, por tanto,
que el obrero trabaja la mitad del dia para si mismo y la
otra mitad para el capitalista.

El método para calcular la tasa de plusvalor es, en
sintesis, el siguiente: tomamos el valor global del producto
y equiparamos a O el valor constante del capital que no
hace mas que reaparecer en aquél. La suma restante de
valor es el unico producto de valor generado efectivamente
en el proceso de formacién de la mercancia. Si el plusvalor
esta dado, lo restamos de ese producto de valor y encontra-
mos asi el capital variable. A la inversa si estd dado el
Gltimo y buscamos el plusvalor. Si ambos son conocidos,
queda Gnicamente por efectuar la operacién final, calcular

la relacién entre el plusvalor y el capital variable,
v

Por sencillo que sea el método, parece conveniente
ejercitar al lector, mediante algunos ejemplos, en este modo
de ver, poco usual para él, y en los principios en que
se funda.

Veamos primero el ejemplo de una hilanderia con
10.000 husos mecénicos que produce hilado nimero 32
de algodén norteamericano, a razén de ! libra- semanal
de hilado por huso. El desperdicio es de 6 % . Por tanto
10.600 libras de algodon se convierten cada semana <n
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10.000 libras de hilado y 600 de desperdicio. ** En abril
de 1871 ese algodén cuesta 7 %4 peniques la libra, o sea
unas £ 342 por las 10.600 libras. Los 10.000 husos, inclu-
sive la maquinaria prehiladora y la miquina de vapor,
cuestan £ 1 por huso, por tanto £ 10.000. Su desgaste
asciende a 10 % = £ 1.000, o sea £ 20 semanales. El
alquiler del edificio de la fdbrica es de £ 300, 0 £ 6
semanales. El carbon (4 libras por hora y caballo de fuer-
za, para 100 caballos de fuerza —segiin contador— y 60
horas semanales, incluso calefaccién del local), 11 tonela-
das por semana; a 8 chelines 6 peniques la tonelada, cuesta
alrededor de £ 4 V2; gas, £ 1 semanal; aceite, £ 4 V2 por
semana; en consecuencia, todos los materiales auxiliares
- insumen £ 10 semanales. La parte constante de valor,
pues, £ 378 por semana. El salario asciende a £ 52 se-
manales. El precio del hilado es de 12 Y4 peniques por li-
bra: 10.000 libras = £ 510; el plusvalor, por ende, 510 —
— 430 = £ 80. La parte constante del valor, o £ 378, la
fijamos en 0, ya que no interviene en la formacién semanal
del valor. El producto semanal de valor es entonces de
v o p

e g

£ 132 = £ 52 4 80. La tasa de plusvalor es, pues, =
= 80/52 = 153 11/13 %. Siendo de 10 horas la jornada
laboral media, llegamos al siguiente resultado: trabajo
necesario = 3 31/33 horas y plustrabajo = 6 2/33 horas.*’

Suponiendo un precio del trigo de 80 chelines por
quarter y un rendimiento medio de 22 bushels por acre
—<con lo cual el acre rinde £ 11—, Jacob registra para
1815 el siguiente cédlculo que, aunque muy defectuoso por
haber sido compensados diversos rubros, es suficiente para
nuestro objetivo: [°7]

Produccion de valor por acre

Simiente (trigo) £ 1 9chel. Diezmos, tasas,
Abono £ 2 10 chel. impuestos £ 1 1chel
Salario £ 3 10 chel. Renta £ 1 8chel
Ganancia del
arrendatario
e intereses £ 1 2chel.
Total £ 7 9chel. Total £ 3 11 chel.

31 Nota a la 22 edicion. — El ejemplo de una hilanderia, para
el afio 1660, que dimos en la primera edicién contenia algunos
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El plusvalor, siempre en el supuesto de que el precio
del producto es = su valor, se distribuye aqui entre los
distintos rubros ganancia, interés, diezmos, etc. Estas par-
tidas nos son indiferentes. Las sumamos y obtenemos un
plusvalor de £ 3 y 11 chelines. Reducimos a O las £ 3
y 19 chelines de simiente y abono, por representar el
capital constante. Resta el capital variable adelantado de
£ 3 y 10 chelines, en cuyo lugar se ha producido un valor
nuevo de £ 3 y 10 chelines + £ 3 y 11 chelines. Por

consiguiente,
p £ 3 y 11 chelines

v £ 3 y 10 chelines

més del 100 %. El obrero emplea mas de la mitad de su
jornada laboral para la produccién de un plusvalor que
diversas personas distribuyen entre si con distintos pre-
textos, 31bis

2. Representacién del valor del producto en partes
proporcionales del producto mismo

Retornemos al ejemplo que nos mostraba cémo el capi-
talista convierte su dinero en capital. El trabajo necesario
de su hilandero asciende a 6 horas y el plustrabajo del
mismo a otras 6, con lo cual el grado de explotacién de la
fuerza de trabajo es de 100 %.

El producto de la jornada laboral de 12 horas es 20
libras de hilado con un valor de 30 chelines. No menos. de
8/, del valor de ese hilado (24 chelines) lo forma el valor
de los medios de produccién consumidos (20 libras de

errores de hecho. Un faBricante d§ Manchester me; ha preporcio-
nado los datos, absolutamente gxactos, que figuran emn el texto.
Cabe observar que antes en Inglaterra se calculaba la ‘fuerza &n
caballos por el diAmetro del cilindro, mientras que ahora la fuerza
efectiva se mide por lo que marca el contador. . »

a1bis Los calculos del texto sélo valen a modo de ilustracion.
Se supone, en efecto, que los precios = los valo_res. En el ll'bro
tercero veremos que e€sa equiparacién no se aplica tan sencilla-
mente ni siquiera en el caso de los precios medios.
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algodén o 20 chelines, husos, etc., por 4 chelines), valor
que no hace mas que reaparecer: son el capital constante.
Los #/,, restantes son el valor nuevo de 6 chelines, surgido
durante el proceso de hilar, y de los cuales la mitad rem-
plaza el valor diario adelantado en concepto de fuerza de
trabajo, o sea es el capital variable, y la otra mitad cons-
tituye un plusvalor de 3 chelines. Como vemos, el valor
global de las 20 libras de hilo se compone de esta manera:

P
c. v p

Valor del hilo, 30 chelines = 24 chel. + 3 chel. + 3 chel.

Como este valor global se representa en el producto
global de 20 libras de hilo, es necesario que los diversos
elementos de valor sean representables en partes propor-
cionales del producto.

Si en 20 libras de hilado existe un valor de hilo de 30
chelines, tenemos que #/,, de ese valor, o su parte constante
de 24 chelines, existiran en 16 libras de hilado. 13 V4
libras de esa cantidad representaran el valor de la materia
prima, el algodén hilado, o 20 chelines, y 2 %5 libras el
valor de los materiales auxiliares y medios de trabajo,
husos, etc., consumidos, o 4 chelines.

Por tanto, 13 ¥5 libras de hilado representan todo el
algodén hilado en el producto total de 20 libras de hilado,
la materia prima del producto total, pero nada méis que
eso. En ellas sélo se encierran, ciertamente, 13 Y5 libras
de algodén al valor de 13 ¥5 chelines, pero su valor adi-
cional de 6 %5 chelines constituye un equivalente por el
algodén hilado en las otras 6 24 libras de hilado. Es como
si a estas Gltimas se les hubiera arrancado el algodén y todo
el del producto global quedara apelotonado en las 13 ¥4
libras de hilado. Estas ahora no contienen, en cambio, un
solo atomo del valor de los materiales auxiliares y medios
de trabajo ni del nuevo valor creado en el proceso de hilar.

Del mismo modo, otras 2 25 libras de hilado, en las
cuales se encierra el resto del capital constante (=4
chelines), no contienen mas que el valor de los materiales
auxiliares y medios de trabajo consumidos en el producto
total de 20 libras de hilado.

Ocho décimos del producto, o 16 libras de hilado,
aunque desde el punto de vista fisico, considerados como
valor de uso, como hilado, constituyan el resultado del tra-
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bajo de hilar a igual titulo que las partes restantes del
producto, en esta interconexién no contienen ningin tra-
bajo de hilar, ninglin trabajo absorbido durante el proceso
de hilado. Es como si se hubieran transformado en hilado
sin necesidad de que alguien los hilase y como si su figura
de hilado no fuera mas que simulacién y fraude. En rea-
lidad, cuando el capitalista los vende por 24 chelines y con
esta suma vuelve a comprar sus medios de produccién,
queda a la vista que las 16 libras de hilado no son mas
que algodén, huso, carbdn, etc., disfrazados.

A la inversa, los 2/,, restantes del producto, o sea 4
libras de hilado, ahora representan exclusivamente el valor
nuevo de 6 chelines, producido en el proceso de hilar
que diré 12 horas. A esa parte del producto se la ha
despojado ya de todo el valor de las materias primas y
medios de trabajo consumidos que se encerraba en ella,
valor que queda incorporado a las primeras 16 libras de
hilado. El trabajo de hilar corporizado en las 20 libras
de hilo se concentra en 2?/,, del producto. Es como si cl
hilandero hubiera hecho 4 libras de hilado con aire, o con
algodén y con husos que por existir naturalmente, sin cl
concurso del trabajo humano, no afiadirian al producto
valor alguno.

De las 4 libras de hilado en las que existe el producto
de valor integro del proceso diario de hilar, una mitad
representa tan sélo el valor que sustituye la fuerza de traba-
jo consumida, y por tanto el capital variable de 3 chelincs,
y las otras 2 libras de hilado no representan mas que cl
plusvalor de 3 chelines.

Como las 12 horas de trabajo del hilandero se objetivan
en 6 chelines, en hilado cuyo valor es de 30 chelines sc
habran objetivado 60 horas de trabajo. Existen en 20
libras de hilado, de las cuales 8/,, 6 16 libras constituyen
la concrecién material de 48 horas de labor transcurridas
con anterioridad al proceso del hilado, o sea corresponden
al trabajo objetivado en los medios de produccién del
hilado, y 2/,, 6 4 libras son por el contrario la concre-
cién material de las 12 horas gastadas en el proceso mismo
de hilar.

Vimos antes que el valor del hilado era igual a la suma
del valor nuevo generado en su produccién mas los- valores
ya preexistentes en sus medios de produccién. Ahora se
ha puesto de manifiesto como es posible représentar los
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elementos de valor del producto, funcional o conceptual-
mente diferentes, en partes proporcionales del producto
mismo.

Esta descomposicion del producto -—del resultado
arrojado por el proceso de produccién— en una cantidad
de producto que s6lo representa el trabajo contenido en los
medios de produccion, o parte constante del capital, en
otra cantidad que equivale al trabajo necesario afadido
en el transcurso del proceso de produccion, o parte variable
del capital, y en una cantidad, por Gltimo, que representa
Gnicamente el plustrabajo agregado en el mismo proceso,
o plusvalor, es algo tan sencillo como importante, y asi
lo pondra de manifiesto su aplicacion ulterior a intrincados
problemas, alin no resueltos.

Momentos atrds considerdbamos el producto global
como resultado final de la jornada de trabajo de doce
horas. Pero podemos, asimismo, acompafiarlo a lo largo
del proceso de su surgimiento y, sin embargo, seguir repre-
sentando los productos parciales como partes del producto
funcionalmente diferentes.

El hilandero produce 20 libras de hilado en 12 horas,
por consiguiente 1 %4 en una hora y 13 3 en 8 horas, lo
que es, pues, un producto parcial del valor global del algo-
don hilado durante la jornada laboral completa. De igual
modo, el producto parcial de la hora y 36 minutos subsi-
guientes es — 2 24 libras de hilado, y representa por tanto
el valor de los medios de produccién® consumidos durante
las 12 horas de trabajo. De la misma manera, en la hora y
12 minutos sucesivos el hilandero produce 2 libras de hila-
do =3 chelines, un valor en productos igual a todo el
producto de valor que aquél crea en 6 horas de trabajo
necesario. Finalmente, en los dltimos ¢/; de hora produce
2 libras de hilado, cuyo valor iguala al plusvalor producido
por su plustrabajo de media jornada. Este tipo de célculo le
sirve para su uso casero al fabricante inglés, quien dira, por
ejemplo, que las primeras 8 horas o 24 de la jornada labo-
ral han cubierto el costo de su algodén. Como vemos, la
férmula es correcta, y en realidad es sélo la primera férmu-
la, trasladada del espacio —en el cual se hallan yuxtapues-
tas las partes del producto terminado— al tiempo —donde

* En la 3% y 42 ediciones, “medios de trabajo” en vez de
“medios de produccién”.
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esas partes se suceden una a otra—. Pero la férmula tam-
bién puede verse acompaiiada de ideas de naturaleza muy
barbara, particularmente en cabezas que estan tan interesa-
das précticamente en el proceso de valorizacion, como ted-
ricamente en tergiversarlo. Asi, alguien puede figurarse que
nuestro hilandero, por ejemplo, en las primeras 8 horas
de su jornada laboral produce o sustituye el valor del
algodén, en la hora y 36 minutos siguientes el valor de
los medios de trabajo consumidos, en la hora y 12 minutos
sucesivos el valor del salario, y que sélo dedica al fabri-
cante, a la produccién de plusvalor, la celebérrima “dltima
hora”. Al hilandero se le impondria la carga de realizar
un doble milagro: producir algodén, huso, méquina de
vapor, carbén, aceite, etc., en el mismo instante en que
hila con todos ellos, y convertir una jornada laboral de
determinado grado de intensidad en cinco jornadas de igual
indole. En nuestro caso, efectivamente, la produccioén
de la materia prima y de los medios de trabajo requiere
2¢/. = 4 jornadas laborales de 12 horas, y su transforma-
ci6én en hilado otra jornada laboral de igual duracion. La
rapacidad cree en tales milagros y nunca faltan los sico-
fantes doctrinarios que los demuestren, como lo atestigua
un caso que ha alcanzado celebridad histérica.

3. La “dltima hora” de Senior

Una apacible mafiana del afio 1836, Nassau Williarp
Senior, famoso por su sapiencia econémica y su pulcro esti-
lo, y en cierto sentido el Clauren [*??s! entre los economistas
ingleses, fue convocado de Oxford a Manchester para apren-
der alli economia politica en vez de ensefiarla desde su cate-
dra oxoniense. Los fabricantes lo escogieron como adalid
para luchar contra la recién promulgada Factory Act [!ey
fabril] 8! y la agitacién, aun mas ambiciosa, por las diez
horas. Con su habitual perspicacia prictica, habian adver-
tido que el sefior profesor “wanted a good deal of finish-
ing” [requerfa una buena mano de pulimento]. De ahi
que lo hicieran venir a Manchester. El sefior profesor, por
su parte, engaland estilisticamente la leccién que le habian
impartido los fabricantes manchesterianos, y el resultado

269



fue su folleto Letters on the Factory Act, as It Affects the
Cotton Manufacture, Londres, 1837. Aqui podemos en-
contrar, entre otros, los siguientes y edificantes pasajes:

“Bajo la ley actual, ninguna fibrica en la que estén
ocupados menores de 18 afios ... puede trabajar mds de
1 1 Y2 horas diarias, esto es, 12 horas en los primeros 5
dias y 9 el sdbado. Ahora bien, el andlisis (!) siguiente
mostrara que en una fabrica sometida a este régimen toda
la ganancia neta se obtiene de la dltima hora. Supongamos
que un fabricante invierte £ 100.000: £ 80.000 en su fa-
brica y maquinaria y £ 20.000 en materia prima y salario.
El producto anual de esa fébrica, suponiendo que el capital
rote una vez por afio y que la ganancia bruta sea de 15 %,
sera entonces mercancias por valor de £ 115.000...
De esas £ 115.000, cada una de las 23 medias horas de
trabajo produce por dia 5/115, o sea 1/23. De esos 23/23
(que forman el total de las £ 115.000) (constituting the
whole £ 115.000), 20/23, es decir £ 100.000 de las
£ 115.000, simplemente remplazan el capital; 1/23 o
£ S.QOO de las £ 15.000 de ganancia bruta (!) suple el
deterioro de la fabrica y la maquinaria. ** Los restantes
2/23, esto es, las dltimas 2 [...] medias horas de cada
jornada, producen la ganancia neta de 10 %. Si, por tanto
(manteniéndose iguales los precios), la fabrica pudiera
mantenerse en funcionamiento durante 13 horas en vez de
durante 11 Y2, con una adicién de aproximadamente
£ ?.600 al capital circulante, la ganancia neta se dupli-
caria hqlgadamente. Por otra parte, si las horas de trabajo
se redujeran en una hora por dia [...] se destruiria la
gquancia neta; si se redujeran en una hora y media, tam-
bién se destruiria la ganancia bruta.” *

32 Senior, op. cif., pp. 12, 13. No pasamos a analizar rarezas
que no .t’ienen que ver con nuestro objetivo, como por ejemplo la
afirmacién de que los fabricantes calculan dentro de su ganancia,
bruta o neta, sucia o pura, la sustitucién de la maquinaria, efc.,
desgastada; por tanto de una parte integrante del capital. Ni la
exactitud o falsedad de los guarismos dados. Que dichos guarismos
no valen mas que el presunto “andlisis” lo ha demostrado Leonard
Horner en A Letter to Mr. Senior ..., Londres, 1837. Horner, uno
de los Factory Inquiry Commissioners [investigadores fabriles] de
1833 e inspector de fabricas —en realidad censor de fdbricas—
hasta 1859, ha conquistado méritos imperecederos ante la clase
obrera inglesa. Luch6é durante toda su vida no sélo contra los
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iY a esto llama “andlisis” el seiior profesor! Si dio
crédito a la lamentacién patronal de que los obreros des-
perdiciaban €l mejor lapso de la jornada en la produccion
y por tanto en la reproduccion o sustitucion del valor de
edificios, méquinas, algoddn, carbén, etc., todo anélisis
era superfluo. Debid haber respondido, simplemente: Sefio-
res: si hacéis que vuestros obreros trabajen 10 horas cn
vez de 11 V2, siempre que las demds circunstancias no
varien, el consumo diario de algodén, maquinaria, etc.,
decrecera en 1 12 hora. Ganaréis tanto como lo que per-
déis. En lo sucesivo vuestros obreros desperdiciardn 1 2
hora menos para la reproduccién o remplazo del valor
del capital adelantado. Y si en vez de confiar en las pala-
bras de los patrones consideraba necesario, en su calidad
de experto, el efectuar un andlisis, lo primero que debi6
hacer —traténdose de un problema que gira exclusivamen-
te en torno a la proporcion entre la ganancia neta y la
extensiéon de la jornada laboral— es rogar a los sefores
fabricantes que no hicieran un revoltijo con la maquinaria
y edificios fabriles, materia prima y trabajo, sino que
tuviesen la amabilidad de poner por un lado el capital
constante contenido en los edificios, maquinaria, materia
prima, etc., y en el otro el capital adelantado en salario. Si

exasperados fabricantes, sino también contra los ministros, para
los que era enormemente mis importante contar los “votos” de
los patrones en la Camara de los Comunes que las horas de trabajo
de la “mano de obra” en la fabrica.

Agregado a la nota 32. — La exposicién de Senior es confusa,
incluso si prescindimos de la falsedad de su contenido. Lo que
realmente quiso decir es esto: el fabricante ocupa diariamente a
los obreros durante 11%2 6 23/2 horas. Al igual que cada jornada
laboral, el afio de trabajo se compone de 11%2 6 23/2 horas
(multiplicadas por la cantidad de jornadas trabajadas en el afio).
Esto supuesto, las 23/2 horas laborales generan un producto anual
de £ 115.000; Y2 hora de trabajo produce 1/23 x £ 115.000;
20/2 horas de trabajo producen 20/23 X £ 115.000 = £ 100.000,
esto es, no hacen mas que suplir el capital adelantado. Restan 3/2
horas de trabajo, que producen 3/23 X £ 115.000 = £ 15.000, es-
to es, la ganancia bruta. De estas 3/2 horas de trabajo ¥2 hora de
trabajo produce 1/23 X £ 115.000 = £ 5.000, es decir, produce
s6lo el equivalente por el desgaste de la fabrica y de la magquinaria.
Las ultimas dos medias horas de trabajo, o sea, la Gltima hora de
trabajo, producen 2/23 X £ 115.000 = £ 10.000, esto es, la ga-
nancia neta. En el texto, Senior transforma los tdltimos 2/23 del
producto en partes de la jornada laboral misma.
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entonces se llegaba al resultado, seglin los calculos de los
fabricantes, de que el obrero reproducia o remplazaba en
2/2 horas de trabajo, o sea 1 hora, el salario, el analista
deberia continuar del siguiente modo:

Conforme a vuestros datos, el obrero produce en la
penultima hora su salario y en la dltima vuestro plusvalor
o la ganancia neta. Como €l produce en espacios de tiempo
iguales valores iguales, el producto de la peniiltima hora
equivale al de la dltima. Sélo produce valor, ademds, en
la medida en que gasta trabajo, y la cantidad de su trabajo
se mide por su tiempo de trabajo. Este, segin vuestros
datos, asciende a 11 ¥4 horas diarias. Una parte de ecsas
11 ¥2 horas las consume el obrero en la produccién o
reposicion de su salario; la otra para producir vuestra
ganancia neta. No hace ninguna otra cosa durante la jorna-
da laboral. Pero como, dando por buenos los datos, su
salario y el plusvalor suministrado por él son valores igua-
les, es evidente que produce su salario en 5% horas y
vuestra ganancia neta en otras 53 horas. Ademis,
como el valor del producto de hilado correspondiente a
2 horas iguala a la suma del valor de su salario mas
vuestra ganancia bruta, ese valor de hilado ha de
medirse por 11 %2 horas de trabajo, el producto de la
penultima hora por 5 3 horas y el de la ultima por igual
cantidad de horas. Llegamos ahora a un punto no poco
escabroso. jConque, atencién! La peniiltima hora de tra-
bajo es una hora de trabajo comin y corriente, como la

primera. Ni plus, ni moins [Nada més y nada menos].

¢Como, entonces, ¢l hilandero puede producir en / hora
de trabajo un valor, en hilado, que representa 5 % horas
de trabajo? En realidad, no lleva a cabo un milagro de tal
naturaleza. Lo que produce en valor de uso durante I hora
de trabajo es determinada cantidad de hilado. El valor de
dicho hilado se mide por 5 3% horas de trabajo, de las
cuales 4 3% se hallaban, sin su intervencién, incorporadas
a los medios de produccién consumidos en el lapso de
1 hora —algodén, maquinaria, etc.—, y */, 6 1 hora es lo
que €l mismo ha agregado. Por consiguiente, como su
salario se produce en 5 % horas y el producto, en hilado,
dc 1 hora de trabajo de hilar contiene asimismo 5 % horas,
en modo alguno es por arte de encantamiento que el pro-
ducto de valor de sus 534 horas de trabajo de hilar sea
igual al valor que alcanza el producto de 1 hora de hilar.
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Pero seguis un camino totalmente errado si supon'éls que
el obrero pierde un solo itomo de tiempo de su jornada
laboral en la reproduccién o la “reposicion” de los valore;s
del algodén, la maquinaria, etc. Gracias a que su trabajo
convierte en hilado el algodén y los husos, gracias a que el
obrero hila, ¢l valor de algodén y husos pasa por st mismo
al hilado. Esto se debe a la cualidad de su trabajo, no a su
cantidad. No cabe duda de que en 1 hora transferlra’al
hilado mas valor del algodén que en Y2 hora, pero s6lo
porque en 1 hora hila més algodén que en Y2. Compr’en.—
deréis, pues, que vuestra afirmacién de que en !a pentilti-
ma hora el obrero produce el valor de su salario y en la
iiltima la ganancia neta, no significa otra cosa sino que en
el producto en hilado de dos horas de su jornada _laboral
—y tanto da que estén al principio o al final de la misma—
se han corporizado 11 ¥2 horas de trabajo, precisamente
tantas horas como las que componen foda su jornada labo-
ral. Y la afirmacién de que en las primeras 5% horas
produce su salario y en las dltimas 5 % vuestra ganancia
neta, no significa, a su vez, sino que le, pagéis las primeras
5% horas, quedando impagas las ualtimas 5 3% horas.
Digo pago del trabajo, y no de la fuerza de trabajo, para
hablar en vuestro slang [jergal. Si ahora comparais, sefio-
res, la proporcién entre ¢l tiempo de trabajo que pagais y
el que no pagéis, encontraréis que es de media jornada y
media jornada, o sea de 100 %, un bonito porcentaje,
desde luego. No cabe la més minima duda ,c,ie que si 0s
ingenidis para que vuestra “mano de obra” trabaje 1’3
horas en lugar de 11 %2 y, lo que para vosotros seria
totalmente 16gico, considerdis la 12 adicional como
plustrabajo puro, el ultimo aumentara de 53 horas
a 7V4, y por consiguiente la tasa de plusvalor de 100 % a
126 2/23%. En cambio, seriais unos optimistas incurables
si supusierais que por la adicién de 1 Y2 hora esa tasa
pasaria de 100 a 200 % e incluso mas, esto ¢s, que "s¢
duplicarfa holgadamente”. Por otra parte —<¢l corazon
humano tiene sus enigmas, sobre todo cuando el hombre lo
lleva en el bolso— seriais unos desatinados pesimistas si
temierais que al reducirse la jornada laboral de 11 Y2 a
10 ¥4 horas se perderia toda vuestra ganancia neta. Ni por
asomo. Si presuponemos que todas las demas circunstan-
cias se mantienen invariadas, ¢l plustrabajo disminuird de
53 horas a 4 % horas, lo que implica siempre una nada
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despreciable tasa de plusvalor, a saber, 82 14/23 %. Pero
la fatal “wltima hora”, acerca de la cual habéis fabulado
mas que los quiliastas'°! en torno al fin del mundo, es
“all bosh™ [pura palabreria]. Su pérdida no os costara la
“ganancia neta”, ni su “pureza de alma” a los nifios de
uno y otro sexo a los que utilizais.3?bis

32bis Si Senior ha demostrado que la ganancia neta. de los
fabricantes, la existencia de la industria algodonera inglesa y la
preponderancia de Inglaterra en el mercado mundial dependen “de
la ultima hora de trabajo™, a su vez el doctor Andrew Ure [101] ha
podido comprobar, por afadidura, que los nifios y muchachos
obreros menores de 18 anos a los que no se retiene en la atmdsfera
moralmente tibia y pura de la fabrica, arrojindolos “una hora”
antes al desamorado y frivolo mundo exterior, caen en las garras
del ocio y la depravacién, con grave riesgo para la salvacién de
sus almas. Desde 1848, en sus Reports semestrales, los inspectores
fabriles no se han cansado de poner en ridiculo a los patrones en
lo que respecta a “la #ltima hora” u “hora fatal”. Asi, por ejemplo,
el sefior Howell dice en su informe fabril del 31 de mayo de 1855:
“Si este ingenioso calculo” (Howell cita a Senior) “fuera correcto,
todas las fabricas algodoneras del Reino Unido estarian trabajando
a pérdida desde 1850”. (Reports of the Inspectors of the Factories
for the Half Year Ending 30th April 1855, pp. 19, 20.) En 1848,
cuando se someti6 al parlamento la ley de las diez horas, los fabri-
cantes obligaron a algunos trabajadores regulares de las hilanderias
rurales de lino diseminadas por lps condados de Dorset y Somerset
a que firmaran una contrapeticién, en la que entre otras cosas se
lee lo siguiente: “Vuestros peticionarios, en su condicién de padres,
entienden que una hora adicional de holganza tenderd mas a per-
vertir a los nifios que a otra cosa, pues la ociosidad es la madre
de todo vicio”. Sobre el particular observa el informe fabril del
31 de octubre de 1848: “La atmésfera de las hilanderias de lino,
en las cuales trabajan los hijos de estos virtuosos y tiernos padres,
estd tan cargada con el polvillo y la fibra de la materia prima,
que es desagradabilisimo permanecer aun 10 minutos en los recin-
tos donde se hila; es imposible hacerlo, en efecto, sin experimentar
la més penosa sensacién, ya que 0jos, oidos, nariz y boca se tupen
inmediatamente con la polvareda del lino, a la que no es posible
eludir. El trabajo mismo, en virtud de la rapidez febril de la
maquinaria, requiere un desgaste incesante de destreza y movi-
miento, bajo el control de una atencién infatigable, y parece algo
excesivo permitir a estos padres que tilden de <holgazanes» a sus
propios hijos, los cuales, una vez deducido el tiempo que emplean
en las comidas, pasan encadenados durante 10 horas enteras a
tal ocupacidn, y en la atmdsfera descrita ... Estos nifios trabajan
mas horas que los mozos de labranza en las aldeas vecimas...
Es preciso estigmatizar como la mas pura cant [gazmofieria] y la
hipocresia mas desvergonzada, toda esa chichara inhumana en
torno a «la ociosidad y el vicio» ... Esa parte del piiblico que,
hace unos doce afios, queddé impresionada por la seguridad con
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“Cuando suene realmente vuestra “ultima horita”, pen-
sad en el profesor de Oxford. Y ahora, sefiores, ojald
tenga el agrado de alternar con vosotros en un mundo
mejor. Addio!. . .** El 15 de abril de 1848, polemizando
contra la ley de las diez horas, James Wilson, uno de los
principales mandarines econdmicos, hizo resonar nueva-
mente la clarinada de la “dltima hora”, descubierta por
Senior en 1836. -

que se proclamé piiblicamente, del modo més serio y bajo los aus-
picios de una eminente autoridad, que toda la ganancia neta del
fabricante derivaba del trabajo «de la #ltima hora» y que, por ende,
la reduccién de la jornada laboral en una hora aniquilaria su
ganancia neta; esa parte del piblico, decimos, dificilmente dé cré-
dito a sus propios ojos cuando encuentre ahora que el descubri-
miento primitivo de las virtudes de «la dltima hora» se ha
perfeccionado tanto desde entonces que no sélo abarca la ganancia,
sino también la moral; de tal modo que si se limita a 10 horas
completas la duracién del trabajo de los nifios se esfumara la moral
infantil junto con la ganancia neta de sus patrones, ya que ambas
dependen de esa hora ultima y fatal”. (Reports. .. 31st Oct. 1848,
p. 101.) Este mismo informe fabril aduce pruebas, mas abajo, de
la moral y virtud de esos sefiores fabricantes, de las fullerias, arti-
mafias, sefiuelos, amenazas, engaiflifas, etc., a que echaron mano
para que unos pocos trabajadores totalmente desamparados firma-
ran peticiones de esa calafia y engafiar al parlamento haciéndolas
pasar luego por solicitudes de toda uma rama industrial, de con-
dados enteros.

Un indice que caracteriza notablemente el estado actual de la
llamada “ciencia” econémica es que ni el propio Senior —quien
mas adelante, digamoslo en su honor, abogé resueltamente por la
legislacién fabril— ni sus impugnadores iniciales y posteriores
supieron explicar las falsas conclusiones del “descubrimiento origi-
nal”. Se remitieron a la experiencia real. El why [el porqué] y el
wherefore [motivo] quedaron en el misterio.

33 Con todo, el sefior profesor extrajo no poco provecho de
su gira manchesteriana. En las Letters on the Factory Act...,
itoda la ganancia neta, la “ganancia”, el “interés” y hasta “some-
thing more” [algo mas], dependen de una hora de trabajo impaga
del obrero! Un afio antes, en su obra Outlines of Political Econo-
my, redactada para edificacién y deleite de los estndiantes oxo-
nienses y de los filisteos cultivados, habia “descubierto”, en
polémica con la determinacién ricardiana del valor por el tiempo
de trabajo, que del trabajo del capitalista dimanaba la ganancia, y
de su ascetismo, de su “abstinencia”, €l interés. La monserga era
afieja, pero nueva la palabra “abstinencia”. El sefior Roscher la
germanizé atinadamente por “Enrhaltung”. Menos versados en
latin, sus compatriotas, los Wirt, Schulze y otros Michel, la “con-
ventualizaron” por “Entsagung” [renunciamiento].

275



4. El plusproducto

Denominamos plusproducto (surplus produce, produit
net [producto neto]) la parte del producto (1/10a de 20
libras de hilo, o sea 2 libras de hilo, en el ejemplo que fi-
gura en 2b), que representa el plusvalor. Asi como la tasa
de plusvalor no se determina por su relacién con la suma
global del capital, sino con su parte variable, la magnitud
del plusproducto no se establece por su relacion con el
resto del producto total, sino con la parte del producto en
la que se representa el trabajo necesario. Y del mismo
modo que la produccion de plusvalor es el objetivo funda-
mental de la producciéon capitalista, no es la magnitud
absoluta del producto, sino la magnitud relativa del plus-
producté lo que mide el grado alcanzado por la riqueza/l

La suma del trabajo necesario y del plustrabajo, de los
lapsos en que el obrero produce el valor sustitutivo de su
fuerza de trabajo y el plusvalor, respectivamente, constituye
la magnitud absoluta de su tiempo de trabajo: la jornada
laboral (working day).

34 “Para un individuo con un capital de £ 20.000, cuyas
ganancias fueran de £ 2.000 anuales, careceria de toda importan-
cia que su capital empleara 100 6 1.000 hombres, que la mercancia
producida se vendiera a £ 10.000 6 £ 20.000, siempre y cuan-
do, indefectiblemente, su ganancia no bajara de £ 2.000. ;No es
similar el verdadero interés de la nacién? Siempre que su ingreso
real neto, su renta y ganancias sean los mismos, carece de toda
importancia que la nacion se componga de 10 6 de 12 millones de
habitantes.” (Ricardo, On the Principies m .., p. 416.) Arthur Young,
el fanatico del plusproducto —por lo demas un escritor charlata-
nesco, fantasioso y acritico, cuya fama estd en proporcién inversa
a su mérito—, sostuvo mucho antes que Ricardo: “En un reino
moderno, ;de qué serviria una provincia entera cuyo suelo se
cultivara a la usanza de los antiguos romanos, por pequeflos cam-
pesinos independientes, aunque se lo cultivase muy bien? ;Con qué
finalidad, si se exceptia la de producir hombres (the mere purpose
of breeding men), lo que en si y para si no constituye finalidad
alguna (is a most useless purpose)?” 1102l (Arthur Young, Political
Arithmetic ... , Londres, 1774, p. 47.)

Agregado a la nota 34. — Es curiosa “la fuerte inclinacion
[.. .] a presentar la riqueza neta como benéfica para la clase tra-
bajadora ... aunque es evidente que no lo es porque sea neta”.
(Th. Hopkins, On Rent of Land.. ., Londres, 1828, p. 126.)

“ En la 2a edicion, por error: “2/107.
1 En la 2a edicion: “3".
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